	4.Состав и группировка информации в балансе в соответствии с МСФО.
В соот-ии с МСФО (IAS)1 «представление финансовой отчетности» ФО включает в себя:

· Баланс(или др.отчет о финансовом положении)
· Отчет о прибыли и убытках

· Отдельный отчет об изменении в собственном капитале

· Отчет о движении ден.средств

· Учетная политика и примечания

ББ представляет информацию о фин.положении компании. 
Разделение статей баланса на «текущие (краткосрочные)»/«нетекущие (долгосрочные)»
· Компания может выбрать подобную классификацию для своих активов и обязательств.

· Если подобная классификация не выбрана, активы и обязательства могут быть представлены в порядке их ликвидности.

· Суммы к возмещению и погашению должны быть разделены на «в течение 12 месяцев» и «после 12 месяцев».
Краткосрочные активы 

Краткосрочные активы включают в себя:

· активы, предполагаемые к реализации, продаже или потреблению в течение обычного операционного цикла;

· активы, которые компания держит в основном для продажи и реализация которых ожидается в течение 12 месяцев;

· денежные средства или их эквиваленты, не имеющие ограничений на их использование.

Краткосрочные обязательства

Краткосрочные обязательства включают в себя:

· обязательства, предполагаемые к погашению в течение обычного операционного цикла;

· обязательства, подлежащие погашению в течение 12 месяцев.

Долгосрочные процентные обязательства, оплата которых должна произойти в течение 12 месяцев, могут быть классифицированы как «долгосрочные» в следующих случаях: 

· первоначальный срок составляет период, превышающий 12 месяцев;

· существует намерение рефинансировать обязательство;

· намерение закреплено договором.

Минимальная информация представляемая  в ББ должна вкл.следующие статьи:
· ОС

· Инвестиционная собственность

· Нематериальные активы

· Финансовые активы

· Инвестиции учитываемые по методу долевого участия

· Биологические активы

· Запасы

· Торговая и др. дебет.задол-ть

· Ден.ср-ва

· Ден.ср-ва и эквиваленты ден.ср-в

· Торговая и иная кредит.задол-ть

· Резервы

· Финансовые обязательства

· Обязательства и активы по текущему налогу

· Обяз-ва и активы по отложенному налогу

· Доля меньшинства, представляемая в разделе СК

· Вложенный капитал и резервы, создаваемые из чистой прибыли, причитающиеся владельцам капитала материнской компании

	5.Требования к вступительному бухгалтерскому балансу по МСФО
Переход к МСФО любой организации, впервые применяющей МСФО для составления своей финансовой отчетности, регулируется МСФО (IFRS) 1 «Применение МСФО впервые».

Вступительный баланс по МСФО составляется на дату перехода к МСФО. Вступительный баланс составляется в качестве первого шага, отправной точки перехода к применению МСФО. В нем необходимо:

· признать все активы и обязательства, которые требуются по МСФО, действующими на отчетную дату представления первой финансовой отчетности по этим стандартам или исключить отдельные из них, ранее признанные по национальным стандартам, если МСФО не требуют (или не разрешают) такого признания;

· произвести переклассификацию статей, признанных ранее в соответствии с национальными стандартами, и переоценить их в порядке, предусмотренном МСФО (например привилегированные акции с фиксированной датой погашения-как обязательства, а не как СК );

· все признанные активы и обязательства должны оцениваться в соот-ии с МСФО (т.е. по себ-ти, «справедливой стоимости» либо по дисконтированной  сумме).
МСФО (IFRS) 1 требует ретроспективного применения всех стандартов, дейст-их на дату подготовки  ФО согласно МСФО впервые, за некоторыми искл-ми:
· ОС (а также инвестиционной собст-ти и нематериальных активов)

· Объединения компаний

· Вознаграждений работникам

· Сложных фин.иснтрументов

· Договоров страхования и др. указанных стандарте.
 6.Информация, подлежащая представлению в отчете о прибылях и убытках в соответствии с МСФО
В соот-ии с МСФО (IAS)1 «представление финансовой отчетности» ФО включает в себя:

· Баланс(или др.отчет о финансовом положении)

· Отчет о прибыли и убытках

· Отдельный отчет об изменении в собственном капитале
· Отчет о движении ден.средств

· Учетная политика и примечания

Отчет о прибылях и убытках представляет информацию о результатах деятельности компании
Информация, подлежащая представлению в отчете о прибылях и убытках 
· выручку; 
· результаты операционной деятельности; 
· затраты по финансированию; 
· долю прибылей и убытков ассоциированных компаний и совместной деятельности, учитываемых по методу участия; 
· расходы по налогу; 
· прибыль или убыток от обычной деятельности; 
· результаты чрезвычайных обстоятельств; 
· долю меньшинства; и 
· чистую прибыль или убыток за период.
Компания должна представлять в отчете о прибылях и убытках или в примечаниях к нему анализ доходов и расходов, используя классификацию, основанную на характере доходов и расходов, или их функции в рамках компании.
«Метод характера расходов» Расходы группируются в зависимости от их характера:

· амортизация

· закупки материалов

· транспортные расходы

· заработная плата

«Метод функции расходов» Расходы классифицируются как:
· себестоимость продаж

· расходы на сбыт

· административные расходы



	7.Элементы финансовой отчетности по МСФО и их признание
В соот-ии с МСФО (IAS)1 «представление финансовой отчетности» ФО включает в себя:

· Баланс(или др.отчет о финансовом положении)

· Отчет о прибыли и убытках

· Отдельный отчет об изменении в собственном капитале
· Отчет о движении ден.средств

· Учетная политика и примечания
Основополагающими категориями бухгалтерского учета являются элементы финансовой отчетности:

· Активы

· обязательства 

· капитал

· доходы

· расходы

Активы- это средства или ресурсы, контролируемые предприятием и являющиеся результатом прошлых событий и источником будущих экономических выгод. Будущая эконом.выгода, заключенная в активе- это потенциал , который войдет , прямо или косвенно, в поток ден.ср-в или эквивалент ден.ср-в компании.

Обязательства – это существующая на отчетную дату задолженность,  возникшая из событий прошлых периодов, погашение которой ведет к оттоку ресурсов предприятия.

Капитал – это доля в активах предприятия, которая остается после вычета всех его обязательств. К=А-О.
Элементами, непосредственно связанными с измерениями результатов деятельности в отчете о прибылях и убытках, являются:

· доходы

· расходы

Доходы – это увелич.экономич.выгод компании за отчетный период, что приводит к расширению активов и уменьшению обяз-в, результатом чего является рост СК, исключая вклады собственников в уставный капитал. 
Выручка-это валовое поступление экономических в ходе обычной деят-ти компании за период, приводящее к увеличению капитала, иному, чем за счет взносов акционеров.

Прочие доходы- иные чем выручка статьи, которые отвечают определению дохода. При этом они могут возникать и не возникать в процессе обычной деятельности    компании.

Расходы – это уменьшение экономических выгод в течении отчетного периода, происходящее в форме выбытия или уменьшения активов или увеличения обязательств , ведущие к уменьшению капитала, не связанных с его распределением между участниками акционерного капитала.

Убытки – другие статьи, которые подходят под определение расходов, при этом они могут как возникать так и не возникать в процессе обычной деятельности компании. 

	8.Понятие, состав и назначение финансовой отчетности в соответствии с МСФО.
Финансовая отчетность – структурированное представление информации о финансовом положении и финансовых рез-тах деят-ти компании.
Цель ФО состоит в представлении  информации о финансовом положении, результатах деят-ти и изменениях в фин.положении компании. Эта информ-ия нужна широкому кругу пользователей при принятии экономических решений.

В соот-ии с МСФО (IAS)1 «представление финансовой отчетности» ФО включает в себя:

· Баланс(или др.отчет о финансовом положении)

· Отчет о прибыли и убытках

· Отдельный отчет об изменении в собственном капитале

· Отчет о движении ден.средств

· Учетная политика и примечания
Общие подходы к формированию ФО рассматриваемых в МСФО(IAS) 1 ,можно выделить следующие:

· Справедливое представление и соотв-ии МСФО;

· Принцип продолжающейся деятельности (допущение непрерывности деятельности)

· Принцип начисления в учете

· Последовательность представления (представление и классификация статей в отчетности должны сохранятся из периода в период)

· Существенность и агрегирование (каждый существенный класс аналогичных статей должен быть представлен в ФО отдельно; различные по сущности или функциям статьи  должны представляться отдельно, за исключением случаев когда они несущественны)

· Взаимозачет (активы и обязательства не должны взаимозачитываться, за искл. Случаев, когда это требуется или разрешается Стандартом или интерпритацией)

· Сравнительная информация (цифровая информация предшествующего периода должна раскрываться, если только обратное  не разрешается или не требуется МСФО)

10. Отечный период и сроки представления финансовой отчётности по МСФО.
В соот-ии с МСФО (IAS)1 «представление финансовой отчетности» ФО включает в себя:

· Баланс(или др.отчет о финансовом положении)

· Отчет о прибыли и убытках

· Отдельный отчет об изменении в собственном капитале

· Отчет о движении ден.средств

· Учетная политика и примечания
Отчетным периодом для финансовой отчетности признается календарный год. Начало отчетного периода может быть определено с 1-го числа любого месяца года. Внутригодовая отчетность по кварталам или месяцам, любым другим временным´ интервалам считается промежуточной и представляется пользователям по решению руководства организации или по другим объяснимым причинам. Стандарт не запрещает установление отчетного периода продолжительнее либо короче календарного года, например, продолжительностью 52 полных недели либо продолжительностью в полгода, в связи с изменением отчетной даты. В примечаниях к финансовой отчетности обязательно нужно указать причину изменения продолжительности отчетного периода
Важным условием полезности информации является своевременность представления финансовой отчетности пользователям. Стандарт устанавливает предельный срок составления и предоставления отчетности в соответствии с законодательством либо обычаями делового оборота на рынках отдельных стран.

Финансовая отчетность обычно публикуется как часть более общих отчетных документов организации. Но поскольку только финансовая отчетность готовится и представляется в соответствии с требованиями МСФО, необходимо четко разграничить финансовую отчетность от другой информации, которую руководство организации сочло необходимым включать в годовой отчет. Пользователи годового отчета должны знать, какая часть информации, помещенной в отчете, подготовлена на основе МСФО, а какая нет.

	9.Методы оценки для измерения элементов финансовой отчётности согласно МСФО.
Количественное измерение активов, обязательств, капитала, доходов и расходов в бухгалтерском учете и финансовой отчетности осуществляется в денежном выражении. Элементы, не имеющие стоимости, не поддающиеся денежному измерению, не могут получить количественную характеристику, а следовательно,

не могут быть отражены в бухгалтерском учете и внесены в отчетный бухгалтерский баланс и другие формы финансовой  отчетности.
В финансовой отчетности в разной степени и в различных комбинациях могут использоваться  несколько методов количественного измерения стоимости.
Первоначальная стоимость(фактическая стоимость приобретения)
· Активы – сумма уплаченных в момент приобретения  активов ден.ср-в или их эквивалентов

· Обязательства – сумма полученная в обмен на обязательство

Текущая стоимость
· Активы –сумма, которую нужно было бы уплатить, если бы такой же или аналогичный  актив приобретался сейчас

· Обязательства- сумма, без дисконтирования, которая  была бы нужна для погашения обязательства в настоящий момент

Реализуемая стоимость(цена погашения)
· Активы- сумма, которая могла быть получена в настоящее время от продажи  актива в нормальных условиях

· Обязательства –стоимость погашения (т.е. недисконтированная сумма, которую предполагается потратить для погашения обязательств при нормальном ходе дел).

Приведенная (дисконтированная)стоимость.

· Активы- текущая дисконтированная стоимость будущих чистых ден.потоков, которые как предполагается , будут создаваться данным активом при нормальном ходе дел
· Обязательства – текущая дисконтированная стоимость будущего чистого выбытия ден.средств, которые как предполагается, потребуются для погашения  обязательств при нормальном ходе дел.  

12.Раскрытие информации в примечаниях к финансовой отчетности в соответствии с МСФО.
В соот-ии с МСФО (IAS)1 «представление финансовой отчетности» ФО включает в себя:

· Баланс(или др.отчет о финансовом положении)

· Отчет о прибыли и убытках

· Отдельный отчет об изменении в собственном капитале

· Отчет о движении ден.средств

· Учетная политика и примечания 
Примечание к ФО- информация представленная в дополнение к ББ, отчету о прибылях и убытках, Отчет об изменении капитала и отчета о движении ден.ср-в. Примечания обеспечивают информацию о статьях, которые не подлежат включению непосредственно в финансовые отчеты, описания и разбивку статей включенных в формы отчетности. Примечания к ФО компании должны предоставлять информацию:

· о базе подготовки ФО
· конкретной УП, выбранной и примененной для существенных операций  событий
примечания к ФО должны быть представлены в упорядоченном виде, по каждой статье баланса, отчета о прибылях и убытках, отчете о движении ден.ср-в должны делаться перекрестные ссылки на любую относящуюся к ней информацию в примечаниях. Касательно УП, необходимо описать каждый конкретный вопрос УП, имеющий существенное значение для объективного представления ФО. Прочие раскрытия , в том числе условные события, договорные обязательства, раскрытие информации нефинансового характера: в отношении компании:
· постоянное местонахождение, юр.форма, страна регистрации

· описание характера операций и основной деятельности компании

· название материнской компании  и конечной материнской компании группы.
	11.Состав и содержание принципов составления финансовой отчетности и    качественных характеристик информации в соответствии с МСФО
В соот-ии с МСФО (IAS)1 «представление финансовой отчетности» Основными принципами МСФО являются:

· Принцип допущения непрерывности деятельности 

Для целей учета и отчетности представляется, что компания будет продолжать свою работу и далее, т. е. подразумевается, что компания не ликвидируется (способ неважен) и руководство компании не видит возможности прекращения ее деятельности.

· Принцип начисления 

Доходы и расходы принимаются в том периоде, к которому они принадлежат, а не тогда, когда прошли выплаты. Это дает возможность получить информацию о действительном финансовом состоянии компании на текущий момент. Возможное недополучение средств компенсируется своевременным созданием резервов. 

Начисленные доходы могут возникать в связи с тем, что доходы растянуты во времени и существует разрыв между периодом начисления и моментом выплаты (например, проценты или аренда), или в случае оказания услуг, за которые не были выставлены счета или по счетам не получены денежные средства.

Справедливо и такое же отношение к расходам.

Качественные характеристики ФО- это атрибуты, которые делают информацию, представленную в ФО, полезной для пользователей.
Основные качественные характеристики касаются:

· представления :

1. понятность- предполагается что у пользователей есть достаточные знания в области хозяйственной и коммерческой деятельности и бу.учета, а также желание изучать информацию с должным старанием. Информация о сложных вопросах не должна иск.-ся  только из-за того, что она может оказаться слишком сложной для понимания определенными пользователями.
2. сопоставимость – пользователи должны иметь возможность сопоставлять ФО одной компании за разные периоды, чтобы определять тенденции  в ее фин.положении и результатах деят-ти, ФО разных компаний, чтобы оценивать их относительное фин. положение, результаты деят-ти и изменения в фин. положении. Сопоставимость требует последовательного подхода к оценке и отражению фин. результата аналогичных операций и прочих событий.
· Содержания:
1. уместность – это качество помогает пользователям оценивать прошлые, настоящие и будущие события, подтверждать или исправлять прошлые оценки. На уместность информации влияют ее: характер (иногда сам характер информации предопределяет ее уместность) и существенность (информация является существенной, если ее пропуск или искажение могут повлиять на экономические решения пользователей, принимаемые на основании ФО. Существенность зависит от размера объекта или ошибки, оцениваемых в конкретных обстоятельствах пропуска или искажения. Существенность показывает порог или точку отсчета и не является основой качественной характеристикой информации. Уровень существенности определяется самой компанией).
2. надежность – в информации не должно быть существенных ошибок и искажений. Пользователи должны иметь возможность положиться на достоверность представленной информации. Надежность включает:
· достоверное представление, соблюдение критериев признания
· приоритет содержания над формой-сущность и экономическая реальность, а не просто юридическая форма
· нейтральность – информация не должна быть предвзятой
· осмотрительность – введение определенной степени осторожности в процесс формирования суждений в условиях неопределенности, так чтобы активы и доходы не были завышены, а обязательства и расходы-занижены
· полнота – упущение может сделать информацию ложной или дезориентирующей и следовательно    ненадежной.

	13.Понятие «денежные средства» и «эквиваленты денежных средств», классификация денежных потоков по видам деятельности.
В соот-ии с МСФО 7 «Отчет о движении денежных средств» 
Денежные средства – наличные деньги и вклады до востребования.

Эквиваленты ден.ср-в- краткосрочные, высоколиквидные вложения, которые: 

· легко обратимые в определенную сумму ден.ср-в
· подвержены лишь незначительному риску изменения стоимости.
Потоки ден.ср-в – поступления и выплаты ден.ср-в и их эквивалентов. Потоки ден. средств имеют следующую классификацию:
1. Операционная деятельность – основная приносящая доход  деятельность компании и прочая деятельность, которая не является инвестиционной и финансовой деятельностью.
2. Инвестиционная деятельность – приобретение и реализация долгосрочных активов и других инвестиций, не относящихся к денежным эквивалентам.
3. Финансовая деятельность – деятельность, которая приводит к изменениям в размере и составе СК и заемных средств компании. Банковские займы обычно рассматриваются как финансовая деятельность 
	14.Представление отчета о движении денежных средств в соответствии с МСФО.
МСФО 7 «Отчет о движении денежных средств». По своей сути «Отчет о движении ден.средств», является перечнем денежных поступлений и выплат, которые позволяют согласовать входящий и исходящий  остатки денежных средств в балансе.

МСФО №7 требует, чтобы денежные потоки были квалифицированны по трем видам деят-ти:

· Операционная деятельность – основная приносящая доход  деятельность компании и прочая деятельность, которая не является инвестиционной и финансовой деятельностью. Движение ден.средств, образующихся в рез-те опер.деят-ти , представляется в отчете с использованием прямого или косвенного методов(согласно МСФО 7 предпочтительней использовать прямой метод).  
Прямой метод: 
· Раскрываются основные категории валовых поступлений или выплат ден.средств

· Сверка м/у прибылью до н/о и ден.средствами, полученными в рез-те операционной деят-ти, представляется в примечании к отчету о движении ден.средств.

Косвенный метод прибыль (убыток) корректируется с учетом :

· Результатов операций неденежного характера (# амортизация);

· Любых отсрочек или начислений в отношении операционных ден.поступлений или платежей, относящихся к прошлым или будущим периодам
· Статей доходов или расходов, связанных с инвестиционными или финансовыми потоками ден.ср-в.

Компания должна раздельно представлять основные виды валовых денежных поступлений и валовых денежных платежей, возникающих от инвестиционной и финансовой деятельности.

Инвестиционная деят-ть: 

· покупка ОС - имеются в виду фактически уплаченные суммы.   
· Поступления от продажи ОС.
Финансовая деят-ть. Подход заключается в том, чтобы, исходя из изменений остатков баланса, рассчитать расходы ден.ср-в. 


	15.Понятие учетной политики, выбор и применение ее положений в соответствии с МСФО.
В соот-ии с МСФО (IAS) 8 «Учетная политика, изменения в расчетных бухгалтерских оценках и ошибки». Данный стандарт устанавливает критерии выбора и применения учетной политики, классификацию существенных статей, порядок учета изменений в УП, в бухгалтерских оценках и исправлений ошибок.

Учетная политика – это конкретные принципы, основы, условия, правила и практика, принятые компанией для подготовки и представления ФО.

При выборе и  применении УП необходимо руководствоваться соответствующими   стандартами и интерпретациями, с учетом разъяснений по их применению, выпущенные Советом по МСФО. МСФО 8 позволяет не применять  положения принятой УП в том случае, когда эффект от их применения является несущественным. В отсутствии конкретных стандартов и интерпретаций , руководство самостоятельно разрабатывает УП и обеспечивает ее применение таким образом, чтобы информация, представляемая в ФО, была:

· Уместной и
· Надежной, что включает (достоверное представление, приоритет содержания над формой, нейтральность, осмотрительность, и полноту).
При этом руководство должно учесть:

· Стандарты и интерпретации, регулирующие аналогичные или связанные операции

· Определения, критерии признания и концепции оценки, изложенные в Принципах подготовки и составления ФО, а также постановления прочих органов стандартизации учета, которые руководствуются похожими концептуальными принципами. 
	16.Изменения в учетной политике и их применение в соответствии с МСФО.
В соот-ии с МСФО (IAS) 8 «Учетная политика, изменения в расчетных бухгалтерских оценках и ошибки». Данный стандарт устанавливает критерии выбора и применения учетной политики, классификацию существенных статей, порядок учета изменений в УП, в бухгалтерских оценках и исправлений ошибок.

Учетная политика – это конкретные принципы, основы, условия, правила и практика, принятые компанией для подготовки и представления ФО.

Пользователи ФО должны иметь возможность сравнивать ФО организации на протяжении нескольких отчетных периодов для того, чтобы определить тенденции в ее фин.состоянии, фин.деят-ти и движении ден.ср-в. Таким образом, в течение отчетного периода и при переходе к следующим периодам должна применяться одна и та же УП. Изменения допустимы только тогда, когда:
· это требуется соот-им стандартом или интерпретацией

· данные изменения УП приведут к повышению надежности и достоверности представляемой ФО.

В первом случае пересмотр УП обязателен, а во втором случае речь идет о добровольном изменении УП.

В соот-ии с МСФО следующие действия не явл-ся изменениями УП:

· принятие УП для событий или сделок, отличающихся по существу от ранее происходивших событий или сделок

· принятие новой УП для событий или сделок, которые не происходили ранее или не были существенными.

При первоначальном изменении стандарта или интерпретации организация должна отражать в учете изменения в УП в соот-ии со специальными переходными положениями, если соот-ий стандарт или интерпретация не содержат переходных положений, относящихся к такому изменению, или изменения УП осуществляются добровольно, организация должна применять эти изменения ретроспективно.
Ретроспективное применение-это применение новой УП к операциям, другим событиям и условиям так, как если бы эта политика применялась всегда.

Ретроспективное применение означает корректировку начального сальдо всех затронутых статей капитала, начиная с наиболее раннего из всех предыдущих периодов, представленных в отчетности. Необходимо скорректировать последовательно данные всех предыдущих периодов так, как если бы новая УП применялась всегда.

МСФО 8 допускает отступление от  требований применять ретроспективный подход в том случае, когда представляется практически неосуществимым 

· определить, к какому конкретному периоду относятся результаты от изменений УП, или

· оценить совокупный эффект от этих изменений.

В соот-ии с МСФО 8 применение требований считается практически неосуществимым, когда организация не может применить его, предприняв все обоснованные усилия к такому применению. 

	17.Изменения оценочных значений и их влияние на показатели отчетности в соответствии с МСФО.
МСФО (IAS) 8 «Учетная политика, изменения в расчетных бухгалтерских оценках и ошибки». 
В рез-те неопределенностей, свойственных предпринимательской деятельности, многие статьи финансовой отчетности не могут быть определены точно, а лишь расчетным образом. Например, всегда имеется неопределенность в отношении погашения дебиторской задолженности, поэтому при составлении финансовой отчетности применяются различные  бухгалтерские расчеты, которые должны основываться на надежной и доступной информации.
Бухгалтерский расчет может пересматриваться в результате:

· перемены обстоятельств, на которых он основывался
· появление новой информации, нового опыта или последующих событий.

Пересмотр расчетов не относиться к предшествующим периодам и не яв-ся корректировкой ошибок. В случае если изменение в бух.расчете приводит к изменениям в активах и обязательствах или относится к статье капитала, оно должно быть признано путем корректировки балансовой стоимости соответствующего актива, обязательства или статьи капитала в периоде изменения. Результат изменения в бух.расчете должен признаваться перспективно, путем включения его в расчет прибыли или убытка:

· в текущем периоде

· в текущем  и будущих периодах 

При изменении в бух.расчетах организация должна раскрыть в отчетности следующую информацию:

· характер и величину изменения в бух.расчетах, оказывающего существенное воздействие в текущем периоде, или существенное воздействие которого ожидается в последующих периодах

· если величина эффекта, оказываемого  на будущие периоды, не раскрывается, поскольку оценка эффекта не представляется практически осуществимой, организация должна раскрыть этот факт.

Ошибки предыдущих периодов – это ошибки и искажения, допущенные в фин.отчетности одного или нескольких периодов, возникающих вследствие того, что не была учтена или была отражена некорректно  надежная информация , которая

· имелась в наличии и

· должна была быть получена на момент утверждения ФО за предыдущие периоды к публикации. Например: математические просчеты, неправильное применение УП, невнимательность.

Существенные ошибки за предшествующие периоды исправляются ретроспективно в первом комплекте ФО, утвержденном к публикации после их обнаружения, путем повторного представления сравнительной информации за предшествующий период, представленный в отчетности, в течение которого была допущена ошибка.

 Если ошибка произошла ранее предшествующих периодов, представленных в отчетности, то необходимо пересчитать входящие остатки активов, обязательств и СК для самого раннего из предъявленных отчетов.  
 
	18.Порядок представления информации о прекращенной деятельности в соответствии с МСФО.
В соот-ии с МСФО(IFRS) 5 «Внеоборотные активы предназначенные для перепродажи и прекращенная деят-ть»
Прекращенная деят-ть – компонент (составная часть) компании, который:

· был реализован или классифицирован как предназначенный для продажи, и
· представляет собой отдельное крупное направление хоз.-ой деят-ти либо географическое подразделение (район деят-ти);
· предназначен к выбытию в рамках единого координационного плана реализации данного направления хоз.-ой деят-ти или географического подразделения.
Порядок представления информации о прекращенной деятельности в соответствии с МСФО следующий:

компания обязана раскрывать следующую информацию:

· единственный итоговый показатель непосредственно в отчете о прибылях и убытках, включающий:

а) прибыль от прекращенной деят-ти после н/о;

б) доход или убыток после н/о, учитываемый по результатам оценки справедливой стоимости за вычетом расходов на продажу или по результатам выбытия активов или группы выбытия  в составе прекращенной деят-ти;

· расшифровка указанного выше показателя с раскрытием следующих данных:

а) выручка, расходы и доходы до н/о от прекращенной деят-ти в отчете о прибылях и убытках;
б) соответствующие расходы по налогу на прибыль

в) доход или убыток, учитываемый по результатам оценки справедливой ст-ти за вычетом расходов на продажу или по результатам выбытия активов, или группы выбытия в составе прекращенной деят-ти;

г)  соответствующие расходы по налогу на прибыль

· чистые денежные потоки, связанные с операционной, инвестиционной и финансовой деят-ю в рамках прекращенной деят-ти.

Указанная инф-ия может представляться или в примечаниях, или непосредственно в отчете о движение ден.ср-в.  Раскрываемая инф-ия охватывает все виды прекращенной деят-ти. Это означает пересмотр сравнительной инф-ии о прекращенной деят-ти за предыдущие периоды, включенной в отчетность текущего отчетного периода. 

	19.Корректировка показателей финансовой отчетности с учетом событий после отчетной даты в соответствии с МСФО.
Целью МСФО 10 «События после отчетной даты» установить:

· когда компания должна  корректировать свою ФО с учетом событий, происшедших после отчетной даты, 
· инф-ию, которую компания обязана раскрывать в отношении даты утв-ия ФО к публикации, а также события после отчетной даты.

События после отчетной даты – это события, как благоприятные, так и неблагоприятные, которые произошли м/у отчетной датой и датой утв-ия  ФО к публикации. Ден.ср-в.
Процесс утв-ия ФО может различаться в зависимости от формы компании и ее управленческой структуры. Дата утв-ия  публикации, как правило приходиться на дату , когда ФО утверждена к публикации вне  компании.

Можно выделить два типа событий:

· события, подтверждающие существование на отчетную дату хозяйственных условий (события после отчетной даты, отражаемые в отчетности);(например: разрешение судебного спора после отчетной даты, которое подтверждает существование текущего обязательства на отчетную дату )
· события, свидетельствующие о возникших после отчетной даты хозяйственных условиях (события после отчетной даты, не отражаемые в отчетности) (например: снижение рыночной стоимости инвестиций в период м/у отчетной датой  и датой утверждения ФО к публикации)

Корректировка отчетности с учетом событий после отчетной даты.
1.Активы и пассивы на дату отчета корректируются с учетом последующих за отчетной датой событий:

· событий, которые представляют доп. инф-ию об условиях, существующих на отчетную дату, и таким образом позволяют более точно оценить активы и пассивы

· события, которые указывают на то, что деловая активность части компании или всей компании больше не отвечает допущению о непрерывности деят-ти.

2.Если события, происходящие после отчетной даты, не оказывают влияния на состояние активов и пассивов на отчетную дату, необ-ть в каких либо корректировках отпадает. 

3.Заявленные дивиденды должны относиться к периоду ФО- и предложенные, и объявленные после отчетной даты, но до утверждения ФО, д.б либо скорректированы, либо раскрыты.


	20.Понятие, состав и содержание промежуточной финансовой отчетности в соответствии с МСФО.
МСФО 34 «Промежуточная ФО». Даный стандарт определяет:

· минимальное содержание промежуточной ФО, необходимой для выявления потенциала  компании и используемой потенциальными инвесторами, кредиторами и т.д.
· устанавливает принципы признания и оценки в полной и сжатой ФО за промежуточный период.
МСФО 34 применяется, если компания в добровольном или обязательном порядке публикует промежуточную ФО в соот-ии с МСФО. МСФО 34 не устанавливает какие компании должны публиковать промежуточную ФО, частоту публикаций.

Промежуточный период – отчетный период короче фин. года (например квартал)
Промежуточная ФО- означает ФО, содержащую полный комплект ФО (в соот-ии с МСФО 1) либо комплект сжатых ФО как описано в настоящем стандарте за промежуточный период.

Промежуточная ФО должна вкл. как минимум следующее:

· сжатый ББ

· сжатый отчет о прибылях и убытках

· сжатый отчет о движении ден.ср-в

· сжатый отчет об изменениях собственного капитала 

· выборочные пояснительные примечания.

1. Сжатый баланс

Баланс д.вкл. каждый из ключевых компонентов:

· Активов

· Обязательств

· Собственного капитала, которые были представлены в последнем годовом балансе.

2. Сжатый отчет о прибылях и убытках

Д.вкл.:

· Выручку

· Каждый компонент доходов и затрат, которые были представлены в последнем годовом отчете о прибылях и убытках, и

· Базовую и пониженную прибыль на акцию

3. Сжатый отчет о движении ден.ср-в.

Отчет о дв.ден.ср-в  должен вкл. итоговые показатели по трем основным классам в соот-ии с МСФО 7, а именно денежные ср-ва от операционной, инвестиционной и финансовой деят-ти.
4. Изменения в собственном капитале

Отчет об изменении  собственного капитала должен включать все основные компоненты собственного капитала, которые были представлены в последнем годовом отчете  об изменениях собственного капитала. 

5. Выборочные пояснительные примечания

Примечания должны содержать объяснение событий и операций, существенных для понимания изменений в финансовом положении и результатах деят-ти  компании, происшедших после даты последней годовой отчетности.
Существенность. При решении того как признавать показатели, измерять их, квалифицировать или раскрывать определенное положение для целей промежуточной ФО, существенность должна оцениваться с учетом фин.информации за промежуточный период и без учета оценочных показателей за год.
Компания должна применять те же принципы учета в промежуточной ФО, что  и в своем последнем годовом ФО, за искл. тех изменений в УП, которые были сделаны впоследствии.



	21.Понятие и характеристика отчетного сегмента, определение прочих сегментов в соответствии с критериями, вводимыми с 01 января 2009 г.  в соответствии с МСФО
С 01.01.2009 г вступил в силу IFRS 8 «Операционные сегменты» принятый в 2006 году и призван заменить МСФО 14 «Сегментная отчетность»

В МСФО 14 дается определение Отчетный сегмент—хоз-ый или географический сегмент, для которого требуется предоставление сегментной информации. 
Хозяйственный сегмент представляет собой часть операций компании, направленных на производство товаров и услуг, который подвержен рискам и выгодам, отличающим его от рисков и выгод других хозяйственных сегментов (например промышленные сельскохоз-ые и финансовые сегменты).

Географический сегмент представляет собой часть операций компании по производству товаров и услуг в конкретной экономической среде, который подвержен рискам и выгодам, возникающим в этой среде и отличающимся от рисков и выгод сегментов, действующих в других экономических условиях. Географические сегменты могут основываться в зависимости от месторасположения компании, либо рынков и клиентов.

Хоз-ый или географический сегменты явл-ся отчетными, если соблюдены следующие условия:

· Большинство продаж (> 50%) заработано извне;
· Выручка от продаж или результаты сегмента, или активы больше или равны 10% общей суммы всех сегментов.

IFRS 8 требует от компаний представления финансовой и описательной информации о своих отчетных сегментах.
Отчетные сегменты представляют собой операционные сегменты деятельности или агрегированые группы сегментов деят-ти, отвечающие определенным критериям.

Операционный сегмент –это компонент компании:

· Осуществляющий хоз.деят-ть, которая позволяет получать выручку и предусматривает несение расходов (включая выручку и расходы, связанные с совершением операций с другими компонентами одной и той же компании );

· Результаты деят-ти которого регулярно анализируются ответственным лицом компании, принимающим операционные решения, в целях принятия решений о выделении сегменту ресурсов и оценки эффективности его деят-ти;
· По которому имеется отдельная финансовая информация. 

	22.Порядок формирования сегментной отчетности в соответствии с МСФО.
С 01.01.2009 г вступил в силу IFRS 8 «Операционные сегменты» принятый в 2006 году и призван заменить МСФО 14 «Сегментная отчетность»

Операционный сегмент –это компонент компании:

· Осуществляющий хоз.деят-ть, которая позволяет получать выручку и предусматривает несение расходов (включая выручку и расходы, связанные с совершением операций с другими компонентами одной и той же компании );

· Результаты деят-ти которого регулярно анализируются ответственным лицом компании, принимающим операционные решения, в целях принятия решений о выделении сегменту ресурсов и оценки эффективности его деят-ти;

· по которому имеется отдельная финансовая информация. 

Компания должна представлять отдельно информацию по каждому операционному сегменту, который:

· был выделен или сформирован в результате объединения двух или более сегментов. Два и более сегмента м.б. объединены в единый операционный сегмент по следующим факторам: характеру продукции или услуг; характеру производственных процессов; виду или категории клиентов; способами распространения продукции или предоставления услуг; 
· превышает количественные пороговые значения. Выручка от продажи внешним клиентам, а также операции с другими сегментами составляет не менее 10% от совокупной выручки (внутренней и внешней) всех операционных сегментов;  результат соответствующего сегмента, независимо от того явл-ся ли он прибылью или убытком, составляет не менее 10%:  от совокупного рез-та всех операционных сегментов в отношении прибыли;  совокупного рез-та всех операционных сегментов в отношении убытка; в зависимости от того какой показатель имеет более высокое значение;

· активы составляют не менее 10% от совокупных активов всех операционных сегментов.

Компания при составлении отчетности должна раскрывать следующую общую информацию:

· факторы, используемые для выделения отчетных сегментов компании, включая организационную структуру (например проводилось ли объединение сегментов)

· виды продукции и услуг, от продажи которых каждый отчетный сегмент получает свою выручку.

Так же компания должна раскрывать специфическую информацию, чтобы дать возможность пользователям оценить специфику, финансовые результаты и экономические условия ее хоз.деят-ти.

По каждому отчетному сегменту  компания должна раскрывать показатели прибыли или убытка, а также общую стоимость активов. Компания должна представлять показатели обязательств по каждому отчетному сегменту, если такие суммы регулярно представляются на рассмотрение ответственному лицу, принимающему операционные решения. По каждому отчетному сегменту компания должна представлять в отчетности процентные доходы отдельно от процентных расходов.
Компания должна представлять в отчетности выручку от продаж внешним клиентам по каждому виду продукции и услуг или по каждой группе схожей продукции и услуг.  Также необходимо представлять следующую географическую инф-ию:

· выручка от продаж внешним клиентам, в том числе: полученную от продаж в стране базирования компании, полученную во всех зарубежных странах

· внеоборотные активы, отличные от финансовых инструментов, отложенных налоговых активов, пенсионных активов и прав, возникающих по договорам страхования. 

Компания должна представлять информацию о степени зависимости ее деят-ти от крупных клиентов.(если выручка от продажи одному клиенту составляет 10% и более от выручки компании, компания должна раскрывать это факт)

	23.Понятие связанных сторон и порядок раскрытия информации о них в финансовой отчетности в соответствии с МСФО.
МСФО 24 «Раскрытие информации о связанных сторонах» Основная цель данного стандарта заключается в определении  отношений и операций со связанной стороной, а также в стимулировании раскрытия вышеуказанного. Связанные стороны – одна сторона имеет возможность контролировать ( или совместно контролировать) другую сторону или оказывать значительное влияние на другую сторону в процессе принятия финансовых или операционных решений.
Операции со связанными сторонами – передача ресурсов или обязательств между связанными сторонами независимо от взимания платы.

Контроль- прямое или косвенное, владение более чем половиной акций, имеющих право голоса, или существенной частью таких акций и полномочия, по уставу или соглашению позволяющими направлять финансовую и оперативную политику руководства компании.

Значительное влияние – участие в принятии решений в сфере финансовой и оперативной политики компании без права контроля за этой политикой. Например представительство в совете директоров.
В примечаниях к ФО должна быть раскрыта следующая инф-ия:

· необходимо указать взаимоотношения связанных сторон, в которых присутствует контроль, вне зависимости от наличия совершенных операций между сторонами;

· если была произведена сделка со связанной стороной, то необходимо отразить природу взаимоотношений связанной стороны, типы операций, элементы операций, включая объем (сумма либо соответствующую пропорцию), ценовую политику.


	24.Оценка объекта при признании в составе основных средств в соответствии с МСФО
Учет основных средств по международным стандартам регламентируется МСФО 16 «Основные средства»
ОС- материальные активы, которые:

· используются компанией для производства или поставки продукции и услуг;

· для сдачи в аренду другим компаниям или для административных целей

· предполагается использовать в течение более чем одного периода.

В соответствии с МСФО 16 активы могут быть приняты к учету в качестве объектов основных средств при выполнении трех основных условий.
1. Существует уверенность в том, что компания получит в будущем связанные с активом экономические выгоды. Надо отметить, что при этом будущие экономические выгоды не обязательно должны быть оценены в денежном выражении. К примеру, основные средства могут приобретаться для обеспечения безопасности компании или охраны окружающей среды. Выгодой от использования таких активов можно считать право компании продолжать свою деятельность.

2. Стоимость актива может быть достоверно оценена.

3. Объекты основных средств не потребляются в процессе производства, а переносят свою стоимость на стоимость готовой продукции через амортизацию. На практике к основным средствам в соответствии с МСФО чаще всего относят активы, используемые в работе предприятия более одного года.

ОС в соот-ии с МСФО 16 оцениваются по фактической себестоимости на момент приобретения или сооружения. Фактическая стоимость приобретенных основных средств состоит из покупной цены с учетом импортных таможенных пошлин, невозмещаемых налогов и затрат, необходимых для приведения объекта в рабочее состояние (заработная плата, затраты на приобретение материалов, стоимость конструкторских и проектных работ и т. д.). Надо отметить, что проценты по займам, привлеченным для создания или приобретения основных средств, могут либо относиться на расходы отчетных периодов в течение всего срока кредитования, либо включаться в стоимость основных средств (капитализироваться) до момента сдачи в эксплуатацию (регулируется МСФО 23 «Затраты по займам»). Решение об использовании того или иного подхода к учету процентов принимается компанией самостоятельно, описывается в учетной политике и применяется для всех объектов основных средств. Не допускается по одним объектам основных средств капитализировать затраты по займам, а по другим - относить на расходы периода.
Фактическая стоимость созданных компанией объектов основных средств определяется с учетом всех затрат на проектирование, строительство (сборку), монтаж и доставку. Отнесение затрат на стоимость создаваемых основных средств прекращается, когда объект основных средств установлен на планируемом месте работы и используется по его прямому назначению. Поэтому затраты, связанные с использованием объекта или его перемещением, не должны включаться в балансовую стоимость объекта. Не капитализируются также затраты, касающиеся вывода основных средств на полную мощность, убытки на первоначальном этапе эксплуатации объекта основных средств, например из-за недостаточного спроса на продукцию, и затраты на перемещение.

	25.Порядок переоценки объектов основных средств в соответствии с МСФО.
Учет основных средств по международным стандартам регламентируется МСФО 16 «Основные средства»

ОС- материальные активы, которые:

· используются компанией для производства или поставки продукции и услуг;

· для сдачи в аренду другим компаниям или для административных целей

· предполагается использовать в течение более чем одного периода.

Первоначальная оценка ОС. Объект ОС, который м.б. признан в качестве актива, д.б. оценен  по первоначальной стоимости. После первоначального признания в качестве актива ОС должны учитываться по их первоначальной стоимости за вычетом амортизации, либо имеется альтернативный порядок учета по переоцененной стоимости, являющихся их справедливой стоимостью на дату переоценки за вычетом амортизации накопленной впоследствии. Переоценки должны производиться регулярно, чтобы балансовая стоимость существенно не отличалась от справедливой стоимости на отчетную дату. 

Когда производиться переоценка объекта ОС, накопленная амортизация на дату переоценки:

· переоценивается заново пропорционально изменению балансовой стоимости актива до вычета амортизации так, что после переоценки балансовая стоимость равняется его переоцененной стоимости;
· списывается с балансовой стоимости актива до вычета износа, после чего результат переоценивается

Если производиться переоценка отдельного объекта ОС, то переоценке подлежит  вся группа ОС, к которой относиться данный объект.
	26.Способы амортизации основных средств и их применение в соответствии с МСФО.
Учет основных средств по международным стандартам регламентируется МСФО 16 «Основные средства»

ОС- материальные активы, которые:

· используются компанией для производства или поставки продукции и услуг;

· для сдачи в аренду другим компаниям или для административных целей

· предполагается использовать в течение более чем одного периода.

Амортизация  - систематическое уменьшение амортизируемой стоимости актива на протяжении срока полезной службы.
Амортизируемая стоимость – себестоимость актива или другая стоимость, отраженная в ФО вместо себестоимости, за вычетом ликвидационной стоимости.

Срок полезной службы  - ожидаемый (расчетный) период использования активов компании, или количество изделий, которые компания предполагает произвести с использованием актива. Срок полезной службы объекта ОС должен периодически пересматриваться, и если предположения существенно отличаются от предыдущих оценок, сумма амортизационного отчисления текущего и будущего периодов должна корректироваться.

Ликвидационная стоимость – чистая сумма, которую компания ожидает получить за актив в конце срока полезной службы за вычетом ожидаемых затрат по выбытию. 

Амортизация основных средств начисляется начиная с того месяца, когда стало возможным использование актива по назначению, и прекращается в момент выбытия или полной амортизации актива. Следует отметить, что начисление амортизации объекта основных средств не должно приостанавливаться при простоях или прекращении эксплуатации, за исключением случаев, когда объект основных средств предназначен для продажи в соответствии с МСФО (IFRS) 5.
Амортизация в соответствии с МСФО 16 может начисляться с использованием одного из следующих методов:

· линейная амортизация. Применяется, если стоимость объекта равномерно потребляется в течение всего срока службы. Как правило, используется для зданий и сооружений;

· метод уменьшаемого остатка. Предполагает уменьшение экономических выгод в течение срока полезного использования ОС. Применяется в основном для объектов основных средств, которые в значительной степени подвержены моральному устареванию и особенно активно используются в первые годы службы;

· начисление амортизации в зависимости от объемов производства. Как правило, применение этого метода амортизации оправданно для производственного оборудования, от использования которого напрямую зависят объемы производства компании.

Для разных объектов основных средств могут использоваться различные методы амортизации.  

МСФО 16 требует оценивать необходимость пересмотра метода амортизации, по крайней мере, в конце каждого финансового года и при необходимости изменить его. Метод амортизации должен отражать то, каким образом организация будет получать ожидаемые экономические выгоды от актива. Если этот процесс меняется, то меняется и метод амортизации. Например, если организация изменила способ использования актива или планирует заменить его на новый актив раньше или позже изначально намеченного срока, то может потребоваться изменение метода амортизации.

	27.Правила признания амортизации в учете в соответствии с МСФО
Учет основных средств по международным стандартам регламентируется МСФО 16 «Основные средства»

Амортизация  - систематическое уменьшение амортизируемой стоимости актива на протяжении срока полезной службы.

Амортизируемая стоимость – себестоимость актива или другая стоимость, отраженная в ФО вместо себестоимости, за вычетом ликвидационной стоимости.

Срок полезной службы  - ожидаемый (расчетный) период использования активов компании, или количество изделий, которые компания предполагает произвести с использованием актива.
Ликвидационная стоимость – чистая сумма, которую компания ожидает получить за актив в конце срока полезной службы за вычетом ожидаемых затрат по выбытию. 

Амортизация в соответствии с МСФО 16 может начисляться с использованием одного из следующих методов:

· линейная амортизация. Применяется, если стоимость объекта равномерно потребляется в течение всего срока службы. Как правило, используется для зданий и сооружений;

· метод уменьшаемого остатка. Предполагает уменьшение экономических выгод в течение срока полезного использования ОС. Применяется в основном для объектов основных средств, которые в значительной степени подвержены моральному устареванию и особенно активно используются в первые годы службы;

· начисление амортизации в зависимости от объемов производства. Как правило, применение этого метода амортизации оправданно для производственного оборудования, от использования которого напрямую зависят объемы производства компании.

МСФО 16 требует оценивать необходимость пересмотра метода амортизации, по крайней мере, в конце каждого финансового года и при необходимости изменить его. Метод амортизации должен отражать то, каким образом организация будет получать ожидаемые экономические выгоды от актива. Если этот процесс меняется, то меняется и метод амортизации.
МСФО I.A.S. 16 определен и порядок начисления и отражения в учете и финансовой отчетности амортизации основных средств: 

1. Амортизируемая сумма объекта основных средств должна списываться систематически на протяжении срока полезной службы. По мере потребления предприятием экономических выгод, связанных с использованием основного средства, его балансовая стоимость уменьшается. Обычно это делается начислением амортизации.

2. Амортизация начисляется даже тогда, когда справедливая стоимость актива превышает его балансовую стоимость.

3. Используемый метод амортизации должен отражать схему, по которой компания потребляет экономические выгоды, получаемые от актива.

4. Амортизационные отчисления за каждый период должны признаваться в качестве расхода, если только они не включаются в балансовую стоимость другого актива.


	28.Отражение в учете прекращения признания объектов основных средств в соответствии с МСФО.
Учет основных средств по международным стандартам регламентируется МСФО 16 «Основные средства»

ОС- материальные активы, которые:

· используются компанией для производства или поставки продукции и услуг;

· для сдачи в аренду другим компаниям или для административных целей

· предполагается использовать в течение более чем одного периода

Объекты основных средств перестают отражать в финансовой отчетности компании в случае выбытия активов (продажа, передача в лизинг, безвозмездная передача, списание) или прекращения поступления экономических выгод от использования. Доходы (убытки), возникающие при прекращении признания актива, отражаются в отчете о прибылях и убытках. Следует отметить, что доходы от выбытия объектов основных средств не являются выручкой организации и отражаются в составе прочих операционных доходов. Сумма дохода или убытка от выбытия объекта рассчитывается как разница между стоимостью продажи актива за вычетом расходов на продажу (транспортировка, погрузочные работы и т. д.) и его балансовой стоимостью.

Стоимость объектов ОС списывается на дату , на которую выполняются критерии признания  выручки при продаже товаров, установленных в МСФО 18, а именно:

· значительные риски и вознаграждение перешло к покупателю
· компания больше не контролирует проданные активы

· сумма выручки м.б. надежно оценена

· вероятно поступление в компанию экономических выгод, связанных с операцией

· понесенные или ожидаемые затраты, связанные с операцией могут быть надежно оценены.

	29.Раскрытие информации об основных средствах в отчётности, составляемой в соответствии с международными стандартами.
Учет основных средств по международным стандартам регламентируется МСФО 16 «Основные средства»

ОС- материальные активы, которые:

· используются компанией для производства или поставки продукции и услуг;

· для сдачи в аренду другим компаниям или для административных целей

· предполагается использовать в течение более чем одного периода.

Объекты основных средств отражаются в бухгалтерском балансе компании, составленном по МСФО, в строке «Основные средства». В пояснениях к финансовой отчетности предприятие должно раскрывать дополнительную информацию о составе и методах учета основных средств, а именно:

· метод оценки, используемый для определения балансовой стоимости (по переоцененной стоимости или по фактической);

· методы начисления амортизации;

· сроки полезной службы для каждой группы основных средств или принятые нормы амортизации;

· стоимость основных средств до вычета накопленной амортизации (с учетом накопленных убытков от обесценения) на конец и на начало периода;

· расшифровка балансовой стоимости по каждому объекту основных средств на начало и конец отчетного периода (как правило, год), включающую стоимость при поступлении, результаты переоценок и убытков от обесценения, курсовые разницы и т. д.;

· ограничения прав собственности и стоимость основных средств, находящихся в залоге в качестве обеспечения обязательств;

· расходы, отнесенные на стоимость объектов основных средств, находящихся в процессе их строительства;

· сумма амортизации, признанная в отчете о прибылях и убытках или включенная в балансовую стоимость других активов.


	30.Понятие, состав и признаки идентифицируемости нематериальных активов в соответствии с МСФО.
В соответствии с МСФО 38 
нематериальные активы - это идентифицируемые неденежные активы, не имеющие физической формы. 
Для того чтобы отразить нематериальный актив в финансовой отчетности компании, он должен соответствовать следующим критериям.
Идентифицируемость. Нематериальный актив должен быть отделим от других активов компании и, что особенно важно, от деловой репутации. Под этим подразумевается, что его можно продать, обменять, сдать в аренду без потери экономических выгод, генерируемых другим имуществом. Требование идентифицируемости также считается выполненным, если НМА возникают из договорных или иных юридических прав вне зависимости от того, могут ли эти права быть отделены от других прав или от компании в целом.

Контроль. В большинстве случаев возможность контролировать актив предполагает существование юридических прав на использование НМА. В качестве примера можно привести технические знания компании, которые защищены патентами. Именно по критерию контроля можно отличить НМА от нематериальных ресурсов. К последним могут относиться квалификация персонала, лояльность покупателей, доля рынка и прочее, однако, как правило, компания не может продемонстрировать возможность получения экономических выгод от использования этих ресурсов, поскольку вряд ли сможет контролировать действие таких внешних факторов, как поведение персонала, реакция конкурентов и покупателей.

Будущие экономические выгоды. Нематериальный актив может быть отражен в отчетности компании, если его использование позволит в будущем получить дополнительную прибыль, снизить расходы, увеличить объем продаж и т. д. Важно отметить, что возможность получения предприятием подобных экономических выгод определяется на основании профессионального суждения, подкрепленного соответствующим обоснованием.



	31.Признание и оценка нематериальных активов в соответствии с МСФО.
Учет нематериальных активов по международным стандартам регламентируется МСФО 38 «Нематериальные активы»

нематериальные активы - это идентифицируемые неденежные активы, не имеющие физической формы.
Нематериальный актив признается как актив, если:

· существует вероятность, что будущие экономические выгоды, приписываемые данному активу, поступят в компанию

· можно с большой степенью вероятности оценить стоимость актива. Все остальные затраты по отношению к нематериальным активам представляют собой расходы (например исследования, обучение)
нематериальным активом не следует признавать внутренне создаваемую деловую репутацию, торговые марки, публикуемые названия и аналогичные схожие статьи.

При первоначальном признании нематериальные активы учитываются по фактической себестоимости. В ходе последующей оценки НМА предприятие может использовать основной или альтернативный методы оценки. При этом выбранный способ должен использоваться для всех объектов, относящихся к определенной группе НМА.
Состав расходов, которые могут быть отнесены на себестоимость нематериального актива при его первоначальной оценке, зависит от способа приобретения НМА.
Покупка НМА. При покупке НМА в его себестоимость включаются покупная цена, импортные пошлины, невозмещаемые налоги, а также расходы, связанные с подготовкой актива к эксплуатации.

Приобретение НМА при объединении компаний. Нематериальные активы, приобретенные в результате объединения компаний, должны учитываться по справедливой стоимости на дату приобретения. Нематериальные активы, справедливая стоимость которых может быть достоверно определена, должны быть учтены отдельно от деловой репутации. При этом компания обязана определить справедливую стоимость получаемых нематериальных активов, даже если они не отражались в отчетности приобретаемой фирмы. Во многих случаях для НМА не существует рынка, поэтому для определения их справедливой стоимости часто используется метод дисконтированных денежных потоков.
Создание нематериальных активов. Процесс создания НМА в соответствии с МСФО 38 делится на две стадии - исследования и разработки.

Под исследованиями понимаются плановые работы, направленные на получение новых научно-технических знаний, деятельность по выбору сферы применения полученных результатов, а также поиск альтернативных материалов, устройств, продуктов, процессов, систем, услуг и прочее.
Затраты, произведенные на стадии исследований, не капитализируются, а признаются в качестве расходов периода, в котором они были осуществлены, поскольку на этапе исследований компания не может продемонстрировать уверенность в получении будущих экономических выгод.
Разработки - применение результатов исследований при проектировании производства, новых или существенно улучшенных материалов, продукции и т. д. перед началом их коммерческого производства. Затраты, возникающие на этапе разработок, как правило, связаны с проектированием, конструированием и испытаниями опытных образцов продукции, а также экспериментальных установок, которые из-за масштабов не подходят для коммерческого использования. Перечисленные затраты могут быть включены в стоимость создаваемого нематериального актива с момента выполнения следующих условий: 

· создание НМА технически осуществимо, компания планирует довести до конца этап разработки и обладает необходимыми для этого ресурсами; 

· создаваемый актив может быть использован компанией или продан;

· существует обоснование того, как компания получит экономические выгоды от создаваемого актива; 

· затраты на создание НМА в ходе этапа разработки могут быть достоверно оценены. 

Все затраты, произведенные до выполнения вышеперечисленных условий и списанные на расходы периода, не могут быть восстановлены и учтены в стоимости НМА. 

Если компания не может четко разделить процесс создания НМА на две стадии, то все затраты классифицируются как расходы периода.


	32Переоценка нематериальных активов и ее отражение в учете в соответствии с МСФО.
Учет нематериальных активов по международным стандартам регламентируется МСФО 38 «Нематериальные активы»

нематериальные активы - это идентифицируемые неденежные активы, не имеющие физической формы.

После первоначальной оценки нематериального актива компания может использовать один из двух методов учета НМА, при этом выбранный способ должен использоваться для всех объектов, относящихся к определенной группе НМА  

1. основной: нематериальные активы учитываются по себестоимости за вычетом накопленных амортизации и убытков от обесценения;

2. альтернативный: НМА отражаются на балансе компании по справедливой стоимости за вычетом амортизации и убытков от обесценения. Справедливая стоимость для целей переоценки должна определяться на основе данных активного рынка.

Активный рынок – рынок, на котором обращаются одинаковые товары, практически в любое время имеются покупатели и продавцы, желающие совершить сделку, информация о ценах - публична. Рынки патентов, торговых марок, прав на публикацию фильмов и звукозаписей и аналогичных уникальных объектов – не признаются активными. Активный рынок НМА существует редко, многие из них являются уникальными и существуют в единственном экземпляре.
Переоценка должна проводиться с достаточной регулярностью, так чтобы балансовая стоимость на отчетную дату не отличалась существенно от справедливой стоимости. МСФО 38 не устанавливает каких-либо конкретных сроков проведения регулярных переоценок НМА, необходимость очередной переоценки определяется по решению руководства компании.
При переоценке амортизируемых НМА накопленную амортизацию  можно переоценивать двумя способами:

1. пересчитывать накопленную амортизацию пропорционально изменению в совокупной балансовой стоимости актива (совокупная балансовая стоимость равна сумме балансовой с стоимости и накопленной амортизации) так, чтобы балансовая стоимость актива после переоценки равнялась переоцененной стоимости

2. вычесть накопленную амортизацию из совокупной балансовой стоимости актива, а разницу пересчитывать до переоцененной величины.
Увеличение балансовой стоимости НМА от переоценки отражается по кредиту капитала  по субсчету «Прирост стоимости от переоценки».

Уменьшение балансовой стоимости НМА от переоценки отражается по дебету счета прибылей и убытков. 
Накопленный прирост от переоценки, отражается в капитале, переводится в нераспределенную  прибыль тогда, когда он реализован, т.е при списании или выбытии актива. Такой перевод не отражается в отчете о прибылях и убытках.

	33.Способы амортизации нематериальных активов и их применение в соответствии с МСФО
Учет нематериальных активов по международным стандартам регламентируется МСФО 38 «Нематериальные активы»

нематериальные активы - это идентифицируемые неденежные активы, не имеющие физической формы.

Амортизация – систематическое распределение амортизируемой стоимости актива на протяжении срока полезной службы.
Амортизируемая стоимость – себестоимость актива или другая стоимость, отраженная в ФО вместо себестоимости, за вычетом ликвидационной стоимости.

Ликвидационная стоимость – чистая сумма, которую компания ожидает получить за актив в конце срока полезной службы за вычетом ожидаемых затрат по выбытию. 

Одним из наиболее сложных моментов при амортизации НМА –определение срока полезного использования.
Срок полезного использования  это период времени:

· в течение которого, как ожидается, актив будет пригоден для использования компанией

· в течение которого, компания ожидает получить определенное количество продукции или других изделий с помощью данного актива.
Некоторые НМА имеют определенный срок полезного использования, например патенты и лицензии, и неопределенный срок полезного использования , например приобретенные торговые марки, товарный знак и т.д.

НМА с конечным сроком полезного подлежат амортизации, а с неопределенным сроком не подлежат амортизации. 
Для НМА с определенным сроком полезного использования компания определяет один из способов амортизации НМА. К ним относятся:
· метод равномерного начисления. Применение данного метода предполагает равномерное получение экономических выгод в течение срока полезного использования НМА
· метод уменьшаемого остатка. Применение данного метода предполагает уменьшение экономических выгод в течение срока полезного использования НМА 
· метод единицы производства. Применение этого метода предполагает начисление амортизации в зависимости от эксплуатации НМА, при этом до начала использования НМА определить уровень его эксплуатации на весь срок службы с разбивкой по годам.
Амортизационные начисления представляют собой, в первую очередь, признание расходов, согласно принципу соответствия, согласно которому используемый метод начисления амортизации должен отражать график ожидаемого потребления организацией будущих экономических выгод. Если такой график не может быть надежно определен, то должен применяться метод равномерного начисления.

Также, согласно общему правилу, амортизационные затраты подлежат признанию в составе расходов отчетного периода, кроме случаев, когда другой Стандарт разрешает или требует включить их в балансовую стоимость другого актива. Например, амортизация нематериальных активов, используемых в процессе строительства или производства, включается в первоначальную стоимость строящегося объекта или себестоимость готовой продукции.

Срок полезной службы и методы амортизации должны пересматриваться, по крайней мере, в конце каждого финансового года.
 НМА с неопределенным сроком полезного использования :

· не подлежат амортизации, но

· проверяются на предмет обесценения: ежегодно и при наличии признаков обесценения.

Срок полезной службы пересматривается в течение каждого периода, чтобы установить, действительно ли в свете  последних событий и обстоятельств он является неопределенным. В противном случае изменения в бух.оценке учитывается согласно МСФО IAS 8 


	34.Отражение операций по учету нематериальных активов с неопределенным сроком полезной службы в соответствии с МСФО.
Учет нематериальных активов по международным стандартам регламентируется МСФО 38 «Нематериальные активы»

нематериальные активы - это идентифицируемые неденежные активы, не имеющие физической формы.

Амортизация – систематическое распределение амортизируемой стоимости актива на протяжении срока полезной службы.

Срок полезного использования  это период времени:

· в течение которого, как ожидается, актив будет пригоден для использования компанией

· в течение которого, компания ожидает получить определенное количество продукции или других изделий с помощью данного актива.

Некоторые НМА имеют определенный срок полезного использования, например патенты и лицензии, и неопределенный срок полезного использования , например приобретенные торговые марки, товарный знак и т.д.

Согласно общему правилу по IAS 38, нематериальный актив с неопределяемым сроком полезной службы амортизации не подлежит. Вместе с тем, согласно МСФО IAS 36 "Обесценение активов", организация обязана тестировать нематериальный актив с неопределяемым сроком полезной службы на факт обесценения путем сопоставления его возмещаемой величины и его балансовой стоимости ежегодно и при наличии признака возможного обесценения нематериального актива. 

При этом Стандартом определяется, что срок полезной службы неамортизируемого нематериального актива должен анализироваться в каждом периоде на предмет выяснения, продолжают ли события и обстоятельства обеспечивать правильность оценки, согласно которой данный актив имеет неопределяемый срок полезной службы. В случае отрицательного ответа, изменение квалификации срока полезной службы на "определяемый" подлежит отражению в учете как изменение бухгалтерской оценки согласно МСФО IAS 8 "Учетная политика, изменения бухгалтерских оценок и ошибки". 

Изменение квалификации срока полезной службы нематериального актива с неопределяемого на определяемый (конечный) может свидетельствовать об обесценении данного актива. 
В результате организация должна протестировать актив на факт обесценения путем сопоставления его возмещаемой величины с балансовой стоимостью и признать любое превышение балансовой стоимости над возмещаемой суммой в качестве убытка от обесценения. В данном случае применению подлежит стандарт IAS 36 "Обесценение активов".



	35.Отражение в учете выбытия нематериальных активов в соответствии с МСФО.
Учет нематериальных активов по международным стандартам регламентируется МСФО 38 «Нематериальные активы»
Признание НМА прекращается (актив списывается):

· при выбытии актива (при продаже, обмене, передаче в финансовую аренду и т.д)
· когда компания не ожидает получить будущие экономические выгоды от его использования или выбытия.
Признание актива прекращается на дату, на которую соблюдаются условия признания выручки по МСФО 18, а именно:

· значительные риски и вознаграждения перешли к покупателю

· компания больше не контролирует проданные активы;

· сумма выручки м.б. надежно оценена

· вероятность поступления в компанию экономических выгод связанных с операцией

· понесенные или ожидаемые затраты связанные с операцией могут быть надежно оценены

Результата от выбытия  НМА равен разнице между чистыми поступлениями от выбытия и балансовой стоимостью актива. Чистые поступления от выбытия рассчитываются как разница между полученным возмещением и затратами, связанными с выбытием актива. Возмещение, подлежащее получению при выбытии НМА, первоначально признается по его справедливой стоимости. 

Результата от выбытия НМА всегда признается на счете прибылей и убытков и не может быть признан выручкой. Результата от выбытия в отчете о прибылях и убытках представляется как финансовый результат прибыли или убытка
	36.Раскрытие информации о нематериальных активах в отчётности, составляемой в соответствии с международными стандартами.
Учет нематериальных активов по международным стандартам регламентируется МСФО 38 «Нематериальные активы»

В финансовой отчетности раскрывается информация по каждому классу НМА. При этом сведения о НМА, созданных предприятием, приводятся отдельно. 

Классы НМА — группы активов, аналогичных по назначению и применению в операциях организации (торговые марки, программное обеспечение, лицензии, авторские права, патенты, НМА в процессе разработки и т.д.). 

Рамках настоящего стандарта компания должна раскрывать следующую информацию:

1. Учетная политика:

· Основы оценки

· Методы амортизации

· Сроки полезной службы или ставки амортизации.

2. Отчет о прибылях и убытках и примечания:

· Амортизационные начисления по каждому классу активов с указанием линейной статьи, в которую они включены;

· Вся сумма затрат на исследования и разработки, признанная в качестве расхода.

3. Бухгалтерский баланс  и примечания: 

· Валовая балансовая стоимость за вычетом накопленной амортизации по каждому классу активов на начало и конец периода

· Подробная постатейная сверка изменений в балансовой стоимости на протяжении периода

· Если амортизация  НМА происходит на протяжении более 20 лет, свидетельство, опровергающее допущение о сроке полезной службы, не превышающем 20 лет
· Балансовая стоимость НМА, заложенных в качестве обеспечения

· Балансовая стоимость НМА, правовой титул на которые ограничен
· Капитальные обязательства по приобретению НМА

· Описание, балансовая стоимость и оставшийся амортизационные период по любому материальному активу, который является существенным в финансовых отчетах предприятия в целом

· По НМА, приобретенным за счет правительственной субсидии и изначально признанным по справедливой стоимости:

а) справедливая стоимость, изначально признанная п данным актива

б) их балансовая стоимость

в) были ли они оценены согласно новому порядку учета или в порядке допустимого альтернативного учета.

Переоценка активов
Компания осуществлявшая переоценку НМА должна дополнительно раскрывать:

· Фактическую дату переоценки

· балансовую стоимость каждой группы НМА, если они ранее учитывались на основе фактической стоимости приобретения

· сумма дооценки по каждой группе НМА и общую сумму дооценки


	37. Порядок оценки и учета внутренне созданных нематериальных активов в соответствии с МСФО.
Учет нематериальных активов по международным стандартам регламентируется МСФО 38 «Нематериальные активы»

Иногда бывает трудно определить, отвечает ли внутренне созданный НМА критериям признания, а именно:
· определить имеет ли идентифицируемый актив, который принесет вероятные будущие экономические выгоды

· возможно ли надежное определение стоимости такого актива.

Внутренне созданные бренды, торговые марки и т.п. не подлежат признанию в качестве НМА. Затраты на них не м.б. отделены от общих расходов на развитие бизнеса.

Процесс создания НМА компания должна разделять на два этапа:

1. Исследования – это первоначальные и плановые изыскания, предпринятые с перспективой получения новых научных или технических знаний и их понимания

2. разработка – это применение результатов исследований или других знаний при планировании или проектировании производства новых и существенно улучшенных материалов, устройств, продукции, процессов, систем или услуг до начала их коммерческого производства или применения

На этапе исследования компания не может продемонстрировать, что существует НМА, который будет создавать вероятные будущие экономические  выгоды. Затраты на исследования признаются как расходы на момент их понесения. Примерами  исследовательской деят-ти яв-ся: деят-ть, направленная на получение новых знаний, поиск альтернативных материалов, продукции, услуг процессов.  
Учет на этапе разработки
НМА, возникающий из разработок , должен признаваться тогда и только тогда, когда компания в полной мере может продемонстрировать следующее:

· техническую осуществимость завершения НМА так, чтобы он был в наличии для использования или продажи

· свое намерение завершить НМА, а также использовать либо продать его

· свою способность использовать или продать НМА

· способ получения вероятных будущих выгод от использования НМА

· наличие достаточных технических, финансовых и других ресурсов для завершения разработки, а также для  использования либо продажи НМА

· способность надежно оценить затраты, относящиеся к НМА в ходе его разработки

Примерами деят-ти по разработке м.б. : проектирование, конструирование и тестирование допроизводственных образцов и моделей; проектирование инструментов, шаблонов, форм, включающих новую технологию. 

Затраты на нематериальную статью, признанные первоначально в качестве расхода, не должны впоследствии признаваться как часть себестоимости НМА

Стоимость внутренне созданного НМА включает все затраты, которые непосредственно связаны с его созданием, т.е необходимые для создания, производства и приведения актива в состояние, в котором он планируется к использованию. Примерами таких затрат м.б.:  

· затраты на материалы и услуги, использованные или потребленные при создании НМА

· затраты на выплату вознаграждений работникам, соответствующих определению в МСФО 19 «Вознаграждения работникам», непосредственно связанные с доведением актива до его рабочего состояния

· пошлины за регистрацию юр.прав

· амортизация патентов и лицензий, которые используются для создания НМА.

НЕ ВКЛЮЧАЮТСЯ в стоимость НМА накладные расходы (торговые, административные), плановые убытки на начальной стадии использования актива, затраты на обучение персонала правилам эксплуатации актива и иные затраты, которые нельзя непосредственно связать с созданием НМА. 
	  38.Признаки обесценения и их выявление в соответствии с МСФО.
В МСФО вопрос обесценения активов регулируется стандартом (IAS) 36 «Обесценение активов», который описывает порядок выявления случаев обесценения активов и подход к отражению обесценения активов в учете и отчетности.
МСФО 36 «Обесценение активов» применяется ко всем активам за исключением:

1. запасов (сырье и материалы, незавершенное производство, готовая продукция и товары для перепродажи), 

2. инвестиционной собственности (при модели учета по справедливой стоимости), 

3. биологических активов (оцениваемых по справедливой стоимости за вычетом предполагаемых затрат на продажу),

4. необоротных активов, предназначенных для продажи,

5. активов, возникающих в результате договоров подряда,

6. активов по расчетам с персоналом по окончании трудовой деятельности,

7. отложенных налоговых активов,

8. финансовых активов. 

Все перечисленные исключения регулируются отдельными стандартами.
Можно сказать, что положения стандарта касаются, прежде всего, основных средств и нематериальных активов.

Понятие «обесценение актива» тесно связано с принципом осмотрительности – одним из основных принципов МСФО (активы компании не должны быть завышены, а обязательства – занижены.)
По состоянию на каждую отчетную дату компания должна проверять наличие любых признаков, указывающих на возможное уменьшение стоимости актива. В случае выявления любого такого признака компания должна оценить возмещаемую сумму (стоимость) актива. 

Компания должна рассмотреть как минимум следующие признаки , как внутренние так и внешние:

Внешние источники информации 

1. В течение периода снижение рыночной стоимости актива было существенно большим, чем можно было ожидать в результате течения времени или нормального использования
2. В течение периода произошли или произойдут в ближайшем будущем существенные изменения в технологических, рыночных, экономических и юридических условиях, которые отрицательно сказываются на положении компании 
3. рыночные процентные ставки или другие рыночные показатели прибыльности инвестиций УВЕЛИЧИЛИСЬ в течение периода, и эти увеличения, вероятно повлияют на ставку дисконта, которая используется вычисления ценности использования актива, что приведет к уменьшению возмещаемой стоимости актива. 

4. Балансовая стоимость чистых активов компании больше, чем ее рыночная капитализация.

Внутренние источники информации 
1. Имеются свидетельства устаревания или физического повреждения актива.

2. В течение периода произошли или произойдут в ближайшем будущем существенные изменения, отрицательно сказывающиеся на степени или способе использования актива в настоящем или будущем.

3. Внутренняя отчетность представляет свидетельство того, что текущие или будущие экономические результаты использования актива окажутся хуже, чем предполагалось. Свидетельства того, что стоимость актива может уменьшится, включают следующее:
· Потоки ден.ср-в для приобретения актива, или последуюobt потребности в ден.ср-ах для его эксплуатации и обслуживания значительно превышают ранее предусмотренные бюджетом

· Фактические читсые потоки ден. Ср-в или операционная прибыль/убыток от актива значительно хуже, чем заложенные в бюджет

Приведенные выше перечень не яв-ся исчерпывающим. При наличии признаков обесценения актива, возможно потребуется пересмотреть и скорректировать остаточный срок его полезного использования, метод амортизации и ликвидационную стоимость

	39.Признание в учете и отражение в отчетности убытка от обесценения в соответствии с МСФО.
В МСФО вопрос обесценения активов регулируется стандартом (IAS) 36 «Обесценение активов», который описывает порядок выявления случаев обесценения активов и подход к отражению обесценения активов в учете и отчетности.

МСФО 36 «Обесценение активов» применяется ко всем активам за исключением:

1. запасов (сырье и материалы, незавершенное производство, готовая продукция и товары для перепродажи), 

2. инвестиционной собственности (при модели учета по справедливой стоимости), 

3. биологических активов (оцениваемых по справедливой стоимости за вычетом предполагаемых затрат на продажу),

4. необоротных активов, предназначенных для продажи,

5. активов, возникающих в результате договоров подряда,

6. активов по расчетам с персоналом по окончании трудовой деятельности,

7. отложенных налоговых активов,

8. финансовых активов. 

Все перечисленные исключения регулируются отдельными стандартами.
Можно сказать, что положения стандарта касаются, прежде всего, основных средств и нематериальных активов.

Учет убытков от обесценения в финансовой отчетности
Если балансовая стоимость актива оказывается больше его возмещаемой стоимости, необходимо уменьшить стоимость актива в балансе до его возмещаемой суммы и признать убыток от обесценения в размере [Балансовая стоимость – Возмещаемая стоимость].
• Убыток от обесценения актива признается в отчете о прибыли и убытках немедленно в полном объеме за исключением следующего случая:
• Если ранее по активу была признана дооценка (относится на собственный капитал, «Резерв переоценки»), в отчете о прибыли периода признается только величина превышения уценки над ранее признанной дооценкой. При этом дооценка сокращается на соответствующую величину.  

Дооценка необоротных активов может иметь место в случае, если компания выбрала для них модель учета по переоцененной стоимости. В таком случае при учете убытка от обесценения необходимо сначала «исчерпать» ранее признанную дооценку и только после этого признавать убыток от обесценения в отчете о прибыли.

МСФО 36 не дает однозначных указаний относительно учета корректировки балансовой стоимости актива. Проводка по кредиту обычно осуществляется по счету обесценения, который по сути похож на счет накопленного износа. Для целей предоставления отчетности та же сумма зачитывается относительно первоначальной стоимости актива. 
Учет убытка от обесценения актива на счете обесценения необходим, так как накопленный убыток от обесценения может быть восстановлен в дальнейшем.
	40.Оценка возмещаемой суммы при наличии признаков обесценения актива в соответствии с МСФО.
В МСФО вопрос обесценения активов регулируется стандартом (IAS) 36 «Обесценение активов», который описывает порядок выявления случаев обесценения активов и подход к отражению обесценения активов в учете и отчетности.

МСФО 36 «Обесценение активов» применяется ко всем активам за исключением:

1. запасов (сырье и материалы, незавершенное производство, готовая продукция и товары для перепродажи), 

2. инвестиционной собственности (при модели учета по справедливой стоимости), 

3. биологических активов (оцениваемых по справедливой стоимости за вычетом предполагаемых затрат на продажу),

4. необоротных активов, предназначенных для продажи,

5. активов, возникающих в результате договоров подряда,

6. активов по расчетам с персоналом по окончании трудовой деятельности,

7. отложенных налоговых активов,

8. финансовых активов. 

Все перечисленные исключения регулируются отдельными стандартами.
Можно сказать, что положения стандарта касаются, прежде всего, основных средств и нематериальных активов.
Возмещаемая сумма (стоимость) – это наибольшее из двух значений: справедливой стоимости за вычетом расходов на продажу и ценности использования актива.

справедливая стоимость за вычетом расходов на продажу – это сумма, которая м.б. получена при продаже актива в сделке м/у независимыми, хорошо осведомленными о сделке и желающими совершить такую сделку сторонами за вычетом затрат на продажу актива;

ценность от  использования актива – это приведенная стоимость будущих денежных потоков, которые ожидаются к получению от актива.

Не всегда для расчета возмещаемой стоимости необходимо определять и справедливую стоимость за вычетом затрат на продажу , и ценность от использования актива, если:

· какая либо из этих двух сумм превышает балансовую стоимость актива, актив не обесценен, и рассчитывать вторую сумму нет необходимости.

· Нет оснований считать, что ценность использования актива существенно превышает его справедливую стоимость за вычетом затрат на продажу, возмещаемой стоимостью этого актива  является его справедливая стоимость минус затраты на продажу.

Если актив является нематериальным и имеет неопределенны срок полезной службы, то последний детальный  расчет возмещаемой суммы, выполненный в течение предыдущего отчетного периода, м.б. использован в текущем периоде при проверке на обесценение.


	41.Реверсирование убытка от обесценения в соответствии с МСФО.
В МСФО вопрос обесценения активов регулируется стандартом (IAS) 36 «Обесценение активов», который описывает порядок выявления случаев обесценения активов и подход к отражению обесценения активов в учете и отчетности.

МСФО 36 «Обесценение активов» применяется ко всем активам за исключением:

1. запасов (сырье и материалы, незавершенное производство, готовая продукция и товары для перепродажи), 

2. инвестиционной собственности (при модели учета по справедливой стоимости), 

3. биологических активов (оцениваемых по справедливой стоимости за вычетом предполагаемых затрат на продажу),

4. необоротных активов, предназначенных для продажи,

5. активов, возникающих в результате договоров подряда,

6. активов по расчетам с персоналом по окончании трудовой деятельности,

7. отложенных налоговых активов,

8. финансовых активов. 

После первоначального признания убытка от обесценения актива  организация обязана проводить его оценку в последующие годы, если есть основания полагать, что:

- обесценение актива может продолжаться;

- размер убытка от обесценения, признанного в предыдущие годы, может уменьшиться.

МСФО IAS 36 указывает, что балансовая стоимость актива , в отношении которого ранее был признан убыток от обесценения, должна быть увеличена до его возмещаемой стоимости тогда и только тогда, когда за период после последнего признания убытка от обесценения имело место изменение оценок, использованных для определения возмещаемой суммы этого актива. Такое увеличение является восстановлением (реверсированием) убытка от обесценения.

На каждую отчётную дату организация обязана выявлять наличие или отсутствие признаков того, что убыток от обесценения уменьшился или больше не существует. При определении какого-либо признака организация обязана рассчитать сумму возмещения актива.

При определении этих признаков организация должна учитывать следующие факторы:

Внешние источники:

· рыночная стоимость актива в течение времени существенно увеличилась;

· произошли существенные изменения, благоприятные для организации, в технологических, экономических, рыночных и юридических условиях, в которых работает организация или оцениваемый актив;

· рыночные процентные ставки уменьшились в течение периода, что может повлиять на ставку дисконта при расчёте ценности использования актива.

Внутренние источники:
· существенные изменения, имевшие благоприятные последствия для организации, произошли в течение периода или ожидаются в ближайшем будущем в степени или способе текущего или предполагаемого использования актива. Эти изменения включает затраты, понесённые в течение периода, с целью улучшения или повышения производительности актива, либо реструктуризации;

· внутренняя отчётность показывает, что производительность актива выше или будет выше прогнозируемой.

Увеличенная балансовая стоимость актива не должна превышать его балансовую стоимость, которая существовала бы (за вычетом амортизации), если бы по этому активу в предыдущие периоды не был признан убыток от обесценения.

Возвращение убытка от обесценения актива должно немедленно признаваться в отчете о прибылях и убытках в качестве прибыли, если только актив не учитывается по стоимости переоценки согласно другому Стандарту. Любой возврат убытка от обесценения, касающийся переоцененного актива, должен учитываться как увеличение стоимости в результате переоценки в соответствии с этим другим Стандартом.


	42.Понятие и состав затрат по займам в соответствии с МСФО.
МСФО 23 «Затраты по займам»  Стандарт применяется для учета затрат по займам, включая проценты и другие расходы компании, связанные с займом средств.

Компании привлекают заемные средства  для финансирования своей деятельности. По привлеченным заемным средствам компании платят проценты (несут финансовые затраты). В соот-ии с МСФО 23 

Затраты по займам - процентные и другие расходы, понесенные компанией в связи с получением заемных средств. Они могу включать:

· проценты по банковским овердрафтам, краткосрочным и долгосрочным займам, 

· амортизацию скидок или премий, связанных с первоначальным признанием займов по амортизируемой стоимости

· амортизацию дополнительных затрат, понесенных в связи с организацией получения займа
· платежи в отношении финансового лизинга (МСФО 17), 

· курсовые разницы, возникающие в результате займов в иностранной валюте, в той мере, в какой они считаются корректировкой затрат на выплату процентов

43.Основной и альтернативный способы учета затрат по займам в соответствии с МСФО.
МСФО 23 «Затраты по займам»  Стандарт применяется для учета затрат по займам, включая проценты и другие расходы компании, связанные с займом средств.

Компании привлекают заемные средства  для финансирования своей деятельности. По привлеченным заемным средствам компании платят проценты (несут финансовые затраты). В соот-ии с МСФО 23 

Затраты по займам - процентные и другие расходы, понесенные компанией в связи с получением заемных средств.

До 01.01.2009 года применялось два метода учета затрат:

· основной метод

· альтернативный метод

В соответствии с изменениями в МСФО 23, введенными КМСФО в марте 2007 года, единственно возможным становится альтернативный подход, то есть капитализация процентов. Данные изменения применимы для затрат по займам, относящихся к квалифицируемым активам, для которых дата капитализации начинается с 1 января 2009 года.

Альтернативный подход . 
Затраты по займам, непосредственно относящиеся к приобретению, строительству или производству квалифицируемого актива, должны капитализироваться путем включения в стоимость этого актива. Прочие затраты по займам признаются расходами. 

Капитализация процентов возможна при следующих условиях:

· существует вероятность того, что капитализация приведет к притоку будущих экономических выгод, 
· возможна надежная оценка данных затрат
Квалифицируемый актив – актив, подготовка которого к предполагаемому использованию требует значительного времени. В качестве такого актива могут выступать:

· основные средства,
· инвестиционная собственность в период строительства,
· нематериальные активы
· запасы. 

В соответствии с изменениями к МСФО 23, принятыми в марте 2007 года (действуют с 1 января 2009 года), не допускается капитализация затрат по займам, относящимся к 

· активам, оцененным по справедливой стоимости,
· запасам, которые были произведены в больших количествах на повторяющейся основе, даже если они требуют значительного периода времени, прежде чем они могут быть использованы по назначению или проданы. 



	44.Порядок капитализации затрат по займам в соответствии с МСФО.
МСФО 23 «Затраты по займам»  Стандарт применяется для учета затрат по займам, включая проценты и другие расходы компании, связанные с займом средств.

Компании привлекают заемные средства  для финансирования своей деятельности. По привлеченным заемным средствам компании платят проценты (несут финансовые затраты). В соот-ии с МСФО 23 

Затраты по займам - процентные и другие расходы, понесенные компанией в связи с получением заемных средств.

В соот-ии с альтернативным методом учета затрат, затраты по займам, непосредственно относящиеся к приобретению, строительству или производству квалифицируемого актива, должны капитализироваться путем включения в стоимость этого актива. Прочие затраты по займам признаются расходами. 

Капитализация процентов возможна при следующих условиях:

· существует вероятность того, что капитализация приведет к притоку будущих экономических выгод, 
· возможна надежная оценка данных затрат.

В случаях, когда займы получены специально под конкретный квалифицируемый актив, расходы по данному займу полностью капитализируются в стоимость актива за минусом инвестиционных доходов, которые получены от временного инвестирования данных средств. 

 В тех случаях, когда невозможно напрямую связать полученный займ с конкретным квалифицируемым активом, например, когда финансирование осуществляется централизованно, размер капитализируемых расходов по займам определяется с использованием ставки капитализации, умноженной на величину расходов по квалифицируемому активу. Ставка капитализации является средневзвешенной ставкой заимствования по всем займам компании, за исключением тех займов, которые получены под квалифицируемый актив.

Капитализация начинается в тот момент, когда: 

· понесены расходы на приобретение актива,
·  понесены  затраты по займу,
·  выполняются действия, необходимые для подготовки актива к планируемому использованию или продаже. 

Действия, необходимые для приготовления актива к планируемому использованию и продаже, могут включать в себя не только фактическое строительство объекта, но и техническую и административную работу. Не разрешается капитализация процентов, когда не ведутся работы, изменяющие состояние квалифицируемого актива
Капитализация должна быть приостановлена на время, когда прервано активное производство.

Капитализация должна быть прекращена, когда все действия, необходимые для подготовки актива к планируемому использованию или продаже завершены. 

 Когда сооружение квалифицируемого актива завершается по частям, и каждая часть может использоваться в то время, как сооружение других частей продолжается, капитализация затрат по займам должна прекращаться по завершении, в основном, всей работы, необходимой для подготовки данной части актива к использованию по назначению или к продаже.


	45.Раскрытие информации о займах и затратах по ним в финансовой отчётности, составляемой по МСФО.
МСФО 23 «Затраты по займам»  Стандарт применяется для учета затрат по займам, включая проценты и другие расходы компании, связанные с займом средств.

Затраты по займам - процентные и другие расходы, понесенные компанией в связи с получением заемных средств. Они могу включать:

· проценты по банковским овердрафтам, краткосрочным и долгосрочным займам, 

· амортизацию скидок или премий, связанных с первоначальным признанием займов по амортизируемой стоимости

· амортизацию дополнительных затрат, понесенных в связи с организацией получения займа

· платежи в отношении финансового лизинга (МСФО 17), 

· курсовые разницы, возникающие в результате займов в иностранной валюте, в той мере, в какой они считаются корректировкой затрат на выплату процентов

При раскрытии информации о займах и затратах по ним в финансовой отчетности должны показывать: 

· учетную политику, принятую для затрат по займам;

· сумму затрат по займам, капитализированную в течение периода;

· ставку капитализации, использованную для определения величины затрат по займам, приемлемых для капитализации.

Применение МСФО 23 влечет за собой изменение в учетной политике, поэтому компании рекомендуется скорректировать свою финансовую отчетность в соответствии с МСФО 8 «Учетная политика, изменения в бухгалтерских расчетах и ошибки». 

Компании, должны капитализировать только те затраты по займам, возникшие после даты введения настоящего стандарта, которые отвечают критериям капитализации.

	46.Понятие инвестиционной недвижимости, ее признание в учете и возможность переклассификации в соответствии с МСФО.
МСФО 40 «Инвестиционная собственность» определяет подход к учету инвестиционной собственности и соответствующие требования к раскрытию информации.

Инвестиционная недвижимость – земля или здание, либо часть здания, либо и то, и другое, находящиеся в распоряжении (собственника или арендатора по договору финансовой аренды) с целью: 

· получения арендных платежей по договору операционной аренды,

· доходов от прироста стоимости капитала или того и другого.
Ключевым моментом при идентификации недвижимого имущества в качестве инвестиционной недвижимости является цель приобретения. Так, если земля или здание приобретаются с целью использования в процессе производства или предоставления товаров и услуг или для управленческих целей, то такое имущество классифицируется как основные средства и учитывается по МСФО (IAS) 16 (недвижимость, занимаемая владельцем); если же целью приобретения выступает продажа в процессе ведения хозяйственной деятельности, то данные активы рассматриваются как товары и учитываются в соответствии с МСФО (IAS) 2. 

Примерами объектов инвестиционной недвижимости являются:

· земля, предназначенная для извлечения выгоды от повышения ее стоимости в долгосрочной перспективе, а не от ее продажи в краткосрочной перспективе; 

· земля, дальнейшее предназначение которой на отчетную дату пока не определено; 

· сооружение, находящееся в собственности организации (или по договору финансовой аренды) и предоставленное в аренду по одному или нескольким договорам операционной аренды; и

· сооружение, не занятое в настоящее время, но предназначенное для сдачи в аренду по одному или нескольким договорам операционной аренды. 

К числу активов, не являющихся инвестициями в недвижимость и на которые не распространяется действие МСФО 40, относятся: 

· объекты, предназначенные для продажи в ходе обычной хозяйственной деятельности, или объекты незавершенного строительства и реконструируемые объекты, предназначенные для продажи (учитываются в соответствии с МСФО (IAS) 2 «Запасы»); 

· недвижимость, занимаемая владельцем (отражается в отчетности согласно МСФО (IAS) 16 «Основные средства»), 

· объекты незавершенного строительства или реконструируемые объекты недвижимости по поручению третьих лиц (при меняются положения МСФО (IAS) 11 «Договоры строительного подряда»).
Критерии признания инвестиционной недвижимости совпадают с общими критериями признания активов, предусмотренными Принципами составления и представления финансовой отчетности, а именно: 

· существует вероятность притока в организацию будущих экономических выгод, связанных с инвестиционной собственностью; и 

· можно достоверно оценить стоимость инвестиционной недвижимости.
В случае изменения предназначения того или иного объекта следует провести реклассификацию, включив (или исключив) объект из категории инвестиций в недвижимость. Примерами реклассификация объектов инвестиционной недвижимости

Операция

Реклассификация

владелец начинает занимать собственность

объект переводится из инвестиционной недвижимости в категорию «недвижимость, занимаемая владельцем»

ИН > ОС
заканчивается период, в течение которого владелец занимает собственность

объект переводится из категории «недвижимость, занимаемая владельцем» в инвестиционную недвижимость

ОС > ИН 

начало реконструкции в целях продажи

объект переводится из инвестиционной недвижимости в запасы
ИН > З

объект передается в аренду третьей стороне по договору операционной аренды

объект переводится из запасов в инвестиционную собственность>

З > ИН 

завершение строительных работ или реконструкции недвижимости

объект переводится из категории «вложения в незавершенное строительство или реконструкцию» (рассматриваемой в МСФО 16, Основные средства) в инвестиционную недвижимость>
НС > ИН

Примечание: ИН – инвестиционная недвижимость, ОС – основные средства, З – запасы, НС – незавершенное строительство.


	47.Отражение в учете выбытия инвестиционной недвижимости в соответствии с МСФО.
МСФО 40 «Инвестиционная собственность» определяет подход к учету инвестиционной собственности и соответствующие требования к раскрытию информации.

Инвестиционная недвижимость – земля или здание, либо часть здания, либо и то, и другое, находящиеся в распоряжении (собственника или арендатора по договору финансовой аренды) с целью: 

· получения арендных платежей по договору операционной аренды,

· доходов от прироста стоимости капитала или того и другого.

Примерами объектов инвестиционной недвижимости являются:

· земля, предназначенная для извлечения выгоды от повышения ее стоимости в долгосрочной перспективе, а не от ее продажи в краткосрочной перспективе; 

· земля, дальнейшее предназначение которой на отчетную дату пока не определено; 

· сооружение, находящееся в собственности организации (или по договору финансовой аренды) и предоставленное в аренду по одному или нескольким договорам операционной аренды; и

· сооружение, не занятое в настоящее время, но предназначенное для сдачи в аренду по одному или нескольким договорам операционной аренды. 

Выбытие объекта инвестиционной недвижимости осуществляется в форме продажи актива, передачи в финансовую аренду или прекращения использования, в связи с тем, что организация более не предполагает получение выгод связанных с ним. Прибыль (убыток) от выбытия инвестиционной недвижимости, отражается в составе доходов или расходов в отчете о прибылях и убытках и определяется как разность между чистой выручкой от выбытия и балансовой стоимостью актива.
48.Оценка инвестиционной недвижимости в соответствии с МСФО.
МСФО 40 «Инвестиционная собственность» определяет подход к учету инвестиционной собственности и соответствующие требования к раскрытию информации.

Инвестиционная недвижимость – земля или здание, либо часть здания, либо и то, и другое, находящиеся в распоряжении (собственника или арендатора по договору финансовой аренды) с целью: 

· получения арендных платежей по договору операционной аренды,

· доходов от прироста стоимости капитала или того и другого.

Примерами объектов инвестиционной недвижимости являются:

· земля, предназначенная для извлечения выгоды от повышения ее стоимости в долгосрочной перспективе, а не от ее продажи в краткосрочной перспективе; 

· земля, дальнейшее предназначение которой на отчетную дату пока не определено; 

· сооружение, находящееся в собственности организации (или по договору финансовой аренды) и предоставленное в аренду по одному или нескольким договорам операционной аренды; и

· сооружение, не занятое в настоящее время, но предназначенное для сдачи в аренду по одному или нескольким договорам операционной аренды. 

Критерии признания инвестиционной недвижимости совпадают с общими критериями признания активов, предусмотренными Принципами составления и представления финансовой отчетности, а именно: 

· существует вероятность притока в организацию будущих экономических выгод, связанных с инвестиционной собственностью; и 

· можно достоверно оценить стоимость инвестиционной недвижимости.
Первоначальная стоимость инвестиционной недвижимости определяется исходя из фактических затрат на приобретение, т.е. себестоимости (сумма уплаченных денежных средств или их эквивалентов, или справедливая стоимость другого возмещения, переданного в счет оплаты стоимости актива на момент его приобретения или сооружения). 

Учет инвестиционной недвижимости после первоначального признания в соответствии с МСФО (IAS) 40 организация должна выбрать одну из моделей учета: 

· по справедливой стоимости или 

· по первоначальной стоимости. 

Выбранный метод учета согласно МСФО 40 должен применятся ко всем объектам инвестиционной недвижимости.

Модель учета по справедливой стоимости состоит в том, что последующее отражение объекта инвестиционной недвижимости в бухгалтерском балансе осуществляется по справедливой стоимости, при этом возникающая прибыль (убыток) от изменения балансовой стоимости относится на финансовый результат, т.е. признается непосредственно в отчете о прибылях и убытках.

Модель учета по первоначальной стоимости предполагает отражение объектов инвестиционной недвижимости (земли и/или зданий) по первоначальной стоимости за вычетом накопленной амортизации и убытков от обесценения, признанных согласно МСФО (IAS) 36 «Обесценение активов».



	49.Модель учета инвестиционной недвижимости по справедливой стоимости в соответствии с МСФО.
МСФО 40 «Инвестиционная собственность» определяет подход к учету инвестиционной собственности и соответствующие требования к раскрытию информации.

Инвестиционная недвижимость – земля или здание, либо часть здания, либо и то, и другое, находящиеся в распоряжении (собственника или арендатора по договору финансовой аренды) с целью: 

· получения арендных платежей по договору операционной аренды,

· доходов от прироста стоимости капитала или того и другого.

Первоначальная стоимость инвестиционной недвижимости определяется исходя из фактических затрат на приобретение, т.е. себестоимости.
Учет инвестиционной недвижимости после первоначального признания, в соответствии с МСФО (IAS) 40, имеет следующие модели: 

· по справедливой стоимости или 

· по первоначальной стоимости. 

Выбранный метод учета согласно МСФО 40 должен применятся ко всем объектам инвестиционной недвижимости.

Модель учета по справедливой стоимости состоит в том, что последующее отражение объекта инвестиционной недвижимости в бухгалтерском балансе осуществляется по справедливой стоимости, при этом возникающая прибыль (убыток) от изменения балансовой стоимости относится на финансовый результат, т.е. признается непосредственно в отчете о прибылях и убытках.

Основные характеристики модели учета инвестиционной недвижимости по справедливой стоимости:

Показатель 

по справедливой стоимости
Первоначальная оценка

По фактическим затратам на приобретение

Последующая оценка и учет

Все объекты отражаются по справедливой стоимости, кроме исключительных случаев

Отражение изменения справедливой стоимости

Прибыль (убыток) от изменения справедливой стоимости относится на чистую прибыль или убыток за тот период, в котором они возникли, т.е. отражается в отчете о прибылях и убытках
Амортизация

Амортизация не начисляется

Исключения

В исключительных случаях, когда не возможно определить справедливую стоимость для учета объектов инвестиционной недвижимости используется модель учет по первоначальной стоимости, ликвидационная стоимость принимается равной нулю
Обесценение

Положения МСФО 36 не применяются (они уже выполнены, поскольку применяется учет по справедливой стоимости)

Дополнительное раскрытие

В исключительных случаях, когда организация отражает объект инвестиционной недвижимости, используя основной метод учета МСФО 16, необходимо раскрывать дополнительную информацию, касающуюся разъяснения причин невозможности учета по справедливой стоимости

	50.Классификация долгосрочных активов (групп выбытия) как предназначенных для продажи в соответствии с МСФО.
Целью настоящего МСФО (IFRS) 5 «Долгосрочные активы предназначенные для продажи и прекращенная деятельность»  является определение порядка учета активов, предназначенных для продажи, а также представления и раскрытия информации о прекращенной деятельности. В частности, данный МСФО (IFRS) требует: 
· чтобы активы, которые отвечают критериям классификации в качестве предназначенных для продажи, измерялись по наименьшей из балансовой и справедливой стоимости за вычетом расходов на продажу и начисление амортизации на такие активы было прекращено; и 
· чтобы активы, которые отвечают критериям классификации в качестве предназначенных для продажи, представлялись отдельно в самом балансе
Дадим определение некоторым понятиям:

Краткосрочные активы включают в себя:
· активы, предполагаемы к реализации, продаже или потреблению в течение обычного операционного цикла;

· активы, придерживаемые в основном для продажи, и активы, предполагаемые к реализации в течение 12 месяцев;

· денежные средства или их эквиваленты, не имеющие ограничений к использованию.
Активы не отвечающие определению краткосрочного актива относятся к долгосрочным активам  

Выбывающая группа Группа активов, подлежащая выбытию, путем продажи или иным образом, вместе как группа в результате одной операции, и обязательства, непосредственно связанные с этими активами, которые будут переданы в результате этой операции.
Справедливая стоимость Сумма, на которую актив может быть обменен, или обязательство исполнено, при совершении сделки между хорошо осведомленными, желающими совершить такую сделку, независимыми сторонами.
Компания должна классифицировать долгосрочный актив (или выбывающую группу) как предназначенный для продажи, если его балансовая стоимость будет возмещена в основном за счет продажи, а не посредством продолжающегося использования.
1. Для этого актив (или выбывающая группа) должен быть:

· в наличии для немедленной продажи в его текущем состоянии и только на условиях обычных и обязательных при продаже таких активов (или выбывающих групп), и
·  его продажа должна быть в высшей степени вероятной. 
2. Для того чтобы продажа была в высшей степени вероятной:

· соответствующий уровень руководства должен принять план продать актив (или выбывающую группу), 
· должна быть инициирована активная программа поиска покупателя и выполнения плана
· должна активно вестись деятельность по продаже актива (или выбывающей группы) по цене, которая является обоснованной сравнительно с его текущей справедливой стоимостью. 
В дополнение, должно быть ожидание, что продажа будет удовлетворять требованиям для признания в качестве законченной продажи в течение одного года с даты классификации, за исключением случаев, под влиянием событий или обстоятельств период завершения продажи может превысить один год. 
3. Увеличение периода, требуемого для завершения продажи, не препятствует классификации актива (или выбывающей группы) в качестве предназначенного для продажи, если причиной задержки являются события или обстоятельства, не контролируемые предприятием, и существует достаточное подтверждение того, что предприятие будет продолжать выполнять план по продаже актива (или выбывающей группы), действия, требуемые для выполнения плана по продаже, должны показывать, что значительные изменения в плане или его отмена маловероятны. 
Когда предприятие приобретает долгосрочный актив (или выбывающую группу) исключительно с целью последующего выбытия, то оно должно классифицировать долгосрочный актив (или выбывающую группу) как предназначенный для продажи на дату приобретения, только если выполняется требование по ограничению периода одним годом, предусмотренное пунктом 2 (за исключением случаев, указанных в пункте 3) и в высшей степени вероятно, что любой другой критерий, содержащийся в пунктах 1 и 2, который не был удовлетворен на эту дату, будет удовлетворен в течение короткого периода, следующего за приобретением (обычно в течение трех месяцев). 
Если критерии, представленные в пунктах 1 и 2, были удовлетворены после отчетной даты, то предприятие не должно классифицировать долгосрочный актив (или выбывающую группу) как предназначенный для продажи в выпускаемой за тот период финансовой отчетности. Однако если эти критерии были удовлетворены после отчетной даты, но до утверждения финансовой отчетности к выпуску, то предприятие должно раскрыть данную информацию в примечаниях к ФО. 


	51.Оценка долгосрочных активов (групп выбытия), классифицированных как предназначенных для продажи в соответствии с МСФО.
Целью настоящего МСФО (IFRS) 5 «Долгосрочные активы предназначенные для продажи и прекращенная деятельность»  является определение порядка учета активов, предназначенных для продажи, а также представления и раскрытия информации о прекращенной деятельности.
Компания должна классифицировать долгосрочный актив (или выбывающую группу) как предназначенный для продажи, если его балансовая стоимость будет возмещена в основном за счет продажи, а не посредством продолжающегося использования.

Компания должна оценить долгосрочный актив (или выбывающую группу), классифицированный как предназначенный для продажи, по наименьшей из величин:

· Балансовой стоимости, и
·  справедливой стоимостей за вычетом расходов на продажу. 
Если новоприобретенный актив (или выбывающая группа) отвечает критериям классификации в качестве предназначенного для продажи, а именно он должен быть готов к немедленной продаже в его нынешнем состоянии и его продажа должна быть в высшей степени вероятной, то приобретенный  актива (или выбывающая группа) оцениваются при первоначальном признании по наименьшей из балансовой стоимости, и справедливой стоимости за вычетом расходов на продажу. Таким образом, если актив (или выбывающая группа) приобретен как часть объединения бизнеса, то он должен быть измерен по справедливой стоимости за вычетом расходов на продажу. 
Если ожидается, что продажа будет иметь место по истечении более одного года, то предприятие должно измерять расходы на продажу по приведенной стоимости. Любое увеличение приведенной стоимости расходов на продажу, возникающее в связи с течением времени, должно быть представлено в составе прибыли или убытка как затраты на финансирование.
 Непосредственно перед первоначальной классификацией актива (или выбывающей группы) как предназначенного для продажи, балансовая стоимость актива (или всех активов и обязательств в группе) должна быть измерена в соответствии с применимыми МСФО (IFRS).
При последующем измерении выбывающей группы балансовая стоимость любых активов или обязательств, которые не попадают в сферу применения требований данного МСФО (IFRS) к измерению, но входят в выбывающую группу, классифицированную как предназначенная для продажи, должна измеряться в соответствии с применимыми МСФО (IFRS) до переизмерения справедливой стоимости выбывающей группы за вычетом расходов на продажу.

	52.Критерии признания и оценка запасов в соответствии с МСФО
МСФО (IAS) 2 «Запасы» 
Запасы- это активы:

· Предназначенные для продажи в ходе обычной операционной деят-ти, например товары, купленные розничным торговцем для перепродажи

· Созданные в процессе производства для такой продажи (готовая продукция, незавершенное производство, сырье) или

· В форме сырья или материалов, предназначенных для использования в производственном процессе или при предоставлении услуг.

Хотя МСФО (IAS) 2 не определяет критерии признания затрат, но их можно определить исходя из принципов МСФО в части признания активов.

Запасы признаются в качестве актива, когда:
· С большой долей вероятности можно утверждать, что компания получит связанные с активом будущие экономические выгоды

· Стоимость актива м.б. надежно оценена.

Необходимо отметить, что при приобретении запасов момент признания актива не всегда совпадает с моментом перехода права собственности на запасы. Основным параметром , определяющим момент признания запасов в качестве актива, является переход к покупателю всех рисков и выгод от владения ими.  
Исходя из принципа осмотрительности запасы оцениваются по наименьшей из двух  величин:

· Себестоимости и

· Чистой цене продаж.

Себестоимость запасов - все затраты на приобретение, на переработку и прочие затраты, понесенные для привидения запасов в их нынешнее состояние и местоположение.

Чистая цена продаж – это оценочная цена продажи в обычных условиях хозяйствования, за вычетом возможных затрат на доработку и реализацию.

С целью оценки себестоимости запасов можно использовать следующие методы:
· Фактические издержки

· Нормативные издержки:

а) в расчет принимается нормальный уровень материалов, затрат труда и мощностей

б) проверяются регулярно для приблизительного определения фактических издержек

· Розничный метод:

а) применяется в тех случаях когда метод фактических издержек применять непрактично

б) сокращает объем продаж на ному валовой прибыли для определения себестоимости

в) средний процент используется для каждой однородной группы статей

г) принимает во внимание ценовые скидки

Себестоимость запасов можно оценить, используя следующие формулы:

· Специфическую идентификацию.  Здесь мы исходим из того, что нам известно количество реальных, физически поступивших или выбывших единиц продукции. Каждая единица продукции должна быть четко идентифицируема, например, при помощи серийных номеров. Затем, чтобы определить себестоимость реализованной продукции и стоимость запасов, мы делаем то, что в других случаях практически невозможно — просто суммируем занесенные данные о стоимости такой реализованной продукции. 

· Средневзвешенную стоимость.  на практике для этого метода вместо средней стоимости запасов чаще используют среднюю стоимость закупок.
· ФИФО (первым прибыл, первым выбыл)

	53.Признание стоимости запасов в качестве расхода в соответствии с МСФО.
МСФО (IAS) 2 «Запасы» 

Запасы- это активы:

· Предназначенные для продажи в ходе обычной операционной деят-ти, например товары, купленные розничным торговцем для перепродажи

· Созданные в процессе производства для такой продажи (готовая продукция, незавершенное производство, сырье) или

· В форме сырья или материалов, предназначенных для использования в производственном процессе или при предоставлении услуг.
Стоимость запасов относится на расходы в том отчетном периоде, когда была признана соответствующая выручка от реализации. Это справедливо как для стоимости перепродаваемых запасов, так и для готовой продукции и материалов.

Запасы, стоимость которых включена в стоимость других активов (капитализирована, например, при строительстве хозяйственным способом), признаются в качестве расхода в течение срока полезной службы указанных активов.

Любая уценка до чистой цены продаж и все потери запасов должны признаваться в качестве затрат в периоде списания или возникновения потерь.
Чистая цена продаж – это оценочная цена продажи в обычных условиях хозяйствования, за вычетом возможных затрат на доработку и реализацию.


	54.Понятие и классификация финансовых инструментов в соответствии с МСФО
В соот-ии с МСФО (IAS) 32 «Финансовые инструменты: представление информации» 
Финансовый инструмент – это любой договор, в результате которого одновременно возникают финансовый актив у одной компании и финансовое обязательство или долевой инструмент у другой компании. 

Финансовые инструменты включают:

· Первичные инструменты (например дебиторская и кредиторская задолженность), и 

· Производные инструменты (например финансовые опционы, фьючерсные и форвардные контракты)

Классификация фин. инструментов на:

· Финансовые активы

· Финансовые обязательства

· Долевые инструменты

Финансовый актив – это один из нижеследующих активов:

· Денежные средства 

· Договорное право требования ден.ср-в или другого финансового актива  от другой компании

· Договорное право на обмен финансовых инструментов с другой компанией на потенциально выгодных условия

· Долевой инструмент другой компании

· Договор, расчет по которому будет или может быть произведен собственными долевыми инструментами компании

Финансовое обязательство  - это любая обязанность по договору:

· Предоставить денежные средства или иной финансовый актив другой компании

· Обменять финансовые инструменты с другой компанией на потенциально невыгодных условиях

· Договор, расчет по которому будет или может быть произведен собственными долевыми инструментами компании

Долевой инструмент – это любой договор, подтверждающий право на долю активов компании, оставшихся после вычета всех ее обязательств. 


	55.Оценка и признание в учете финансовых инструментов в соответствии с МСФО.
Для определения понятия, оценки, признания и раскрытия информации по финансовым инструмента применяются стандарты МСФО (IAS) 32 «Финансовые инструменты: представление информации», МСФО( IAS) 39 «Финансовые инструменты: признание и оценка» и МСФО (IFRS) 7 «Финансовые инструменты: раскрытие информации » 

Финансовый инструмент – это любой договор, в результате которого одновременно возникают финансовый актив у одной компании и финансовое обязательство или долевой инструмент у другой компании. 

Финансовые инструменты включают:

· Первичные инструменты (например дебиторская и кредиторская задолженность), и 

· Производные инструменты (например финансовые опционы, фьючерсные и форвардные контракты)

Первоначальное признание

Компании следует признавать в балансе финансовый актив и финансовое обязательство (включая производные) тогда и только тогда, когда она становиться стороной по договору  в отношении финансового инструмента. 
Например: Форвардный контракт (обязательство купить или продать  указанный инструмент или товар в определенный день в будущем по указанной цене) признается как актив или обязательство, на дату возникновения обязательства по покупке или продаже, а не на дату закрытия , когда фактически происходит обмен.  

Оценка финансовых инструментов. 
1. Первоначальное признание финансового актива или финансового обязательства осуществляется по справедливой стоимости, т.е. по справедливой стоимости внесенного (в случае актива) или полученного (в случае обязательства) за него возмещения.

2. При первоначальном признании всех финансовых активов и финансовых обязательств их справедливая стоимость определяется с учетом затрат по сделке, непосредственно относимых на покупку финансового актива  или выпуск финансового обязательства, за исключением финансовых инструментов, которые на момент первоначального признания  решено учитывать по справедливой стоимости с отнесением ее изменений  на прибыль/убыток  за период
3. затраты на неосуществленную операцию относятся на расходы

4. затраты на операции, связанные с выпуском сложных финансовых инструментов, содержащих элементы капитала и обязательств, следует разделять а составные части пропорционально к распределению поступлений.

Справедливая стоимость  - сумма денежных средств, достаточная для приобретения актива или исполнения обязательства  при совершении сделки между хорошо осведомленными, желающими совершить такую сделку, независимыми друг от друга сторонами.
57.Содержание сделок с выплатами на основе долевых инструментов и их классификация в соответствии с МСФО.
МСФО (IFRS) 2 «Выплаты, основанные на долевых инструментах»
Долевой инструмент – это любой договор, подтверждающий право на остаточную долю в активах организации, оставшихся после вычета всех ее обязательств. Указанный стандарт  требует от компании отражать последствия сделок с выплатами на основе долевых инструментов, на показатели отчета о прибылях и убытках, а также на финансовое положение компании.

Классификация сделок с выплатами долевыми инструментами:

1. Сделки на основе долевых инструментов с выплатами долевыми инструментами

В отношении операций с выплатами долевыми инструментами, компания должна оценивать полученные товары и услуги и соответствующее увеличение капитала непосредственно  по справедливой стоимости полученных товаров и услуг. Исключение составляют случаи, когда справедливая стоимость не может быть оценена достаточно надежно, тогда ей следует использовать справедливую стоимость предоставленных долевых инструментов.
Справедливая стоимость  - представляющих собой сумму средств, на которую можно обменять актив, погасить обязательство или предоставить долевой инструмент при совершении сделки между хорошо осведомленными, желающими совершить такую сделку, независимыми друг от друга сторонами.

2. Сделки на основе долевых инструментов с выплатами денежными средствами. 
В отношении операций с денежными выплатами, основанными на акциях, компания должна оценить приобретенные товары или услуги по справедливой стоимости, а также принять соответствующее обязательство. До даты оплаты компания должна переоценивать справедливую стоимость принятого обязательства на каждую отчетную дату и на дату оплаты. При этом все изменения справедливой стоимости подлежат признанию в отчете о прибылях и убытках за отчетный период.
3. Сделки с выплатами на основе долевых инструментов, по условиям которых выбор способа расчета предоставляется противоположной стороне.
В том случае, если компания предоставила противоположной стороне сделки право выбирать форму оплаты по операции с выплатой, основанной на долевых инструментах (акциях):денежными средствами или путем эмиссии долевых инструментов; считается, что компания предоставила комбинированный финансовый инструмент. Такой инструмент включает долговой компонент (по которому противоположная сторона вправе требовать оплаты денежными средствами) и долевой компонент (по которому противоположная сторона сделки вправе требовать оплаты долевыми инструментами, а не денежными средствами).

4. Сделки с выплатами на основе долевых инструментов, по условиям которых форму оплаты выбирает компания. 
В отношении операции с выплатами на основе долевых инструментов, когда по условиям соглашения компании предоставляется право выбирать форму оплаты (денежными средствами или путем эмиссии долевых инструментов), компании следует определить, возникло ли на деле обязательство, подлежащего оплате денежными средствами. Если у компании возникло обязательство, подлежащее оплате денежными средствами, соответствующая операция должна учитываться согласно требованиям, установленным для операций с денежными выплатами, основанными на акциях . При отсутствии такого обязательства компания должна учитывать соответствующую операцию согласно требованиям , установленным для операций с выплатами, основанными на акциях , с использованием долевых инструментов.

	56.Отражение финансовых инструментов в отчетности в соответствии с МСФО.
Информация, подлежащая раскрытию в соответствии с требованиями МСФО (IFRS) 7, должна быть представлена в финансовой отчетности компаний. Исключение составляет лишь информация в отношении количественных и качественных характеристик риска, которая может быть представлена в финансовой отчетности либо включена в другую часть годового отчета (например, в раздел «Комментарии руководства» или в отдельный отчет о рисках) при наличии ссылки на нее в финансовой отчетности.
Баланс
Информация, подлежащая раскрытию по балансовым статьям, включает:

· займы и дебиторскую задолженность, переоцениваемые по справедливой стоимости через прибыль и убыток;

· финансовые обязательства, переоцениваемые по справедливой стоимости через прибыль и убыток;

· другие требования к раскрытию информации о балансовых статьях:

· выбытие.

· предоставленное обеспечение. Раскрывается балансовая стоимость, а также условия и описание активов, предоставленных в качестве обеспечения;

· полученное обеспечение. Необходимо раскрыть изменения резерва под кредитные потери по всем финансовым активам;

· нарушения обязательств по займам. Раскрывается информация по условиям и балансовой стоимости обязательств, по которым были нарушены условия договора; 

· информация по встроенным производным инструментам, стоимость которых взаимосвязана (например, конвертируемое долговое обязательство с правом досрочного погашения).

Отчет о прибылях и убытках
Информация, подлежащая раскрытию по статьям ОПУ, включает в себя следующее:

· Требования к раскрытию по МСФО (IAS) 32:

· общей суммы процентных доходов и общей суммы процентных расходов по финансовым активам и обязательствам, которые не переоцениваются по справедливой стоимости через прибыль или убыток; 

· доходов и расходов по активам, имеющимся в наличии для продажи, которые признаны непосредственно в капитале, а также сумм, перенесенных из капитала в отчет о прибылях и убытках;

· процентов, начисленных по обесцененным финансовым активам.

· Дополнительные (новые) требования к раскрытию: 

· чистые доходы или расходы по каждой категории финансовых инструментов; 

· убытки от обесценения по каждой категории финансовых инструментов; 

· комиссионные доходы и расходы (не включенные в определение эффективной процентной ставки) по финансовым инструментам, не переоцениваемым по справедливой стоимости через прибыль или убыток; 

· комиссионные доходы или расходы от операций доверительного управления и других трастовых операций.

Другие требования к раскрытию информации
1. Справедливая стоимость
В МСФО (IFRS) 7 сохраняются требования МСФО (IAS) 32 к раскрытию информации в отношении методов и существенных допущений, использованных при определении справедливой стоимости по различным классам финансовых активов и обязательств.

2. Учет хеджирования
МСФО (IFRS) 7 развивает МСФО (IAS) 32 и уточняет, что доход или расход по инструменту хеджирования денежных потоков, который переносится из капитала в отчет о прибылях и убытках, должен быть раскрыт в разрезе соответствующих статей отчета о прибылях и убытках.

3. Раскрытие количественной информации о рисках
МСФО (IFRS) 7 расширяет требования к количественному анализу финансовых рисков, содержащиеся в МСФО (IFRS) 32 и направленные на предоставление информации о степени подверженности компании рискам на основании данных, имеющихся у руководства.

Рыночные риски. Согласно МСФО (IFRS) 7 организации должны представлять в финансовой отчетности анализ чувствительности к рыночным рискам. Такой анализ показывает, как изменились бы чистая прибыль или убыток организации и ее капитал в случае потенциального изменения того или иного рыночного параметра (курса иностранной валюты, уровня процентных ставок, цен на акции и т. п.). Анализ требуется проводить отдельно по каждому рыночному параметру, существенно влияющему на деятельность компании.

Кредитный риск. В соответствии с требованиями стандарта в финансовой отчетности необходимо раскрывать: 

· максимальный размер кредитного риска по каждому классу финансовых инструментов 

· результаты анализа кредитного качества финансовых активов, которые не являются ни просроченными, ни обесцененными (например, их анализ по группам кредитного риска); 

· результаты анализа по срокам финансовых активов, которые просрочены, но не обесценены; 

· информацию о полученном обеспечении и других инструментах, снижающих кредитный риск (например, полученных гарантиях, поручительствах). 

Риск ликвидности. Согласно новому стандарту компания должна представить анализ финансовых обязательств в разрезе сроков погашения. Такой анализ следует проводить на основании будущих недисконтированных денежных выплат в соответствии с условиями заключенных договоров.



	58.Определение справедливой стоимости предоставляемых долевых инструментов в соответствии с МСФО.
МСФО (IFRS) 2 «Выплаты, основанные на долевых инструментах»

Долевой инструмент – это любой договор, подтверждающий право на остаточную долю в активах организации, оставшихся после вычета всех ее обязательств. 
Указанный стандарт  требует от компании отражать последствия сделок с выплатами на основе долевых инструментов, на показатели отчета о прибылях и убытках, а также на финансовое положение компании.

Справедливая стоимость  - представляет собой сумму средств, на которую можно обменять актив, погасить обязательство или предоставить долевой инструмент при совершении сделки между хорошо осведомленными, желающими совершить такую сделку, независимыми друг от друга сторонами

В отношении операций оцениваемых по справедливой стоимости предоставленных долевых инструментов, компания должна определять справедливую стоимость на дату оценки, исходя из рыночных цен, если информация о них доступна. 
При отсутствии информации о рыночных ценах компания должна оценивать справедливую стоимость с применением методов оценки, позволяющей определить, какова была бы цена этих долевых инструментов на дату оценки, исходя из условий независимой сделки м/у осведомленными сторонами, желающими заключит сделку. 
Методы оценки должны соответствовать общепринятым методологическим подходам к ценообразованию финансовых инструментов и учитывать все факторы и допущения, которые бы рассматривали при установлении цены участника рынка, желающие заключить сделку. 
Компания может оказаться не в состоянии достаточно надежно определить справедливую стоимость предоставленных долевых инструментов на дату оценки. Только в таких редких случаях компании следует:
· оценить долевые инструменты по их внутренней стоимости, первоначально на дату приобретения компанией товаров или услуг, а затем на каждую отчетную дату и на дату окончательного расчета. При этом все изменения внутренней стоимости следует признавать в отчете о прибылях и убытках

· принять к учету стоимость полученных товаров или услуг, исходя из окончательного количества долевых инструментов, права на которые вступили в силу (или которые исполнены). В отношении опциона на акции, например, компания должна учитывать стоимость товаров или услуг, полученных в течение периода вступления прав в силу (при наличии таковых). Опционы на акции представляют собой право приобретения (опционы типа «call», которые наиболее распространены в сделках с работниками) или право продажи (опционы типа «put») определенного количества акций в будущем по заранее оговоренной цене.
	59.Отражение в учете сделок на основе долевых инструментов с выплатами долевыми инструментами в соответствии с МСФО.
МСФО (IFRS) 2 «Выплаты, основанные на долевых инструментах»

Долевой инструмент – это любой договор, подтверждающий право на остаточную долю в активах организации, оставшихся после вычета всех ее обязательств. 
Одним из видов сделок с долевыми инструментами являются сделки на основе долевых инструментов с выплатами долевыми инструментами.
Сделка на основе долевых инструментов - это сделка, когда компания выпускает или передает в качестве возмещения за товары или услуги собственные долевые инструменты или инструменты другого члена своей группы.

В отношении операций с выплатами долевыми инструментами, компания должна оценивать полученные товары и услуги и соответствующее увеличение капитала непосредственно  по справедливой стоимости полученных товаров и услуг. Исключение составляют случаи, когда справедливая стоимость не может быть оценена достаточно надежно, тогда ей следует использовать справедливую стоимость предоставленных долевых инструментов.

Компания также должна оценивать справедливую стоимость полученных от работников услуг на основе справедливой стоимости предоставленных долевых инструментов, т.к. обычно не представляется возможным достаточно надежно оценить справедливую стоимость полученных услуг. Справедливая стоимость этих долевых инструментов  должна быть оценена на дату предоставления.
В отношении операций со сторонами, отличными от работников, существует опровергаемая презумпция, что справедливая стоимость полученных товаров и услуг может быть оценена достаточно надежно. Эта справедливая стоимость должна оцениваться на дату получения компанией товаров или предоставления услуг противоположной стороной сделки. Если компания опровергает эту презумпцию, то следует оценить полученные товары или услуги, а также соответствующее увеличение капитала косвенно, исходя из справедливой стоимости предоставленных долевых инструментов, оцененных на дату получения компанией товаров или предоставления услуг противоположной стороной сделки.
В тех случаях, когда права на предоставленные долевые инструменты вступают в силу немедленно, противоположная сторона сделки не обязана предоставлять услуги в течение установленного срока до получения  безусловных прав на эти долевые инструменты. Компания должна исходить из допущения,  что услуги, предоставленные другой стороной сделки в качестве возмещения за долевые инструменты, уже приобретены. В этом случае компания должна признать, что на дату предоставления  услуги были получены в полном объеме, отразив в отчетности соответствующее увеличение капитала.
Если права на предоставленные долевые инструменты не вступают в силу до тех пор, пока противоположная сторона  сделки еще не отработала установленный срок , то компании следует исходить из допущения, что услуги будут оказаны в будущем в течение периода вступления прав в силу. Компания должна учитывать такие услуги как предоставленные противоположной стороной сделки в течение периода вступления прав в силу, отразив в отчетности соответствующее увеличение капитала.  

	60.Отражение в учете сделок на основе долевых инструментов с выплатами денежными средствами в соответствии с МСФО.
МСФО (IFRS) 2 «Выплаты, основанные на долевых инструментах»

Долевой инструмент – это любой договор, подтверждающий право на остаточную долю в активах организации, оставшихся после вычета всех ее обязательств. 
Одним из видов сделок с долевыми инструментами являются  Сделки на основе долевых инструментов с выплатами денежными средствами. 

Сделка на основе долевых инструментов - это сделка, когда компания выпускает или передает в качестве возмещения за товары или услуги собственные долевые инструменты или инструменты другого члена своей группы.

В отношении операций с денежными выплатами, основанными на акциях, компания должна оценить приобретенные товары или услуги по справедливой стоимости, а также принять соответствующее обязательство. До даты оплаты компания должна переоценивать справедливую стоимость принятого обязательства на каждую отчетную дату и на дату оплаты. При этом все изменения справедливой стоимости подлежат признанию в отчете о прибылях и убытках за отчетный период.


	61.Понятие, виды и признание биологических активов в соответствии с МСФО.
МСФО (IAS) 41 «Сельское хозяйство». Стандарт определяет подход к учету и представлению (раскрытию) информации в отношении сельскохозяйственной деятельности. МСФО 41 охватывает следующие объекты с/хоз-ой деят-ти:
· биологические активы

· с/хоз-ая продукция в момент ее сбора

· государственные субсидии 

Сельскохозяйственная деятельность - осуществляемое предприятием управление биотрансформацией биологических активов в целях их продажи, получения сельскохозяйственной продукции или производства дополнительных биологических активов. 

Сельскохозяйственная продукция - продукция, полученная от (собранная с) биологических активов предприятия.

Биологический актив – животное или растение.
Биотрансформация – состоит из процессов роста, регенерации, производства и воспроизводства, в результате которых в биологическом активе происходя качественные и количественные изменения.

Виды биологических активов: молочный скот, деревья в лесопосадке, овцы, свиньи, виноградник, плодово-ягодные деревья и др. 

Признание биологического актива.

Компания должна признавать биологический актив тогда и только тогда, когда:

· компания контролирует актив в результате прошлых событий (например ч/з законное право собственности)

· существует вероятность притока в компанию будущих  экономических выгод, связанных с активом;

· справедливую стоимость актива можно оценить с достаточной степенью вероятности.

Справедливая стоимость - сумма, на которую может быть обменен актив, или в которой может быть исполнено обязательство, в результате осуществления сделки между хорошо осведомленными, независимыми сторонами, желающими совершить такую сделку.



	62.Оценка биологических активов в соответствии с МСФО
МСФО (IAS) 41 «Сельское хозяйство». Стандарт определяет подход к учету и представлению (раскрытию) информации в отношении сельскохозяйственной деятельности. МСФО 41 охватывает следующие объекты с/хоз-ой деят-ти:

· биологические активы

· с/хоз-ая продукция в момент ее сбора

· государственные субсидии 

Биологический актив – животное или растение.

В соот- ии с МСФО биологический актив должен оцениваться :
· в момент первоначального признания  и по состоянию на каждую отчетную дату

· по справедливой стоимости за вычетом предполагаемых сбытовых расходов, кроме случаев, когда справедливую стоимость нельзя определить с достаточной степенью достоверности

Сельскохозяйственную продукцию собранную с биологических активов компании, следует оценивать:

· по справедливой стоимости

· за вычетом предполагаемых сбытовых расходов на момент сбора урожая.

Эта оценка представляет собой «первоначальную стоимость» на дату начала применения МСФО (IAS) 2  «Запасы» или другого МСФО

Справедливая стоимость - сумма, на которую может быть обменен актив, или в которой может быть исполнено обязательство, в результате осуществления сделки между хорошо осведомленными, независимыми сторонами, желающими совершить такую сделку.

Сбытовые расходы включают:

· комиссионные брокерам (дилерам)

· сборы регулирующих органов

· налоги на передачу собственности и пошлины.

К сбытовым расходам не относятся транспортные и прочие расходы по доставке  активов на рынок.
	63.Отражение в учете государственных субсидий, относящихся к биологическим активам, в соответствии с МСФО.
МСФО (IAS) 41 «Сельское хозяйство». Стандарт определяет подход к учету и представлению (раскрытию) информации в отношении сельскохозяйственной деятельности. МСФО 41 охватывает следующие объекты с/хоз-ой деят-ти:

· биологические активы

· с/хоз-ая продукция в момент ее сбора

· государственные субсидии 

Государственные (правительственные) субсидии – это помощь в форме передачи компании ресурсов в обмен на соблюдение, в прошлом или будущем, определенных условий, связанных с операционной деятельностью компании (МСФО (IAS) 20 «Учет правительственных субсидий»)
Неограниченную условиями государственную субсидию, которая относится к биологическому активу, отражаемому по справедливой стоимости за вычетом предполагаемых сбытовых расходов, следует признавать в составе доходов, тогда и только тогда, когда такая гос.субсидия переходит в разряд субсидий, подлежащих получению. 

Справедливая стоимость – сумма , на которую может быт обменен актив или в которой может быть исполнено обязательство, в результате осуществления сделки м/у хорошо осведомленными, независимыми друг от друга сторонами, желающими совершить такую сделку.

Сбытовые расходы включают:
· комиссионные брокерам (дилерам)

· сборы регулирующих органов

· налоги на передачу собственности и пошлины.

Если гос.субсидия , которая относится к биологическому активу, отражаемому по справедливой стоимости за вычетом сбытовых расходов, предоставляется на определенных условиях, в том числе когда, согласно условиям субсидии, компания на должна заниматься тем или иным видом с/хозяйственной деят-ти, компании следует признавать гос.субсидию в составе доходов только после того, как выполнены условия предоставления гос.субсидии.

	64.Порядок расчета базовой прибыли на акцию в соответствии с МСФО.
Значение показателя прибыли на акцию в отчете о прибылях и убытках - руководство к действию для потенциального инвестора: вкладывать или не стоит. Чтобы сравнивать по этому критерию различные компании, он должен быть объективным и рассчитанным по единым правилам. Они содержатся в МСФО (IAS) 33 «Прибыль на акцию». 
ПРИБЫЛЬ на акцию является одним из основных показателей, используемых инвесторами для оценки эффективности произведенных вложений. Считается, что этот показатель более полезен, чем чистая учтенная прибыль, которая не несет в себе никакой информации об инвестициях за период.
Обыкновенная акция – это долевой инструмент, имеющий самый низкий статус  по сравнению со всеми остальными классами долевых инструментов.

Долевой инструмент – это любой договор, подтверждающий право на часть активов компании, оставшихся  после вычета всех ее обязательств.

Прибыль на акцию представляет собой отношение размера прибыли (числитель) к  количеству акций (знаменатель).

МСФО 33 выделяет два вида прибыли на акцию: 

· базовую и 

· разводненную.

Базовая прибыль на акцию рассчитывается путем деления чистой прибыли (убытка) за период, причитающийся держателям обыкновенных акций, на средневзвешенное количество обыкновенных акций в обращении за период.

Причитающиеся владельцам обыкновенных акций чистая прибыль или убыток за период равны чистой прибыли или убытку за период за вычетом дивидендов по привилегированным акциям с учетом всех налогов, связанных с их выплатой. Если у предприятия есть привилегированные кумулятивные акции, то чистая прибыль уменьшается на сумму дивидендов по ним независимо от того, объявлялись они или нет.

Средневзвешенное количество обыкновенных акций, находящихся в обращении в течение периода, равно их количеству в обращении на его начало, скорректированному с учетом выкупленных или размещенных за период бумаг и умноженному на временной коэффициент (то есть взвешенному по времени).

Временной коэффициент  определяется как частное от деления количества дней (месяцев), в течение которых акции находятся в обращении, на общее количество дней (месяцев) в отчетном периоде. При этом стандарт допускает достаточную степень округления.
	65.Порядок расчета разводненной прибыли на акцию в соответствии с МСФО.
Значение показателя прибыли на акцию в отчете о прибылях и убытках - руководство к действию для потенциального инвестора: вкладывать или не стоит. Чтобы сравнивать по этому критерию различные компании, он должен быть объективным и рассчитанным по единым правилам. Они содержатся в МСФО (IAS) 33 «Прибыль на акцию». 

ПРИБЫЛЬ на акцию является одним из основных показателей, используемых инвесторами для оценки эффективности произведенных вложений. Считается, что этот показатель более полезен, чем чистая учтенная прибыль, которая не несет в себе никакой информации об инвестициях за период.

Обыкновенная акция – это долевой инструмент, имеющий самый низкий статус  по сравнению со всеми остальными классами долевых инструментов.

Долевой инструмент – это любой договор, подтверждающий право на часть активов компании, оставшихся  после вычета всех ее обязательств.

Прибыль на акцию представляет собой отношение размера прибыли (числитель) к  количеству акций (знаменатель).

МСФО 33 выделяет два вида прибыли на акцию: 

· базовую и 

· разводненную.

Разводнение - это уменьшение прибыли или увеличение убытка на акцию в результате предположения о том, что все потенциально обыкновенные акции будут конвертированы в обыкновенные. Например, компания конвертирует опцион. В результате при том же объеме прибыли количество акций увеличивается и прибыль на каждую становится меньше. Соответственно показатель разводненной прибыли на акцию позволяет видеть худшую картину из возможных.

Разводненная прибыль на акцию рассчитывается следующим образом: 

· в  числителе: чистая прибыль за период, приходящаяся на обыкновенные акции, увеличивается на чистую (за вычетом налогов) сумму дивидендов на конвертируемые в обыкновенные акции контракты с разводняющим эффектом и сумму начисленных по ним процентов (например, по облигациям) и иных выплат.

· в знаменателе: средневзвешенное количество обыкновенных акций в обращении увеличивается на средневзвешенное количество обыкновенных акций, которые будут выпущены при обмене всех контрактов с разводняющим эффектом. При этом по умолчанию делается допущение о конвертации в начале периода. Если же контракт был подписан позднее, то корректировки производятся начиная с даты подписания.
Средневзвешенное количество обыкновенных акций, находящихся в обращении в течение периода, равно их количеству в обращении на его начало, скорректированному с учетом выкупленных или размещенных за период бумаг и умноженному на временной коэффициент (то есть взвешенному по времени).

Временной коэффициент  определяется как частное от деления количества дней (месяцев), в течение которых акции находятся в обращении, на общее количество дней (месяцев) в отчетном периоде. При этом стандарт допускает достаточную степень округления.

	66.Виды краткосрочных вознаграждений работникам, их признание и оценка в соответствии с МСФО.
Цель МСФО (IAS) 19 «Вознаграждения работникам» - установить правила учета и раскрытия информации о вознаграждении работникам.
Вознаграждения работникам (employee benefits)- все формы вознаграждений и выплат компании сотрудникам за выполненную работу. Включают в себя:

· краткосрочные вознаграждения работникам ; 
· вознаграждения по окончанию трудовой деятельности (пенсии);

· другие долгосрочные вознаграждения; 
· выходные пособия; 
· выплаты долевыми финансовыми инструментами (опционами)

Краткосрочные вознаграждения работникам – вознаграждения (кроме выходных пособий и компенсационных выплат долевыми инструментами), подлежащие выплате в полном объеме в течение 12 месяцев после окончания периода, в котором работники оказали соответствующие услуги.
Краткосрочные вознаграждения включают в себя: 

· заработную плату и взносы на социальное обеспечение

· краткосрочные оплачиваемые отпуска (ежегодный отпуск и отпуск по болезни), выплачиваемые в соот-ии с действующим законодательством

· премии

· вознаграждения в неденежной форме (обеспечение жильем, медицинское обслуживание).
Они признаются в качестве расхода, когда работник предоставил в обмен на вознаграждение или когда компания несет периодическое или традиционное обязательство сделать выплаты в результате событий в прошлом, например схемы участия в прибыли.
Все краткосрочные вознаграждения работника

Если работник оказывает услуги компании в течение отчетного периода компания должна признать недисконтированную величину краткосрочных вознаграждений работникам, подлежащую выплате в обмен на эти услуги:

· в качестве обязательства (начисленного дохода) после вычета любой уже выплаченной суммы

· в качестве расхода.

Краткосрочные оплачиваемые отпуска

Компания должна признавать ожидаемые затраты на выплату краткосрочных вознаграждений работникам в виде оплачиваемых отпусков:

· на момент оказания работниками услуг, которые увеличивают их права в отношении использования будущих оплачиваемых отпусков

· непосредственно  при наступлении отпуска.

Участие в прибыли и выплата премий 
Компания должна признавать ожидаемы затраты  на участие в прибыли и выплату премий, если:
· компания имеет текущее, возникающее в силу договора или законодательства, либо традиционное обязательство производить такие выплаты в связи с прошлым событиями

· обязательство м.б. надежно оценено.
	67.Признание затрат на выплату вознаграждений работникам в форме отпусков в соответствии с МСФО.
В соот-ии с МСФО (IAS) 19 «Вознаграждения работникам» Оплата отпусков, то есть вознаграждения за фактическое отсутствие работников по различным причинам: по случаю ежегодного отпуска, по болезни (краткосрочная нетрудоспособность), по уходу за детьми, для работы в качестве присяжного заседателя в суде или для исполнения воинской обязанности. Стандарт подразделяет оплату отпускных на накапливаемые и ненакапливаемые и соответственно устанавливает различные способы их учетного отражения.
Накапливаемые: 

· Ежегодные краткосрочные отпуска
· Отпуска по болезни

Ненакапливаемые:

· Отпуска по уходу за ребенком

· Отпуска для выполнения обязанностей судебного заседателя

· Отпуска для выполнения  воинских обязанностей

Накапливаемые отпускные могут быть перенесены и выплачены в будущих периодах, если не были использованы в течение времени, в котором они заработаны. Зачастую накапливаемые отпускные выплачиваются в виде компенсации за неиспользованный отпуск и за сдвоенное время двух и более очередных отпусков. Отпускные накапливаются в учете на отдельном счете по мере зарабатывания права на отпуск и в тех же периодах относятся на текущие расходы компании. Следовательно, эти суммы подлежат начислению ежемесячно (ежеквартально) на увеличение резервируемых обязательств. При выплате отпускных резервируемые обязательства погашаются.
Ненакапливаемые отпускные не переносятся на будущие периоды. Они начисляются как обязательства и признаются расходом в том периоде, в котором предоставляется отпуск.

	68.Содержание пенсионных планов с установленными взносами и пенсионных планов с установленными выплатами в соответствии с МСФО.
В соот-ии с МСФО (IAS) 19 Вознаграждения работникам» Вознаграждения, выплачиваемые по окончании трудовой деятельности, когда работник уже не может работать и прекратил свое сотрудничество с компанией. К ним относятся пенсионные выплаты, страхование жизни и медицинское обслуживание по окончании периода занятости. Данные вознаграждения возникают по соглашениям с работниками и требуют проведения предварительных операций по планам пенсионного обеспечения.

Стандарт, рассматривает два вида пенсионных планов: 
· планы с установленными взносами и 
· планы с установленными выплатами.
Пенсионные планы с установленными взносами отличаются тем, что в обязанности компании входит уплата определенных взносов в пенсионный фонд, независимо от последующих выплат пенсионного вознаграждения. Компания не несет ответственности ни за размер, ни за продолжительность пенсионных выплат, которые будут производиться после выхода работника на пенсию.

Все риски ложатся на работника. Это актуарный риск, заключающийся в том, что пенсионные выплаты окажутся меньше ожидаемых, и инвестиционный риск — что инвестированные средства окажутся недостаточными для обеспечения ожидаемых пенсионных вознаграждений.

Пенсионные планы с установленными выплатами предполагают, что компания принимает на себя обязательства выплачивать, непосредственно или через специализированную организацию — фонд, пенсионные вознаграждения определенного размера бывшим работникам. Пенсионные выплаты могут производиться действующим работникам, достигшим определенного возраста, если это обусловлено соответствующими соглашениями и пенсионными планами. Актуарный риск, связанный с тем, что будущие затраты на пенсионные вознаграждения окажутся большими, чем планировалось, и инвестиционный риск того, что накопленные взносы с соответствующими доходами окажутся недостаточными для обеспечения необходимых пенсионных выплат, возлагаются на компанию, установившую данный пенсионный план.
	69. Признание и оценка вознаграждений по окончании трудовой деятельности в соответствии с МСФО.
В соот-ии с МСФО (IAS) 19 «Вознаграждения работникам»
Вознаграждения, выплачиваемые по окончании трудовой деятельности, когда работник уже не может работать и прекратил свое сотрудничество с компанией. К ним относятся пенсионные выплаты, страхование жизни и медицинское обслуживание по окончании периода занятости. Данные вознаграждения возникают по соглашениям с работниками и требуют проведения предварительных операций по планам пенсионного обеспечения.

Стандарт, рассматривает два вида пенсионных планов: 
· планы с установленными взносами и 
· планы с установленными выплатами.
Учет планов с установленными взносами прост, поскольку обязательства отчитывающегося предприятия за каждый период определяются в размере взносов за этот период. Следовательно, для оценки обязательства или расходов актуарные допущения не требуются, и нет возможности для возникновения какой-либо актуарной прибыли или убытков. Более того, обязательства оцениваются на недисконтированной основе, за исключением случаев, когда они не подлежат исполнению в полном объеме в течение двенадцати месяцев после окончания периода, в котором работники оказали соответствующие услуги.
Признание и измерение 

Если работник оказал услуги предприятию в течение периода, предприятие признает взносы, подлежащие уплате в план с установленными взносами в обмен на эти услуги, следующим образом: 

 (a) В качестве обязательства (начисленного расхода), после вычета любого уже выплаченного взноса. Если сумма ранее уплаченных взносов превышает величину взноса, причитающегося за услуги, оказанные до отчетной даты, предприятие признает это превышение в качестве актива (авансовый расход) в той мере, в какой авансовый платеж приведет, например, к сокращению будущих платежей или к возврату денежных средств. 

(b) В качестве расхода, за исключением тех взносов, которые другой стандарт требует или разрешает включать в себестоимость актива (см., например, МСФО (IAS) 2 «Запасы» и МСФО (IAS) 16 «Основные средства»).

Если взносы в план с установленными взносами не являются подлежащими уплате в полном объеме в течение двенадцати месяцев после окончания периода, в котором работник оказал соответствующие услуги, они дисконтируются с применением ставки дисконтирования.

Учет планов с установленными выплатами достаточно сложен, потому что для оценки обязательства и расходов требуются актуарные допущения и существует возможность актуарных прибылей и убытков. Более того, обязательства оцениваются на дисконтированной основе, поскольку они могут быть исполнены через много лет по окончании периода, в котором работники оказали соответствующие услуги.

Планы с установленными выплатами могут быть нефондируемыми либо полностью или частично фондируемыми, при этом взносы могут уплачивать как предприятие, так и его работники, как в полном объеме, так и частично, в юридически независимую от отчитывающегося предприятия организацию или фонд, из которого выплачиваются вознаграждения работникам.

Предприятие учитывает планы с установленными выплатами в следующей последовательности:

· используя методы актуарных расчетов, следует произвести надежную оценку суммы выплат, причитающихся работникам за оказанные ими услуги в текущем и предшествующем периодах.
· дисконтируя эти выплаты с помощью метода прогнозируемой условной единицы, определить приведенную стоимость обязательств плана с установленными выплатами и стоимость услуг текущего периода 

· определить справедливую стоимость имеющихся активов плана

· определить общую сумму актуарных прибылей и убытков и сумму подлежащих признанию актуарных прибылей и убытков 

· при введении в действие или изменении плана определить итоговую стоимость услуг прошлых периодов 

· при секвестре или полном расчете по обязательствам плана определить итоговую прибыль или убыток .

Если у предприятия есть несколько планов с установленными выплатами, оно применяет эти процедуры отдельно для каждого существенного плана.



	70.Содержание отчетности по пенсионному плану с установленными взносами и пенсионному плану с установленными выплатами в соответствии с МСФО.
Отчетность по планам с установленными взносами должна содержать данные о чистых активах пенсионного плана и давать описание порядка и условий финансирования такого пенсионного плана. Помимо описания политики финансирования такого плана необходимо отражать данные о поступлении взносов в пенсионный фонд и задолженности перед фондом со стороны работников и работодателей.

Отчетность по пенсионному плану с установленными взносами в соответствии с МСБУ-26 состоит из четырех разделов:

1) общая информация о деятельности пенсионного плана за период эффективности изменений, проведенных в отчетном периоде в отношении членства, сроков и условий платежей, любых других условий в отношении пенсионного плана;

2) отчет об операциях и результатах инвестиционной деятельности за отчетный период;

3) отчет о финансовом положении пенсионного плана на отчетную дату;

4) информация об инвестиционной политике пенсионного плана.
Содержание отчетности по пенсионному плану с установленными взносами:
· Отчет об изменениях условий плана, сроков и объемов платежей

· Отчет об инвестиционной деятельности плана 

· Отчет о финансовом положении плана

· Описание информационной политики плана

· Отчет о взносах участников и учредителей за отчетный период
Информация по пенсионным планам с установленными выплатами, раскрываемая в финансовой отчетности:
· Учетная политика по признанию актуарных прибылей и убытков

· Общее описание плана

· Сверка активов и обязательств, признанных в балансе

· Суммы, включенные в реальную стоимость активов плана

· Сверка изменений и обязательств, признанных в балансе

· Классификация сумм расходов, признанных в отчете о прибылях и убытках

· Фактический доход на активы плана 
· Актуарные допущения, примененные в отчетном периоде

	71.Расчет и представление в отчетности актуарной дисконтированной стоимости причитающихся пенсий в соответствии с МСФО.
Актуарная дисконтированная стоимость причитающихся пенсий - это дисконтированная стоимость ожидаемых выплат по пенсионному плану, причитающихся вышедшим на пенсию и работающим сотрудникам в зависимости от их трудового стажа.

Дисконтированная величина ожидаемых выплат по пенсионному плану может рассчитываться и представляться в отчетностях отчетности основываясь либо на текущих уровнях заработной платы либо на прогнозируемых уровнях заработной платы до момента выхода на пенсию участников плана. 

 Основания, по которым предпочтение отдается методу, опирающемуся на текущий уровень заработной платы: 

(a) актуарная дисконтированная стоимость причитающихся пенсий, являясь суммой величин, приходящихся в настоящий момент на долю каждого участника плана, может быть рассчитана более объективно, чем по прогнозируемым уровням заработной платы, поскольку содержит меньше допущений; 

(b) увеличения пенсий, связанные с увеличением заработной платы становятся обязательством пенсионного плана в момент увеличения заработной платы; и 

(c) сумма актуарной дисконтированной стоимости причитающихся пенсий, опирающаяся на текущие уровни заработной платы, в основном, более тесно увязана с суммой, подлежащей выплате в случае окончания прекращения или ликвидации плана. 

 Основания, по которым предпочтение отдается методу, опирающемуся на прогнозируемый уровень заработной платы: 

(a) финансовая информация должна готовиться на основании принципа непрерывности деятельности, независимо от необходимых допущений и расчетов;
(b) для планов, использующих принцип последней заработной платы, размер пенсии определяется относительно заработной платы в момент увольнения на пенсию или в течение некоторого периода перед увольнением; поэтому размеры заработной платы, уровни вкладов и ставок дисконтирования должны прогнозироваться; и 

(c) не включение прогнозируемых размеров заработной платы, когда большая часть отчислений в пенсионный фонд опирается на эти значения, может привести к отражению в отчетности избытка финансирования, в то время как фактически этого не происходит, или же отчетность будет показывать достаточный уровень финансирования, когда план фактически испытывает недостаток финансирования. 

Актуарная дисконтированная стоимость причитающихся пенсий, основанная на текущей заработной плате, раскрывается в отчетности по пенсионному плану с тем, чтобы показать обязательства по заработанной пенсии по состоянию на дату составления отчетности. Актуарная дисконтированная стоимость причитающихся пенсий, основанная на прогнозируемой заработной плате, раскрывается в целях отражения потенциального обязательства на основе принципа непрерывности деятельности, который, как правило, является основой отчислений в пенсионный фонд. Помимо раскрытия актуарной дисконтированной стоимости причитающихся пенсий, может потребоваться развернутое объяснение для того, чтобы четко показать контекст, в котором эта стоимость должна восприниматься. Такое объяснение может иметь форму информации о достаточности планируемых будущих отчислений в пенсионный фонд и о политике финансирования фонда, основанной на прогнозах размеров заработной платы. Все это может включаться в раздел финансовой информации или в отчетность актуария. 

Частота проведения актуарных оценок 

 Во многих странах актуарные оценки проводятся не чаще одного раза в три года. Если актуарная оценка не была проведена на дату составления отчетности, то за основу берется самая последняя из имеющихся оценок, при этом указывается дата проведения этой оценки.

	72. Отражение в учете валютных операций в соответствии с МСФО.
Порядок отражения операций в иностранной валюте и зарубежной деятельности в финансовой отчетности организации, а также пересчета показателей финансовой отчетности в валюту представления установлен в IAS 21 «Влияние изменений валютных курсов».

Первоначальное признание.

Валютные операции учитывается в функциональной валюте с использованием текущего курса на дату проведения операции.

Функциональная валюта- это валюта, используемая в главной экономической среде, в которой компания осуществляет свою деятельность.

Курсовая разница, возникающая на момент расчета по валютной операции, который осуществлен в течение того же отчетного периода, относится на прибыль или убыток за период.
На каждую отчетную дату все монетарные статьи в иностранной валюте подлежат пересчету по конечному курсу.

Монетарные статьи -  деньги, а также активы и обязательства к получению или к выплате, выраженные фиксированным или  поддающимся определению количеством валютных единиц.

· Монетарные статьи включают торговую дебиторскую и кредиторскую задолженность, денежные средства и займы.
· Немонетарные статьи включают необоротные активы, инвестиции и запасы.

Немонетарные статьи, учтенные по первоначальной фактической стоимости, пересчитываются по курсу, действовавшему на дату совершения операции.

Немонетарные статьи, учтенные по справедливой стоимости, пересчитываются с использованием валютного курса, который действовал на дату определения справедливой стоимости. 
	73.Порядок пересчета показателей деятельности, выраженных в функциональной валюте, в валюту представления в соответствии с МСФО.
Порядок отражения операций в иностранной валюте и зарубежной деятельности в финансовой отчетности организации, а также пересчета показателей финансовой отчетности в валюту представления установлен в IAS 21 «Влияние изменений валютных курсов».  

Несмотря на тот факт, что отражение операций должно производиться в функциональной валюте, МСФО разрешают представлять финансовую отчетность организации в любой валюте. Такая валюта называется валютой представления отчетности (или просто валютой представления). 

Функциональная валюта- это валюта, используемая в главной экономической среде, в которой компания осуществляет свою деятельность.

Если валюта представления отличается от функциональной валюты организации, она производит пересчет своих результатов и финансовых показателей в валюту представления. Например, когда в состав группы входят отдельные организации, использующие разные функциональные валюты, результаты и финансовые показатели каждой из этих организаций выражаются в общей для всех валюте, что позволяет представить консолидированную финансовую отчетность. 

Результаты и финансовые показатели организации, чья функциональная валюта не является валютой гиперинфляционной экономики, подлежат пересчету в другую валюту представления с использованием следующих процедур: 
· активы и обязательства по каждому представленному балансу (то есть, включая сравнительные данные) подлежат пересчету по конечному курсу на дату этого баланса; 

· доход и расходы по каждому отчету о прибыли и убытках (то есть включая сравнительные данные) подлежат пересчету по курсам на даты осуществления операций; 

· все возникшие курсовые разницы подлежат признанию в качестве отдельного компонента капитала. 

Как видим, отличие от пересчета из иностранной валюты в функциональную заключается в том, что: 

· во-первых, все активы и обязательства (как денежные, так и неденежные) пересчитываются по конечному курсу; 

Конечный курс (среднерыночный курс), то есть курс, сложившийся на дату перевода финансовой отчетности в функциональную валюту.

· во-вторых, все возникающие курсовые разницы отражаются в капитале.

Указанные курсовые разницы возникают в результате: 

· пересчета дохода и расхода по обменным курсам на дату осуществления этих операций , а активов и обязательств — по конечному курсу. Такие курсовые разницы возникают по статьям дохода и расхода, признанным как в прибыли или убытке, так и непосредственно в капитале; 

· пересчета чистых активов (то есть фактически статей капитала) на начало периода по конечному курсу, отличающемуся от предыдущего конечного курса. При этом сами статьи капитала в отчетности будут отражены по историческому курсу, а разница будет отнесена на трансляционный резерв. Эти курсовые разницы не подлежат признанию в прибыли или убытке, поскольку изменения курсовых разниц оказывают незначительное воздействие или вообще не влияют на текущие и будущие потоки денежных средств по операциям. 

Когда курсовые разницы относятся к зарубежной деятельности, которая консолидирована, но находится в неполной собственности, накопленные курсовые разницы, возникающие при пересчете и относимые на доли меньшинства, распределяются и признаются как часть доли меньшинства в консолидированном балансе.

	74. Понятие выручки, ее оценка и условия признания в соответствии с МСФО
В соот-ии с МСФО 18 «Выручка»
Выручка – валовое поступление экономических выгод в ходе обычной деятельности за период, приводящее к увеличению капитала, иному, чем за счет взносов акционеров.
Выручка должна оцениваться по справедливой стоимости полученного или ожидаемого возмещения , с учетом суммы любых торговых скидок или оптовых скидок, предоставляемых компанией.

Справедливая стоимость - это сумма средств, на которую можно обменять актив или погасить обязательство при совершении сделки между хорошо осведомленными, желающими совершить такую сделку, независимыми друг от друга сторонами.
В случае отложенного вознаграждения разница м/у справедливой и номинальной стоимостью признается процентным доходом.
При обмене товарами или услугами выручка возникает лишь тогда, когда обмениваемые товары или услуги отличны друг от друга.
Критерии признания выручки 
1. Переход к покупателю от продавца значительных рисков и преимуществ владения товарами

2. Продавец более не участвует в управлении и не контролирует проданный товар

3. Сумма выручки м.б. надежно оценена

4. Существует вероятность того, что экономические выгоды, связанные со сделкой, поступят в компанию

5. понесенные или ожидаемые затраты связанные со сделкой могут быть надежно оценены.
	75.Особенности оценки и признания выручки от предоставления услуг в соответствии с МСФО.
В соот-ии с МСФО 18 «Выручка»

Выручка – валовое поступление экономических выгод в ходе обычной деятельности за период, приводящее к увеличению капитала, иному, чем за счет взносов акционеров.

Предоставление услуг

Выручка признается в зависимости от степени завершенности на дату баланса (но только в том случае, если конечный результат м.б. надежно оценен).(Такой подход известен как «метод готовности»)
Степень завершенности должна определяться тем способом, который обеспечивает надежную оценку выполненной работы, в частности:

· отчеты о выполненной работе

· предоставленные услуги как процент от общего объема услуг

· отношение понесенных затрат к общим ожидаемым затратам.

Единого метода оценки степени завершенности работ не существует. 
Если конечный результат сделки не м.б. надежно оценен, выручка должна признаваться только в размере признанных возмещаемых расходов.

Результат сделки м.б. надежно оценен, если выполнены все условия:

· сумма выручки м.б. надежно оценена

· существует вероятность того, что компания получит экономические выгоды от сделки

· степень завершенности сделки м.б. надежно оценена

· затраты необходимые для завершения работ м.б. надежно оценены.

	76. Особенности признания выручки в форме процентов, лицензионных платежей и дивидендов в соответствии с МСФО.
В соот-ии с МСФО 18 «Выручка»

Выручка – валовое поступление экономических выгод в ходе обычной деятельности за период, приводящее к увеличению капитала, иному, чем за счет взносов акционеров.

Международные стандарты бух.учета применяются при учете выручки:
· от продажи товаров

· предоставления услуг

· использования другими лицами активов компании, приносящих проценты, лицензионные платежи и дивиденды.

Критерии признания выручки:
· Существует вероятность получения экономических выгод

· Сумма выручки м.б. надежно оценена.

База для признания выручки в форме процентов, лицензионных платежей и дивидендов:

· Проценты- на пропорционально- временной основе, с учетом эффективной доходности актива. Эффективная cтавка рассчитывается дисконтированием будущих денежных поступлений до первоначальной стоимости актива
· Лицензионные платежи – метод начисления в соответствии с содержанием подлежащего договора (например патенты, программное обеспечение, торговые марки)
· Дивиденды – когда установлено право акционеров на получение выплат.


	77. Раскрытие информации о налоге на прибыль в финансовой отчетности в соответствии с МСФО
В соответствии с МСФО (IAS) 12 «Налоги на прибыль» :
· Налоговые активы и обязательства должны представляться в бух.балансе отдельно от других активов и обязательств

· ОНА и обязательства должны отделяться от текущих налоговых требований и обязательств (если компания проводит различия м/у краткосрочными и долгосрочными активами и обязательствами в своей фин.отчетности, она не должна классифицировать отложенные налоговые требования (обязательства) как краткосрочные активы (обязательства))
· Компания должна проводить взаимозачет текущих налоговых активов (НА) и текущих налоговых обязательств (НО) тогда и только тогда, когда она:

· Имеет юридически закрепленное право провести зачет признанных сумм и

· Намерена произвести зачет либо реализовать актив и погасить обязательство одновременно.

· Компания должна производить взаимозачет ОНА и ОНО тогда и только тогда, когда:

· Компания имеет юридически закрепленное право проводить зачет текущих НА и текущих НО и

· ОНА и ОНО относятся к налогам на прибыль, взыскиваемым одним и тем же налоговым органом  в отношении: 

· одной организации налогоплательщика; или 

· разных организаций налогоплательщиков, которые намереваются погашать (возмещать) налог в нетто оценке или одновременно погашать обязательства и возмещать активы в каждом из будущих периодов, в которых будут использованы активы и обязательства по отложенному налогу.
Расходы (доходы от возмещения налога) по налогу на прибыль должны представляться непосредственно в отчете о прибылях и убытках. 

В соответствии с МСФО 12, основные компоненты расхода (возмещения) по налогу на прибыль должны раскрываться в пояснениях к отчетности. 

Помимо этого, рассматриваемый стандарт требует отдельно раскрывать: 

1. общую сумму текущего и отложенного налога, относящуюся к статьям которые дебетуются или кредитуются на счет собственного капитала;

2. расходы (доходы от возмещения) по уплате налога, относящего к чрезвычайным статьям, признанным в течение периода;

3. объяснение зависимости между расходом (возмещением) по налогу на прибыль и бухгалтерской прибылью;

4. объяснение изменений в применяемой учетной ставке (ставках) налога в сравнении с предшествующим периодом;

5. сумму (и, если имеется, дата истечения срока действия) вычитаемых временных разниц, неиспользованных налоговых убытков и кредитов, в отношении которых в балансе не был признан актив по отложенному налогу;

6. совокупную сумму временных разниц, связанных с инвестициями в дочерние и ассоциированные компании, филиалы и совместные предприятия;

7. в отношении каждого типа временных разниц, неиспользованных налоговых убытков и неиспользованных налоговых кредитов:

8. сумма активов и обязательств, признанных в бухгалтерском балансе для каждого представленного периода;

9. сумма дохода от возмещения налога или расхода по уплате налога, признанного в отчете о прибылях и убытках, если она не очевидна из изменений в суммах, признанных в балансе;

10. в отношении прекращенной деятельности затраты по налогу, связанные с:

11. прибылью (убытком) от прекращения деятельности; и

12. прибылью (убытком) от обычных операций по прекращенной деятельности за период, вместе с соответствующими суммами для каждого предшествующего периода;

13. сумму актива по отложенному налогу и основания его признания, когда:

14. реализация актива по отложенному налогу зависит от получения налогооблагаемой будущей прибыли, превышающей прибыль, возникшую в результате погашения существующих налогооблагаемых временных разниц; и

15. компания несет убыток в текущем или предшествующем периоде, рассчитанный для целей налогообложения по позиции, в отношении которой определяется налоговый актив.



	78. Возникновение и признание отложенных налоговых обязательств (ОНО) в соответствии с МСФО
 МСФО (IAS) 12 «Налог на прибыль» применяется при учете всех налогов на прибыль.

ОНО – это суммы налога на прибыль, подлежащие уплате в будущих периодах в отношении налогооблагаемых временных разниц 

Временная разница - это разница м/у балансовой стоимостью актива или обязательства и их налоговой базой.

Налоговая база – это сумма , по которой данный актив или обязательство учитывается для целей налогообложения 

ОНО признается для всех налогооблагаемых временных разниц, за исключением случаев, когда разницы возникают вследствие первоначального признания актива или обязательства в результате хозяйственной операции, которая: 

1. не является объединением бизнеса; и 

2. на момент осуществления не оказывает влияния ни на бухгалтерскую, ни на налогооблагаемую прибыль (убыток).

налогооблагаемыми временными разницами (НВР) которые представляют собой временные разницы, приводящие к возникновению налогооблагаемых сумм в будущих периодах, когда возмещается (погашается) балансовая стоимость актива или обязательства; 

ОНО рассчитывается как произведение налогооблагаемой временной разницы и прогнозной ставки налога на прибыль, представляющая собой ставку налога на прибыль, которая будет применяться в том периоде, когда будет погашена временная разница.

ОНО = НВР х Прогнозная ставка налога

При этом налогооблагаемая временная разница возникает, когда:
БСактива> НБ актива,  или 

БС обязательства < НБ обязательства.   

Однако, если налогооблагаемая временная разница связана с временной разницей, возникшей в следствии дооценки активов по справедливой стоимости, относимой непосредственно на увеличение капитала – резерв переоценки, то и источником начисления обязательства по отложенному налогу является счет капитала:
	79. Возникновение и признание отложенных налоговых активов (ОНА) в соответствии с МСФО
МСФО (IAS) 12 «Налог на прибыль» применяется при учете всех налогов на прибыль. 

ОНА -  это суммы налога на прибыль, подлежащие возмещению в последующих налоговых периодах в отношении: 

1. вычитаемых временных разниц,

2. перенесенных на будущий период незачтенных налоговых убытков,

3. перенесенных на будущий период неиспользованных налоговых кредитов.

Временные разницы могут быть: 

· налогооблагаемые временные разницы

· вычитаемые временные разницы (которые представляют собой временные разницы, приводящие к возникновению сумм, вычитаемых при расчете налогооблагаемой прибыли (налогового убытка) в следующих налоговых периодах при возмещении (погашении) балансовой стоимости актива или обязательства.) 

ОНА признается в отношении всех вычитаемых временных разниц, в той мере, в какой существует уверенность в достаточности налогооблагаемой прибыли для их использования, за исключением случаев, когда первоначальное признание актива или обязательства в результате операции, которая: 

1. не является объединением бизнеса, 

2. на момент операции не оказывает влияния ни на бухгалтерскую, ни на налогооблагаемую прибыль (убыток).

ОНА рассчитывается как произведение вычитаемой временной разницы и прогнозной ставки налога на прибыль, представляющая собой ставку налога на прибыль, которая будет применяться в том периоде, когда будет погашена временная разница.

ОНА= ВВР х прогнозная ставка налога

При этом вычитаемая временная разница возникает, когда:
БС актива < НБ актива, или
БС обязательства > НБ обязательства


	80. Оценка текущих и отложенных налоговых активов и обязательств в соответствии с МСФО 

В соответствии с МСФО (IAS) 12 расходы компании по уплате налогу (РНП) включают: 

1. расходы по текущему налогу (возмещения) (РТН); и

2. расходы по отложенному налогу (возмещения) (РОН). 

РНП = РТН + РОН 

Расход по текущему налогу формируется исходя из национальных правил налогообложения. Величина расхода по отложенному налогу (возмещения) определяется временными разницами в отражении фактов хозяйственной жизни согласно правилам финансовой отчетности и налогового законодательства.

Следующие принципы применяются для оценки сальдо текущих и отложенных налогов:

· эти обязательства (активы) должны оцениваться по суммам к оплате  (возмещению) с использованием налоговых ставок (и налогового законодательства), действительных на отчетную дату;

· сальдо отложенного налога должно отражать налоговые последствия того, как должен быть возмещен актив или погашено обязательство. Дисконтирование запрещается ;

· тест на снижение стоимости в отношении отложенных налоговых требований должен проводиться.

Текущие и отложенные налоги должны быть признаны в качестве доходов/расходов и включены в отчет о прибылях и убытках, за исключением налогов, возникающих в результате:

· операции или события, признаваемых непосредственно по счету капитала

· объединения компаний, которое является покупкой.


	81. Признание в учете текущего и отложенного налога в соответствии с МСФО.
Отражение отложенных налоговых активов и обязательств в бухгалтерской отчетности, подготовленной в соответствии с МСФО, регламентируется МСФО (IAS) 12 «Налоги на прибыль». Этот стандарт применяется для отражения всех налогов, базой для которых является налогооблагаемая прибыль. При этом под налогооблагаемой понимается прибыль за период, которая определяется в соответствии с правилами, установленными налоговыми органами, и на основании которой рассчитывается налог на прибыль для уплаты в бюджет.
В соответствии с МСФО (IAS) 12 налоги на прибыль состоят из:

· текущих и 
· отложенных налогов.

Текущие налоги на прибыль – это сумма налогов на прибыль, которую должна уплатить компания за отчетный период.

Текущий налог за данный и предыдущий периоды должен признаваться в отчетности в качестве краткосрочного обязательства, равного его неоплаченной величине. Если налог подлежит уплате в течение периода, превышающего 12 месяцев после отчетной даты, то сумма налога раскрывается как долгосрочное обязательство.

В связи с тем, что в соответствии с МСФО (IAS) 12 зачет краткосрочных налоговых активов и краткосрочных налоговых обязательств допускается только в том случае, когда компания имеет юридически закрепленное право зачета признанных сумм, данные о задолженности и переплате по налогу на прибыль должны показываться в отчетности развернуто:

· в части расчетов по налогу на прибыль с федеральным и региональным бюджетами в рамках одной компании; 

· в части расчетов по налогу на прибыль по разным компаниям в рамках консолидированной отчетности.

Отложенные налоги на прибыль представляют собой величину, на которую бухгалтеру необходимо сделать поправку вследствие существующей разницы в определении доходов и расходов для целей составления финансовой отчетности и исчисления налога на прибыль. Отложенные налоги появились в результате последовательной реализации принципа начисления в МСФО (операции отражаются в тех периодах, к которым они относятся). Например, наличие доходов и расходов, которые учитываются в бухгалтерском учете по методу начисления, а в налоговом учете – только после оплаты, приведет к появлению разрыва во времени между признанием финансового результата от операции и отражением налога на прибыль, возникающего именно из этой операции. При этом налог на прибыль, начисленный по операциям прошлого периода, уменьшит текущую прибыль, результатом получения которой он не является. В итоге на основе искаженных данных пользователи финансовой отчетности могут принять ошибочные решения. 

	82.Определение стоимости объединения компаний в соответствии с МСФО
МСФО (IFRS) 3 «Объединение бизнеса». Цель стандарта состоит в определении правил учета и раскрытия информации при приобретении бизнеса.
Объединение бизнеса – это сделка или событие, в результате которого одна компания получает контроль над одним или несколькими бизнесами другой компании. Бизнес определяется как взаимосвязанный комплекс деятельности и активов, который может осуществляться и управляться с целью получения прибыли инвесторами или снижения издержек или обеспечения иных экономических выгод непосредственно для заинтересованных лиц или участников на пропорциональной основе.

Данный стандарт не применяется к объединению компаний под общим контролем, то есть к случаям, когда обе компании (приобретающая и приобретаемая) принадлежат одному собственнику.
Для всех видов объединения бизнеса используется метод покупки. Применение метода покупки предполагает следующие шаги: 1.Определение компании-покупателя. 

2.Определение стоимости приобретения. 

3.Распределение стоимости на приобретенные активы и принятые обязательства. 
4.Признание и оценка гудвила , т.е. разницы между ценой покупки и долей в приобретенных идентифицируемых активах и обязательствах.
Определение стоимости объединения бизнеса

Стоимость объединения бизнеса включает:  

· справедливую стоимость на дату приобретения переданных активов, принятых обязательств и других долевых инструментов, выпущенных приобретающей стороной в обмен на контроль над приобретаемой стороной; 

·  условную компенсацию, если существует вероятность, что она потребуется, и если сумма компенсации поддается надежной оценке. Примером условной компенсации может являться дополнительный платеж продавцу при достижении приобретаемой компаний определенного уровня прибыли в следующем отчетном периоде; 

·  затраты на объединение, например консалтинговые, юридические бухгалтерские услуги, оценка и прочие профессиональные услуги, а также административные расходы, включая затраты на содержание департамента, отвечающего за приобретения. 

· Затраты на выпуск долговых инструментов учитываются согласно МСФО (IAS) 39 (т.е. включаются в первоначальную стоимость обязательств), а затраты на выпуск долевых инструментов – согласно МСФО (IAS) 32 (т.е. уменьшают поступления от выпуска долевых инструментов).

Изменения к МСФО (IFRS) 3 В соответствии с изменениями к стандарту, действующими с 1 июля 2009 года, затраты на объединение больше не включаются в стоимость объединения и должны учитываться в отчете о прибылях и убытках. 


	83.Раскрытие в финансовой отчетности информации об объединении компаний в соответствии с МСФО
МСФО (IFRS) 3 «Объединение бизнеса». Цель стандарта состоит в определении правил учета и раскрытия информации при приобретении бизнеса.

Объединение бизнеса – это сделка или событие, в результате которого одна компания получает контроль над одним или несколькими бизнесами другой компании. Бизнес определяется как взаимосвязанный комплекс деятельности и активов, который может осуществляться и управляться с целью получения прибыли инвесторами или снижения издержек или обеспечения иных экономических выгод непосредственно для заинтересованных лиц или участников на пропорциональной основе.

Данный стандарт не применяется к объединению компаний под общим контролем, то есть к случаям, когда обе компании (приобретающая и приобретаемая) принадлежат одному собственнику.
Раскрытие информации в финансовой отчетности 
Раскрытие информации об объединениях бизнеса, произошедших в текущем отчетном периоде

Покупатель должен раскрывать информацию о природе и финансовом эффекте объединения компаний, который возникает как в отчетном периоде, так и в период до даты подписания отчетности.

Стандарт требует следующие раскрытия:
· название и краткое описание деятельности приобретаемой компании 

·  дата приобретения 

·  доля голосующих акций в приобретенной компании 

·  цели объединения компаний, описание, каким образом компания получила контроль над приобретаемой компанией, а также описание факторов, из-за которых возникает гудвил 

·  справедливая стоимость уплачиваемая за инвестиции, в том числе справедливая стоимость каждого вида оплаты 

·  условия отложенных платежей за инвестиции 

·  условия приобретенной дебиторской задолженности 

·  суммы признанных активов и обязательств, приобретенных в рамках объединения предприятий 

·  детали признанных условных обязательств 

·  общая сумма гудвила, признаваемого для целей налогообложения
· описание операций, которые признаются отдельно от приобретения активов и принятия обязательств, возникающих при объединении бизнеса 

·  информация об отрицательном гудвиле 

·  для каждой инвестиции, в которой приобретающая компания владеет менее чем 100% уставного капитала, требуются различные раскрытия  

· информация о поэтапном объединении предприятий 

·  информация о выручке и прибыли приобретаемой компании 

· информация о приобретениях, сделанных после отчетной даты, но до даты подписания отчетности.
Раскрытие информации об объединениях бизнеса, произошедших в предыдущих отчетных периодах

Приобретающая компания должна раскрывать информацию, которая позволяет пользователю отчетности оценить финансовый эффект изменений прошлых объединений предприятий, признанных в текущем отчетном периоде.

Стандартом требуются следующие раскрытия: 

· информация о том, что суммы при первоначальном признании являются промежуточными или неполными (активы, обязательства, сумма оплаты) 

·  дополнительная информация об отложенных платежах 

·  дополнительная информация об условных обязательствах, признанных в процессе объединения бизнеса 

·  расшифровка движений балансовой суммы гудвила в течение отчетного периода 

·  расшифровка сумм прибылей и убытков: 

· o относящихся к активам и обязательствам, приобретенным в результате объединения предприятий в текущем или прошлых отчетных периодах 

· o являющихся значительными в целях понимания консолидированной отчетности.



	84.Применение метода покупки при отражении в учете объединения компаний в соответствии с МСФО.
МСФО (IFRS) 3 «Объединение бизнеса». Цель стандарта состоит в определении правил учета и раскрытия информации при приобретении бизнеса.

Объединение бизнеса – это сделка или событие, в результате которого одна компания получает контроль над одним или несколькими бизнесами другой компании. Бизнес определяется как взаимосвязанный комплекс деятельности и активов, который может осуществляться и управляться с целью получения прибыли инвесторами или снижения издержек или обеспечения иных экономических выгод непосредственно для заинтересованных лиц или участников на пропорциональной основе.

Данный стандарт не применяется к объединению компаний под общим контролем, то есть к случаям, когда обе компании (приобретающая и приобретаемая) принадлежат одному собственнику.
Для всех видов объединения бизнеса используется метод покупки. Применение метода покупки предполагает следующие шаги: 1.Определение компании-покупателя. 

2.Определение стоимости приобретения. 

3.Распределение стоимости на приобретенные активы и принятые обязательства. 
4.Признание и оценка гудвила , т.е. разницы между ценой покупки и долей в приобретенных идентифицируемых активах и обязательствах.
1. Определение компании-покупателя
Стандарт предполагает, что в любой сделке по объединению бизнеса, можно определить компанию-покупателя. Компания-покупатель – это компания, которая получает контроль над приобретаемой компанией
2. Определение стоимости объединения бизнеса

Стоимость объединения бизнеса включает:  

· справедливую стоимость на дату приобретения переданных активов, принятых обязательств и других долевых инструментов, выпущенных приобретающей стороной в обмен на контроль над приобретаемой стороной; 

·  условную компенсацию, если существует вероятность, что она потребуется, и если сумма компенсации поддается надежной оценке. Примером условной компенсации может являться дополнительный платеж продавцу при достижении приобретаемой компаний определенного уровня прибыли в следующем отчетном периоде; 

· Затраты на выпуск долговых инструментов учитываются согласно МСФО (IAS) 39 (т.е. включаются в первоначальную стоимость обязательств), а затраты на выпуск долевых инструментов – согласно МСФО (IAS) 32 (т.е. уменьшают поступления от выпуска долевых инструментов).

3. Распределение стоимости на приобретенные активы и принятые обязательства

Приобретающая сторона должна на дату приобретения распределить стоимость объединения бизнеса путем отражения идентифицируемых активов, обязательств и условных обязательств приобретаемой компании, которые удовлетворяют критериям признания, по их справедливой стоимости на дату приобретения, за исключением активов для продажи в соответствии с МСФО (IFRS) 5, которые отражаются по справедливой стоимости за минусом расходов на продажу.

4. Признание и оценка гудвила

Гудвил оценивается как разница между стоимостью приобретения и справедливой стоимостью приобретаемых идентифицируемых активов и обязательств на дату приобретения (метод пропорционального признания гудвила , когда гудвил признается только для приобретающей компании).

Гудвил признается на балансе как актив и в дальнейшем учитывается по исторической стоимости за минусом обесценения.

Если справедливая стоимость приобретаемых идентифицируемых активов и обязательств превышает стоимость приобретения, получившаяся прибыль признается как доход от сделки в отчете о прибылях и убытках.

Изменения к МСФО (IFRS) 3 В соответствии с изменениями к стандарту, действующими с 1 июля 2009 года, стало возможным также признание полного гудвила , когда гудвил признается не только для приобретающей компании, но и для доли меньшинства. Данный подход является обязательным в US GAAP и ведет к увеличению чистых активов группы. С другой стороны, данный подход увеличивает убытки в случае обесценения гудвила.


	85.Понятие, значение и необходимость представления консолидированной финансовой отчетности в соответствии с МСФО.
МСФО (IAS) 27 «Консолидированная и отдельная финансовая отчетность»  применяется при:  
· В подготовке и представлении консолидированной финансовой отчетности для группы компаний, контролируемых материнской компанией; 

·  При учете инвестиций в дочерние компании, совместно контролируемые компании и ассоциированные компании, когда компания добровольно или в соответствии с законодательством предоставляет отдельную финансовую отчетность. 
·  Учет приобретения бизнеса и влияние на консолидацию, а также гудвил по приобретениям, регулируется МСФО (IFRS) 3. 
Консолидированная финансовая отчетность  – финансовая отчетность группы, представленная как отчетность единой экономической единицы.

Группа -  это материнская компания и все ее дочерние компании.

Материнская компания  – компания, имеющая одну или более дочерних компаний. 
Дочерняя организация – компания, которая контролируется другой компанией (материнской компанией). 
Контроль – это наличие полномочий управления финансовой и операционной деятельностью компании с целью получения прибыли от ее деятельности.
Контроль материнской компании над дочерними компаниями имеет решающее значение при применении международных стандартов финансовой отчетности (МСФО). Наличие контроля является основным условием консолидации. 

Наличие контроля устанавливается по трем следующим критериям. Материнская компания имеет возможность: 

1. определять стратегическое направление развития дочерней компании, а также непосредственно влиять на ее стратегическую, операционную и финансовую политику (критерий власти); 

2. получать выгоды от деятельности дочерней компании (критерий выгод); 3.применить власть, описанную в пункте 1, в целях увеличения, поддержания или защиты количества выгод, описанных в пункте 2.

Материнская компания обязана представлять консолидированную финансовую отчетность, в которой консолидированы все инвестиции в дочерние компании. Материнская компания может не предоставлять консолидированную финансовую отчетность только если: 

1. если сама она является дочерней компанией другой компании, и ее акционеры, включая тех, которые не имеют права голоса, проинформированы о том, что она не будет предоставлять консолидированную финансовую отчетность, и не возражают против этого; 

2. долговые или долевые инструменты материнской компании не обращаются на открытом рынке; 

3. материнская компания не направила и не находится в процессе предоставления своей финансовой отчетности в комиссию по ценным бумагам или другую регулирующую организацию с целью выпуска определенного класса финансовых инструментов на открытом рынке; 

4. конечная или любая промежуточная материнская компания данной материнской компании выпускает консолидированную финансовую отчетность в соответствии с МСФО в публичном доступе. 

Необходимость составления консолидированных финансовых отчетов (КФО) обусловлена тем, что пользователи финансовой отчетности обычно заинтересованы в информации о финансовом положении, финансовых результатах и денежных потоках группы предприятий. КФО, представляющие информацию о группе, как едином предприятии, без учета формальных границ между юридическими лицами, удовлетворяют эти потребности.


	86. Процедуры консолидации финансовой отчетности в соответствии с МСФО
МСФО (IAS) 27 «Консолидированная и отдельная финансовая отчетность»  применяется при:  
· В подготовке и представлении консолидированной финансовой отчетности для группы компаний, контролируемых материнской компанией; 

·  При учете инвестиций в дочерние компании, совместно контролируемые компании и ассоциированные компании, когда компания добровольно или в соответствии с законодательством предоставляет отдельную финансовую отчетность. 
Консолидированная финансовая отчетность  – финансовая отчетность группы, представленная как отчетность единой экономической единицы.

Группа -  это материнская компания и все ее дочерние компании.

Материнская компания  – компания, имеющая одну или более дочерних компаний. 
Дочерняя организация – компания, которая контролируется другой компанией (материнской компанией). 
Процедуры консолидации
Финансовая отчетность материнской компании и дочерних компаний используется в подготовке консолидированной финансовой отчетности. Она должна быть подготовлена на ту же отчетную дату, если это осуществимо. Если это неосуществимо, должны быть сделаны поправки по операциям, которые проходили в период между датой составления отчетности дочерней компании и отчетностью материнской компании. В любом случае разница не может быть более 3 месяцев.

Консолидированная финансовая отчетность должна быть подготовлена с использованием единой учетной политики для аналогичных операций. 

Основные правила консолидации: 

· При подготовке консолидированной отчетности Группа объединяет финансовую отчетность материнской компании и ее дочерних компаний на постатейной основе. 

·  Исключается балансовая стоимость инвестиций в дочерние компании и доля материнской компании в капитале каждой дочерней компании. 
·  Внутригрупповые остатки, доходы и расходы должны полностью элиминироваться. Необходимо применять МСФО (IAS) 12 для учета временных разниц, возникающих от элиминации внутригрупповых остатков и оборотов. (Элиминирование - исключение из рассмотрения в процессе анализа, расчета, контроля признаков, факторов, показателей, заведомо не связанных с изучаемым, анализируемым, контролируемым процессом, явлением)
·  Если компания Группы продает другой компании Группы товар (услуги) с наценкой, и данные товары на конец отчетного периода являются запасами Группы, необходимо также элиминировать нереализованную внутригрупповую маржу. 

	87. Учет инвестиций в дочерние, совместно контролируемые и ассоциированные организации в отдельной финансовой отчетности в соответствии с МСФО
МСФО (IAS) 27 «Консолидированная и отдельная финансовая отчетность»  применяется при:  
· В подготовке и представлении консолидированной финансовой отчетности для группы компаний, контролируемых материнской компанией; 

·  При учете инвестиций в дочерние компании, совместно контролируемые компании и ассоциированные компании, когда компания добровольно или в соответствии с законодательством предоставляет отдельную финансовую отчетность. 
Консолидированная финансовая отчетность  – финансовая отчетность группы, представленная как отчетность единой экономической единицы.

Группа -  это материнская компания и все ее дочерние компании.

Материнская компания  – компания, имеющая одну или более дочерних компаний. 
Дочерняя организация – компания, которая контролируется другой компанией (материнской компанией). 
Контроль – это наличие полномочий управления финансовой и операционной деятельностью компании с целью получения прибыли от ее деятельности.
В отдельной финансовой отчетности материнской компании инвестиции в дочерние, ассоциированные и совместно контролируемые компании должны отражаться либо:  

· по себестоимости  ; либо 

· в соответствии с МСФО (IAS) 39 «Финансовые инструменты: признание и оценка», по справедливой стоимости
Если инвестиция классифицированная как предназначенная на продажу, ее необходимо учитывать согласно МСФО (IFRS) 5  «Необоротные активы предназначенные на продажу»

	88. Использование метода учета по долевому участию в учете инвестиций в ассоциированную организацию в соответствии с МСФО
МСФО (IAS) 28 «Инвестиции в ассоциированные компании» Данный стандарт применяется к учету инвестиций в ассоциированные компании, то есть компаний, которые не контролируются инвестором, но испытывают значительное влияние с его стороны.
Некоторые определения

Значительное влияние  – возможность принимать участие в принятии решений по финансовой и оперативной деятельности, но не контролировать ее.

Ассоциированная компания  – компания, на деятельность которой инвестор оказывает значительное влияние, и которое не является ни дочерней компанией, ни долей участия в совместном предприятии.

Метод по долевому участию  – метод учета в соответствии, с которым инвестиции первоначально учитываются по себестоимости и впоследствии корректируются на отраженную в прибыли или убытке объекта инвестиций долю инвестора. Это основной принцип метода. Кроме  того, после первоначального признания инвестиции в ассоциированную компанию ее стоимость также подлежит корректировке на:
· сумму полученных дивидендов (уменьшение балансовой стоимости инвестиции)

· отражения изменений в стоимости доли участия инвестора в объекте инвестиций, возникающих в результате изменений в собственном капитале объекта инвестиций, которые не были включены в отчет о прибылях и убытках.(например в результате переоценки ОС или курсовых разниц)

Прекращение применения метода учета по долевому участию. Применение метода учета по долевому участию заканчивается с даты утраты существенного влияния. Если компания становится дочерней компанией, необходимо применять МСФО (IAS) 27 «Консолидированная и отдельная финансовая отчетность», в других случаях необходимо использовать МСФО (IAS) 39 «Финансовые инструменты: признание и оценка» и учитывать данные инвестиции по справедливой стоимости. 

	89. Метод пропорциональной консолидации в учете совместной деятельности в соответствии с МСФО
МСФО (IAS) 31 «Участие в совместной деятельности»  Данный стандарт применяется для учета долей участия в совместной деятельности и отражения информации об активах, обязательствах, доходах и расходах в финансовой отчетности участников и инвесторов независимо от структуры и формы организации совместной деятельности. 

Совместная деятельность. Соглашение, по которому две и более стороны

осуществляют экономическую деятельность при условии совместного контроля.
Совместный контроль. Обусловленное договором совместное осуществление контроля над экономической деятельностью, когда принятие основных экономических, операционных, финансовых вопросов осуществляется на основании единогласного решения участников.

Участник . Сторона по договору о совместной деятельности, которая имеет право контроля над совместной деятельностью.

Возможны 2 метода учета долевого участия в совместно контролируемых предприятиях: 

· пропорциональная консолидация 

· метод учета по долевому участию в соответствии с МСФО (IAS) 28

«Инвестиции в ассоциированные компании»
Согласно методу пропорциональной консолидации участник совместной деятельности отражает в свое консолидированной отчетности (КО) принадлежащую ему долю в активах, обязательствах, доходах и расходах совместно контролируемого предприятия. При этом возможны два различных формата отражения этой доли в КО участника совместной деятельности:
1. путем построчного суммирования доли участника в соот-их активах, обязательствах, доходах и расходах совместно контролируемого предприятия с аналогичными статьями в консолидированных финансовых отчетах участника: доля в ОС –с консолидированными основными средствами и т.д.
2. путем включения в консолидированные отчеты участника совместной деятельности отдельной линейной статьи, отражающей его долю в активах, обязательства, доходах и расходах совместно контролируемого предприятия.

Исключением использования методов учета пропорциональной консолидации и по долевому участию являются 
· инвестиции в совместные предприятия, предназначенные для продажи, которые должны учитываться в соответствии с IFRS (МСФО) 5«Необоротные активы предназначенные на продажу» 

· Учет совместно контролируемого предприятия у инвестора ведется в соответствии с МСФО (IAS) 39 или МСФО (IAS) 28.



	90. Метод учета по долевому участию в признании доли в совместно контролируемой организации в соответствии с МСФО
МСФО (IAS) 31 «Участие в совместной деятельности»  Данный стандарт применяется для учета долей участия в совместной деятельности и отражения информации об активах, обязательствах, доходах и расходах в финансовой отчетности участников и инвесторов независимо от структуры и формы организации совместной деятельности. 

Совместная деятельность. Соглашение, по которому две и более стороны

осуществляют экономическую деятельность при условии совместного контроля.
Совместный контроль. Обусловленное договором совместное осуществление контроля над экономической деятельностью, когда принятие основных экономических, операционных, финансовых вопросов осуществляется на основании единогласного решения участников.

Участник . Сторона по договору о совместной деятельности, которая имеет право контроля над совместной деятельностью.

Возможны 2 метода учета долевого участия в совместно контролируемых предприятиях: 

· пропорциональная консолидация 

· метод учета по долевому участию в соответствии с МСФО (IAS) 28

«Инвестиции в ассоциированные компании»
Метод по долевому участию  – метод учета в соответствии, с которым инвестиции первоначально учитываются по себестоимости и впоследствии корректируются на отраженную в прибыли или убытке объекта инвестиций долю инвестора. Это основной принцип метода. Кроме  того, после первоначального признания инвестиции в ассоциированную компанию ее стоимость также подлежит корректировке на: 

· сумму полученных дивидендов (уменьшение балансовой стоимости инвестиции)

· отражения изменений в стоимости доли участия инвестора в объекте инвестиций, возникающих в результате изменений в собственном капитале объекта инвестиций, которые не были включены в отчет о прибылях и убытках.(например в результате переоценки ОС или курсовых разниц)

Настоящий стандарт не рекомендует использовать метод долевого участия, поскольку пропорциональная консолидация лучше отражает сущность и экономические реалии доли участника совместной деятельности  в совместно контролируемом предприятии, то есть контроль участника над своей долей в будущих экономических выгодах. Тем не менее, для отражения долей участия в совместно контролируемых предприятиях настоящий стандарт позволяет использовать метод долевого участия в качестве альтернативного подхода.
Исключением использования методов учета пропорциональной консолидации и по долевому участию являются 
· инвестиции в совместные предприятия, предназначенные для продажи, которые должны учитываться в соответствии с IFRS (МСФО) 5«Необоротные активы предназначенные на продажу» 

· Учет совместно контролируемого предприятия у инвестора ведется в соответствии с МСФО (IAS) 39 или МСФО (IAS) 28.
	91. Отражение в учете совместной деятельности в форме совместно контролируемых операций в соответствии с МСФО
МСФО (IAS) 31 «Участие в совместной деятельности»  Данный стандарт применяется для учета долей участия в совместной деятельности и отражения информации об активах, обязательствах, доходах и расходах в финансовой отчетности участников и инвесторов независимо от структуры и формы организации совместной деятельности. 

Совместная деятельность. Соглашение, по которому две и более стороны

осуществляют экономическую деятельность при условии совместного контроля.
Совместный контроль. Обусловленное договором совместное осуществление контроля над экономической деятельностью, когда принятие основных экономических, операционных, финансовых вопросов осуществляется на основании единогласного решения участников.

Участник . Сторона по договору о совместной деятельности, которая имеет право контроля над совместной деятельностью.

Стандартом регулируется несколько вариантов осуществления совместной деятельности: 

· совместно контролируемые операции 

·  совместно контролируемые активы 

· совместно контролируемые предприятия.
Совместно контролируемые операции – это операции, связанные с  использованием активов и иных ресурсов  участников совместной деятельности, без образования юр.лица или иной финансовой структуры, отдельной от собственно участников совместной деятельности.

 При совместно контролируемых операциях каждый  участник совместной деятельности  использует свои активы, привлекает финансирование, несет затраты и получает доходы самостоятельно, однако выручка от продажи произведенной в рамках совместной деятельности продукции и понесенные в связи с этой деятельностью расходы распределяются м/у участниками в определенной, установленной в договоре пропорции. Совместно контролируемые операции осуществляются участниками параллельно с их обычной деятельностью.  

В отношении своих долей в совместно контролируемых операциях участник совместной деятельности должен признавать в своей финансовой отчетности: 
(a) активы, которые он контролирует, и принятые на себя обязательства; 
(b) расходы, которые он несет, и долю доходов, которую он получает от продажи товаров или услуг, произведенных в рамках совместной деятельности.
Поскольку активы, обязательства, доходы и расходы признаются в финансовой отчетности участника совместной деятельности, то при представлении им консолидированной финансовой отчетности не требуется никаких корректировок или консолидационных процедур в отношении этих статей.
Однако участники совместной деятельности могут составлять управленческую отчетность с тем, чтобы иметь возможность оценивать результаты осуществления этой совместной деятельности.


	92. Отражение в учете совместной деятельности в форме совместно контролируемых активов в соответствии с МСФО
МСФО (IAS) 31 «Участие в совместной деятельности»  Данный стандарт применяется для учета долей участия в совместной деятельности и отражения информации об активах, обязательствах, доходах и расходах в финансовой отчетности участников и инвесторов независимо от структуры и формы организации совместной деятельности. 

Совместная деятельность. Соглашение, по которому две и более стороны

осуществляют экономическую деятельность при условии совместного контроля.
Совместный контроль. Обусловленное договором совместное осуществление контроля над экономической деятельностью, когда принятие основных экономических, операционных, финансовых вопросов осуществляется на основании единогласного решения участников.

Участник . Сторона по договору о совместной деятельности, которая имеет право контроля над совместной деятельностью.

Стандартом регулируется несколько вариантов осуществления совместной деятельности: 

· совместно контролируемые операции 

·  совместно контролируемые активы 

· совместно контролируемые предприятия.
Совместно контролируемые активы это форма совместной деятельности, при которой под совместным контролем участников совместной деятельности   либо в их совместной собственности находятся активы, внесенные в качестве взноса в совместную деятельность либо приобретенные для целей осуществления этой деятельности и используемые в целях принесения выгоды ее участникам.
При этом каждый из участников имеет право на свою долю продукции или иных выгод от использования этих активов и несет обусловленную в договоре долю расходов. Такая форма совместной деятельности, как  совместно контролируемые активы, не предполагает создания отдельного юр.лица или иной финансовой структуры, отдельно от собственно участников совместной деятельности.
В отдельной и консолидированной отчетности каждого из  участников совместной деятельности, связанной с  совместно контролируемыми активами, признаются:

· его доля в  совместно контролируемом активе в соот-ии с их классификацией исходя из природы актива

· понесенные им в связи с совместной деят-ю расходы

· доходы от продажи или использования доли в продукции (услугах), полученных от  совместно контролируемых активов, а также его доля в расходах, понесенных совместно с другими участниками в связи с совместной деят-ю

· его обязательства, связанные с этой деят-ю, а также его доля в обязательствах, принятых совместно с другими участниками в отношении совместной деятельности.
	93. Отражение в учете совместной деятельности в форме совместно контролируемых организаций в соответствии с МСФО
МСФО (IAS) 31 «Участие в совместной деятельности»  Данный стандарт применяется для учета долей участия в совместной деятельности и отражения информации об активах, обязательствах, доходах и расходах в финансовой отчетности участников и инвесторов независимо от структуры и формы организации совместной деятельности. 

Совместная деятельность. Соглашение, по которому две и более стороны

осуществляют экономическую деятельность при условии совместного контроля.
Совместный контроль. Обусловленное договором совместное осуществление контроля над экономической деятельностью, когда принятие основных экономических, операционных, финансовых вопросов осуществляется на основании единогласного решения участников.

Участник . Сторона по договору о совместной деятельности, которая имеет право контроля над совместной деятельностью.

Стандартом регулируется несколько вариантов осуществления совместной деятельности: 

· совместно контролируемые операции 

·  совместно контролируемые активы 

· совместно контролируемые предприятия.
Совместно контролируемое предприятие – представляет собой отдельное юр.лицо, в котором каждый участник совместной деят-ти владеет определенной долей. Отличительной особенностью совместно контролируемого предприятия от других предприятий является то, что оно создано на основе договора, устанавливающего совместный контроль над этим предприятием со стороны участников договора. Во всех остальных отношениях совместно контролируемое предприятие ничем не отличается от всех остальных предприятий – оно владеет активами, вступает в отношения обязательства, несет расходы и получает доходы в соот-ии с целями своего создания.
Каждый участник совместно контролируемого предприятия согласно договору имеет право на долю в прибыли (убытках) от его деятельности и (или) на долю в его продукции (услугах), в зависимости от условий договора.

Правила отражения в консолидированной отчетности участников операций, связанных с их долями в совместно контролируемых предприятиях, более сложные и предполагают значительные корректировки в соотв-ии с выбранным методом учета.

Участники в совместно контролируемых предприятиях обычно делают вклады в капитал предприятия. Эти вклады отражаются в отдельной отчетности участников как инвестиции в соот-ии с одним из двух возможных методов – по методу пропорциональной консолидации или по методу долевого участия.
Основным методом учета долей в совместно контролируемом предприятии является метод пропорциональной консолидации, согласно которому участник совместной деят-ти отражает в своей  консолидированной отчетности принадлежащую ему долю в активах, обязательствах, доходах и расходах совместно контролируемого предприятия.

Допустимый альтернативный метод отражения консолидированной отчетности участника совместной деят-ти его доли в совместно контролируемом предприятии – метод долевого участия, в соот-ии с которым доля участия в совместно контролируемом предприятии первоначально учитывается по фактическим затратам, а затем корректируется на произошедшее после приобретения изменение доли участника совместно контролируемого предприятия. Прибыль или убыток участника совместной деят-ти включает его долю прибыли и убытков совместно контролируемого предприятия.

Участника совместной деят-ти должен прекратить применение метода пропорциональной консолидации и долевого участия с момента потери совместного контроля над предприятием, либо потери значительного влияния на это предприятие.

	94.Процедуры трансформации отчетности в формат МСФО
МСФО регулируют составление финансовой отчетности и не требуют ведения учета «в соответствии с МСФО». То есть они описывают только правила подготовки финансовой отчетности в соответствии с МСФО. Так, стандарты предписывают и разъясняют вопросы признания, измерения и раскрытия различных статей отчетности – бухгалтерского баланса, отчета о прибылях и убытках, отчета об изменении капитала, отчета о движении денежных средств и примечаний.

Поэтому компания может вести учет по национальным стандартам, а далее, на каждую отчетную дату, вносить поправки (корректировки) для подготовки финансовой отчетности по МСФО. Этот процесс называется трансформацией отчетности по МСФО, и он наиболее часто используется на практике.

Единого алгоритма трансформации не существует, и в каждом случае требуется индивидуальный подход. Любой специалист, трансформирующий отчетность, имеет право самостоятельно определять методику и этапы трансформации применительно к отчетности каждой конкретной организации.
Примерный план трансформации отчетности в формат МСФО

Первый этап  трансформации российской отчетности в отчетность, подготовленную в соот-ии с МСФО, включает анализ: 

· счетов для составления бух.баланса, отчета о прибылях и убытках, отчета о движении денежных средств и др.; 
· состояния бухгалтерского учета предприятий
· учетной политики.
На втором этапе  формируются оборотно-сальдовые ведомости в российской системе счетов бух.учета, готовятся рабочие документы (рабочие таблицы), на основе которых выявляются и прослеживаются различия РСБУ и МСФО в отражении хоз.опреаций.

На третьем этапе (наиболее значимом) составляются корректирующие проводки, по своему экономическому содержанию отвечающие основополагающим допущениям, принципам, признакам и ограничениям МСФО и доводящие значение каждого счета по экономическому содержанию до уровня требований международных стандартов. По результатам корректирующих проводок формируются новые пробные балансы и отчеты, как правило, в нашем Плане счетов, но по экономическому содержанию и хоз.назначению – в новой системе отчетности
На четвертом этапе решается техническая задача - реклассификация счетов РСБУ в счета МСФО

На пятом этапе  осуществляется составление финансовой отчетности (в соот-ии с МСФО и на основе разработанных нами схем)- пробных, а затем окончательных : бух.баланса, отчета о прибылях и убытках, отчета о движении ден.ср-в, отчета об изменениях в капитале и пояснений к ним в соот-ии с МСФО на основе разработанных нами схем составления этих отчетов.
	


