Билет 18

1. Недействительность сделок. Оспоримые и ничтожные сделки.

Сделки  - действия лиц, направленные на установление, изменение или прекращения гражданских прав и обязанностей.

Сделки - наиболее распространенные юр. факты, представляющие собой действия, направленные на достижения определенного правового результата.

Сделка - правомерное действие, которое должно соответствовать требованиям законодательства в отличие от неправомерных действий  - деликтов и не основательного обогащения.

Круг сделок неограничен названными в законодательстве.

Недействительные сделки - сделки при совершении которых не соблюдены условия действительности сделок:

1. дееспособность лица

2. волеизъявление

3. форма сделки - должна быть предусмотрена законом

4. содержание - не должно противоречить закону

Действие, совершенное в форме сделки, не влечет правовых последствий, на которые направлена эта сделка (смена собственности имущества).

Недействительными сделки могут быть:

· сделки с пороками субъектов (недееспособные лица, выход за рамки правоспособности)

· с пороками воли (влияние насилия, угроз, обмана, злонамеренного соглашения)

· с пороками содержания - цель противна закону (мнимые, притворные - прекрывают другую)

Все сделки делятся на:

· оспоримые - определяется признание их недействительности судом;

· ничтожные - недействительные независимо от решения суда

Суд применяет последствия этих сделок.

Последствия недействительных сделок:

· возврат сторон в то имущественное положение, которое они имели до сделки (вернуть полученное по сделке - двусторонняя реституция)

· в отдельных случаях закон предусматривает санкцию за совершение недействительной сделки - в виде взыскания всего полученного по сделке в доход государства, а потерпевшей стороне - возврат (если она не виновна).

· Возмещение ущерба (реального) без упущенной выгоды (если другая сторона знала или должна была знать, что другая сторона недееспособна). Возмещение производит сторона, по вине которой сделка признана недействительной.

2. Бухгалтерский учет финансовых результатов в производственной сфере.

Нормативная база: НК РФ часть первая; ПБУ 9/99; ПБУ 10/99; ГК РФ; Инструкция по применению Плана счетов бухгалтерского учета; ПБУ 4/99 «Бухгалтерская отчетность организации», Методические рекомендации о порядке формирования показателей бухгалтерской отчетности организации.

В соответствии с частью первой НК РФ под реализацией для целей бухгалтерского учета  признается «передача на возмездной основе (в том числе обмен товарами, работами и услугами) права собственности на товары, результатов выполненных работ одним лицом другому лицу». Продукция считается реализованной, если право собственности на нее перешло от продавца к покупателю.

Условия возникновения и прекращения права собственности регулируются главами 14, 15 действующего ГК РФ. Поэтому в бухгалтерском учете моментом перехода права собственности от продавца к покупателю является момент отгрузки продукции, если в договоре, на поставку продукции, заключенном между покупателем и продавцом не предусмотрен иной порядок перехода права собственности.

Для обобщения информации о реализованной продукции, а также для определения финансовых результатов, в действующей Инструкции по применению Плана счетов бухгалтерского учета финансово – хозяйственной деятельности предприятий предназначен сч.46 «Реализация продукции (работ, услуг). В соответствии с Инструкцией аналитический учет по сч.46 «Реализация продукции (работ, услуг) должен вестись по каждому виду реализуемой продукции, выполненных работ и оказываемых услуг. 

Бухгалтерские проводки,  когда право собственности на продукцию переходит в момент ее отгрузки покупателю 

Продукция отгружена покупателям по отпускным ценам, включая НДС 
Дт.сч.62 –Кт.сч.46

Списана себестоимость реализованной продукции



Дт.сч.46 – Кт.сч.40 

Списаны коммерческие расходы по реализованной продукции

Дт.сч.46-   Кт.сч.43   

Начислен НДС по отгруженной (оплаченной) продукции


Дт.сч.46- Кт.сч.76 (68)

Финансовый результат от реализации.




Дт.сч.46(80) – Кт.сч.46 (80)

В случае, когда право собственности переходит к покупателю после оплаты за продукцию 
Продукция отгружена покупателям по фактической себестоимости, поскольку отсутствует основание выставить счет покупателю по продажным ценам 



Дт.сч.45 –Кт.сч.40

Поступила оплата за продукцию (в продажных ценах, в том числе и НДС)
Дт.сч.50 (51)-Кт.сч.46 

Списана себестоимость реализованной продукции



Дт.сч.46 – Кт.сч.45 

Списаны коммерческие расходы по реализованной продукции

Дт.сч.46-   Кт.сч.43   

Начислен НДС по отгруженной (оплаченной) продукции


Дт.сч.46- Кт.сч.68

Финансовый результат от реализации.




Дт.сч.46(80) – Кт.сч.46 (80)

Для малых предприятий порядок отражения в учете реализации продукции регулируется также Типовыми рекомендациями по организации бухгалтерского учета для субъектов малого предпринимательства, утвержденными приказом МФ РФ №64. В соответствии с данными рекомендациями  малым предприятиям предоставлено право (как элемент учетной политики) ведения учета  доходов и расходов кассовым методом. 

В соответствии с ПБУ 9/99 доходами организации признается увеличение экономических выгод в результате поступления активов (денежных средств, иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, за исключением вкладов участников (собственников имущества).

Выручка от реализации продукции, товаров (работ и услуг), относится к  обычным доходам и  принимается к бухгалтерскому учету в сумме, исчисленной в денежном выражении, равной величине поступления денежных средств и иного имущества и (или) величине дебиторской задолженности
Источником информация о доходах организации является  отчет о прибылях и убытках (характеризует финансовые результаты деятельности организации за отчетный период)

Отчет о прибылях и убытках содержит следующие показатели:

Выручку от продажи товаров, продукции, работ, услуг за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и т.п. налогов и обязательных платежей (нетто - выручка)

Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг (кроме коммерческих и управленческих расходов)

Валовая прибыль= Выручку от продажи товаров, продукции, работ, услуг -себестоимость

Прибыль / убыток от продаж  = Валовая прибыль -Коммерческие расходы – Управленческие расходы

Информация о  доходах от прочих поступлений организации (операционных, внереализационные и чрезвычайных) содержится в следующих разделах отчета о прибылях и убытках. 

Операционные доходы:

Проценты к получению – проценты по облигациям, депозитам, государственным ценным бумагам, и др.;

Доходы от участия в других организациях – доходы от  участия в уставном капитале других организаций

 Операционные расходы  - проценты к уплате

Прочие операционные доходы – доходы от совместной деятельности, доходы от передачи имущества в совместную деятельность, доходы от аренды (если это не обычные доходы), доходы от продажи ОС и материалов и суммовые разницы по этим операциям и др.

Прочие операционные расходы – расходы, связанные с получением прочих операционных доходов,  оплата услуг кредитных организаций, расходы по содержанию законсервированных ОС, производство, не давшее результата, расходы по обслуживанию ценных бумаг (консультационные услуги и др.), налоги и сборы, причитающиеся к уплате за счет финансовых результатов.

Внереализационные доходы – штрафы, пени, неустойки за нарушение условий хозяйственных договоров, кредиторская, депонентская задолженность, курсовые разницы, излишки, безвозмездно полученные активы, суммовые разницы (по кредитам и займам) и т.д.

Внереализационные расходы – убыток от списания ОС и прочего имущества (за исключением чрезвычайных ситуаций), штрафы, пени, неустойки (признанные должником), дебиторская задолженность, курсовые разницы, убытки от списания ранее присужденных долгов по хищениям, по которым исполнительные документы возвращены судом, в связи с невозможностью с несостоятельностью ответчика, судебные расходы и т.д

Прибыль / убыток до налогообложения = Прибыль / убыток от продаж  +Операционные доходы +-Операционные расходы +Внереализационные доходы -Внереализационные расходы

Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи

Прибыль / убыток от обычной деятельности

Чрезвычайные доходы – страховые возмещения, стоимость материальных ценностей, остающихся от списания непригодных к восстановлению и дальнейшему использованию активов, и т.п.

Чрезвычайные расходы- пожары, стихийные бедствия, не подлежащие восстановлению объекты ОС

Чистая прибыль (нераспределенная прибыль     или непокрытый убыток).

Финансовый результат в производственной сфере слагается от фин. рез-та от Р.П. (р., у.), ОС и иного имущества и доходов от внереализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям (формируется на сч.80).

Прибыль (убыток) от Р.П. (р.,у.) и товаров определяется как разница между выручкой от Р.П. (р.,у.) в действующих ценах без НДС и акцизов и затратами на ее п-во и реализацию. Выявляется на счете 46 (привести схему бух. проводок).

На счетах 47 и 48 выявляется финансовый результат от выбытия ОС и иного имущества (привести схему).

К доходам, учитываемым на сч. 80 относят также доходы от аренды, от участия в других организациях (в т.ч. по ценным бумагам), от совместной деятельности штрафы, пени, неустойки, прибыль прошлых лет, курсовые разницы, безвозмездно полученные активы и др. (схема!)

К расходам, учитываемым на сч. 80 относят также расходы по сдаче в аренду, с участием в других организациях, связанные со списанием ОС и иных активов, %% за полученные денежные средства, расходы по оплате услуг банков, штрафы, пени, неустойки, убытки прошлых лет,
суммы списанной дебиторской задолженности, курсовые разницы, сумма уценки активов и др. (схема!). 

3. Права и обязанности налогоплательщиков и плательщиков сборов.

Права налогоплательщиков и плательщиков сборов изложены в ч.1 НК РФ.

Налогоплательщики и плательщики сборов – орг-ии и физ.лица, которые по НК обязаны платить налоги и сборы.

Права:

· на бесплатное получение он ГНИ о налогах и сборах, законодательстве, о правах и обязанностях своих и сотрудников ГНИ;

· получение от ГНИ письменные разъяснения по вопросам применения зак-ва о НиС;

· использовать налоговые льготы;

· получение рассрочек, отсрочек…

· своевременно получать неправомерно взысканные штрафы или уплаченные налоги;

· представлять в ГНИ пояснения по исчислению налогов и актам ГНИ;

· присутствовать при выездной проверке, получать копию акта;

· требовать соблюдения зак-ва и не выполнять неправомерные требования;

· обжаловать акты ГНИ;

· требовать соблюдения налоговой тайны;

· иные права в соотвтествии с НК и законодательством.

Обязанности:

· Платить налоги;

· Вставать на учет;

· Вести учет доходов и расходов;

· Представлять налоговые декларации и бух. отчетность;

· Предоставлять документы для проверки и в других оговоренных случаях;

· Обеспечивать сохранность документов в течение 4 лет;

СООБЩАТЬ В ГНИ о:

· Открытии или закрытии счетов;

· Участии в организациях;

· Об обособленных подразделениях;

· О банкротстве;

· Об изменении местонахождения.

4. Анализ банкротства предприятий и его последствий.
Нормативная база: ГК РФ, Постановление Правительства РФ N 498 "О некоторых мерах по реализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий", Указ Президента РФ N 1114 "О продаже государственных предприятий - должников", Распоряжение ФУДН о Методических положениях по оценке финансового состояния предприятий и установлению неудовлетворительной структуры баланса

Банкротство - подтвержденная документально неспособность субъекта хозяйствования платить по своим долговым обязательствам и финансировать текущую основную деятельность из-за отсутствия средств.

Основной признак банкротства - неспособность предприятия выполнить требования кредиторов в течение трех месяцев со дня наступления сроков платежей

По истечение этого срока кредиторы получают право на обращение в арбитражный суд о признании должника банкротом.

Факторы (предпосылки) банкротства

Внешние:

· экономические: кризис экономики, инфляция, налоговая нагрузка; 

· политические: нестабильность общества, потеря рынков сбыта и др.

Внутренние:

· дефицит собственного оборотного капитала - неэффективность производственно-хозяйственной деятельности, 

· низкий уровень техники и организации производства;

· неэффективное использование ресурсов и создание сверхнормативных запасов

· неплатежи покупателей

· преобладание в обороте заемных средств.

Показатели

Основанием для признания структуры баланса предприятия неудовлетворительной, а предприятия - неплатежеспособным является выполнение одного из следующих условий: 

· коэффициент текущей ликвидности на конец отчетного периода имеет значение менее 2;

· коэффициент обеспеченности собственными средствами на конец отчетного периода имеет значение менее 0,1. 

Коэффициент текущей ликвидности характеризует общую обеспеченность предприятия оборотными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных обязательств предприятия. 

Коэффициент текущей ликвидности определяется как отношение фактической стоимости находящихся в наличии у предприятия оборотных средств в виде производственных запасов, готовой продукции, денежных средств, дебиторских задолженностей и прочих оборотных активов к наиболее срочным обязательствам предприятия в виде краткосрочных кредитов банков, краткосрочных займов и различных кредиторских задолженностей 

Коэффициент обеспеченности собственными средствами характеризует наличие собственных оборотных средств у предприятия, необходимых для его финансовой устойчивости. 

Коэффициент обеспеченности собственными средствами определяется как отношение разности между объемами источников собственных средств и фактической стоимостью основных средств и прочих внеоборотных активов к фактической стоимости находящихся в наличии у предприятия оборотных средств в виде производственных запасов, незавершенного производства, готовой продукции, денежных средств, дебиторской задолженности и прочих оборотных активов.

Основным показателем, характеризующим наличие реальной возможности у предприятия восстановить (либо утратить) свою платежеспособность в течение определенного периода, является коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности. 

В том случае, если коэффициент текущей ликвидности больше или равен 2, а коэффициент обеспеченности собственными средствами больше или равен 0,1, рассчитывается коэффициент утраты платежеспособности за период, установленный равным 3 месяцам. 

Коэффициент восстановления платежеспособности определяется как отношение расчетного коэффициента текущей ликвидности к его установленному значению. Расчетный коэффициент текущей ликвидности определяется как сумма фактического значения коэффициента текущей ликвидности на конец отчетного периода и изменение значения этого коэффициента между окончанием и началом отчетного периода в пересчете на период восстановления платежеспособности, установленный равным 6 месяцам. 

кф. восстановления = ( кф. тек. ликв. в конце отчетного периода +6/ отчетный период в месяцах * (кф. тек. ликв. в конце отчетного периода - кф. тек. ликв. в начале отчетного периода)) / нормативное значение кф. тек. ликв.

Нормативное значение кф. Тек. Ликв.  = 2

Коэффициент восстановления платежеспособности, принимающий значение больше 1, рассчитанный на период, равный 6 месяцам, свидетельствует о наличии реальной возможности у предприятия восстановить свою платежеспособность. 

Коэффициент восстановления платежеспособности, принимающий значение меньше 1, рассчитанный на период, равный 6 месяцам, свидетельствует о том, что у предприятия в ближайшее время нет реальной возможности восстановить платежеспособность. 

Коэффициент утраты платежеспособности определяется как отношение расчетного коэффициента текущей ликвидности к его установленному значению. Расчетный коэффициент текущей ликвидности определяется как сумма фактического значения коэффициента текущей ликвидности на конец отчетного периода и изменения значения этого коэффициента между окончанием и началом отчетного периода в пересчете на период утраты платежеспособности, установленный равным 3 месяцам. 

кф. утраты = ( кф. тек. ликв. в конце отчетного периода +3/ отчетный период в месяцах * (кф. тек. ликв. в конце отчетного периода - кф. тек. ликв. в начале отчетного периода)) / нормативное значение кф. тек. ликв.

Коэффициент утраты платежеспособности, принимающий значение больше 1, рассчитанный на период, равный 3 месяцам, свидетельствует о наличии реальной возможности у предприятия не утратить платежеспособность. 

Коэффициент утраты платежеспособности, принимающий значение меньше 1, рассчитанный на период, равный 3 месяцам, свидетельствует о том, что у предприятия в ближайшее время имеется возможность утратить платежеспособность. 

Принятие решения о признании структуры баланса предприятия неудовлетворительной, а предприятия - неплатежеспособным осуществляется в случае наличия оснований, а также отсутствия у предприятия реальной возможности восстановить свою платежеспособность.

При наличии оснований для признания структуры баланса предприятия неудовлетворительной, но в случае выявления реальной возможности у предприятия восстановить свою платежеспособность в установленные сроки принимается решение об отложении признания структуры баланса неудовлетворительной, а предприятия - неплатежеспособным на срок до 6 месяцев. 

При отсутствии этих оснований, с учетом конкретного значения коэффициента восстановления (утраты) платежеспособности осуществляется принятие одного из двух следующих решений: 

- при значении больше 1 решение о признании структуры баланса неудовлетворительной, а предприятия - неплатежеспособным не может быть принято; 

- при значении меньше 1 решение о признании структуры баланса неудовлетворительной, а предприятия - неплатежеспособным не принимается, однако, ввиду реальности угрозы утраты данным предприятием платежеспособности оно ставится на соответствующий учет в Федеральном управлении по делам о несостоятельности (банкротстве) при Госкомимуществе России. 

После принятия решения у предприятия запрашивается дополнительная информация и проводится углубленный анализ его финансово-хозяйственной деятельности в целях выбора варианта проведения реорганизационных процедур для восстановления его платежеспособности или ликвидационных мероприятий. 

5. Цели проверки операций по приобретению и движению нематериальных активов. Источники информации.

Цель: установление соответствия применяемой в организации методики учета налогообложения по учету нематериальных активов нормативным документам действующим в РФ для формирования мнения о достоверности бухгалтерской отчетности во всех существенных аспектах.

Основные источники информации:

· ж/о № 13 и ведомость № 13;

· Акт по формам ОС-1;

· Карточка учета НМА (форма НМА-1);

· Инв. опись НМА;

· Сличительные (инвентаризационные) ведомости;

· Учредительные документы;

Согласно Положению по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в РФ,  к НМА, используемым в хоз. деят-ти более  12 мес., и приносящим доход, относятся права, возникающие:
из авторских и иных договоров на произведения науки, литературы, искусства и объекты смежных прав, на программы для ЭВМ, базы данных и др.;
из патентов на изобретения, пром. образцы, коллекционные достижения, из свидетельств на полезные модели, товарные знаки и знаки обслуживания или лицензионных договоров на их использование;

из прав на "ноу-хау" и др.,

а также могут относиться организационные расходы (расходы, связанные с образованием юридического лица, признанные в соотв. с учр. д-тами вкладом (учредителей) в уставный капитал), а также деловая репутация организации.
Задачи аудита:

· Проверить наличие учетных документов и правильность их заполнения (ОС-1, НМА-1, инв. опись);

· проверить соответствие сумм внесенных НМА условиям учредительного договора;

· при необходимости убедиться в наличии спец. д-тов, подтверждающих  авторские права на объект НМА;

· убедиться в правильности составления бухгалтерских проводок (оприходование НМА должно осущ. с применением сч. 08, а в случае безвозмездного получения – с применением счета 87 или 88);

· проверить правильность отражения в учете результатов выбытия НМА;

· проверить правильность списания сумм износа при выбытии НМА (обратить внимание на различные сроки начисления износа по некоторым видам НМА -  для бухучета (20 лет) и налогообложения (10 лет);

· при наличии в составе НМА деловой репутации пр-я обратить внимание на правильность начисления износа по ней – без применения сч. 05;

Примерная программа

Аудит тождественности показателей бухгалтерской отчетности и регистров бухгалтерского учета

Аудит оформления первичных учетных документов

Состав нематериальных активов. Обоснованность отнесения объектов к нематериальным активам

Своевременность постановки на учет нематериальных активов

Организация аналитического учета нематериальных активов

Правильность начисления амортизации по нематериальным активам и списания амортизационных отчислений на соответствующие счета

Отражение операций по выбытию нематериальных активов и списанию финансовых результатов для целей бухгалтерского учета и налогообложения прибыли

НДС по операциям приобретения и выбытия нематериальных активов, правильность его исчисления и отражения в учете

Синтетический и аналитический учет операций по незаконченным и законченным капитальным вложениям

Инвентаризация нематериальных активов и отражение в учете ее результатов
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