Рабочая тетрадь по дисциплине «Финансовый анализ для аудиторов»


РАБОЧАЯ ТЕТРАДЬ ПО ДИСЦИПЛИНЕ «ФИНАНСОВЫЙ АНАЛИЗ  ДЛЯ АУДИТОРОВ»

Материалы подготовлены в соответствии с программой подготовки и переподготовки  аудиторов.



Составителем рабочей тетради по данному разделу выступает преподаватель по дисциплинам «Финансовый менеджмент №1 и №2», «Анализ финансовой отчетности», «Анализ финансово-хозяйственной деятельности» - Кирик Ирина Эдуардовна. Знания и полномочия преподавателя подвержены следующими документами:

1. Аттестат преподавателя  № 175647 от 27.12.2004 года;

2. Квалификационный аттестат профессионального бухгалтера № 138853 от 28.08.2002 года;

3. Квалификационный аттестат профессионального бухгалтера по МСФО  № 171360 от 23.06.2004 года;

4. Аттестат Главбуха всероссийской открытой программы аттестации бухгалтеров № А000905 от 20.06.2007 года.

Тема 1. Особенности управления в условиях финансовой несостоятельности и банкротства. Основы антикризисного управления.

Вопрос 1: Особенности методики финансового анализа неплатежеспособных организаций.
В соответствии с Федеральным законом от 26.10.02 г. N 127-ФЗ (с изменениями и дополнениями от 22.08.04 г.) "О несостоятельности (банкротстве)" признаком банкротства для юридических лиц считается неспособность удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей, если соответствующие обязательства и (или) обязанность не исполнены ими в течение трех месяцев с даты, когда они должны были быть исполнены. Несостоятельность (банкротство) - это признанная арбитражным судом неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей.
Для доказательства несостоятельности неплатежеспособной организации и возможности восстановления платежеспособности, ликвидации причин неплатежеспособности следует провести комплексный анализ ее финансового состояния.
Процедура банкротства осуществляется в соответствии со ст. 70 "Анализ финансового состояния должника" Закона "О несостоятельности (банкротстве)".
Основными этапами методики финансового анализа неплатежеспособных организаций являются:
· анализ соответствия финансового состояния организации признакам (критериям) банкротства;
· анализ и оценка реальных возможностей восстановления платежеспособности;
· анализ и оценка реальных возможностей утраты платежеспособности;
· установление связи неплатежеспособности организации с задолженностью государства перед ним;
· анализ других причин неплатежеспособности организации;
· анализ и оценка действий должника, совершенных им до признания его несостоятельности и после признания;
· анализ и оценка реальных активов должника и размера его долга;
· анализ результатов ликвидации организации, ликвидационного баланса и отчетности ликвидационных комиссий.

Вопрос 2: Показатели и факторы неплатежеспособности (финансовой несостоятельности) предприятия.

        Факторы несостоятельности предприятия делятся на внутренние и внешние.

К внешним факторам относят:

1. Экономические

· Общий спад производства;

· Инфляция;

· Нестабильность финансовой системы;

· Рост цен на ресурсы;

· Неплатежеспособность  и банкротство партнеров.

2. Политические

· Внешнеэкономическая политика государства;

· Разрыв экономических связей и потеря рынка сбыта;

· Политическая нестабильность общества.

3. Усиление международной конкуренции, в связи с развитием научно – технического прогресса.

4. Демографические

· Уровень благосостояния населения;

· Численность.

       В состав внутренних факторов включается:

· Низкий уровень техники, технологии и организации производства;

· Дефицит собственных оборотных средств, как результат неэффективности производственно – коммерческой деятельности;

· Неплатежеспособность партнеров;

· Привлечение в оборот предприятия заемных средств на невыгодных условиях, что ведет к росту финансовых расходов и снижению рентабельности предприятия; 

· Снижение эффективности использования производственных ресурсов, производственной мощности предприятия и как следствие этого высокий уровень себестоимости.

Анализ финансового состояния неплатежеспособных предприятий производится в соответствии с методическими положениями «По оценке финансового состояния предприятия и установления неудовлетворительной структуры баланса».

              В соответствии с этой методикой анализ финансового состояния включает
 расчет следующих показателей:

1. Коэффициент текущей ликвидности:
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2.    Коэффициент обеспеченности оборотных средств собственными средствами:
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3. Коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности.

 На основании полученных результатов принимают одно из следующих решений:

1. О признании предприятия неплатежеспособным, а его структуру баланса
 не удовлетворительной;

2. О реальной возможности предприятия должника восстановить свою платежеспособность;

3. О реальной возможности предприятия утратить свою платежеспособность.

1. Если хотя бы один из двух коэффициентов
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 имеют значение менее нормативного, то рассчитывается коэффициент восстановления платежеспособности за период равный         6 месяцев.

 Коэффициент восстановления 6 месяцев
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2 – нормативное значение 
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6 – период восстановления платежеспособности;

Т – период за который рассчитывается коэффициент, указанный в месяцах.


[image: image6.wmf]свою

ть

восстанови

ь

возможност

реальная

есть

я

предприяти

у

месяцев

ближайшие

за

собность

платежеспо

в

К

.

6

1

-

ñ



[image: image7.wmf]ть

восстанови

и

возможност

нет

я

предприяти

у

месяцев

ближайшие

за

собность

платежеспо

в

К

.

6

1

-

á


2.    Если 
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Кфт. утраты 3 мес.
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Вопрос 3:  Анализ банкротства по данным отчетности предприятия.
Существуют следующие методы прогнозирования возможного банкротства предприятия:

1. Использование системы критериев;

2. Установление неудовлетворительной структуры баланса;

3. Расчет индекса кредитоспособности или метод Альтмана.
I. Использование системы критериев – к критериям относят показатели неблагоприятные значения, которых свидетельствуют о серьезных финансовых затруднениях предприятия не  исключая и банкротство:
· Хроническая нехватка оборотных средств,

· Устойчиво низкие значения 
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· Повторяющиеся потери в основной производственной деятельности,
· Невыполнение обязательств перед кредиторами, инвесторами, акционерами,
· Недооценка необходимости постоянного технического и технологического обновления производства,
· Неэффективные долгосрочные соглашения и др.

II.  Установление неудовлетворительной структуры баланса.
        Для признания предприятия неплатежеспособным, а его структуру баланса неудовлетворительной используют данные методических положений «По оценке финансового состояния организации и установлении неудовлетворительной структуры баланса».

        В соответствии с этими положениями производится подсчет следующих показателей:


[image: image13.wmf]2

1

,

0

.

.

.

³

=

³

=

тва

обязательс

ные

Краткосроч

средства

Оборотные

К

средства

Оборотные

СОС

К

тл

с

с

об


          Если хотя бы один из 2-х показателей имеет значение меньше норматива, то структура баланса признается неудовлетворительной, а само предприятие неплатежеспособным.
III. Расчеты индекса кредитоспособности или метод Альтмана – представляет собой функцию от некоторого числа показателей, характеризующих экономический потенциал предприятия и результаты его работы за истекший период. 
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На практике наиболее распространена пятифакторная модель Э. Альтмана, которая представляет собой функцию от группы показателей, характеризующих экономический потенциал предприятия и результаты его работы, и имеет вид:

Z = K1 х 1,2 + K2 х 1,4 + K3 х 3,3 + K4 х 0,6 + K5 х 1,
              Текущие активы - Краткосрочные обязательства

     где К1  = -------------------------------------------- х 1,2;

                           Валюта баланса

К1 характеризует долю покрытия активов собственным оборотным капиталом и характеризует платежеспособность предприятия
                       Чистая прибыль

     К2 = ----------------------------------------- х 1,4;

                           Валюта баланса

К2 отражает структуру капитала
                     Балансовая прибыль

            (до выплаты налогов с прибыли (брутто))

     К3 = ----------------------------------------- х 3,3;

                          Валюта баланса

К3 отражает рентабельность активов, исчисленную исходя из балансовой прибыли
                Рыночная стоимость акционерного капитала

     К4 = --------------------------------------------------- 
          Привлеченный капитал (долгосрочный и краткосрочный)х 0,6;

К4 отражает структуру капитала
                   Выручка от реализации

     К5 = ----------------------------------------- х 1.

                        Валюта баланса

К5 отражает оборот капитала
Пятифакторная модель Э. Альтмана применяется в условиях развития рынка ценных бумаг. На предприятиях, акции которых на рынке не котируются, в виде исключения можно при расчете коэффициента К4 использовать в числителе уставный капитал и добавочный капитал.
В зависимости от фактического значения Z-счета степень вероятности банкротства предприятия можно подразделить на несколько групп:

Z < 1,8 - очень высокая степень вероятности банкротства;

Z = 1,81 - 2,7 - высокая степень вероятности банкротства;

Z = 2,71 - 2,9 - возможно банкротство;

Z > 2,9 - степень вероятности банкротства мала, предприятие характеризуется достаточно устойчивым финансовым положением.

Вопрос 4: Основы антикризисного управления.

Антикризисное управление - такая система управления предприятием, которая имеет комплексный, системный характер и направлена на предотвращение или устранение неблагоприятных для бизнеса явлений посредством использования всего потенциала современного менеджмента, разработки и реализации на предприятии специальной программы, имеющей стратегический характер, позволяющей устранить временные затруднения, сохранить и преумножить рыночные позиции при любых обстоятельствах, при опоре в основном на собственные ресурсы.
К принципам, на которых  базируется система антикризисного управления, относятся: 

1) Ранняя диагностика кризисных явлений в финансовой деятельности предприятия. 
2)Срочность реагирования на кризисные явления. 

3)Адекватность реагирования предприятия на степень реальной угрозы его финансовому равновесию. Используемая система механизмов по нейтрализации угрозы банкротства в подавляющей своей части связана с финансовыми затратами или потерями. При этом уровень этих затрат и потерь должен быть адекватен уровню угрозы банкротства предприятия. В противном случае или не будет достигнут ожидаемый эффект (если действие механизмов недостаточно), или предприятие будет нести неоправданно высокие расходы (если действие механизма избыточно). 

4)Полная реализация внутренних возможностей выхода предприятия из кризисного состояния. 

При рассмотрении дела о банкротстве должника - юридического лица применяются следующие процедуры банкротства: 

1. Наблюдение
"наблюдение - процедура банкротства, применяемая к должнику с момента принятия арбитражным судом заявления о признании должника банкротом до момента, определяемого в соответствии с настоящим Федеральным законом, в целях обеспечения сохранности имущества должника и проведения анализа финансового состояния должника", т.е. это фактически вспомогательная процедура, введенная для того, чтобы сохранить имущество должника от растаскивания и подготовки решения арбитражного суда о возможности санации предприятия. 

2. Внешнее управление
Закон "О несостоятельности (банкротстве)" статья 2 главы I "внешнее управление (судебная санация) - процедура банкротства, применяемая к должнику в целях восстановления его платежеспособности, с передачей полномочий по управлению должником внешнему управляющему". В результате внешнего управления должно произойти удовлетворение всех обязательств должника, возникших на момент введения внешнего управления, а предприятие вернуться в разряд нормально функционирующих. Хотя закон о банкротстве и направлен в первую очередь на удовлетворение интересов кредиторов, а не собственников предприятия успех внешнего управления должен определятся не только и не столько удовлетворением требований кредиторов, сколько восстановлением производства. "Внешнее управление вводится на срок не более двенадцати месяцев, который может быть продлен не более чем на шесть месяцев, если иное  не предусмотрено ФЗ"
3. Конкурсное производство
"конкурсное производство - процедура банкротства, применяемая к должнику, признанному банкротом, в целях соразмерного удовлетворения требований кредиторов" На этой стадии понятно уже не может идти речи о восстановлении финансово-хозяйственных параметров предприятия на докризисном уровне, в следствии этой процедуры предприятие как правило ликвидируется. 

4. Мировое соглашение
Мировое соглашение - это договоренность о прекращении дела о банкротстве между кредиторами и должником. Оно должно содержать положения о размерах, порядке и сроках исполнения обязательств должника и (или) о прекращении обязательств должника предоставлением отступного, новацией обязательства, прощением долга либо иными способами, предусмотренными гражданским законодательством Российской Федерации. Мировое соглашение может быть заключено на любой стадии процесса о банкротстве и фактически является результатом реструктуризации долгов предприятия. 

 Реализация политики антикризисного управления при угрозе банкротства предприятия предусматривает следующие основные направления: 

1. Осуществление мониторинга финансового состояния предприятия с целью раннего обнаружения признаков его кризисного развития; 

2. Определение масштабов кризисного состояния предприятия; 

3. Исследование основных факторов, обуславливающих кризисное развитие предприятия; 

4. Создание и реализация плана антикризисного управления.

Вопрос5: Установление связи неплатежеспособности предприятия с задолженностью государства перед ним
В случае признания в соответствии структуры баланса предприятия неудовлетворительной, а предприятия - неплатежеспособным осуществляется анализ зависимости установленной неплатежеспособности предприятия от задолженности государства перед ним. В целях указанного анализа под задолженностью государства перед предприятием понимаются не исполненные в срок обязательства полномочного органа государственной исполнительной власти Российской Федерации или субъекта Российской Федерации по оплате заказа, размещенного на предприятии, от исполнения которого предприятие в силу законодательства Российской Федерации или субъекта Российской Федерации не вправе отказаться (являющегося обязательным для исполнения предприятием).

Анализ проводится на основании следующих материалов;
- справки, содержащей сведения о структуре государственной задолженности перед предприятием;
- документов, подтверждающих наличие данной задолженности (договоров, распоряжений полномочных органов государственной исполнительной власти Российской Федерации или субъекта Российской Федерации).
В случае, если в устанавливаемый в запросе срок (но не позднее двух недель со дня получения запроса предприятием) указанные документы, оформленные надлежащим образом, не представлены, зависимость неплатежеспособности предприятия от задолженности государства перед ним считается неустановленной.
На основании представленных документов по каждому из не исполненных в срок государственных обязательств определяются объемы государственной задолженности и сроки их возникновения. Под датой возникновения задолженности понимается дата оплаты размещенного государственного заказа, установленная соответствующим договором или распорядительным актом полномочного органа государственной исполнительной власти Российской Федерации или субъекта Российской Федерации. В случае отсутствия указанной даты моментом возникновения государственной задолженности считается дата окончания исполнения, заказа (или соответствующего документально оформленного этапа работ по государственному заказу).
В случае, если представленными документами наличие не исполненных в срок государственных обязательств не доказано, зависимость неплатежеспособности предприятия от задолженности государства перед ним считается неустановленной.
На основании данных производится расчет коэффициента текущей ликвидности предприятия из предложения своевременного погашения государственной задолженности перед предприятием. При расчете значения указанного коэффициента суммарный объем кредиторской задолженности предприятия корректируется на величину, равную платежам по обслуживанию задолженности государства перед предприятием, а сумма государственной задолженности вычитается из суммарных дебиторской и кредиторской задолженностей предприятия.
Сумма платежей по обслуживанию задолженности государства перед предприятием рассчитывается исходя из объемов и продолжительности периода задолженности по каждому из не исполненных в срок государственных обязательств, дисконтированной по ставке Центрального банка России на момент возникновения задолженности:
           n
     Z = Сумма Pi x ti x Si/100/360,                                 
          i=1
где: Z - сумма платежей по обслуживанию задолженности государства перед предприятием;
Pi - объем государственной задолженности по i-тому не исполненному в срок обязательству государства;
ti - период задолженности по i-тому не исполненному в срок обязательству государства;
Si - годовая учетная ставка ЦБ на момент возникновения задолженности.
Значение коэффициента текущей ликвидности предприятия, рассчитываемое из предположения своевременного погашения государственной задолженности, определяется по формуле:
                       IIA - сумма Pi
     К1* = —————————————————————,    
                     с.610+с.620+с.630+ с.650+с.660 - Z - сумма Pi
На основании рассчитанного значения скорректированного коэффициента текущей ликвидности определяется зависимость неплатежеспособности предприятия от задолженности государства перед ним.
Установленная неплатежеспособность предприятия считается непосредственно связанной с задолженностью государства перед ним, если значение скорректированного коэффициента текущей ликвидности равно или превышает критериальное значение указанного коэффициента, К1* >= 2.
Установленная неплатежеспособность предприятия считается не связанной непосредственно с задолженностью государства перед ним, если:
- значение скорректированного коэффициента текущей ликвидности ниже критериального значения указанного коэффициента К1* < 2, зависимость неплатежеспособности предприятия от задолженности государства перед ним признается  неустановленной.
Вопрос 6: Порядок проведения мониторинга финансового состояния организаций и учета их платежеспособности.

Для обеспечения государственной политики, направленной на предупреждение банкротства и финансовое оздоровление неплатежеспособных организаций, в соответствии с Положением о ФСФО России (утвержденное Постановлением Правительства РФ от 4 апреля 2001 г. № 301) разработан порядок проведения систематического анализа (мониторинга) экономически или социально значимых организаций,

     
По представлению территориального органа ФСФО России в перечень отслеживаемых организаций включаются такие, которые по результатам предыдущего года отвечают следующим признакам:

· организации, входящие в число 200 крупнейших компаний России по рыночной стоимости;

· Организации, имеющие фактическую численность работников более 5 тыс.человек (не менее 10 на территории субъекта РФ)

· организации, у которых среднемесячная выручка за последний отчетный период превышает 100млн. руб.;

· организации, входящие в перечень на момент возбуждения дела о банкротстве, до завершения производства по данному делу;

· организации, признанные в соответствии с ФЗ «О естественных монополиях» субъектом естественной монополии

В перечень по представлению территориального органа ФСФО России  могут включаться другие организации, имеющие экономическую или социальную значимость для субъекта РФ.

Организации, входящие в перечень должны представлять следующую информацию:

· учетную карту организации, содержащую основные сведения о ней;

· сведения об исполнении организацией обязательств перед бюджетом и государственными внебюджетными фондами;

· формы бухгалтерской отчетности и пояснительная записка

· сведения о затратах на производство и реализацию продукции ( ф №5з Госкомстата РФ).

В ФСФО РФ представляется годовая и квартальная отчетность.

Анализ финансового состояния организации выполняемый ФСФО РФ проводится в соответствии с «Методическими указаниями» утвержденными Приказом ФСФО РФ от 23 января 2001 года № 16.

По результатам проводимого мониторинга финансового состояния организаций, включенных в перечень, формируется база данных, производится оценка платежеспособности организации. Оценка осуществляется на основе расчета показателя, характеризующего степень платежеспособности организации по текущим обязательствам.

Коэффициент платежеспособности (К пл) рассчитывается по формуле:

	К пл =
	КО · Д

	
	Вр


где,

КО
- краткосрочные обязательства организации 

Д
- длительность периода, за который производится расчет

Вр
- выручка от продаж за анализируемый период.

В зависимости от фактического значения Кпл за последний отчетный период организации подразделяются на  три группы:

1. Платежеспособные организации у которых К пл не превышает трех месяцев;

2. Неплатежеспособные организации первой категории (Кпл составляет от 3-х до 12-ти месяцев)

3. Неплатежеспособные организации второй категории (К пл больше 12-ти месяцев).

Кроме коэффициента платежеспособности могут контролироваться и другие показатели, в частности соотношение величины чистых активов организации и минимальной предусмотренной законодательством для данной организации ( ОАО, ООО) величины Уставного капитала.

Вопрос7: Аналитическая диагностика вероятности банкротства организации
   Основным показателем, характеризующим наличие реальной возможности у предприятия восстановить(либо утратить) свою платежеспособность в течение определенного периода, является коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности.

Если хотя бы один из двух коэффициентов
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 имеют значение менее нормативного, то рассчитывается коэффициент восстановления платежеспособности за период равный         6 месяцев.

 Коэффициент восстановления 6 месяцев
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2 – нормативное значение 
[image: image17.wmf]тл

К

;

6 – период восстановления платежеспособности;

Т – период за который рассчитывается коэффициент, указанный в месяцах.
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 Коэффициент утраты платежеспособности 3  месяца
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Вопрос 8: Банкротство коммерческой организации и его последствия
В соответствии с ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)» в отношении должника применяются реорганизационные, ликвидационные процедуры, мировое соглашение. Возбуждение дела о банкротстве организации – должнике может иметь для неё разные последствия. Последствиями банкротства организации являются процедуры банкротства, применяемые к должнику по решению арбитражного суда. К процедурам банкротства относятся: наблюдение; внешнее управление; конкурсное производство; мировое соглашение.

Наблюдение применяется к должнику с момента принятия арбитражным судом заявления до момента признания должника банкротом, открытия конкурсного производства, введения внешнего управления или утверждения мирового соглашения, в целях обеспечения сохранности имущества и проведения анализа финансового состояния должника.

Внешнее управление (судебная санация) применяется к должнику в целях восстановления его платежеспособности с передачей полномочий по управлению должником внешнему управляющему. Внешний управляющий назначается судом.

Конкурсное производство применяется к должнику, признанному банкротом, в целях соразмерного удовлетворения требований кредиторов. При проведении конкурсного производства является обязательной оценка активов должника и размеров его долга, которая осуществляется в целях определения возможности соразмерного удовлетворения требований кредиторов.

Очередность удовлетворения кредиторов индивидуального предпринимателя и юридического лица в случаях признания их банкротом определяется статьями 25 и 64 Гражданского кодекса РФ. Мировое соглашение может быть заключено на любой стадии рассмотрения дела о банкротстве. Решение о заключении мирового соглашения от имени кредиторов принимается советом кредиторов, внешним управляющим или конкурсным управляющим. Мировое соглашение подлежит утверждению мировым судом и является для должника, кредиторов и иных лиц, участвующих в соглашении, обязательным. Односторонний отказ от исполнения вступившего в силу мирового соглашения не допускается.


К ликвидационным процедурам относятся:

· Принудит. ликвидация предприятия – должника по решению арбитражного суда;

· добровольная ликвидация несостоятельного лица под контролем кредиторов.

Ликвидация должника осуществляется в процессе конкурсного производства, в результате которого имущество должника, на которое может быть обращено взыскание (конкурсная масса), распределяется между кредиторами.


Реорганизационные процедуры включают: внешнее управление имуществом должника; санацию (оздоровление предприятия предполагает оказание ему финансовой помощи кредиторами и другими заинтересованными лицами)

По результатам рассмотрения дела арбитражным судом может быть принято одно из 4-х 

решений: 

· Об отказе в признании должника банкротом (при установлении отсутствия у должника признаков банкротства или удовлетворении должником требований кредиторов или установлении фиктивного банкротства);

· О введении внешнего управления;

· О прекращении производства по делу о банкротстве в случае восстановления платежеспособности должника в ходе внешнего управления или мирового соглашения;

· О признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства (при отсутствии оснований для введения внешнего управления).

Принятие одного из предусмотренных законом решений основывается на результатах анализа финансового состояния организации – должника, исследовании основных факторов, обусловивших неплатежеспособность предприятия. Выявление причин позволят обосновать возможность восстановления платежеспособности предприятия или её отсутствие.

Вопрос9:  Анализ оценки действий должника до признания его несостоятельным (банкротом).
«Закон о несостоятельности (банкротстве)» в главе II предусматривает внесудебные процедуры, которые в соответствии с законом определяются как меры по предупреждению банкротства предприятий. Эти меры позволяют должнику путем переговоров с кредиторами избежать арбитражного процесса и признания должника несостоятельным по суду. По результатам переговоров должник может договориться со всеми или частью кредиторов об отсрочке или рассрочке причитающихся кредиторам платежей или уменьшения суммы долга. Эта мера позволит должнику продолжить свою деятельность и даст ему возможность в дальнейшем погасить свою кредиторскую задолженность, в чем кредиторы также зачастую заинтересованы.

Согласно ст. 26 «Закона о несостоятельности (банкротстве)» для того, чтобы предупредить банкротство организации учредители должника-юридического лица, либо собственники имущества должника–унитарного предприятия должны принять меры, направленные на финансовое оздоровление организации. Также эти меры могут быть приняты кредиторами или иными лицами в случае заключения соглашения с должником.

Также законом предусматривается такая мера, как досудебная санация организации (в соответствии со статьей 27), экономическая сущность которой заключается в предоставлении должнику финансовой помощи для погашения его долга перед кредиторами. При этом должник, либо иные лица могут принять на себя обязательства в пользу лиц, предоставивших должнику финансовую помощь.

Еще одной мерой по предотвращению банкротства должника, согласно закону, является введение внешнего управления, целью которого является восстановление платежеспособности должника путем введения в организации на основании решения арбитражного суда внешнего управляющего. Внешнее управление вводится не более чем на 18 месяцев с возможным продлением на 6 месяцев. С момента введения в организации внешнего управления все функции руководства и контроля над деятельностью предприятия возлагаются на внешнего управляющего. Также на период внешнего управления устанавливается мораторий на удовлетворение требований кредиторов, а с имущества должника снимаются аресты. Внешний управляющий вправе распоряжаться имуществом должника, заключать от имени должника сделки, а также расторгать сделки, заключенные должником до введения процедуры внешнего управления, в случаях, предусмотренных законом. Внешний управляющий обязан составить план внешнего управления и утвердить его на собрании кредиторов.

Планом внешнего управления могут быть предусмотрены следующие меры по восстановлению платежеспособности должника:

1. взыскание дебиторской задолженности;

2. закрытие нерентабельных производств;

3. смена профиля производства;

4. продажа предприятия или части предприятия должника;

5. продажа части имущества должника;

6. увеличение уставного капитала должника за счет взносов участников и третьих лиц;

7. уступка прав требования должника;

8. исполнение обязательств должника за счет имущества собственника должника, либо третьим лицом;

и иные меры по восстановлению платежеспособности должника. 

По результатам проведенных мероприятий внешний управляющий обязан предоставить собранию кредиторов отчет, содержащий баланс, отчет о движении денежных средств, отчет о прибылях и убытках, сведения об уже погашенной кредиторской задолженности и источниках, за счет которых возможно погасить оставшуюся кредиторскую задолженность. При окончательном расчете должника с кредиторами арбитражный суд выносит решение о прекращении производства по делу о банкротстве.

Вопрос10: Оценка активов банкрота и размеров его долга.
В отношении предприятия, признанного судом в соответствии с законом «О несостоятельности (банкротстве)» банкротом, открывается конкурсное производство. Оценку активов и размера долга банкрота производит конкурсный управляющий, утвержденный решением арбитражного суда. Основными отчетными формами при банкротстве являются баланс, отчет о прибылях и убытках, отчет о движении денежных средств. В ходе конкурсного производства конкурсный управляющий осуществляет инвентаризацию и оценку имущества должника, имеющегося на момент открытия конкурсного производства и выявленного в его ходе, составляющего конкурсную массу. 

Конкурсная масса (актив) предприятия-банкрота и требования, предъявляемые ему со стороны кредиторов и иных лиц (пассив, отражающий размер его долга) отражаются в промежуточном ликвидационном балансе предприятия. Начальными данными для построения промежуточного ликвидационного баланса принимаются данные бухгалтерского баланса на последнюю отчетную дату. В актив промежуточного ликвидационного баланса банкрота включаются в порядке возрастания их ликвидности следующие активы: 1. нематериальные активы; 2. основные средства; 3. незавершенное капитальное строительство; 4. доходные вложения в материальные ценности; 5. долгосрочные финансовые вложения; 6. запасы; 7. дебиторская задолженность; 8. краткосрочные финансовые вложения; 9. денежные средства; 10. активы, необходимые для обеспечения деятельности ликвидационной комиссии. В пассив  входят, в порядке очередности погашения, обязательства предприятия-банкрота: 1. внеочередные обязательства, 2. заявленные обязательства (в т.ч. первой очереди – за причинение вреда жизни и здоровью граждан, второй очереди – расчеты с сотрудниками по оплате труда, выходным пособиям, авторским вознаграждениям, третьей очереди – обязательства, обеспеченные залогом имущества, четвертой очереди – обязательства по платежам в бюджет и внебюджетные фонды, пятая очередь – расчеты с другими кредиторами), 3. обязательства, заявленные по истечении установленного срока, 4. не предъявленные обязательства, 5. обязательства, возникшие в связи с деятельностью ликвидационной комиссии, 6. собственный капитал.

На первом этапе определение актива осуществляется путем исключения статей баланса, отражающих имущество, не принадлежащее должнику на праве собственности; имущество, потерявшее стоимостную оценку вследствие открытия конкурсного производства, и т.д. Так, например, стоимость нематериальных активов в ликвидационном промежуточном балансе будет значительно ниже, чем в бухгалтерском, т.к. лицензии банкрота, его товарные знаки, знаки обслуживания, деловая репутация и другие предусмотренные законодательством нематериальные активы при процедуре банкротства будут аннулированы и списаны на убытки предприятия в силу невозможности их реализации. 

Из состава долгосрочных и краткосрочных финансовых вложений подлежат исключению те виды активов банкрота, которые не смогут принести доход при распродаже имущества предприятия, это: стоимость собственных акций, выкупленных у акционеров (они подлежат списанию на убытки) и имущество, являющееся вкладом в совместную деятельность. 

При формировании промежуточного ликвидационного баланса учитывается и то, что в конкурсную массу не входят объекты жилищно-коммунального хозяйства, детские дошкольные учреждения и другие социально значимые объекты основных средств, предусмотренные федеральным законом «О банкротстве (несостоятельности)». Указанные объекты, в случае их продажи, подлежат оценке независимым оценщиком, а средства от их реализации также включаются в конкурсную массу.

Следующий этап формирования актива промежуточного ликвидационного баланса - переоценка выявленного в ходе инвентаризации имущественного комплекса (внеоборотных и оборотных средств) предприятия-должника, т.е. определение их рыночной стоимости. После определения рыночной стоимости активов должника следует определить реальную стоимость имущества. Реальная стоимость определяется экспертным способом, с помощью специалистов, работающих на конкретном рынке. 

Таким образом, в промежуточном ликвидационном балансе активы отражаются с учетом отличия ликвидационной стоимости имущества от учетных данных бухгалтерского баланса и рыночной их стоимости, возникших из-за ограничения времени продажи и фактора вынужденной продажи.

При определении размера долга банкрота первым шагом на пути выявления всей совокупности его обязательств перед  кредиторами становится опубликование в печати сообщения о его ликвидации, в котором оговаривается срок (не менее 2 месяцев со дня опубликования), в течение которого кредитор может предъявить претензии предприятию-должнику. Выявленная таким образом сумма претензий уменьшается на сумму задолженности с истекшим сроком исковой давности. Следующий шаг - проведение группировки обязательств предприятия-должника по степени очередности и составление реестра требований кредиторов для целей конкурсного производства. Вне очереди покрываются обязательства, связанные с рассмотрением дела о несостоятельности, включая расходы по экспертизе, выплате вознаграждения конкурсному управляющему и др. Данные расходы относят к нулевой очереди.

Вопрос11:  Анализ результатов ликвидации коммерческой организации, ликвидационных балансов и отчетности ликвидационных комиссий.
Если Арбитражный суд, признав должника банкротом, принимает решение о ликвидации предприятия и об открытии конкурсного производства, то для ликвидации предприятия назначается ликвидационная комиссия. Ликвидация предприятия происходит в несколько этапов:

1) на первом этапе устанавливаются сроки, в течение которых предприятию могут быть предъявлены претензии. Этот срок не может быть менее двух месяцев с момента объявления о ликвидации (ГК РФ).

2) на втором этапе выявляются все претензии кредиторов  и принимаются меры для взыскания дебиторской задолженности. Для этого должны быть предъявлены претензии должникам, а при необходимости судебные иски.

3) на третьем этапе удовлетворяются требования кредиторов.

Конкурсная масса формируется по результатам обязательной полной инвентаризации имущества предприятия – должника.

По данным инвентаризации составляется промежуточный ликвидационный баланс. Его отличительной чертой является то, что оценка имущества проводится по продажной стоимости. При этом в ликвидационный баланс не включаются статьи: «Расходы будущих периодов», «Доходы будущих периодов», но может быть включена статья «Гудвил» (цена фирмы).

В конкурсную массу не включается имущество, не принадлежащее должнику:

· арендованное имущество;

· имущество на ответственном хранении и т.п.

При недостаточности у ликвидируемого предприятия денежных средств для удовлетворения требований кредиторов ликвидационная комиссия должна осуществить продажу с публичных торгов имущества предприятия в размере, достаточном для удовлетворения всех требований кредиторов.

Законом «О несостоятельности (банкротстве)» предусмотрена следующая очередность удовлетворения претензий при ликвидации предприятий:

1) расходы, покрываемые вне очереди;

2) требования привилегированных кредиторов.

К ним относятся: первая очередь – требования граждан, перед которыми должник несет ответственность за причинение вреда их жизни и здоровью.

вторая очередь – обязательства по оплате труда, выплата пособий и вознаграждений, причитающихся по авторским и лицензионным договорам.

третья очередь – обязательства кредиторов, требования которых обеспечены залогом имущества ликвидируемого предприятия.

четвертая очередь – обязательства по платежам в бюджет всех уровней и внебюджетные фонды.

пятая очередь -  требования других кредиторов.

При этом суммы штрафов (пени) и иных финансовых санкций подлежат возмещению финансовых санкций подлежат возмещению в составе требований кредиторов пятой очереди.

После завершения расчетов с кредиторами ликвидационная комиссия составляет ликвидационный баланс. Требования кредиторов каждой очереди удовлетворяются после полного погашения требований кредиторов предыдущей очереди. Оставшаяся после удовлетворения требований кредиторов имущество предприятия передается его учредителям, если иное не предусмотрено законом. Если предприятие ОАО, то:

· в первую очередь производятся выплаты по акциям, по которым возникло право требования их выкупа;

· во вторую очередь - выплаты начисленных, но не выплаченных дивидендов по привилегированным акциям; 

· в третью очередь осуществляется распределение имущества между акционерами – владельцами обыкновенных акций.

Задача анализа отчетов ликвидационных комиссий состоит в проверке правильности и последовательности процедуры ликвидации предприятия.

Тема 2. Управление финансовым состоянием предприятия.
Вопрос 1 : Учет временной ценности денег в финансовом управлении.
       Денежные средства обладают стоимостью, которая определяется временным  фактором, т.е. денежные ресурсы, имеющиеся в 

распоряжении сегодня, стоят больше, чем те же ресурсы, но получаемые через некоторый промежуток времени, это возможно по

 следующим причинам:

1. Оборачиваемость капитала;

2. Инфляция;

3. Риск не возврата вложенных средств обратно или частичный их не возврат.

Для ориентировки в цене будущих доходов с точки зрения сегодняшнего момента  приняты  методы Наращивания и Дисконтирования.

Процесс, в котором задана исходная сумма (С) и процентная ставка (r) называется процессом наращивания.
         Экономический смысл состоит в определении величины денежных средств, которой будет располагать инвестор после окончания периода сделки, данная величина определяется с помощью формулы сложного процента
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        (1)       t – период сделки

           Часто доход с начислением сложных процентов чаще, чем 1 раз в год, может быть поквартальное или полугодовое начисление

 сложных процентов, тогда  формула примет вид:
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    (2)     m – количество начислений в году

                                                m = 4 – поквартальное начисление

                                                m = 2 – полугодовое начисление

           При начислении процентов за период до 1 года используется формула простого процента
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Процесс, в котором задана возвращаемая сумма (Б) и дисконт (d) называется  процессом дисконтирования.
Экономический смысл процесса – оценка денежных потоков различных во времени.
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Для учета векселей используется формула
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      (5)       F – время учета векселя до истечения даты его погашения

рассчитывается в долях

Вопрос 2: Сущность и факторы и система показателей,  характеризующих финансовое  состояние предприятия.  
            Финансовое состояние (ФС) – способность предприятия финансировать свою деятельность.

Финансовое состояние  характеризуется следующими моментами:

1. Обеспеченностью необходимыми ресурсами для проведения нормальной финансово-хозяйственной деятельности.
2. Эффективным размещением финансовых ресурсов и рациональным их использованием.

3. Финансовыми взаимоотношениями с другими юридическими и физическими лицами.

4. Платежеспособностью и финансовой устойчивостью предприятия.

Основными факторами, определяющими финансовое состояние, являются:

1) Выполнение организацией финансового плана и пополнение по мере возникновения потребности  собственного оборотного капитала за счет прибыли.

2) Скорость оборачиваемости оборотных средств (активов).

3) Выполнение финансового плана зависит от результатов снабженческой, производственной и сбытовой деятельности предприятия, то совокупность хозяйственных факторов влияет на финансовое состояние предприятия

Целями управления  ФС являются:

1. выживание предприятия в условиях конкурентной борьбы;

2. избежание банкротства;

3. максимизация цены предприятия;

4. рост объемов производства и прибыли;

5. максимизация прибыли и минимизация убытков.

 Управления ФС осуществляется по следующим направлениям:

1. Общий финансовый анализ и планирование

· анализ активов и источников их формирования;

· анализ источников дополнительного финансирования;

· анализ системы контроля за состоянием и эффективностью использования финансовых ресурсов.

2. Обеспечение предприятия финансовыми ресурсами (управление источниками средств) предполагает оценку:

· объемов требуемых ресурсов;

· формы их предоставления;

· времени предоставления;

· стоимости обладания данным видом ресурсов;

· риска, ассоциированного с данным источником средств.

3. Распределение финансовых ресурсов (инвестиционная политика и управление активами) предусматривает анализ оценку долгосрочных и краткосрочных решений инвестиционного характера:

· целесообразность  и эффективность вложений в ОФ;

· оптимальность оборотных средств;

·    эффективность финансовых вложений.

   При проведении анализа система показателей, характеризующих финансовое  состояние подразделяется на несколько групп, отражающих разные аспекты финансового состояния:

1. Показатели оценки имущественного состояния организации: динамика активов и источников формирования имущества, структура активов, величина реальных (производственных) активов, чистых активов.

2. Показатели финансовой устойчивости и финансовой автономии организации.

3. Показатели платежеспособности и ликвидности: коэффициенты абсолютной, быстрой, текущей ликвидности, величина чистого оборотного капитала, коэффициент платежеспособности.

4. Показатели деловой активности организации – это система коэффициентов оборачиваемости различных групп активов и источников средств, продолжительность производственно-коммерческого и финансового циклов.

5. Показатели эффективности использования финансовых ресурсов (эффективности управления ФХД) – это система показателей доходности и рентабельности (прибыльности) различных групп активов и источников средств, эффективность использования заемного капитала, эффект финансового рычага. 

Вопрос 3: Порядок расчета стоимости чистых активов (ЧА) их анализ.
Чистые активы- это активы предприятия обеспеченные собственными средствами.
Экономическое содержание понятия "чистые активы" - стоимость имущества организации, свободного от долговых обязательств. Этот показатель отражает стоимость имущества юридического лица, которая останется после "воображаемой" его ликвидации, т.е. стоимость имущества, оставшуюся у организации после выполнения ею всех принятых на себя обязательств. Показатель чистых активов - это некий индикатор экономический стабильности организации, показывающий степень защищенности интересов как собственников организации, так и ее кредиторов: 

· для собственников организации величина этого показателя определяет долю выходящего из ООО участника и ориентировочную стоимость акций АО, 

· для кредиторов - способность выполнять обязательства перед ними.

Таким образом, величина чистых активов как показатель состояния дел организации характеризует ее "запас прочности". 

          
Необходимость расчета чистых активов объясняется тем, что некоторые средства предприятия носят двойственный характер,  с одной стороны они являются его собственными средствами, с другой принадлежат не непосредственно предприятию, а его акционерам.

           Оценка имущества, средств в расчетах и других активов и пассивов акционерного общества производится с учетом требований положений по бухгалтерскому учету и других нормативных правовых актов по бухгалтерскому учету. Для оценки стоимости чистых активов составляется расчет по данным бухгалтерской отчетности.

Методика оценки стоимости чистых активов акционерных обществ утверждена совместным приказом Минфина России и ФКЦБ России от 29.01.03 г. N 10н, 03-6/пз.
Алгоритм расчета чистых активов по данным бухгалтерского баланса будет выглядеть в упрощенном варианте следующим образом:
Чистые активы = (стр.300 – задолженность учредителей по взносам в УК) - (стр.590 +  стр.610 + стр.620 + стр.630 + стр.650 +стр.660).
Рассчитанные по данному алгоритму чистые активы совпадают у акционерных обществ с показателем реального собственного капитала, который может быть использован и для организаций иной организационно-правовой формы.
В Федеральном законе "Об акционерных обществах" указано, что, если по окончании второго и каждого последующего финансового года стоимость чистых активов общества окажется меньше уставного капитала, общество обязано объявить и зарегистрировать в установленном порядке уменьшение своего уставного капитала. Если стоимость чистых активов становится меньше определенного законом минимального размера уставного капитала, общество подлежит ликвидации.

Сравнение стоимости чистых активов

и размера уставного капитала

───────────────────┬────────────────────────┬─────────────────────────────────

 Соотношение чистых│  Акционерные общества  │     Общества с ограниченной

   активов (ЧА) и  │                        │        ответственностью

 уставного капитала│                        │

        (УК)       │                        │

───────────────────┴────────────────────────┴─────────────────────────────────

       ЧА > УК      Общество в целом         Общество в целом работает

                    работает эффективно      эффективно

       ЧА < УК      Необходимость            Необходимость уменьшения

                    уменьшения уставного     уставного капитала до величины,

                    капитала до величины,    не превышающей стоимости чистых

                    не превышающей стоимости активов

                    чистых активов

     ЧА < min УК

 для ОАО:           Общество подлежит        Общество подлежит ликвидации в

 ЧА < 100 000 руб.; ликвидации в судебном    судебном порядке (Постановление

 для ЗАО:           порядке (Постановление   ФАС Дальневосточного округа от

 ЧА < 10 000 руб.;  ФАС Северо-Кавказского   25.07.2006 по делу

 для ООО:           округа от 09.01.2000 по  N Ф03-А73/06-1/2138;

 ЧА < 10 000 руб.   делу N Ф08-3831/2000)    Постановление ФАС Восточно-

                                             Сибирского округа от 19.11.2002

                                             по делу

                                             N А74-4154/01-К2-Ф02-3401/02-С2)

──────────────────────────────────────────────────────────────────────────────

В процессе анализа помимо сравнения величины чистых активов с величиной уставного капитала проводится оценка их динамики, структуры и определяется рентабельность чистых активов. Этот показатель важен для собственников, поскольку они вкладывают в организацию свои средства с целью получения прибыли на вложенный капитал. 
Вопрос 4:  Анализ ФС по абсолютным данным бухгалтерского баланса.

Финансовое состояние предприятия характеризуется составом и размещением средств, структурой их источников, скоростью оборота капитала, способностью предприятия погашать свои обязательства в срок и в полном объеме, а также другими факторами. Достоверная и объективная оценка финансового состояния предприятия нужна как внешним, так и внутренним пользователям.

Основными задачами анализа финансового состояния предприятия являются:

1. Своевременное выявление и устранение недостатков в финансовой деятельности и поиск резервов улучшения финансового состояния предприятия и его платежеспособности.

2. Прогнозирование возможных финансовых результатов, экономической рентабельности исходя из реальных условий хозяйственной деятельности и наличия собственных и заемных ресурсов, разработка моделей финансового состояния при разнообразных вариантах использования ресурсов.

3. Разработка конкретных мероприятий, направленных на более эффективное использование финансовых ресурсов и улучшение финансового состояния предприятия.

Непосредственно из баланса можно получить ряд важнейших характеристик финансового состояния организации. К ним относятся:

общая стоимость имущества организации, равная валюте (итогу) баланса;

стоимость иммобилизованных активов (т.е. основных и прочих внеоборотных средств), равная итогу разд. I актива баланса;

стоимость оборотных (мобильных) средств, равная итогу разд. II актива баланса;

стоимость материальных оборотных средств, равная стр. 210 актива баланса;

величина дебиторской задолженности, равная сумме стр. 230, 240 разд. II актива баланса;

величина финансовых вложений, равная сумме стр. 140 и 250 баланса;

величина абсолютно ликвидных активов, равная сумме стр. 250 и 260 разд. II актива баланса (так называемый банковский актив);

величина быстрореализуемых активов, равная сумме стр. 240 и 270 разд. II актива баланса;

величина медленнореализуемых активов, равная сумме стр. 210 и 220 разд. II актива баланса;

величина труднореализуемых активов, равная сумме стр. 190 и 230 актива баланса;

величина собственного оборотного капитала, равная сумме итогов III, IV разделов и стр. 640 минус итог I раздела баланса;

величина нераспределенной прибыли или убытков, показанная по строке 470 разд. III пассива баланса;

стоимость собственного капитала, равная сумме итога разд. III баланса и стр. 640 разд. V пассива баланса;

величина заемного капитала, равная сумме итогов разд. IV и V баланса минус стр. 640;

величина долгосрочных кредитов и займов, предназначенных, как правило, для формирования основных средств и других внеоборотных активов, равная итогу разд. IV пассива баланса;

величина собственного капитала и других долгосрочных источников финансирования, равная сумме итогов разд. III, IV баланса и стр. 640;

величина краткосрочных кредитов и займов, предназначенных, как правило, для формирования оборотных активов, равная стр. 610 разд. V пассива баланса;

величина кредиторской задолженности, равная стр. 620 разд. V пассива баланса;

величина краткосрочных обязательств, принимаемых в расчет коэффициентов ликвидности, равная сумме стр. 610, 620, 630, 650 и 660 баланса.

Горизонтальный (или динамический) анализ этих показателей позволяет установить их абсолютные приращения и темпы роста, что важно для характеристики финансового состояния организации.

Особое значение для корректировки финансовой стратегии организации, определения перспектив ее финансового положения имеет трендовый анализ абсолютных показателей баланса за более продолжительное время с использованием, как правило, специальных экономико-математических методов (среднее приращение, средний темп прироста, определение функций, описывающих поведение абсолютных показателей, и др.).

Для общей оценки динамики финансового состояния организации следует сгруппировать статьи баланса в отдельные специфические группы по признаку ликвидности (статьи актива) и срочности обязательств (статьи пассива). На основе агрегированного баланса осуществляется анализ структуры имущества организации, анализ источников имущества, анализ ликвидности баланса.

Вопрос 5. Соотношение стоимости производственных запасов и величины собственных и заемных источников их формирования.
Соотношение стоимости производственных запасов и величины собственных и заемных источников их формирования определяет устойчивость финансового состояния организации.
Обобщающий показатель финансовой устойчивости — излишек или недостаток источников средств для формирования запасов, рассчитываемый как разность между величинами источников средств и запасов. При этом имеется в виду обеспеченность средствами определенных источников (собственных, кредитных и других заемных), поскольку достаточность суммы всех возможных видов источников (включая кредиторскую задолженность и прочие пассивы) гарантирована тождественностью итогов актива и пассива баланса.
Общая величина запасов организации  равна строками 210 и 220 раздела II актива баланса.
Для характеристики источников формирования запасов определяют три основные показателя:

1. Наличие собственных оборотных средств (СОС) – исчисляется как разница между капиталом и резервами (раздел III пассива баланса) +ДБП и внеоборотными активами (раздел I пассива баланса); характеризует чистый оборотный капитал. Увеличение данного показателя по сравнению с предыдущим периодом свидетельствует о дальнейшем развитии деятельности организации. В формализованном виде наличие оборотных средств можно записать:

СОС = (3р+стр.640) - I p
2. Наличие собственных и долгосрочных источников формирования запасов и затрат (СД) – определяется путем увеличения предыдущего показателя на сумму долгосрочных пассивов 

СД = СОС + 4р

3. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат (ОИ) – рассчитывается путем увеличения предыдущего показателя на сумму краткосрочных заемных средств (КЗС) – строка 610 раздела V пассива баланса:

ОИ = СД + КЗС

Трем показателям наличия источников формирования запасов соответствуют три показателя обеспеченности запасов источниками их формирования:

· излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств ((СОС) 

(СОС = СОС – З,

· излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат ((СД) 

(СД = СД – З

· излишек (+) или недостаток (-) общей величины основных источников формирования запасов ((ОИ) 
(ОИ = ОИ – З.

Выявление излишков (или недостатков) источников средств для покрытия запасов и затрат позволяет, в свою очередь, определить тип финансовой ситуации в организации.

	Возможные варианты (N)
	(СОС
	(СД
	(ОИ
	Тип финансовой устойчивости
	Формула

	1
	+
	+
	+
	Абсолютная устойчивость
	З < СОС + К

	2
	-
	+
	+
	Нормальная устойчивость
	З < СОС + К

	3
	-
	-
	+
	Неустойчивое финансовое состояние
	З = СОС + К + ИОНФ

	4
	-
	-
	-
	Кризисное финансовое состояние
	З > СОС + К


        «-» - платежный недостаток;

       «+»- платежный излишек.

где К – кредиты банка под товарно-материальные ценности с учетом кредитов под товары отгруженные и части кредиторской задолженности, зачтенной банком при кредитовании;

ИОНФ – источники ослабляющие финансовую напряженность, по данным баланса платежеспособности (временно свободные денежные средства, привлеченные средства, кредиты банка на временное пополнение оборотных средств, прочие заемные средства).

Вопрос 6:  Анализ состава структуры и динамики активов предприятия.

       Анализ финансового состояния начинают с изучения состава структуры и динамики  имущества предприятия по данным актива баланса.

       Баланс позволяет дать общую оценку изменения всего имущества предприятия и  выделить в его составе оборотные и внеоборотные активы.

Активы организации представляют собой финансовую оценку ее имущественного потенциала. Активы отражают средства организации, принадлежащие ей на праве собственности (либо в соответствии с договором право собственности на них перейдет в будущем и в силу этого они приняты на баланс).
Анализ активов организации рекомендуется проводить по укрупненному аналитическому балансу предварительно построенному на основе данных бухгалтерского баланса.
 Аналитический баланс позволяет выявить главные тенденции в динамике и структуре активов. Кроме того, в него вводятся графы, как показано в таблице, позволяющие определить абсолютные и относительные величины, характеризующие динамику и структуру активов. Обработка информации, представленной в аналитическом балансе, осуществляется методами горизонтального, вертикального и трендового анализа.
Для дальнейшей детализации общей картины изменения структуры активов по каждому укрупненному элементу внеоборотных и оборотных активов могут быть построены таблицы, аналогичные приведенной.
Наиболее информативным показателем, характеризующим общую структуру активов, является коэффициент соотношения оборотных и внеоборотных активов, рассчитываемый по формуле:
                             Оборотные активы
                  Ко/в = ____________________________.
                            Внеоборотные активы
Значение данного показателя в значительной степени обусловлено отраслевыми особенностями кругооборота средств организации. В ходе внутреннего анализа структуры активов следует выяснить причины резкого изменения коэффициента (если это имеет место) за отчетный период.
Структуры активов организации характеризует коэффициент имущества производственного назначения, рассчитываемый по формуле:
                    Стоимость производственных основных средств,
                   незавершенного строительства, производственных
                       запасов и незавершенного производства
        Ки.п.н.= ___________________________________________________.
                             Стоимость всех активов
Для промышленных предприятий рекомендуемое значение Ки.п.н.> = 0,5.

         Для оценки динамики имущества предприятия исходят из сопоставления темпов прироста активов с темпами прироста финансовых результатов (выручка от реализации  продукции, прибыль от продаж).
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             Если темп прироста финансовых результатов  
[image: image39.wmf]А

пр

Фр

пр

Т

Т

ñ

, то в отчетном периоде имущество предприятия использовалось более эффективно, чем в предыдущем.

            Если темп прироста прибыли  
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  , то повышение эффективности использования имущества происходило на 

фоне роста цен на продукцию,  товары и услуги.

           Если
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, то это свидетельствует о снижении эффективности деятельности предприятияя.
Вопрос 7: Анализ состава структуры и динамики источников формирования активов организации.

            Приобретение, создание имущества предприятия осуществляется за счет  собственных и  заемных средств.

Источники формирования активов (имущества) организации отражаются в пассиве баланса. Они состоят из собственного капитала, долгосрочных заемных средств, краткосрочных заемных средств и краткосрочной кредиторской задолженности.
Обобщенно источники имущества организации можно разделить на собственные и заемные (к последним относится и кредиторская задолженность).
Анализ источников формирования активов можно проводить по укрупненному аналитическому балансу , предварительно составленному на основе данных бухгалтерского баланса.
Аналитический баланс позволяет выявить основные тенденции в динамике и структуре пассивов. Кроме того, в него вводятся графы, позволяющие определить абсолютные и относительные величины, характеризующие динамику и структуру пассивов. Обработка информации, представленной в аналитическом балансе, осуществляется с помощью методов горизонтального, вертикального и трендового анализа.
Структуру пассивов характеризует коэффициент автономии, рассчитываемый по формуле:
                           Собственный капитал
                 Ка = —————————————————
                       Общая величина пассивов организации
Для характеристики структуры пассивов большое значение имеет коэффициент соотношения заемных и собственных средств:
                                Заемный капитал
                        Кзс = ———————————————————
                              Собственный капитал
Рекомендуемые значения для этих коэффициентов:
Ка > = 0,6, Кзс <  1.

Вопрос 8:   Методика анализа финансового состояния с использованием финансовых коэффициентов. 

Подвопрос1:  Расчет и оценка финансовых коэффициентов рыночной устойчивости.


                Рыночная устойчивость (РУ) - финансовая независимость предприятия  от  внешних заемных источников.

Показатели финансовой устойчивости характеризуют состояние и структуру активов организации и  обеспеченность  их источниками покрытия.

Выделяют следующие группы показателей рыночной  устойчивости:

· Определяющие состояние оборотных активов:

- к-т маневренности

- к-т обеспеченности оборотных средств собственными средствами

        - к-т обеспеченности материальных запасов  собственными средствами

· Определяющие состояние основных средств:

· Индекс постоянного актива

· к-т износа

· к-т имущества производственного назначения

· Характеризующие финансовую независимость:

- к-т независимости

-к-т соотношения заемных и собственных средств

к-т финансовой устойчивости 

1. Коэффициент независимости (автономности, финансовой независимости, концентрации собственного капитала) - показывает долю  собственных средств в общей сумме средств предприятия.
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2. Коэффициент отношения заемных средств и собственных (к-т финансовой активности, финансовый рычаг)  

показывает сколько заемных средств, привлекает предприятие                      

                        на 1 руб. вложенных в активы собственных средств. 
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3. Коэффициент маневренности собственного капитала- показывает какая часть 

собственных средств   находится в мобильной форме,  позволяющей относительно свободно  маневрировать этими средствами.
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             Собственные оборотные средства (СОС) – показывают величину  собственных   средств вложенных в оборотные.

Допускается расчет данного показателя без использования стр.590.

4. Коэффициент обеспеченности  материальных запасов собственными средствами -  показывает долю запасов 

покрываемых за счет собственных средств.
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5. Коэффициент обеспеченности оборотных активов  собственными средствами - показывает долю  оборотных

 средств покрываемых за счет собственных средств.
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6. Индекс постоянного актива – показывает долю внеоборотных активов в собственных источниках средств.
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        7.  Коэффициент износа- Показывает в какой степени профинансировано за счет износа замена и обновление основных средств.
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        8. К-т финансовой устойчивости ( к-т обеспеченности долгосрочными источниками финансирования)

Показывает удельный вес тех источников финансирования, которые организация может использовать в своей деятельности 

длительное время, характеризует часть актива баланса, финансируемого за счет устойчивых источников
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9. К-т имущества производственного назначения

                    Стоимость производственных основных средств,
                   незавершенного строительства, производственных
                       запасов и незавершенного производства
        Ки.п.н.= ___________________________________________________.
                             Стоимость всех активов
Для промышленных предприятий рекомендуемое значение Ки.п.н. = 0,5.

  Подвопрос2:       Расчеты и оценка финансовых коэффициентов ликвидности оборотных  средств.

Ликвидность – это способность оборотных средств трансформироваться в денежную наличность для обеспечения нормальной ФХД.
   Анализ ликвидности производится по данным баланса на основании характеристики  ликвидности оборотных средств.

Показатели ликвидности показывают степень покрытия оборотными средствами предприятия краткосрочных обязательств. 

Мгновенную ликвидность  предприятия характеризует коэффициент абсолютной ликвидности, показывающий, какую часть краткосрочной задолженности организация может покрыть за счет имеющихся денежных средств и краткосрочных финансовых вложений, быстро реализуемых в случае надобности. 
            Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения
     КАЛ = ———————————————————————————————————————————————————————.
                       Краткосрочные обязательства
Нормальное ограничение КАЛ >= 0,2, распространенное в экономической литературе, означает, что каждый день подлежат погашению 20% краткосрочных обязательств организации.
Платежеспособность организации с учетом предстоящих поступлений от дебиторов характеризует коэффициент критической ликвидности. Он показывает, какую часть текущей задолженности организация может покрыть в ближайшей перспективе при условии полного погашения дебиторской задолженности:
           Денежные средства,             краткосрочная дебиторская
        краткосрочные финансовые  +      задолженность, прочие оборотные
               вложения                           активы
ККЛ =  —————————————————————————————————————————————————————————————————.
                           Краткосрочные обязательства
Нормальное ограничение (ККЛ >= 0,7-0,8) означает, что денежные средства и предстоящие поступления от текущей деятельности должны покрывать текущие долги.
Прогнозируемые платежные возможности организации при условии мобилизации всех оборотных активов отражает коэффициент текущей ликвидности (полного покрытия):
           Скорректированные  оборотные активы
     КТЛ = —————————————————————————————.
            Краткосрочные обязательства
Нормальное ограничение показателя: КТЛ >= 2.
Подвопрос3: Показатели рентабельности (финансовые коэф-ты рентабельности)
Данные показатели характеризуют финансовые результаты деятельности предприятия и эффективности его работы за отчетный период.

 Сущность показателей рентабельности состоит в определении прибыли получаемой предприятием на 1 руб. вложенного в него капитала.
          Выделяют следующие группы показателей рентабельности: 

2. Показатели рентабельности продукции формируются по показателям 
прибыли отраженным в отчетности
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Данные показатели характеризуют прибыльность продукции.

3. Показатели рентабельности капитала определяются путем отношения прибыли к различным видам авансовых средств:

· Имущество предприятия;

· Собственный капитал;

· Инвестиционный капитал (собственный капитал + долгосрочные 
обязательства).
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Вариант расчета №2 рентабельности инвестированного капитала:           

	Рентабельность инвестированного капитала
	[Сумма строк 190, 070 формы №2 / (0,5 × (сумма строк 490, 510, 520, 640нг + сумма строк 490, 510, 520, 640кг) формы №1)] × 100


Подвопрос 4: Расчет и оценка показателей платежеспособности.

Платежеспособность- способность предприятия в срок и в полном объеме возвращать полученные в кредит денежные средства.
Основным фактором, обусловливающим общую платежеспособность, является наличие у предприятия реального собственного капитала.

Платежеспособность характеризуется следующими коэффициентами: 
1. Коэффициент платежеспособности за период характеризуется  дробью, в числителе — сумма остатков денежных средств на начало периода и поступление денег за период, а в знаменателе — величина расхода денег за период. Коэффициент рассчитывается как прогнозный по смете движения денежных средств (за год, квартал и месяц) и также фактически по форме № 4 бухгалтерской отчетности за год и любой другой период по бухгалтерским данным.
2. Степень платежеспособности по текущим обязательствам — принят в практике анализа в качестве приоритетного критерия определения платежеспособности организаций. Этот показатель исчисляется как отношение текущих заемных средств организации к среднемесячной выручке. Последняя подсчитывается по валовой выручке, включающей выручку от продаж за отчетный период (по оплате), НДС, акцизы и другие обязательные платежи, деленной на количество месяцев в отчетном периоде.

	К пл =
	КО · Д

	
	Вр


В зависимости от значения показателя степени платежеспособности по текущим обязательствам, рассчитанного на основе данных за последний отчетный период, организации ранжируются на три группы:
1) платежеспособные организации, у которых значение указанного показателя не превышает 3 месяцев;
2) неплатежеспособные организации первой категории, у которых значение показателя составляет от 3 до 12 месяцев;
3) неплатежеспособные организации второй категории, у которых значение этого показателя превышает 12 месяцев.
3. Степень платежеспособности общая — определяется, как частное от деления суммы заемных средств (обязательств) организации на среднемесячную валовую выручку от продаж, т.е.
с. 690 + с. 590 баланса \среднемесячная валовая выручка
Данный показатель характеризует общую ситуацию с платежеспособностью организации, объемами ее заемных средств и сроками возможного погашения задолженности организации перед ее кредиторами.
4. Коэффициент задолженности по кредитам банков и займам вычисляется как частное от деления суммы долгосрочных пассивов и краткосрочных кредитов банков и займов на среднемесячную валовую выручку:
с. 590 + с. б10баланса\среднемесячная валовая выручка
5. Коэффициент задолженности другим организациям — частное от деления суммы обязательств по строкам «поставщики и подрядчики» и «прочие кредиторы» на среднемесячную валовую выручку.
6. Коэффициент задолженности фискальной системе — частное от деления суммы обязательств по строкам «задолженность перед государственными внебюджетными фондами» и «задолженность перед бюджетом» на среднемесячную валовую выручку.
Вопрос 9:  Оценка ликвидности бухгалтерского баланса на основе группировки активов по уровню их ликвидности и обязательств по срочности их оплаты.

         Под ликвидностью организации понимается ее способность покрывать свои обязательства активами, срок превращения которых в денежную форму соответствует сроку погашения обязательств.
Анализ ликвидности организации представляет собой анализ ликвидности баланса и заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени ликвидности и расположенных в порядке убывания, с обязательствами по пассиву, объединенными по срокам их погашения в порядке возрастания сроков.
В зависимости от степени ликвидности, т.е. скорости превращения в денежные средства, активы организации разделяются на следующие группы:
наиболее ликвидные активы А1:
суммы по всем статьям денежных средств, которые могут быть использованы для проведения расчетов немедленно;
краткосрочные финансовые вложения (ценные бумаги).
А1 = стр.260 + стр.250;
быстрореализуемые активы А2:
дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты);
прочие внеоборотные активы.
А2 = стр.240 + стр.270;
медленнореализуемые активы А3:
запасы, кроме неликвидных запасов;
НДС по приобретенным ценностям;
А3 = стр.210 + стр.220 
труднореализуемые активы A4:
все статьи раздела I баланса "Внеоборотные активы";
дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты).
А4 = стр.190+стр.230
Первые три группы активов могут меняться и относятся к текущим активам организации. Они более ликвидны, чем остальное имущество.
Обязательства организации (статьи пассива баланса) также группируются и располагаются по степени срочности их оплаты:
наиболее срочные обязательства П1:
кредиторская задолженность;
задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов;
П1 = стр.620 + стр.630 
краткосрочные пассивы П2:
краткосрочные займы и кредиты;
прочие займы, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты.

прочие краткосрочные обязательства;
резервы предстоящих расходов
П2 = стр.610+стр. 650+стр.660;
долгосрочные пассивы П3:
долгосрочные кредиты и займы (статьи раздела IV баланса).
П3 = стр.590;
постоянные пассивы П4:
статьи раздела III баланса "Капитал и резервы";
доходы будущих периодов;
П4 = стр.490 + стр.640 
На первой стадии анализа указанные группы активов и пассивов сопоставляются в абсолютном выражении. Баланс считается ликвидным при следующих соотношениях групп активов и обязательств:
А1 >= П1, А2 >= П2, А3 >= П3, А4 <= П4.
Если выполнены три условия (А1 >= П1, А2 >= П2, А3 >= П3), т.е. текущие активы превышают внешние обязательства организации, то выполняется и последнее условие: А4 <= П4 (оно подтверждает наличие у организации собственных оборотных средств и означает соблюдение минимального условия финансовой устойчивости).
Невыполнение одного из первых трех условий свидетельствует о нарушении ликвидности баланса. При этом недостаток средств по одной группе активов не компенсируется их избытком по другой группе, так как компенсация может быть лишь по стоимости; в реальной ситуации менее ликвидные активы не могут заменить более ликвидные.
Вопрос 10: Анализ кредитоспособности организации.

Под кредитоспособностью хозяйствующего субъекта понимается наличие у него предпосылок для получения кредита и его возврата в срок. Кредитоспособность заемщика характеризуется:
его репутацией, которая зависит от своевременности расчетов по ранее полученным кредитам, качества представленных отчетов, ответственности и компетентности руководства;
текущим финансовым состоянием и способностью производить конкурентоспособную продукцию;
возможностью при необходимости мобилизовать денежные средства из разных источников.
Банк производит оценку прибыли, которую он получит при кредитовании конкретных затрат заемщика, и сравнивает эту прибыль со средней доходностью банка. Уровень доходов банка должен быть увязан со степенью риска при кредитовании. Банк оценивает размер получаемой заемщиком прибыли с точки зрения возможности уплаты банку процентов при осуществлении нормальной финансовой деятельности и определяет степень риска, который он готов взять на себя в данной ситуации. Банк рассматривает также:
цели использования кредитных ресурсов;
сумму кредита, которая оценивается исходя из ликвидности баланса, соотношения между собственными и заемными средствами;
погашения кредита (проводится анализ возможности возвращения кредита за счет реализации материальных ценностей, предоставленных гарантий и использования залогового права);
обеспечения кредита (изучается устав с точки зрения определения прав банка брать в залог под выданную ссуду активы заемщика, включая ценные бумаги).
При анализе кредитоспособности используют целый ряд показателей.
Количественный анализ показателей кредитоспособности осуществляется в несколько этапов.
Этап 1. Определение коэффициентов кредитоспособности и класса заемщика. Рассмотрим основные коэффициенты кредитоспособности.
Норма прибыли на капитал определяется отношением суммы прибыли к авансированному капиталу (общей сумме пассива баланса).
Коэффициент абсолютной ликвидности показывает, какая часть краткосрочных обязательств организации может быть погашена за счет абсолютно ликвидных активов (денежных средств и краткосрочных финансовых вложений) клиента.
Коэффициент текущей ликвидности (коэффициент полного покрытия) указывает, какую часть текущих обязательств по кредитам и расчетам можно погасить, мобилизовав все оборотные средства.
Коэффициент критической ликвидности (коэффициент промежуточного покрытия) показывает, какая часть краткосрочных обязательств организации может быть погашена за счет средств абсолютно ликвидных активов и быстрореализуемых активов (денежных средств, краткосрочных финансовых вложений, краткосрочной дебиторской задолженности, прочих оборотных активов).
Коэффициент маневренности собственного капитала свидетельствует о том, какая часть собственного капитала вложена в оборотные активы.
Коэффициент обеспеченности оборотных активов показывает, в какой степени оборотные средства сформированы за счет собственных источников.
Указанные коэффициенты рассчитываются на начало и конец анализируемого периода, проводятся оценка их динамики и сравнение с нормативами, установленными банком. В процессе анализа может быть проведено ранжирование коэффициентов по важности. Методика ранжирования коэффициентов и расчета их нормативов у каждого банка может быть своя, она составляет коммерческую тайну банка и клиентам не сообщается.
Кроме того, в процессе анализа определяются и оцениваются такие показатели, как:
чистые активы организации: активы обязательства (долгосрочные и краткосрочные);
чистые ликвидные активы: ликвидные активы - краткосрочные обязательства;
собственные текущие активы (собственные оборотные средства): текущие активы - краткосрочные обязательства.
Сравнение фактических показателей кредитоспособности с установленными банком критериями дает представление о предварительном классе заемщика.
Следует иметь в виду, что все банки пользуются показателями кредитоспособности, однако каждый банк формирует свою количественную систему оценки распределения заемщиков на три категории: надежный (кредитоспособный), неустойчивый (ограниченно кредитоспособный), ненадежный (некредитоспособный).
Заемщик, признанный надежным, кредитуется на общих условиях; в этом случае может быть применен льготный порядок кредитования. Если заемщик оказывается неустойчивым клиентом, то при заключении кредитного договора предусматривается контроль за его деятельностью и возвратностью кредита (гарантия, поручительство, ежемесячная проверка обеспечения, условия залогового права, повышение процентных ставок и др.). Если ссудозаявитель признан ненадежным клиентом, то кредитовать его нецелесообразно. Банк может предоставить ссуду только на особых условиях, предусмотренных в кредитном договоре.
Этап 2. Факторный анализ показателей кредитоспособности (направлен на выяснение воздействия на уровень показателей кредитоспособности изменения отдельных факторов, в частности ликвидных ресурсов, различных видов задолженности).
Этап 3. Структурный анализ (позволяет прогнозировать изменения в кредитоспособности заемщика).
Этап 4. Определение рейтинга заемщика.
При расчете кредитоспособности на предыдущих этапах определялся предварительный класс заемщика. В результате анализа может возникнуть ситуация, когда различные коэффициенты кредитоспособности одновременно указывают на разные классы одного заемщика. В этом случае необходимо определить рейтинг заемщика.
Рейтинг заемщика представляет собой комплексную оценку кредитоспособности клиента банка, которая проводится на основе результатов трех первых этапов. Сущность рейтинговой оценки заключается в следующем. За достижение определенных значений анализируемых показателей заемщику начисляются определенные баллы. Сумма этих баллов характеризует окончательную кредитоспособность заемщика и является базой для определения условий кредитной сделки
Условная разбивка заемщиков по классности  можно представит в следующем виде:
	Показатель
	Фактическое значение 
	Катего-рия
	Вес показателя 
	Расчет суммы баллов 
	 Справочно: категории показателя  

	
	
	
	
	
	  1 категория  
	2 категория 
	3 категория 

	Коэффициент абсолютной ликвидности 
	
	
	0,05
	
	0,2 и выше 
	0,15-0,2 
	менее 0,15 

	Коэффициент промежуточной ликвидности 
	
	
	0,1
	
	0,8 и выше 
	0,5-0,8 
	менее 0,5 

	Коэффициент текущей ликвидности 
	
	
	0,4
	
	2,0 и выше 
	1,0-2,0 
	менее1,0 

	Коэффициент наличия собственных средств
	
	
	0,2
	
	Более 0,6 
	0,4-0,6 
	Менее 0,4 

	Рентабельность продаж
	
	
	0,15
	
	0,1 и выше 
	Менее 0,1 
	Нерентаб. 

	Рентабельность основной деятельности предприятия
	
	
	0,1
	
	0,06 и выше 
	Менее 0,06 
	Нерентаб. 

	Итого
	х
	х
	1
	
	 


По методике Сбербанка все заемщики делятся в зависимости от полученной суммы баллов на три класса:

· первоклассные – кредитование которых не вызывает сомнений (сумма баллов от 1 до 1,05); 

· второго класса – кредитование требует взвешенного подхода (свыше 1,05 но меньше 2,42); 

· третьего класса – кредитование связано с повышенным риском (2,42 и выше).
Вопрос11: Коэффициент абсолютной ликвидности: сущность, расчет, оценка

Коэффициент абсолютной ликвидности представляет собой отношение наиболее ликвидных активов к сумме краткосрочных обязательств. Он показывает, в какой мере организация своими наиболее ликвидными активами (денежные средства и краткосрочные финансовые вложения) может покрыть свои текущие обязательства. Коэффициент абсолютной ликвидности рассчитывается на основе данных бухгалтерского баланса по следующей формуле:

	
	стр.260 + стр.250

	
	стр.610 +стр.620 + стр.630 + стр.650 + стр.660 


В практике расчетов принято, что значение этого коэффициента не должно превышать 0,2 – 0,5. Такое значение коэффициента абсолютной ликвидности является гарантией платежеспособности организации и означает, что в случае поддержания остатка денежных средств на этом уровне имеющиеся краткосрочные обязательства могут быть погашены в течение 2 – 5 дней.

Анализ данного коэффициента проводится в динамике, т.к. денежные средства являются наиболее мобильным компонентом оборотных средств и их поступление зависит от многих факторов. Поэтому в процессе анализа необходимо оценить равномерность поступления платежей от партнеров по бизнесу, а также проанализировать возможность продажи и предполагаемую доходность краткосрочных финансовых вложений.

Несоответствие указанному нормативу свидетельствует о недостатке денежных средств у организации, что может привести к нарушению ее платежеспособности. В этом случае необходим анализ причин, вызвавших подобную ситуацию. Такими причинами могут быть проблемы, связанные с погашением дебиторской задолженности, с накоплением нереализуемых запасов готовой продукции и др.

Вопрос12: Коэффициент текущей ликвидности: сущность, расчет, оценка

Коэффициент текущей ликвидности представляет собой отношение текущих активов к общей сумме текущих обязательств. Он показывает платежные возможности организации при условии не только своевременного погашения дебиторской задолженности, но и нормального процесса продажи готовой продукции, а также продажи в случае необходимости прочих элементов материальных оборотных средств.

 Коэффициент текущей ликвидности рассчитывается на основе данных бухгалтерского баланса по следующей формуле:

	итого по разделу II– стр.230 (баланса)

	Стр.610 +стр.620 + стр.630 + стр.650 + стр.660 (баланса)


При расчете этого коэффициента текущие активы уменьшаются на сумму дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются более, чем через 12 месяцев после отчетной даты. В состав текущих обязательств не включаются доходы будущих периодов.

В практике расчетов принято, что значение этого коэффициента должно быть не менее 2. Это означает, что на каждый рубль краткосрочных обязательств организации приходится не менее двух рублей ликвидных средств. Невыполнение данного норматива создает угрозу финансовой стабильности организации, повышает риск ее деятельности ввиду различной степени ликвидности активов и невозможности их срочной продажи в случае одновременного обращения кредиторов.

Анализ коэффициента текущей ликвидности проводится в динамике, т.к. текущие активы и текущие обязательства достаточно мобильны, и их соотношение может неоднократно меняться в течение отчетного периода.

Кроме того, в состав текущих активов входит дебиторская задолженность, часть которой может являться сомнительной, а в составе запасов могут быть неликвиды. Поэтому в процессе оценки динамики коэффициента текущей ликвидности необходимо провести структурный анализ данных активов и ранжировать их по степени ликвидности. Обязательства могут быть структурированы по срокам исполнения.

С целью определения перспектив платежеспособности организации на основе динамики коэффициента текущей ликвидности могут быть рассчитаны коэффициент утраты и коэффициент восстановления платежеспособности.

Вопрос13: Соотношение собственного капитала и обязательств по данным бухгалтерского баланса и выводы для управления капиталом.
Финансовое состояние субъектов хозяйствования, их устойчивость во многом зависит от оптимальности структуры источников капитала (соотношения собственных и заемных средств) и от оптимальности структуры активов предприятия и в первую очередь от соотношения основного и оборотного капитала.

Важными показателями, характеризующими финансовую устойчивость предприятия, являются:

- коэффициент финансовой автономии (независимости) или удельный вес собственного капитала в валюте баланса:

	КФА =
	Собственный капитал

	
	Валюта баланса


- коэффициент финансовой зависимости (доля заемного капитала в валюте баланса):

	КФЗ =
	Заемный капитал

	
	Валюта баланса


- плечо финансового рычага или коэффициент финансового риска (отношение заемного капитала к собственному):

	Кзс =
	Заемный капитал

	
	Собственный капитал


Необходимость в собственном капитале обусловлена требованиями самофинансирования предприятий. Он является основой их самостоятельности и независимости. Особенность собственного капитала состоит в том, что он инвестируется на долгосрочной основе и подвергается наибольшему риску. Чем выше его доля в общей сумме капитала и меньше доля заемных средств, тем выше буфер, который защищает кредиторов от убытков.

Однако нужно учитывать, что финансирование деятельности предприятия только за счет собственных средств не всегда выгодно для него, особенно в тех случаях, когда производство имеет сезонный характер. Тогда в отдельные периоды будут накапливаться большие средства на счетах в банке, а в другие их будет недоставать. Кроме того, следует иметь в виду, что если цены на финансовые ресурсы невысоки, а предприятие может обеспечить более высокий уровень отдачи на вложенный капитал, чем платит за кредитные ресурсы, то, привлекая заемные средства, оно может повысить рентабельность собственного (акционерного) капитала.

Если средства предприятия созданы в основном за счет краткосрочных обязательств, то его финансовое положение будет неустойчивым, так как с капиталами краткосрочного использования необходима постоянная оперативная работа, направленная на контроль над своевременным их возвратом и привлечение в оборот на непродолжительное время других капиталов.

Следовательно, от того, насколько оптимально выбрано соотношение собственного и заемного капитала, во многом зависит финансовое положение предприятия.

   Вопрос14: Смета  активов  и  пассивов  как  основа  прогнозного  анализа финансового состояния    

Основным результатом финансового планирования является формирование прогнозной финансовой отчетности (финансовых бюджетов): прогнозного баланса, или, другими словами, Бюджета по балансовому листу, прогнозного отчета о прибылях и убытках или Бюджета прибылей и убытков, бюджета движения денежных средств. Отметим сразу, что бюджет прибылей и убытков является, по существу, одной из форм бюджета доходов и расходов.

Наличие прогнозной финансовой отчетности позволяет провести анализ и диагностику прогнозного финансового состояния предприятия и скорректировать при необходимости текущие планы, если прогнозное состояние окажется неудовлетворительным.

По бюджету движения денежных средств определяются прогнозные денежные потоки, размер и график дополнительно требуемого финансирования. Построение бюджета прибылей и убытков дает возможность определить прогнозируемую выручку, затраты, налоги, прибыль, рентабельность.

При построении бюджета баланса при пропорциональности затрат объему продаж предположим, что в долгосрочном плане многие статьи активов также с большой точностью пропорциональны объему продаж (в рублях). Кроме того, при долгосрочном планировании объемы продаж и производства будем считать равными в денежном выражении. В первую очередь, пропорциональны объему продаж величина дебиторской задолженности, величина запасов, материалов, готовой продукции, поскольку эти статьи баланса непосредственно связаны с объемом продаж.

Далее, мы предположим, что и величина внеоборотных активов в долгосрочном плане также пропорциональна объему реализации. Сложившаяся структура баланса оптимальна для текущего объема реализации. Из этого предположения следует, что активы пропорциональны продажам, и изменение продаж не сопровождается резкими изменениями активов.

Обозначим S1/S2 =  К, где S1, S2 - объемы выручки в плановом и базовом периоде.

Прогнозный баланс строится в агрегированном виде, удобном для финансового анализа, и содержит укрупненные статьи активов и пассивов по сравнению со стандартным его видом.

Естественно, при первом расчете (итерации) баланс не сойдется, величина активов не будет равна величине пассивов, а будет, например, при наращивании оборота компании больше пассивов. Это просто означает, что необходимы дополнительные источники собственного (новые акции) или заемного (кредиты) капитала, чтобы профинансировать возрастание активов компании. Путем последовательных пересчетов планов (итераций) удается построить прогнозный баланс, сходящийся по активам и пассивам.

Прогнозный баланс 
	Статьи
	База
	Прогноз

	Основные средства
	факт
	факт*К

	Другие внеоборотные активы
	факт
	факт*К

	Внеоборотные активы всего
	факт
	факт*К

	Материалы
	факт
	факт*К

	Запасы
	факт
	факт*К

	Незавершенное производство
	факт
	факт*К

	Всего запасов
	факт
	факт*К

	Дебиторская задолженность
	факт
	факт*К

	Денежные средства
	факт
	факт*К

	Всего активов
	факт
	факг*К

	Акционерный капитал
	факт
	План эмиссии

	Добавочный капитал
	
	Прежний (план изменения)

	Нераспределенная прибыль
	
	Из БПУ

	Собственные средства всего
	
	Расчетно

	Долгосрочные обязательства
	
	Регулируемая статья

	Кредиторская задолженность
	факт
	факт*К

	Кредиты
	
	Регулируемая статья

	Пассивы всего
	
	Расчетно


Одним, из основных результатов финансового планирования является определение величины и графика привлечения дополнительно требуемых фондов, необходимых для покрытия разницы между спланированными величинами активов и пассивов.

Сравнение прогнозной финансовой отчетности с фактической отчетностью, составленной по прошествии временного периода, позволяет проводить план-фактный контроль и анализ исполнения бюджетов и принимать управленческие решения на основании анализа отклонений.
Вопрос15: Баланс платежеспособности: понятие, оценка
Относительные финансовые показатели являются ориентировочными индикаторами финансового  положения организации. Сигнальным показателем финансового состояния является платежеспособность, которая характеризуются абсолютными данными, рассмотренными в балансе платежеспособности.

Платежный баланс

	Платежные средства
	сумма
	Срочные обязательства
	сумма

	Остаток средств на счетах
	
	Задолженность по страхованию имущества
	

	Ценные бумаги
	
	Оплата  счетов поставщиков
	

	Подлежащие оплате счета покупателей
	
	Погашение краткосрочных кредитов банка
	

	Поступления средств за реализацию основных средств
	
	Оплата счетов подрядной организации
	

	Прочие поступления основных средств
	
	Оплата выданных векселей
	

	Остаток денежных средств в кассе
	
	Оплата задолженности бюджету
	

	Поступления дебиторской задолженности
	
	Выплаты служащим и рабочим
	

	Поступления просроченной дебиторской задолженности
	
	Перечислений налогов и начислений на оплату труда
	


	Итого
	
	Итого
	

	Превышение срочных обязательств над платежными средствами
	
	
	


БАЛАНС                                                               БАЛАНС

Низкий уровень платежеспособности, т.е. недостаток денежных средств и наличие просроченных платежей может быть:

· Случайным (временным)

· Хроническим (длительным).

Анализируя состояние платежеспособности нужно рассмотреть причины финансовых затруднений, частоту их образования и продолжительность просроченных долгов.

Для обеспечения платежеспособности необходимо:

· Иметь достаточную величину СОС;

· Ускорять оборачиваемость оборотных средств;

· Иметь надежных клиентов;

· Совершенствовать организацию расчетов с покупателями.

Тема 3. Управление оборотными  активами  организации.
Вопрос 1:  Оборотный капитал: характеристика кругооборота, анализ его структуры.

Оборотные средства (оборотный капитал) - это часть капитала организации, вложенного в ее текущие активы. Особенностями оборотных средств являются:
полное потребление в течение одного производственного цикла и полный перенос стоимости на вновь созданную продукцию;
нахождение в постоянном обороте;
изменение формы с денежной на товарную и с товарной на денежную в течение одного оборота в процессе прохождения трех стадий: закупки, потребления и реализации.
В начале любой предпринимательской деятельности требуется определенная сумма наличных денег, которые затем превращаются в производственные ресурсы (или товары для продажи). Данные ресурсы перерабатываются в процессе производства и реализуются в виде готовой продукции. В результате у организации возникают дебиторская задолженность и денежные средства. Кругооборот оборотного капитала можно выразить следующим образом:
 Д ——>  Закупка ——>  Т ——>  Производство ——>  Т1  ——>  Реализация ——>  Д1
 (деньги)        (ресурсы)                (готовая               (деньги)
                                         продукция)
Очевидно, что основной целью деятельности организации является достижение условия: Д1 > Д. Разница между этими показателями (как положительная, так и отрицательная) в дальнейшем формирует финансовый результат. Соотношение между отдельными элементами оборотных средств определяет их структуру.

Структура оборотных средств определяется соотношением отдельных их элементов и отражает специфику операционного цикла, а также то, какая часть оборотных активов финансируется за счет собственных источников, а какая - за счет заемных средств.
Таким образом, оборотный капитал организации представляет собой средства, вложенные в оборотные производственные фонды (производственные запасы, незавершенное производство, расходы будущих периодов) и фонды обращения (готовая продукция, дебиторская задолженность, деньги в кассе и на расчетном счете), которые совершают непрерывный кругооборот в процессе ее хозяйственной деятельности.
Анализ эффективности оборотных средств организации традиционно начинают с анализа динамики их структуры (процентного соотношения), который проводят на основе данных раздела II баланса "Оборотные активы", где сгруппированы основные функциональные формы оборотных средств. В процессе анализа проводят сравнительную оценку отдельных структурных элементов оборотных средств (запасов сырья, готовой продукции) с показателями реализации, рассчитывают ряд аналитических показателей, характеризующих эффективность использования оборотных средств, анализируют влияние факторов, влияющих на длительность их оборота.
Вопрос 2:  Источники формирования оборотного капитала.

Источниками формирования оборотных средств являются собственные, заемные и дополнительно привлеченные средства.
Наличие собственных оборотных средств позволяет предприятию свободно маневрировать, повышать результативность и устойчивость своей деятельности. Формирование собственных оборотных средств происходит в момент организации предприятия, когда создается его уставный фонд. Источником формирования в этом случае служат инвестиционные средства учредителей предприятия. В дальнейшем минимальная потребность предприятия в собственных оборотных средствах покрывается за счет собственных источников: прибыли, резервного капитала, фонда накопления.
Финансовое обеспечение хозяйственной деятельности сопровождается привлечением заемных источников: банковских и коммерческих кредитов, займов, инвестиционного налогового кредита, инвестиционного вклада работников предприятия, облигационных займов, а также так называемых устойчивых пассивов. Это средства, которые не принадлежат предприятию, но постоянно находятся в его обороте. Такие средства служат источником формирования оборотных средств в сумме их минимального остатка. К ним относятся: минимальная переходящая из месяца в месяц задолженность по оплате труда работникам предприятия, резервы на покрытие предстоящих расходов, минимальная переходящая задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами, средства кредиторов, полученные в качестве предоплаты за продукцию (работы, услуги), средства покупателей по залогам за возвратную тару, переходящие остатки фонда потребления и др.
Определение целесообразности привлечения того или иного финансового источника проводится на основе сравнения показателей рентабельности вложений данного вида и стоимости (цены) этого источника капитала. 
Вопрос 3: Расчет величины собственных оборотных средств и оценка обеспеченности организации ими. Расчет Чистых оборотных активов.

 
Для характеристики источников формирования оборотных средств следует определить наличие собственных оборотных средств (СОС), равное разности между величиной источников собственных средств (раздел III пассива баланса) плюс долгосрочные заемные средства (раздел IV пассива баланса, их можно считать приравненными к собственным средствам в данном периоде), доходов будущих периодов и величиной внеоборотных активов (раздел I актива баланса):
СОС=(3р+стр.640+стр. 590)-1р

Для определения доли собственных средств в формировании оборотных активов организации рассчитываются:

коэффициент обеспеченности организации собственными оборотными средствами:

                стр. 490 + стр. 640 + стр. 590 - стр. 190

       Кобсос = ------------------------------------------.

                               стр. 290

Если значение данного коэффициента меньше 0,1, структура баланса может быть признана неудовлетворительной, а организация - неплатежеспособной;

коэффициент обеспеченности запасов собственными оборотными средствами:

               стр. 490 + стр. 640 + стр. 590 - стр. 190

        Кобмз = -----------------------------------------,

                               стр. 210

где стр. 210 - "Запасы".

Считается, что коэффициент обеспеченности должен изменяться в пределах 0,6 - 0,8, т.е. 60 - 80% запасов организации должны формироваться из собственных источников;

коэффициент маневренности:

              стр. 490 + стр. 640 + стр. 590 - стр. 190

         Км = -----------------------------------------.

стр. 490 + стр. 640

Этот коэффициент показывает, какая часть собственных средств находится в мобильной форме, позволяющей относительно свободно маневрировать данными средствами. Рекомендуется поддерживать значение этого коэффициента на уровне 0,5.

Уточненной величиной собственных средств являются чистые оборотные активы. Чистые оборотные активы (ЧОА) определяются также по данным баланса как разность между оборотными активами и величиной краткосрочных обязательств:

ЧОА = стр. 290- сумма задолженности участников по взносам в УК - (стр. 610 + стр. 620 + стр. 630 +стр. 650+ стр. 660)
Чистые оборотные средства необхо​димы для поддержания финансовой устойчивости предприятия, по​скольку превышение оборотных средств над краткосрочными обя​зательствами означает, что предприятие не только может погасить свои краткосрочные обязательства, но и имеет финансовые ресурсы для расширения своей деятельности в будущем. Наличие чистых оборотных средств служит для инвесторов и кредиторов положи​тельным индикатором к вложению средств в компанию. 

Наличие чистых оборотных средств придает большую финансовую не​зависимость компании в условиях замедления оборачиваемости оборотных активов (например, при задержке погашения дебитор​ской задолженности или трудностях со сбытом продукции), обес​ценения или потерь оборотных активов (в результате падения цен на готовую продукцию, банкротства дебитора). 

Оптимальная сумма чистых оборотных средств зависит от особенностей деятельности компании, в частности, от размеров предприятия, объема реализации, скорости оборачиваемости ма​териально-производственных запасов и дебиторской задолженно​сти, условий предоставления кредитов предприятию, от отрасле​вой специфики и хозяйственной конъюнктуры. 

На финансовом положении предприятия отрицательно сказы​вается как недостаток, так и излишек чистых оборотных средств. Недостаток этих средств может привести предприятие к бан​кротству, поскольку свидетельствует о его неспособности своевре​менно погасить краткосрочные обязательства. Недостаток может быть вызван убытками в хозяйственной деятельности, ростом без​надежной дебиторской задолженности, приобретением дорого​стоящих объектов основных средств без предварительного накоп​ления денежных средств на эти цели, выплатой дивидендов при отсутствии соответствующей прибыли, финансовой неподготов​ленностью к погашению долгосрочных обязательств предприятия.  Значительное превышение чистых оборотных средств над оп​тимальной потребностью в нем свидетельствует о неэффективном использовании ресурсов. Примерами являются: выпуск акций или получение кредитов сверх реальных потребностей для хозяйствен​ной деятельности, накопление оборотных средств вследствие прода​жи основных активов или амортизационных отчислений без соот​ветствующей замены их новыми объектами, нерациональное ис​пользование прибыли от хозяйственной деятельности.

В процессе анализа рассматривается динамика собственных оборотных средств и чистых оборотных активов определяются абсолютные и относительные отклонения от плана и фактических данных прошлых лет.

Разновидностью СОС выступают финансово-эксплуатационные потребности (ФЭП), которые определяются:  сумма строк 210,220,230,240 ф.№1-строка 620 ф. №1
Вопрос 4: Система показателей оборачиваемости оборотных активов. Порядок их расчета и оценка динамики.

На прибивание средств в обороте влияют факторы внешнего и внутреннего порядка. К внешним факторам относят: 1) сферу деятельности предприятия 2) масштабы предприятия 3) экономическую ситуацию в стране и связанные с ней условия хозяйствования предприятия.

К внутренним факторам относят : 1) ценовую политику предприятия 2)  структуру активов 3) методику оценки запасов.

Для оценки оборачиваемости оборотного капитала используются несколько показателей.

1) Коэффициент оборачиваемости (количество оборотов):

Коб=                                       с. 010ф. №2





0,5*(с. 290 баланса на начало года + с. 290 баланса на конец года)
Коэффициент оборачиваемости показывает число оборотов, совершаемых оборотным капиталом за определенный период, и характеризует объем реализованной продукции на 1 руб., вложенный в оборотные средства.
2) Оборачиваемость оборотного капитала в днях (т.е. длительность одного, оборота): показывает продолжительность одного оборота.

Т= 0,5*(с. 290 баланса на начало года + с. 290 баланса на конец года)*Д, где
                                               с. 010ф. №2

Д- длительность анализируемого периода ( 360 дней –год, 180-полугодие, 90-квартал, 30-месяц)

Норматив для производственных предприятий -  90 дней в год. 

3) Коэффициент закрепления  оборотных средств.  Этот показатель, обратный коэффициенту оборачиваемости, показывает величину оборотных средств на 1 руб. продаж:

Кз= 0,5*(с. 290 баланса на начало года + с. 290 баланса на конец года)
                                               с. 010ф. №2

Ускорение оборачиваемости капитала способствует сокращению потребности в оборотном капитале, приросту объемов продукции и, значит, увеличению получаемой прибыли.
Замедление оборачиваемости требует привлечения дополнительных средств для продолжения хозяйственной деятельности предприятия хотя бы на уровне прошлого периода.
Чем ниже оборачиваемость оборотных средств, тем больше потребность в привлечении дополнительных источников финансирования так как у организации отсутствуют свои денежные средства для осуществления хозяйственной деятельности. Таким образом, показатели оборачиваемости оборотного капитала тесно связаны с платежеспособностью и ликвидностью структуры бухгалтерского баланса.
Вопрос 5: Расчет показателей деловой активности.

Деловая активность предприятия в финансовом аспекте проявляется прежде всего в скорости оборота его средств. Анализ деловой активности заключается в исследовании уровней и динамики разнообразных финансовых коэффициентов оборачиваемости. В обобщенном виде формулы финансовых коэффициентов оборачиваемости выглядят следующим образом:

Оборачиваемость средств   Выручка от реализации или себестоимость

  или их источников     = ---------------------------------------

                            Средняя за период величина средств

                                  или их источников

В качестве знаменателя данного показателя могут быть использованы итог баланса, величина мобильных средств (оборотных активов), материальных мобильных средств, готовой продукции, дебиторской задолженности, кредиторской задолженности, основных средств и прочих внеоборотных активов, собственных средств, перманентного капитала и т.д., причем принимается в расчет среднее хронологическое значение соответствующего абсолютного показателя. При отсутствии месячных или квартальных данных для расчета средней величины может быть использован упрощенный расчет: средняя из суммы величин на начало и конец периода.

Некоторые показатели оборачиваемости приведены в таблице.

	N 
п/п
	Наименование
	Способ расчета
	Пояснения

	1 
	Коэффициент 
оборачиваемости всех  активов     
	годовой объем        
выручки           
К1 = --------------------- 
среднегодовая        
стоимость активов      
	Показывает скорость  оборота (количество   оборотов за период)
активов организации

	2 
	Коэффициент 
оборачиваемости обо-  
ротных активов         
	годовой объем        
выручки           
К2 = ----------------------
среднегодовая стоимость
оборотных активов   
	Показывает скорость  оборота всех       
оборотных  активов            организации        

	3 
	Коэффициент 
оборачиваемости материальных  оборотных   
средств     
	годовая           
себестоимость        
К3 = ----------------------
среднегодовая стоимость
запасов           
	Показывает скорость   оборота запасов и  затрат             

	4 
	Коэффициент 
оборачиваемости денежных средств 
	годовой объем        
выручки           
К4 = --------------------- 
среднегодовая величина
денежных средств   
	Показывает скорость оборота денежных   средств            

	5 
	Коэффициент 
оборачиваемости краткосрочной   
дебиторской  задолженности          
	годовой объем        
выручки           
К5 = --------------------- 
среднегодовая величина
краткосрочной дебиторской
задолженности      
	Показывает скорость оборота            
краткосрочной      дебиторской        
задолженности      

	6 
	Оборачиваемость в днях
краткосрочной дебиторской задолженности    
	        360                 
L5 = -----                
         К5                 
	Показывает длительность оборота краткосрочной дебиторской задолженности  в днях             

	7 
	Коэффициент оборачиваемости кредиторской за- 
долженности 
	годовая           
себестоимость        
К6 = --------------------- 
среднегодовая величина
кредиторской задолженности
	Показывает скорость  оборота кредиторской задолженности 

	8 
	Оборачиваемость в днях
кредиторской  задолженности          
	          360                 
L6 = ------               
          К6                  
	Показывает длительность одного оборота кредиторской задолженности в днях 

	9 
	Коэффициент оборачиваемости собственного ка- 
питала      
	годовой объем выручки 
К7 = --------------------- 
среднегодовая величина
собственного капитала 
	Показывает скорость  оборота собственного капитала        


Ускорение оборачиваемости уменьшает потребность в средствах либо позволяет обеспечить дополнительный выпуск продукции.

В результате ускорения оборота высвобождаются вещественные элементы оборотных средств, меньше требуется запасов сырья, материалов, топлива, заделов незавершенного производства и пр., а следовательно, высвобождаются и денежные ресурсы, ранее вложенные в эти запасы и заделы. Увеличение числа оборотов достигается за счет сокращения времени производства и времени обращения. Для сокращения времени производства надо совершенствовать технологию, механизировать и автоматизировать труд. Сокращение времени обращения достигается путем развития специализации и кооперирования, ускорения перевозок, документооборота и расчетов.

Вопрос 6:  Пути улучшения использования оборотных средств.

Управление денежными средствами имеет такое же значение ,как и управление запасами и дебиторской задолженностью. Сумма денежных средств ,которая необходима хорошо управляемому предприятию должна быть такой ,чтобы ее хватало для производства всех первоочередных платежей .Находясь на счетах в банке или в кассе предприятия денежные средства не приносят дохода .Движение денежных средств ,его скорость и масштабы определяют работоспособность финансовой системы. С движения денег начинается и им завершается кругооборот средств предприятия ,оборот всего капитала .Поэтому движение денег, денежный  оборот предприятия являются ведущим звеном в движении капитала .Наличные деньги дают наиболее ясное представление о капитале. Например, они немедленно могут быть превращены в товары или услуги, наконец, они могут быть положены  в банк под проценты.

Период оборота денежных средств можно вычислить по информации, содержащейся в балансе предприятия и отчете о прибылях и убытках. Для этого рассчитываются следующие показатели: 

1.Оборачиваемость запасов сырья и материалов

2.Оборачиваемость кредиторской задолженности

3.Оборачиваемость запасов готовой продукции

4.Оборачиваемость дебиторской задолженности. 

5.Период оборота денежных средств. (п5=п1-п2+п3+п4)

Элементы оборотного капитала непрерывно переходят из сферы производства в сферу обращения и вновь возвращаются в производство. Факторами "притока" денежных средств являются:

- реализация товаров

- реализация имущества

- рост дебиторской задолженности

-реализация акций и облигаций на наличные

Чтобы деньги работали на пределе, необходимо их пускать в оборот с целью получения прибыли:

1.Расширять свое производство, прокручивая денежные средства в цикле оборотного капитала

2.Инвестировать в доходные проекты других субъектов хозяйствования с целью получения процентов

3.Уменьшать величину кредиторской задолженности с целью сокращения расходов по обслуживанию долга.

4.Обновлять основные фонды.

5.Прибретать новые технологии т.д.

Вопрос 7 : Показатели оценки эффективности использования оборотных активов. Порядок расчета.
Экономия  « - »

Перерасход « + »

   Эффективность использования оборотных средств характеризуется: 

1. ростом оборачиваемости оборотного капитала; 

2. снижением потребности в оборотных средствах на 1 руб. объема выпуска продукции. 

Рост оборачиваемости оборотного капитала способствует: 

1. экономии оборотного капитала (сокращению потребности в оборотном капитале); 

2. приросту объемов продукции; 

3. увеличению получаемой прибыли. 

В результате ускорения оборота высвобождаются вещественные элементы оборотных средств, меньше требуется запасов сы​рья, материалов, топлива, заделов незавершенного производства и пр., а следовательно, высвобождаются и денежные ресурсы, ра​нее вложенные в эти запасы и заделы. Высвобожденные денежные ресурсы откладываются на расчетном счете организации, в результате чего улучшается ее финансовое состояние, укрепля​ется платежеспособность. 

По результатам оборачиваемости рассчитывают сумму эко​номии оборотных средств (абсолютное или относительное вы​свобождение) или сумму их дополнительного привлечения. 

Для определения величины относительной экономии (перерас​хода) оборотного капитала может быть использовано два подхода.

 Подход № 1    эта величина определяется как разница между фактически имевшей место в отчетном периоде величиной оборотного капитала и его величиной за период, предшествующий отчетному, приведенному к объемам производства, имевшим место в отчетном периоде


[image: image58.wmf]1

2

1

2

.

.

.

.

.

Выручка

Выручка

Квр

продукции

роста

кфт

К

К

с

Об

с

Об

с

Об

вр

вр

года

года

=

-

×

-

=

D


В данном выражении оборотные средства 1 года пересчитываются с помощью Кфт роста выручки 
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получается величина оборотных средств, которая была бы необходима предприятию при сохранении им неизменными объемов производства.

Подход № 2   при расчете величины относительной экономии (перерасхода) оборотных средств исходят из сравнения оборачиваемости оборотных средств в различные отчетные периоды:
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   Вопрос 8 :  Расчет и оценка оборачиваемости дебиторской задолженности.

Основная цель анализа дебиторской задолженности — поиски путей ускорения оборачиваемости и выявление размеров и оценка динамики неоправданной задолженности, причин ее возникновения или роста. Внешний анализ состояния расчетов с дебиторами базируется  на данных форм № 1 и 5. Для внутреннего анализа привлекаются данные аналитического учета счетов, предназначенных для обобщения информации о расчетах с дебиторами.
Анализ начинают с общей оценки динамики ее объема в целом и продолжают в разрезе отдельных статей, определяют долю дебиторской задолженности в оборотных активах, анализируют ее структуру, определяют удельный вес дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются в течение года, оценивают динамику этого показателя, проводят последующий анализ качественного состояния дебиторской задолженности с целью оценки динамики неоправданной (сомнительной) задолженности. К оправданной относится задолженность, срок погашения которой не наступил либо составляет менее одного месяца, к неоправданной задолженности — просроченная задолженность покупателей и заказчиков.
Увеличение статей дебиторской задолженности может явиться результатом:

•   неосмотрительной кредитной политики предприятия по отношению к покупателям, неразборчивым выбором партнеров;
•   наступления неплатежеспособности и даже банкротства;
•   слишком высоких темпов наращивания объема продаж;
•   трудностей в реализации продукции.
Показатели оборачиваемости дебиторской задолженности рассчитываются по данным бухгалтерской отчетности и рассматриваются в динамике.

Коэф-т оборачиваемости показывает, сколько раз в течение периода дебиторская задолженность превращается в денежные средства. 
1) Коэффициент оборачиваемости         Выручка от реализации продукции
 дебиторской задолженности   = ———————————————————————
                                                              Средняя величина дебиторской задолженности
Динамика коэффициента оборачиваемости дебиторской задолженности показывает рост (при увеличении коэффициента) или снижение (при уменьшении коэффициента) коммерческого кредита, предоставленного организацией.
2) Оборачиваемость в днях дебиторской задолженности показывает средний срок погашения дебиторской задолженности в отчетном периоде (чем больше показатель, тем выше риск непогашения дебиторской задолженности). 
                         Т =                           Средняя величина дебиторской задолженности*Д
(в днях)
Выручка от реализации продукции
Д- длительность анализируемого периода ( 360 дней –год, 180-полугодие, 90-квартал, 30-месяц)

Чем продолжительнее период погашения, тем выше риск ее непогашения.
3) Доля дебиторской задолженности            Дебиторская задолженность
в общем объеме оборотных средств  = ———————————————
                                                                                   Оборотные средства
Чем выше данный показатель, тем менее мобильна структура оборотных средств.
4) Доля сомнительной дебиторской      Сомнительная дебиторская задолженность
задолженности в составе деби-  =  ——————————————————————
торской задолженности                       Дебиторская задолженность
Этот показатель характеризует "качество" дебиторской задолженности (тенденция к его росту свидетельствует о снижении ликвидности).
Вопрос 9:  Расчет и оценка оборачиваемости запасов.

Анализ изменения времени оборота ресурсов организации, вложенных в запасы, дает возможность определить ре​зервы уменьшения потребности в оборотных средствах путем оптимизации запасов, их относительного снижения по сравнению с ростом производства, ускорения расчетов или, наоборот, привле​чения средств в оборот при неблагоприятном положении дел. 

Увеличение абсолютной суммы и удельного веса запасов и за​трат общем объеме оборотных средств может свидетельствовать о: 1) наращивании производственного потенциала организации; 2 ) стремлении путем вложений в производственные запасы защитить денежные активы организации от обесценения под действием инфляции; 3) нерациональности выбранной хозяйственной стратегии, в следствии  которой значительная часть текущих активов иммобилизована в запасы, ликвидность которых может быть невысокой.

Показатели оборачиваемости запасов рассчитываются по данным бухгалтерской отчетности и рассматриваются в динамике. Для оценки оборачиваемости запасов используют следующие показатели:
1) Коэффициент оборачиваемости       Себестоимость реализованной продукции
 запасов                                     =  ——————————————————————  показывает, сколько оборотов запасы совершили  в периоде                                   Средняя величина запасов
Коэффициент оборачиваемости           Выручка от реализации продукции
запасов                                     = ———————————————————————————
исходя из объема продаж                   Средняя величина Запасов
2) Оборачиваемость в днях запасов показывает средний срок оборота запасов в отчетном периоде 
                                          Т =             Средняя величина запасов *Д
                                 Себестоимость (Выручка от реализации продукции)
Д- длительность анализируемого периода ( 360 дней –год, 180-полугодие, 90-квартал, 30-месяц)

3) Доля запасов                                                                     Запасы
в общем объеме оборотных средств  = ———————————————
                                                                                   Оборотные средства
Вопрос 10: Расчет и оценка оборачиваемости кредиторской задолженности.
Основными задачами являются:
1) оценка и анализ динамики и структуры кредиторской задолженности по сумме и кредиторам;
2) выделение суммы просроченной кредиторской задолженности, в том числе срочной, оценка факторов, повлиявших на ее образование;
        3) определение сумм штрафных санкций, возникших в результате образования просроченной кредиторской задолженности
Показатели оборачиваемости кредиторской задолженности рассчитываются по данным бухгалтерской отчетности и рассматриваются в динамике. Для оценки оборачиваемости кредиторской задолженности используют следующие показатели:
1) Коэффициент оборачиваемости       Себестоимость реализованной продукции
 кредиторской задолженности   =  —————————————————————————
                                                                 Средняя величина кредиторской задолженности
Коэффициент оборачиваемости           Выручка от реализации продукции
кредиторской задолженности    = —————————————————————————
  исходя из объема продаж        Средняя величина кредиторской задолженности
К-т оборачиваемости кредиторской задолженности показывает сколько раз организации нужно совершить оборотов для оплаты выставленных ей счетов.

 2)Оборачиваемость в днях          Длительность отчетного периода в днях
кредиторской задолженности   = ——————————————————————————————————————————
(период погашения кредитор-     Коэффициент оборачиваемости кредиторской
   ской задолженности)                         задолженности
  Оборачиваемость в днях          Длительность отчетного периода в днях
кредиторской задолженности   = ——————————————————————————————————————————
(период погашения кредитор-     Коэффициент оборачиваемости кредиторской
ской задолженности) исходя       задолженности исходя из объема продаж
     из объема продаж
Норматив для данного показателя 90 дней ( закон о банкротстве).
3) Доля кредиторской зад-ти                                                                     Кредиторская задолженность
в общем объеме краткосрочных обязательств   =                       ———————————————
                                                                                                                         Краткосрочные обязательства
Показатели оборачиваемости можно рассчитывать также по отдельным видам кредиторской задолженности. Результаты анализа оборачиваемости кредиторской задолженности используются для оценки финансового состояния предприятия и для управления кредиторской задолженностью.

Вопрос  11: Анализ отчета о движении денежных средств. Прямой и косвенный методы составления отчета о денежных потоках.

Текущая деятельность включает поступление и использование денежных средств, обеспечивающих выполнение основных производственно-коммерческих функций. При этом в качестве «притока» денежных средств будут выручка от реализации продукции в текущем периоде, погашение дебиторской задолженности, авансы, полученные от покупателя. «Отток» денежных средств происходит в связи с платежами по счетам поставщиков и подрядчиков, с выплатой заработной платы, отчислениями в бюджет и внебюджетные фонды, уплатой процентов за кредит, отчисления на социальную сферу.

Поскольку основная (текущая)  деятельность компании является главным источником прибыли, она должна являться и основным источником денежных средств.

Инвестиционная деятельность включает поступление и использование денежных средств, связанные с приобретением, продажей долгосрочных активов и доходы от инвестиций. В этом случае «притоки» денежных средств связаны с продажей основных средств, нематериальных активов, с получением дивидендов, процентов от долгосрочных финансовых вложений, с возвратом других финансовых вложений. «Оттоки» денежных средств объясняются приобретением основных средств, нематериальных активов, капитальными вложениями, долгосрочными финансовыми вложениями.

Поскольку при благополучном ведении дел компания стремится к расширению и модернизации производственных мощностей, инвестиционная деятельность в це​лом приводит к временному оттоку денежных средств.
Финансовая деятельность включает поступление денежных средств в результате полу​чения кредитов или эмиссии акций, а также оттоки, связанные с погашением задолженно​сти по ранее полученным кредитам, и выплату дивидендов. 

«Притоки» денежных средств могут быть за счет краткосрочных кредитов и займов, долгосрочных кредитов и займов, поступлений от эмиссии акций, целевого финансирования. «Оттоки»  средств происходят в связи с возвратом краткосрочных кредитов и займов. Возвратом долгосрочных кредитов и займов, выплатой дивидендов, погашением векселей.

Финансовая деятельность призвана увеличивать денежные средства в распо​ряжении компании для финансового обеспечения основной и инвестиционной дея​тельности.

Основными методами расчета величины денежного потока являются прямой и косвенный методы.

Оценка денежного потока прямым методом

Анализ движения денежных средств прямым методом позволяет судить о ликвидности предприятия, поскольку он детально раскрывает движение денежных средств на его счетах, что дает возможность делать оперативные выводы относительно достаточности  средств для уплаты по счетам текущих обязательств, а также осуществления инвестиционной деятельности.

Прямой метод основан на анализе движения денежных средств по счетам предпри​ятия: 

· Позволяет показать основные источники притока и направления оттока денежных средств.

· Дает возможность делать оперативные выводы относительно достаточности средств для платежей по текущим обязательствам.

·  Устанавливает взаимосвязь между реализацией к денежной выручкой за отчетный период.
В оперативном управлении прямой метод может использоваться для контроля за процессом формирования прибыли и выводов относительно достаточности средств для платежей по текущим обяза​тельствам. 

Недостатком этого метода является то, что он не раскрывает взаимосвязи полу​ченного финансового результата и изменения абсолютного размера денежных средств пред​приятия. Кроме того, данный метод требует больших затрат времени, чем другие методы оценки денежного потока, а полученная с его использованием отчетность менее полезна.

Оценка денежного потока косвенным  методом

Суть косвенного метода состоит в преобразовании величины чистой прибыли в величину денежных средств. При этом исходят из того, что в деятельности каждого предприятия имеются отдельные, нередко значительные по величине виды расходов и доходов, которые уменьшают (увеличивают) прибыль предприятия, не затрагивая величину его денежных средств. 

Косвенный метод основан на анализе статей баланса и отчета о финансовых результа​тах, и:

· позволяет показать взаимосвязь между разными видами деятельности предприятия;

· устанавливает взаимосвязь между чистой прибылью и изменениями в активах пред​приятия за отчетный период.

В основе расчета лежит балансовый метод, при котором происходит увязка притоков и оттоков денежных средств.

Притоки денежных средств могут быть вызваны увеличением статей пассива баланса и уменьшением статей актива баланса.



Оттоки, наоборот, вызываются увеличением статей актива и уменьшением статей пассива.
	Показатель
	Значение
показателя,
тыс. руб. 

	Остаток денежных средств на начало периода 
	174

	Изменение денежных средств за период, всего 
	96

	в том числе, за счет изменения сумм (стоимости):
	 

	 - нематериальных активов
	-2

	   -  основных средств 
	-105

	   - незавершенного строительства
	-645

	   - финансовых вложений (ДФВ и КФВ)
	-100

	   -  сырья и материалов 
	-56

	   -  затрат в незавершенном производстве, расходов будущих периодов 
	-71

	   -  готовой продукции и товаров для перепродажи 
	-25

	   - НДС по приобретенным ценностям
	+70

	   -  дебиторской задолженности 
	-14

	   - займов и кредитов полученных
	-193

	   -  задолженности перед поставщиками и подрядчиками 
	-890

	   -  задолженности перед персоналом организации 
	+60

	   -  задолженности перед бюджетом и внебюджетными фондами , ОНА ( со знаком -)
	+44

	   -  прочих обязательств 
	-28

	   -  уставного капитала 
	+200

	   -  резервного капитала
	+14

	   -  нераспределенной прибыли (непокрытого убытка) 
	+1850

	   -  доходов будущих периодов
	-8

	   -  резервов предстоящих расходов  
	-5

	Остаток денежных средств на конец периода
	270


Вопрос 12: Безналичный и наличный денежный оборот.

При осуществлении безналичных расчетов  используются следующие расчетные документы:

а) платежные поручения;

б) аккредитивы;

в) чеки;

г) платежные требования;

д) инкассовые поручения.

Платежным поручением является распоряжение владельца счета (плательщика) обслуживающему его банку, оформленное расчетным документом, перевести определенную денежную сумму на счет получателя средств, открытый в этом или другом банке. Платежное поручение исполняется банком в срок, предусмотренный законодательством, или в более короткий срок, установленный договором банковского счета либо определяемый применяемыми в банковской практике обычаями делового оборота.

Платежными поручениями могут производиться:

а) перечисления денежных средств за поставленные товары, выполненные работы, оказанные услуги;

б) перечисления денежных средств в бюджеты всех уровней и во внебюджетные фонды;

в) перечисления денежных средств в целях возврата/размещения кредитов (займов)/депозитов и уплаты процентов по ним;

г) перечисления денежных средств в других целях, предусмотренных законодательством или договором.

Платежные поручения принимаются банком независимо от наличия денежных средств на счете плательщика.

После проверки правильности заполнения и оформления платежных поручений на всех экземплярах (кроме последнего) принятых к исполнению платежных поручений в поле "Поступ. в банк плат." ответственным исполнителем банка проставляется дата поступления в банк платежного поручения. Последний экземпляр платежного поручения, в котором в поле "Отметки банка" проставляются штамп банка, дата приема и подпись ответственного исполнителя, возвращается плательщику в качестве подтверждения приема платежного поручения к исполнению.

При отсутствии или недостаточности денежных средств на счете плательщика, а также если договором банковского счета не определены условия оплаты расчетных документов сверх имеющихся на счете денежных средств, платежные поручения помещаются в картотеку. При этом на лицевой стороне в правом верхнем углу всех экземпляров платежного поручения проставляется отметка в произвольной форме о помещении в картотеку с указанием даты. Оплата платежных поручений производится по мере поступления средств в очередности, установленной законодательством.

Аккредитив представляет собой условное денежное обязательство, принимаемое банком (далее - банк-эмитент) по поручению плательщика, произвести платежи в пользу получателя средств по предъявлении последним документов, соответствующих условиям аккредитива, или предоставить полномочия другому банку (далее - исполняющий банк) произвести такие платежи.

Банками могут открываться следующие виды аккредитивов:

- покрытые (депонированные) и непокрытые (гарантированные);

- отзывные и безотзывные (могут быть подтвержденными).

При открытии покрытого (депонированного) аккредитива банк-эмитент перечисляет за счет средств плательщика или предоставленного ему кредита сумму аккредитива (покрытие) в распоряжение исполняющего банка на весь срок действия аккредитива. При открытии непокрытого (гарантированного) аккредитива банк-эмитент предоставляет исполняющему банку право списывать средства с ведущегося у него корреспондентского счета в пределах суммы аккредитива. Порядок списания денежных средств с корреспондентского счета банка-эмитента по гарантированному аккредитиву определяется по соглашению между банками.

Отзывным является аккредитив, который может быть изменен или отменен банком-эмитентом на основании письменного распоряжения плательщика без предварительного согласования с получателем средств и без каких-либо обязательств банка-эмитента перед получателем средств после отзыва аккредитива. Безотзывным признается аккредитив, который может быть отменен только с согласия получателя средств. По просьбе банка-эмитента исполняющий банк может подтвердить безотзывный аккредитив (подтвержденный аккредитив). Безотзывный аккредитив, подтвержденный исполняющим банком, не может быть изменен или отменен без согласия исполняющего банка. Порядок предоставления подтверждения по безотзывному подтвержденному аккредитиву определяется по соглашению между банками.

Аккредитив предназначен для расчетов с одним получателем средств.

Условиями аккредитива может быть предусмотрен акцепт уполномоченного плательщиком лица.

Получатель средств может отказаться от использования аккредитива до истечения срока его действия, если возможность такого отказа предусмотрена условиями аккредитива.

Порядок расчетов по аккредитиву устанавливается в основном договоре, в котором рекомендуется отражать следующее:

- наименование банка-эмитента;

- наименование банка, обслуживающего получателя средств;

- наименование получателя средств;

- сумма аккредитива;

- вид аккредитива;

- способ извещения получателя средств об открытии аккредитива;

- способ извещения плательщика о номере счета для депонирования средств, открытого исполняющим банком;

- полный перечень и точную характеристику документов, представляемых получателем средств;

- сроки действия аккредитива, представления документов, подтверждающих поставку товаров (выполнение работ, оказание услуг), и требования к оформлению указанных документов;

- условие оплаты (с акцептом или без акцепта);

- ответственность за неисполнение (ненадлежащее исполнение) обязательств.

В основной договор могут быть включены иные положения, касающиеся порядка расчетов по аккредитиву.

Платеж по аккредитиву производится в безналичном порядке путем перечисления суммы аккредитива на счет получателя средств. Допускаются частичные платежи по аккредитиву.

Чек - это ценная бумага, содержащая ничем не обусловленное распоряжение чекодателя банку произвести платеж указанной в нем суммы чекодержателю. Чекодателем является юридическое лицо, имеющее денежные средства в банке, которыми он вправе распоряжаться путем выставления чеков, чекодержателем - юридическое лицо, в пользу которого выдан чек, плательщиком - банк, в котором находятся денежные средства чекодателя.

Порядок и условия использования чеков в платежном обороте регулируются частью второй Гражданского кодекса Российской Федерации, а в части, им не урегулированной, - другими законами и устанавливаемыми в соответствии с ними банковскими правилами.

Чек оплачивается плательщиком за счет денежных средств чекодателя.

Чекодатель не вправе отозвать чек до истечения установленного срока для его предъявления к оплате.

Представление чека в банк, обслуживающий чекодержателя, для получения платежа считается предъявлением чека к оплате.

Плательщик по чеку обязан удостовериться всеми доступными ему способами в подлинности чека. Порядок возложения убытков, возникших вследствие оплаты плательщиком подложного, похищенного или утраченного чека, регулируется законодательством.

Хранение бланков чеков банками осуществляется в порядке, установленном нормативными актами Банка России.

Для осуществления безналичных расчетов могут применяться чеки, выпускаемые кредитными организациями.

Чеки кредитных организаций могут использоваться клиентами кредитной организации, выпускающей эти чеки, а также в межбанковских расчетах при наличии корреспондентских отношений.

Чеки, выпускаемые кредитными организациями, не применяются для расчетов через подразделения расчетной сети Банка России.

Чек должен содержать все обязательные реквизиты, установленные частью второй Гражданского кодекса Российской Федерации, а также может содержать дополнительные реквизиты, определяемые спецификой банковской деятельности и налоговым законодательством. Форма чека определяется кредитной организацией самостоятельно.

В случае, когда сфера обращения чеков ограничивается кредитной организацией и ее клиентами, чеки используются на основании договора о расчетах чеками, заключаемого между кредитной организацией и клиентом.

Чеки, выпускаемые кредитными организациями, могут применяться в межбанковских расчетах на основании договоров, заключаемых с клиентами, и межбанковских соглашений о расчетах чеками в соответствии с внутрибанковскими правилами проведения операций с чеками, разрабатываемыми кредитными организациями и определяющими порядок и условия использования чеков.

Межбанковское соглашение о расчетах чеками может предусматривать:

- условия обращения чеков при осуществлении расчетов;

- порядок открытия и ведения счетов, на которых учитываются операции с чеками;

- состав, способы и сроки передачи информации, связанной с обращением чеков;

- порядок подкрепления счетов кредитных организаций - участников расчетов;

- обязательства и ответственность кредитных организаций - участников расчетов;

- порядок изменения и расторжения соглашения.

Внутрибанковские правила проведения операций с чеками, определяющие порядок и условия их использования, должны предусматривать:

- форму чека, перечень его реквизитов (обязательных, дополнительных) и порядок заполнения чека;

- перечень участников расчетов данными чеками;

- срок предъявления чеков к оплате;

- условия оплаты чеков;

- ведение расчетов и состав операций по чекообороту;

- бухгалтерское оформление операций с чеками;

· порядок архивирования чеков.

Расчеты по инкассо представляют собой банковскую операцию, посредством которой банк (далее - банк-эмитент) по поручению и за счет клиента на основании расчетных документов осуществляет действия по получению от плательщика платежа. Для осуществления расчетов по инкассо банк-эмитент вправе привлекать другой банк (далее - исполняющий банк).

Расчеты по инкассо осуществляются на основании платежных требований, оплата которых может производиться по распоряжению плательщика (с акцептом) или без его распоряжения (в безакцептном порядке), и инкассовых поручений, оплата которых производится без распоряжения плательщика (в бесспорном порядке).

Платежные требования и инкассовые поручения предъявляются получателем средств (взыскателем) к счету плательщика через банк, обслуживающий получателя средств (взыскателя).

Получатель средств (взыскатель) представляет в банк указанные расчетные документы при реестре переданных на инкассо расчетных документов составляемом в двух экземплярах. В реестр могут включаться по усмотрению получателя средств (взыскателя) платежные требования и (или) инкассовые поручения.

Первый экземпляр реестра оформляется двумя подписями лиц, имеющих право подписи расчетных документов, и оттиском печати.

При приеме на инкассо платежных требований, инкассовых поручений ответственный исполнитель банка-эмитента осуществляет проверку соответствия расчетного документа установленной форме бланка, полноты заполнения всех предусмотренных бланком реквизитов, соответствия подписей и печати получателя средств (взыскателя) образцам, указанным в карточке с образцами подписей и оттиска печати, а также идентичности всех экземпляров расчетных документов. При приеме инкассовых поручений с приложенными исполнительными документами ответственный исполнитель банка обязан проверить соответствие реквизитов расчетного документа (даты и номера исполнительного документа, на который сделана ссылка в расчетном документе, взыскиваемой суммы, наименований, указанных в полях "Плательщик" и "Получатель" расчетного документа) реквизитам исполнительного документа. Наименование, указанное в поле "Получатель" расчетного документа, может не соответствовать наименованию взыскателя в исполнительном документе в случае взыскания денежных средств судебным приставом-исполнителем на депозитный счет службы судебных приставов.

Платежное требование является расчетным документом, содержащим требование кредитора (получателя средств) по основному договору к должнику (плательщику) об уплате определенной денежной суммы через банк.

Платежные требования применяются при расчетах за поставленные товары, выполненные работы, оказанные услуги, а также в иных случаях, предусмотренных основным договором.

Расчеты посредством платежных требований могут осуществляться с предварительным акцептом и без акцепта плательщика.

Без акцепта плательщика расчеты платежными требованиями осуществляются в случаях:

1) установленных законодательством;

2) предусмотренных сторонами по основному договору при условии предоставления банку, обслуживающему плательщика, права на списание денежных средств со счета плательщика без его распоряжения.

Кроме реквизитов, в платежном требовании указываются:

а) условие оплаты;

б) срок для акцепта;

в) дата отсылки (вручения) плательщику предусмотренных договором документов в случае, если эти документы были отосланы (вручены) им плательщику;

г) наименование товара (выполненных работ, оказанных услуг), номер и дата договора, номера документов, подтверждающих поставку товара (выполнение работ, оказание услуг), дата поставки товара (выполнения работ, оказания услуг), способ поставки товара и другие реквизиты - в поле "Назначение платежа".
 Вопрос 13: Расчет финансового и операционного циклов.

Операционный цикл (ОЦ) — это период времени от первой до последней операции в течение одного кругооборота средств. Операционный цикл - период между приобретением материалов и услуг и поступлением наличных средств от их реализации; если существует несколько операционных циклов, в качестве базы определения текущих активов используют один год.
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Финансовый (денежный) цикл (ФЦ) — это период времени от вложения денежных средств в виде оплаты сырья до получения денежных средств в виде оплаты готовой продукции. Финансовый цикл - период оборота средств, который равен интервалу между притоком и оттоком оборотного капитала.
[image: image62.png]Pl o = Ol o = OBy




Производственный цикл начинается с момента поступления сырья и материалов на склад предприятия, заканчивается в момент отгрузки покупателю продукции, которая была изготовлена из данных материалов.

 Финансовый цикл начинается с момента оплаты поставщикам материалов, заканчивается в момент получения денег от покупателя за отгруженную продукцию.

Финансирование издержек производится не только в начале производственного цикла, но и в процессе изготовления продукции. Поэтому длительность финансового цикла (период оборота текущих активов), как и периоды оборота отдельных видов оборотных средств, по своей природе являются усредненными параметрами.
Длительность циклов определяется с помощью периодов оборота.

Основные этапы обращения денежных средств в ходе производственной деятельности представлены на рис.
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Этапы обращения денежных средств
Вопрос14 : Анализ состава, структуры и динамики дебиторской и кредиторской задолженности, в том числе просроченной.
 Состояние дебиторской и кредиторской задолженностей, их размеры и их качество оказывают сильное влияние на финансовое состояние организации. Для улучшения финансового положения организации необходимо:

- следить за соотношением дебиторской и кредиторской задолженности. Значительное превышение дебиторской задолженности создает угрозу финансовой устойчивости организации и делает необходимым привлечение дополнительных источников финансирования;


- контролировать состояние расчетов по просроченным задолженностям;

- по возможности ориентироваться на увеличение количества заказчиков, с целью уменьшения риска неуплаты монопольным заказчиком.

Большое влияние на оборачиваемость капитала, вложенного в текущие активы, а, следовательно, и на финансовое состояние предприятия оказывают увеличение или уменьшение дебиторской задолженности.

Резкое увеличение дебиторской задолженности и ее доли в текущих активах может свидетельствовать о неосмотрительной кредитной политике предприятия по отношению к покупателям либо об увеличении объема продаж, либо неплатежеспособности части покупателей. С другой стороны, предприятие может сократить отгрузку продукции, чтобы уменьшить счета дебиторов. Следовательно, рост дебиторской задолженности не всегда оценивается отрицательно.

Оценивая состояние текущих активов, важно изучить качество и ликвидность дебиторской задолженности. Одним из показателей, используемых для этой цели, является период оборачиваемости дебиторской задолженности организации (Пд.з.)

	ОДЗ 

(в оборотах) =
	Средние остатки задолженности по счетам дебиторов · Дни периода

	
	Сумма кредитового оборота по счетам дебиторов


При проведении анализа целесообразно также рассчитать долю дебиторской задолженности в общем объеме текущих активов и долю просроченной задолженности в составе дебиторской задолженности. Этот показатель характеризует «качество» дебиторской задолженности. Тенденция к его росту свидетельствует о снижении ликвидности.
Доля дебиторской задолженности в общем объеме текущих активов:

	D дз =
	Средние остатки дебиторской задолженности

	
	Средние остатки активов


Доля просроченной задолженности в составе дебиторской задолженности:

	Доля просроченной задолженности
	=
	Средние остатки просроченной дебиторской задолженности

	
	
	Средние остатки дебиторской задолженности


Расчет вышеназванных показателей позволяет представить четкую картину состояния расчетов с разными дебиторами, выявить просроченную задолженность.

Анализ дебиторской задолженности необходимо дополнить анализом кредиторской задолженности. Методика анализа кредиторской задолженности аналогична методике анализа дебиторской задолженности.

Сравнивая состояние дебиторской и кредиторской задолженностей, необходимо рассчитать оборачиваемость кредиторской задолженности (в оборотах и днях) и срок ее погашения поставщикам. Оборачиваемость кредиторской задолженности может рассчитываться по разным методикам:- по выручке от реализации;- по себестоимости реализации (более точная оценка);

	ОКЗ 
(в оборотах) =
	Выручка от реализации (себестоимость реализованной продукции)

	
	Среднегодовая кредиторская задолженность


	ОКЗ 
(в днях) =
	Средняя кредиторская задолженность за период · Период времени в днях

	
	Выручка от реализации (себестоимость реализованной продукции)


	Срок погашения

КЗ поставщикам

(в днях)
	=
	Средняя за период кредиторская задолженность · Период времени в днях

	
	
	Сумма погашенных (оплаченных) обязательств поставщиков


Наличие просроченной задолженности создает финансовые затруднения, так как предприятие будет чувствовать недостаток финансовых ресурсов для приобретения производственных запасов, выплаты заработной платы и др. Кроме того, замораживание средств в дебиторской задолженности приводит к замедлению оборачиваемости капитала.

Просроченная дебиторская задолженность означает также рост риска непогашения долгов и уменьшение прибыли.

 В процессе анализа нужно изучить динамику, состав, причины и давность образования дебиторской 

задолженности, установить, нет ли в ее составе сумм, нереальных для взыскания, или, по которым исчезают 

сроки исковой давности. Для анализа дебиторской и кредиторской задолженности, кроме баланса, используются 

материалы первичного и аналитического бухгалтерского учета.
Вопрос15: Расчет и оценка обеспеченности организации собственными оборотными средствами
Для определения доли собственных средств в формировании оборотных активов организации рассчитываются:

коэффициент обеспеченности организации собственными оборотными средствами:

по неутонченному варианту

                           стр. 490 - стр. 190

                  Кобесп = -------------------;

                                стр. 290

Если значение данного коэффициента меньше 0,1, структура баланса может быть признана неудовлетворительной, а организация - неплатежеспособной;

коэффициент обеспеченности запасов собственными оборотными средствами:

по неутонченному варианту

                               стр. 490 - стр. 190

                   Кобс =    -------------------;

                                стр. 210

где стр. 210 - "Запасы".

Считается, что коэффициент обеспеченности должен изменяться в пределах 0,6 - 0,8, т.е. 60 - 80% запасов организации должны формироваться из собственных источников;

коэффициент маневренности:

по неутонченному варианту

                         стр. 490 - стр. 190

                    Км = -------------------;

                              стр. 490

Этот коэффициент показывает, какая часть собственных средств находится в мобильной форме, позволяющей относительно свободно маневрировать данными средствами. Рекомендуется поддерживать значение этого коэффициента на уровне 0,5.

Коэффициенты анализируются в динамике, сравниваются с установленными нормативами и могут быть использованы при проведении комплексной оценки финансовой устойчивости организации.

Вопрос16: Порядок очередности платежей с расчетного и других счетов организации
При наличии на счете денежных средств, сумма которых достаточна для удовлетворения всех требований, предъявленных к счету, списание этих средств со счета осуществляется в порядке поступления распоряжений клиента и других документов на списание (календарная очередность), если иное не предусмотрено законом. 

При недостаточности денежных средств на счете для удовлетворения всех предъявленных к нему требований списание денежных средств осуществляется в следующей очередности: 

в первую очередь осуществляется списание по исполнительным документам, предусматривающим перечисление или выдачу денежных средств со счета для удовлетворения требований о возмещении вреда, причиненного жизни и здоровью, а также требований о взыскании алиментов; 

во вторую очередь производится списание по исполнительным документам, предусматривающим перечисление или выдачу денежных средств для расчетов по выплате выходных пособий и оплате труда с лицами, работающими по трудовому договору, в том числе по контракту, по выплате вознаграждений авторам результатов интеллектуальной деятельности; 

в третью очередь производится списание по платежным документам, предусматривающим перечисление или выдачу денежных средств для расчетов по оплате труда с лицами, работающими по трудовому договору (контракту), а также по отчислениям в Пенсионный фонд Российской Федерации, Фонд социального страхования Российской Федерации и фонды обязательного медицинского страхования; 

в четвертую очередь производится списание по платежным документам, предусматривающим платежи в бюджет и внебюджетные фонды, отчисления в которые не предусмотрены в третьей очереди; 

в пятую очередь производится списание по исполнительным документам, предусматривающим удовлетворение других денежных требований; 

в шестую очередь производится списание по другим платежным документам в порядке календарной очередности. 

Списание средств со счета по требованиям, относящимся к одной очереди, производится в порядке календарной очередности поступления документов.
Вопрос: Преимущества и недостатки различных методов расчетов с поставщиками и покупателями, опасности торговли в кредит

Существует несколько классификаций расчетов по товарным операциям и хозяйственным договорам между поставщиками и покупателями.

1) Относительно факта свершения сделки (отгрузки продукции, товаров и т.д.): 

· предварительная или авансовая оплата продукции (товаров, работ и услуг)

· оплата по факту свершения сделки.

2) С точки зрения условий оплаты сделки.акцептная форма расчетов, безакцептная форма расчетов, аккредитивная форма расчетов (предварительное резервирование средств для оплаты сделки), плановые платежи, зачет взаимной задолженности (взаиморасчеты).

3) По используемым платежным средствам: без использования платежных средств (расчет платежными требованиями, поручениями и др.), чековая форма расчетов, вексельная форма расчетов

4) По источникам средств, привлекаемым для финансирования сделки: за счет собственных средств предприятия (организации), за счет кредитов и других заемных средств, за счет средств клиента (при посреднической деятельности)

В соответствии с нормами Гражданского кодекса РФ кредиты могут предоставляться не только путем заключения самостоятельных сделок заемного типа (например, кредитный договор или договор займа), но и с помощью договоров коммерческого кредитования. Коммерческий кредит представляет собой не самостоятельную сделку заемного типа, а специальное условие о порядке проведения расчетов, содержащееся в возмездном договоре.
Коммерческим кредитом является получение в собственность денег или вещей, имеющих общие родовые признаки. Коммерческий кредит не является обособленным обязательством, он всегда будет дополнительным по отношению к основному договору (договору купли-продажи, подряда, аренды и других отношений, связанных с возмездным оказанием различных услуг). Следовательно, коммерческое кредитование юридически неразрывно связано с тем договором, условием которого оно является. Предоставление коммерческого кредита по самостоятельному кредитному договору или договору займа не допускается. Это уже два отдельных договора.
Необходимость использования коммерческого кредита обусловлена следующими причинами:
- ограниченная платежеспособность мелких и средних организаций;
- рост стоимости товаров (работ, услуг);
- условия кредитных договоров, затрудняющих получение банковских ссуд, особенно в периоды кризисов.
Виды коммерческого кредита

Коммерческий кредит означает кредитование, осуществляемое самими участниками производства и реализации товаров (работ, услуг) в виде предоставления аванса (частичной оплаты), предварительной оплаты, отсрочки платежа за товар (работу, услугу) и рассрочки платежа за товар (работу или услугу) (см. схему 1).
Поставщики товаров, работ, услуг предоставляют коммерческий кредит в виде отсрочки и рассрочки платежа, а покупатели - в виде предоплаты и аванса.
Виды предоставления коммерческого кредита: 1) Аванс (частичная оплата), 2) Предварительная оплата, 3) Отсрочка платежа, 4) Рассрочка платежа
Способы предоставления коммерческого кредита: 1) Вексельный способ, 2) Открытый счет, 3) Скидка покупателю при условии оплаты в определенный срок, 4) Сезонный кредит, 5) Консигнация
При использовании вексельного способа задолженность за поставленные товары (работы, услуги) оформляется и подтверждается векселем, выданным покупателем продавцу в соответствии с условиями договора. В этом случае в предмете договора должна быть прямо предусмотрена обязанность покупателя оплатить товар (работы, услуги) путем передачи своего векселя. Если покупатель должен передать свой вексель, у продавца с момента передачи векселя возникает право требовать от покупателя определенную денежную сумму за переданный покупателю товар (работы, услуги).
При расчетах по открытому счету организация-покупатель может осуществлять периодические закупки без обращения за кредитом в каждом отдельном случае. Механизм расчетов по открытому счету заключается в том, что по заказу покупателя товар немедленно отгружается, а платеж за него производится в установленные сроки после получения счета.
Сезонный кредит применяется организациями-покупателями с целью создания необходимых запасов продукции перед периодом проведения сезонных распродаж и позволяет отсрочить платежи производителю до конца распродажи. Преимущество данного способа заключается в том, что организации-производители могут выпускать продукцию без осуществления дополнительных затрат на ее складирование и хранение.
Консигнация применяется, как правило, при реализации новых товаров, спрос на которые трудно спрогнозировать. Суть консигнации состоит в том, что розничная торговля может получать товарно-материальные ценности без обязательства по их оплате. Это означает, что платеж производителю товара осуществляется только при условии реализации данного товара. В противном случае товар возвращается организации-производителю.
Опасности торговли в кредит: Если у организации существует временной лаг между отгрузкой и оплатой продукции, то за период такого разрыва покупательная способность (ценность) доходов уменьшается независимо от того, каков уровень инфляции, примерно на величину процентов, которые организация могла бы получить, если бы денежные средства, поступившие в момент отгрузки, были положены на депозит в банке.

При инфляции реальная стоимость каждого поступления денежных средств уменьшается еще на величину инфляционного обесценения.

Поэтому в условиях инфляции организация стремится уменьшить временной лаг между отгрузкой и оплатой или вообще требует предоплаты, неся тем самым потери в конкурентной борьбе, поскольку важнейшим фактором увеличения объема продаж является продажа продукции в кредит (кредитная политика организации).
Вопрос17: Процедуры пересчета дебиторской задолженности в кредит, контроль за использованием кредита в организации, факторинг
Схема факторинга выглядит достаточно просто. Продавец (клиент) поставляет свою продукцию покупателю (должнику) с отсрочкой платежа. Затем продавец уступает право требования долга финансовому агенту (фактору). За это финансовый агент сразу выплачивает продавцу от 80 до 90 процентов задолженности. Остаток (за вычетом комиссионных) продавец получает после того, как покупатель перечислит деньги финансовому агенту.
Согласно статье 826 Гражданского кодекса РФ, предметом уступки, под которую финансовый агент предоставляет финансирование, может быть как денежное требование, срок платежа по которому уже наступил (существующее требование), так и право на получение денежных средств, которое возникнет в будущем (будущее требование). Но будущее требование становится действительным лишь с возникновением такого права.

Статья 825 Гражданского кодекса РФ ограничивает круг лиц, которые могут быть финансовыми агентами. В него входят банки, иные кредитные организации, а также коммерческие организации, у которых есть лицензия на осуществление такого вида деятельности. 

Продавец (клиент) гарантирует финансовому агенту, что денежное требование, являющееся предметом уступки, действительно. Для этого он должен представить счета-фактуры, накладные и другие документы, доказывающие, что товары или услуги реализованы покупателю. Вместе с тем клиент должен сообщить фактору любую имеющуюся у него информацию о своих покупателях, а также сведения, которые могут упростить получение долгов.
Кроме того, продавец обязан письменно проинформировать покупателя об уступке денежного требования финансовому агенту. Для этого он делает на счетах-фактурах так называемую уступочную надпись.
Договор финансирования под уступку денежного требования может быть с правом обратного требования (с регрессом) и без права обратного требования (без регресса).
При факторинге с правом обратного требования рискует поставщик: он возвращает финансовому агенту деньги, если покупатель не выполнит свои обязательства. А при факторинге без права обратного требования взыскание задолженности с покупателя - проблема финансового агента.

          Российским гражданским законодательством предусмотрены специальные нормы в отношении договоров факторинга (финансирования под уступку денежного требования), закрепленные ст.824-833 ГК РФ. В соответствии с ГК РФ по договору факторинга одна сторона (финансовый агент) передает или обязуется передать другой стороне (клиенту) денежные средства в счет денежного требования клиента (кредитора) к третьему лицу (должнику), вытекающего из предоставления клиентом товаров, выполнения им работ или оказания услуг третьему лицу, а клиент уступает или обязуется уступить финансовому агенту это денежное требование.

Отличия цессии и факторинга. 
1. Предметом уступки по договору факторинга может быть только денежное требование клиента (кредитора) к третьему лицу (должнику). При этом имеется в виду как денежное требование, срок платежа по которому уже наступил По договору цессии кредитор может передать другому лицу принадлежащее ему право требования - как денежного характера, так и любого иного (например, право требования поставки товара).
2. Предметом факторинга может быть денежное требование клиента (кредитора) к третьему лицу (должнику. Так, в частности, не может переуступаться по договору факторинга денежное требование, которое клиент приобрел к третьему лицу в результате его переуступки ему по договору цессии другим кредитором третьего лица.
3. Уступка прав посредством факторинга может осуществляться только на основании договора, а уступка прав по договору цессии может иметь место как в силу договора, так и на основании закона.
4. Факторинг отличается от цессии по составу участников. В соответствии со ст.825 ГК РФ в качестве финансовых агентов по договору факторинга могут выступать банки и иные кредитные организации, а также любые другие коммерческие организации, имеющие лицензию на осуществление факторинга.  При цессии в качестве субъектов, приобретающих права требования (цессионария), могут выступать организации (как коммерческие, так и некоммерческие) любых орг.-правовых форм, а также физические лица, включая индивидуальных предпринимателей. 

5. Договор факторинга в отличие от договора цессии является возмездным. Договор цессии может носить как возмездный, так и безвозмездный характер. 
6. ГК РФ содержит определенные условия, ограничивающие возможность применения цессии. Так, не допускается использование цессии, если договором между кредитором и должником предусмотрено, что обязательства должника перед кредитором, вытекающие из данного договора, последний не может переуступать третьим лицам. Также не допускается без согласия должника уступка требования в форме цессии по обязательству, в котором личность кредитора имеет существенное значение для должника. Указанные ограничения не действуют в отношении факторинга. 

7. При цессии уступаемое право требования может быть в дальнейшем уступлено цессионарием другому лицу вне зависимости от того, содержится ли условие о последующей уступке права требования в договоре цессии. При факторинге последующая уступка денежного требования фин. агентом возможна в случае, если это прямо предусмотрено в договоре финансирования под уступку денежного требования. 
Важным аспектом отношений в области факторинга является также возможность должника предъявить к зачету финансовому агенту свои денежные требования к клиенту, вытекающие из соответствующих гражданско-правовых договоров. Если должник воспользуется названным правом, то сумма денежных средств, которую он обязан в соответствии с договором факторинга уплатить финансовому агенту, уменьшается на сумму, предъявленную к зачету. При этом клиент освобождается от исполнения обязательств перед должником, которые были приняты в рамках факторинга к зачету финансовым агентом. Денежные требования могут быть предъявлены должником к зачету финансовому агенту, только если они соответствуют требованиям ст.410-412 ГК РФ.
Вопрос18: Смета движения денежных средств

Смета включает ожидаемые приход и расход денежных средств в течении дня,  недели, месяца или года. Ожидаемое сальдо с минимальной (потребностью) величиной, которая определяется конкретно по каждому предприятию финансовыми менеджерами.

Смета ДС взаимосвязана с другими сметами: продаж, производственных и текущих расходов, капитальных затрат. В ней учитываются: предстоящая выплата дивидендов, планы финансирования различных проектов за счет собственных средств или долгосрочных кредитов.

Баланс денежных доходов и поступлений позволяет оценить, сколько денег необходимо вложить в бизнес в разбивке по времени, проверить синхронность поступления и расходования денежных средств, а значит, проверить будущую ликвидность предприятия.

Оперативное финансовое планирование заключается в составлении и исполнении платежного календаря. Платежный календарь – это подробный финансовый документ, отражающий оперативный денежный оборот предприятия. Т.к. весь оборот проходит через расчетный, текущий, валютный и ссудные счета, то в нем представлено движение ДС по их поступлению и использованию. Платежный календарь обеспечивает оперативное финансирование, выполнение расчетных и платежных обязательств, фиксирует происходящие изменения в платежеспособности предприятия. Он позволяет отслеживать состояние собственных средств, а также привлекать в необходимых случаях банковский или коммерческий кредит. С помощью платежного календаря контролируется составление смет затрат, издержек производства и обращения, выпуск продукции и реализации отдельными структурными подразделениями, а также уровень самоокупаемости и рентабельности.

Основным плановым документом по управлению текущим денежным оборотом является бюджет движения денежных средств (БДДС). Его разрабатывают на предстоящий квартал с разбивкой показателей по месяцам или на месяц с разбивкой по декадам (пятидневкам). Цель составления БДДС  - обеспечить достаточность денежных ресурсов на любой момент для совершения операций по текущей, инвестиционной и финансовой деятельности. Ввиду того что планирование денежных средств подвержено неопределенности, целесообразно предусматривать денежные ресурсы, несколько превышающие их минимум, необходимый предприятию в прогнозном периоде. Соблюдение этого принципа позволяет руководству предприятия принимать оперативные меры по трансформации излишних средств в краткосрочные инвестиции. Движение денежных средств – это отражение бесконечного процесса работы предприятия, где не существует начальной и конечной точки. Для успешного осуществления хозяйственной деятельности должен существовать непрерывный поток товаров (услуг) и других материальных ценностей на предприятии и из него. Чтобы процесс не прерывался, важно обеспечить своевременное поступление денежных средств на расчетные счета и скоординировать платежи фирмы, максимально приблизив их к поступлениям. Любое значительное невыполнение обязанностей по платежам означает, что непрерывность деятельности предприятия находится под угрозой. Для того, чтобы этого не произошло, целесообразно обеспечить планирование будущего (ожидаемого) потока денежных средств. Ожидаемые поступления за расчетный период и их скорость необходимо оценить и сравнить с ожидаемыми платежами и их скоростью. Заранее необходимо оценить любые разрывы, особенно важные в те моменты, когда их результатом является дефицит денежных средств. Важнейшими аспектами финансового управления является умение менеджеров предприятия использовать с выгодой излишки денежных средств и способность принять меры для покрытия возможного дефицита. Значительно легче возместить дефицит денежных средств, если он заранее спрогнозирован. Основное назначение БДДС заключается в следующем:- обеспечение стабильной платежеспособности предприятия;- анализ взаимосвязи полученного финансового результата и изменения величины денежных средств;- проведение эффективной политики в сфере привлечения заемных средств;- рациональное размещение свободных денежных средств;- осуществление учета, анализа и планирования денежных потоков предприятия и образующих его центров финансового учета; -выявление величины и контроль за динамикой положительного и отрицательного сальдо денежных средств как по предприятию в целом, так и по каждому центру финансового учета.
Вопрос 19: Нормирование запасов.
Норматив оборотных средств по запасам сырья, основных материалов и покупных полуфабрикатов исчисляется на основании их среднего однодневного расхода (Р) и средней нормы запаса в днях.

Однодневный расход определяется путем деления затрат на определенный элемент оборотных средств на 90 дней (при равномерном характере производства – на 360 дней).

Средняя норма оборотных средств определяется как средневзвешенная величина исходя из норм оборотных средств на отдельные виды или группы сырья, основных материалов и покупных полуфабрикатов и их однодневного расхода.

Норма оборотных средств по каждому виду или однородной группе материалов учитывает время пребывания в текущем (Т), страховом (С), транспортном (М), технологическом (А) и подготовительном (Д) запасах.

Текущий запас – основной вид запаса, необходимый для бесперебойной работы предприятия между двумя очередными поставками. На размер текущего запаса влияют периодичность поставок материалов по договорам и объем их потребления в производстве. Норма оборотных средств в текущем запасе обычно принимается в размере 50% среднего цикла снабжения, что обусловлено поставкой материалов несколькими поставщиками и в разные сроки.

Страховой запас – второй по величине вид запаса, который создается на случай непредвиденных отклонений в снабжении и обеспечивает непрерывную работу предприятия. Страховой запас принимается, как правило, в размере 50% текущего запаса, но может быть и меньше этой величины в зависимости от местоположения поставщиков и вероятности перебоя в поставках.

Транспортный запас создается в случае превышения сроков грузооборота в сравнении со сроками документооборота на предприятиях, удаленных от поставщиков на значительные расстояния.

Технологический запас создается в случаях, когда данный вид сырья нуждается в предварительной обработке, выдержке для придания определенных потребительских свойств. Этот запас учитывается в том случае, если он не является частью процесса производства. Например, при подготовке к производству некоторых видов сырья и материалов необходимо время на подсушку, разогрев, размол и т.д.

Подготовительный запас связан с необходимостью приемки, разгрузки, сортировки и складирования производственных запасов. Нормы времени, необходимого для этих операций, устанавливаются по каждой операции на средний размер поставки на основании технологических расчетов или посредством хронометража.

Норматив оборотных средств в запасах сырья, основных материалов и покупных полуфабрикатов (Н), отражающий общую потребность в оборотных средствах по этому элементу производственных запасов, исчисляется как сумма норм оборотных средств в текущем, страховом, транспортном, технологическом и подготовительном запасах. Полученная общая норма умножается на однодневный расход по каждому виду или группам материалов:

Н= Р (Т+ С+ М+ А+Д).
Вопрос 20: Нормирование незавершенного производства.

Величина норматива оборотных средств в незавершенном производстве зависит от четырех факторов: объема и состава производимой продукции, длительности производственного цикла, себестоимости продукции и характера нарастания затрат в процессе производства.

Объем производимой продукции непосредственно влияет на величину незавершенного производства: чем больше производится продукции при прочих равных условиях, тем больше будет размер незавершенного производства. Изменение состава производимой продукции по-разному влияет на величину незавершенного производства. При повышении удельного веса продукции с более коротким циклом производства объем незавершенного производства сократится, и наоборот.

Себестоимость продукции прямо влияет на размер незавершенного производства. Чем ниже затраты на производство, тем меньше объем незавершенного производства в денежном выражении. Рост себестоимости продукции влечет увеличение незавершенного производства.

Объем незавершенного производства прямо пропорционален продолжительности производственного цикла. Производственный цикл включает время производственного процесса, технологический запас, транспортный запас, время накопления полуфабрикатов перед началом следующей операции (оборотный запас), время нахождения полуфабрикатов в запасе для гарантии непрерывности процесса производства (страховой запас), Продолжительность производственного цикла равна времени с момента первой технологической операции до приемки готового изделия на складе готовой продукции. Сокращение запасов в незавершенном производстве способствует улучшению использования оборотных средств за счет сокращения длительности производственного цикла.

Для определения нормы оборотных средств по незавершенному производству необходимо знать степень готовности изделий. Ее отражает так называемый коэффициент нарастания затрат.
Все затраты в процессе производства подразделяются на единовременные и нарастающие. К единовременным относятся затраты, производимые в самом начале производственного цикла, – затраты сырья, материалов, покупных полуфабрикатов. Остальные затраты считаются нарастающими. Нарастание затрат в процессе производства может происходить равномерно и неравномерно.

Коэффициент нарастания затрат определяется при равномерном и неравномерном нарастании затрат. При равномерном нарастании коэффициент нарастания затрат вычисляется по Формуле: 
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где К – коэффициент нарастания затрат; Фед – единовременные затраты; Фн – нарастающие затраты. 
При неравномерном нарастании затрат по дням производственного цикла коэффициент нарастания затрат определяется по формуле;
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где С– средняя стоимость изделия в незавершенном производстве; П– производственная себестоимость изделия. 

Нормирование оборотных средств в незавершенном производстве осуществляется по формуле:

Н= 3 * Т * К,
где Н – норматив оборотных средств в незавершенном производстве; 3 – однодневные затраты; Т – длительность производственного цикла; К– коэффициент нарастания затрат в производстве.

Расчет норматива оборотных средств на незавершенное производство в отдельных отраслях промышленности может производиться иными методами в зависимости от характера производства.

Вопрос 21: Нормирование готовой продукции
Норматив оборотных средств на готовую продукцию определяется как произведение нормы оборотных средств и однодневного выпуска товарной продукции в предстоящем году по производственной себестоимости:
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где Н – норматив оборотных средств на готовую продукцию; В – выпуск товарной продукции в IV квартале предстоящего года (при равномерном характере производства) по производственной себестоимости; Д – число в периоде; Т– норма оборотных средств на готовую продукцию, дни.

Норма запаса (Т) устанавливается в зависимости от времени, необходимого;

• на подбор отдельных видов изделий и их комплектования в партии;

• на упаковку и транспортировку продукции со склада поставщиков до станции отправителя;

• на погрузку.

Тема 4. Управление  рентабельностью активов и капитала организации.
Вопрос 1: Рентабельность активов и собственного капитала как показатели оценки эффективности хозяйственной деятельности организации.
Результативность, экономическая целесообразность функционирования коммерческой организации измеряются абсолютными и относительными показателями. Различают показатели экономического эффекта и экономической эффективности.

Экономический эффект – это показатель, характеризующий результат деятельности, в качестве такого показателя для коммерческой организации используют показатели выручки от продаж, общей величины полученного дохода, прибыли и др. 

Экономическая эффективность – относительный показатель, с помощью которого соизмеряют полученный эффект с затратами или ресурсами, использованными для достижения этого эффекта.

Для оценки эффективности хозяйственной деятельности коммерческой организации используются  показатели рентабельности, которые измеряют прибыльность с различных позиций. 

Общая формула расчета рентабельности: 

Р =Пр/V
где,

Пр– прибыль;

V – показатель, по отношению к которому рассчитывается рентабельность.

Существует много коэффициентов рентабельности в зависимости  от того, с какой позиции хотят оценить эффективность финансово-хозяйственной деятельности коммерческой организации.

Наиболее обобщающими характеристиками эффективности финансово-хозяйственной деятельности организации являются коэффициенты рентабельности по отношению ко всему капиталу (активам) и собственному капиталу организации. 

Система показателей рентабельности активов и собственного капитала характеризуют эффективность осуществляемых коммерческой организацией видов деятельности: операционной (текущей), инвестиционной, финансовой.

Показатели, характеризующие прибыльность текущей деятельности: рентабельность совокупных активов, рентабельность оборотных активов, рентабельность продаж, рентабельность расходов.

Показатели, характеризующие доходность финансовой деятельности: рентабельность совокупных вложений капитала (собственного и заемного), цена заемного капитала, соотношение заемного и собственного капитала.

Обобщающим  показателем, который рассматривается в качестве критерия оценки рациональности принимаемых решений в рамках финансово-хозяйственной деятельности организации служит показатель рентабельности собственного капитала, в котором находит отражение вся система показателей эффективности хозяйственной деятельности организации.

Вопрос 2:   Расчет и оценка финансовых коэффициентов рентабельности.
Показатели рентабельности характеризуют финансовые результаты и эффективность деятельности предприятия. Они измеряют доходность предприятия с различных позиций и группируются в соответствии с интересами участников экономического процесса.

Некоторые показатели рентабельности представлены в таблице (формулы расчета приведены на основании строк баланса - Ф1 и строк Отчета о прибылях и убытках - Ф2).

┌───┬───────────────────┬────────────────────────────────────────────────┬─────────────────────────┐
│ N │Наименование  пока-│                Способ расчета                  │       Пояснения         │
│п/п│зателя             │                                                │                         │
├───┼───────────────────┼────────────────────────────────────────────────┼─────────────────────────┤
│ 1 │Рентабельность про-│                    стр. 050 ф2                 │Показывает, сколько  при-│
│   │даж  по прибыли  от│              R1 = ────────────-                │были приходится на 1 руб.│
│   │продаж             │                    стр. 010 ф2                 │реализованной продукции  │
├───┼───────────────────┼────────────────────────────────────────────────┼─────────────────────────┤
│ 2 │Рентабельность  ак-│                                                │Показывает  эффективность│
│   │тивов по прибыли до│                   стр. 140 ф2                  │использования     активов│
│   │налогообложения    │R2 = ────────────────────────────────────────── │предприятия              │
│   │                   │      0,5 х (стр. 300 н.г. + стр. 300 к.г.) ф1  │                         │
├───┼───────────────────┼────────────────────────────────────────────────┼─────────────────────────┤
│ 3 │Чистая   рентабель-│                                                │Показывает  эффективность│
│   │ность  собственного│                   стр. 190 ф2                  │использования собственно-│
│   │капитала  (упрощен-│R3 = ────────────────────────────────────────── │го капитала              │
│   │ный вариант)       │      0,5 х (стр. 490 н.г. + стр. 490 к.г.) ф1  │                         │
├───┼───────────────────┼────────────────────────────────────────────────┼─────────────────────────┤
│ 4 │Рентабельность обо-│                                                │Показывает  эффективность│
│   │ротных  активов  по│                   стр. 140 ф2                  │использования   оборотных│
│   │прибыли до  налого-│R4 = ────────────────────────────────────────── │активов                  │
│   │обложения          │      0,5 х (стр. 290 н.г. + стр. 290 к.г.) ф1  │                         │
├───┼───────────────────┼────────────────────────────────────────────────┼─────────────────────────┤
│ 5 │Фондорентабельность│                   стр. 140 ф2                  │Показывает  эффективность│
│   │                   │R5 = ────────────────────────────────────────── │использования  внеоборот-│
│   │                   │      0,5 х (стр. 190 н.г. + стр. 190 к.г.) ф1  │ных активов              │
├───┼───────────────────┼────────────────────────────────────────────────┼─────────────────────────┤
│ 6 │Рентабельность рас-│                   стр. 050 ф2                  │Показывает, сколько  при-│
│   │ходов   по  обычным│R6 = ─────────────────────────────────────      │были приходится на 1 руб.│
│   │видам деятельности │      (стр. 020 + стр. 030 + стр. 040) ф2       │расходов по обычным видам│
│   │                   │                                                │деятельности             │
├───┼───────────────────┼────────────────────────────────────────────────┼─────────────────────────┤
│ 7 │Рентабельность  ин-│                                  стр. 140 ф2   │Показывает  эффективность│
│   │вестиционного капи-│R7 = ────────────────────────────────────────── │использования   капитала,│
│   │тала               │         0,5 х (стр. 490 н.г. + стр. 590 н.г. + │вложенного в деятельность│
│   │                   │                                                │организации на длительный│
│   │                   │ ─────────────────────────────────              │срок                     │
│   │                   │ стр. 490 к.г.+ стр. 590 к.г.) ф1               │                         │
├───┼───────────────────┼────────────────────────────────────────────────┼─────────────────────────┤
│ 8 │Чистая   рентабель-│                                  стр. 190 ф2   │Показывает  эффективность│
│   │ность  собственного│R8 = ────────────────────────────────────────── │использования собственно-│
│   │капитала  (уточнен-│         0,5 х (стр. 490 н.г. + стр. 640 н.г. + │го капитала              │
│   │ный вариант)       │                                                │                         │
│   │                   │ ──────────────────────────────────             │                         │
│   │                   │ стр. 490 к.г. + стр. 640 к.г.) ф1              │                         │
└───┴───────────────────┴────────────────────────────────────────────────┴──────────────




Вопрос 3:  Методы факторного анализа финансовой рентабельности капитала.
                                                                                               Чпр
     Финансовая рентабельность капитала  ФРск =  ————————
                                                                                                СК
определяется отношением чистой прибыли к среднегодовой стоимости собственного капитала (показывает, сколько чистой прибыли получила организация на один рубль собственного капитала):
Для анализа показателей рентабельности активов используют факторные модели, получаемые из исходной формулы с использованием методов моделирования модели.
В качестве примера рассмотрим два вида моделей:
1) двухфакторная:
             Чпр     Чпр       Вр
     ФРск= ————— =  ————  х  ————— = Рп х Кобск
             Ск      Вр       СК
где Вр - выручка от реализации продукции, работ, услуг;
Рп - чистая рентабельность продаж;
Кобск - оборачиваемость собственного капитала;
2) трехфакторная:
        Чпр х Вр х К       Чпр       Вр      К                   1
 ФРск = ———————————  х =  ————  х  ————— х  ———— = Рп х Кобк х —————
        Ск х Вр х К        Вр       Ск       Ск                  Ка
где Кобк - капиталоотдача (оборачиваемость капитала, показатель деловой активности);
Ка - коэффициент автономии (коэффициент финансовой независимости показывает долю собственного капитала во всем капитале).

Вопрос 4: Моделирование показателей рентабельности активов как база проведения многофакторного анализа.

Одним из основных показателей рентабельности активов, характеризующих эффективность хозяйственной деятельности, является общая рентабельность.

На уровень и динамику показателей рентабельности совокупных активов, оказывает влияние вся совокупность производственно-хозяйственных факторов:

- уровень организации производства и управления;

- структура капитала, степень использования производственных ресурсов;

- объем, качество и структура продукции;

- затраты на производство и себестоимость продукции;

- прибыль и направления её использования.

Рентабельность совокупных активов является наиболее общим показателем  в системе характеристик рентабельности, отражающим величину прибыли на единицу стоимости капитала.

Рентабельность совокупных активов определяется по формуле:

	Ра =
	Прибыль до налогообложения 

	
	Средняя стоимость совокупных активов 


Исходная формула может быть представлена в виде факторной модели

	Ра =
	Прибыль
	·
	Выручка

	
	Выручка
	
	Средняя стоимость совокупных активов


Данное выражение характеризует зависимость рентабельности совокупных активов от рентабельности продаж и оборачиваемости (производительности) активов.

Методология факторного анализа показателей рентабельности предусматривает разложение исходных формул расчета показателя рентабельности по всем качественным и количественным факторам интенсификации производства и эффективности хозяйственной деятельности.

Для более детального анализа рентабельности активов используется многофакторная модель вида:

	Ра  =
	Прибыль от продаж
	=
	Прибыль от продаж
	=

	
	Средняя стоимость совокупных активов
	
	ОФ + Об.С.
	


	=
	Пр/Вр
	
	=
	1-(ФОТ/Вр+M/Вр+A/Вр)

	
	ОФ/Вр+об.с./Вр
	
	
	ОФ/Вр+об.с./Вр


где:

ОФ
- средняя за период стоимость внеоборотных активов;

Об.с
- средняя за период стоимость оборотных активов;

ФОТ/Вр
- зарплатоемкость продукции;

M/ Вр
- материалоемкость продукции;

A/ Вр
- сумма амортизации на единицу продукции (А – амортизация ОПФ);

ОФ/ Вр
- фондоемкость продукции по внеоборотным активам;

ОБ.С./ Вр
- фондоемкость продукции по оборотным активам;

Рентабельность активов тем выше, чем больше прибыльность продукции, фондоотдача внеоборотных активов и скорость обращения оборотных активов, а также чем ниже общие затраты на один рубль продукции и удельные затраты по экономическим элементам. Расчет влияния факторов проводится методом цепных подстановок.

Вопрос 5: Основные факторы и пути повышения рентабельности активов предприятий.
Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы предприятия в целом, доходность различных направлений деятельности, окупаемость затрат и т.д. Они более полно, чем прибыль, отражают окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами.

Показатели рентабельности активов, в общем случае, зависят от двух основных факторов:

	Рa
	=
	Пр
	·
	Вр

	
	
	Вр
	
	А


где,

Пр/Вр – коэффициент рентабельности продаж;

Вр/А – коэффициент деловой активности (капиталоотдачи).

С позиции предприятия различают внешние и внутренние факторы повышения рентабельности активов. Примером внешних факторов могут быть динамика рынков сбыта, сырья, трудовых ресурсов, кредитно-денежная, а также налоговая политика государства.

Использование производственных и финансовых ресурсов предприятия может носить как экстенсивный, так и интенсивный характер. Экстенсивное использование ресурсов и экстенсивное развитие характеризуются вовлечением дополнительных ресурсов. Интенсификация производства, прежде всего, означает повышение эффективности использования имеющихся ресурсов. Базой интенсивного развития производства является научно-технический прогресс.

Вопрос 6:  Рентабельность продаж и направления ее роста.
Рентабельность продаж свидетельствует о размере прибыли на 1 руб. выручки от продажи товаров, работ, услуг. Такие показатели формируются по прибыли, отражаемой в отчетности организации (Ф2 "Отчет о прибылях и убытках"). Например, рентабельность продаж:

по валовой прибыли (Rв):

          Валовая прибыль   стр. 029 Ф2

     Rв = --------------- = -----------;

              Выручка       стр. 010 Ф2

по прибыли от реализации (Rр):

          Прибыль от реализации   стр. 050 Ф2

     Rр = --------------------- = -----------;

                 Выручка          стр. 010 Ф2

по прибыли до налогообложения (Rн):

          Прибыль до налогообложения    стр. 140 Ф2

     Rн = -------------------------- =  ---------- ;

                   Выручка              стр. 010 Ф2

по чистой прибыли (Rч):

          Чистая прибыль   стр. 140 Ф2

     Rч = -------------- = ----------- .

              Выручка      стр. 010 Ф2

Эти показатели свидетельствуют об эффективности не только хозяйственной деятельности, но и политики ценообразования в организации.

Основными путями повышения рентабельности продаж являются:

снижение затрат на единицу (1 руб.) продукции;

улучшение использования производственных ресурсов, формирующих себестоимость (снижение фондоемкости, материалоемкости, трудоемкости продукции и т.д. или повышение показателей фондоотдачи, материалоотдачи и т.д.);

рост объема производства;

рост цен на продукцию, сопровождаемый улучшением ее качества.

Формирование показателя рентабельности продаж

┌──────────┐

│ Продажная├┐

│   цена   ││   ┌────────────┐

└──────────┘├──>│Объем продаж├┐

┌──────────┐│   │  (выручка) ││  ┌────────────┐

│Количество││   └────────────┘├─>│Маржинальная├┐  ┌────────────┐

│ проданных││                 │  │   прибыль  ││  │Операционная├┐

│  изделий ├┘                 │  └────────────┘├─>│   прибыль  ││  ┌──────────────┐

└──────────┘                  │  ┌────────────┐│  └────────────┘├─>│Рентабельность│

┌──────────┐                  │  │ Постоянные ││  ┌────────────┐│  │    продаж    │

│Переменные├┐                 │  │   затраты  ├┘  │Объем продаж││  └──────────────┘

│  затраты ││                 │  └────────────┘   │  (выручка) ├┘

│  на одно ││                 │                   └────────────┘

│  изделие ││   ┌────────────┐│

└──────────┘│   │ Переменные ││

┌──────────┐├──>│   затраты  ├┘

│Количество││   └────────────┘

│проданных ││

│  изделий ├┘

└──────────┘

Вопрос 7:  Анализ эффективности привлечения заемных средств. Оценка эффективности их использования.
            В условиях рыночной экономики покрыть потребности за счет собственных средств не возможно, возникает необходимость привлечения заемных средств. Опыт показывает, что эффективность привлечения заемных средств более высокая, чем собственная, рассмотрим данное утверждение на примере:

      Возьмем два предприятия (А и Б) с одинаковым уровнем экономической рентабельности 20 %. Отличие между ними в том, что предприятие А не пользуется заемными средствами, а предприятие Б привлекает кредиты 

	Показатели
	А
	Б

	1. Результат от освоения инвестиции (т.р.)
	200
	200

	2. Собственный капитал (т.р.)
	1000
	500

	3. Заемный капитал (т.р.) 
	-
	500

	4. Финансовые издержки по заемным средствам (16%) (т.р.)
	-
	80

	5. Прибыль, подлежащая налогообложению (т.р.)
	200
	120 (200-80)

	6. Налог на прибыль 20 % (т.р.)
	40
	24

	7. Чистая прибыль
	160
	96

	8. Чистая рентабельность собственных средств 
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       Из полученных результатов видно, что при одинаковой рентабельности видны различия в рентабельности собственных средств полученные в результате иной структуры финансовых источников.

      Показателем, характеризующим эффективность использования заемных средств выступает Эффект финансового рычага (ЭФР).

     Финансовый рычаг- потенциальная возможность влиять на прибыль путем изменения объема и структуры пассива организации.

Финансовый рычаг-  финансовый механизм управления рентабельностью собственного капитала за счет оптимизации соотношения используемых собственных и заемных финансовых ресурсов.

 Эффект финансового рычага (ЭФР) – это эффект влияния заемных средств на рентабельность собственного капитала, получаемый благодаря использованию заемных средств, несмотря на платность последних.

ЭФР показывает на сколько % увеличивается рентабельность собственного капитала за счет привлечения в оборот заемных ресурсов.
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     СНП - ставка налога на прибыль                

 ЭР – экономическая рентабельность        ЗС – заемные средства

СРСП – средняя расчетная ставка %      СС – собственные средства
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Указанная формула расчета эффекта финансового рычага позволяет выделить в ней три составляющие:
1. Налоговый корректор финансового левериджа (1 — СНП\100), показывающий, в какой степени проявляется эффект финансового левериджа в связи с различным уровнем налогообложения прибыли.
2. Дифференциал финансового левериджа (ЭР — СРСП), характеризующий разницу между экономической рентабельностью и средним размером процента за кредит.
3. Финансовый рычаг (зс\сс), отражающий сумму заемного капитала, используемого фирмой, в расчете на единицу собственного капитала.
Соотношение заемного и собственного капитала является тем рычагом, который изменяет положительный или отрицательный эффект финансового дифференциала.
На основании формулы можно выделить 2 правила:

1. Риск кредитора выражен величиной дифференциала (ЭР – СРСП), чем больше дифференциал, тем меньше риск и наоборот.

2. Если новые заимствования приносят предприятию увеличение уровня эффекта финансового рычага, то оно выгодно, но при этом нужно следить за состоянием дифференциала, т.к. в случае наращивания плеча финансового рычага банк может повысить цену за заемные средства.

Вопрос 8: Взаимосвязь экономической (рентабельность активов) и финансовой (рентабельность собственного капитала) рентабельности. 

Показатели эк. и фин. Рентабельности связаны с использованием организацией заемных средств и влиянием финансового рычага (леверидж) на уровень рентабельности собственного капитала. 

Экономическая рентабельность – это наиболее общая относительная характеристика использования заемных средств. Она может быть рассчитана:

	Рентабельность Экономическая
	=
	Прибыль отчет.года
	+
	Платежи за пользование заемных средств

	
	
	Средняя величина активов отчет.года


Частным случаем определения экономической рентабельности является:

	Рентабельность Экономическая
	=
	Прибыль отчет. года (чистая)

	
	
	Активы организации


Когда проценты за пользование заемными средствами уплачиваются из прибыли до налогообложения, то экономическая рентабельность рассчитывается:

	Рентабельность Экономическая
	=
	Чистая прибыль
	+
	Платежи за пользование заемных средств

	
	
	Средняя величина собственного капитала


Если предприятие в своей деят-ти исп-ет не только собственные, но и заемные источники средств, то в этом случае рент-сть СК равна: Rск = Рентабельность активов + Эффект финансового рычага

предприятие в своей деятельности могут использовать собственные и заемные источники финансирования. Если п/п использует только собственные средства, то показатели рент-ти собств. активов и рент-ти собственного капитала совпадают, т.е. имеют одинаковые значения.

	Рентабельность собств. капитала
	=
	Чистая прибыль
	=
	Чистая прибыль
	*
	Выручка
	*
	Суммарные активы

	
	
	Сумма капитала
	
	Выручка
	
	Суммарные активы
	
	Суммарный капитал


Если предприятие использует заемный капитал, то рент-ть СК может быть повышена за счет привлечения заемных средств. Такое повышение рент-ти СК получило название эффекта фин. рычага. У предприятий, использующих заемные средства, рентабельность собственного капитала больше рентабельности активов. 

Тема 5. Управление внеоборотными активами.
Вопрос 1: Анализ состава структуры и динамики внеоборотных активов.

При оценке ликвидного критерием отнесения активов к оборотным и внеоборотным является возможность реализации в ближайшем будущем /в течении 1 года/. К внеоборотным активам относятся активы, полезные свойства, которых ожидается использовать в течении длительного времени /свыше года. 

В ф.№ 1 в р.1"Внеоборотные активы" выделены следующие активы::

· нематериальные активы;

· основные средства;

· доходные вложения в материальные ценности;

· финансовые вложения;

· прочие.

К нематериальным активам относятся права возникающие:

1. из авторских и иных договоров на произведения науки, литературы, искусства, на программы ЭВМ и др.

2. из патентов на изобретения.

3. Из свидетельств на товарные знаки и знаки обслуживания или лицензионных договоров на их использование.

4. "ноу-хау" и др.

5. организационные расходы, признанных вкладом в уставный капитал.

6. деловая репутация организации.

К основным средствам относятся здания, сооружения, рабочие и силовые машины и оборудование, измерительные и регулирующие приборы, вычислительная техника, транспортные средства и др.   

Доходные вложения в мат.ценности, представляемые организацией по договору аренды или проката Фин.вложения - это долгосрочные инвестиции в ценные бумаги других организаций, уставной капитал и государственные ценные бумаги и др.

Особое внимание при анализе внеоборотных активов предприятия уделяется изучению состояния, динамики и структуры внеоботных активов, так как они занимают большой удельный вес в общем составе активов предприятия.

Основными показателями являются:

1. абсолютные величины по статьям на начало  конец периода;

2. удельный вес на начало и конец периода;

3. изменение в абсолютных величинах

4. изменение в удельных весах

5. изменение в процентах к величинам на начало периода (темп прироста)

        Высокий удельный вес нематериальных активов в составе внеоборотных активов и высокая доля прироста нематериальных активов в  изменении общей величины внеоборотных активов, свидетельствует об инновационном характере стратегии организации, т.е. имеет место ориентация вложений в объекты интеллектуальной собственности.

       Аналогично высокие показатели по долгосрочным финансовым вложениям отражают финансово – инвестиционную стратегию организации.  Если наибольшая часть внеоборотных активов представлена основными средствами и незавершенным строительством, то это характеризует ориентацию на создание материальных условий, расширение основной деятельности организации.
Вопрос 2: Основные средства организации. Анализ их поступления, выбытия, технического состояния, морального и физического износа.
Основные средства - это средства, инвестированные в основные фонды производственного и непроизводственного назначения. К основным фондам относятся здания, сооружения, рабочие силовые машины и оборудование, измерительные регулирующие приборы и устройства, вычислительная техника, транспортные средства и инструмент, производственный и хозяйственный инвентарь, рабочий и продуктивный племенной скот, многолетние насаждения и пр.

     Поступление, выбытие и техническое состояние основных средств характеризуется показателями:

1. Коэффициент поступления – показывает интенсивность обновления О.С. равен отношению стоимости вновь введенных О.С. за период к стоимости О.С. на конец этого периода
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2. Коэффициент выбытия  - характеризует интенсивность выбытия О.С и определяется, как соотношение выбывших за год О.С. к стоимости О.С. на начало периода 
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3. Коэффициент прироста -  характеризует наращивание производственно – технического состояния и определяется как отношение разности поступивших и выбывших О.С. за период к стоимости поступивших О.С. за данный период
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4.  Коэффициент компенсации выбытия – характеризует интенсивность процесса замещения выбывших, из производственного процесса О.С. новыми средствами труда
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5. Коэффициент износа – характеризует техническое состояние О.С. и определяется, как отношение суммы износа к первоначалной стоимости О.С. на отчетную дату.
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6. Коэффициент годности – определяется, как отношение остаточной стоимости О.С. к первоначальной стоимости
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7. Физический износ О.С. – это утрата ими своей стоимости по причине потери физико – химических свойств
Тфакт – фактическое время службы объекта

Тнорм – нормальное время службы объекта
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8. Моральный износ О.С. – обесценивание стоимости О.С. в результате удеш. их производства; в результате появления новых объектов более эффективных.
9.      К-т экстенсивной нагрузки – характеризует эффективность использования оборудования во времени , и определяется как отношение фактического числа часов работы активной части ОФ к календарному или плановому фонду времени.

К-т= (Тфакт/Тплан)*100      

10 .К-т интенсивной нагрузки – характеризует эффективность использования оборудования по мощности , и определяется как отношение фактической производительности в единицу времени к технической при данных условиях эксплуатации.

К-т= (Рфакт/Ртехнич.)*100

Вопрос 3:  Расчет и оценка экономической эффективности  использования основных средств.
Для определения эффективности использования основных средств служат показатели фондоотдачи, фондоемкости, рентабельности фондов, фондовооруженности, относительной экономии (перерасхода основных средств), прироста продукции за счет интенсивности использования средств, прироста прибыли за счет фондоотдачи. В процессе анализа изучаются динамика перечисленных показателей, проводятся межхозяйственные сравнения.
Показатель фондоотдачи характеризует объем производства (или реализации) продукции (услуг) - Вр, приходящейся на 1 руб. среднегодовой стоимости основных фондов ОФ
                 Вр
Фо  =  ——— .
               ОФ
Показатель фондоотдачи может быть определен как в целом по основным производственным фондам организации, так и по их активной части.
При расчете общего показателя фондоотдачи в стоимости основных фондов учитываются собственные и арендуемые фонды, не учитываются фонды, находящиеся на консервации, и резервные, а также сданные в аренду.
Рост фондоотдачи ведет к относительной экономии основных производственных фондов и к увеличению объема выпускаемой продукции. Размер относительной экономии ресурсов и прирост продукции в результате роста фондоотдачи определяются специальным расчетом. Так, относительная экономия основных фондов (дельта ОФ) определяется как разность между величиной среднегодовой стоимости основных фондов отчетного периода (ОФ2) и среднегодовой стоимостью основных фондов базового года (предшествующего года) ОФ1, скорректированной на рост объема производства продукции (КВр).
∆ ОФ = ОФ2 – ОФ1 х Квр.
Прирост продукции за счет интенсивности использования основных средств может определяться по методу цепных подстановок: прирост фондоотдачи за анализируемый период (∆  Фо) умножается на среднегодовую фактическую стоимость основных фондов отчетного периода (ОФ):
∆  Врфо = ∆  Фо х ОФ2.
Эффективность использования фондов характеризует также показатель фондовооруженности (Фв), который рассчитывается как отношение стоимости фондов к численности персонала (Ч):
                ОФ
     Фв = ———.
                 Ч
Причем показатель фондовооруженности может быть определен в расчете как на общую численность персонала, так и на численность работников основного производства.
Для оценки влияния фондоотдачи основных средств на прирост прибыли (∆  Прфо) можно воспользоваться соотношением:
∆  Прфо = Пр1 х Kфо – Пр1,
где Kфо - коэффициент роста фондоотдачи основных средств;
                 Пр1 - прибыль за предшествующий период.
Вопрос 4:  Система показателей оценки эффективности инвестиций
Инвестиции – денежные средства, ценные бумаги, машины и оборудование, интеллектуальные ценности, вкладываемые в объекты предпринимательской деятельности с целью получения дохода и достижения положительного социального эффекта.
     К причинам, обуславливающим необходимость инвестиций можно отнести:

1. Обновление имеющейся материально – технической базы;

2. Наращивание объемов производственной деятельности;

3. Основание новых видов деятельности.

     К обязательным условиям инвестиционного анализа относится:

1. Оценка размера инвестиций;

2. Оценка поступлений от инвестиций;

3. Определение процентной ставки для учета фактора времени и риска;

4. Выбор методов анализа.

       В основе процесса принятия управленческих решений инвестиционного характера лежат оценка и сравнение объема предполагаемых инвестиций и будущих денежных поступлений.

      Для проведения инвестиционного анализа могут быть использованы методы:

1. Индексы рентабельности инвестиций,

2. Определение чистого приведенного эффекта (ЧПЭ),

3. Определение срока окупаемости вложений.

1. Чистый приведенный эффект – ЧПЭ.

Если инвестиции предоставляются на достаточно большое время 2-4 года, то инвестиции, полученные сегодня, не будут равны по стоимости величине будущих поступлений (прибыли). Это вызывает необходимость дисконтирования будущих доходов.

Инвестиции И вложенные на n лет, 

ожидаемая прибыль  
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   , тогда величина дисконтированных доходов будет равна

ДД – дисконтированные доходы
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  к - конкретный год от 1 до n; r – процентная ставка

     Исходя из выше перечисленного, чистый приведенный эффект у нас равен
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ЧПЭ > 0 , то мероприятие эффективно, его следует принять;

ЧПЭ < 0  отвергнуть 

ЧПЭ  = 0 , то неопределенность, выбор за инвестором. Большое значение играют неэкономические факторы  имидж, знакомство организации.

2. Индекс рентабельности инвестиций – РИ.
РИ – рентабельность инвестиции представляет собой отношение приведенных доходов к приведенным на эту же дату расходам инвестиций. Другими словами отношение выгод к затратам, т.е. отношение дисконтированного потока от проекта к первоначальным затратам.
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3. Срок окупаемости инвестиций – Т.
   Результатом расчета является количество лет необходимых для возмещения первоначальных вложений, др. словами через сколько сумма прибыли превысит первоначальные вложения.
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                 4 .   Внутренняя норма рентабельности – IRR.
Внутренняя норма рентабельности IRR –( предельная эффективность капиталовложений, процентная норма прибыли, дисконтированный поток реальных денег или финансовая норма прибыли) - норма дисконта, для которой дисконтированная стоимость чистых поступлений от проекта равна дисконтированной стоимости инвестиций, то есть ЧПЭ  равен нулю.

Вопрос 5: Основы управления инвестициями.

Инвестиционная деятельность — это инвестирование и реализация инвестиций. Источники финансирования инвестиционной деятельности:   собственные финансовые и внутрихозяйственные резервы инвестора (прибыли, амортизационные отчисления и др.), а также привлеченные средства;
Инвестиционная политика предусматривает две основные возможности вложений:
1) портфельные — вложения капитала в группу проектов (например, приобретение ценных бумаг различных предприятий — эмитентов). Это краткосрочные финансовые вложения;
2) реальные капиталообразующие, или долгосрочные, финансовые вложения — это вложения в конкретный долгосрочный проект.
По объектам вложений можно различать инвестиции в имущество (материальные инвестиции) — инвестиции, которые прямо участвуют в производственном процессе предприятия, т.е. инвестиции в оборудование, здания, запасы материалов; финансовые инвестиции, например, приобретение акций, других ценных бумаг; нематериальные инвестиции — в подготовку кадров, исследования, рекламу и др.
Для обоснования инвестиционной политики финансовым менеджерам необходимо:
•   оценить метод планирования капиталовложений;
•   составить наилучшую комбинацию проектных решений для ее реализации с наименьшими предстоящими капитальными затратами;
По сложности экономического обоснования инвестиционные проекты можно разделить на две категории.
Первая категория — проекты, предусматривающие замену из ношенного или устаревшего оборудования при выпуске прибыли ной продукции. Издержки предприятия компенсируются ростом прибыли.
Вторая категория — проекты, которые предполагают увеличение производства уже производимой продукции и расширения рынка сбыта, а также переход на выпуск новой продукции и освоение нового рынка.
Выделяют простые и сложные методы оценки инвестиций. К простым методам оценки экономической привлекательности инвестиционного проекта относятся оценки по сроку окупаемости вложений, рентабельности капитальных вложений, минимум приведенных затрат. 1) Срок окупаемости рассчитывается как отношение суммы капиталовложений к размеру годовой прибыли, представляет собой число лет, необходимых для возмещения первоначальных затрат: 
Т = К/Р,
где Т— срок окупаемости капиталовложений (лет); К— объем (сумма) капиталовложений, тыс. руб.; Р— среднегодовая прибыль, тыс. руб.
Основной недостаток этого показателя состоит в том, что окупаемость относительно нечувствительна к продолжительности экономической жизни проекта. Поэтому скорость возмещения однозначно нельзя толковать как гарантию прибыльности проекта. 2) Обратным сроку окупаемости является показатель рентабельности  капиталовложений, т.е. первоначальных затрат:
R=Р\К*100,

3) В отечественной практике для оценки эффективности вариантов капитальных вложений чаще всего используется критерий минимума приведенных затрат (для равновеликих объемов производства):
Z.{ = C.{ + Е* K.{ -> min,
где Z.{ — приведенные затраты по /-му варианту; C.{ — себестоимость продукции по /'-му варианту; К{ -— капиталовложения по /-му варианту; Е — норматив эффективности капиталовложений (0,20).


К сложным методам относят:1)Чистый приведенный эффект 2) Индекс рентабельности инвестиций 3) внутренняя норма рентабельности. Данные методы рассмотрены в предыдущем вопросе.

Задача

 По приведенным ниже условиям рассчитать следующие показатели эффективности инвестиций:

а) чистая приведенная стоимость (ЧПС или ЧПЭ);

б) индекс рентабельности инвестиций (ИР).

в) срок окупаемости инвестиций (Т);

г) внутренняя норма рентабельности (IRR); 

Общая величина начальных инвестиционных затрат составляет 500 млн. руб. Будущие денежные потоки от реализации инвестиционного проекта: 1-й год -200 млн.руб., 2-й год – 300 млн.руб., 3-й год – 400 млн.руб. Коэффициент дисконтирования – 20%.

а) ЧПС - приведенная стоимость будущих прибылей или денежных потоков, дисконтированных с помощью соответствующей процентной ставки за вычетом приведенной стоимости инвестиционных затрат.
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ЧПС= 200/(1+0,2)1+300/(1+0,2)2+400/(1+0,2)3-500=606,48-500=106,48 млн. руб.

б) 
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РИ=606,48/500=1,213

Рентабельность инвестиций больше 1, следовательно, проект следует принять к исполнению.

в) Срок окупаемости проекта  - время, за которое поступления от производственной деятельности предприятия покроют затраты на инвестиции. Срок окупаемости обычно измеряется в годах, кварталах, месяцах. 

 Т= первоначальные инвестиции/ среднегодовая стоимость денежных поступлений от реализации проекта

Т=500/(606,48/3)=2,5 года

г) Внутренняя норма рентабельности IRR – (предельная эффективность капиталовложений, процентная норма прибыли, дисконтированный поток реальных денег или финансовая норма прибыли) - норма дисконта, для которой дисконтированная стоимость чистых поступлений от проекта равна дисконтированной стоимости инвестиций, то есть ЧПС  равен нулю. 

IRR при 19%= 200/(1+0,19)1+300/(1+0,19)2+400/(1+0,19)3=616,026-500=116,026 млн. руб.

IRR при 21%= 200/(1+0,21)1+300/(1+0,21)2+400/(1+0,21)3=596,76-500=96,76 млн. руб.

IRR при 26%= 200/(1+0,26)1+300/(1+0,26)2+400/(1+0,26)3=547,41-500=47,41 млн. руб.

IRR при 32%= 200/(1+0,32)1+300/(1+0,32)2+400/(1+0,32)3=499,58-500=0 млн. руб.

IRR =0,32.
Вопрос6: Влияние налогообложения и инфляции на инвестиционные решения
При принятии инвестиционного решения очень важно определить степень риска, связанного с внешними факторами, такими как, налогообложение и инфляция.

При разработке инвестиционных проектов должны быть учтены следующие налоги:

1) налог на прибыль организаций

2) налог на добавленную стоимость

3) единый социальный налог

4) региональные налоги и сборы, в т.ч. транспортный налог и др.

Налоги оказывают значительное влияние на эффективность инвестиций. Известно несколько видов проявлений влияния налогов на эффективность инвестиционных проектов:

1) возникновение налогооблагаемой прибыли и убытков, полученных при реализации основных средств или их безвозмездной передачи при внедрении инвестиционных проектов;

2) появление доп.источников финансирования за счет  сумм ам. отчислений, начисленных ускоренным м-дом (в этом случае уменьшается налогооблагаемая прибыль);

3) наличие специальных налоговых льгот на использование кредитов для финансирования инвестиционных проектов.

При определении влияния налогов на эффективность инвестиций учитывается тот факт, что прибыль или убыток от реализации и ликвидации основных средств относятся на общие финансовые результаты организации и сумма полученной прибыли подлежит налогообложению в установленном порядке.

Прибыль от реализации ОС для целей н/о определяется как разница между их продажной ценой и остаточной стоимостью, увеличенной на индекс-дефлятор («Об утверждении порядка исчисления индекса инфляции, применяемого для индексации стоимости основных средств и иного имущества предприятий при их реализации  в целях определения налогооблагаемой прибыли»). Он рассчитывается как произведение цепных индексов за расчетный период и затем остаточная стоимость основных средств умножается на индекс – дефлятор (ИРИП – индекс  реализации имущества предприятий (экономический показатель)).

Инфляция хар-ся обесценением нац. валюты и выражается в уменьшении покупат. способности денег. Она проявляется в росте среднего уровня цен в стране (регионе) на определенный вид товаров (работ, услуг). Инфляция приводит к росту процентных ставок за кред. ресурсы, поскольку инвесторы стремятся получить  компенсацию.

Во избежание ошибок и потерь в условиях снижения покупательной способности денег разработан механизм учета влияния инфляции на результаты финансовых операций и инвестиционных решений. В инвестиционных проектах расчет денежных доходов и расходов должен учитывать фактор инфляции. В расчетах используют следующие понятия:

· относительная величина уровня инфляции ( (  );

· индекс инфляции – ( 1+ ( ): он показывает, во сколько раз в среднем выросли цены;

· номинальная прибыль (или процентная ставка за кредит) – это норма прибыли с учетом инфляции;

· реальная норма прибыли – это норма прибыли без учета инфляции.

Связь между номинальной и реальной нормой прибыли выражается формулой: 

Номинальная  норма прибыли = (1+ реальная норма прибыли в %) ( ( 1+ ( ).

Вопрос7: Анализ состава, динамики и оценки эффективности долгосрочных финансовых вложений
Долгосрочные финансовые вложения представляют собой одну из разновидностей инвестиций.

Инвестиции (капитальные вложения) – это долгосрочные вложения средств в активы предприятия. Они отличаются от текущих издержек продолжительностью времени, на протяжении которого предприятие получает экономический эффект (увеличение выпуска продукции, производительности труда, прибыли и т.д.).

27.11.2006 г. было утверждено приказом Минфина РФ Положение по бухгалтерскому учету «Учет финансовых вложений» ПБУ 19(02.

Для целей настоящего Положения для принятия к бухгалтерскому учету активов в качестве финансовых вложений необходимо единовременное выполнение следующих условий: 

· наличие надлежаще оформленных документов, подтверждающих существование права у организации на финансовые вложения и на получение денежных средств или других активов, вытекающее из этого права; 

· переход к организации финансовых рисков, связанных с финансовыми вложениями (риск изменения цены, риск неплатежеспособности должника, риск ликвидности и др.); 

· способность приносить организации экономические выгоды (доход) в будущем в форме процентов, дивидендов либо прироста их стоимости (в виде разницы между ценой продажи (погашения) финансового вложения и его покупной стоимостью, в результате его обмена, использования при погашении обязательств организации, увеличения текущей рыночной стоимости и т.п.). 

К финансовым вложениям организации относятся: государственные и муниципальные ценные бумаги, ценные бумаги других организаций, в том числе долговые ценные бумаги, в которых дата и стоимость погашения определена (облигации, векселя); вклады в уставные (складочные) капиталы других организаций (в том числе дочерних и зависимых хозяйственных обществ); предоставленные другим организациям займы, депозитные вклады в кредитных организациях, дебиторская задолженность, приобретенная на основании уступки права требования, и пр. 

Для целей настоящего Положения в составе финансовых вложений учитываются также вклады организации - товарища по договору простого товарищества. 

К финансовым вложениям организации не относятся: 

· собственные акции, выкупленные акционерным обществом у акционеров для последующей перепродажи или аннулирования; 

· векселя, выданные организацией - векселедателем организации - продавцу при расчетах за проданные товары, продукцию, выполненные работы, оказанные услуги; 

· вложения организации в недвижимое и иное имущество, имеющее материально - вещественную форму, предоставляемые организацией за плату во временное пользование (временное владение и пользование) с целью получения дохода; 

· драгоценные металлы, ювелирные изделия, произведения искусства и иные аналогичные ценности, приобретенные не для осуществления обычных видов деятельности. 

Активы, имеющие материально-вещественную форму, такие, как основные средства, материально-производственные запасы, а также нематериальные активы не являются финансовыми вложениями.

Задачами анализа долгосрочных финансовых вложений являются:

· изучение их состава, структуры, изменений за отчетный период

· формирование стоимости и динамики ценных бумаг, входящих в состав портфеля, в количественном и стоимостном измерении. Определение факторов изменения портфеля ценных бумаг

· формирование дивидендов покрытия и доходов по ценным бумагам для предприятия – эмитета и акционеров, приобретающих акции, определение факторов, влияющих на их изменение

· минимизация расходов по ведению портфеля и сохранения необходимого уровня его ликвидности

Вопрос8 : Анализ состава, структуры и динамики доходных вложений в материальные ценности
Планом счетов бухгалтерского учета финансово-хозяйственной деятельности организаций от 31.10.2000г.  определено понятие «Доходные вложения в материальные ценности»,  эти вложения учитываются на счете 03.

Доходные вложения в материальные ценности предназначены для обобщения информации о наличии и движении вложений организации в часть имущества, здания, помещения, оборудование и другие ценности, имеющие материально-вещественную форму (далее - материальные ценности), предоставляемые организацией за плату во временное пользование (временное владение и пользование) с целью получения дохода.

Материальные ценности, приобретенные (поступившие) организацией для предоставления за плату во временное пользование (временное владение и пользование), принимаются к бухгалтерскому учету на счете 03 "Доходные вложения в материальные ценности" по первоначальной стоимости исходя из фактически произведенных затрат на приобретение их, включая расходы по доставке, монтажу и установке и отражаются  в корреспонденции со счетом 08 "Вложения во внеоборотные активы".

Амортизация материальных ценностей, предоставляемых во временное пользование (временное владение и пользование) с целью получения дохода, учитывается на счете 02 "Амортизация основных средств" обособленно.

Аналитический учет по счету 03 "Доходные вложения в материальные ценности" ведется по видам материальных ценностей, арендаторам и отдельным объектам материальных ценностей.

Доходные вложения в материальные ценности подразделяются на:

· имущество для сдачи в аренду

· имущество для передачи в лизинг

· имущество, предоставляемое по договору проката.

Анализ доходных вложений предусматривает:

· определение состава, структуры и динамики доходных вложений

· оценку их доли в составе внеоборотных активов

· определение уровня доходности каждой группы имущества, влияние доходов от этой группы активов на формирование общего финансового результата организации

· выявление и расчет влияния основных факторов на изменение прибыльности доходных вложений

	Доходные вложения в материальные ценности
	На начало периода
	На конец периода
	Абсолютное отклонение тыс.руб
	Темп роста %

	
	В тыс.руб.
	% (уд.вес)
	В тыс.руб.
	% (уд.вес)
	
	

	
	
	
	
	
	
	


Вопрос9: Анализ и оценка состояния и движения незавершенного строительства
С соответствии с п. 9 Инструкции по заполнению форм федерального гос. статистического наблюдения по капитальному строительству (утв. Госкомстатом РФ от 3.10.96 №123), незавершенное строительство (НЗС) - это фактически произведенные затраты по стоящимся объектам с начала строительства до ввода их в эксплуатацию.
Эти затраты слагаются из стоимости выполненных строительно-монтажных и других работ, стоимости установленного оборудования и оборудования, находящегося в монтаже на этих объектах, затраты по освоению территории застройки и других расходов, связанных со строительством объектов.
К НЗС относятся объекты:
· Строительство которых продолжается;
· Строительство которых приостановлено, законсервировано или окончательно прекращено, но не списано в установленном порядке;
· Находящиеся в эксплуатации, по которым акты приемки еще не оформлены в установленном порядке.
Официально структура НЗС дается в разделе 3 Положения по бух. Учету долгосрочных инвестиций.

 Объем капитальных работ определяется сметой, исходя из которой устанавливается конечная сумма финансирования кап. Вложен.
Учет Кап. Влож. Ведется по объектам строительства, при этом в аналитическом учете должна отражаться сметная и фактическая стоимость по каждому объекту, на который имеется отдельная смета. 
Незавершенное строительство характеризуется относительным показателем, отражающим объем незаконченных работ к общей сумме КВ, осуществляемых в отчетном году, при этом темпы роста Кап.влож. и НЗС могут быть различны.
Уровень НЗС может зависеть от различных факторов. На его абсолютные размеры влияют: объем работ, пообъектная и технологическая структура НЗС, изменение относительного ровня НЗС.
Рост НЗС может быть следствием низкого качества строительных работ, нерациональной организации работ, нарушения сроков строительства, отсутствия финансирования.
Одна из основных задач анализа - выявление излишних средств, сосредоточенных в незавершенных работах и способов их мобилизации.
Фактический размер НЗС должен отвечать характеру выполняемых работ, установленной очередности сооружения отдельных объектов.

При анализе необходимо расшифровать пообъектно строительство, установить степень готовности каждого объекта, дату начала работ, их продолжительность по сравнению с нормативными сроками (графиком ведения работ). Далее необходимо выяснить, какие из объектов не строятся в отчетном году и по каким причинам, когда и в связи с чем была произведена консервация и на какой срок, насколько обоснована приостановка работ в данный период.
Анализ структуры НЗС, позволяет выделить величину законсервированных и фактически приостановленных объектов в общем объеме НЗС и показывает величину иммобилизованных средств в кап.вложен.
В составе НЗС в ходе анализа выявляются так называемые «бросовые работы», которые появляются часто по вине самого застройщика. Это происходит в том случае, если к строительству приступают без наличия окончательно подготовленной и оформленной технической документации. При анализе устанавливают общую сумму бросовых работ, ту их часть, которая списана в соответствующем порядке, определяют величину потерь, связанную со списанием, выявляют причины появления таких работ.
Несмотря на то, что списание бросовых работ приводит к снижению остатков НЗС, это не означает улучшение в деятельности застройщика. Особое внимание уделяется объектом фактически находящимся в эксплуатации, но не оформленных актами ввода. Эти объекты продолжают числится в общем объеме НЗС, завышая его размеры.
Вопрос10: Анализ состава и структуры нематериальных активов
В НМА включают средства, не имеющие физически осязаемой формы. Наличие НМА свидетельствует о наличии капиталов в патенты, товарные знаки, торговые марки, авторские права, лицензии, ниокр, разработку программного обеспечения и другую интеллектуальную собственность.

Положительная динамика НМА характеризует избранную предприятием стратегию как инновационную. Такая стратегия способствует укреплению экономики предприятия и его финансового состояния.

Анализ НМА начинают с оценки их объема и динамики в разрезе квалификационных групп по данным ф.№1 и ф.№5.

НМА классифицируются по видам, источникам поступления или приобретения, по срокам полезного использования, по степени правовой защищенности, по степени престижности, по степени ликвидности и риска вложения  капитала в НМА, по степени использования в производстве и реализации продукции по направлениям выбытия.

Анализ проводится с использованием методов горизонтального и вертикального анализов. На нематериальные активы начисляется амортизация, происходит их движение. Поэтому одним из аспектов анализа является расчет показателей движения НМА: коэффициентов обновления, выбытия, годности, коэффициента начисленной амортизации.

	Нематериальные  активы
	На начало периода
	На конец периода
	Абс. отклонение тыс.руб
	Темп роста %

	
	В тыс.руб.
	% (уд.вес)
	В тыс.руб.
	% (уд.вес)
	
	

	
	
	
	
	
	
	


	К обновления =
	Поступило НМА

	
	Стоимость НМА на конец года


	К выбытия =
	Выбытие НМА

	
	Стоимость НМА на начало года


	К годности =
	Стоимость НМА по остаточной стоимости
	· 100

	
	Стоимость НМА по первоначальной стоимости
	


Следующим этапом анализа является изучение доходности, ликвидности и степени риска вложения капитала НМА. По степени риска и ликвидности инвестиции в НМА могут быть разбиты на три группы: высоколиквидные, сред неликвидные и трудно ликвидные. Вообще НМА при оценке ликвидности имущества предприятия принято относить к низко ликвидным, так как реализовать из значительно труднее, чем ОС и оборотные активы. Необоснованный рост НМА приводит к уменьшению собственного оборотного капитала, снижению показателя текущей ликвидности и замедлению оборачиваемости совокупного капитала.

Вложение средств в НМА преследует цель – получение дополнительной прибыли от их использования. Поэтому, эффективность их использования оценивается по уровню дополнительного дохода на рубль вложенного капитала в НМА  (ДВК).

ДВК = прибыль, полученная от использования НМА /  среднегодовая стоимость НМА.

Расчет эффективности использования НМА представляет значительные трудности и требует комплексного подхода к оценке каждого элемента НМА.
Тема 6. Управление продажей товаров.
 Вопрос 1: Измерители продукции и их использование во внутрихозяйственном обороте.

Хозяйственная деятельность предприятия измеряется многочисленными экономическими показателями, которые можно свести в определенную систему:

Стоимостные и натуральные –  в зависимости от положенных в основу измерителей;

Количественные и качественные – от того , какая сторона явлений , процессов измеряется;

Объемные и удельные – от применения отдельно взятых показателей или же их соотношений.

 К числу стоимостных показателей относят:

1.Товарную продукцию

  2.Валовую продукцию

3.Реализованную продукцию

Натуральные показатели используются в учетно-аналитической практике всех предприятий. Они применяются для количественной характеристики выпускаемой и реализуемой продукции в ее материально-вещественном содержании ( кг, тонна, м, шт., пар).

   Количественные показатели используются для выражения абсолютных и относительных величин , характеризующих объем производства и реализации продукции , его структуру; могут выражаться как в стоимостном , так и в натуральном измерителях. Количественными показателями являются объем реализованной продукции в рублях, выпуск продукции в метрах.

 Качественные показатели используются для оценки выпущенной продукции с точки зрения ее соответствия установленным требованиям ( стандартам, образцам ), для оценки экономической эффективности трудовых , материальных и денежных затрат. Например, продукция делится на стандартную и нестандартную, а также по сортам.

 Объемные показатели выражают объем продукции , величины оборотных средств, издержек производства , прибыли.

 Удельные показатели  , например выпуск продукции и количество рабочих – это объемные показатели , а отношение 1-го к 2-му – производительность труда – удельный показатель. К удельным показателям относят материалоотдачу , фондоотдачу.

Вопрос 2:  Показатели, характеризующие объем производства  и продаж, методика их расчета.

Анализ работы промышленных предприятий начинают с изучения показателей выпуска продукции.

Производство продукции оценивается в натуральных и условно-натуральных показателях, стоимостных показателях, в единицах трудоемкости.

Объем производства характеризуется валовой и чистой продукцией, объем выпуска - готовой и товарной продукцией, объем реализации - отгруженной и реализованной товарной продукцией.

Важнейшими показателями объема продукции (работ и услуг) являются: в строительстве - товарная строительная продукция, объем строительно-монтажных работ; на транспорте - грузооборот, объем перевозок грузов и пассажиров; в торговле - товарооборот.

Принципиальная схема формирования и анализа стоимостных показателей продукции на предприятиях приведена на рисунке.

      ┌───────────────┐             ┌──────────────────┐                         ┌──────────┐
      │ Средства труда│             │ Предметы труда   │                         │  Труд    │
      └──────┬────────┘             └────────┬─────────┘                         └────┬─────┘
     ┌───────┴────────┐                ┌─────┴───────────────┐                    ┌───┴─────┐
     ​                ​                ​                     ​                    ​         ​
┌────┴──────┐┌────────┴──────┐ ┌───────┴───────┐┌────────────┴─────────┐ ┌────────┴─┐┌──────┴─────┐
│Фондоотдача││Величина основ-│ │Материалоотдача││Величина израсходован-│ │Производи-││Численность │
│           ││ных фондов     │ │               ││ных предметов труда   │ │тельность ││работающих  │
│           ││Амортизация    │ │               ││Материальные затраты  │ │труда     ││Оплата труда│
└────┬──────┘└────────┬──────┘ └───────┬───────┘└───────────┬──────────┘ └────────┬─┘└─────┬──────┘
     └────────────────┴────────────────┴─┬──────────────────┴─────────────────────┴────────┘
                                         ​
                                ┌────────┴──────────┐
                                │ Валовая продукция │
                                └────────┬──────────┘
         ┌──────────────────┬────────────┴────┬───────────────────┐
         ​                  ​                 ​                   ​
┌────────┴────────┐ ┌───────┴───────┐ ┌───────┴────────┐ ┌────────┴───────┐
│Готовая продукция│ │Полуфабрикаты, │ │Работы и услуги │ │Приращение (+/-)│
│                 │ │предназначенные│ │промышленного   │ │незавершенного  │
│                 │ │для реализации │ │характера       │ │производства    │
└────────┬────────┘ └───────────────┘ └───────┬────────┘ └────────────────┘
         └─────────────────────────────┬──────┘
                       ┌───────────────┴────────────────────┐
                       │Товарная продукция, работы и услуги,│
                    │предназначенные для реализации │
                       └────────────────────┬───────────────┘
           ┌───────────────────────┬────────┴───────────────┐
           ​                       ​                        ​
┌──────────┴──────────────┐ ┌──────┴────────┐ ┌─────────────┴────────────┐
│Важнейшие виды продукции,│ │Прочая товарная│ │Приращение (+,-)  остатков│
│работы и услуги (основная│ │продукция      │ │готовых изделий на складах│
│номенклатура)            │ │               │ │                          │
└──────────┬──────────────┘ └────────┬──────┘ └──────────────────────────┘
           └────────────────┬────────┘
                            ​
                ┌───────────┴───────────────────┐
                │Отгруженная товарная продукция │
                └────────────────┬──────────────┘
           ┌─────────────────────┴──┬─────────────────────────┐
           ​                        ​                         ​
┌──────────┴─────────────┐ ┌────────┴─────────┐ ┌─────────────┴────────────┐
│Кооперированные поставки│ │Прочая отгруженная│ │Приращение (+,-)  остатков│
│продукции по видам      │ │продукция         │ │отгруженных товаров       │
└──────────┬─────────────┘ └────────┬─────────┘ └──────────────────────────┘
           └──────────┬─────────────┘
                      ​
 ┌────────────────────┴────────────────────────────┐
 │Реализованная товарная продукция, работы и услуги│
 └─────────────────────────────────────────────────┘
Валовая продукция - это стоимость всей произведенной продукции и выполненных работ, включая незавершенное производство (выражается обычно в сопоставимых ценах).

Товарная продукция отличается от валовой тем, что в нее не включают остатки незавершенного производства и внутрихозяйственный оборот. Выражается она в оптовых ценах, действующих в отчетном году. По своему составу на многих предприятиях валовая продукция совпадает с товарной, если нет внутрихозяйственного оборота и незавершенного производства.

Объем реализации продукции определяется в действующих ценах (оптовых, договорных).

Для оценки произведенной и реализованной продукции по отдельным ассортиментным позициям наряду со стоимостными показателями используют натуральные.

Вопрос 3:  Маркетинговый анализ: объекты и анализ.

Цель маркетинговых исследований:
•   изучение и установление потенциала рынка или продукта и возможного объема его продаж, определение условий реализации, уровня цен, способности потенциальной клиентуры;
•   исследование поведения конкурентов, направлений их действий, потенциальных возможностей, стратегии формирования цен;
•  исследование сбыта с определением территории, являющейся
наилучшей с точки зрения продаж, объема продаж на рынке,
который является наиболее эффективным.
Объектами маркетинговых исследований служат: товар, рынки, т.е. покупатели, каналы сбыта, конкуренция, ценообразование.
При проведении маркетингового анализа используют различные стандартные методы:
•   эвристические, т.е. опросы специалистов и математическая обработка их результатов;
   • трендовые, т.е. определение основной тенденции развития продаж товара за предыдущий период и прогнозирование на этой основе динамики продаж на перспективу;
•   статистического факторного анализа, при котором оценивают
зависимость продаж товара от основных факторов, определяющих эту продажу.
При обосновании предполагаемого объема продаж в натуральном выражении начальной точкой служит прошлогодний объем продаж

Эта величина изменяется в текущем периоде с учетом факторов непосредственно влияющих на реализацию:

1. величина товаров заказанных но не отгруженных

2. планируемая рекламная компания предприятия

3. ценовая политика и результаты рыночных исследований

Для оценки влияния этих факторов на прошлогодний объем продаж может использоваться статистический анализ, устанавливающий математическую зависимость между продажами предшествующего периода и факторами, определяющими будущий объем продаж.

Получив предполагаемый объем продаж, в натуральном выражении, прогнозируют выручку путем умножения предполагаемого объема продаж на ожидаемую цену за 1 единицу товара.

Основные цели проведения маркетинговых исследований:
1. Исследование поведения конкурентов, направлений их действий, возможностей, стратегия и формирование цены

2. Исследование понтенциала рынка, определение возможного объема продаж, уровны цен, способностей купить данный товар клиентурой

При оценке предполагаемого объема продаж в натуральном выражении, могут использоваться различные методы исследования рынка продаж:

1. Эвристические методы прогнозирования – он основан на усреднении сведений, полученных при интервьюировании различных участников рынка работников торговли, специалистов, маркетинговых служб, покупателей.

	N =
	О + 4М + П

	
	6


Где, N – объем продаж, О- ожидаемый прогноз, М – средний, П- пессимистический прогноз

2. Трендовое прогнозирование – заключается в распространении выводов, полученных из наблюдений за объемом продаж в предыдущем периоде на будущее.
Объем продаж плановый = Объем продаж текущего года х планируемый рост

3. Метод факторного анализа – определяется корреляция размера прдаж от изменений внешней среды организации, в том числе, макроэкономических переменных (темпы роста ВВП, темп инфляции, валютный курс), а также отраслевых показателей (состояние отрасли, уровень конкуренции в ней, емкость отраслевого рынка).

N=Хо*( Хi*фактор

4. Пробный маркетинг - он используется для выпуска на рынок новых изделий.

При разработке предполагаемого объема продаж в натуральном выражении чаще всего используются ожидаемые данные об объеме продаж предыдущего года. Эта величина изменяется в текущем году с учетом следующих факторов, непосредственно влияющих на объем продаж:

· Объем товаров заказанных, но не отгруженных;

· Рекламная компания;

· Экономическая коньюктура в отрасли и экономике;

· Производственные мощности и степень их использования;

· Ценовая политика;

Вопрос 4: Планирование выручки от продаж продукции.

Выручка является основой формирования прибыли предприятия, а следовательно, и перспектив его возможного развития. Главная цель планирования выручки — управление прибылью. Этапы планирования выручки:
•   анализ выручки в отчетном (предплановом) периоде;
•   оценка и прогнозирование конъюнктуры товарного рынка;
• расчет плановой величины выручки, разработка мероприятий по обеспечению выполнения плана по выручке от реализации продукции. 

Расчет плановой величины выручки от реализации производится по следующей формуле:

Врпл=Врн.п.+Врпл+Врк.п.
где Врн.п. — остатки готовых изделий на складе и в отгрузке на начало планируемого периода (квартала, года); Врпл — выпуск товарной продукции по плану предприятия в валовых оптовых ценах (с НДС и акцизами); Врк.п.— прогнозируемые остатки нереализованной продукции на складе и в отгрузке на конец расчетного периода.
Расчеты проводятся методом прямого счета. Учитывая, что в бухгалтерской отчетности входные остатки нереализованной продукции показывают по производственной себестоимости, для их оценки в ценах реализации используется коэффициент пересчета , который определяют по формуле
продажа в ценах реализации



                                       продажа по производственной себестоимости

Продажа по производственной себестоимости Помимо метода прямого счета при планировании выручки могут быть использованы и другие методы расчета.
При определении планового уровня выручки особое внимание необходимо обратить на соотношение ее внутренних структурных компонентов. Выручка от реализации продукции направляется предприятием на:
1) возмещение материальных затрат по выпуску продукции, включая амортизационные и другие денежные расходы;
2) образование валового дохода (вновь созданной стоимости), который, в свою очередь, делится на фонд оплаты труда с отчислениями и чистый доход в форме прибыли. В дальнейшем эта при-быль распределяется предприятием в установленном порядке.
Первоочередной задачей предприятия является формирование такой структуры выручки, при которой вторая часть не только была бы значительно более весомой, чем первая, но и росла бы опережающими темпами, что обеспечивало бы предприятию постоянный  рост прибыли.
В качестве традиционных рекомендаций, направленных на увеличение выручки, можно назвать:
•   проведение эффективной ценовой политики, обеспечивающей формирование в достаточном объеме выручки от реализации;
•   использование благоприятной конъюнктуры товарного рынка;
•   предоставление коммерческого кредита и ценовых скидок покупателям для стимулирования реализации товаров;
•   повышение уровня сервисного (послепродажного) обслуживания покупателей;
Вопрос 5:  Анализ влияния объема продукции на величину прибыли.


Объем продукции – основной фактор от которого зависит сумма прибыли. В соответствии с мировой практикой, за основу для изучения берется чистая прибыль. Сумма изменения прибыли в отчетном периоде по сравнению с предыдущим периодом рассчитывается как 

Δ Ч.Пр. = Ч.Пр.2  -  Ч. Пр.1

На прибыль влияет множество различных факторов: 

1) изменение объема производства;

2) изменение структуры производства;

3) продажные цены;

4) себестоимость продукции.


Причем, одни факторы влияют в сторону увеличения прибыли, а другие факторы способствуют ее уменьшению.


Для того, чтобы рассчитать влияние изменения прибыли за счет роста (снижения) объема продукции, нужно произвести расчет:



ΔПр = ΔП х Iпр1 / 100,где  Iпр1 - уровень прибыли за базисный период



Iпр = ∑ Ч.П./П х 100

Вопрос 6 : Система цен на продукцию. Методы аналитического обоснования цен.

Рассмотрим механизм формирования цены на продукцию (при затратном методе ценообразования).
Оптовая цена (Ц) образуется путем добавления к суммарным затратам (С) планируемой прибыли (Пр):
Ц = С + Пр.
При этом суммарные затраты определяются как сумма затрат по отдельным видам потребляемых ресурсов:
С=М+А+ФОТ,
где M - материальные затраты;
А - амортизационные отчисления;
ФОТ - оплата труда с начислениями.
Отпускная цена (Z) формируется путем добавления к оптовой цене организации НДС и других косвенных налогов, суммарную величину которых обозначим как H:
Z = Ц + H.
Затем формируются отпускные цены посредников, оптовых и розничных торговых организаций, включающие соответственно надбавку посредников, надбавку оптовых торговых организаций и розничную торговую надбавку.
В рыночной экономике используются две системы цен: регулируемые и свободные (договорные). Регулируемые цены в основном применяются для естественных монополий. Свободные рыночные цены складываются под влиянием спроса и предложения в условиях свободной конкуренции.
Регулируемые цены подразделяются на фиксированные и предельные. Цены фиксированные устанавливаются в твердо определенной величине, например на природный газ, электро- и теплоэнергию, перевозку грузов железнодорожным транспортом. Цены предельные ограничиваются нижним или верхним пределом, предельными размерами снабженческо-сбытовых или торговых надбавок, предельным уровнем рентабельности.
Обоснованный выбор цены и метода ее формирования, направленный на достижение максимальной прибыли, определяет эффективность ценовой стратегии организации.


Применяют следующие методы ценообразования:

1) Затратный- основан на учете издержек производства и реализации продукции;

2) Параметрический- основан на учете технико-экономических параметров товаров.

Вопрос 7 : Анализ и оценка влияния на объем продукции (объем продаж, выручка от продаж) использования производственных ресурсов.

Продукция в денежном выражении является результатом воздействия всех видов ресурсов, которые носят количественный и качественный характер.

 Показателями экстенсивности являются количественные факторы использования ресурсов:

1) численность, чел.;

2) Фонд оплаты труда тыс. руб.;

3) основные фонды, тыс. руб.;

4) амортизация, тыс. руб.;

5) оборотные средства, тыс. руб.;

6) материальные ресурсы, тыс. руб.

Показателями интенсивности являются качественные факторы использования ресурсов:

      1) производительность труда 
ПТ = Вр / Ч  тыс. руб.\чел

      2) зарплатоотдача Зо=Вр/ ФОТ


    3) фондоотдача 
Фо = Вр / ОФ

      4) амортизациоотдача Ао = Вр / А


    5) количество оборотов оборотных средств 
Коб = Вр / Об.С


    6) материалоотдача   Мо = Вр / МЗ


Методом выявления  влияния количественных и качественных факторов на продукцию является факторный анализ. Он заключается в построении моделей:

1. По трудовым ресурсам:  Вр = Ч х ПТ, Вр = ФОТ х Зо;

2. По предметам труда:  Вр = МЗ х Мо;

3. По средствам труда:   Вр = ОФ х Фо, Вр = А х Ао;

4. По оборотным средствам:   Вр = Об.С х К об.

5. По производственным фондам  ( ПФ=ОФ+Об.С.)  Вр = ПФ х Фо

Изменение продукции за анализируемый период может быть выражено как результат влияния двух факторов. При оценке используется метод цепных подстановок.

При решении задач применяется 2 правила:

1) При определении количественного фактора, его изменение умножается на качественный фактор первого года;

2) При определении качественного фактора, его изменение умножается на количественный фактор второго года.

Тема 7. Управление  себестоимостью  продаж.
Вопрос 1: Понятие расходов организации по обычным видам деятельности, себестоимости продаж и расходов периода.
Расходы представляют собой отток экономических выгод в течение отчетного периода в форме уменьшения или использования активов организации или увеличения ее обязательств, приводящий к уменьшению капитала, отличный от распределения капитала между участниками организации.

По признаку принадлежности к отчетным периодам расходы организации делятся на две категории:

- расходы данного (текущего) отчетного периода;

- отложенные расходы.

Расходы данного (текущего) отчетного периода - расходы, обусловленные фактами хозяйственной деятельности текущего отчетного периода и признаваемые в отчете о прибылях и убытках данного периода.

Отложенные расходы - расходы, связанные с хозяйственными операциями по использованию ресурсов организации, осуществляемые в данном отчетном периоде с целью получения возможных доходов в будущем. Это условные расходы, поскольку они не признаны в качестве расходов в текущем отчетном периоде и в данном отчете о прибылях и убытках. Отложенные расходы подлежат капитализации на балансе организации.

Отложенные расходы по признаку возможности возникновения будущих ресурсов организации делятся на:

- инвестиции (капитальные вложения);

- расходы будущих периодов.

Расходы данного (текущего) отчетного периода по признаку взаимосвязи с доходами отчетного периода делятся на:

- расходы данного (текущего) отчетного периода, обусловленные полученными в данном отчетном периоде доходами;

- расходы данного (текущего) отчетного периода, не связанные с получением текущих доходов (расходы периода).

Расходы данного (текущего) отчетного периода, обусловленные полученными в данном отчетном периоде доходами, не могут быть признаны в данном отчете о прибылях и убытках до тех пор, пока не будет признан доход.

Расходы данного (текущего) отчетного периода, не связанные с получением текущих доходов (расходы периода), признаются в текущем отчетном периоде и в данном отчете о прибылях и убытках вне зависимости от факта получения доходов в данном отчетном периоде. Эти расходы обусловлены в большей степени наличием периода, нежели наличием или отсутствием дохода. Примером расходов периода в отдельных случаях могут служить амортизация активов и расходы по аренде офисных помещений 

В содержании ПБУ 10/99 "Расходы организации", утвержденного Приказом Минфина России от 6 мая 1999 г. N 33н (с учетом последующих изменений), дано следующее определение расходов: "...расходами организации признается уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов (денежных средств, иного имущества) и (или) возникновения обязательств, приводящее к уменьшению капитала этой организации, за исключением уменьшения вкладов по решению участников (собственников имущества)" 

Затраты в период их возникновения могут совпадать с расходами, если выполняется одно из следующих условий:

- получены доходы в результате их осуществления;

- имеется достаточная степень уверенности в отсутствии доходов как в данном, так и в будущих отчетных периодах.

В зависимости от метода признания затрат в отчете о прибылях и убытках их можно разделить на "затраты на продукт" и "затраты (расходы) периода". "Затраты на продукт" непосредственно связаны с осуществлением производственной деятельности предприятия, изготовлением продукции. Они имеют место при наличии производства и в большей части отсутствуют при свертывании производства. "Затраты (расходы) периода" являются функцией отчетного периода, они связаны скорее с длительностью отчетного периода, чем с выпуском и продажей продукции. Таким образом, затраты (расходы) периода можно рассматривать в качестве убытков отчетного периода. В этой классификации нет чистоты, но есть прагматизм. С ее помощью можно сделать вывод, что если нет производства, нет затрат на продукт, то все равно остаются затраты периода.

Затраты на продукт распределяются между текущими расходами, участвующими в формировании доходов отчетного периода, и запасами. Эти переходящие затраты (составляющие стоимость запасов) становятся расходами (в качестве себестоимости проданных товаров, продукции, работ, услуг), только когда продукция реализована, что может произойти через несколько периодов после того, как она была произведена. Синонимом затрат на продукт является термин "запасоемкие затраты".

Затраты периода (например, ими могут быть управленческие и коммерческие затраты) признаются в том периоде (месяц, квартал, год), когда они были произведены; они не проходят через стадию запасов (то есть не признаются активами), а сразу же оказывают влияние на размер прибыли, отражаясь в отчете о прибылях и убытках. Их можно также назвать "незапасоемкими".

Управленческие затраты имеют двойственную экономическую природу. С одной стороны, они могут рассматриваться как косвенные по отношению к выбранным объектам учета затрат (видам деятельности, видам продукции, работ или услуг) текущие затраты, опосредованно связанные с извлечением текущих доходов в отчетном периоде. В этом случае управленческие затраты не будут признаны расходами до тех пор, пока не будут признаны соответствующие доходы от продаж соответствующих видов продукции; они могут рассматриваться как "запасоемкие".

С другой стороны, управленческие затраты могут быть квалифицированы как расходы периода, возникновение которых не связано с получением текущих доходов. Расходы периода признаются в отчете о прибылях и убытках немедленно по окончании отчетного периода. При таком варианте их признания, как мы уже и подчеркивали, - это "незапасоемкие" затраты.

Во втором случае управленческие затраты называются управленческими расходами и рассматриваются как вид операционных расходов - систематических (регулярных) расходов периода.

Коммерческие расходы - расходы, связанные с продажей продукции (товаров, работ или услуг). Данные расходы накапливаются по дебету счета   "Расходы на продажу".

Для целей настоящего Положения (ПБУ) не признается расходами организации выбытие активов:
в связи с приобретением (созданием) внеоборотных активов (основных средств, незавершенного строительства, нематериальных активов и т.п.);
вклады в уставные (складочные) капиталы других организаций, приобретение акций акционерных обществ и иных ценных бумаг не с целью перепродажи (продажи);
по договорам комиссии, агентским и иным аналогичным договорам в пользу комитента, принципала и т.п.;
в порядке предварительной оплаты материально-производственных запасов и иных ценностей, работ, услуг;
в виде авансов, задатка в счет оплаты материально-производственных запасов и иных ценностей, работ, услуг;
в погашение кредита, займа, полученных организацией.
Расходы организации в зависимости от их характера, условий осуществления и направлений деятельности организации подразделяются на:
расходы по обычным видам деятельности;
прочие расходы
Расходы по обычным видам деятельности
- расходы,   связанные   с   изготовлением   и  продажей  продукции,  приобретением и продажей товаров, а также  расходы,  осуществление  которых связано с выполнением работ, оказанием услуг               
  - расходы, осуществление которых связано с предметом  деятельности   организации  (в  противном  случае  эти  расходы   относятся   к   операционным                                                  
   - возмещение стоимости основных средств, нематериальных активов  и    иных   амортизируемых    активов,    осуществляемых    в    виде     амортизационных отчислений                                       
  При формировании расходов по  обычным  видам  деятельности  должна   быть обеспечена их группировка по следующим элементам:             
  - материальные затраты                                             
  - отчисления на социальные нужды                                   
  - затраты на оплату труда                                          
  - амортизация                                                      
   - прочие затраты                                                   
Прочими расходами являются:
· расходы, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации 
· расходы, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности 
· расходы, связанные с участием в уставных капиталах других организаций расходы, связанные с продажей, выбытием и прочим списанием основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), товаров, продукции;
· проценты, уплачиваемые организацией за предоставление ей в пользование денежных средств (кредитов, займов);
· расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными организациями;
· отчисления в оценочные резервы, создаваемые в соответствии с правилами бухгалтерского учета (резервы по сомнительным долгам, под обесценение вложений в ценные бумаги и др.), а также резервы, создаваемые в связи с признанием условных фактов хозяйственной деятельности;
· прочие расходы.
Расходы будущих  периодов

В качестве расходов будущих периодов  могут быть учтены:
· суммы, уплаченные вперед за рекламу производимой продукции (выполняемых работ, оказываемых услуг);
· затраты организации на получение лицензии на право осуществления определенного вида деятельности;
· затраты по сертификации продукции, работ или услуг;
· затраты на ремонт основных средств, если такие ремонты производятся неравномерно в течение года и организация не создает соответствующий резерв.

В отчетности    РБП отражаются в активе  баланса.

Расходы по текущей деятельности:

· Суммы, которые фирма перечислила поставщикам и подрядчикам за товары (работы или услуги), 
· "На оплату труда" 
· Выплаченные в акционерам (участникам) фирмы дивиденды и проценты 
· "На расчеты по налогам и сборам" 
· суммы выданные подотчетным лицам.
Расходы по инвестиционной деятельности:

· Деньги, вложенные в уставные капиталы дочерних фирм
· "Приобретение объектов основных средств, доходных вложений в материальные ценности и нематериальных активов" указывают суммы, перечисленные  поставщикам за приобретенные основные средства (производственные машины, оборудование, транспорт и т. д.).
· "Приобретение ценных бумаг и других финансовых вложений" впишите суммы, направленные фирмой на долгосрочные финансовые вложения (приобретение акций, долгосрочных векселей, долей в уставных капиталах других компаний и т. д.).
· Займы, которые ваша фирма выдала другим организациям 
Расходы по финансовой деятельности:

· Суммы, выплаченные в погашение полученных от других фирм займов и кредитов
· Погашение обязательств по финансовой аренде 
Вопрос 2 : Расчет и оценка влияния на себестоимость продаж использования труда, материалов и основных производственных средств.
Повышение эффективности использования отдельных видов ресурсов обусловливает сокращение затрат на производство реализованной продукции, снижение ее себестоимости и рост прибыли. Количественная оценка влияния этих факторов - первостепенная задача анализа деятельности любой организации.
Себестоимость (суммарные затраты) определяется как сумма затрат по отдельным видам потребляемых ресурсов:
С= ФОТ + MЗ + A,
где ФОТ - затраты по оплате труда;
MЗ - материальные затраты;
А - амортизационные отчисления.
Рассмотрим порядок расчетов изменения себестоимости в результате изменения затрат по оплате труда, материалов, амортизации.
Общее изменение себестоимости за анализируемый период составляет:
∆С = ∆ ФОТ + ∆ MЗ + ∆ A,
где ∆ С - изменение затрат на производство реализованной продукции;
∆ ФОТ - изменение затрат по оплате труда;
∆MЗ - изменение материальных затрат;
∆A - изменение амортизации.
Изменение затрат по оплате труда характеризуется абсолютным и относительным отклонением:
а) абсолютное отклонение:
∆ ФОТ = ФОТ 2 – ФОТ 1;
б) относительное отклонение (относительная экономия или перерасход затрат на оплату труда):
∆ ФОТ = ФОТ 2 – ФОТ 1;х Kвр,
где ФОТ2, ФОТ1 - отчетная и базовая величины затрат по оплате труда;
Kвр - индекс изменения выручки от реализации продукции, работ, услуг.
Kвр = вр2/ вр1,
Аналогичным образом определяются отклонения себестоимости, вызванные изменениями материальных затрат:
а) абсолютное отклонение:
∆ MЗ = MЗ2 – MЗ1;
б) относительное отклонение (относительная экономия или перерасход материальных ресурсов):
∆ MЗ= M2 – M1х Kвр,
где MЗ2, MЗ1 - отчетная и базовая величины материальных затрат.
Изменения амортизации также ведут к отклонениям в себестоимости:
а) абсолютное отклонение:
∆ A = A2 – A1;
б) относительное отклонение (относительная экономия или перерасход амортизации):
∆ A = A2 – A1 х Kвр,
где A2, A1 - отчетная и базовая величины амортизационных отчислений.
Кроме того, могут производиться расчеты по оценке влияния изменения эффективности использования ресурсов на себестоимость продукции методами факторного анализа.
 Вопрос 3: Расчет маржинального дохода(МД), порога рентабельности продаж(ПР), запаса финансовой прочности(ЗФП) .

  Для определения ПР продаж себестоимость делится на переменные затраты, изменяющиеся прямо пропорционально объему производства ( затраты на сырье, зарплата основных производственных рабочих, топливо, энергия) и постоянные затраты, величина которых не меняется с изменением объема производства (арендная плата, % за пользование кредитами, амортизация ОФ).

 ПОРОГ РЕНТАБЕЛЬНОСТИ- выручка от реализации , которая не обеспечивает прибыли после возмещения издержек, но не дает и убытков.

ПР= постоянные затраты/(( выручка от реализации- переменные затраты)/выручка от реализации)).

   Через ПР можно определить запас финансовой прочности . Он показывает , на сколько может упасть выручка от реализации , чтобы это не привело к убыткам.     

ЗФП= выручка от реализации- порог рентабельности.

   Маржинальный доход –это  разность между выручкой от реализации и переменными затратами. 

Экономическое содержание маржинального дохода- это определение вклада организации в постоянные расходы, ко​торые оно несет в любом случае. Организация начнет получать прибыль только после того, как возместит постоянные затраты за счет дохода от реализации определенной величины продук​ции. Чем больше постоянные затраты, тем больше нужно про​дать продукции либо сократить постоянные расходы. 

Вопрос 4: Операционный рычаг и оценка эффекта операционного рычага.

Операционный рычаг – финансовый механизм управления прибылью за счет оптимизации соотношения постоянных и переменных затрат.

 Эффект операционного рычага (ЭОР) показывает прирост прибыли в процентах на один процент прироста объема продукции:

                   ∆Пр(%)
     ЭОР =    ----,
                   ∆Вр(%)
где ДПр(%) - прирост прибыли в %;
ДВр(%) - прирост объема продукции в %.
Экономический смысл показателя операционного рычага довольно прост - он показывает степень чувствительности прибыли организации к изменению объема производства. В организации с высоким уровнем эффекта операционного рычага незначительное изменение объема производства может привести к существенному изменению прибыли.

ЭОР означает, что при данном соотношении  переменных  и постоянных затрат повышение на каждый процент объема продаж приведет к увеличению прибыли на полученный %.

По другому  ЭОР можно определять как отношение маржинального дохода (разницы между объемом продукции и переменными затратами) к прибыли. 

ЭОР= МД\Пр

Значение этого показателя зависит от базового уровня объема производства, от которого идет отсчет. В частности, наибольшие значения показатель имеет в случаях, когда изменение объема производства происходит с уровней, незначительно превышающих критический объем продаж. Тогда даже незначительное изменение объема производства приводит к существенному относительному изменению прибыли. Причина подобного положения состоит в том, что базовое значение прибыли при этом близко к нулю. Пространственные сравнения уровней эффекта операционного рычага (левериджа) возможны лишь для организаций, имеющих одинаковый базовый уровень выпуска. Более высокое значение этого показателя обычно характерно для организаций с более высоким уровнем технической оснащенности. Точнее, чем выше уровень условно-постоянных расходов по отношению к уровню переменных расходов, тем выше эффект операционного рычага. Таким образом, организация (предприятие), повышающая свой технический уровень с целью снижения удельных переменных расходов, одновременно увеличивает и эффект операционного рычага.
Вопрос 5:  Анализ поведения затрат и взаимосвязь затрат , объема продукции и прибыли.

Теоретической базой анализа поведения затрат и взаимодействия затрат, объема продаж и прибыли является система учета прямых затрат - "директ-костинг", которую называют еще "системой управления себестоимостью", "системой управления предприятием".
Сущность системы "директ-костинг" заключается в разделении затрат на производство на переменные и постоянные. К переменным относятся затраты, величина которых меняется с изменением объема производства: затраты на сырье и материалы, заработная плата основных производственных рабочих, топливо и энергия на технологические цели и др. К постоянным принято относить такие затраты, величина которых не меняется с изменением объема производства, например арендная плата, проценты за пользование кредитами, начисленная амортизация основных фондов, некоторые виды заработной платы руководителей предприятия и др.
Разделение затрат на постоянные и переменные довольно условно, поскольку многие виды затрат носят полупеременный (полупостоянный) характер. Однако недостатки условности разделения затрат многократно перекрываются аналитическими преимуществами системы "директ-костинг".
Общие затраты на производство (С) состоят из двух частей: постоянной (С пост) и переменной (С пер), что отражается уравнением:
С=С пер + С пост
Еще одна особенность системы "директ-костинг" - соединение производственного и финансового учета. По системе "директ-костинг" учет и отчетность на предприятиях организованы таким образом, что появляется возможность регулярного контроля данных по схеме "затраты-объем-прибыль". Основная модель отчета для анализа прибыли выглядит следующим образом:
Объем реализации - Вр
Переменные затраты - Спер
Маржинальный доход – МД=Вр-С пер
Постоянные расходы - Спост
          Прибыль - P = МД-Спост
Маржинальный доход представляет собой разность между выручкой от реализации и переменными затратами. С другой стороны, это сумма постоянных расходов и прибыли.
Следующей особенностью системы "директ-костинг" является разработка методики экономико-математического и графического представления и анализа отчетов для прогноза прибыли, для расчета порога рентабельности (критический объем выручки, прибыль при которой равна 0).
В прямоугольной системе координат строится график зависимости себестоимости (затрат и дохода) и выручки от количества единиц выпущенной продукции. По вертикали откладываются данные о себестоимости и выручке, а по горизонтали - количество единиц продукции (см. рисунок). В точке критического объема производства (К) нет прибыли и нет убытка. Справа от нее заштрихована область прибылей (доходов). Для каждого значения (количества единиц продукции) прибыль определяется как разность между величиной маржинального дохода и постоянных расходов.
Слева от критической точки заштрихована область убытков, которая образуется в результате превышения величины постоянных расходов над величиной маржинального дохода.
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Условные обозначения:
Вр - объем производства продукции в стоимостном выражении;
С - полная себестоимость продукции (затраты на производство);
Спер - переменные расходы;
К - точка критического объема производства;
qk - критическое количество единиц продукции;
Врk - критический объем выручки (порог рентабельности, точка безубыточности);
Врф - фактический объем выручки;
ЗФП - запас финансовой прочности (разница между фактической выручкой и порогом рентабельности).
Аналитические возможности системы "директ-костинг" раскрываются наиболее полно при исследовании связи себестоимости с объемом реализации продукции и прибылью. Объем реализации продукции или выручка (Вр) связаны с себестоимостью (С) и прибылью от реализации (Пр) следующим соотношением: Вр=С+Пр. Для критической точки (прибыль равна 0) Вр=С.
Если выручку представить как произведение цены продаж единицы изделия (Ц) и количества проданных единиц (q), а переменные затраты - как произведение удельных переменных затрат на единицу изделия (Спернаед), то получим развернутое уравнение:
               Ц х qк = Спост + Спернаед х qк, или (Ц - Спернаед) х qк = Спост
Это уравнение является основным для получения необходимых оценок.
1. Расчет критического объема производства:
                          Спост       Спост
                      qк = ——— =      ——-- ,
                           Ц- Спернаед    мd
где мd - маржинальный доход на единицу изделия, руб.
2. Расчет критического объема выручки (Порог рентабельности). Для определения критического объема реализации используется уравнение критического объема производства. Умножив левую и правую части этого уравнения на цену (Ц) и сделав несложные преобразования, получим необходимую формулу:
Врк=Спост\(МД\Вр)

где МД - маржинальный доход на весь выпуск (разность между выручкой и суммой переменных затрат).
Вопрос 6: Анализ и оценка влияния себестоимости от продаж на величину  прибыли
Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) может быть рассчитана по следующей формуле:
Пр = Вр -С,
где Вр - выручка от реализации продукции (работ, услуг) без налога на добавленную стоимость, акцизов;
С - затраты на производство реализованной продукции (работ, услуг) по полной себестоимости.
Таким образом, все факторы, влияющие на себестоимость реализованной продукции, сказываются на прибыли от продаж. Приведем методику формализованного расчета влияния себестоимости на прибыль от продаж.
1. Влияние на прибыль изменения себестоимости единицы продукции (∆ Пр1):
∆ Пр1 = С2,1 – С2,
где С2,1 - себестоимость реализованной продукции анализируемого периода, рассчитанная в ценах и условиях базисного периода;
С2 - фактическая себестоимость реализованной продукции анализируемого периода.
2. Влияние на прибыль изменений в объеме продукции (∆ Пр2) (в оценке по базовой себестоимости):
∆ Пр2 = Пр1 х (K1 - 1),
где Пр1 - прибыль базисного периода;
K1 - коэффициент роста объема реализации продукции (в оценке по себестоимости).
K1 = С2,1 / С1,
где С1 - себестоимость базисного периода.
3. Расчет влияния на прибыль изменений в себестоимости, обусловленных изменениями в структуре продукции (∆ Пр3):
∆ Пр3 = С1 х K2 – С2,1
где K2 - коэффициент роста объема реализации в оценке по отпускным ценам.
K2 = Вр2,1 / Вр1,
где Вр2,1 - выручка отчетного периода в ценах базисного периода;
Вр1 - выручка базисного периода.
Тема 8. Управление финансовыми результатами.
Вопрос1 : Сущность и состав доходов и расходов как экономическая база формирования финансовых результатов
Современная концепция доходов и расходов заложена в положениях по бухгалтерскому учету, а также в плане счетов приближая отечественную практику учета к международной.

Анализ и состав ДОХОДОВ предприятия регулируется "Положением по бух.учету" ПБУ 9/99 с последующими изменениями

Согласно данному Положению доходами предприятия признаются увеличение экономических выгод предприятия в результате поступления активов или погашение обязательств, приводящих к увеличению капитала предприятия за исключение вкладов участников (собственников) имущества.

Доходы предприятия в зависимости от их характера, условия получения и направлении использования подразделяются :

1. доходы от обычных видов деятельности

1.1. выручка от продажи продукции, работ и услуг

1.2. поступления связанные с выполнением работ, оказанием услуг;

2. прочие доходы

2.1. поступления, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации;

2.2. поступления, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности;

2.3. поступления, связанные с участием в уставных капиталах других организаций (включая проценты и иные доходы по ценным бумагам) (с учетом положений пункта 5 настоящего Положения);

2.4. прибыль, полученная организацией в результате совместной деятельности (по договору простого товарищества);

2.5. поступления от продажи основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), продукции, товаров;

2.6. проценты, полученные за предоставление в пользование денежных средств организации, а также проценты за использование банком денежных средств, находящихся на счете организации в этом банке.

2.7.. штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров;

2.8. активы, полученные безвозмездно, в том числе по договору дарения;

2.9. поступления в возмещение причиненных организации убытков;

2.10 прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году;

2.11. суммы кредиторской и депонентской задолженности, по которым истек срок исковой давности;

2.12. курсовые разницы;

2.13 сумма дооценки активов;

2.14 прочие доходы.

 Анализ и состав РАСХОДОВ предприятия регулируется "Положением по бух.учету" ПБУ 10/99 с последующими изменениями

Согласно данному Положению Расходами предприятия признаются: уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов или возникновения обязательств приводящих к уменьшению капитала предприятия за исключением уменьшения вкладов собственников имущества

Расходы предприятия в зависимости от их характера  и направлении деятельности  подразделяются 

1. расходы по основным видам деятельности

1.1. расходы связанные с изготовлением продукции, её продажей

1.2. расходы связанные с выполнением работ, оказанием услуг

2. прочие расходы

2.1.расходы, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации;

2.2. расходы, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности 

2.3. расходы, связанные с участием в уставных капиталах других организаций (с учетом положений пункта 5 настоящего Положения);

2.4. расходы, связанные с продажей, выбытием и прочим списанием основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), товаров, продукции;

2.5 проценты, уплачиваемые организацией за предоставление ей в пользование денежных средств (кредитов, займов);

2.6. расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными организациями;

2.7. отчисления в оценочные резервы, создаваемые в соответствии с правилами бухгалтерского учета (резервы по сомнительным долгам, под обесценение вложений в ценные бумаги и др.), а также резервы, создаваемые в связи с признанием условных фактов хозяйственной деятельности.

 2.8. штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров;

2.9. возмещение причиненных организацией убытков;

2.10. убытки прошлых лет, признанные в отчетном году;

2.11 суммы дебиторской задолженности, по которой истек срок исковой давности, других долгов, нереальных для взыскания;

2.12. курсовые разницы;

2.13 сумма уценки активов;

 2.14 перечисление средств (взносов, выплат и т.д.), связанных с благотворительной деятельностью, расходы на осуществление спортивных мероприятий, отдыха, развлечений, мероприятий культурно-просветительского характера и иных аналогичных мероприятий;

прочие расходы.

Вопрос 2 :  Прибыль как показатель эффективности хозяйственной деятельности и источник приращения капитала

Получило распространение определение прибыли как превышение доходов предприятия над расходами. Прибыль - это особый систематически воспроизводимый ресурс организации, конечная цель осуществления бизнеса; основной внутренний источник развития и роста рыночной стоимости организации; индикатор кредитоспособности и конкурентоспособности организации; гарантия выполнения организацией своих обязательств перед государством, источник удовлетворения социальных потребностей общества.
Поддержание необходимого уровня прибыльности - объективная закономерность нормального функционирования организации в рыночной экономике. Систематическая нехватка прибыли и ее неудовлетворительная динамика свидетельствуют о неэффективности и рискованности бизнеса.
Главная цель управления прибылью - максимизация благосостояния собственников в текущем периоде и в перспективе. Это означает:
получение максимальной прибыли, соответствующей ресурсам организации и рыночной конъюнктуре;
обеспечение оптимальной пропорции между уровнем формируемой прибыли и допустимым уровнем риска;
обеспечение выплаты дохода на инвестиционный капитал собственникам компании;
получение достаточного объема инвестиций за счет прибыли в соответствии с задачами развития бизнеса;
обеспечение роста рыночной стоимости организации и эффективности программ участия персонала в распределении прибыли.
Рост прибыли определяет потенциальные возможности организации. По прибыли определяется также рентабельность собственных и заемных средств, основных фондов, всего авансированного капитала и каждой акции. Прибыль является мерилом финансового состояния организации.
Вопрос 3: Формирование и сметный расчет показателей прибыли.
Основные показатели финансовых результатов деятельности предприятия представлены в форме № 2 «Отчет о прибылях и убытках» годовой и квартальной бухгалтерской отчетности.
Основные задачи анализа финансовых результатов деятельности предприятия: оценка динамики показателей прибыли, обоснование образования и распределения их фактической величины, выявление и изменение воздействия различных факторов на прибыль, оценка возможностей ее дальнейшего роста на основе оптимизации объемов производства и издержек. Теоретической базой планирования и анализа финансовых результатов деятельности предприятия служит принятая для всех предприятий, независимо от формы собственности, единая модель хозяйственного механизма предприятия в условиях рыночных отношений, основанная.

Схема формирования показателей прибыли

┌─────────────────────────────────┐   ┌───────────────────────────────────┐

│              Доходы             │   │              Расходы              │

├─────────────────────────────────┤   ├───────────────────────────────────┤

│Выручка (нетто) от продажи       │   │                                   │

│товаров, продукции, работ, услуг │   │Себестоимость проданных товаров,   │

│(за минусом налога на добавленную│ - │продукции, работ, услуг            │

│стоимость, акцизов, экспортных   │   │(стр. 020)                         │

│пошлин и других аналогичных      │   │                                   │

│обязательных платежей) (стр. 010)│   │                                   │

└───┬─────────────────────────────┴───┴───────────────────────────────────┤

    │Валовая прибыль (брутто-прибыль) (стр. 029)                          │

    └─────────────────────────────┬───────────────────────────────────────┤

                                - │Коммерческие и управленческие расходы  │

                                  │(стр. 030 + стр. 040)                  │

           ┌──────────────────────┴─────────────────────────────┬─────────┘

           │       Прибыль (убыток) от продаж (стр. 050)        │

┌──────────┴──────────────────────┬───┬─────────────────────────┴─────────┐

│Проценты к получению (стр. 060)  │   │Проценты к уплате (стр. 070)       │

├─────────────────────────────────┤   ├───────────────────────────────────┤

│Доходы от участия в других       │   │                                   │

│организациях (стр. 080)          │   │                                   │

├─────────────────────────────────┤ - ├───────────────────────────────────┤

│Прочие операционные доходы       │   │Прочие операционные расходы        │

│(стр. 090)                       │   │(стр. 100)                         │

├─────────────────────────────────┤   ├───────────────────────────────────┤

│Внереализационные доходы         │   │Внереализационные расходы          │

│(стр. 120)                       │   │(стр. 130)                         │

└──────────┬──────────────────────┴───┴─────────────────────────┬─────────┘

           │   Прибыль (убыток) до налогообложения (стр. 140)   │

┌──────────┴──────────────────────┬───┬─────────────────────────┴─────────┐

│Отложенные налоговые активы      │   │Отложенные налоговые обязательства │

│(стр. 141)                       │ - │(стр. 142)                         │

├─────────────────────────────────┤   ├───────────────────────────────────┤

│                                 │   │Текущий налог на прибыль (стр. 150)│

└──────────┬──────────────────────┴───┴─────────────────────────┬─────────┘

           │Чистая прибыль (убыток) отчетного периода (стр. 190)│

           └────┬───────────────────────────────────────────────┴─────┐

                │                      Справочно:                     │

                │Базовая прибыль (убыток) на акцию                    │

                │Разводненная прибыль (убыток) на акцию               │

                └─────────────────────────────────────────────────────┘

Вопрос 4:  Анализ динамики и уровня финансовых результатов по данным отчетности



Анализ каждого элемента прибыли имеет важное значение для руководства предприятия, его учредителей, акционеров и кредиторов. Для руководства такой анализ позволяет определить перспективу развития предприятия, т.к. прибыль является одним из источников финансирования капитальных вложений и пополнения оборотных средств. Учредителям и акционерам она служит источником получения дохода на вложенный ими в данное предприятие капитал. Кредиторам анализ дает возможность погашения предоставленных предприятию кредитов и заемов, включая уплату причитающихся процентов.


Анализ финансовых результатов деятельности предприятия включает:

· Изучение изменений каждого показателя за отчетный период по сравнению с базисным (горизонтальный анализ).

· Структурный анализ соответствующих статей в процентах с удел. вес каждой статьи в общей сумме прибыли;

· Изучение динамики изменения показателей за ряд периодов (трендовый анализ);

· Исследование влияния отдельных факторов на прибыль (факторный анализ).

Для анализа и оценки уровня и динамики показателей прибыли составляется таблица, в которой используются данные бухгалтерской отчетности из формы № 2 «Отчет о прибылях и убытках».

Вопрос 5: Экономические факторы, влияющие на величину прибылей и убытков.
Различные стороны производственной, сбытовой, снабженческой и финансовой деятельности организации отражаются в системе показателей прибыли. Обобщенно эти показатели представлены в форме N 2 бухгалтерской отчетности (Отчет о прибылях и убытках). Показатели прибыли характеризуют эффективность деятельности организации.
Для принятия обоснованных организационно-технических и хозяйственно-управленческих решений по наращиванию прибыли необходимо прежде всего классифицировать факторы роста прибыли и параметры, количественная оценка которых позволяет оценить их влияние на этот процесс. Все факторы можно разделить на две группы - внешние и внутренние.
К внешним факторам относятся:
рыночно-конъюнктурные (диверсификация деятельности организации, повышение конкурентоспособности в оказании услуг, организация эффективной рекламы новых видов продукции, уровень развития внешнеэкономических связей, изменение тарифов и цен на поставляемые продукцию и услуги);
хозяйственно-правовые и административные (налогообложение; правовые акты, постановления и положения, регламентирующие деятельность организации, государственное регулирование тарифов и цен).
Под внутренними факторами понимают:
материально-технические (использование прогрессивных и экономичных предметов труда, применение производительного технологического оборудования, проведение модернизации и реконструкции материально-технической базы производства);
организационно-управленческие (освоение новых, более совершенных видов продукции и услуг, разработка стратегии и тактики деятельности и развития организации, информационное обеспечение процессов принятия решения);
экономические (финансовое планирование деятельности организации, анализ и поиск внутренних резервов роста прибыли, экономическое стимулирование производства, налоговое планирование);
социальные факторы (повышение квалификации работников, улучшение условий труда, организация оздоровления и отдыха работников).
Количественную оценку перечисленных факторов проводят с помощью ряда параметров, основными из которых являются:
изменение отпускных цен на реализованную продукцию;
изменение в объеме продукции (по базовой себестоимости);
изменение в структуре реализации продукции;
экономия от снижения себестоимости продукции;
изменение себестоимости за счет структурных сдвигов;
изменение цен на материалы и тарифов на услуги.
Количественную оценку влияния на прибыль перечисленных параметров проводят с использованием методов факторного анализа и других методов экономического анализа.
Вопрос 6:  Прибыль от продаж. Факторный анализ прибыли от продаж. Его влияние на управление прибылью.

Прибыль - важный показатель, характеризующий финансовый результат деятельности организации. Это находит отражение в бухгалтерском учете и отчетности. Одним из основных показателей прибыли, отражаемой в бухгалтерской отчетности, является прибыль (убыток) от продаж.

Прибыль от продаж характеризует эффективность основной деятельности организации и определяется как разница между валовой прибылью (стр.029 формы N 2 "Отчет о прибылях и убытках"), коммерческими расходами (стр.030 формы N 2) и управленческими расходами (стр.040 формы N 2).

На изменение прибыли от продаж влияют разные факторы, основными из которых являются:

изменение отпускных цен на реализованную продукцию;

изменение объема продукции (по базовой себестоимости);

изменение объема продукции, обусловленное изменениями в структуре продукции;

изменение себестоимости единицы продукции;

изменение себестоимости за счет структурных сдвигов в составе продукции;

изменение цен на материалы, тарифы, услуги;

нарушение хозяйственной дисциплины.

Приведем методику формализованного расчета факторных влияний на прибыль от продаж.

1. Расчет влияния на прибыль изменений отпускных цен на реализованную продукцию (∆ Пр1):
                          ∆ Пр1 = Вр2 – ВР2,1,
где Вр2 - выручка отчетного года;
Вр2,1 - выручка отчетного периода в ценах базисного периода.
2. Расчет влияния на прибыль изменений в объеме продукции (∆ Пр2) (в оценке по базовой себестоимости):
        ∆Пр2 = Пр1 х K1 – Пр1 = Пр1 х (K1 - 1),
где Пр1 - прибыль базисного периода;
K1 - коэффициент роста объема реализации продукции (в оценке по себестоимости).
                             K1 = С2,1 / С1,
где С2,1 - фактическая себестоимость реализованной продукции за отчетный период в ценах и тарифах базисного периода;
С1 - себестоимость базисного периода.
3. Расчет влияния на прибыль изменений в объеме продукции, обусловленных изменениями в структуре продукции (∆ Пр3):
                       ∆ Пр3 = Пр1 х (K2 - K1),
где K2 - коэффициент роста объема реализации в оценке по отпускным ценам.
                            K2 = Вр2,1 / Вр1,
где Вр1 - выручка базисного периода.
4. Расчет влияния на прибыль изменения себестоимости единицы продукции (∆Пр4):
                          ∆ Пр4 = С2,1 – С2,
где С2 - фактическая себестоимость реализованной продукции отчетного периода.
5. Расчет влияния на прибыль изменений себестоимости за счет структурных сдвигов в составе продукции (∆ Пр5):
                 ∆Пр5 = С1 х K2 – С2,1.
Вопрос 7:  Факторный анализ прибыли до налогообложения.
Прибыль до налогообложения учитывает финансовые результаты от реализации продукции, прочей реализации.

Основными задачами анализа прибыли до налогообложения являются:

оценка плана (прогноза) прибыли;

изучение состава и структуры прибыли в динамике;

выявление и количественное измерение влияния факторов, формирующих прибыль;

выявление резервов роста прибыли;

разработка рекомендаций по наиболее эффективному формированию и использованию прибыли с учетом перспектив развития организации.

В процессе анализа изучают состав и динамику прибыли отчетного года; устанавливают факторы, определяющие уровень прибыли; оценивают влияние выделенных факторов. Схема факторного анализа прибыли до налогообложения представлена на рисунке.

Схема факторного анализа прибыли до налогообложения

                       ┌──────────────────────────┐
                       │Прибыль до налогообложения│
                       └────────────┬─────────────┘
                                    ​
         ┌──────────────────────────┬──
         ​                          ​                                   ​
┌────────┴────────┐  ┌──────────────┴─────────────┐          
│Прибыль от продаж│  │Прибыль от прочей реализации├────────┐ 
└────────┬────────┘  └────────────────────────────┘        │ 
         ​                                                  │ 
      ┌──┴──────┬──────────┬───────────┐                     ​         ​          ​           ​                                                           │ 
 ┌────┴────┬────┴────┬─────┴────┬──────┴──────┐            │ 
 │  Объем  │Структура│   Цены   │Себестоимость│            │ 
 │ продажи │товарной │реализации│  продукции  │            │ 
 │продукции│продукции│          │             │            │                      
 ├─────────┴─────────┴────┬─────┴─────────────┘            │                  
 │                        │  ┌───────────────────────────┐ │ 
 │ ┌────────────────────┐ ├─
┤Качество товарной продукции│ │ 
 │ │     Изменение      │ │  └───────────────────────────┘ │ 
 ├
┤переходящих остатков│ │  ┌───────────────────────────┐ │ 
 │ │ готовой продукции  │ ├─
┤   Рынки сбыта продукции   │ │                     
 │ └────────────────────┘ │  └───────────────────────────┘ │ 
 │ ┌────────────────────┐ │  ┌───────────────────────────┐ │ 
 │ │   Выпуск готовой   │ ├─
┤  Изменение цен на рынках  │ │                      
 ├
┤     продукции      │ │  │      сбыта продукции      │ │                      
 │ └────────────────────┘ │  └───────────────────────────┘ │                      
 │ ┌────────────────────┐ │  ┌───────────────────────────┐ │ 
 │ │    Неоплаченная    │ └─
┤   Инфляционные процессы   │ │ 
 └
┤отгруженная готовая │    └───────────────────────────┘ │ 
   │     продукция      │                                  │ 
   └────────────────────┘                                  │ 
    ┌────────────────────────────────────────────────────┐ │ 
    │Прибыль от реализации товарно-материальных ценностей├
┤                      
    └────────────────────────────────────────────────────┘ │                      
┌────────────────────────────────────────────────────────┐ │  
│Прибыль от реализации  основных средств и нематериальных│ │ 
│                         активов                        ├
┘ 
└────────────────────────────────────────────────────────┘   
Количественное влияние факторов оценивается путем сравнения базовых и отчетных данных. Кроме того, для оценки влияния факторов используются методы факторного анализа, например, цепной подстановки.

Как правило, оценивается влияние на прибыль до налогообложения следующих основных факторов: объем продаж; структура продаж; себестоимость продаж; отпускные цены на продукцию; расходы периода.

Вопрос 8: Анализ использования чистой прибыли собственниками.
Порядок распределения чистой (нераспределенной) прибыли определяется учредительными документами или решениями учредительного органа. Чистая прибыль частично направляется на выплату дивидендов акционерам. Ставка выплачиваемых дивидендов по обыкновенным акциям постоянно колеблется в зависимости от финансовых результатов деятельности и дивидендной политики акционерного общества.
Остающаяся после выплаты дивидендов прибыль направляется на накопление и потребление. Часть чистой прибыли, направленная на потребление, может быть использована на различные социальные выплаты. Как правило, значительная часть прибыли направляется на финансирование инвестиций в основные средства и прирост оборотных средств (капитализация прибыли) - эта часть чистой прибыли увеличивает стоимость имущества. Часть прибыли может быть направлена на формирование резервного капитала, покрытие убытков предыдущих отчетных периодов, благотворительные цели.
Распределение чистой прибыли в акционерных обществах - это главный вопрос дивидендной политики общества. Задачами дивидендной политики может быть регулирование курса акций общества, размера и темпов роста собственного капитала организации, размера привлекаемых внешних источников финансирования. Сложность решения этих задач обусловлена тем, что однозначного критерия оценки не существует. Имеются очевидные преимущества и капитализации чистой прибыли, и стабильности выплат дивидендов.
Капитализация чистой прибыли позволяет расширять деятельность организации за счет собственных, более дешевых источников финансирования. При этом снижаются финансовые расходы организации на привлечение дополнительных источников, на выпуск новых акций. Размеры капитализации чистой прибыли позволяют оценить не только темпы роста собственного капитала организации, но и (посредством раскрытия факторной структуры этого роста) запас финансовой прочности. Основу такого анализа составляют факторные модели рентабельности, которые раскрывают важнейшие причинно-следственные связи показателей финансового состояния организации и финансовых результатов.
Стабильность дивидендных выплат также имеет ряд преимуществ: прежде всего это индикатор деятельности организации, свидетельство ее финансового благополучия. Кроме того, стабильность дивидендных выплат снижает неопределенность, т.е. уровень риска для инвесторов; информация о стабильных доходах инициирует повышение спроса на акции данной организации, т.е. ведет к росту цены ее акций.
Для анализа использования чистой прибыли могут рассчитываться следующие показатели:
                                  Сумма чистой прибыли, направленной
                                   в резервный фонд и на накопление
      Коэффициент капитализации = ———————————————————————————————————;
                                         Сумма чистой прибыли
                                Сумма чистой прибыли, направленной
                                        на потребление
      Коэффициент потребления = ——————————————————————————————————;
                                    Сумма чистой прибыли
                           Сумма чистой прибыли, направленной
              Темп устойчивого     в резервный фонд и на накопление
      роста собственного = ——————————————————————————————————-.
          капитала           Стоимость собственного капитала
Для анализа использования чистой прибыли рассматривается динамика указанных показателей, для более детальной оценки может быть проведен также факторный анализ.
Вопрос 9: Анализ и оценка дивидендного дохода на одну акцию.

Акции представляют собой имущественные ценные бумаги, которые удостоверяют права их владельцев на часть чистой прибыли акционерного общества в виде дивидендов, участие в управлении и на долю в имуществе акционерного общества в случае его ликвидации. Акции делятся на две категории:
обыкновенные - дают право голоса на общем собрании акционеров и право на получение части чистой прибыли общества в виде дивидендов после выплаты дивидендов по привилегированным акциям;
привилегированные - не дают права голоса на общем собрании акционеров (кроме случаев, определенных уставом общества), приносят фиксированные дивиденды, дают преимущественные права на распределение имущества при ликвидации акционерного общества.
В мировой практике разработаны различные варианты дивидендных выплат по обыкновенным акциям: постоянного процентного распределения прибыли; фиксированных дивидендных выплат независимо от дохода; выплаты гарантированного минимума и экстра-дивидендов; выплата дивидендов акциями.
Первый вариант предполагает неизменность коэффициента дивидендного дохода, но уровень дивиденда может резко колебаться в зависимости от размера получаемой прибыли. При фиксированных дивидендных выплатах предусмотрено регулярное получение дивиденда на одну акцию в неизменном размере. Третий вариант гарантирует регулярные фиксированные дивиденды, а в случае успешной деятельности организации - экстра-дивиденды. При четвертом варианте акционеры вместо дивидендов получают дополнительный пакет акций, при этом общая валюта баланса не изменяется, а на одну акцию - падает. В итоге акционеры практически не получают ничего, кроме возможности продать полученные акции за наличные.
Источником выплаты дивидендов могут быть чистая прибыль отчетного периода, нераспределенная прибыль прошлых лет и специальные резервные фонды, созданные для выплаты дивидендов по привилегированным акциям на случай, если предприятие получит недостаточную сумму прибыли или окажется в убытке. Поэтому бывают случаи, когда дивидендные выплаты превышают сумму полученной прибыли.
Вопрос 10: Анализ "качества" прибыли. Влияние учета затрат и других факторов на прибыль.
Прибыль - это конечный финансовый результат хозяйственной деятельности. Объективная оценка "качества" показателей прибыли, представленной в бухгалтерской отчетности, необходима не только в фискальных целях, но и более всего в целях определения степени надежности финансового положения организации. Под "качеством" прибыли понимается обобщенная характеристика структуры источников формирования прибыли. Но на величину и "качество" прибыли могут воздействовать следующие факторы:
учетная политика организации, прежде всего методы учета затрат и расчета прибыли, принятые в учетной политике;
характер финансовых результатов от операционной и внереализационной деятельности, а также чрезвычайных событий;
характер затрат: соотношение постоянных и переменных затрат;
характер внешних факторов, не контролируемых организацией.
Методы регулирования величины прибыли, которые могут быть использованы в рамках действующего законодательства, определяются организацией самостоятельно и закрепляются в учетной политике. Они могут быть сведены к следующему.
Выбор порядка начисления износа по основным средствам
Амортизация объектов основных средств производится одним из следующих методов:
линейным методом;
нелинейным методом.
Выбор порядка начисления износа по нематериальным активам
Нематериальные активы используются длительное время, и в течение этого времени их стоимость равномерно (ежемесячно) переносится на производимую продукцию, выполненные работы и оказанные услуги путем начисления по ним амортизации. Амортизация по нематериальным активам начисляется одним из следующих способов:
линейным способом - исходя из норм, начисленных организацией на основе срока их полезного использования;
способом списания стоимости пропорционально объему продукции (работ, услуг).
По окончании срока полезного использования нематериальных активов амортизацию не начисляют.
Выбор метода оценки потребленных производственных запасов
Оценку израсходованных материальных ресурсов разрешается отражать в учете одним из следующих методов:
по средней фактической себестоимости приобретения материальных ресурсов;
по себестоимости первых по времени закупок партий материальных ресурсов (ФИФО);
по себестоимости последних по времени закупок партий материальных ресурсов (ЛИФО).
Выбор порядка списания затрат по ремонту основных средств на  себестоимость продукции
Затраты по ремонту основных средств могут быть отнесены на себестоимость продукции одним из следующих способов:
фактические затраты по ремонту списываются на счета издержек производства или обращения;
создается ремонтный фонд с последующим списанием из него фактических затрат по ремонту основных средств;
фактические затраты по ремонту основных средств аккумулируются на счете "Расходы будущих периодов" с последующим равномерным списанием на издержки производства и обращения.
Выбор способа распределения косвенных расходов между отдельными  объектами учета и калькулирования
Распределение косвенных расходов по объектам учета и калькулирования может осуществляться пропорционально основной заработной плате производственных рабочих, пропорционально производственной себестоимости или другими методами, отражающими особенности данного производства. Способ распределения косвенных расходов оказывает существенное влияние на точность исчисления себестоимости и рентабельности отдельных видов продукции, работ, услуг.
Изменение сроков погашения расходов будущих периодов
Сокращение сроков погашения расходов будущих периодов ведет к росту себестоимости продукции отчетного периода.
Выбор метода определения выручки от реализации продукции
Организации могут определять выручку от реализации продукции либо по моменту оплаты отгруженной продукции (работ, услуг), либо по моменту отгрузки продукции и предъявления платежных документов покупателю (заказчику).
Создание резервов предстоящих расходов и платежей
Организации самостоятельно определяют размер и виды резервов. Их создание позволяет нейтрализовать влияние на себестоимость продукции и прибыль резких колебаний в уровне затрат в связи с неравномерным распределением их в течение года.
Вопрос 11:  Влияние инфляции на финансовые результаты.

Инфляция представляет собой процесс снижения покупательной способности денег в результате роста цен. В теории и практике различают несколько уровней инфляции: низкая; ползучая; галопирующая; гиперинфляция; суперинфляция. Небольшая инфляция считается допустимой и даже полезной, потому что способствует росту активности владельцев денег, побуждая вкладывать их в прибыльные мероприятия, так как деньги, находящиеся без движения теряют в цене.

Однако высокая инфляция отрицательно влияет на весь воспроизводственный процесс и является основным дестабилизирующим фактором развития производства и устойчивости финансового положения предприятий. Это проявляется в том, что:

1. обесцениваются все доходы и поступления предприятия: реальная стоимость каждого поступления денежных средств уменьшается на величину инфляционного обесценивания.

2. искажается реальная стоимость капиталов предприятия, его активов и обязательств;

3. происходит неоправданный рост потребностей предприятия в оборотных средствах.

Темпы инфляции измеряются с помощью индексов цен (соотношение совокупной стоимости определенного набора товаров и услуг (Т) в текущих (р1) и базисных р0 ценах:
	I инф = 
	∑Т1хр1

	
	        ∑Т1хр0


Текущие затраты и амортизация ОС, исчисленная в оценке по более высокой покупательной способности денег, для определения финансовых результатов вычитаются из поступления (выручки от реализации) за текущий период, оцениваемых по более низкой покупательной способности денег. Результатом этого является завышение финансовых результатов, увеличение налогооблагаемой прибыли, а следовательно, увеличение уплачиваемых налогов и опять же, уменьшение источников финансирования развития производства. Таким образом, в условиях инфляции в связи с искажением информации в отчетах пользователи могут принимать решения неадекватные реальным процессам. Существуют два основных подхода к учету влияния изменения цен:

1. оценка объектов бухгалтерского учета в денежных единицах одинаковой покупательной способности;

2. переоценка объектов бухгалтерского учета в текущую стоимость.

Смысл первой методики заключается в периодическом пересчете по индексу цен активов и обязательств предприятия с учетом изменения покупательной способности денежной единицы. при составлении отчетности данные корректируются с помощью индекса общего уровня цен. В результате достигается временная упорядоченность элементов каждой статьи баланса и отчета "О прибылях и убытках" и затраты, относящиеся к различным периодам, выражаются в сопоставимых ценах.

Вторая методика – заключается в пересчете всех статей отчетности исходя из продажных цен. Основная проблема состоит в достаточной сложности и субъективности формирования текущих оценок статей. 

Для устранения влияния инфляции применяется также корректировка бухгалтерской прибыли отчетного года с исп-ем индексов изменения цен на потребляемые ресурсы.

Вопрос 12: Расчет и факторный анализ рентабельности продаж и затрат.

Приращение прибыли может быть обусловлено как интенсивностью, так и экстенсивностью использования производственных ресурсов. Поэтому показателем истинной эффективности может быть только рентабельность продаж, т.е. отношение прибыли к выручке от продаж.
В зависимости от числителя, отражающего определенные стороны хозяйственной деятельности, различают:
1) рентабельность продаж по прибыли от продажи 

Прибыль от продаж / Выручка от продаж
2) рентабельность продаж по бухгалтерской (до налогообложения) прибыли
Прибыль до налогообложения/ Выручка от продаж
3) рентабельность продаж по чистой прибыли
Чистая прибыль/ Выручка от продаж
Анализ рентабельности продаж предполагает определение величины этого показателя и выявление факторов, повлиявший на изменение его уровня.

Показатели рентабельности продаж показывают, какой размер прибыли имеет организация на рубль реализованной продукции.

Коэффициенты рентабельности продаж рассчитываются по всей реализованной продукции (по данным ф.N 2), а при внутрифирменном анализе может определяться по конкретному виду продукции.

Для расчета влияния основных факторов на отклонение коэффициента рентабельности продаж используют формулу:

Р1=(Вр1 –С1) / Вр1  и Р2=(Вр2 –С2) / Вр2  ,

 где Р1 и Р2 соответственно рентабельность продаж базисного(Р1) и отчетного (Р2) года.

Δ Р=Р2-Р1

Методом цепных подстановок определяется:

1. Влияние фактора изменения объемов продаж 

Δ Р(Вр) = ((Вр2 –С1) / Вр2) – ((Вр1 –С1) / Вр1)

2. Влияние фактора изменения себестоимости реализованной продукции составит:  

Δ Р(С) = ((Вр2 –С2) / Вр2) – ((Вр2 –С1) / Вр2)

Сумма факторных отклонений даст общее изменение уровня рентабельности в отчетном периоде по сравнению с базисным

Δ Р= Δ Р(Вр) + Δ Р(С).

Тема 9: Политика выплаты дивидендов.
Вопрос 1: Дивидендная политика предприятия.

Дивидендная политика предприятия является составной частью общей политики управления прибылью, которая заключается в оптимизации пропорций между потребляемой и капитализируемой ее частями.


Реинвестируемая  часть прибыли является внутренним источником финансирования и, следовательно, дивидендная политика определяет размер привлекаемых  предприятием внешних источников финансирования.


Основными элементами дивидендной политики являются:

· Источники выплат дивидендов

· Порядок их выплаты

· Виды дивидендных выплат


Различают несколько подходов  в формировании дивидендной политики и соответственно, несколько типов дивидендной политики:

1. Консервативный подход.

Варианты используемых типов дивидендной политики:

· Остаточная политика дивидендных выплат.

· Политика стабильного размера дивидендных выплат

2. Умеренный (компромиссный подход)

Тип дивидендной политики – политика минимального стабильного размера дивидендов с надбавкой в отдельные периоды.

3. Агрессивный подход.

Варианты типов дивидендной политики:

· Политика стабильного уровня дивидендов.

· Политика постоянного возрастания размера дивидендов.

Для каждого предприятия характерен свой выбор дивидендной политики. При выборе дивидендной политики должны быть решены 2 задачи:

· Максимизация совокупного состояния акционеров.

· Обеспечение достаточного финансирования деятельности предприятия за счет собственных источников.

Факторы, определяющие дивидендную политику, фиксируются в нормативных документах, регулирующих различные стороны хозяйственной деятельности организации (ГК РФ ч.1, ФЗ «Об АО», Уставы АО).


Анализ дивидендной политики заключается в изучении нормы распределения чистой прибыли, выявление источников выплат дивидендов. В РФ источниками выплат дивидендов могут быть:

· Чистая прибыль отчетного года

· Нераспределенная прибыль прошлых лет

· Специальные фонды, созданные для этих целей.

Дивидендная политика может быть оценена с помощью показателей:                                              ___

1. Коэффициент устойчивости экономического роста предприятия Кур = (ЧП-ДВ) / СК = Прибыль реинвестирования  /  СК

ЧП – чистая прибыль

ДВ – сумма дивидендов
___

СК – средняя величина собственного капитала
Коэффициент устойчивости экономического роста показывает, какими темпами в среднем, увеличивается экономический потенциал предприятия.

2. Норма распределения прибыли = Сумма начисленных дивидендов / чистая (нераспределенная) прибыль  х 100
3. Коэффициент дивидендного выхода Кдв
                 Кдв = дивиденд на акцию / доход на акцию.

Вопрос 2:   Дивиденды и прибыль: логика взаимосвязи.

Дивидендная политика оказывает существенное влияние на положение компании на рынке капитала, в частности на динамику цены ее акций. 

Дивиденды представляют собой денежный доход акционеров и в определенной степени сигнализируют им о том, что фирма, в акции которой они вложили свои деньги, работает успешно. Дивиденды начисляются с определенной периодичностью и в сознании рядового инвестора связываются, как правило, с заработанной фирмой прибылью. В этом контексте упрощенную схему распределения прибыли отчетного периода можно представить следующим образом: часть прибыли выплачивается в виде дивидендов, оставшаяся часть реинвестируется в активы компании. Не изъятая собственниками часть прибыли является внутренним источником финансирования деятельности компании, поэтому очевидно, что дивидендная политика существенно влияет на размер привлекаемых компанией внешних источников финансирования. Если фирма динамично развивается, ей требуется все больший объем ресурсов. В подавляющем большинстве случаев фирма испытывает если не хронический дефицит денежных средств, то их определенную нехватку, а потому периодическое масштабное изъятие средств в виде дивидендных выплат вызывает необходимость поиска альтернативных источников финансирования. Поскольку все долгосрочные источники платные, причем их стоимость варьирует, то дивидендная политика с очевидностью сказывается на средневзвешенной стоимости капитала, а следовательно, и стоимости (ценности) фирмы. 
Прежде всего, отождествлять в полном объеме прибыль и дивиденды нельзя — это наглядно демонстрируется бухгалтерским балансом. Прибыль — это источник финансирования, отражаемый в пассиве баланса, величина которого даже в отношении конкретного отчетного периода может весьма существенно варьировать. Дивиденды (в наиболее яркой форме) — это денежные средства, выплачиваемые собственникам фирмы и, как известно, отражаемые в активе баланса. Иными словами, это близкие, в чем-то взаимосвязанные категории, но далеко не тождественные друг другу и не находящиеся в отношениях  взаимопонимания.
Под дивидендом будем понимать часть имущества акционерного общества, изымаемую его акционерами пропорционально их долям в уставном капитале в размере, не превышающем совокупный объем не изъятой ранее чистой прибыли.
Если абстрагироваться от формально-правовых аспектов в отношениях между фирмой и ее собственниками и рассматривать лишь экономическую природу дивидендной политики, то можно представлять дивиденд как регулярное вознаграждение, выплачиваемое фирмой собственнику за пользование предоставленным им капиталом. И здесь надо иметь в виду ряд ключевых моментов: 

1) дивиденды могут быть начислены и выплачены по итогам  некоторого периода; 

2) начислению дивидендов должно предшествовать подведение итогов работы за этот период, т.е. выведение конечного финансового результата — чистой прибыли; 

3) предполагается, что потенциал предприятия после начисления и выплаты дивидендов по итогам отчетного периода не должен уменьшиться по сравнению с его значением на начало периода (это означает запрет на «поедание» капитала, т.е. на вознаграждение можно тратить лишь излишек над вложенной суммой капитала); 

4) дивиденд связан с общей чистой прибылью, а не с финансовым результатом отчетного периода; 

5) суверенное право распоряжения прибылью принадлежит собственникам фирмы, а потому они вольны в своем  решении относительно размера дивидендов (в рамках совокупной прибыли) и момента их изъятия.
Начисление и выплата дивидендов — это достаточно неочевидная задача, связанная с изменениями в экономическом потенциале фирмы и отражающаяся не только на текущем, но и на будущем ее положении (например, в связи с необходимостью восполнения из других источников потраченных на выплату дивидендов средств). Поэтому и существует понятие «дивидендная политика», означающая совокупность действий по нахождению компромисса между необходимостью вознаграждения собственников, с одной стороны, и обеспечения финансовых потребностей фирмы — с другой.
Вопрос 3: Факторы, определяющие дивидендную политику.
В любой стране имеются определенные нормативные документы, в той или иной степени регулирующие различные стороны хозяйственной деятельности, в том числе и порядок выплаты дивидендов. Кроме того, существуют и национальные традиции в содержании дивидендной политики, общих тенденциях в отношении выплаты дивидендов. Существуют и некоторые другие обстоятельства формального и неформального, объективного и субъективного характера, влияющие на дивидендную политику. 
Ограничения правового характера. Капитал собственников компании, представленный самостоятельным разделом в пассиве бухгалтерского баланса, укрупнено может быть сведен к трем  элементам: акционерный капитал, эмиссионный доход, реинвестированная прибыль. В большинстве стран законом разрешена одна из двух схем — на выплату дивидендов может расходоваться либо только прибыль (прибыль отчетного периода и нераспределенная прибыль прошлых периодов), либо прибыль и эмиссионный доход.
В частности, в США и Великобритании действуют три общих правила, имеющие непосредственное отношение дивидендной политике: а) правило чистых прибылей; б) правило недопущения эрозии капитала; (в) правило недопущения неплатежеспособности. В России дивидендная политика, проводимая акционерными обществами, должна строиться в соответствии с законодательством РФ. Так, основным регулятивном является Федеральный закон «Об акционерных обществах».
Ограничения контрактного характера. Во многих странах величина выплачиваемых дивидендов регулируется специальными контрактами, например, в том случае, когда фирма хочет получить долгосрочный кредит. Для того чтобы обеспечить обслуживание такого долга, в контракте, как правило, оговаривается либо предел, ниже которого не может опускаться величина не распределяемой на дивиденды отчетной прибыли, либо минимальный процент ре-инвестируемой прибыли. В России подобной практики нет. Некоторыми аналогами ее являются обязательность формирования резервного капитала в размере не менее 5% уставного капитала акционерного общества и закрепленное за советом директоров (наблюдательным советом) право ограничения сверху размера выплачиваемых дивидендов (п. 3 ст. 42 Федерального закона «Об акционерных обществах»), которым администрация и может воспользоваться при необходимости, в частности при получении долгосрочной ссуды.
Ограничения в связи с недостаточной ликвидностью. Дивиденды в денежной форме могут быть выплачены лишь в том случае, если у компании есть деньги на расчетном счете или денежные эквиваленты, конвертируемые в деньги, достаточные для выплаты. Теоретически коммерческая организация может взять кредит для выплаты дивидендов, однако это не всегда возможно и, кроме того, связано с дополнительными расходами. Таким образом, коммерческая организация может быть прибыльной, но не готовой к выплате дивидендов по причине отсутствия реальных денежных средств. В России в условиях исключительно высокой взаимной неплатежеспособности такая ситуация вполне реальна.
Ограничения в связи с расширением производства. Многие компании, особенно на стадии становления, сталкиваются с проблемой поиска финансовых источников целесообразного расширения производственных мощностей. Дополнительные источники финансовых ресурсов нужны как компаниям, наращивающим объемы производства высокими темпами, — для приобретения дополнительных производственных мощностей, так и компаниям с относительно невысокими темпами роста — для обновления материально-технической базы. В этих случаях нередко прибегают к практике ограничения дивидендных выплат. Известна практика, когда в учредительных документах оговаривается минимальная доля текущей прибыли, обязательная к реинвестированию, что как раз и делается исходя из предположения о предпочтительности развития производства.
Ограничения в связи с интересами акционеров. Дивидендная политика строится с учетом общеизвестного ключевого принципа управления финансами — принципа максимизации благосостояния акционеров. Величина их совокупного дохода за истекший период складывается из суммы полученного дивиденда и прироста курсовой стоимости акций. Поэтому, определяя оптимальный размер дивидендов, директорат компании и акционеры должны оценивать, как величина дивиденда может повлиять на стоимость компании в целом. Последняя, в частности, выражается в рыночной цене акций, которая зависит от многих факторов: общего финансового положения компании на рынках капитала, товаров и услуг, размера выплачиваемых дивидендов, темпа их роста и др.
Ограничения рекламно-информационного характера. В условиях рынка информация о дивидендной политике компаний тщательно отслеживается аналитиками, менеджерами, брокерами и др. Сбои в выплате дивидендов, любые нежелательные отклонения от сложившейся в данной компании практики могут привести к понижению рыночной цены акций. Поэтому нередко коммерческая организация вынуждена поддерживать дивидендную политику на достаточно стабильном уровне, несмотря на возможные колебания конъюнктуры. Степень стабильности дивидендной политики для многих неискушенных акционеров служит своеобразным индикатором успешности деятельности данной компании.
Вопрос 4: Порядок выплаты дивидендов.

Согласно действующим нормативным документам дивидендом является часть чистой прибыли акционерного общества, распределяемая среди акционеров пропорционально числу акций, находящихся в их распоряжении. Дивиденд может выплачиваться с определенной периодичностью, что регулируется национальным законодательством. 
Принятая в большинстве стран процедура выплаты дивидендов стандартна и проходит в несколько этапов (рис. ниже).

	Дата объявления
дивидендов 

	Экс-дивидендная
дата

	Дата переписи

	Дата выплаты


	15 января
	26 января
	30 января
	17 февраля


Дата объявления дивидендов — это день, когда совет директоров принимает решение (объявляет) о выплате дивидендов, их размере, датах переписи и выплаты. Многие компании публикуют эту информацию в финансовой прессе. Дата переписи — это день регистрации акционеров, имеющих право на получение объявленных дивидендов. Необходимость в такой регистрации определяется тем, что состав акционеров постоянно меняется ввиду обращения акций на рынке ценных бумаг. Дата переписи обычно назначается за 2—4 недели до дня выплаты дивидендов. Для того чтобы установить, кто имеет право на дивиденды, назначается экс-дивидендная дата: лица, купившие акции до этой даты, имеют право на дивиденды за истекший период; лица, купившие акции в этот день и позже, такого права не имеют. Экс-дивидендная дата назначается обычно за 4 деловых дня до момента дивидендной переписи. Дата выплаты — это день, когда производится рассылка чеков акционерам или когда они могут получить дивиденды непосредственно.
Экс-дивидендная дата является примечательной с позиции динамики цен данных акций — обычно в первые минуты этого дня цена акций падает примерно на величину объявленного к выплате дивиденда. Более точные прогнозные расчеты величины снижения цены акций рассчитываются брокерами, принимающими решение о сравнительной выгодности покупки акций накануне экс-дивидендной даты и последующей уплаты налога на полученный дивиденд или покупки акций по сниженной цене и на условиях потери текущего дивиденда после наступления экс-дивидендной даты.
Согласно российскому законодательству акционерное общество вправе объявлять о выплате дивидендов по итогам первого квартала, полугодия, 9 месяцев или финансового года в целом. Срок и порядок выплаты дивидендов определяются уставом акционерного общества или решением общего собрания акционеров. Срок выплаты не должен превышать 60 дней со дня принятия решения о выплате дивидендов. Дивиденды не начисляются по акциям, право собственности на которые перешло к обществу.
Решение о выплате промежуточных дивидендов, их размере и форме выплаты по различным типам акций принимается советом директоров (наблюдательным советом); аналогичное решение по годовым дивидендам принимается общим собранием акционеров по рекомендации совета директоров. Величина годовых дивидендов не может быть больше рекомендованной советом директоров и меньше величины промежуточных дивидендов. Отсюда следует, что совет директоров играет решающую роль в определении самого факта выплаты дивидендов: если промежуточные дивиденды не выплачивались, и совет директоров не рекомендовал объявление годовых дивидендов, то общее собрание акционеров не сможет повлиять на это решение. В случае невыплаты или неполной выплаты дивидендов владельцам привилегированных акций они получают право голоса на всех последующих собраниях акционеров до момента первой выплаты дивидендов в полном объеме. То же самое имеет место и в том случае, если на собрании обсуждаются вопросы, затрагивающие интересы владельцев привилегированных
акций в части дивидендной политики (изменение величины дивиденда, очередности выплаты и др.).
Общество не вправе принимать решение о выплате (объявлении) дивидендов, если:
•   не полностью оплачен уставный капитал общества;
•   обществом не выкуплены в полном объеме собственные акции, по которым у их владельцев возникло право требовать их выкупа;
•   на момент выплаты дивидендов общество отвечает признакам несостоятельности (банкротства), определенным правовыми актами РФ, или данные признаки появятся у общества в результате выплаты дивидендов;

•   стоимость чистых активов общества меньше суммарной величины его уставного капитала, резервного фонда (капитала) и превышения над номинальной стоимостью определенной уставом ликвидационной стоимости размещенных привилегированных акций либо станет меньше этой величины в результате выплаты дивидендов.
В большинстве стран, в том числе и в России, размер дивиденда объявляется без учета налогов. В соответствии с п. 2 ст. 214 и п. 4. ст. 224 Налогового кодекса РФ организация, выплачивающая доходы в виде дивидендов акционерам — физическим лицам, обязана в качестве налогового агента по налогу на доходы физических лиц исчислить, удержать из суммы выплачиваемых дивидендов и уплатить в бюджет соответствующую сумму налога по ставке, установленной Законом. В ст. 284 Налогового кодекса РФ определено, что доходы, полученные в виде дивидендов от российских организаций российскими организациями и физическими лицами — налоговыми резидентами, облагаются по ставке 9%; доходы, полученные в виде дивидендов от российских организаций иностранными организациями, а также доходы, полученные в виде дивидендов российскими организациями от иностранных организаций, облагаются по ставке 15%.
Дивиденд устанавливается в процентах к номинальной стоимости акции или в рублях на одну акцию. Что касается привилегированных акций, то размер дивиденда или неизменный способ его определения устанавливается при выпуске таких акций. Дивиденды могут выплачиваться деньгами, а в случаях, предусмотренных уставом общества, — иным имуществом (акциями, облигациями и товарами). Выплата дивидендов осуществляется либо самим обществом, либо банком-агентом, которые выступают в этот момент агентами государства по сбору налогов у источников и выплачивают акционерам дивиденды за вычетом соответствующих налогов. Дивиденд может выплачиваться чеком, платежным поручением или почтовым переводом. По невыплаченным и неполученным дивидендам проценты не начисляются.
Вопрос 5: Методики дивидендных выплат.

	Название методики
	Основной принцип
	Преимущества методики
	Недостатки методики
	Примечания

	1. Методика постоянного процентного распределения прибыли
	Соблюдение постоянства показателя «дивидендного выхода»:

Дивиденды по обыкновенным акциям \чистая прибыль за вычетом дивидендов по привилегированным акциям  =const
	Простота
	Снижение суммы дивиденда на акцию ( при уменьшении чистой прибыли) приводит к падению курса акций
	Методика часто встречается на практике

	2. Методика фиксированных дивидендных выплат
	Соблюдение постоянства суммы дивиденда на акцию в течение длительного периода вне зависимости от динамики курса акций. Регулярность дивидендных выплат 
	1. Простота

2. Сглаживание колебаний курсовой стоимости акций
	Если прибыль сильно снижается, выплата фиксированных дивидендов подрывает ликвидность предприятия
	-

	3. Методика выплаты гарантированного минимума и «экстра дивидендов»
	1. Соблюдение постоянства регулярных выплат  фиксированных сумм дивиденда

2. В зависимости от успешности работы предприятия – выплата экстра дивиденда как премии в дополнение к фиксированной сумме дивиденда
	Сглаживание колебаний курсовой стоимости акций
	экстра дивиденд при слишком частой выплате становится ожидаемым и перестает играть должную роль в поддержании курса акций
	экстра дивиденды не должны выплачиваться слишком часто

	4. Методика выплаты дивидендов акциями
	Вместо денежной  суммы дивиденда акционеры получают дополнительные акции 
	1. облегчается решение ликвидных проблем при неустойчивом финансовом положении

2. вся нераспределенная прибыль поступает на развитие

3. появляется большая свобода маневра структурой источников средств
	Ряд инвесторов может предпочесть деньги и начнет скидывать акции
	Расчет на то, что большинство акционеров устроит получение акций, если эти акции ликвидные, чтобы в любой момент превратить их в денежные средства.


Вопрос 6: Алгоритм расчета доходности ценных бумаг.

	Показатели
	Расчетная формула

	Доход на акцию
	(Чистая прибыль -дивиденды по привилегированным акциям )\ сумма обыкновенных акций

	Ценность акции
	Рыночная цена акции \ доход на акцию

	Дивидендная доходность акции
	Дивиденд на 1 акцию \ рыночная цена акции

	Дивидендный выход
	Дивиденд на 1 акцию \ доход на акцию

	Коэффициент котировки акций
	Рыночная цена акции \ Учетная цена акции

	Курсовая стоимость акций 
	Дивиденд*100 \процентная ставка банка по депозитам


Вопрос 7: Дивидендная политика и регулирование курса акций.

Курсовая цена акций и дивидендная политика взаимосвязаны, хотя какой-то предопределенной формализованной зависимости не существует. Разумная дивидендная политика может способствовать снижению колебания курсовой цены. Курсовая цена складывается под воздействием различных случайных факторов. В финансовом менеджменте разработаны некоторые приемы искусственного регулирования курсовой цены, которые при определенных условиях могут оказать влияние и на размер выплачиваемых дивидендов. К ним относятся методики дробления, консолидации выкупа акций.

Одна из ключевых характеристик акции — ее ликвидность, т.е. способность служить объектом множественных операций купли/ продажи. Факторов, определяющих целесообразность операции с конкретной ценной бумагой, много; в частности, одним их них является суждение участников операции о степени соответствия внутренней стоимости актива и его текущей рыночной цены. Но есть и формальный момент: если актив сам по себе стоит очень дорого, множество возможных покупателей сужается — не у каждого найдется требуемая сумма для приобретения даже очевидно выгодного актива. Поэтому на фондовых рынках формируются некоторые неформальные тенденции и рекомендации в отношении оптимальности цены актива с позиции его ликвидности. Так, многие специалисты полагают, что наилучший диапазон цен для акций, котируемых на Нью-йоркской фондовой бирже (МУСЕ), составляет 20—80 долл. При этом чем большую долю в общем числе акционеров данной компании занимают физические лица, тем ближе цена акции к нижнему пределу. Поскольку цены на фондовых рынках обычно имеют тенденцию к росту, то фирмы периодически могут прибегать к специальной процедуре, называемой дроблением акций. Безусловно, это не является закономерностью. Существуют и отклонения от приведенного диапазона, причем нередко весьма существенные. Дробление акций производится обычно процветающими компаниями, акции которых со временем значительно повышаются в цене. Многие компании стараются не допускать слишком высокой цены своих акций, поскольку это может сказаться на их ликвидности.

Техника дробления состоит в следующем. Получив разрешение от акционеров на проведение этой операции, директорат компании в зависимости от рыночной цены акций определяет наиболее предпочтительный масштаб дробления: например, две новые акции за одну старую, три новые акции за одну старую и т.д. Далее производится замена ценных бумаг. Валюта баланса, а также структура собственного капитала в этом случае также не меняются — увеличивается лишь количество обыкновенных акций. Возможна и обратная процедура — консолидация акций, или  обратный  Сплит, когда несколько старых акций меняются на одну новую (пропорции могут быть любыми). Консолидация и дробление акций предусмотрены Федеральным законом «Об акционерных обществах».

Что касается дивидендов, то здесь все зависит от директората и самих акционеров. В частности, дивиденды могут измениться пропорционально изменению нарицательной стоимости акций, т.е. дробление акций в принципе не влияет на долю каждого акционера в активах компании. Однако если новая нарицательная стоимость и новый размер дивиденда были установлены с использованием  разных алгоритмов, это может оказать влияние на получаемый акционерами доход.

Следует отметить, что и эта, и предыдущая методика имеют одну общую негативную черту: они сопровождаются дополнительными расходами по выпуску новых ценных бумаг.

Выкуп собственных акций разрешен не во всех странах, в частности, в Германии он запрещен. Основная причина — желание избежать превышения общей величины активов компании за счет отражения в балансе активов, ценность которых не вполне очевид-
на. 

ЗАДАЧИ ПО ТЕМЕ:

1. Рассчитайте величину дивидендов на одну обыкновенную акцию предприятия, если из всех 12 000 акций привилегированные составили  20% , а дивидендный фонд по обыкновенным акциям – 168 000 руб.

А. 17, 5 

В. 14,0

С. 70, 0

Решение:

Д на 1 об. Акцию =(Чистая прибыль -дивиденды по привилегированным акциям )\ сумма обыкновенных акций

В нашем случае уже дан дивидендный  фонд по обыкновенным акциям=168 000 руб.

Д на 1 об. Акцию=168 000\ (12000-20%) =168 000\ 9600=17,5
2. Организация выплатила по акциям 100 млн. руб. дивидендов. Рыночная стоимость акций составляет 4 млрд. руб. Определите текущую доходность (дивидендный доход) акций предприятия (в обращении находятся 40 тыс. акций):

А. 0, 025

В. 0, 25

С. 2500

Решение:

Дивидендный доход =Дивиденд на 1 акцию \ рыночная цена акции

Дивидендный доход =(100 000 000\ 40 000) \ (4 000 000 000\ 40 000)=2500\100 000=0,025
3. Распределению среди акционеров подлежит 20 млн. руб. чистой прибыли организации. В обращении находится 1 тыс. обыкновенных акций. Дивиденды, выплаченные по привелегированным акциям составили 5 млн. руб. Определите доход (прибыль) на одну акцию.

А. 15 тыс. руб. 

В. 20 тыс. руб.

С. 25 тыс. руб.

Решение:

Д на 1 об. Акцию =(Чистая прибыль -дивиденды по привилегированным акциям )\ сумма обыкновенных акций

Д на 1 об. Акцию=(20 000 000-5 000 000) \1000=15 000 руб.
4. Рассчитайте сумму дивидендов, если текущая доходность акций – 20%, рыночная стоимость акций – 1 млн. руб., балансовая стоимость акций – 500 тыс. руб.:

А. 200 тыс. руб.

В. 166 тыс. руб.

С. 100 тыс. руб.

Решение:

Дивидендный доход =Дивиденд на 1 акцию \ рыночная цена акции

Дивиденд на 1 акцию= Дивидендный доход* рыночная цена акции=0,2*1 000 000=200 000 рублей
5. Рассчитайте рыночную стоимость акций, если текущая доходность – 10%, дивиденды на акции 100 тыс. руб., балансовая стоимость акций – 800 тыс. руб.:

А. 1000 тыс. руб.

В. 9091 тыс. руб.

С. 880 тыс. руб.

Решение:

Дивидендный доход =Дивиденд на 1 акцию \ рыночная цена акции

Рыночная цена акции= Дивиденд на 1 акцию \ Дивидендный доход=100 000\ 0,1=1 000 000 руб.
6. Определите количество акций, если чистые активы предприятия – 1500 тыс. руб., уставный капитал – 1000 тыс. руб., рыночная стоимость одной акции – 1,2 тыс. руб., балансовая стоимость акций – 1 тыс. руб.:

А. 1500 

В.  1250

С. 1000

Решение:

Балансовая стоимость = отношение стоимости собственного капитала к числу акций в обращении
Число акций в обращении = отношение стоимости собственного капитала к балансовой стоимости = 1 500 000\1 000=1 500

7. По приведенным ниже данным определите расчетную курсовую стоимость акций: годовая чистая прибыль акционерного общества закрытого типа – 500 т.р., количество оплаченных акций – 5 тыс. штук, средняя ставка Центрального банка России – 40% годовых:

А. 250 руб.

В. 400 руб.

С. 100 руб.

Решение:

Расчетная курсовая стоимость акций =Дивиденд*100 \процентная ставка банка по депозитам

Дивиденд = 500 000 \ 5 000 =100 руб.

Расчетная курсовая стоимость акций = 100*100\40=250 руб.
8. Доход акционера, выраженный в процентах к стоимости акции – это:

А. ставка дивиденда

В. дисконт

С. касса дивиденда

9. Размещено и оплачено 120 тыс. акций в т.ч. 80 тыс.обыкновенных. Номинал акции составляет 1 тыс. руб. Прибыль предприятия в отчетном году составила 1200 тыс. руб. На выплату дивидендов отведено 420 тыс. руб., в т.ч. по привилегированным 150 т.р. Дивиденд на акцию составит:

А. 3, 5 т.р.

В. 3, 0 т.р.

С. 3,38 т.р.

Решение:

Дивиденд на акцию= Прибыль на выплату дивидендов \ количество акций=420 000\120 000=3,5 т.р.
10. На акцию номиналом в 1 тыс. руб. выплачивается дивиденд размером в 3 тыс. руб. при 75% ставки ссудного процента рыночная цена акции составит:

А. 4000 руб.

В. 3000 руб.
Решение:

Расчетная курсовая стоимость акций =Дивиденд*100 \процентная ставка банка по депозитам = 3000*100\75=4000 руб.

       11.Из зарегистрированных 30 тыс. обыкновенных акций 29 тыс. продано акционерам. В последствии общество выкупило у владельцев 1 500 акций. По итогам года собрание акционеров приняло решение распределить 60,5 млн. руб. чистой прибыли в качестве дивидендов. Сумма дивидендов на каждую акцию в обращении составит: 

        А. 2200 

        В. 2086 

        С. 2123

12.Собрание акционеров компании приняло решение 22% чистой прибыли направить на выплату дивидендов по обыкновенным акциям (9000 шт.). Стоимость 1 акции - 1000 руб. Чистая прибыль составила 8000 тыс. руб. Рассчитать дивидендную доходность акции (%): 

А.2%

В.19.56%

С.200%

Тема 10. Методы комплексного финансового анализа и оценки эффективности бизнеса.
Вопрос: Методика комплексной оценки эффективности хозяйственной  деятельности

Количественное соотношение экстенсивности и интенсивности экономического развития выражается в показателях использования производственных и финансовых ресурсов. Показателями экстенсивности развития являются количественные показатели использования ресурсов: численность работающих, величина израсходованных предметов труда, величина амортизации, объем основных производственных средств и авансированных оборотных средств (активов). Показатели интенсивности развития – качественные показатели использования ресурсов, то есть производительность труда (или трудоемкость), материалоотдача (или материалоемкость), фондоотдача (или фондоемкость), количество оборотов оборотных средств (или коэффициент закрепления оборотных средств). 

Объем производства в стоимостном выражении (с учетом качества продукции) и выручка от реализации есть результат воздействия всех видов ресурсов. Повышение качества продукции – это, в конечном счете, и вопрос ее количества, экономии ресурсов, более полного удовлетворения общественных потребностей. Значит, показатели качества – это показатели интенсификации производства, получающие свое отражение как в результатах производства, так  в затратах ресурсов.

На рисунке представлена примерная схема факторов, источников и конечных результатов повышения интенсификации и эффективности хозяйственной деятельности.

Управление эффективностью затрагивает факторы интенсификации, отраженные в прямоугольнике I. Все эти группы непосредственных факторов повышения интенсификации и эффективности производства принято называть обобщенно технико-организационный уровень производства. Анализ факторов путей повышения технико-организационного уровня производства – ключ к повышению показателей интенсификации и эффективности деятельности.

В отличие от факторов интенсификации и эффективности производства выделяют непосредственные источники эффективности, а следовательно, и резервов производства, каковыми могут быть только производственные ресурсы (прямоугольник II).

Использование производственных и финансовых ресурсов может носить как экстенсивный, так и интенсивный характер. Понятие всесторонней интенсификации характеризует использование не только живого, но и овеществленного труда, те есть всей совокупности производственных и финансовых ресурсов.

Соотношение экстенсивности и интенсивности производства анализируется сравнением качественных и количественных показателей использования ресурсов.

Конечные результаты хозяйственной деятельности (прямоугольник III) складываются под воздействием как интенсивных, так и 

	I.Факторы и пути повышения интенсивности и эффективности  хозяйственной деятельности

	Научно-технический прогресс и научно-технический уровень производства и продукции

	Структура хозяйственной системы и уровень организации производства и труда

	Хозяйственный механизм и уровень организации управления

	Социальные условия и уровень использования человеческого фактора

	Природные условия и уровень рационального природопользования

	Внешнеэкономические связи и уровень их развития


                                                                            |

	II.Источники (резервы) и показатели динамики интенсификации и эффективности

	Производственные ресурсы (средства, предметы труда, живой труд)
	Производительность труда или трудоемкость
	Потребление (затраты) ресурсов (себестоимость)

	
	Материалоотдача предметов труда или материалоемкость
	

	
	Амортизациеотдача средств труда или амортизациеемкость
	

	
	Оборачиваемость основных производственных средств
	Применение (авансирование) ресурсов (величина основных и оборотных  средств (активов))

	
	Оборачиваемость оборотных средств
	


                                                                                                       |

	III.Конечные результаты (проявление) повышения интенсификации и эффективности хозяйственной деятельности

	Объем хозяйственной деятельности (выручка от реализации)

	Эффективность хозяйственной деятельности (прибыль, рентабельность)

	Финансовое состояние и платежеспособность


экстенсивных факторов, как качественных, так и количественных показателей использования ресурсов. Особенностью интенсивного и экстенсивного использования ресурсов является их взаимозаменяемость. Так, недостаток рабочей силы можно восполнить повышением производительности труда. Теоретически в целом, динамика технико-организационного уровня производства проявляется в показателях интенсификации использования производственных и финансовых ресурсов. Значит, совершенствование управления всеми факторами интенсификации должно отражаться в динамике производительности труда, материалоотдачи, фондоотдачи основных производственных средств и оборачиваемости оборотных средств. По динамике этих показателей можно характеризовать эффективность проводимой реформы управления предприятием.               

Методика анализа интенсификации производства включает следующую систему расчетов:

1)Динамика качественных показателей использования ресурсов:

-по прямым показателям интенсификации производства – производительность труда, материалоотдача, фондоотдача, оборачиваемость оборотных средств;

-по обратным показателям – трудоемкость, материалоемкость, фондоемкость и уровень оборотных средств на 1 рубль продукции.

2)Соотношение прироста ресурса в расчете на один процент прироста объема производства.

3)Доля влияния интенсивности на прирост объема производства продукции.

4)Относительная экономия ресурсов.

5)Комплексная оценка всесторонней интенсификации хозяйственной деятельности.

Вопрос. Комплексный экономический анализ и его роль в управлении деятельностью организации. 
Комплексный экономический анализ - это средство получения цельного знания о хозяйственной деятельности. Основными принципами комплексного анализа являются всесторонность, наличие единой цели, системность, согласованность и одновременность анализа.
Объектами комплексного управленческого анализа могут быть отдельные подразделения организации, отдельные стороны и сегменты деятельности, отдельные центры затрат, иные центры ответственности и др. Но основным объектом комплексного анализа является организация в целом.
Комплексный анализ предполагает всестороннее изучение хозяйственной деятельности организации (снабжение, производство, продажа товаров и их потребление), использование различных видов анализа деятельности организации (производственный и финансовый, сплошной и выборочный, прогнозный, ретроспективный, текущий периодический и оперативный анализ, анализ организации в целом и внутрихозяйственный и межхозяйственный сравнительный анализ, анализ внешнеэкономических связей, социально-экономический анализ, факторный и балансовый, горизонтальный, вертикальный, трендовый и коэффициентный, детерминированный и стохастический, функционально-стоимостный, технико-экономический анализ и др.). Но комплексный анализ не ограничивается суммированием видов анализов отдельных сторон производства и отдельных обобщающих показателей.
Другое необходимое условие комплексности анализа - его единая цель, позволяющая объединить отдельные направления анализа, показатели и факторы производства в единую систему. Единая цель является организующим началом согласования результатов экономического анализа организации в целом с результатами анализа отдельных его частей или сторон.
Целостность анализа и его целенаправленность характеризуют комплексный анализ как системный. Системность комплексного анализа проявляется также в логически обоснованной последовательности рассмотрения показателей хозяйственной деятельности. Причинно-следственные связи, формирующие конечные результаты производственно-хозяйственной деятельности организации и его экономические показатели, являются основой для построения упорядоченной последовательности комплексного анализа.
Важнейший элемент методики комплексного анализа - использование программно-целевого метода решения сложных проблем. Это означает, что в комплексном экономическом анализе последовательно осуществляются следующие стандартные процедуры: определение целей и задач анализа; построение факторных моделей анализируемых показателей; определение источников информации; распределение обязанностей между исполнителями; оценка и использование результатов анализа.
Тематический анализ отдельных показателей или групп показателей, отдельных сторон хозяйственной деятельности (снабжение, производство, сбыт), отдельных производственных и финансовых отношений (инвестирование, кредитование, аренда и т.д.) проводится прежде всего в целях регулирования и оперативного управления хозяйственной деятельностью как одной из главных функций управления. Тематический анализ может быть и перспективным (прогнозным), и текущим (ретроспективным). Тематический анализ наиболее эффективен в том случае, если он является составной частью комплексного анализа.
Разработка и внедрение методики комплексного анализа хозяйственной деятельности должны способствовать комплексному выявлению и оценке резервов организаций, отказу от исчисления чисто умозрительных "счетных" резервов, получаемых в результате локального, изолированного анализа отдельных показателей деятельности.
Комплексный управленческий анализ коммерческой организации, имеющей целью получение прибыли, учитывает все факторы получения прибыли и повышения уровня рентабельности, укрепления финансовой устойчивости, т.е. все блоки основных групп показателей. Он особенно необходим при формировании комплексного бизнес-плана, при подведении итогов выполнения бизнес-планов, комплексной оценке хозяйственной деятельности.
Вопрос: Методика комплексной сравнительной рейтинговой оценки финансового состояния, рентабельности и деловой активности предприятия 

Составными этапами методики комплексной сравнительной рейтинговой оценки финансового состояния предприятия являются:

-сбор и аналитическая обработка исходной информации за оцениваемый период;

-обоснование системы показателей, используемых для рейтинговой оценки финансового состояния, рентабельности и деловой активности предприятия, их классификация и расчет               итогового показателя рейтинговой оценки;

-классификация (ранжирование) предприятий по рейтингу.

                            Итоговая рейтинговая оценка учитывает все важнейшие параметры (показатели) финансово-хозяйственной и производственной деятельности предприятия, то есть хозяйственной активности в целом. При ее построении используются данные о производственном потенциале предприятия, рентабельности его продукции, эффективности использования производственных и финансовых ресурсов, состоянии и размещении средств, их источниках и другие показатели. Точная и объективная оценка финансового состояния не может базироваться на произвольном наборе показателей. Поэтому  выбор и обоснование исходных показателей финансово-хозяйственной деятельности должны осуществляться на основе теории финансов предприятия, исходить из потребностей субъектов управления в аналитической оценке. В таблице приводится примерный набор исходных показателей для общей сравнительной оценки. Предлагаемая система показателей базируется на данных публичной отчетности предприятий. Это требование делает оценку массовой, позволяет контролировать изменения в финансовом состоянии предприятия всеми участниками экономического процесса. Оно также позволяет оценить результативность и объективность самой методики комплексной оценки. Исходные показатели для рейтинговой оценки объединены в четыре группы. 

	I группа
	II группа
	III группа
	IV группа

	1
	2
	3
	4

	Показатели оценки прибыльности хозяйственной деятельности
	Показатели оценки эффективности управления
	Показатели оценки деловой активности
	Показатели оценки ликвидности и финансовой устойчивости

	1.Общая рентабельность предприятия – балансовая прибыль на 1 руб. активов
	1.Чистая прибыль на 1 руб. объема реализации
	1.Отдача всех активов – выручка от реализации на 1 руб. активов


	1.Коэффициент покрытия – оборотные средства на 1руб. срочных обязательств

	2.Чистая рентабельность предприятия – чистая прибыль на 1 руб. активов
	2.Прибыль от реализации продукции на 1 руб. объема реализации


	2.Отдача основных средств – выручка от реализации продукции на 1 руб. основных средств


	2.Коэффициент текущей ликвидности – денежные средства, расчеты и прочие активы на 1 руб. срочных обязательств

	3.Рентабельность собственного капитала – чистая прибыль на 1руб. собственного

капитала


	3.Прибыль от финансово-хозяйственной деятельности на 1 руб. объема реализации
	3.Оборачиваемость основных средств – выручка от реализации продукции на 1 руб. 


	3.Индекс постоянного актива – основные средства и прочие внеоборотные активы к собственным средствам

	4.Общая рентабельность производственных активов – балансовая прибыль к средней величине основных производственных средств и оборотных средств в товарно-материальных ценностях
	4.Балансовая прибыль на 1 руб. объема реализации


	4.Оборачиваемость запасов – выручка от реализации продукции на 1руб. запасов


	4.Коэффициент автономии – собственные средства на 1 руб. итога баланса - нетто

	
	
	5.Оборачиваемость дебиторской задолженности – выручка от реали-зации продукции на 1 руб. дебиторской задолженности
	5.Обеспеченность запасов собственными оборотными средствами – собственные оборотные средства на 1 руб. запасов

	
	
	6.Оборачиваемость наиболее ликвид-ных активов – расход за период денежных средств на 1 руб. наиболее ликвидных активов
	

	
	
	7.Отдача собствен-ного капитала – выручка от реализации на 1 руб. собственного капитала
	


В основе расчета итогового показателя рейтинговой оценки лежит сравнение предприятий по каждому показателю финансового состояния, рентабельности и деловой активности с условным эталонным предприятием, имеющим наилучшие результаты по всем сравниваемым показателям. Таким образом, базой отсчета для получения рейтинговой оценки состояния дел предприятия служат не субъективные предположения экспертов, а сложившийся в реальной рыночной среде наиболее высокие результаты из всей совокупности сравниваемых объектов. Эталоном сравнения как бы является самый удачливый конкурент, у которого все показатели наилучшие. В общем виде алгоритм сравнительной оценки финансового состояния, рентабельности и деловой активности предприятия может быть представлен в виде последовательности следующих действий.

1) Исходные данные различных организаций представляют в виде матрицы (Aij), то есть таблицы, в которой по строкам записаны показатели (i=1,2,3...n), по графам – организации (j=1,2,3...m).

2) По каждому показателю находят максимальное (лучшее) значение и записывают его в графу условной эталонной организации (m+1).

3) Исходные показатели матрицы стандартизируются по отношению к  

эталонной организации по формуле:         
_____A ij_____

X ij =  max A ij
где  Xij – стандартизированные показатели j-ой организации.

4) Для каждой организации значение ее рейтинговой оценки определяют по формуле:
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где:

Rj - рейтинговая оценка предприятия;

X1j, X2j, X3j...Xnj – стандартизированные показатели предприятий.

Предприятия ранжируются в порядке убывания рейтинговой оценки. Наивысший рейтинг имеет предприятие с минимальным значением R.
Задача: На основе исходных данных о динамике ряда показателей пяти акционерных обществ произвести их ранжирование, рассчитав для этого рейтинговую оценку их финансово-хозяйственной деятельности.
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№ акционерного общества

Показатель


	1
	2
	3
	4
	5
	Условная организация

(Эталон)

	1. Коэффициент ликвидности
	1,5
	1,8
	1,4
	2,0
	1,6
	

	2.Коэффициент оборачиваемости активов
	3,5
	3,2
	3,1
	2,7
	2,2
	

	3. Рентабельность продаж, %
	30
	25
	35
	26
	24
	

	4. Рентабельность капитала, %
	28
	26
	24
	38
	21
	

	5.Коэффициент финансовой независимости
	0,62
	0,72
	0,55
	0,68
	0,58
	

	6.Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными средствами, %
	14
	20
	30
	18
	35
	


Решение:

	 
	1
	2
	3
	4
	5
	балл
	Эталон

	1
	1,5
	1,8
	1,4
	2
	1,6
	4
	

	2
	3,5
	3,2
	3,1
	2,7
	2,2
	5
	

	3
	30
	25
	35
	26
	24
	6
	

	4
	28
	26
	24
	38
	21
	7
	

	5
	0,62
	0,72
	0,55
	0,68
	0,58
	2
	

	6
	14
	20
	30
	18
	35
	3
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Xij=Aij/Aijэталон
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	 
	1
	2
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Вопрос:  Анализ факторов, показателей конечных результатов интенсивности  и экстенсивности использования производственных и финансовых ресурсов
Использование производственных и финансовых ресурсов может носить как экстенсивный, так и интенсивный характер. Соотношение экстенсивности и интенсивности производства анализируется путем сравнения качественных и количественных показателей использования ресурсов.
Методика анализа интенсификации производства включает систему расчетов, которые проводятся в следующей последовательности.
На первом этапе определяется динамика качественных показателей использования ресурсов (рассчитываются темпы роста производительности труда, зарплатоотдачи, материалоотдачи, фондоотдачи, оборачиваемости оборотных средств)
На втором этапе определяется соотношение прироста ресурса в расчете на один процент прироста объема продукции:
На третьем этапе проводится оценка доли влияния экстенсивности и интенсивности на прирост объема продукции методом цепных подстановок:
 
На четвертом этапе определяется относительная экономия ресурсов (отрицательное значение показателя) или перерасход ресурса (положительное значение показателя):
     На пятом этапе дается комплексная оценка всесторонней интенсификации хозяйственной деятельности. Такая оценка осуществляется на основе анализа динамики показателя общей ресурсоотдачи, для чего вначале устанавливаются общие расходы по всем ресурсам как сумма материальных затрат, оплаты труда и амортизации, затем рассчитываются темпы изменения таких затрат.
При сопоставлении динамики реализованной продукции и динамики совокупных затрат можно проследить динамику комплексного показателя общей ресурсоотдачи (отдачи затрат). Затем вычисляется прирост совокупных затрат на 1% прироста реализованной продукции, для того чтобы установить долю экстенсивных и интенсивных факторов и относительную экономию совокупных ресурсов (затрат).

Вопрос: Основные критерии оценки результатов работы организации. Оценка возможностей развития производства
Конечными результатами (проявлением) интенсификации и эффективности хозяйственной деятельности (продукции), прибыль, рентабельность, финансовое состояние и платежеспособность организации. Конечные результаты хозяйственной деятельности складываются под воздействием как интенсивных, так и экстенсивных факторов, как качественных, так и количественных показателей использования ресурсов. Особенностью интенсивного и экстенсивного использования ресурсов является их взаимозаменяемость. Так, недостаток рабочей силы можно восполнить повышением производительности труда.


Управление эффективностью деятельности предприятия включает все факторы интенсивности производства. Возможность обеспечить рост и высокие темпы развития и экономической эффективности производства обеспечивает преимущественно интенсивный тип развития. Соотношение экстенсивности и интенсивности производства анализируется по соотношению качественных и количественных показателей использования ресурсов.


Критериями оценки результатов работы организацией является динамика качественных (интенсивных) показателей использования ресурсов:

· производительность труда;

· фондоотдача основных производственных фондов;

· материалоотдача;

· коэффициент оборачиваемости материальных оборотных активов.

Однозначную оценку степени всесторонней интенсификации делают с помощью сведения различных показателей в один интегральный показатель и с помощью обобщающих показателей, вбирающих в себя все качественные характеристики частных показателей интенсивности.


Таким обобщающим показателем и критерием оценки деятельности предприятия является уровень рентабельности производства:

R = Прибыль (ПР) / Ст-ть осн-х произв-х фондов (ОФ) + Ст-ть оборотн. Активов (Об.С.) 

В динамике уровня рентабельности отражается динамика всесторонней интенсификации хозяйственной деятельности организации.

Наиболее часто используется в качестве результативного – показатель объема производства и продажи продукции (П), динамика которого также отражает тенденции развития организации, а в отношении с величиной использованного экономического потенциала характеризуют оборачиваемость капитала: Коб = П / Σ А.

Вопрос: Особенности анализа эффективности в разных сегментах бизнеса.
Сегментирование – это вид анализа информации, который содержится в фин. отчетности в соответствии с типами продукции и её географическими районами, где п/п осущ-ет свою деят-ть. 

В существующей системе сегментации бизнеса используется их деление по главным признакам: товарно – отраслевому и географическому.

В каждом из сегментов бизнеса ситуация различна. Несопоставима сумма первоначального капитала, которая необходима для выхода на различные сегменты бизнеса. Исследование всевозможных сегментов бизнеса производится с целью выбора наиболее приемлемого для характерного предприятия, исходя из его потенциала и его целевой установки.

В процессе анализа большое влияние уделяется основным характеристикам бизнеса:

· ёмкость бизнеса, т.е. объем платежного спроса потребителей;

· стабильность бизнеса, наличие соответствия между спросом и предложением, равно выгодных условий торговли для всех участников;

· динамика бизнеса, в виде роста, сокращения, стагнации

 Тема 11. Финансы и финансовый механизм коммерческой организации (предприятия).
Вопрос 1 : Финансовая система современной Российской экономики.

Финансы выражают систему денежных отношений, регулируемых государством в целях формирования и использования фондов финансовых ресурсов для удовлетворения различных общественных потребностей.

 Финансы выполняют следующие основные функции :

1. Распределительная, которая заключается в том , что государство за счет полученных доходов (в форме налогов и сборов) осуществляет их использование на цели , предусмотренные в федеральном и региональном бюджетах.

2. Регулирующая – использование денежных фондов. Задает пропорцию определения доходов между государством и предприятием потреблением и накоплением, менеджерами и акционерами, кредитной сферой и предприятием. Должна быть обеспечена сбалансированность динамики финансовых ресурсов.

3. Контрольная – создание и использование финансового контроля  (в т.ч. государственного  - налоговый контроль). Степень и полнота реализации контрольной функции в значительной степени определяется состоянием финансовой дисциплины в народном хозяйстве.

Вся совокупность финансовых отношений может быть подразделена на соответствующие  звенья, образующие систему финансов:

· Общегосударственные финансы: Федеральный бюджет, государственный кредит, внебюджетные фонды, государственное страхование.

· Местные (территориальные) финансы.

· Финансы хозяйствующих субъектов, которые представляют собой денежные отношения, возникающие в процессе формирования производственных фондов, производства и реализации продукции, образования финансовых ресурсов, привлечения внешних источников финансирования, их распределения, перераспределения и использования. 

Исходным звеном системы финансов России являются финансы предприятий и корпоративных структур (финансово – промышленных групп и холдинговых компаний). Это обусловлено тем, что доходы предпринимателей являются источником финансовых ресурсов всех звеньев финансовой системы государства.

Финансы предприятий выполняют свои функции с помощью ряда финансовых категорий, всесторонне характеризующих хозяйственную и коммерческую деятельность предприятий.

К этим категориям относятся: себестоимость, цена, выручка, валовой доход, чистый доход, прибыль, оборотные средства, амортизация и др.

В условиях рыночных отношений производство, распределение общественного продукта и национального дохода осуществляются с помощью финансов. Этот процесс происходит путем получения денежной выручки за реализованную продукцию и использования ее на возмещение израсходованных средств производства, образование ВД.

В процессе накопления амортизационных отчислений, мобилизации внутренних ресурсов с помощью финансов осуществляется перераспределение национального богатства.

Под контрольной функцией финансов предприятий следует понимать внутренне присущую им способность объективно отражать и тем самым контролировать состояние экономики предприятия, отрасли, всего н/х.

Государственные финансы являются важнейшим средством перераспределения стоимости общественного продукта и части национального богатства. В основе их лежит система бюджетов: федеральный, республиканские, местные. Отдельным элементом в системе государственных финансов являются внебюджетные фонды – ПФ, ФСС, ФЗ, ФОМС, главное назначение которых состоит в финансировании отдельных целевых мероприятий.

Государственное регулирование финансовой деятельности: Лицензирование, Квотирование Определение ставки рефинансирования  Определение нормы обязательной продажи валютной выручки

Вопрос 2: Формы и виды финансирования предприятий: собственный и заемный капитал.

Выделяют  три формы функционирования капитала (активов):
1)Денежный капитал — функция состоит в создании необходимых условий для соединения факторов производства.
2) Производственный капитал — функция состоит в организации, управлении и рациональном соединении факторов производства с целью получения большей стоимости.
3) Товарный капитал — функции состоят в реализации имеющихся товаров и услуг с целью превращения их в ту или иную форму.
Эффективность движения капитала зависит от его оборачиваемости. Основными аналитическими показателями выступают коэффициенты оборачиваемости капитала, или капиталоотдачи, которые характеризуют степень деловой активности предприятия:
Весь капитал в зависимости от источников формирования может быть представлен: собственными и заемными средствами.
По продолжительности использования различают капитал долгосрочный (перманентный для данного периода) и краткосрочный.
Основным элементом формирования источников средств предприятия является собственный капитал.
В составе собственного капитала могут быть выделены: инвестированный капитал, т.е. капитал, вложенный собственниками в предприятие, и накопленный капитал, т.е. созданный на предприятии сверх того, что было первоначально авансировано собственниками.
Инвестированный капитал включает номинальную стоимость простых и привилегированных акций, а также дополнительно оплаченный (сверх номинальной стоимости акций) капитал. Сюда относят и безвозмездно полученные ценности.
Накопленный капитал находит свое отражение в виде статей, возникающих в результате распределения чистой прибыли (резервный капитал, нераспределенная прибыль, иные аналогичные статьи).
Вторая часть авансированного капитала — заемные средства, отличительной особенностью которых является то, что они получены предприятием от других организаций или сторонних физических лиц на условиях последующего возврата денежных средств или оплаты стоимости переданного имущества с уплатой процентов за временное пользование.
Заемный капитал характеризует совокупный объем финансовых обязательств предприятия. По срокам погашения эти обязательства подразделяются на долгосрочные со сроком погашения более 1 года и краткосрочные, которые должны быть погашены в течение 1 года.
В практике финансового менеджмента существует достаточно жесткое правило: для формирования и воспроизводства внеоборотных активов используются долгосрочные займы и кредиты, а оборотных активов — краткосрочные заемные средства.
Обязательность выполнения этого условия продиктована различиями в скорости оборачиваемости внеоборотных и оборотных активов необходимости приближения сроков погашения кредитов к скорости оборота различных активов.

Вопрос 3: Финансовый рынок и использование организациями денежных средств финансового рынка

Финансовый рынок представляет собой организованную  или нефоpмальную систему торговли финансовыми  инструментами.  На  этом рынке происходит обмен деньгами, предоставление кредита и мобилизация капитала. Основную роль здесь играют финансовые  инструменты, направляющие потоки денежных средств от собственников к заемщикам. Товаром выступают деньги и ценные бумаги.

Финансовый рынок – основной инструмент привлечения и перераспределения денежных средств, которые в значительной мере сосредоточены в банках, кредитных учреждениях, в организациях внешней торговли, строительства, сферы услуг, во внебюджетных фондах у населения. Этот капитал ищет пути долгосрочного и надежного инвестирования, что создает условия для развития финансового рынка.

Финансовый рынок включает в себя: Рынок банковских капиталов (кредитный рынок) Рынок ценных бумаг Валютный рынок , рынок страховых и пенсионных фондов.

Финансовый рынок  предназначен  для  установления  непосредственных контактов между покупателями и продавцами финансовых ресурсов. Принято выделять  несколько  основных  видов  финансового рынка: валютный рынок, рынок золота и рынок капиталов.

На валютном рынке совершаются валютные сделки через банки  и другие кредитно-финансовые учреждения. 

На рынке золота совершаются наличные, оптовые и другие сделки с золотом.

На рынке капиталов аккумулируются и образуются  долгосрочные капиталы и долговые обязательства. Он является основным видом финансового рынка в условиях рыночной экономики с помощью  которого компании изыскивают источники финансирования своей деятельности. Рынок капиталов иногда подразделяется на рынок ценных бумаг и рынок ссудных капиталов. Рынок  ценных  бумаг,  в  свою  очередь, подразделяется на первичный и вторичный, биржевой и внебиржевой.

Первичный рынок ценных бумаг - выпуск и  первичное  размещение ценных бумаг. На этом рынке компании получают необходимые финансовые ресурсы путем продажи своих ценных бумаг.

Вторичный рынок предназначен для обращения ранее  выпущенных ценных бумаг. На вторичном рынке компании не получают  финансовых ресурсов непосредственно, однако  этот  рынок  является исключительно важным, поскольку дает возможность инвесторам при необходимости получить обратно денежные средства,  вложенные  в  ценные бумаги, а также получить доход от операций с ними.

Биржевой рынок представляет собой рынок ценных  бумаг,  осуществляемый фондовыми биржами. Порядок участия в торгах для эмитентов, инвесторов и посредников определяется биржами.

Внебиржевой рынок предназначен для обращения  ценных  бумаг, не получивших допуска на фондовые биржи.

Основу денежного рынка составляют деньги. Основой  денежного рынка являются банки. К основным функциям  банков  относятся:  

1) кредитование предприятий, государства, частных лиц и  операции с ценными бумагами; 

2) регулирование денежного обращения; 

3) привлечение временно свободных денежных средств, накоплений и превращение  их в заемный капитал; 

4) осуществление денежных расчетов  и платежей в государстве; 

5) выпуск  кредитных  способов  обращения (депозитно-чековая эмиссия); 

Денежный рынок обеспечивает механизм распределения и перераспределения денег между кредиторами и заемщиками при помощи посредников на основе спроса и  предложения.  Главная функция денежного рынка - трансформация бездействующих денежных средств в ссудные средства.

Потребность в единовременных денежных средствах может удовлетворяться за счет получения банковских кредитов и займов в других организациях. Различают банковский, коммерческий и инвестиционный налоговый кредиты.
Вопрос 4: Финансовый механизм управления организацией и её элементы

Предприятие как система состоит из двух подсистем: управляющей и управляемой.
На управляющую подсистему (финансовую службу) предприятия возложены функции разработки предложений по формированию финансовой политики предприятия, реализации ее в финансовом плане, контролю за его исполнением и движением денежных потоков, составлению отчетности о финансовых результатах.
Управляемая подсистема, т.е. хозяйственная деятельность, в свою очередь, характеризуется объектами управления:
•   техника и технология;
•   организация производства;
•   организация труда;
•   экономика как производственные отношения между работниками предприятия;
•   внешнеэкономические связи предприятия;
•   социальные условия труда коллектива;
•   природопользование.
Финансовый механизм предприятия — это система управления финансовыми отношениями предприятия через финансовые рычаги с помощью финансовых методов. Элементами финансового механизма являются: финансовые отношения как объект финансового управления, финансовые рычаги, финансовые методы.
Финансовые отношения — это инвестирование, кредитование, налогообложение, страхование и т.д.
Финансовые рычаги представляют собой набор финансовых показателей, через которые управляющая система может оказывать влияние на хозяйственную деятельность предприятия. Они включают: прибыль, доход, финансовые санкции, цену, дивиденды, проценты, заработную плату, налоги и т.п.
Финансовые методы можно определить как способы воздействия определенными финансовыми рычагами на финансовые отношения и процесс хозяйственной деятельности.
К числу финансовых методов можно отнести финансовый учет, финансовый анализ, финансовое планирование, финансовое регулирование, финансовый контроль.
Целью любого коммерческого предприятия является организация хозяйственной деятельности по выпуску продукции (производства работ, оказания услуг) для получения прибыли.
Вопрос 5: Особенности организации и управления финансами в различных правовых формах организаций. 
      Финансам предприятий присуще черты, характерные для финансов в целом как стоймостной категории. Имеются также различия в организации финансов, характерные для отдельных отраслей народного хозяйства. Они выражаются в формировании доходов, прибыли, оборотных активов, финансировании капитальных вложений в основной капитал и др.

      Существуют также особенности в организации финансов на предприятиях различных форм собственности. Хозяйствующие субъекты по формам собственности классифицируются на: хозяйственные товарищества (полные и на вере); хозяйственные общества (ООО, ОАО, ЗАО, Общества с дополнительной ответственностью); производственные кооперативы; государственные унитарные предприятия; корпоративные структуры (холдинги, финансово – промышленные группы).
В зависимости от цели их создания: коммерческие и некоммерческие организации. 

Цель коммерческой организации – извлечение прибыли с последующим распределением ее среди участников.

Цель некоммерческой организации, как правило, решение социальных задач. При этом, если организация все же ведет предпринимательскую деятельность, то полученная прибыль используется для достижения социальных и иных общественно полезных целей. 

Экономической целью отдельно взятого предприятия является по возможности более высокий результат в денежном выражении за рассматриваемый период или, получение прибыли.
В соответствии с ГК РФ Юридическим лицом признается организация, прошедшая государственную регистрацию, которая имеет в собственности, хозяйственном ведении или оперативном управлении обособленное имущество и отвечает по своим обязательствам этим имуществом, может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, нести обязанности, быть истцом и ответчиком в суде. Юридические лица должны иметь самостоятельный баланс или смету.

Хозяйственное товарищество – ком. организация с разделенным на  вклады участников складочным капиталом. Главный признак  этой  формы организации предпринимательской деятельности  – неограниченная солидарная ответственность участников по обязательствам товарищества, т.е. при недостаточном имуществе товарищества для погашения требований кредиторов взыскание может  быть обращено на личное имущество полных товарищей.

ООО – учрежденное одним или несколькими лицами общество, УК которого разделен на доли определенных учредительными документами размеров. Участники общества не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с его деятельностью, лишь в пределах стоимости внесенных ими вкладов.

Общество с дополнительной ответственностью – разновидность ООО. Различие в том, что участники ОДО принимают на себя ответственность по обязательствам общества не только в размере вкладов, внесенных в УК, но и другим своим имуществом в одинаковом для всех кратном размере к стоимости своих вкладов, следовательно, интересы  кредиторов в этом случае защищены в большей степени.

АО- общество, УК у которого разделен на  определенное число акций, при этом, акционеры не отвечают по обязательствам общества и несут риск убытков, связанных с его деятельностью, лишь в пределах стоимости принадлежавших им акций. ОАО – общество, участники которого могут отчуждать  принадлежащие им акции без согласия других акционеров. ЗАО – общество, в кот. акции распределяются только среди участников или иного, заранее определенного круга лиц. 

Производственный кооператив – добровольное объединение граждан для совместной хозяйственной деят-ти, основанной на их личном трудовом и ином участии и объединении его членами имущественных (паевых) взносов. По своим обязательствам ПК отвечает всем имуществом, при его недостатке члены ПК несут дополнительную ответственность в размерах, предусмотренных законодательством и Уставом ПК.

Унитарное предприятие – коммерческая организация, не наделенная правом собственности на закрепленное за ней имущество, которое является неделимым и не может быть распределено по вкладам. Имущество находится в государственной или муниципальной собственности и принадлежит УП на праве хозяйственного ведения  (собственник имущества не отвечает по его обязательствам, кроме случая, когда банкротство вызвано действиями собственника) или оперативного управления (создается по решению Правительства РФ  на базе федеральной собственности  и несет ответственность по своим обязательствам  только находящимися в его распоряжении денежными средствами, при недостатке средств государство несет субсидиарную ответственность по обязательствам УП).

Коммерческие организации могут по договору между собой создавать объединения в форме ассоциаций или союзов, являющихся некоммерческими организациями..
Некоммерческие организации могут добровольно объединяться в ассоциации (союзы) этих организаций. Ассоциация некоммерческих организаций является некоммерческой организацией. Члены ассоциации сохраняют свою самостоя​тельность и права юридического лица. Ассоциация не отвечает по обязательствам своих членов. Члены ассоциации несут субсидиарную ответственность по ее обязательствам в размере и в порядке, предусмотренными учредительными документами ассоциации.
Вопрос 6: Корпоративное управление.

Правильная и рациональная организация финансов предприятия является определяющим, главным фактором его успешной производственно-хозяйственной деятельности. 

В современных условиях бизнес рассматривается как система движения капиталов. Рациональное размещение средств, эффективное их использование и поиск длительных источников для финансирования- главные задачи организации финансов предприятия.

Одной из важных тенденций реформирования предприятия становится создание и развитие корпоративных форм  собственности, в частности, финансово – промышленных групп (ФГП). ФГП позволяют создать благоприятные условия для централизованного управления фин. ресурсами всех участников. Корпоративные группы (в форме ФГП) представляют собой такие добровольные объединения предприятий, которые позволяют строить партнерские отношения между государством и фирмами, крупным и мелким (средним) бизнесом; предприятиями и регионами в лице исполнительных органов власти с использованием финансовых методов концентрации капитала.

Создание корпоративных групп позволяет организационно оформить:

1. Взаимодействие промышленного, торгового и банковского капиталов;

2. Проведение структурной перестройки экономики для преодоления спада производства и перехода к стратегии экономического роста;

3. Механизмы использования финансового капитала на реализацию перспективных инвестиционных и инновационных программ (проектов);

4. Успешную конкуренцию с крупными зарубежными фирмами на внутреннем и внешних рынках за счет рационального управления ресурсами: издержками и капиталом.

В настоящее время формирование деятельности ФГП  в России регламентируются  основным правовым актом : ФЗ «О финансово – промышленных группах». Согласно ст. 3 указанного ФЗ, участниками группы признаются юридические лица, подписавшие договор о её создании, включая учрежденную ими центральную компанию (ЦК). Среди участников ФГП обязательно наличие организаций, действующих в сфере производства товаров и услуг, а также банков и иных кредитных организаций.

Финансово – экономический механизм функционирования ФГП основывается на разработке и реализации годовых и среднесрочных корпоративных планов фин. и инвестиционной деятельности участников. Функции корпоративного планирования, как правило, возлагаются на центральную компанию.

Преимущества корпоративного управления в рамках ФГП сводятся к следующему:

1. В пределах ФГП возможно оптимизировать движение товарных денежных потоков между предприятиями – участниками и формировать достаточный объем оборотных средств, необходимых для ведения производственно – коммерческой деятельности.

2. Специфическим аспектом формирования денежных потоков ФГП является увеличение доли денежных средств, находящихся в распоряжении финансово – кредитных институтов (банков, инвестиционных фондов, страховых компаний и др.)

3. В рамках центральной компании возможно анализировать и регулировать объем и направления движения ДС предприятий и коммерческих организаций, входящих в состав ФГП.

4. На величину денежных потоков значительное влияние оказывает действующая в России система налогообложения (централизованный или децентрализованный порядок расчетов с бюджетом). При централизованном порядке платежи в бюджет осуществляет центральная компания ; при  децентрализованном предприятия и организации , входящие в состав ФГП и являющиеся самостоятельными и юридическими лицами. 

5. В рамках ФГП достигается больший эффект от использования принципов реального самофинансирования текущей и инвестиционной деятельности.

Управление финансами строится на основе проводимой финансовой политики корпорации. Содержание финансовой политики многогранно и включает следующие основные звенья:

1. разработку оптимальной концепции управления финансовыми (денежными) потоками корпорации, обеспечивающую сочетание высокой доходности и защиты от коммерческих рисков;

2. выявление основных направлений использования финансовых ресурсов на текущий период (декаду, месяц, квартал) и на ближайшую перспективу (год и длительный период).

3. осуществление практических действий, направленных на достижение поставленных целей (финансовый анализ и контроль, выбор способов финансирования корпорации, оценка реальных инвестиционных проектов и финансовых активов и т.д.)

Вопрос 7:  Финансовые взаимоотношения организации с бюджетами, внебюджетными фондами, банками и страховыми и прочими  организациями.

   Финансы предприятий - это финансовые или денежные отношения, возникающие в процессе формирования основного и оборотного капитала, фондов денежных средств предприятия и их использования.

Финансовые отношения предприятий в зависимости от экономического содержания можно сгруппировать по следующим направлениям:

· Отношения с учредителями в момент создания предприятия по поводу формирования уставного (складочного, акционерного) капитала. В свою очередь уставный (складочный, акционерный) капитал является первоначальным источником формирования производственных фондов, приобретения нематериальных активов.

· Отношения с другими предприятиями и организациями по поставкам сырья, материалов, комплектующих изделий, реализации продукции, оказанию услуг и др. Эти отношения являются основными в хозяйственной деятельности, поскольку в сфере материального производства создаются валовый внутренний продукт и национальный доход. На них приходится наибольший объем платежей. От их эффективной организации во многом зависит финансовый результат коммерческой деятельности.

· Отношения с банковской системой в процессе хранения денег в банках, при организации безналичных расчетов, получении и погашении ссуд, уплате  процентов за кредит, покупке и продаже валюты, оказании других банковских услуг. От организации этих отношений зависит финансовое состояние предприятий.

· Отношения со страховыми компаниями и организациями, возникающие при страховании имущества, отдельных категорий работников, коммерческих и предпринимательских рисков.

· Отношения с товарными, сырьевыми и фондовыми биржами по операциям с производственными и финансовыми активами.

· Отношения с инвестиционными институтами (фонды, компании) по размещению инвестиций, приватизации и др.

· Отношения с филиалами дочерними предприятиями, цехами, отделами, бригадами в процессе финансирования расходов, распределения и перераспределения прибыли, оборотных средств. Эта группа отношений влияет на организацию и ритмичность производства.

· Отношения с персоналом предприятия по выплате заработной платы, дивидендов и пр. Их организация влияет на эффективность использования трудовых ресурсов.

· Отношения с финансовой системой государства при уплате налогов и других обязательных платежей в бюджеты разных уровней, формировании внебюджетных фондов, предоставлении налоговых льгот, применении штрафных санкций, получении ассигнований из бюджета. От организации этой группы зависит финансовое состояние предприятий и формирование доходной базы бюджетов разных уровней.

· Отношения с аудиторскими фирмами и другими хозяйствующими субъектами.

Каждая из перечисленных групп имеет свои особенности и сферу применения.

Однако все они носят двухсторонний характер и для всех перечисленных видов отношений общим является то, что, они выражены в денежной форме и представляют собой совокупность выплат и поступлений денежных средств предприятия.

Общим элементом финансовых отношений является также то, что они возникают как результат определенных хозяйственных операций, осуществленных самим предприятием или другим участником экономического процесса.  Поэтому состояние финансовых отношений (финансов предприятия) определяется, прежде всего, состоянием его производственно- хозяйственных характеристик (факторов).
Вопрос: Сущность, функции и организация финансов коммерческого предприятия.
Финансы – совокупность денежных отношений, связанных с формированием,  распределением использований денежных доходов и фондов.

В рыночной экономике финансы подчиняются следующим принципам:

1. Экономическая и юридическая самостоятельность предприятия;

2. Становление свободной конкуренции;

3. Свободное ценообразование;

4. Недопустимость административного  вмешательства государства в дела предприятия;

5. Здоровая финансово-рыночная система;

6. Государственная охрана основных принципов рыночной экономики.

            Главная цель финансов предприятия – формирование необходимого объема финансовых ресурсов с целью использования их в процессе текущей производственной деятельности и обеспечение развития в предстоящем периоде.

           Финансы предприятия обеспечивают сферу материального производства, где создаются главные источники финансовых ресурсов, других звеньев финансовой системы.

            Приоритет финансов предприятия определяется наибольшим объемом финансовых ресурсов из собственных источников, а также  обеспечением преобладающих в доле доходов бюджета.

           Финансы предприятия играют важную роль, которая проявляется в следующем:

1. Финансовые ресурсы, концентрируемые государством и используемые ими для финансирования потребностей. В основном формируется за счет финансов предприятия.

2. Финансы организации обеспечивают непрерывность производственного процесса связанные с удовлетворением потребительского спроса.

3. С помощью финансов реализуются социальные задачи, т.к. часть сформированных финансов направляются на цели потребления.

4. Финансы позволяют использовать накопления физических лиц путем инвестирования их в доходные финансовые инструменты.

На уровне предприятий (коммерческих организаций) существуют финансовые отношения:

с другими предприятиями и организациями по поставкам сырья, материалов, комплектующих изделий, реализации продукции, оказанию услуг и др.;

с банковской системой по расчетам за банковские услуги, при получении и погашении кредитов, покупке и продаже валюты и др.;

со страховыми компаниями и организациями по страхованию коммерческих и финансовых рисков;

с товарными, сырьевыми и фондовыми биржами по операциям с производственными и финансовыми активами;

с инвестиционными институтами (фонды, компании) по размещению инвестиций, приватизации и др.;

с филиалами и дочерними предприятиями;

с персоналом организации по выплате заработной платы, дивидендов и пр.;

с акционерами (нечленами трудового коллектива);

с налоговой службой по уплате налогов и других платежей;

с аудиторскими фирмами и другими хозяйствующими субъектами.

Общим для указанных видов отношений является то, что они выражены в денежной форме и представляют собой совокупность выплат и поступлений денежных средств организации.

Финансовые отношения возникают как результат определенных хозяйственных операций, инициированных самой организацией или другим участником экономического процесса. Поэтому состояние финансовых отношений или просто состояние финансов организации определяется, прежде всего, состоянием его производственно - хозяйственных характеристик (факторов). Но справедливо и обратное утверждение: правильная и рациональная организация финансов является главным фактором успешной производственно - хозяйственной деятельности организации. Рациональное размещение средств, эффективное их использование и поиск длительных источников финансирования - главные задачи организации.

Скорость и масштабы движения денег определяют работоспособность финансовой системы. С движения денег начинается и им завершается кругооборот средств организации, оборот всего капитала.

Вопрос: Финансовая концепция коммерческой организации.

Рыночная экономика характеризуется динамичностью ситуаций как коммерческой деятельности предприятия, так и его внешней среды.


Обязательными условиями становления и нормального функционирования рыночной экономики являются:

1) Самостоятельность предприятий, включая их независимость в выборе руководящих кадров, найма и увольнения работников;

2) Получение предприятием дохода от своей производственной и коммерческой деятельности только в том случае, если оно рентабельно;

3) Свобода предприятия в смысле своей организации и связей с другими предприятиями на основе своих экономических интересов;

4) Проведение государством макроэкономической политики, регулирование экономических отношений с помощью денежно-кредитного механизма и налоговой политики, путем создания равных условий предприятиям всех форм собственности.

Роль финансов предприятия заключается в обеспечении нормального состояния экономики и общественной жизни страны, т.к. в силу своей специфической особенности они осуществляют процесс распределения и перераспределения национального дохода и национального богатства на трех основных уровнях:

- на общегосударственном;

- на уровне предприятий;

- на уровне производственных коллективов.

На уровне предприятий финансы обеспечивают сферу материального производства необходимыми финансовыми ресурсами и денежными средствами для непрерывного процесса расширенного воспроизводства.

На уровне производственных коллективов с помощью финансов формируются  денежных фонды оплаты труда, материального стимулирования, осуществляются программы социального развития коллектива.

Важной является роль финансов предприятий в обеспечении сбалансированности в н/х между материальными и денежными фондами, предназначенными для целей потребления и накопления. От степени обеспечения такой сбалансированности зависят:

- сбалансированность рубля;

- денежное обращение;

- дисциплины в н/х.

Финансы предприятий могут служить важным инструментом экономического стимулирования, контроля за экономикой страны и управления ею.

Любой хозяйствующий субъект можно рассматривать как некую систему, инициирующую потоки ресурсов и преобразующую их в продукцию или услуги, предложенные на рынок и реализация которых обеспечивает достижение основных целей, определяющих и оправдывающих факт создания данного субъекта. Финансовые ресурсы играют при этом огромную, если не решающую роль. На момент  основания предприятия, а так же в первые годы его функционирования приоритетное значение имеет инвестиционный аспект управления финансами; в дальнейшем относительно большое значение  приобретают вопросы оптимизации финансирования текущей деятельности, анализ и прогнозирование денежных потоков, эффективное управление структурой компании и пр.

Вопрос: Финансовые ресурсы организации различных организационно – правовых форм

Действующим законодательством РФ предусмотрено создание различных типов хозяйствующих субъектов, организационно- правовая форма которых накладывает определенные принципы управления финансами в том или ином случае.


Основой организации финансов предприятий всех форм собственности является наличие финансовых ресурсов, необходимых для осуществления хозяйственной и коммерческой деятельности собственника.


Первоначальное формирование этих ресурсов производится в период создания предприятия путем образования уставного капитала, состоящего из основных и оборотных средств.


Источники образования уставного капитала:

· акционерный капитал;

· паевые взносы членов кооператива;

· собственные средства предпринимателей;

· долгосрочный кредит;

· бюджетные средства и др.

Предприятия, осуществляющие свою деятельность на основе полного хозрасчета (коммерческого  расчета и самофинансирования). 

Полный хозрасчет означает экономическую самостоятельность предприятия и ответственность за результаты работы. Три принципа полного хозрасчета: финансовая самостоятельность; рентабельность; самофинансирование.

Разграничение средств основной деятельности и инвестиционной деятельности означает, что 

оборотные и другие средства, закрепленные за основной деятельностью, не могут быть использованы предприятием на нужды капитального строительства и наоборот.


Важным является деление средств на собственные и заемные. Полная сохранность оборотных средств – необходимое условие непрерывности их оборачиваемости.


Государственная собственность :

1. Административно – управляемые предприятия (казенные предприятия). Их финансы не отделены от финансов своего ведомства. Последнее несет полную ответственность за их деятельность и отвечает по их обязательствам. Это предприятия оборонного значения.

2. Самоуправляемые государственные предприятия. Их финансы отделены от гос. Бюджета, они являются самоокупаемыми и самофинансируемыми.

3. Акционерные государственные предприятия. Конкретный пакет акций таких предприятий в руках центральных и местных органов власти, которые могут быть и единственными акционерами этих компаний.

Эти предприятия управляются государством (назначают директоров, осуществляют контроль

 за прибылью и получением доходов). 


Акционерные общества.  


Они не пользуются государственными и централизованными инвестициями. В свою очередь, государство не вмешивается в производственную и финансовую деятельность этих предприятий. Отношения с государством строятся на налоговых принципах. 


Акционерные общества образуются и действуют на добровольных началах, весь складной капитал общества переводится в акции. В зависимости от вида выпускаемых акций различают 2 типа АО: 

1. С ограниченной ответственностью, когда акции размещаются по подписке среди заранее выбранных учредителями возможных владельцев акций. Общество и акционеры несут ответственность по своим обязательствам только внесенным капиталом.

2. С неограниченной ответственностью: акции выпускаются для свободной продажи.

3.             Ответственность общество несет всем своим наличным капиталом. 

АО функционирует на основе полного хозрасчета и самофинансирования. Общество не вправе выпускать акции для покрытия убытков от своей хозяйственной деятельности.


Эффективной формой организации финансов является аренда.  

           В условиях аренды видоизменяются принципы полного хозрасчета и самофинансирования. В деятельность арендуемого предприятия не имеют права вмешиваться ни государство, ни арендодатель. Отношения арендуемых предприятий с государством и арендодателем основываются на налоговых принципах и условиях договора аренды. Арендные отношения не изменяют форму собственности, они могут быть на основе любой формы собственности.


Предприятия частной формы собственности в большей степени, чем коллективные и кооперативные, подвержены финансовому риску, т.к. их хозяйственная деятельность осуществляется за счет личных средств владельцев предприятий и кредитов банков.


В зависимости от выбранной организационно-правовой формы предприятия могут создаваться различными способами, различна минимальная величина УК, неодинаковы способы мобилизации дополнительных ресурсов и гарантии  интересов кредиторов. Все эти и др. аспекты правового характера следует знать финансовому менеджеру, они должны учитываться им в отношении как своего предприятия, так и имеющихся и потенциальных контрагентов.  Так как любая сделка а с контрагентами содержит в себе потенциальный риск утери ресурсов; виды сделок, способы снижения такого риска могут варьироваться в зависимости от организационно- правовой формы контрагента.

Вопрос: Формы доступа организаций к финансовым рынкам.
финансовый рынок предназначен для установления непосредственных контактов между покупателями и продавцами финансовых ресурсов.

Финансовый рынок включает три наиболее важных сегмента:

1. рынок находящихся в обращении наличных денег и выполняющих функции краткосрочных платежных средств со сроком обращения до 1 года (чеков, соло – векселей, коноссаментов, аккредитивов и .д.)

2. рынок ссудного капитал, т.е. кратко – и долгосрочных кредитов – кредитный рынок;

3. рынок ценных бумаг – фондовый рынок.

Последний из них является собственно финансовым рынком в более узком его понимании.

Часто финансовый рынок подразделяют на 2 сегмента: денежный рынок и рынок капитала.

В роли заемщиков выступают хозяйствующие субъекты, вкладывающие полученные с финансового рынка денежные средства в различные объекты предпринимательской деятельности (в производство, торговлю, недвижимость и т.д.) с целью извлечения дополнительной прибыли.

Финансовый рынок представляет собой систему относительно самостоятельных сегментов. Например, рынки корпоративных ценных бумаг, государственных долговых обязательств, производных фондовых инструментов.

По широте охвата можно выделить внутренний и международный финансовые рынки. В свою очередь внутренний рынок делится на региональные рынки, образуемые финансовыми центрами (фондовыми биржами, крупными банками, финансовыми компаниями и т.д.). На региональных рынках могут обращаться облигации субфедеральных займов.


В качестве товара на внутреннем финансовом рынке выступают:

· ценные бумаги – эмиссионные и коммерческие;

· ценные бумаги, представляющие безусловное долговое обязательство страховых компаний, негосударственных пенсионных фондов и других финансовых посредников;

· валютные ценности (иностранная валюта и ценные бумаги, выраженные в иностранной валюте);

· драгоценные металлы и камни;

· деньги (рублевые банкноты, депозитные и сберегательные сертификаты).

Денежные средства, полученные корпоративными группами с финансового рынка, используются на следующие цели:

средства, полученные от первичного выпуска акций, служат источником формирования уставного капитала, предусмотренного учредительными документами;

1. средства, поступившие от дополнительной эмиссии акций, направляются на увеличение уставного капитала;

2. средства, вырученные от продажи корпоративных облигаций, могут быть направлены на финансирование реальных активов (капитальных вложений);

3. эмиссионный доход акционерного общества служит источником поплнения добавочного капитала;

4. коммерческие векселя выступают в форме платежного средства во взаимоотношениях с партнерами.

Следовательно, средства,  поступившие акционерным обществам с финансового рынка, повышают их финансовую устойчивость и платежеспособность, а также создают финансовую базу для экономического роста.

Вопрос: Коммерческая и финансовая среда, в которой работает организация. Конкуренция, монополия  и олигополия

    Коммерческая организация или п/п является основной единицей коммерческой деятельности, в которой рождается товар. Задача предприятия состоит в производстве товаров в противоположность потреблению. Экономической целью отдельно взятой организации является по возможности более высокий результат в денежном выражении за рассматриваемый период. Таким образом, под предприятием понимается организация коммерческого дела с целью выпуска продукции (оказания услуг) и получения прибыли.

Финансы - это система денежных отношений экономического субъекта, возникающая в процессе его производственно-хозяйственной деятельности.

Правильная и рациональная организация финансов п/п является определяющим, главным фактором его успешной производственно-хозяйственной деятельности. Рациональное размещение средств, эффективное их использование и поиск длительных источников для финансирования - главные задачи организации финансов предприятия.

Забота о финансах является отправным пунктом и конечным результатом всей производственно-хозяйственной деятельности предприятия.

Жизнеспособность и эффективность рыночного механизма зависит от обеспечения сбалансированности  экономики, в рациональном использовании трудовых, материальных и финансовых ресурсов, в создании гибких производств, восприимчивых к запросам потребителей и достижениям научно-технического прогресса. Рынок стимулирует предприятия к решительным действиям в овладении новыми методами хозяйствования, перестройке своей деятельности. В условиях рынка предприятие является главным субъектом хозяйствования, независимым товаропроизводителем, экономическое пространство для которого практически неограниченно, но всецело зависит от умения работать безубыточно, адаптируясь к условиям изменяющейся экономической среды.

В рыночных условиях решения об объеме производства, цене, доходах и прибыли  в значительной мере определяются конкурентной структурой рынка. В зарубежной литературе выделяют восемь условий конкуренции:

Чистая конкуренция  может рассматриваться лишь как приближение к действительности.  Она требует независимости в процессе принятия решений, однородности продукта, наличия большого числа участников (фирм), свободы вхождения в отрасль и выхода из нее (например, рынок продажи зерна и ценных бумаг). 

Чистая монополия - это модель рынка, когда одна фирма является единственным производителем, или продавцом, данного товара или услуги (например, в городе это электросетевая компания, в стране-  космическая служба).
Монополистическая конкуренция с дифференциацией продукта имеет место при отсутствии однородности продукта, относительно большого количества фирм между которыми существует ценовая и неценовая конкуренция. Монопсония означает структуру промышленности рынка с монопольным покупателем (например, для продукции военной промышленности единственным покупателем является правительство). 

Монополия, практикующая дискриминацию, осуществляет продажу одного и того же товара различным покупателям по разным ценам. 

Двусторонняя монополия - сосуществование на рынке данного товара единственного покупателя и единственного производителя. 

Дуополия - сосредоточение производства в руках двух фирм.

Олигополия - сосредоточение производства в руках небольшого числа крупных фирм, они все взаимозависимы при проведении политики ценообразования.

Большинство промышленных предприятий функционирует в условиях монополистической конкуренции и олигополии. Это характерно и для российской промышленности.
Тема 12. Сущность и организация финансового менеджмента на предприятии.
Вопрос 1:  Финансовый менеджмент: содержание, цели и функции.

  Финансовый менеджмент можно определить как систему рационального и эффективного использования капитала, как механизм управления движением финансовых ресурсов, который направлен на  увеличение, рост инвестиций и наращивание объема капитала. Он направлен  на увеличение финансовых ресурсов, инвестиции и наращивание объема капитала.

По содержанию ФМ сводится к процессу выработки управленческих решений, воздействующих на движение финансовых ресурсов и капитала, с целью повышения эффективности их использования и приращения.

ФМ можно рассматривать как:

· Систему экономического управления

· Орган управления

· Форму предпринимательской деятельности.

ФМ как система экономического управления – направлен на управление движением финансовых ресурсов и финансовых отношений, возникающих между хозяйствующими субъектами. Это процесс выработки управления финансами, поэтому как система управления финансовый менеджмент состоит из двух подсистем: управляющей подсистемы (субъект) и управляемой подсистемы (объект – то, на что направлены усилия субъекта).

Основной объект управления – денежный оборот предприятия, как непрерывный поток денежных выплат и поступлений, проходящих через расчётный и др.счета. Управлять ден. оборотом – значит предвидеть его возможные состояния в ближайшей и в отдаленной перспективе., уметь определять объём и интенсивность поступления и расхода денежных средств, как на ближайшую дату, так и на долгосрочную перспективу.

Субъект управления – финансовая дирекция и её отделы, а так же финансовые менеджеры. Управляющая подсистема вырабатывает и реализует цели финансового менеджмента.

Основная цель ФМ – повышение конкурентных позиций предприятия в соответствующей сфере деятельности через механизм формирования и эффективного использования прибыли.

Цели финансового менеджмента реализуются через функции объекта и субъекта управления.

Функции объекта:

Воспроизводственная – обеспечение эффективного воспроизводства капитала: авансированного для текущей деятельности и инвестированного для капитальных и фин.вложений в долгосрочные и кр.ср.активы предприятия. Необходимо достижение расширенного воспроизводства капитала – обеспечение самоокупаемости и самофинансирования производственно-коммерческой деятельности предприятия.

Производственная – регулирование текущей производственно-коммерческой деятельности предприятия по обеспечению эффективного размещения капитала, создание необходимых денежных фондов и источников финансирования текущей деятельности.

Контрольная – контроль рублем за использованием финансовых ресурсов. Каждая хозяйственная операция должна отвечать интересам предприятия, исходя из его конечных целей. Непрерывный контроль за финансовой целесообразностью операций начиная от платежей за поставки ТМЦ и кончая поступлением выручки за реализованную продукцию.

Функции объекта реализуются через функции субъекта управления.

Функции субъекта:

1. прогнозирование финансовых состояний;

2. планирование финансовой деятельности;

3. регулирование денежного оборота;

4. учёт затрат и результатов производственной, инвестиционной и финансовой деятельности;

5. анализ и оценка эффективности использования и вложения капитала;

6. контроль за расходованием и поступлением денежных средств на всех этапах производственно-коммерческого цикла.

Вопрос 2: Инструменты, используемые в системе финансового менеджмента.

Под финансовыми инструментами понимают финансовые активы/пассивы, которые можно покупать и продавать на рынке и посредством которых осуществляется распределение и перераспределение созданного капитала. Финансовые инструменты представляют собой юридические документы, отражающие определенные договорные взаимоотношения или представляющие определенные права. Обращающиеся, переуступаемые инструменты предназначены для продажи или передачи другому лицу (чек, вексель и т.п.). Их подразделяют на валютные (обмен одной денежной единицы на другую); процентные (активы, приносящие доход по твердым, плавающим или пересматриваемым ставкам); ценовые (акции, драгоценные металлы, сырье, товары) инструменты. Поскольку в принятии финансовых решений играют важную роль будущие экономические выгоды, последовательность и период их получения, то пользоваться обычными бухгалтерскими категориями не представляется возможным. В результате в оборот вводятся специфические понятия: «дисконтированная стоимость будущих экономических выгод», «чистая приведенная стоимость », «средневзвешенная цена капитала организации» и др. Эти понятия и образуют в системном их применении инструментарий финансового менеджмента. Основные инструменты финансового менеджмента.
1) концепции современной теории финансов и практика решения финансовых задач;
2) финансовые рынки, включая рынок ссудных капиталов, ценных бумаг, валютный рынок, рынок драгоценных металлов, а также финансовые институты (банки, финансовые и инвестиционные компании, страхование и др.);
3) финансовая математика, которая дает возможность при сравнительно небольших затратах времени получить решение многопараметрических финансовых задач.

Вопрос 3: Управление  капиталом и определение цены капитала.

Цена капитала — это основной показатель, на основе которого производится оценка капитала с целью определения затрат фирмы по его привлечению, а также целесообразности использования в конкретных экономических ситуациях. Цена капитала определяется как отношение издержек, связанных с обслуживанием капитала, к его сумме.
Показатель исчисляется как в целом на весь капитал фирмы, к и по отдельным его составляющим, т.е. в расчете применительно к его собственной и заемной частям, так как издержки на обслуживание собственного и заемного капитала различны. Издержками на обслуживание собственного капитала являются дивиденды. Исходя из этого, цена собственного капитала  находится из выражения
Цсоб.к.= (Д прив.+Д обык.)/СК сред., где

Д прив – дивиденды по привилегированным акциям;

Д обык– дивиденды по обыкновенным акциям;

СК сред – усредненная величина собственного капитала.

Д прив.=d*Nприв.

Д обык.=d*Nобык., где
d-дивиденд на одну акцию

N-число акций

Цена заемного капитала – это сумма процентов, уплачиваемая за кредит или облигационный заем и связанных с ними затрат.

Цена привлеченного капитала – это стоимость кредиторской задолженности в виде суммы штрафных санкций за КЗ, не погашенную в срок не более 3-х месяцев после возникновения или в срок, определенный договором (контрактом).


Показатель стоимости капитала в деятельности организаций используется:

· как измеритель доходности текущей деятельности;

· как критерий эффективности в процессе осуществления реального инвестирования, лизинговых операций;

· как основной критерий эффективности финансовых инвестиций;

· в разрезе отдельных элементов применяется в процессе управления структурой капитала.

Кроме текущей стоимости капитала рассчитываются целевая и предельная стоимость 

капитала. Предельная стоимость капитала (ПСК) характеризует прирост ССК к сумме каждой новой его единицы, дополнительно привлекаемой организацией.

ПСК = прирост ССК в прогнозном периоде  % / прирост всего капитала в прогнозном периоде , % 

Основным методом увеличения капитала является возраста​ние реинвестируемой прибыли, которое зависит от целого комплекса интенсивных и экстенсивных факторов, связанных, с одной стороны, с формированием массы валовой прибыли и ее базового компонента — предпринимательского дохода, с другой стороны, с решениями финансового менеджера: 

а) о распределении валовой прибыли и расширении ее инвести​руемой части; 

б) о выборе инвестиционного проекта и привле​чении источников его финансирования.
Решения эти принимаются по трем основным критериям: 

· эффективность (растущая рентабельность, доходность);

· безрисковость (достаточно низкая степень риска утраты дохода);

· лик​видность (достаточно быстрая оборачиваемость, или высвобож​дение денежных средств из  оборота).
Концепция стоимости капитала является одной из базовых в теории капитала Максимизация рыночной стоимости организации является основной задачей, стоящей перед финансовыми менеджерами и достигается в результате принятия управленческих решений, направленных на минимизацию стоимости всех используемых источников, а так же сохранение стоимости  капитала.

Цена капитала используется для :

1. определения эффективности источника привлечения капитала, 

2. оценки эффективности структуры капитала и

3. определения финансовой устойчивости организации.

Для оценки цены всего капитала определяется средневзвешенная цена:

Цкап=Цск*Кск+Цзк*Кзк, где
К- доля собственного или заемного капитала

Кск=Сксред/ВБ

Кзк=Зксред/ВБ, где

ВБ-валюта баланса

Если цена капитала больше, чем рентабельность, то структура капитала неудовлетворительная. Если Кск<0.6, то структура капитала ведет к потере финансовой независимости.
Вопрос 4: Управление портфелем ценных бумаг предприятия.

Ценная бумага (ст. 142 ГК РФ) - документ, удостоверяющий с соблюдением установленной формы и обязательных реквизитов имущественные права, осуществление или передача которых возможны только при его предъявлении.
Инвестиционные качества ценных бумаг - свойства, определяющие их привлекательность для инвестора. К ним относятся следующие:
-доходность - эффективность вложений. Этот показатель позволяет сравнивать вложения в различные объекты (недвижимость, валюта, акции, облигации) и выбирать наиболее выгодные из них;
· ликвидность - способность ценной бумаги быстро и с наименьшими потерями обратиться в деньги. Чем ликвиднее ценная бумага, тем интереснее она для инвестора;
· надежность (рискованность) – вер-ть несовпадения ожиданий инвесторов с фактическими результатами вследствие неопределенности ситуации на рынке. Чем труднее предсказать ожидаемый результат (цену, доход), тем рискованнее ценная бумага и большие потери может понести ее владелец.
Все ценные бумаги можно подразделить на:
выпускаемые в бумажной (документарной) или бездакументарной форме (в виде записей на электронных счетах). 
именные (в ценной бумаге указывается имя владельца, ведется реестр), 'на предъявителя , ордерные (передаваемые
по распоряжению владельца, например вексель, чек).
Ценные бумаги классифицируются по ряду признаков.
По форме существования: наличная форма (бумажная) и безналичная форма (безбумажная, в виде бухгалтерских записей на счетах специализированных организаций и банков).
По содержанию финансовых отношений: долевые ценные бумаги (акции), выражающие отношения имущественного права, и долговые (облигации), выражающие отношения займа.
По видам эмитентов: государственные ценные бумаги; ценные бумаги субъектов Российской Федерации; ценные бумаги акционерных обществ и компаний.
По характеру получаемого дохода: привилегированные, гарантирующие владельцу получение фиксированного дохода (процента) независимо от финансовых результатов деятельности эмитента, и обычные, выплата доходов по которым целиком зависит от итогов работы эмитента в инвестиционном периоде.
По форме выпуска и размещения: ценные бумаги для внешнего размещения (открытой подписки) и ценные бумаги для внутреннего размещения (закрытой подписки).
По способу формирования: первичные ценные бумаги и вторичные (производные) ценные бумаги (фьючерсные контракты, опционы).
Формирование портфеля обычно передается управляющей компании, специализирующейся на оказании таких услуг. Это позволяет решить две задачи:
· обеспечить более высокую (по сравнению с самостоятельной деятельностью инвесторов) эффективность вложений. Профессиональный управляющий обладает знаниями и навыками работы с ценными бумагами, постоянно отслеживает и анализирует информацию о состоянии рынка, оперативно реагирует на изменения рыночной конъюнктуры;
· добиться снижения удельных затрат за счет масштаба операций, поскольку обычно управляющий работает со многими портфелями.
Структура портфеля зависит от целей и требований инвестора: нуждается ли клиент в получении регулярного дохода или рассчитывает на прирост капитала? ориентируется на получение кратко- или долгосрочного дохода? имеет ли ограничения по видам ценных бумаг, типам эмитентов, странам, валютам? хочет портфель с низкой, средней или высокой степенью риска и т.п.?
При любом портфеле существует необходимость в некоторой сумме на депозите, т.к. клиенту могут срочно потребоваться средства или появится возможность приобрести привлекательную ценную бумагу, а  для продажи части портфеля ситуация может оказаться неблагоприятной.
В качестве защитного механизма в портфель включают облигации, прежде всего государственные. Эта часть портфеля имеет низкую степень риска и приносит стабильный текущий доход в виде процентов.
Следующая часть портфеля может состоять из долевых ценных бумаг - акций компаний различных отраслей, которые будут приносит долгосрочный доход в виде прироста капитала.
Часто в портфель включают производные ценные бумаги (форвардные или фьючерсные контракты, опционы).
Портфель ценных бумаг представляет собой определенный набор из корпоративных акций, облигаций с различной степенью обеспечения и риска, а также бумаг с фиксированным доходом, гарантированным государством, т.е. с минимальным риском потерь по основной сумме и текущим поступлениям.

Основная задача портфельного инвестирования  улучшить условия инвестирования, придав совокупности ценных бумаг такие инвестиционные характеристики, которые недостижимы с позиции отдельно взятой ценной бумаги, и возможны только при их комбинации.

Балансовая стоимость характеризует издержки на приобретение данного портфеля и рассчитывается нарастающим итогом путём прибавления к балансовой стоимости имеющегося портфеля основной суммы сделки при покупке ценных бумаг и при продаже путём списания средневзвешенной цены на количество проданных ценных бумаг.

Доходы по портфельным инвестициям представляют собой валовую прибыль по всей совокупности бумаг, включённых в тот или иной портфель с учётом риска. Возникает проблема количественного соответствия между прибылью и риском, которая должна решаться оперативно в целях постоянного совершенствования структуры уже сформированных портфелей и формирования новых в соответствии с пожеланиями инвесторов. 

Другим преимуществом портфельного инвестирования является возможность выбора портфеля для решения специфических инвестиционных задач.

Под управлением портфелем ценных бумаг понимается применение совокупности различных методов и технологических возможностей, которые позволяют:

1) сохранить первоначальные инвестированные средства;

2) достигнуть максимального уровня дохода;

3) обеспечить инвестиционную направленность портфеля.

Поэтому необходима текущая корректировка структуры портфеля на основе мониторинга факторов, которые могут вызвать изменение в составных частях портфеля.

Совокупность применяемых к портфелю методов и технических возможностей представляет способ управления, который может быть охарактеризован как “активный” и “пассивный”.
Вопрос 5: Управление финансовыми рисками. Классификация финансовых рисков.

    Для финансового менеджера риск – это вероятность неблагоприятного исхода. Различные инвестиционные проекты имеют различную степень риска, самый высокодоходный вариант вложения капитала может оказаться рискованным.

   Финансовый риск представляет собой функцию времени. Как правило, степень риска для данного финансового актива или варианта вложения капитала увеличивается во времени. 

    Риск – это финансовая категория. Поэтому на степень и величину риска можно воздействовать через финансовый механизм. Такое воздействие осуществляется с помощью приемов финансового менеджмента и особой стратегии. В совокупности стратегия и приемы образуют своеобразный механизм управления риском, т.е. риск-менеджмент. Таким образом, риск-менеджмент представляет собой часть финансового менеджмента.

       В зависимости от возможного результата (рискового события) риски можно подразделить на две большие группы: чистые и спекулятивные.

    Чистые риски означают возможность получения отрицательного или нулевого результата. К этим рискам относятся: природно-естественные, экологические, политические, транспортные и часть коммерческих рисков (имущественные, производственные, торговые).

    Спекулятивные риски выражаются в возможности получения их положительного, так и отрицательного результата. К ним относятся финансовые риски, являющиеся частью коммерческих рисков.

    В зависимости от основной причины возникновения (базисный или природный признак), риски делятся на следующие категории: природно-естественные, экологические, политические, транспортные и коммерческие.

    Фин. риски связаны с вероятностью потерь финансовых ресурсов (т.е. денежных средств).

    Финансовые риски подразделяются на два вида: 

1) риски, связанные с покупательной способностью денег;

2) риски, связанные с вложением капитала (инвестиционные риски).

    К рискам, связанным с покупательной способностью денег, относятся следующие разновидности рисков: инфляционные и дефляционные риски, валютные риски, риск ликвидности.

    Инфляция означает обесценение денег и, соответственно, рост цен. Дефляция – это процесс, обратный инфляции, он выражается в снижении цен и, соответственно, в увеличении покупательной способности денег. 

    Инфляционный риск – это риск того, что при росте инфляции получаемые денежные доходы обесцениваются с точки зрения реальной покупательной способности быстрее, чем растут. В таких условиях предприниматель несет реальные потери.

    Дефляционный риск – это риск того, что при росте дефляции происходит падение уровня цен, ухудшение экономических условий предпринимательства и снижение доходов.

    Валютные риски представляют собой опасность валютных потерь, связанных с изменением курса одной иностранной валюты по отношению к другой при проведении внешнеэкономических, кредитных и других валютных операций.

    Риски ликвидности – это риски, связанные с возможностью потерь при реализации ценных бумаг или других товаров из-за изменения оценки их качества и потребительской стоимости.

   Риск упущенной финансовой выгоды - это риск наступления косвенного (побочного) финансового ущерба (неполученная прибыль) в результате неосуществления какого-либо мероприятия (например, страхования) или остановки хозяйственной деятельности.

Процентный риск — опасность потери денежных средств орга-низации вследствие превышения процентов по привлекаемым источникам над процентами по размещаемым средствам; валютный риск — опасность потери денежных средств органи-зации вследствие изменения курсов валют; риск упущенной выгоды — опасность потери денежных средств организации в результате наступления косвенного ущерба от событий.

Вопрос  6:  Собственный  капитал:  понятие, сущность, анализ структуры  и  динамики.

Под собственным капиталом понимают совокупность экономических отношений, позволяющих включить в хозяйственный оборот финансовые ресурсы, принадлежащие либо собственникам, либо самому хозяйственному субъекту. 

Анализ собственного капитала нацелен на:

1. Выявление источников формирования собственных средств и оценку влияния их динамики на финансовую устойчивость организации;

2. Оценку перспектив организации при условии сохранения выявленных тенденций.

Собственный капитал характеризует общую стоимость средств предприятия, принадлежащих ему на праве собственности и используемых им для формирования определенной части активов. Эта часть актива, сформированная за счет инвестированного в них собственного капитала, представляет собой чистые активы предприятия. Собственный капитал включает в себя различные по своему экономическому содержанию, принципам формирования и использования источники финансовых ресурсов: уставный, добавочный, резервный капитал. Кроме того, в состав собственного капитала, которым может оперировать  хозяйствующий субъект без оговорок при совершении сделок, входит нераспределенная прибыль; фонды специального назначения и прочие резервы. Также к собственным средствам относятся безвозмездные поступления и правительственные субсидии. Величина уставного капитала должна быть определена в уставе и других учредительных документах организации, зарегистрированных в органах исполнительной власти. Она может быть изменена только после внесения соответствующих изменений в учредительные документы. 

Добавочный капитал включает стоимость имущества, внесенного учредителями (акционерами) сверх зарегистрированной величины уставного капитала; суммы, образующиеся в результате изменений стоимости имущества при его переоценке; другие поступления в собственный капитал предприятия.

Резервный капитал – это часть собственного капитала, выделяемого из прибыли организации для покрытия возможных убытков и потерь. Величина резервного капитала и порядок его образования определяются законодательством РФ и уставом организации.

Нераспределенная прибыль – основной источник накопления имущества предприятия или организации. Это часть валовой прибыли, оставшаяся после уплаты налога на прибыль в бюджет и отвлечения средств за счет прибыли на другие цели.

В составе собственного капитала могут быть выделены две основные составляющие: инвестированный капитал, т.е. капитал, вложенный собственниками в предприятие; и накопленный капитал, т.е. капитал, созданный на предприятии сверх того, что первоначально авансировано собственниками.


Инвестированный капитал включает номинальную стоимость простых и привилегированных акций, а также дополнительно оплаченный (сверх номинальной стоимости акций) капитал. К данной группе обычно относят и безвозмездно полученные ценности. Первая составляющая инвестированного капитала представлена в балансе уставным капиталом, вторая – добавочным капиталом (в части полученного эмиссионного дохода), третья – добавочным капиталом (в части безвозмездно полученного имущества) или фондом социальной сферы.


Накопленный капитал находит свое отражение в виде статей, возникающих в результате распределения чистой прибыли (резервный капитал, нераспределенная прибыль, иные аналогичные статьи). Несмотря на то, что источник образования отдельных составляющих накопленного капитала один – нераспределенная прибыль, цели и порядок формирования, направления и возможности использования каждой его статьи существенно отличаются.



При использовании вертикального и горизонтального анализа можно рассчитать:

2. абсолютное изменение собственного капитала, как в целом, так и по отдельным позициям;

3.  определить удельный вес каждой позиции в общей сумме собственного капитала;

Можно рассчитать к-т соотношения собственных и заемных средств, показывающий сколько заемных средств привлекает предприятие на 1 руб. собственных средств, либо рассчитать рентабельность собственного капитала.
Вопрос: Современные концепции финансового менеджмента, связь финансового менеджмента с бухгалтерским учётом и отчётностью организации.

Фин. менеджмент – система рац. и эффективного исп-ия капитала, механизм управления движением ден. Рес-ов. Направлен на увеличение фин. ресурсов, инвестиции и наращивание объема кап

итала.

Основная цель ФМ – повышение конкурентных позиций предприятия в соответствующей сфере деятельности через механизм формирования и эффективного использования прибыли. Главный принцип – это исключительность интересов фирмы. 

основными направления финансового менеджмента в коммерческой организации  являются: обеспечение правовой законности и защищенности хозяйственных операций с капиталом и финансовыми ресурсами; налаживание нормальных фин. взаимоотношений со всеми участниками ком. операции; разработка планов и прогнозов вложения капитала и оценка их эфф-ти; выбор и обоснование кредитной и валютной политики п/п; разработка и реализация инв. проектов, направленных на повышение доходности п/п и его дочерних организаций; страхование капитала и фин. операций от фин. рисков и потерь; выявление рейтинга п/п и конкурентов; непрерывное обеспечение хоз. Деят-ти фин. ресурсами и контроль за эффективностью их использования. анализ финансовых результатов и финансового состояния предприятия и конкурентов.

ФМ базируется на ряде современных взаимосвязанных фундаментальных концепций. Концепция представляет собой определенный способ понимания и трактовки какого-либо явления. С помощью концепций или системы концепций выражается основная точка зрения на данное явление, задаются некоторые рамки, орпеделяющие сущность и направление развития этого явления. 

В ФМ основополагающими являются следующие концепции:

· концепция денежного потока ( анализ денежного потока)

· концепция временной ценности денежных ресурсов

· концепция компромисса между риском и доходностью (чем выше доходность, тем выше и степень риска, связанного с возможным неполучением этой доходности, верно и обратное)

· концепция стоимости капитала (смысл в том, что каждый источник финансирования имеет свою стоимость, например, щза банковский кредит нежно платить %. Стоимость капитала показывает минимальный уровень дохода, необходимого для покрытия затрат по поддержанию данного источника и не позволяющего оказаться в убытке)

· концепция эффективности рынка капитала (активность операций с ценными бумагами зависит от того, насколько точно текущие цены соответствуют внутренним стоимостям)

· асимметричности информации (отдельные категории лиц могут владеть информацией, недоступной всем участникам рынка капитала.)

· альтернативных затрат  (Оптимальное решение принимается в рез-те сравнения альтернативных затрат, выражаемых чаще всего в отрицательных показателях)

· временной неограниченности функционирования хозяйствующего субъекта 

Хоз. Деят-ть включает 3 стадии: снабжение, производство, сбыт. Бухгалтерский учёт представляет собой информационное обеспечение всей хозяйственной деятельности: заготовления, складирования, производства, складирования готовой продукции, продажи. 

Конечный финансовый результат деятельности предприятия – прибыль (убыток) отчётного периода, представляющая собой сумму: результат от реализации продукции (р.у.) + результат от финансовой деятельности + сальдо доходов и расходов от прочих внереализационных операций.

Исходным моментом в расчётах  - оборот от реализации, который характеризует завершение производственного цикла предприятия, возврат авансированных на производство средств в денежную форму и начало нового витка в обороте всех средств.

Основные задачи анализа финансовых результатов:

-оценка динамики показателей прибыли;

-обоснованность образования и распределения их фактической величины;

-выявление и изменение действия различных факторов на прибыль;

-оценка возможных резервов дальнейшего роста прибыли на основе оптимизации объёмов производства и издержек.

Теоретической базой экономического анализа финансовых результатов деятельности предприятия явл. принятая для всех предприятий единая модель хозяйственного механизма, основанная на формировании прибыли.

Вопрос: Роль финансового менеджмента в повышении эффективности использования ресурсов в организации.  Финансовые рычаги воздействия на этот процесс
В условиях рыночных отношений результаты деятельности предприятия во многом определяются эффективностью функционирования его системы управления, степенью ее соответствия целям и задачам, стоящим перед предприятием.


Успех бизнеса обеспечивается, в основном, за счет высокого качества производимой продукции и  оказываемых услуг при минимальных издержках и максимально гибкой реакции предприятия на изменение факторов внешней среды, в первую очередь, рыночных потребностей в тех или иных товарах и услугах.


Предприятие, действующее в условиях конкурентной среды, испытывает непрерывное воздействие достаточно большого числа быстроменяющихся факторов  внешней среды -  управляющих, регламентирующих, возмущающих. К этим факторам относятся, в первую очередь:

1. постоянный заказ общества на современные высококачественные товары и услуги;

2. колебания спроса на производимые предприятием продукцию и услуги;

3. изменения в действующем налоговом законодательстве;

4.  инфляционные процессы, вызывающие колебания на рынке капитала;

5. исп-ие современных технологий управления предприятием и производством продукции;

6. наличие на рынке предприятий-конкурентов и т.д.;

Чтобы воздействие факторов внешней среды было оптимальным, необходимы надежные и устойчивые способы и методы влияния на механизм движения финансовых ресурсов предприятия с целью эффективного использования им собственных и заемных средств, внеоборотных активов, основного и оборотного капитала.

Следовательно, финансовый менеджмент, как составная часть процесса управления предприятием, получает приоритетное значение. Соблюдение принципов финансового менеджмента на предприятии  требует создания системы управления движением финансовых ресурсов, а так же возникающими в процессе этого движения финансовыми отношениями. Таким образом, финансовый менеджмент можно охарактеризовать как систему принципов, методов, форм и приемов управления финансовым механизмом предприятия с целью повышения эффективности и конкурентоспособности функционирования предприятия.

Фин. менеджмент означает управление ДС и фин. Рес-ми в процессе их формирования, распределения и использования с целью получения оптимального конечного результата.


Основные задачи ФМ:

1. обеспечения формирования достаточного объема финансовых ресурсов в соответствии с потребностями предприятия и его стратегией развития;

2. обеспечение эффективного использования финансовых ресурсов в разрезе основных  направлений деятельности предприятия;

3. оптимизация денежного оборота и расчетной политики предприятия;

4. максимизация прибыли при допустимом уровне финансового риска и благоприятной политике налогообложения;

5.   обеспечение постоянного финансового равновесия предприятия в процессе его развития, т.е.  обеспечения его финансовой устойчивости и платежеспособности.

Основными финансовыми рычагами воздействия на этот процесс является:

1. оценка объема требуемых финансовых ресурсов;

2. выбор форм их получения;

3. оценка степени доступности и времени получения этих ресурсов;

4. оценка стоимости обладания этими ресурсами (%, дисконт и т.д.)

5. оценка риска, ассоциируемого с данным источником финансирования;

6. анализ и оценка долгосрочных и краткосрочных решений инвестиционного характера;

7. оптимальность времени трансформирования финансовых ресурсов в другие виды ресурсов (материальные, трудовые, денежные);

8. целесообразность и эффективность вложений в ОФ, НМА и формирование их рациональной структуры;

9. оптимальное использование оборотных средств;

обеспечение эффективности финансовых вложений

Вопрос: Система управления финансовой деятельностью.
В условиях  рыночных отношений результаты деятельности предприятия во многом определяются эффективностью функционирования его системы управления, степенью ее соответствия целям и задачам, стоящим перед предприятием.

Предприятие, действующее в условиях конкурентной среды, испытывает непрерывное воздействие достаточно большого числа быстроменяющихся факторов внешней среды - управляющих, регламентирующих, возмущающих. К этим факторам относятся в первую очередь:

-постоянный заказ общества на современные высококачественные товары и услуги;

-колебания спроса на производимые предприятием продукцию и услуги;

-изменения в действующем налоговом законодательстве;

-инфляционные процессы, вызывающие колебания на рынке капитала;

-использование современных технологий управления предприятием и производством продукции;

-наличие на рынке предприятий-конкурентов и т.д.

Чтобы воздействие факторов внешней среды было оптимальным, необходимы надежные и устойчивые способы и методы влияния на механизм движения финансовых ресурсов предприятия с целью эффективного использования им собственных и заемных средств, внеоборотных и оборотных активов, основного и оборотного капитала.

Такое управление осуществляется через механизм финансового менеджмента как составной части процесса управления предприятием. Соблюдение принципов финансового менеджмента на предприятии требует создания системы управления движением финансовых ресурсов, а также возникающими в процессе этого движения финансовыми отношениями. 

Таким образом, финансовый менеджмент осуществляется с целью достижения требуемого уровня финансового состояния предприятия как неотъемлемого элемента рыночной инфраструктуры, в том числе его финансовой устойчивости и платежеспособности. 

Управление финансами предприятия можно представить как систему, состоящую из взаимодействующих между собой субъекта и объекта управления. 

Субъект управления в финансовой системе предприятия объединяет группу людей, имеющих специальную финансовую подготовку, которые с помощью различных форм и методов осуществляют эффективное управление финансами предприятия.

Объект управления в финансовой системе представляет собой совокупность капитала, финансовых ресурсов, условий для осуществления их оборота, а также финансовые отношения, возникающие в процессе движения финансовых ресурсов и кругооборота капитала.

Сложность финансовой системы определяется неоднородностью составляющих ее элементов, многообразием возникающих в процессе ее функционирования связей. В конечном счете сложность финансовой системы обуславливает формирование совокупности взаимосвязанных целей, а также появление достаточно большого числа критериев оценки состояния финансовой системы.

В финансовой системе как подсистеме управления предприятием также могут быть выделены отдельные составляющие (элементы), например подсистемы формирования и использования основного и оборотного капитала предприятия, его уставного, добавочного, собственного, заемного капитала, дохода прибыли и т.д.

Учитывая принципы системного подхода, можно сформулировать основное правило финансового менеджмента: эффективное управление финансовой системой должно обеспечивать эффективность функционирования предприятия в целом, а не отдельных его структурных подразделений.  

Финансовая система является динамичной и открытой системой управления, что обусловлено воздействием быстро меняющихся факторов внешней среды, влияющих на изменение финансовых ресурсов предприятия как по величине, так и по составу. Кроме того, предприятие на ряду с традиционными источниками финансирования начинает использовать и нетрадиционные, в том числе финансовый лизинг, франчайзинг, лицензионные платежи по ставке роялти и т.д. Это, с одной стороны, приводит к углублению связей финансовой системы с другими подсистемами предприятия и с внешней средой, а с другой – усложняет процессы управления финансовыми ресурсами и финансовыми отношениями.
Вопрос:   Управление капиталом и определение цены капитала. Концепция сохранения стоимости капитала.
Управлять финансами — значит управлять капиталом. Капитал - это  авансируемая и инвестируемая в производство стоимость с целью извлечения прибыли, т.е. стоимость, воспроизводящая новую стоимость. По существу в капитале отражается система денежных отношений, воплощающая циклическое движение финансовых ресурсов — от мобилизации их в централизованные и нецентрализованные фонды денежных средств, затем распределение и перераспределение и, наконец, получение вновь созданной стоимости (или валового дохода) данной коммерческой структуры, в том числе прибыли.

Капитал классифицируется по различным признакам:

1. По формам инвестирования различают в денежной, материальной и нематериальной формах, используемых для формирования уставного (складочного) капитала хозяйствующего субъекта.

2. По принадлежности корпорации выделяют источником формирования: собственный акционерный и заемный капитал;

3. По объектам инвестирования выделяют: основной и оборот​ный капитал;

4. В пассиве баланса в аналитических целях капитал по времени погашения обязательств подразделяют на краткосрочные и долгосрочные обязательства, собственный капитал.

стоимость капитала — это средневзвешенная цена, которую компания уплатила за привлечение определенной суммы капитала из различных источников.  Средневзвешен​ная величина определяет соотношение заемного и собственного акционерного капитала в пассивной части баланса. Текущая стоимость капитала может быть выражена следующей формулой:
Стоимость капитала = Процентная доля долга * Стоимость долга + Процентная доля акционерного капитала * Стоимость акционерного капитала. (ССК = Е di x ki)

Цена собственного капитала – это сумма дивидендов по акциям (для АК) или сумма прибыли, выплачиваемая по паевым вкладам и связанных с ними расходов.

Цена заемного капитала – это сумма процентов, уплачиваемая за кредит или облигационный заем и связанных с ними затрат.

Цена привлеченного капитала – это стоимость кредиторской задолженности в виде суммы штрафных санкций за КЗ, не погашенную в срок не более 3-х месяцев после возникновения или в срок, определенный договором (контрактом).


Показатель стоимости капитала в деятельности организаций используется:

· как измеритель доходности текущей деятельности;

· как критерий эффективности в процессе осуществления реального инвестирования, лизинговых операций;

· как основной критерий эффективности финансовых инвестиций;

· в разрезе отдельных элементов применяется в процессе управления структурой капитала.

Кроме текущей стоимости капитала рассчитываются целевая и предельная стоимость 

капитала. Предельная стоимость капитала (ПСК) характеризует прирост ССК к сумме каждой новой его единицы, дополнительно привлекаемой организацией.

ПСК = прирост ССК в прогнозном периоде  % / прирост всего капитала в прогнозном периоде , % 

Основным методом увеличения капитала является возраста​ние реинвестируемой прибыли, которое зависит от целого комплекса интенсивных и экстенсивных факторов, связанных, с одной стороны, с формированием массы валовой прибыли и ее базового компонента — предпринимательского дохода, с другой стороны, с решениями финансового менеджера: 

а) о распределении валовой прибыли и расширении ее инвести​руемой части; 

б) о выборе инвестиционного проекта и привле​чении источников его финансирования.
Решения эти принимаются по трем основным критериям: 

· эффективность (растущая рентабельность, доходность);

· безрисковость (достаточно низкая степень риска утраты дохода);

· лик​видность (достаточно быстрая оборачиваемость, или высвобож​дение денежных средств из      оборота).
Вторая группа факторов как бы сливается с первой, образуя систему фин. динамических показателей, предо​пределяющих масштаб, сумму, время и иные условия увеличе​ния капитала.
финансово-кредитные методы расшире​ния капитала или привлечения финансовых ресурсов в собст​венный оборот: эмиссию и куплю-продажу акций, облигаций, векселей, фьючерсов и других цен​ных бумаг, в том числе операции с инвалютой, а также лизинг, ипотеку и прочие кредитные формы привлечения денежных ре​сурсов, наконец, чисто финансовые методы, мобилизующие де​нежные средства не на кредитном или фондовом рынках, такие, как привлечение средств долевого участия с последующим уча​стием в распределении прибыли, оффшорные операции, кото​рые охватывают и законные способы оптимизации налоговых платежей, франчайзинг.
Концепция стоимости капитала является одной из базовых в теории капитала Максимизация рыночной стоимости организации является основной задачей, стоящей перед финансовыми менеджерами и достигается в результате принятия управленческих решений, направленных на минимизацию стоимости всех используемых источников, а так же сохранение стоимости  капитала.

Вопрос: Управление долгосрочными обязательствами.

Финансовые ресурсы, предназначенные для развития произ​водственного процесса, превращаются в капитал в денежной форме. Будучи пущены в оборот, они приносят доход. Оборот денег осуществляется путем вложения их в предпринимательст​во, передачи в ссуду.

Долгосрочные вложения финансовых ресурсов представляют собой инвестиции. Цель инвестиций - прибыльное размещение капитала. Иначе говоря, накопления  - это результат выгодного размещения инвестиций.

Инвестиции - совокупность долговременных затрат финан​совых, трудовых и материальных ресурсов с целью увеличения на​коплений и получения прибыли.

Одним из основных направлений повышения активов п/п являются капитальные вложения.

Капитальные вложения — затраты, направленные на строи​тельство новых, реконструкцию и техническое перевооружение действующих основных фондов.

Для правильной оценки планов капитальных вложений финан​совое руководство предприятия должно иметь действительные факты и цифры, на базе которых можно сравнивать имеющиеся в наличии на данный момент основные средства и предполагаемые капиталовложения. По этой причине весьма важным является учет вложений в имеющиеся основные средства.

С финансовой точки зрения, целью анализа капитальных вложений является избежание ненужных капитальных затрат путем планирования, составления прогнозов, бюджета и прове​дения соответствующих мероприятий по учету. Ненужные ка​питальные затраты годами довлеют над предприятием, так как производство несет крупные расходы на содержание основных средств, уплату налогов, страхование и др. 

Программа капитальных затрат требует:

•   строгого контроля имеющихся в настоящее время средств производства. Тщательное изучение соответствующих стои​мостных данных может показать необходимость немедлен​ной замены оборудования, даже если оборудование еще способно работать несколько лет;

•   наличия соответствующих средств.

Капитальные вложения в РФ финансируются за счет:

1. собственных финансовых ресурсов и внутрихозяйственных резервов инвесторов (чистой прибыли, амортизационных отчислений, сбережения граждан и юр. лиц)

2. заемных средств (банковских кредитов, облигационных займов)

3. привлеченных денежных ресурсов (средств, полученных от эмиссии акций, взносов юридических и физических лиц в уставный капитал)

4. денежных средств, централизуемых добровольными союзами предприятий и финансово – промышленными группами, а так же мобилизуемых инвесторами для целевого участия в строительстве объекта);

5. средств федерального бюджета , представляемых на безвозмездной и возмездной основе ;

6. средств внебюджетных фондов и т.д.

При разработке инвестиционных бюджетов предприятий и объединений рекомендуется рассматривать пять основных метода финансирования: самофинансирование; акционирование (эмиссия собственных акций); финансовый лизинг; комбинированное (смешанное) финансирование.

Долгосрочные кредиты (обязательства) один из самых выгодных источников финансирования 

Контроль расходов на капиталовложения предприятия требует составления бюджета капитальных затрат. Этот бюджет включает предполагаемые расходы на капитальные вложения. Он показывает разбивку полной стоимости по каждой статье основных средств и часто по каждой единице оборудования, включенного в планы капиталовложений.

Основной целью финансового менеджера при оценке планов капитальных вложений является определение наиболее экономичного проекта. Сравнивая возможные варианты капиталовложений, финансовый менеджер должен включать все относящиеся к ним затраты, в том числе следующие их элементы:

•   первоначальная стоимость оборудования (включая дос​тавку и установку);

•   стоимость, по которой можно реализовать оборудование в конце срока его службы;

•   уплата процентов;

•   стоимость содержания и ремонта оборудования;

•   энергия, рабочая площадь, налоги, страхование;

•   основная и вспомогательная рабочая сила.

Финансовый менеджер должен тщательно взвесить все методы приобретения основных средств или того, что они будут давать, прежде чем вкладывать в них средства. 

Финансовые ресурсы, предназначенные для развития производственного процесса, превращаются в капитал в денежной форме. Будучи пущены в оборот, они приносят доход. Оборот денег осуществляется путем вложения их в предпринимательство, передачи в ссуду.

Контроль расходов на капиталовложения предприятия требует составления бюджета капитальных затрат. Этот бюджет включает предполагаемые расходы на капитальные вложения. Он показывает разбивку полной стоимости по каждой статье основных средств и часто по каждой единице оборудования, включенного в планы капиталовложений.
Вопрос: Управление денежным оборотом.

Наиболее ликвидная часть оборотных активов – денежные средства. По своей структуре денежный оборот подразделяется на две сферы: наличную и безналичную. 

   Налично-денежный оборот включает платежи, производимые наличными деньгами, и в основном связан с доходами и расходами населения.

   Основной частью денежного оборота является безналичный оборот, представляющий собой совокупность платежей, совершаемых путем безналичных перечислений по счетам плательщиков и получателей средств, зачета взаимных требований.

  Безналичный оборот в России обеспечивает такие сферы хозяйственных отношений, как реализация продукции, работ, услуг, получение и возврат банковских кредитов, выплата и использование денежных доходов населения. Участниками этих хозяйственных связей являются организации, предприятия, объединения, кооперативы, банки, финансовые учреждения, а также население. Система расчетов п/п и организаций включает следующие основные элементы:

1. Наличные расчеты. Порядок ведения кассовых операций.

2. Безналичные расчеты и принципы их организации.

3. Порядок открытия предприятиями счетов в банках для осуществления расчетов.

4. Заключение договора банковского счета между банком и клиентом.

5. Формы безналичных расчетов.

   Управление текущими активам состоит в том, чтобы держать на счетах минимально необходимую сумму денежных средств, которые нужны для текущей оперативной деятельности. Сумма денежных средств, которая необходима п/п, - это по сути дела страховой запас, предназначенный для покрытия кратковременной несбалансированности денежных потоков Поскольку денежные средства, находясь в кассе или на счетах в банке, не приносят дохода, их нужно иметь в наличии на уровне безопасного минимума. 

   Превышение притоков над оттоками увеличивает остаток свободной денежной наличности, и наоборот, превышение оттоков над притоками приводит к нехватке денежных средств и увеличению потребности в кредите.

 Денежные потоки планируются, для чего составляется план доходов и расходов на год с разбивкой по месяцам, а для оперативного управления – по декадам и пятидневкам.

В процессе анализа необходимо изучить динамику остатков денежной наличности на счетах в банке и период нахождения капитала в данном виде активов. 

Минимально необходимая потребность в денежных активах для осуществления текущей хозяйственной деятельности может быть определена по следующей формуле:

	ДА=
	ПРда

	
	Ода


где ДА— минимально необходимая потребность в денежных активах для осуществления текущей хозяйственной деятельности в предстоящем периоде; ПРда — предполагаемый объем платежного оборота по теку​щим хозяйственным операциям в предстоящем пе​риоде (в соответствии с планом поступления и расходования денежных средств предприятия); Ода – оборачиваемость денежных активов (в разах) в ана​логичном по сроку отчетном периоде (она может быть скорректирована с учетом планируемых меро​приятий по ускорению оборота денежных активов).


Управление денежным оборотом включает:

1. расчет времени обращения денежных средств (финансовый цикл);

2. анализ денежного потока, его прогнозирование;

3. мониторинг счетов наличных, к получению и запасов;

4. поддержание целесообразных пропорций между составляющими оборотного капитала;

5. определение оптимального уровня денежных средств;

6. составление бюджетов денежных средств (платежных календарей).

Управление денежным оборотом имеет большое значение для предприятия с точки зрения необходимости регулирования ликвидности его баланса, планирование временного лага между капитальными вложениями и источниками их финансирования, прогнозирования экономического роста.

Вопрос:  Управление краткосрочными обязательствами.

Финансовое состояние предприятия, в частности его текущая платежеспособностьи ликвидность, в значительной мере определяются обоснованностью величины краткосрочных обязательств или текущих пассивов, проводимой на предприятии поличиной управления КрО.

Согласно МСФА и Концепции бухгалтерского учета в состав текущих пассивов включают задолженность предприятия, которая подлежит срочной оплате по требованию кредитора, или задолженность, которая должна быть погашена в течение одного года со дня отчетной даты (или в течение нормального операционного цикла).

Внутрифирменный анализ КрО проводится на основе данных аналитического учета расчетов с поставщиками, сведений о полученных кредитах, расчетов с прочими кредиторами (журналов-ордеров №№ 4, 6, 8, 10, ведомостей и др.). В ходе анализа делается выборка обязательств, сроки погашения которых наступают в отчетном периоде, а также отсроченных и просроченных обязательствах.


При анализе КрО выяснить: полную величину обязательств, включая плату за пользование заемными средствами; дату их образования и погашения; условия обеспечения; ограничения в использовании активов, обусловленные обязательствами; ограничения в действиях, в частности на выплату дивидендов в соответствии со ст. 102 ГК, ч. I; определить тип политики управления текущими обязательствами.

В фин. менеджементе различают три типа политики управления текущими пассивами:.

1 агрессивной политики служит абсолютное преобладание краткосрочных кредитов в общей сумме всех пассивов. При такой политике у предприятия повышается уровень эффекта финансового рычага (ЭФР), но и возрастает степень риска возникновения неплатежеспособности.

2 консервативной политики служит отсутствие или очень низкий удельный вес краткосрочного кредита в общей сумме всех пассивов предприятия. В этом случае все активы финансируются за счет постоянных пассивов (собственных средств и долгосрочных кредитов и займов).

3 умеренной политики управления КрО служит средний (нейтральный) уровень краткосрочного кредита в общей сумме всех пассивов.

Проводимая в организации политика управления КрО должна сочетаться с политикой управления текущими  активами.

Существует несколько способов расчета показателей оборачиваемости, которые различаются базой исчисления показателя (выручка, себестоимость). 

Вопрос: Управление инвестициями и критерии эффективности инвестиционных решений. Основы инвестиционного анализа.
В основе принятия управленческих решений инвестиционного характера лежат оценка и сравнение объема предполагаемых инвестиций и будущих денежных поступлений.  Поскольку сравниваемые показатели относятся к различным моментам времени, ключевой проблемой здесь  является проблема их сопоставимости. Инвестиции – это долгосрочные вложения средств в активы предприятия с последующим получением экономического эффекта. 

Процесс формирования управления инвестициями предприятия осуществляется в разрезе следующих основных этапов.

1. Анализ состояния реального инвестирования в предшествующем периоде, 

2. Определение общего объема инвестирования в предстоящем периоде..

3. Определение форм инвестирования.

4. Поиск отдельных объектов инвестирования и оценка их соответствия направлениям инвестиционной деятельности предприятия. 

5. Подготовка бизнес – планов инвестиционных проектов. 

6. Обеспечение высокой эффективности инвестиций. 

7. Обеспечение минимизации уровня рисков, связанных с инвестированием.

8. Обеспечение ликвидности объектов инвестирования. 

9. Формирование программы инвестиций. 

10. Обеспечение реализации отдельных инвестиционных проектов и инвестиционной программы. Основными документами, - капитальный бюджет и календарный график реализации инвестиционного проекта.

Критерии эффективности инвестиционных решений:

· Основанные на дисконтированных оценках: 

1. чистый приведенный эффект  - сопоставление величины исходной инвестиции с общей суммой дисконтированных чистых денежных поступлений, генерируемых ею в течение прогнозируемого срока

2. чистая терминальная стоимость- приведение денежного потока к началу действия проекта, т.е. в основе заложена операция дисконтирования

3. индекс рентабельности инвестиций – относительный показатель, характеризующий уровень доходов на единицу затрат, т.е. эффективность вложений

4. внутренняя норма прибыли – ожидаемая доходность проекта  и максимально допустимый уровень расходов, которые могут быть произведены в данном проекте

5. дисконтированный срок окупаемости инвестиции – расчет наиболее целесообразного срока окупаемости затрат, ликвидности  и рискованности проекта с учетом временного аспекта.

· Основанные на учетных оценках:

1. Срок окупаемости проекта – зависит от равномерности распределения прогнозируемых доходов от инвестиции без учета временной оценки денежных поступлений

2. Коэффициент эффективности инвестиции – доход характеризуется показателем чистой прибыли и не предполагает дисконтирование доходов.

Инвестиционному анализу предшествует расчет средневзвешенной стоимости капитала (ССК). ССК представляет собой средневзвешенную посленалоговую «цену», в которую предприятию обходятся собственные и заемные источники финансирования. ССК используется в инвестиционном анализе:

1. для дисконтирования ДП при исчислении чистой настоящей стоимости проектов.

2. для сопоставления с внутренней ставкой рентабельности проектов.

ССК представляет собой минимальную норму прибыли, ожидаемую инвесторами и кредиторами от своих вложений. 

Далее опред-ся анализ инв. проектов. Методы инвестиционного анализа: метод простой нормы прибыли. простой метод окупаемости инвестиций. дисконтный метод окупаемости проекта. метод чистой настоящей стоимости проекта. метод внутренней ставки рентабельности (маржинальной эффективности капитала). модифицированный метод внутренней ставки рентабельности. 

Каждый из методов анализа инвестиционных проектов дает возможность рассмотреть какие – то свои характеристики проекта, высветить важные нюансы и подробности. Поэтому в анализе инвестиций комплексно применяют все основные методы к анализу каждого из проектов.

Вопрос: Финансовый менеджмент во внешнеэкономической деятельности организации.

Внешнеэкономическая деятельность – это международные хозяйственные, торговые, политические отношения, включающие обмен товарами, различными формами экономического содействия, научно-технического сотрудничества, специализацию, кооперацию производства и другие формы экономического сотрудничества.

К основным формам внешнеэкономических связей относятся: торговля, совместное предпринимательство, оказание услуг, сотрудничество и содействие.

Экономические финансовые методы стимулирования экспортного производства:

· Прямое финансирование экспортеров осуществляется в виде доплат фирмам и компаниям дотаций из бюджета для устранения разницы между себестоимостью продукции и экспортными ценами для получения прибыли;

· Косвенное финансирование экспортера производится через сеть частных банков, которым государство выдает специальные дотации на уменьшение кредитных ставок экспортерам. Косвенным финансированием можно считать возврат экспортных пошлин, выплаченных при ввозе сырья и др.

· Снижение налогов с экспортеров. Наиболее распространено прямое снижение налогов с фирм, компаний в зависимости от доли экспорта в их производстве;

· Кредитование экспортера, может быть внутренним и внешним;

· Страхование экспортера – внутреннее и внешнее. Внутреннее страхование осуществляется государством, помогающим за счет бюджетных средств перекрыть часть рисков при крупных капиталовложениях, экспортное производство. При внешнем страховании государство за счет бюджета берет на себя часть политических и коммерческих рисков по экспорту.

Важная роль в регулировании ВЭД принадлежит ЦБ РФ, который реализует следующие функции:

· Проведение всех видов валютных операций;

· Разработка сферы и системы обращения в стране ин. валюты и ценных бумаг;

· Издание нормативных актов, регулирование курса рубля к валютам других стран, выдача лицензий банкам для осуществления валютных операций.

Одним из административных методов регулирования ВЭД является Таможенный Кодекс РФ, который определяет правовые, экономические и организационные основы таможенного дела. Таможенное дело включает в себя таможенную пошлину РФ, порядок и условия перемещения через таможенную границу страны товаров.

Существуют основные подходы, используемые компаниями припринятии управленческих решений для поиска новых источников финансирования за рубежом и установления международных экономических связей.

1. Международная валютно-кредитная система 

Международная валютно-кредитная система представляет собой набор законов и правил, регулирующих деятельность центральных эмиссионных банков на внешних валютных рынках.  Составными частями международного финансового рынка являются: денежный рынок, рынок кредитов, рынок ценных бумаг.  В числе основных причин его становления  является практика создания оффшорных зон, в которых ведение валютных операций осуществляется в специальном  льготном режиме.

2. Международные источники финансирования

Основными способами получения иностранных долгосрочных инвестиций являются: 

· прямое валютное инвестирование – полное финансирование иностранной компанией деятельности своего филиала за рубежом, при этом, могут передаваться за рубеж любые виды активов, включая управленческий персонал и ноу-хау. 

· создание совместных предприятий – более реальный способ получения иностранных инвестиций. В каждой стране существует свое законодательство, регулирующее деятельность совместных предприятий. 

· эмиссия евроакций и еврооблигаций –предполагает выпуск ценных бумаг с целью размещения их среди иностранных инвесторов. Существуют специальные международные синдикаты, занимающиеся организацией выпуска и размещения ЦБ, страхованием и выдачей гарантий. Лидер – Лондонская фондовая биржа, 

· открытие кредитной линии - моральное обязательство иностранного банка кредитовать клиента до определенного максимума,

· процентные и валютные свопы – обменные операции национальными валютами, выполняемые компаниями разных стран. Это обусловлено тем, что в большинстве стран иностранные компании могут получить кредит в местном банке на менее выгодных условиях, чем местные компании.

Вопрос: Информационные технологии в управлении финансами.

Финансовый менеджмент – система рационального и эффективного использования капитала, механизм управления движением денежных ресурсов. Он направлен  на увеличение финансовых ресурсов, инвестиции и наращивание объема капитала.

По содержанию ФМ сводится к процессу выработки управленческих решений, воздействующих на движение финансовых ресурсов и капитала, с целью повышения эффективности их использования и приращения.

Процесс выработки и принятия управленческих решений, контроль и анализ использование финансов предприятия требует многократных изменений, значительного времени на согласование операций, сбор данных, обработку больших массивов исходной информации, подготовку расчетов, составление планов.

Новое качество управления финансами предприятия, обусловленное развитием рыночных отношений, сложность и разнообразие применяемых методов, необходимость оптимального  выбора управленческого решения из множества вариантов, ускорение процесса расчетов и составления документов, требуют более эффективного использования информационных технологий.

Информационные технологии – совокупность программного обеспечения (информационная составляющая), технических средств и телекоммуникаций (инструментальная составляющая), кадров и их организация (социальная составляющая).

Можно выделить 3 уровня информационных технологий:

· На первом уровне решаются частные функциональные задачи с  помощью АРМ специалистов. Под АРМ понимают рабочее место специалиста, укомплектованное ПК с программным обеспечением, позволяющим в автоматиз-ом режиме решать возложенные на специалиста задачи.

· Однако, АРМ не позволяют создание системы единого информационного пространства на уровне коммерческой организации или отдельного крупного управленческого сегмента. Для повышения эффективности и степени автоматизации информационной технологии, реализуемой с помощью АРМ, последние должны быть объединены в локальную сеть с выходом в корпоративную сеть и центральным файл-сервером – второй уровень. Связь между значительно отдаленными друг от друга подразделениями может быть установлена по выделенным каналам, через Интернет, с помощью высокоскоростных цифровых модемов.

· Третий уровень – создание интегрированной системы управления на базе полнофункциональных программных продуктов. Такие системы позволяют добиться полной автоматизации информационных процессов в управлении крупными предприятиями.

Управление финансами и контроль, осуществляемый на каждом уровне информационных технологий, требует сохранения коммерческой тайны и защиты информации, носящей конфиденциальный характер.

В коммерческих организациях с первым уровнем информационных технологий защита компьютерной информации состоит из установки паролей для получения доступа определенного пользователя АРМ к базе данных организации по тому или иному функциональному блоку бизнеса.

В организациях с ЛВС (локальная вычислительная сеть) для санкционированного доступа к информации нужен не конкретный компьютер, а возможность входа в систему с определенными правами. Например:

· Руководитель 1 уровня доступа (начальник производственного цеха) имеет доступ к оперативным данным только своего цеха

· Руководители 2 уровня доступа (производственная дирекция) имеют доступ только к данным по всем производственным подразделениям и к сводной информации по себестоимости, но не имеют доступа к данным управленческих (общехозяйственных) и коммерческих расходов

· Руководитель 3 уровня (начальник планового отдела) имеет доступ ко всем донным операционного бюджета, но не имеет доступа к данным финансового бюджета

· Финансовый менеджер персонально отвечает за составление и исполнение бюджета коммерческой организации и имеет доступ ко всей информации.

Внедрение информационной технологии любого уровня представляет собой процесс ее интеграции в финансово-хозяйственную деятельность коммерческой организации. Процесс внедрения сопряжен с капитальными затратами на приобретение техники, внедрение и опытную эксплуатацию, создание регламентов управления бизнес-процессами, подготовку кадров. 

Прямая экономическая эффективность заключается в экономии финансовых, материальных и трудовых ресурсов вследствие сокращения численности работников, ФОТ, расхода материалов, полученных благодаря автоматизации конкретных видов плановых, учетных и аналитических работ.

Косвенная эффективность, основным критерием которой является повышение качества управления, проявляется в конечных результатах деятельности коммерческой организации.

Внедрение информационных технологий управления на базе полнофункциональных программных продуктов  - достаточно дорогостоящее дело, особенно для малого и среднего бизнеса. Более того, дешевые пакеты прикладных программ отличаются меньшей функциональностью. Задачей ФМ является, в данном случае, оценить необходимость выбора той или иной информационной технологии, выбрать наиболее оптимальный, экономически оправданный вариант.

Тема 13. Финансовый анализ и его методы в управлении предприятием.
Вопрос 1: Место и роль экономического анализа в управлении предприятием. 

Экономический анализ представляет собой самостоятельную отрасль научных знаний, имеющих свой предмет, объекты исследования, целевую   направленность, метод и методику исследования, рабочие  способы и приемы обработки экономической информации.

Цель анализа финансово-хозяйственной деятельности - это повышение эффективности  деятельности хозяйствующего субъекта на основе системного изучения всех видов деятельности и обобщение их результатов, подготовка аналитической информации для руководства предприятия с целью обоснования принятия управленческих решений. Кроме того, цель экономического анализа   - это подготовка аналитической информации для принятия оптимальных управленческих решений, т. е. экономический анализ – одна из функций управления предприятием. 

Экономический анализ рассматривается, как способ познания хозяйственных процессов хозяйствующего субъекта, основанный на разложении целого на составные элементы в изучении последних в их взаимосвязи, взаимозависимости. 

Предмет экономического анализа - это хозяйственные процессы предприятий, которые складываются под воздействием объективных и субъективных внешних и внутренних факторов, влияющих на  производственную систему. Эти процессы характеризуются определенными конечными  финансовыми результатами (объем производства, издержки, финансовое состояние, эффективность деятельности и управления организации).

Под предметом понимается исследование причинно-следственных связей, объективно  существующих между различными явлениями и процессами.

Объектами экономического анализа может быть  отдельная отрасль народного хозяйства, объединения организаций, предприятие в целом и его структурные подразделения, отдельное рабочее место, а так же могут быть  различные уровни общественного производства и управления, различные стадии воспроизводства, производство, обмен, распределение, потребление, отдельные стороны производственной деятельности.

Объектом ЭА может быть регион, муниципальное образование, отдельная целевая программа.

Содержание Экономического анализа  финансово-хозяйственной деятельности,  как научной дисциплины, следует из тех его функций или задач, которые он выполняет в системе других прикладных наук.

Функции ЭА:

· Изучение характера действия экономических законов, установление закономерностей и тенденций экономических явлений и процессов в конкретных условиях предприятия;

· Научное обоснование текущих и перспективных управленческих решений;

· Контроль за выполнение принятых управленческих решений, за эффективным  использованием всех ресурсов предприятия;

· Поиск резервов повышения эффективности производства на основе изучения передового опыта и достижений науки и практики;

· Оценка результатов деятельности предприятия по выполнению принятых управленческих решений, использованию имеющихся возможностей

· Разработка мероприятий по использованию выявленных резервов.

В рамках выполнения данных функций могут выполняться следующие основные задачи экономического анализа:

1) объективная оценка реального состояния анализируемого объекта;

2) исследование состава и свойств объекта, его сравнение с известными аналогами, базовыми и нормативными величинами;

3) выявление изменений в состоянии объекта;

4) установление основных факторов, причин, вызвавших изменение в состоянии объекта и расчетах влияния;

  5) выявление резервов повышения эффективности финансово-хозяйственной деятельности и прогноз основных тенденций развития.

Вопрос 2: Экономический анализ как база обоснования и принятия управленческих решений.

Рассматривая роль экономического анализа в управлении организацией, следует отметить, что анализ является не только функций управления, но и универсальным методом, используемым для принятия управленческих решений.

Система управления любой организации включает разнообразные элементы, среди которых можно выделить: стратегию и текущее планирование, учет, контроль, регулирование и экономический анализ.

Принятие тактических управленческих решений делает необходимым выбор оптимального варианта хозяйственного развития, выбор лучшего, для этого  используется прогнозный  экономический анализ, системный анализ эффективности.

Аудит предполагает обязательное использование методов экономического анализа для оценки деловой активности организации, перспектив развития, выявление зон преднамеренных и непреднамеренных ошибок во внешней отчетности организации.

По временному признаку различают перспективное управление организацией с периодом 3-5 лет и более, в течение которого достигаются стратегические цели; текущее управление с интервалом от 1 до 12 месяцев, обеспечивающее решение текущих задач и достижения текущих целей.

Экономический анализ в управлении способствует снижению риска в принятии любого экономического решения.

Принятие любого управленческого  решения предполагает предварительный анализ и оценку показателей, в отношении которых решение принимается. 

Главные этапы управления на предприятии: 1) подбор и обработка информации о деятельности объекта управления; 2) анализ этой информации; 3) принятие решений. Содержанием экономического анализа является аналитическое обеспечение принимаемых решений, методы исследования информации для целей управления.
В процессе экономического анализа может привлекаться информация из следующих источников:
•   информация о технической подготовке производства;
•   нормативная информация;
•   плановая информация (бизнес-план);
•   хозяйственный (экономический) учет 
отчетность —
публичная финансовая бухгалтерская отчетность (годовая);
квартальная отчетность (непубличная, представляющая коммерческую тайну);
выборочная статистическая и финансовая отчетность (коммерческая отчетность), производимая по специальным указаниям;
обязательная статистическая отчетность; 
.
прочая информация —
пресса;
опросы руководителей;
экспертная информация.

Вопрос 3:  Виды экономического анализа и их роль в управлении предприятием.

Виды экономического анализа классифицируют:

1.    По времени проведения экономический анализ бывает:

1.1 Оперативный анализ – связан   с непрерывным контролем за ходом выполнения текущих планов и осуществления на всех уровнях управления за короткий  промежуток времени. Его цель: выявление причин отклонения от плановых заданий и разработка мероприятий по устранению возможности срывов не выполнения плана.

Такой анализ проводят работники бухгалтерии, планового, финансового отделов. Исходная база - данные оперативного учета и отчетности, показания приборов.

1.2 Ретроспективный анализ – проводится в целях получения  объективной оценки достигнутых результатов деятельности за отчетный год. При этом анализе анализируется вся система показателей, факторы  и причины их изменения. Проводят работники бухгалтерии. Исходная база – бух. отчетность предприятия.

1.3 Стратегический анализ – связан с функцией досрочного планирования. Задачей является выявление тенденций и закономерностей в производственно- хозяйственной деятельности, заданий на перспективу. Проводит  управленческий персонал. Исходная база – данные ретроспективного анализа.  
        2.     По степени охвата и кругу анализируемых показателей:

2.1 Комплексный анализ  - оценка хозяйственной  деятельности, полученная в результате комплексного исследования, т.е. одновременного и согласованного изучения совокупности показателей отражающих  все аспекты хозяйственных процессов  и содержащую обобщающие   выводы о результатах деятельности на основе выявления количественных и качественных  отклонений от базы сравнения.

2.2   Тематический анализ – анализ отдельных показателей  деятельности предприятия.
3.    По объектам управления:

3.1 Технико-экономический анализ – проводится техническими службами предприятия, его содержанием является изучение взаимодействия технических и экономических процессов и установление их влияния на экономические результаты деятельности предприятия;

3.2 Финансово-экономический анализ – проводится финансовыми службами предприятия, изучаются вопросы выполнения финансового плана; эффективности использования собственного и заемного капитала; выявление резервов роста прибыли; улучшение финансового состояния и платежеспособности предприятия;

3.3 Аудиторский анализ – проводится аудиторскими фирмами с целью оценки и прогнозирования финансового состояния и финансовой устойчивости субъектов хозяйствования;

3.4  Социально-экономический анализ – проводится стат.органами, экономическими службами предприятия, изучаются взаимосвязи социальных и экономических процессов, их влияние друг на друга и на экономические результаты хоз. деятельности, и др.

4. По охвату изучаемых объектов:
4.1. Сплошной анализ – выводы делаются после изучения всех без исключения объектов анализа;   

4.2. Выборочный анализ – по результатам обследования только части объектов.

5. По субъектам (пользователям) анализа:
5.1 Внутренний – проводится на предприятии для нужд оперативного управления производственной, коммерческой, финансовой деятельностью;

5.2 Внешний – проводится на основании финансовой и статистической отчетности финансовыми органами, банками, инвесторами, акционерами.

Вопрос 4: Пользователи экономической информации и субъекты экономического анализа

Субъекты экономического анализа - это пользователи экономической информации коммерческой организации, как непосредственно, так и опосредовательно заинтересованные в ее деятельности.
Спектр основных пользователей информации весьма широк. К непосредственно заинтересованным относятся те, которые связаны с организацией (участием) в капитале, долговыми и другими хозяйственными отношениями. Опосредовательно заинтересованные пользователи используют экономическую информацию в чисто профессиональных целях; эти пользователи информации непосредственно не заинтересованы в деятельности организации, но по условиям контракта должны защищать интересы первой группы пользователей.
Различаются не только пользователи информации, но и их экономические интересы (участие) к хозяйственной деятельности компании, а также цели, которые они преследуют в ходе анализа.
Интерес собственников при анализе финансовых отчетов заключается в повышении доходности на вложенный капитал (дивидендов или нормы дивиденда), обеспечении стабильности фирмы, оптимизации доли собственного капитала, повышении эффективности использования производственных ресурсов. Кредиторы и инвесторы анализируют финансовые отчеты, чтобы минимизировать свои риски по займам и вкладам, решить вопрос о продлении срока ссуды и условиях предоставления займа, гарантии возврата кредита, выгодности размещения капитала. Главная цель кредиторов - платежеспособность, ликвидность активов, надежность и стабильность получения выручки и прибыли. Внимание инвесторов обращено на уровень прибыли, которую они могут получить на вложенный капитал.
Управленческий персонал (менеджмент компании) анализирует все сферы деятельности; для него анализ - это средство контроля и основной инструмент управления, поэтому он осуществляет систематическое наблюдение за взаимосвязанными событиями, стремясь своевременно обнаружить проблемы, контролирует предоставление финансовой информации внешним пользователям.
К неосновным пользователям экономической информации относятся страховые компании, аудиторские и консалтинговые фирмы, фондовые биржи, юридические фирмы, ассоциации, пресса, профсоюзы, регулирующие органы и т.п.
В полном объеме финансовой информацией может воспользоваться только руководство организации. Все остальные субъекты экономического анализа пользуются только публичной информацией..
Вопрос 5: Характеристика и особенности проведения финансового, управленческого и производственного анализа, их взаимосвязь и роль в принятии управленческих решений.

Финансовый анализ составляет часть общего, полного анализа хозяйственной деятельности. 
Разделение анализа на финансовый и управленческий обусловлено сложившимся на практике разделением системы бухгалтерского учета в масштабе предприятия на финансовый учет и управленческий учет. Это же предопределяет деление анализа на внешний внутренний.
Финансовый анализ, основывающийся на данных только бухгалтерской отчетности, приобретает характер внешнего анализа, т.е. анализа, проводимого за пределами предприятия заинтересованными контрагентами, собственниками или государственными органами. Такой анализ содержит весьма ограниченную часть информации о деятельности предприятия и не позволяет раскрыть всех ее аспектов.
Методика финансового анализа включает три взаимосвязанных блока: 1) анализ финансовых результатов деятельности предприятия 2) анализ финансового состояния предприятия; 3) анализ эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия.
Особенности внешнего финансового анализа:
•  множественность субъектов анализа и пользователей конечной информации;
•   разнообразие целей и интересов субъектов анализа;
•  наличие типовых методик, стандартов учета и отчетности;
•  ориентация анализа только на публичную, внешнюю отчетность предприятия и в соответствии с этим ограничение задач анализа как следствие предыдущего фактора;
•   максимальная открытость результатов анализа для всех пользователей информации.
Внутрихозяйственный финансовый анализ использует в качестве источника информации также данные оперативного бухгалтерского учета, нормативную и плановую информацию предприятия и пр.
Особенности управленческого анализа:
•   ориентация результатов анализа на руководство предприятия;
•  использование всех источников информации;
•   отсутствие регламентации аналитических процедур со стороны;
•   комплексность анализа, изучение всех сторон деятельности предприятия;
•   интеграция учета, анализа, планирования и принятия решений;
•   максимальная закрытость результатов анализа в целях сохранения коммерческих тайн.
Вопрос 6 :  Бухгалтерская отчетность как информационная база финансового анализа.

Бухгалтерская отчетность как единая система данных о финансовом положении организации, финансовых результатах ее деятельности и изменениях в ее финансовом положении составляется на основе данных бухгалтерского учета.
В соответствии с Положением по бухгалтерскому учету «Бухгалтерская отчетность организации», а также приказом Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н «О формах бухгалтерской отчетности организаций» в составе промежуточной и годовой бухгалтерской отчетности организации включают следующие формы :
•  форма № 1 «Бухгалтерский баланс»;
•   форма № 2 «Отчет о прибылях и убытках».

В состав пояснений к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках включаются:
•   форма № 3 «Отчет об изменениях капитала»;
•   форма№ 4«Отчет о движении денежных средств»;
•   форма№ 5«Приложения к бухгалтерскому балансу»;
•   форма № 6 «Отчет о целевом использовании полученных средств»
При оценке финансового состояния на краткосрочную перспективу приводятся показатели оценки удовлетворительности структуры баланса. При характеристике платежеспособности раскрываются такие показатели, как наличие денежных средств на счетах в банках, в кассе организации, убытки, просроченные дебиторская и кредиторская задолженности, не погашенные в срок кредиты и займы, полнота перечисления соответствующих налогов н бюджет, уплаченные (подлежащие уплате) штрафные санкции за неисполнение обязательств перед бюджетом, дается оценка положения организации на рынке ценных бумаг и причины имевших место негативных явлений.
При оценке финансового положения на долгосрочную перспективу приводится характеристика структуры источников средств, степень зависимости организации от внешних инвесторов и кредиторов и пр. Дается характеристика динамики инвестиций за предыдущие годы и на перспективу с определением эффективности этих инвестиций.
Кроме того, может быть приведена оценка деловой активности организации, критериями которой служит широта рынков сбыта продукции, включая наличие поставок на экспорт, репутация организации, выражающаяся, в частности, в известности клиентов, пользующихся услугами организации, и иная информация, степень выполнения плановых показателей, обеспечения заданных темпов их роста (снижения); уровень эффективности использования ресурсов организации.
Вопрос 7:  Цели и этапы анализа бухгалтерской (финансовой ) отчетности.
Цель анализа финансовой отчетности — во-первых, оценить показатели прошлой деятельности и положение предприятия на данный момент, во-вторых, определить будущий потенциал и связанный с этим потенциалом риск.
Оценка прошлой деятельности часто служит хорошим индикатором будущей эффективности предприятия. Аналитик выясняет тенденции изменений прошлых показателей продаж, расходов, чистой прибыли, движения денежного потока, рентабельности собственного капитала и др. Это позволяет судить об эффективности управления в прошлом и свидетельствует о возможностях предприятия в будущем. Осведомленность о показателях прошлой и текущей деятельности предприятия необходима для решения вто-рой задачи финансового анализа — оценки будущего потенциала и связанного с ним риска.
Информация о прошлом и настоящем положении имеет ценность лишь в той степени, в какой она влияет на будущие решения. Инвестор оценивает потенциальную доходность предприятия потому, что этот показатель непосредственно повлияет на стоимость инвестиций (рыночную цену акций компании) и на размер выплачиваемых дивидендов. Потенциалы некоторых предприятий более предсказуемы по сравнению с другими, и с ними поэтому связан меньший риск.
Можно выделить три этапа финансового анализа отчетности.
Первый этап — определение подхода для решения задач анализа. Для сравнений данных конкретного предприятия существуют три стандартных подхода.
1. Сравнение с «идеальными» или эмпирическими показателями. Такими показателями могут быть средние показатели для рыночной экономики или доказанные опытным путем наиболее эффективные размеры показателей, соотношений.
2. Сравнение финансовых показателей одной и той же компании во времени. Этот подход имеет целью сделать вывод об улучшении или ухудшении показателя, об экономическом росте или упадке компании. Такой подход может способствовать выяснению тенденций будущего развития. Но поскольку со временем обстановка может резко измениться, то к прогнозам следует относиться с осторожностью. Другой недостаток заключается в том, что прошлое не всегда бывает надежной мерой адекватности, т.е. прошлые показатели бывают недостаточно «показательны» для решения задач текущего момента.
3. Сравнение со средними отраслевыми показателями или непосредственно с данными других предприятий-конкурентов. Данный подход показывает, как деятельность одного предприятия соотносится с деятельностью других предприятий той же отрасли экономики, т.е. непосредственных конкурентов.
Второй этап — оценка качества доходов (прибылей) предприятия. В финансовом анализе особое внимание уделяется чистой прибыли — «сердцевине» показателей, характеризующих перспективы предприятия. Размер прибыли общей, т.е. до налогообложения, определяется многими факторами, среди которых выделяют внешние и внутрихозяйственные, основные и побочные и т.д. «Качество» прибыли характеризует именно то, какие факторы лежат в основе ее формирования.
В частности, на «качество» прибыли предприятия могут воздействовать избранная руководством учетная политика, в том числе методы учета и расчетов, и (или) характер статей отчетности о прибылях и убытках, не связанных с основной деятельностью.
Анализ «качества» прибыли, как и других финансовых показателей, должен предшествовать этапу самого анализа, но поскольку окончательно произвести его невозможно, то учет факторов, формирующих прибыль и другие финансовые показатели, сопровождает и собственно этап анализа.
Третий этап финансового анализа — собственно анализ как совокупность методов и рабочих приемов исследования информации. Лишь немногие показатели сами по себе несут важную для управленца информацию. Как правило, значение имеет их соотношение с другими показателями отчетности или их изменение в различных периодах. Средства и инструменты финансового анализа предназначены для выявления этих соотношений и изменений. Следует выделить, прежде всего, так называемые стандартные приемы (методы) финансового анализа, рекомендованные Международной федерацией бухгалтеров для анализа финансовых отчетов.
Вопрос 8: Приема анализа бухгалтерской (финансовой ) отчетности.

Приемы (методы) финансового анализа отчетности:
•   чтение отчетности по абсолютным показателям;
•   горизонтальный анализ;
•   вертикальный анализ;
•   анализ тенденций (трендовый анализ);
•   анализ относительных показателей (финансовых коэффициентов).
Чтение отчетности по абсолютным показателям позволяет сделать предварительный обзор результатов деятельности по цифрам отчетности, который начинается с определения профиля предприятия, объема валюты его баланса, реализации продукции, различных финансовых результатов и т.д. Предварительное суждение о работе предприятия осуществляется по важнейшим показателям, характеризующим общие результаты и эффективность деятельности. 'Это дает возможность представить работу предприятия в первом приближении и определить важнейшие направления более углубленного анализа.
Горизонтальный (временный) анализ — сравнение каждой позиции отчетности с предыдущим периодом. Рассчитывают абсолютное и относительное отклонение (в коэффициентах или в процентах). За базу принимают один из предшествующих периодов.
Вертикальный (структурный) анализ — определение структуры итоговых, финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом.
Здесь рассматриваются процентные соотношения между различными структурными составляющими и итоговым значением одного и того же комплексного показателя. Для этого итоговая сумма принимается за 100%, а затем вычисляются процентные доли каждой составляющей. С помощью вертикального анализа можно выявлять изменения составляющих и сопоставлять характеристики основной и финансовой деятельности двух предприятий различного масштаба, принадлежащих к одной отрасли экономики.
Трендовый анализ — сравнение каждой позиции отчетности  с рядом предшествующих периодов и определение тренда, т.е. основной тенденции динамики показателя, очищенной от случайных влияний и индивидуальных особенностей отдельных периодов. С помощью тренда формируются возможные значения показателей в будущем, а следовательно, ведется перспективный, прогнозный анализ.
Трендовый анализ можно считать разновидностью горизонтального анализа, в котором процентные изменения рассчитываются не за два года, а за несколько последовательных лет. Исследуя длительные периоды, можно установить фундаментальные изменения в характере деятельности предприятия.
Анализ относительных показателей (коэффициентов) — расчет соотношений данных, содержащихся в отчетности, определение взаимосвязей показателей, Коэффициенты — это ориентиры, упрощенные характеристики, помогающие оценивать финансовое положение и основную деятельность компании и сравнивать их с показателями прошлых лет или других компаний.
Вопрос 9:  Раскрытие аналитической информации в пояснениях к бухгалтерской отчетности.
           В пояснительной записке должна быть приведена информация о данных, требования о раскрытии которых определено в Положении о бухгалтерской отчетности «Бухгалтерская отчетность предприятия» .

· об изменении учетной политике предприятия

· о доходах и расходах предприятия

· об основных средствах, нематериальных активах

· о событиях после отчетной даты и условных фактах хозяйственной деятельности

· от информации об аффелированных лицах (которые могут оказать существенное влияние)

В пояснительной записке следует провести

1. краткую характеристику деятельности организации

2. основные показатели деятельности и факторы, повлиявшие в отчетном году на финансовые результаты деятельности предприятия

3. о распределении прибыли оставшейся в распоряжении предприятия на социальные цели.

При оценке финансового состояния на краткосрочную перспективу необходимо привести показатели удовлетворительности структуры баланса

· Коэффициент текущей ликвидности,

· Коэффициент обеспеченности собственными средствами,

· Коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности

Также необходимо перечислить показатели наличие денег в кассе и на расчетном счете, убытки, с указанием причин их появления, просроченную дебиторскую и кредиторскую задолженность, непогашенные в срок кредиты и займы.

    При оценке на долгосрочную перспективу приводятся характеристика структуры, источников средств, показывается степень зависимости предприятия от инвесторов и кредиторов, указывается величина инвестиций полученных в предыдущих периодах с указанием эффективности этих инвестиций.
    Вопрос 10 :    Место и роль финансового анализа в аудиторской деятельности.

 
Финансовое состояние представляет собой совокупность показателей, отражающих наличие, размещение и использование финансовых ресурсов. Именно финансовое состояние определяет конкурентоспособность предприятия, его потенциал в деловом сотрудничестве, позволяет оценить степень гарантий экономических интересов как самого предприятия, так и его настоящих и потенциальных партнеров по финансовым и другим отношениям.

Основным источником информации о финансовом состоянии любого хозяйствующего субъекта является бухгалтерская (финансовая) отчетность. Ведение бухгалтерского учета требует от бухгалтерских и финансовых служб постоянного повышения профессиональных знаний. Однако эти службы не всегда объективно, достоверно и главным образом рационально отражают реальные финансово - хозяйственные процессы. В связи с этим возникла необходимость создания независимых контрольных органов, которые, осуществляя последующий контроль за правильностью ведения бухгалтерского учета, подтверждая достоверность финансовой отчетности, могут оказывать и квалифицированные консультационные услуги по улучшению финансового состояния предприятия. Эти функции выполняют специальные независимые аудиторские службы.

Таким образом, современные рыночные отношения невозможно представить без участия в них высококвалифицированных аудиторских кадров, обладающих разносторонними теоретическими знаниями и практическим опытом, которые осуществляют объективную защиту различных пользователей бухгалтерской (финансовой) информации.

Воспользовавшись знаниями методологии учета, бухгалтерских стандартов, пониманием сущности хозяйственных операций, а также навыками финансового аналитика, аудитор сможет определить эффект от каждой конкретной финансово - хозяйственной операции, понять изменения в конкретных статьях отчетности, сделать определенные выводы и дать рекомендации.

Основная цель аудиторской проверки - оценка достоверности бухгалтерского учета и финансовой отчетности хозяйствующего субъекта. Однако в настоящее время все большее значение приобретает еще один вид аудиторских услуг - финансовый анализ.

По итогам отчетного периода пользователям бухгалтерской (финансовой) отчетности требуется наиболее полная информация о финансовом положении предприятия, доходах и их использовании. Такая информация может быть получена и результате проведения комплексного аудита хозяйственного субъекта по научно обоснованной и апробированной методике, включающей непосредственно аудиторскую проверку и финансовый анализ 

Традиционно аудиторскую проверку выполняют в три этапа:

подготовка и планирование аудиторской проверки;

аудиторская проверка;

подготовка аудиторского заключения.

На первом этапе согласно Правилу (стандарту) аудиторской деятельности "Планирование аудита" аудитор проводит сбор первичной информации о хозяйствующем субъекте в целях выяснения особенностей его финансово - хозяйственной деятельности, характере внешней и внутренней среды, оказывающих как прямое, так и косвенное влияние на его деятельность, а также о структуре капитала, уровне рентабельности, системе внутреннего контроля, порядке распределения прибыли, остающейся в распоряжении хозяйствующего субъекта, и др.

При составлении общего плана аудитор устанавливает степень существенности и приемлемого аудиторского риска. При первичном знакомстве с предварительной бухгалтерской (финансовой) отчетностью он проводит аналитические процедуры с элементами упрощенного финансового анализа. Цели этих процедур - выяснение нетипичных и существенных колебаний, определение сущности, содержания и временных границ аудиторской проверки. Аналитические процедуры на этой стадии аудиторской проверки, проводимые согласно Правилу (стандарту) аудиторской деятельности "Аналитические процедуры", сводятся к следующим типовым процессам:

сравнение текущих (отраженных в предварительной отчетности) данных с плановыми и прогнозными (определенными хозяйствующим субъектом);

сравнение текущих данных с данными по отчетностям предыдущих периодов;

сравнение показателей бухгалтерской (финансовой) отчетности с небухгалтерскими (нефинансовыми);

сравнение показателей отчетности со среднеотраслевыми данными;

сравнение текущих данных с нормативными (базисными).

Полученная таким образом предварительная информация является главным ориентиром в ходе выполнения основной программы аудита.

Второй этап традиционного аудита - аудиторская проверка. В настоящее время выработаны методики проведения такой проверки, применение которых позволяет максимально сократить сроки проверки, не снижая при этом ее качества и, следовательно, не повышать степень приемлемого аудиторского риска. Однако в каждом конкретном случае методику необходимо корректировать с учетом аудируемого хозяйствующего субъекта.

Применение приемов финансового анализа позволяет сравнивать исходные показатели, полученные на стадии подготовки и планирования аудита (результативные показатели), с данными первичных документов и регистров бухгалтерского (финансового) учета (факторные показатели). При этом должны учитываться причинно - следственные связи между сравниваемыми показателями.

Следует также отметить, что применение аналитических процедур позволяет аудитору выявить типичные упущения, погрешности в учете и отчетности, а также признаки злоупотреблений. Кроме того, результативные показатели могут иметь погрешности не только в явном, но и в завуалированном виде. В результате аналитических расшифровок можно выявить либо искаженные статьи отчетности, либо отдельные элементы этих статей.

На завершающем этапе аудита перед составлением аудиторского заключения аудитор систематизирует и анализирует результаты проверки по следующим основным направлениям: оценка учетной политики хозяйствующего субъекта; проверка правильности ведения учета по отдельным разделам и счетам, а также соблюдения налогового законодательства; анализ финансового состояния хозяйствующего субъекта.

Наибольшее значение имеет проверка соблюдения хозяйствующим субъектом налогового законодательства и анализ его финансового состояния.

Анализ финансового состояния, проводимый аудитором на завершающей стадии традиционного (общего) аудита, представляет собой так называемый экспресс - анализ. Его цель - обобщенная оценка результатов финансово - хозяйственной деятельности и финансового состояния хозяйствующего субъекта. Он проводится в основном с небольшой степенью детализации.

Сущность экспресс - анализа заключается в отборе небольшого количества наиболее существенных и сравнительно несложных показателей и определении их динамики. В общем виде он предусматривает анализ ресурсов и их структуры, результатов финансово - хозяйственной деятельности и эффективности использования собственных и заемных средств.

Независимо от того, какую методику экспресс - анализа финансовой отчетности применяет аудитор и какие приемы исследований финансового анализа использует, он всегда должен изучать наиболее важные аспекты финансового состояния хозяйствующего субъекта и его финансово - хозяйственной деятельности:

оценку финансового состояния и изменения финансовых показателей за отчетный период;

анализ рыночной устойчивости, ликвидности баланса и платежеспособности субъекта хозяйствования;

анализ структуры капитала и эффективности использования заемного капитала;

анализ использования активов и др.

Результаты финансового экспресс - анализа, как и сведения, полученные на первых двух этапах, отражаются аудитором согласно Правилу (стандарту) аудиторской деятельности "Порядок составления аудиторского заключения о бухгалтерской отчетности" в окончательном аудиторском заключении.

Вопрос 11: Методы статистики в экономическом анализе.
К статистическим методам экономического анализа относятся:

статистическое наблюдение - запись информации по определенным принципам и с определенными целями;

абсолютные и относительные показатели (коэффициенты, проценты);

расчеты средних величин: средние арифметические простые, взвешенные, геометрические, средние хронологические;

ряды динамики: абсолютный прирост, относительный прирост, темпы роста, темпы прироста;

сводка и группировка экономических показателей по определенным признакам;

сравнение: с конкурентами, с нормативами, в динамике;

расчет индексов;

детализация;

графические методы.

Анализ тех или иных показателей, экономических явлений, хозяйственных процессов, ситуаций начинается с рассмотрения абсолютных величин в натуральных или стоимостных измерителях. Эти показатели являются основными в финансовом учете.

Относительные величины используются при анализе динамики явлений. С помощью относительных показателей строят временные ряды, которые характеризуют изменение того или иного показателя во времени (по отношению к базисному показателю, принятому за 100%).

Особенность относительных показателей, которые часто выступают в виде коэффициентов, заключается в том, что их надо интерпретировать, давать им экономическое объяснение. И относительные, и абсолютные количественные показатели сами по себе зачастую недостаточно информативны и требуют дополнительно использования метода сравнения.

Сравнение - наиболее ранний и наиболее распространенный способ анализа. В экономическом анализе способ сравнения считается одним из важнейших: с него и начинается анализ. Существует несколько форм сравнения: с планом, с прошлым, с лучшим, со средними данными, с нормативами.

Сравнение с плановыми показателями применяется в бизнес - планировании. Сравнение с прошлым периодом (сопоставление хозяйственных показателей текущего периода с аналогичными показателями предшествующего периода) позволяет оценить динамику показателей. При использовании этого метода необходимо обеспечить сопоставимость данных по ценам (пересчет в цены базисного периода с помощью индексов), по социальным, природным и иным факторам. Сравнение с лучшими показателями, передовым опытом дает эффект, когда сравнение производится с показателями аналогичных организаций.

Средние величины позволяют обобщить совокупность типичных показателей, сравнить изучаемый признак по разным совокупностям. В анализе применяют среднеарифметические, среднехронологические и другие средние величины.

Группировка предполагает определенную классификацию явлений и процессов, причин и факторов, их обусловливающих. Группировка - неотъемлемая часть почти любого экономического исследования. Она позволяет изучить те или иные явления в их взаимосвязи и взаимозависимости, выявить влияние наиболее существенных факторов, обнаружить те или иные закономерности и тенденции, свойственные этим явлениям и процессам.

          Индексный метод (расчет индексов) основывается на относительных показателях, выражающих отношение уровня данного явления к уровню его в прошлое время или к уровню аналогичного явления, принятому в качестве базы. Всякий индекс исчисляется путем сопоставления измеряемой величины с базисной. Индексы для непосредственно соизмеряемых величин называются индивидуальными, а для сложных явлений - групповыми. Индексным методом можно выявить влияние различных факторов на совокупный показатель. В статистике используются такие, например, формы индексов, как агрегатная, арифметическая, гармоническая и др.

Вопрос 12: Экономико - математические методы анализа.
При решении задач экономического анализа применяются:

методы элементарной математики;

классические методы математического анализа: дифференциальное, интегральное и вариационное исчисления;

методы математической статистики: изучение одномерных и многомерных статистических совокупностей, корреляционный и регрессионный анализ;

эконометрические методы;

методы математического программирования: линейное, квадратичное и нелинейное программирование; целочисленное и динамическое программирование;

методы исследования операций: управление запасами; методы технического износа и замены оборудования; теория игр; теория расписаний; методы экономической кибернетики;

эвристические методы.

Рассмотрим некоторые наиболее широко используемые экономико - математические методы.

Методы корреляционного и регрессионного анализа широко используются для определения связи между показателями, не находящимися в функциональной зависимости. Теснота связи между ними измеряется корреляционными отношениями (для нелинейной зависимости) или коэффициентом корреляции (для линейной зависимости).

Линейное программирование основано на решении системы линейных уравнений (с преобразованием в уравнения и неравенства), когда зависимость между изучаемыми явлениями строго функциональна. Все экономические задачи, решаемые с применением линейного программирования, отличаются альтернативностью решения и определенными ограничивающими условиями. Решить такую задачу - значит выбрать из всех допустимо возможных (альтернативных) вариантов оптимальный. Важность и ценность использования в экономике метода линейного программирования состоит в том, что оптимальный вариант выбирается из весьма значительного количества альтернативных вариантов.

Методы динамического программирования применяются при решении оптимизационных задач, в которых целевая функция или ограничения либо и первое и второе одновременно характеризуются нелинейными зависимостями. Признаками нелинейности являются, в частности, наличие переменных, у которых показатель степени отличается от единицы, а также наличие переменной с показателем степени, под корнем, под знаком логарифма и т.п.

Теория игр исследует оптимальные стратегии в ситуациях игрового характера. К ним относятся ситуации, связанные с выбором самых выгодных производственных решений, системы научных и хозяйственных экспериментов, с организацией статистического контроля, хозяйственных взаимоотношений между предприятиями промышленности и других отраслей. Формализуя конфликтные ситуации математически, их можно представить как игру двух, трех и более игроков, каждый из которых преследует цель максимизации своей выгоды, своего выигрыша за счет другого.

          Вопрос 13 : Качественные и количественные методы экономического анализа.


Под методом эк.анализа понимают способы и приемы изучения и оценки показателей деятельности предприятия. Все методы эк.анализа делят на две основные группы:

Количественные;

Качественные методы.

Количественные методы экономического анализа лежат в основе изучения количественных показателей деятельности, т.е. технических показателей, которые характеризуют объем хоз. деятельности или его масштаб. К количественным показателям относят объем производства и реализации продукции; численность; стоимость ОПФ и др. Для изучения количественных показателей используются методы:

1. Статистические методы анализа (статистическое наблюдение, сравнение, индексы, сводка и группировка экономической информации по определенным признакам,  абсолютные и относительные показатели).

2. Бухгалтерские методы (метод двойной записи и др.).

3. Экономико-математические методы (интегрирование, дифференцирование, линейное, нелинейное программирование, вариационное начисление).

4. Методы математической статистики.

Количественные методы позволяют изучить динамику, структуру, изменения объемных показателей.

Качественные методы экономического анализа лежат в основе изучения качественных показателей деятельности предприятия. Такие показатели характеризуют какой ценой достигнуто выполнение тех или иных объемных показателей (доходы, расходы). Все качественные показатели принято выражать в % к объемным показателям.

Качественные методы лежат в основе изучения финансового состояния предприятия – это ряд финансовых коэффициентов, по уровню которых делается вывод о финансовой устойчивости, его платежеспособности – К независимости, К маневренности, К соотношения заемных и собственных средств, К текущей ликвидности и др. 

Вопрос 14:  Экономико - математическое моделирование как способ изучения хозяйственной деятельности.
Математическое моделирование экономических процессов как отражение действительности с помощью математических моделей - формул является важным инструментом экономического анализа. Оно дает возможность получить четкое представление об исследуемом объекте, охарактеризовать его внутреннюю структуру и внешние связи.

В экономическом анализе используются, главным образом, математические модели, описывающие изучаемое явление или процесс с помощью уравнений, неравенств, функций и других математических средств.

Экономико - математическая модель должна быть адекватной действительности, отражать существенные стороны и связи изучаемого объекта. Процесс моделирования можно условно разделить на три этапа:

1) анализ теоретических закономерностей, свойственных изучаемому явлению или процессу, и эмпирических данных о его структуре и особенностях; на основе такого анализа формируются модели;

2) определение методов, с помощью которых можно решить задачу;

3) анализ полученных результатов.

Наиболее часто встречаются следующие модели:

аддитивные (модели сложения), например себестоимость: С = А + М + З, где А - амортизация; М - материалы; З - зарплата с начислениями;

мультипликативные (модели умножения), например сумма от реализации продукции: 

Вр = К об х об.с., где Вр - оборот, т.е. сумма, полученная за рассматриваемый период от реализации продукции; Коб- оборачиваемость оборотного капитала, т.е. объем реализованной продукции, приходящейся на 1 руб., вложенный в оборотные средства организации; Об.с. - средняя (хронологическая) величина оборотного капитала;

кратные (модели деления), например производительность труда: ПТ = Вр/Ч, где Ч - численность работников в организации.

Для получения более информативных моделей обычно используют:

методы удлинения модели (показатели, входящие в модель, представляются в виде суммы или разности других показателей). Например, показатель капиталоемкости продукции находят следующим образом: Коб = K/Вр. Но в связи с тем что К = ОФ + Об.С, капиталоемкость может быть разложена: K/Вр = ОФ/Вр + Об.С/Вр. А если ввести обозначения: ОФ/Вр - капиталоемкость (фондоемкость) продукции по основному капиталу; = Об.С/Вр - капиталоемкость продукции по оборотному капиталу, то получаем, что капиталоемкость продукции складывается из капиталоемкости продукции по основному капиталу и капиталоемкости продукции по оборотному капиталу: ОФ/Вр + Об.С/Вр

методы расширения модели (числитель и знаменатель модели умножают на один и тот же показатель). Например, фондоемкость продукции по основному капиталу находят из выражения: ОФ/ Вр. Путем умножения и деления на А (амортизация), получим: ОФ/ Вр = (ОФ/A) х (A/ Вр), где ОФ/A - количество лет службы основных средств; A/ Вр - амортизациемкость продукции (доля амортизации в продукции);

методы сокращения модели (числитель и знаменатель модели делят на один и тот же показатель). Например, рентабельность (p): p = Пр/K, где Пр - прибыль; К - капитал. Воспользовавшись соотношением  К = ОФ + Об.С, сделаем следующие преобразования:
            Пр     Пр         Пр/ Вр 

            -  = -----  = --------- 

            K  ОФ + Об.С   ОФ/ Вр + Об.С/ Вр   

  Вопрос 15 : Методы факторного анализа экономических показателей.

Все явления и процессы хозяйственной деятельности предприятий находятся во взаимосвязи, взаимозависимости и обусловленности. Под факторным анализом понимается методика комплексного и системного изучения воздействия факторов на величину результативных показателей.

Для выделения влияния факторов применяются методы:

· цепных подстановок;

· индексный;

· интегральный.

Метод цепных подстановок. Этот метод позволяет определить влияние отдельных факторов на изменение величины результативного показателя путем постепенной замены базисной величины фактора на фактическую в отчетном периоде. С этой целью определяют ряд условных величин результативного показателя, которые учитывают изменение одного, затем двух, трех факторов, допуская, что остальные не меняются. Сравнение величины результативного показателя до и после изменения уровня того или другого фактора позволяет устранить влияние всех факторов, кроме одного, и определить воздействие последнего на прирост результативного показателя.

Пусть Фо = Ао, Во, Со – базовые значения показателя

В этом выражении сделаем первую подстановку фактического значения фактора А1: 

Фа =  А1, Во, Со

Сделаем вторую подстановку фактического значения фактора В1:

Фв = А1, В1, Со

Сделаем третью подстановку – фактора С1:


Фс = А1, В1, С1


Ф1 = А1, В1 С1 – конечные значения показателя, тогда


Фа – Фо – влияние фактора А


Фв – Фа – влияние фактора В


Фс – Фв – влияние фактора С.

Вопрос: Интегральный метод факторного анализа

В данном методе расчеты производятся на основе базовых значений показателей, а ошибка вычислений распределяется между факторами поровну.


Например,

ΔП = ΔПΔч + ∆П∆пт = (∆Ч х ПТО + ∆Ч х ∆ПТ/2) + (∆ПТ х Чо + ∆ПТ х ∆Ч/2) 
Вопрос :Индексный метод факторного анализа

Индексный метод основан на относительных показателях динамики, выполнения плана, выражающих отношение фактического уровня анализированного показателя в отчетном периоде к его уровню в базисном периоде.

Индексный метод лежит в основе изменения расчета влияния цены и количества на общую стоимость реализованной продукции. Наиболее распространенными являются индексы:

1. Индекс физического объема или индекс количества




IQ = Q1 x Po / Qo x Po

2. Индекс цены



Ip = p1 x Q1 / Po x Q1

   
Индекс стоимости продукции имеет вид 




Ip =  IQ x Ip = ∑ Q1 x P1 / ∑ Qo x Po, где  


∑ Q1 x P1 – объем продукции за отчетный период


∑ Qo x Po – объем продукции за базисный период


Общий прирост продукции в отчетном периоде по сравнению с базисным имеет вид:

ΔП = ∑ Q1 x P1 - ∑ Qo x Po

Прирост продукции в отчетном периоде по сравнению с базисным произошел под влиянием изменения двух факторов:

· изменения количества реализованной продукции;

· изменения уровня цен.

Вопрос: .  Характеристика финансового, управленческого и производственного анализа, их взаимосвязь и роль в принятии управленческих решений
Финансовый учет решает вопросы взаимоотношений с государством и другими внешними пользователями информации о деятельности предприятия.  Финансовый учет и финансовая отчетность регламентируется стандартами, обеспечивающими интересы внешних пользователей информации. 

Управленческий учет рассматривают в широком и узком смысле слова. В широком смысле под управленческим учетом понимают не только собственно учет, но и саму систему управления, в том числе структуру подразделений, органов управления, всю организацию и экономику предприятия. В узком смысле слова управленческий учет практически сводят к производственному учету, особенно к проблемам калькулирования себестоимости и обеспечения безубыточности продажи товаров.

Производственный и финансовый учет классифицируются по совершенно другому принципу: производственный обеспечивает производственные показатели, а финансовый – финансовые. И те, и другие показатели необходимо использовать в упр. учете для принятия обоснованных решений. 

В содержание как внешнего финансового, так и внутреннего управленческого учета, входит АХД, но его организация, объекты и методы в  решении задачи финансового и управленческого учета имеют свою специфику. 
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	Основывается на данных бухг. Отчетности; внешними пользователями 

	2.Взаимодействие управленческого, производственного и финансового учета в АХД предприятия. 
	В системе внутрихозяйственного управленческого анализа есть возможность углубления финансового анализа счет привлечения данных производственного учета, т.е. возможно проведение комплексного экономического анализа и оценки эффективности хозяйственной деятельности.
	Вопросы финансового и производственного анализа взаимосвязаны при обосновании бизнес-планов, при контроле за их реализацией, в системе маркетинга, т.е. в системе управления производством и реализацией продукции, работ, услуг, ориентированной на рынок. 

	3. Особенности
	· Ориентация рез-тов анализа на цели и интересы  руководства и собственников предприятия.

· Использование всех источников информации для анализа.

· Отсутствие регламентации ан-за со стороны гос. органов.

· Комплексность анализа, изучение всех сторон деятельности предприятия.

· Интеграция учета, анализа, планирования и принятия решений.

· Макс. закрытость результатов анализа в целях сохранения коммерческой тайны. 
	· множественность субъектов анализа, пользователей информации о деятельности предприятия.

· Разнообразие целей и интересов пользователей анализа.

· Наличие типовых методик, стандартов учета и отчетности.

· Ориентация анализа только на публичную.

· Ограничение задач анализа как следствие предыдущего фактора.

· Максимальная открытость результатов анализа для пользователей информации о деятельности предприятия.

	4.Содержание анализа.
	Все многообразие решений для достижения этой цели может быть сведено к трем основным направлениям:

· Решения по вложению капиталов (ресурсов)

· Операции, проводимые с помощью этих ресурсов

· Определение финансовой структуры бизнеса.
	Составляет:

· Анализ абсолютных показателей прибыли.

· Анализ относительных показателей рентабельности

· Ан-з фин. состояния, фин. Уст-ти, ликвидности баланса, платежесп-ти п/п

· Ан-з эффективности использования собственного и заемного капитала.

· Эк. диагностика фин. состояния п/п и рейтинговая оценка эмитентов.


.
Вопросы финансового и управленческого анализа взаимосвязаны при обосновании бизнес-планов, при контроле за их реализацией, в системе маркетинга.
    Вопрос:    Финансовый анализ в аудиторской деятельности.

Финансовое состояние представляет собой совокупность показателей, отражающих наличие, размещение и использование финансовых ресурсов. Именно финансовое состояние определяет конкурентоспособность предприятия, его потенциал в деловом сотрудничестве, позволяет оценить степень гарантий экономических интересов как самого предприятия, так и его настоящих и потенциальных партнеров по финансовым и другим отношениям.

Основным источником информации о финансовом состоянии любого хозяйствующего субъекта является бухгалтерская (финансовая) отчетность. Ведение бухгалтерского учета требует от бухгалтерских и финансовых служб постоянного повышения профессиональных знаний. Однако эти службы не всегда объективно, достоверно и главным образом рационально отражают реальные финансово - хозяйственные процессы. В связи с этим возникла необходимость создания независимых контрольных органов, которые, осуществляя последующий контроль за правильностью ведения бухгалтерского учета, подтверждая достоверность финансовой отчетности, могут оказывать и квалифицированные консультационные услуги по улучшению финансового состояния предприятия. Эти функции выполняют специальные независимые аудиторские службы.

Таким образом, современные рыночные отношения невозможно представить без участия в них высококвалифицированных аудиторских кадров, обладающих разносторонними теоретическими знаниями и практическим опытом, которые осуществляют объективную защиту различных пользователей бухгалтерской (финансовой) информации.

Воспользовавшись знаниями методологии учета, бухгалтерских стандартов, пониманием сущности хозяйственных операций, а также навыками финансового аналитика, аудитор сможет определить эффект от каждой конкретной финансово - хозяйственной операции, понять изменения в конкретных статьях отчетности, сделать определенные выводы и дать рекомендации.

Основная цель аудиторской проверки - оценка достоверности бухгалтерского учета и финансовой отчетности хозяйствующего субъекта. Однако в настоящее время все большее значение приобретает еще один вид аудиторских услуг - финансовый анализ.

По итогам отчетного периода пользователям бухгалтерской (финансовой) отчетности требуется наиболее полная информация о финансовом положении предприятия, доходах и их использовании. Такая информация может быть получена и результате проведения комплексного аудита хозяйственного субъекта по научно обоснованной и апробированной методике, включающей непосредственно аудиторскую проверку и финансовый анализ 

Традиционно аудиторскую проверку выполняют в три этапа:

подготовка и планирование аудиторской проверки;

аудиторская проверка;

подготовка аудиторского заключения.

На первом этапе согласно Правилу (стандарту) аудиторской деятельности "Планирование аудита" аудитор проводит сбор первичной информации о хозяйствующем субъекте в целях выяснения особенностей его финансово - хозяйственной деятельности, характере внешней и внутренней среды, оказывающих как прямое, так и косвенное влияние на его деятельность, а также о структуре капитала, уровне рентабельности, системе внутреннего контроля, порядке распределения прибыли, остающейся в распоряжении хозяйствующего субъекта, и др.

При составлении общего плана аудитор устанавливает степень существенности и приемлемого аудиторского риска. При первичном знакомстве с предварительной бухгалтерской (финансовой) отчетностью он проводит аналитические процедуры с элементами упрощенного финансового анализа. Цели этих процедур - выяснение нетипичных и существенных колебаний, определение сущности, содержания и временных границ аудиторской проверки. Аналитические процедуры на этой стадии аудиторской проверки, проводимые согласно Правилу (стандарту) аудиторской деятельности "Аналитические процедуры", сводятся к следующим типовым процессам:

сравнение текущих (отраженных в предварительной отчетности) данных с плановыми и прогнозными (определенными хозяйствующим субъектом);

сравнение текущих данных с данными по отчетностям предыдущих периодов;

сравнение показателей бухгалтерской (финансовой) отчетности с небухгалтерскими (нефинансовыми);

сравнение показателей отчетности со среднеотраслевыми данными;

сравнение текущих данных с нормативными (базисными).

Полученная таким образом предварительная информация является главным ориентиром в ходе выполнения основной программы аудита.

Второй этап традиционного аудита - аудиторская проверка. В настоящее время выработаны методики проведения такой проверки, применение которых позволяет максимально сократить сроки проверки, не снижая при этом ее качества и, следовательно, не повышать степень приемлемого аудиторского риска. Однако в каждом конкретном случае методику необходимо корректировать с учетом аудируемого хозяйствующего субъекта.

Несмотря на это, при каждой проверке аудитору необходимо составить свое мнение о постановке бухгалтерского учета, достоверности и объективности учетных данных, эффективности внутреннего контроля. С этой целью согласно Правилу (стандарту) аудиторской деятельности "Аудиторские доказательства" он должен осуществить сбор достаточного количества подтверждающих или опровергающих доказательств. Правило (стандарт) аудиторской деятельности "Аудиторские доказательства" устанавливает определенное количество методов получения этих доказательств. Единственным, хотя и не самодостаточным, методом, при котором используются исследовательские приемы финансового анализа, являются упомянутые аналитические процедуры. Они, хотя и предшествуют более углубленным проверкам, играют важную роль на стадии как подготовки и планирования аудита, так и аудиторской проверки.

Применение приемов финансового анализа позволяет сравнивать исходные показатели, полученные на стадии подготовки и планирования аудита (результативные показатели), с данными первичных документов и регистров бухгалтерского (финансового) учета (факторные показатели). При этом должны учитываться причинно - следственные связи между сравниваемыми показателями.

Следует также отметить, что применение аналитических процедур позволяет аудитору выявить типичные упущения, погрешности в учете и отчетности, а также признаки злоупотреблений. Кроме того, результативные показатели могут иметь погрешности не только в явном, но и в завуалированном виде. В результате аналитических расшифровок можно выявить либо искаженные статьи отчетности, либо отдельные элементы этих статей.

На завершающем этапе аудита перед составлением аудиторского заключения аудитор систематизирует и анализирует результаты проверки по следующим основным направлениям: оценка учетной политики хозяйствующего субъекта; проверка правильности ведения учета по отдельным разделам и счетам, а также соблюдения налогового законодательства; анализ финансового состояния хозяйствующего субъекта.

Наибольшее значение имеет проверка соблюдения хозяйствующим субъектом налогового законодательства и анализ его финансового состояния.

Анализ финансового состояния, проводимый аудитором на завершающей стадии традиционного (общего) аудита, представляет собой так называемый экспресс - анализ. Его цель - обобщенная оценка результатов финансово - хозяйственной деятельности и финансового состояния хозяйствующего субъекта. Он проводится в основном с небольшой степенью детализации.

Сущность экспресс - анализа заключается в отборе небольшого количества наиболее существенных и сравнительно несложных показателей и определении их динамики. В общем виде он предусматривает анализ ресурсов и их структуры, результатов финансово - хозяйственной деятельности и эффективности использования собственных и заемных средств.

В настоящее время разработано большое количество методик экспресс - анализа, которые, несмотря на некоторые различия, имеют и общие черты. Их применение позволяет аудитору решать поставленные перед ним задачи.

Независимо от того, какую методику экспресс - анализа финансовой отчетности применяет аудитор и какие приемы исследований финансового анализа использует, он всегда должен изучать наиболее важные аспекты финансового состояния хозяйствующего субъекта и его финансово - хозяйственной деятельности:

оценку финансового состояния и изменения финансовых показателей за отчетный период;

анализ рыночной устойчивости, ликвидности баланса и платежеспособности субъекта хозяйствования;

анализ структуры капитала и эффективности использования заемного капитала;

анализ использования активов и др.

Результаты финансового экспресс - анализа, как и сведения, полученные на первых двух этапах, отражаются аудитором согласно Правилу (стандарту) аудиторской деятельности "Порядок составления аудиторского заключения о бухгалтерской отчетности" в окончательном аудиторском заключении.

На современном этапе развития рыночных отношений перед аудиторами встают более серьезные задачи, чем простое подтверждение достоверности бухгалтерской (финансовой) отчетности:

объективная оценка финансового состояния и тенденций развития хозяйствующего субъекта;

углубленное изучение факторных и результативных показателей финансово - хозяйственной деятельности, нахождение причинно - следственных связей между ними для выработки научно обоснованных рекомендаций;

поиск путей выхода хозяйствующего субъекта на оптимальную траекторию его развития;

анализ эффекта от рационального использования резервов в финансово - хозяйственной деятельности и др.

Вопрос: Интерпретация и профессиональное суждение о результатах финансового анализа для целей управления.

Успешность работы руководителей и финансовых менеджеров зависит от различных видов обеспечения их деятельности. Управлять – значит принимать решения. Обоснованное и осознанное принятие управленческих решений возможно только на основе полученной информации. Очень существенное значение при принятии обоснованных и целесообразных управленческих решений имеет финансовый анализ.  Экономический анализ, являясь прикладной дисциплиной, оправдывает себя в том случае, если на основе результатов проведенного анализа будут своевременно делаться выводы и заключения, если анализ полученных производных показателей, динамических рядов, выполненных группировок и сопоставлений будет оперативен и обеспечивает необходимой информацией процесс принятия различного рода управленческих решений. 

Общее правило проведения финансового анализа содержит ряд требований:

Требования к специалисту, проводящему анализ, заключается в том, что аналитик должен иметь соответствующую квалификацию, подтвержденную документально (квалификационный аттестат, лицензия, диплом). Должен обладать соответствующим опытом, знаниями, репутацией, подтвержденными отзывами, рекомендациями, публикациями и другими документами. Для этого следует постоянно обновлять свои знания  в области финансового учета, налогообложения, финансовой деятельности, законодательства и др. Информация, содержащая результаты финансового анализа сама по себе субъективна, также степень информативности данных всегда относительна, том смысле, что эта относительность определяется уровнем профессиональной подготовки аналитика и пользователя результатами финансового анализа, поэтому очень важное значение для последующего принятия целесообразных управленческих решений имеет интерпретация результатов финансового анализа.

Интерпретация результата финансового анализа, позволяющая сделать выводы, на основе которых будут приняты управленческие решения, должна проводиться на основе достаточного, исчерпывающего  объема доказательств, необходимых для составления объективного и обоснованного заключения.

Аналитик на основе своего профессионального суждения обязан самостоятельно принять решение о количестве информации (доказательств), необходимой для составления мотивированного заключения о достоверности результатов деятельности хозяйствующего субъекта.

Доказательства подразделяются на внутренние, внешние, смешанные.

Внутренние – информация, полученная от хозяйствующего субъекта в письменном виде.

Внешние – информация, полученная от 3-ей стороны в письменном виде, как правило, по письменному запросу.

Смешанная – инф-ия, полученная от хозяйствующего субъекта и подтвержденная 3-ей стороной.

Для получения док-тв используются различные методы, среди которых можно выделить: 

· наблюдение за процессом, 

· проверка достоверности отдельных статей отчетности, остатков по счетам, 

· проверка арифметических расчетов путем их пересчета, 

· проверка взаимоувязки форм годовой отчетности. 

· проверка реальности отдельных хозяйственных операций путем получения письменного подтверждения от независимой стороны 

· приведение показателей к сопоставимому виду.

· привлечение экспертов – независимых специалистов, имеющих достаточный опыт и знания  в определенной области (например, оценка отдельных видов имущества – земли, зданий, оборудования; и пр)

Формулирование выводов по результатам анализа является завершающей процедурой, при этом в процессе подготовки должна проводиться систематизация положительных и отрицательных моментов, выявленных в ходе анализа, а так же анализ влияния существенных нарушение и искажений на результаты финансово- хозяйственной деятельности организации.

Тема 14. Финансовое планирование и бюджетирование.
Вопрос 1:  Система формирования экономических  показателей как база комплексного планирования и анализа.

                      —————————————————————————————————— 
                     |              Блок 1              |
 ————————————————————|      Предварительный обзор       |———————————————————— 
|                    |      обобщающих показателей      |                    |
|                     ——————————————————————————————————                     |
|                                      |                                     |
|                     ——————————————————————————————————                     |
|                    |              Блок 2              |                    |
|                    |Анализ организационно-технического|                    |
|                    |   уровня социальных, природных   |                    |
|                    |  и внешнеэкономических условий   |                    |
|                    |           производства           |                    |
|                     ——————————————————————————————————                     |
|                                      |                                     |
|                     ——————————————————————————————————                     |
| ————————————————   |              Блок 3              |   ———————————————— |
||     Блок 8     |  |  Анализ использования основных   |  |     Блок 7     ||
||Анализ  величины|  |     производственных средств     |  |Анализ затрат на||
||и структуры ава-|<—|——————————————————————————————————|—>|производство   и||
||нсированного ка-|  |    
                                 Блок 4              |  |реализацию  про-   ||
||питала          |  |       Анализ использования       |  |дукции          ||
| ————————————————   |      материальных ресурсов       |   ———————————————— |
|                    |——————————————————————————————————|                    |
| ————————————————   |              Блок 5              |   ———————————————— |
||     Блок 9     |  |       Анализ использования       |  |     Блок 10    ||
||Анализ  оборачи-|  |     труда и заработной платы     |  |Анализ прибыли и||
||ваемости аванси-|   ——————————————————————————————————   |рентабельности  ||
||рованного  капи-|                    |                    ———————————————— |
||тала            |   ——————————————————————————————————             ^       |
| ————————————————   |              Блок 6              |            |       |
|        ^           |     Анализ объема, структуры     |            |       |
|        |———————————|       и качества продукции       |————————————|       |
|        |            ——————————————————————————————————             |       |
|        |                             |                             |       |
|        |            ——————————————————————————————————             |       |
|        |           |             Блок 11              |            |       |
|        |     —————>|      Анализ рентабельности       |<——————     |       |
|        |    |      |    хозяйственной деятельности    |       |    |       |
|        |    |       ——————————————————————————————————        |    |       |
|        |    |                        |                        |    |       |
|         ————|       ——————————————————————————————————        |————        |
|             |      |             Блок 12              |       |            |
|             |      |   Анализ финансового состояния   |       |            |
|              —————>|       и платежеспособности       |<——————             |
|                     ——————————————————————————————————                     |
|                                      |                                     |
|                     ——————————————————————————————————                     |
|                    |             Блок 13              |                    |
 ———————————————————>|        Обобщающая оценка         |<——————————————————— 
                     |       эффективности работы       |
                      ——————————————————————————————————
        В основе всех экономических показателей хоз.деятельности предприятия  лежит технико-организационный уровень производства, т.е. качество продукции , длительность производственного цикла , Ритмичность производства.  От  всех условий производства ( технико-орг.уровень , природные , социальные, внешнеэкономические условия) зависит степень использования производственных ресурсов :

· средств труда ( ОФ , Фо , амортизация );

· предметов труда (     Мат.затраты, Мо );

· труда ( Ч, ПТ , зарплата ).

Интенсивность использования производственных ресурсов проявляется в показателях : Фо , Мо , ПТ . Эффективность использования ресурсов проявляется  :

· В объеме и качестве произведенной и реализованной  продукции;

· В величине потребления ресурсов  на производство продукции ;

· В величине примененных ресурсов.

   Сопоставление показателей объема продукции и себестоимости  характеризует величину прибыли  и рентабельность продукции.  Сопоставление  показателей объема продукции и величины авансированных ОФ и оборотных средств характеризует воспроизводство    и оборачиваемость капитала.  Полученные показатели в совокупности определяют уровень рентабельности хоз. деятельности. От выполнения финансового плана  и от оборачиваемости  оборотных средств зависит финансовое состояние и платежеспособность предприятия.

Вопрос 2 :  Структура и основные цели бизнес-плана.

Бизнес-план является основным средством управления предприятием. В нем определяются цели деятельности предприятия и пути их достижения. Он составляется в случае:
•   обоснования и осуществления инвестиционных проектов;
•   реализации отдельных коммерческих операций;
•   эмиссии ценных бумаг;
•   определения перспектив развития фирмы;
•   проведения реорганизационных мероприятий;
•   финансового оздоровления и выхода из временного экономического кризиса.
Наиболее комплексным и объемным является бизнес-планирование текущей деятельности (на предстоящий год или другой период) и бизнес-план на создание нового предприятия (фирмы).
Как правило, в состав бизнес-плана входят:
1) резюме (краткое содержательное изложение целей составления бизнес-плана, способов его реализации, необходимых источников финансирования, финансовых результатов);
2) описание бизнеса (разделы маркетинга и производства);
3) финансовая информация (баланс, финансовый план, стратегия инвестиций, товарно-материальное обеспечение кредитов, страхование и расчеты рентабельности);
4) сопроводительные документы (организационный и юридический планы, учредительные документы, копии контрактов, лицензий и т.п.).
Составление бизнес-плана начинается с описания предприятия как объекта инвестирования или возможного партнера при реализации инвестиционного проекта.
Разработке бизнес-плана предшествует детальный финансовый и производственный анализ предприятия, который включает оценку текущего состояния предприятия, анализ его баланса, структуры активов (основной и оборотный капитал), характеристику материальных ресурсов, зданий и сооружений, объектов социальной инфраструктуры, оборудования (остаточная стоимость и степень износа), незавершенного строительства, материальных запасов, динамики объемов выпуска и реализации продукции, прибыли и рентабельности предприятия.
Вопрос 3 : Комплексный экономический анализ в разработке и мониторинге бизнес-планов.
 Комплексный экономический анализ является средством получения полной информации о хозяйственной деятельности экономического субъекта. Эти данные, получаемые и в ходе управленческого анализа, особенно необходимы при обосновании бизнес-плана и его мониторинге (т.е. анализе выполнения плановых заданий). В таблице представлены основные разделы типового бизнес-плана хозяйственной деятельности на предстоящий период, содержание плановой работы и задачи анализа при обосновании плановых показателей и их мониторинге. Следует отметить, что анализ выполнения планов на текущий плановый период - наиболее разработанный вид экономического анализа.
 —————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————— 
|       Раздел       |              Содержание раздела            |     Задача анализа и оценки    |
|————————————————————|————————————————————————————————————————————|————————————————————————————————|
|Товар (услуга)      |Описание продукта (услуги):                 |Оценка  потребительских  свойств|
|                    |потребительские свойства товара, отличие  от|товара. Анализ товаров конкурен-|
|                    |товаров  конкурентов,  степень  защищенности|тов. Анализ цен и затрат на про-|
|                    |патентами, прогноз цены и затрат на произво-|изводство продукции             |
|                    |дство, организация сервиса                  |                                |
|————————————————————|————————————————————————————————————————————|————————————————————————————————|
|Рынок сбыта         |Положение дел в отрасли. Потенциальные  пот-|Оценка положения дел в  отрасли.|
|                    |ребители. Рыночная конъюнктура. Используемая|Анализ темпов прироста по отрас-|
|                    |информация о рынке                          |ли. Анализ потенциальных  потре-|
|                    |                                            |бителей. Анализ рыночной конъюн-|
|                    |                                            |ктуры                           |
|————————————————————|————————————————————————————————————————————|————————————————————————————————|
|Конкуренция         |Потенциальные конкуренты: оценка  объема  их|Сравнительный анализ  (отдельных|
|                    |продаж, доходов, перспектив внедрения  моде-|групп  показателей  деятельности|
|                    |лей, основных характеристик, уровня качества|конкурентов). Анализ цели, стра-|
|                    |и дизайна их продукции, политики цен        |тегии конкурентов. Анализ  силь-|
|                    |                                            |ных и слабых сторон деятельности|
|                    |                                            |конкурентов                     |
|————————————————————|————————————————————————————————————————————|————————————————————————————————|
|План маркетинга     |Цены. Каналы сбыта. Реклама.  Прогноз  новой|Анализ состояния  рынка.  Анализ|
|                    |продукции. Ценообразование. Смета продаж  по|изменения цен. Анализ внешних  и|
|                    |товарам                                     |внутренних факторов. Анализ  эф-|
|                    |                                            |фективности рекламы. Анализ  си-|
|                    |                                            |льных  и  слабых сторон   фирмы.|
|                    |                                            |Анализ производственных  возмож-|
|                    |                                            |ностей фирмы                    |
|————————————————————|————————————————————————————————————————————|————————————————————————————————|
|План производства   |Производственный  процесс  (его   описание).|Анализ   сырья   и   материалов.|
|                    |Перечень базовых  операций  по  обработке  и|Анализ трудовых ресурсов. Анализ|
|                    |сборке.  Смета  производства  в  натуральном|фондовооруженности. Анализ  зат-|
|                    |выражении.   Поставка   сырья,   материалов,|рат  на производство  продукции.|
|                    |комплектующих  изделий  с  полным   перечнем|Анализ себестоимости продукции  |
|                    |условий  (по  цене,  количеству,  качеству).|                                |
|                    |Оборудование, здания,  сооружения.  Трудовые|                                |
|                    |ресурсы. Затраты на производство продукции  |                                |
|————————————————————|————————————————————————————————————————————|————————————————————————————————|
|Организационный план|Четкая  организационная  схема  предприятия,|Анализ эффективности управления.|
|                    |распределение обязанностей. Описание системы|Анализ ритмичности производства.|
|                    |управления  предприятием.  Содержание  работ|Выявление и измерение внутренних|
|                    |создаваемых подразделений,  квалификационные|резервов                        |
|                    |требования  к  специалистам.   Источники   и|                                |
|                    |способы привлечения  специалистов,  величина|                                |
|                    |их  заработной  платы  и  заработной   платы|                                |
|                    |руководящего состава                        |                                |
|————————————————————|————————————————————————————————————————————|————————————————————————————————|
|Юридический план    |Форма собственности. Правовой статус. Разра-|Экономико-правовой анализ:  эко-|
|                    |ботка правовых документов, регулирующих дея-|номическое обеспечение формы со-|
|                    |тельность предприятия                       |бственности и правового статуса |
|————————————————————|————————————————————————————————————————————|————————————————————————————————|
|Оценка риска и стра-|Слабые стороны предприятия. Вероятность поя-|Анализ  риска  по  источникам  и|
|хование             |вления    новых  технологий.  Альтернативные|причинам. Анализ риска статисти-|
|                    |стратегии. Меры профилактики рисков. Програ-|ческим, экспертным и  комбиниро-|
|                    |мма страхования, в том  числе   и   внешнего|ванным методами. Анализ   выбора|
|                    |страхования от рисков                       |инвестиционных решений          |
|————————————————————|————————————————————————————————————————————|————————————————————————————————|
|Финансовый план     |Прогноз объемов реализации. Баланс  денежных|Финансовый  анализ  деятельности|
|                    |расходов и поступлений.  Таблица  доходов  и|предприятия. Анализ баланса  де-|
|                    |затрат. Сводный баланс  активов  и  пассивов|нежных  расходов  и поступлений.|
|                    |предприятия. График достижения безубыточнос-|Анализ  безубыточности.   Анализ|
|                    |ти                                          |доходов  и   затрат.   Выявление|
|                    |                                            |внутрихозяйственных резервов для|
|                    |                                            |укрепления финансового положения|
|————————————————————|————————————————————————————————————————————|————————————————————————————————|
|Стратегия финансиро-|Определение величины и источников  получения|Анализ  средств  по  источникам.|
|вания               |средств.   Обоснование   полного    возврата|Анализ платежеспособности  пред-|
|                    |средств и получения доходов                 |приятия. Анализ сроков окупаемо-|
|                    |                                            |сти вложений                    |
 ——————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————
Вопрос 4 : Сметное планирование – основа сбалансированности показателей бизнес-плана.

Сметное планирование — сердцевина бизнес- планирования.
При разработке бизнес-плана составляется определенный перечень смет.
Сметное планирование осуществляется в два этапа:
•   планирование — определение будущих целей;
•   мониторинг (сопровождение) — анализ текущей хозяйственной деятельности, т.е. того, как в течение планового периода производится выполнение запланированных решений. Сметы составляются на год в целом с поквартальной (или по-
месячной) разбивкой.
Различают два подхода к расчетам смет.
1. Разработка сметы с «нуля». Применяется в случаях, когда проектируется новое предприятие или когда предприятие меняет профиль работы.
2. Планирование от достигнутого. Применяется в случаях, когда профиль предприятия не изменяется.
При составлении смет используются такие методы, как: нормативный, расчетно-аналитический, балансовый, оптимизации и моделирования.
В процессе реализации бизнес-плана важнейшую роль играет постоянный контроль над затратами. Особое' место в этой системе занимает оценка деятельности подразделений и организации в целом. Менеджеры центров ответственности постоянно сравнивают фактические затраты с планируемыми, выявляют отклонения и анализируют их.
Существует несколько центров ответственности:
1) центр затрат, в рамках которого менеджер несет ответственность за расходы, находящиеся под его контролем;

2) центр прибыли, где менеджер отвечает за реализацию и рас ходы;
3) центр инвестирования, где менеджер дополнительно к ответственности за реализацию и расходы несет ответственность за принятие решений по капиталовложениям.
Цель учета по центрам ответственности состоит в накоплении данных о затратах (и доходах) по каждому центру, чтобы отклонения по сметам были отнесены на ответственное лицо.
Чтобы правильно контролировать исполнение затрат, необходимо скорректировать бюджетные данные в части переменных расходов на соответствующий фактический выпуск продукции.  С этой целью составляется гибкий бюджет, на основе которого проводится анализ.
Гибкая смета используется как в предплановом, так и в после-  плановых периодах. В первом случае она служит для выбора более оптимального варианта его объема, реализации и производства, во втором — позволяет точно оценить результаты деятельности  как предприятия в целом, так и отдельных его подразделений.
Вопрос 5: Виды смет и их взаимосвязь.

Бизнес-план – это категория рыночного хозяйствования, он является проверенным инструментом повышения доходности предприятий в условиях конкуренции и свободного предпринимательства. Хорошо составленный, научно обоснованный бизнес-план необходим многим участникам коммерческого дела: учредителям-собственникам, партнерам, инвесторам, банкам, административным органам и др. структурам.

Всем участникам бизнес-план дает необходимую информацию для анализа и оценки предпринимательства с точки зрения его разумности, реалистичности, перспективности и результативности. При разработке бизнес плана составляются следующие сметы:

· Смета продаж (реализации продукции)

· Смета производства

· Смета прямых материальных затрат

· Смета расходов на оплату труда произв. персонала (прямых трудовых затрат)

· Смета накладных общепроизводственных расходов

· смета себестоимости реализованной продукции

· смета прибылей и убытков

· смета движения денежных средств   и др.

Смета продаж составляется в первую очередь. Оценка выручки в денежном выражении служит основой, на которой базируются все другие сметы.

При оценке предполагаемого объема продаж в натуральном выражении отправным пунктом обычно служит прошлогодний объем продаж.  В условиях рыночной экономики смета продаж должна быть предельно точной и обоснованной, максимально учитывать рекомендации службы маркетинга, задача которой – грамотно рассчитать цену на товар, которая принесет максимальный доход, и количество товаров, которые предполагается продать по этой цене.

При определении перечня товаров, которые орг-ция план-ет к продаже, необ-мо учитывать следующие положения:

· должна существовать возможность определения единиц измерения товара для обеспечения планирования физических объемов сбыта

· должна существовать возможность распределения прямых (переменных) производственных затрат на единицу продукции (при их наличии)

· должна существовать возм-сть измерения ед-цы продукции в денежном выражении

· количество различных товаров должно быть таким, чтобы совокупный объем их продаж полностью соответствовал планируемому обороту организации.

Чтобы система бюджетирования была эффективной, необходимо наличие ряда условий:

· методологической основы для разработки, контроля и анализа бюджета;

· эффективной технологии согласования бизнес-плана, разрабатываемого на высшем уровне п/п, с бюджетом, формируемым «сверзу вниз», их консолидации и контроля за их выполнением;

· достаточности и достоверности данных при их предаче «снизу вверх»

· грамотных специалистов, готовых поддерживать процесс бюджетирования;

· автоматизации расчетов, в том числе наличии возможностей интеграции с системами управления ресурсами предприятия и внешними источниками данных.

Вопрос 6: Анализ выполнения планов и смет.

     Тщательно подготовленные сметы предоставляют собой стандарт. С ним сравнивают достигнутые результаты. Анализ отклонений между реальным результатами и данными сметы позволяет:

1) определить проблемную область деятельности, которая требует первоначального внимания;

2) выявить новые возможности, не предусмотренные в процессе разработки сметы;

3) показать, что первоначальные сметы не всегда реалистичны.

Сравнение фактических и бюджетных данных за год являются фактором оценки деятельности каждого центра ответственности  и его руководителя.

Вопрос 7 :  Методы   расчета потребности в оборотных средствах.
      Потребность предприятия в оборотных средствах определяется потребностями производства и обращения. Оборотные средства участвуют в сфере производства и сфере обращения.

Потребность в оборотных средствах зависит от множества факторов, в том числе:

1) объема производства и реализации продукции, темпов их роста,

2) длительности производственного процесса,

3) структуры капитала предприятия, 

4) уровня материально-технического снабжения,

5) учетной политики предприятии и системы расчетов.

Расчет потребности в оборотных средствах ведется исходя из времени пребывания оборотных средств в сфере производства и сфере обращения.

В общем случае:

1) Время оборота оборотных средств = Оборотные средства /Однодневный оборот 

Чем меньше время оборота, тем эффективнее используются оборотные средства.

2) Скорость оборота (количество оборотов оборотных средств, коэффициент оборачиваемости) =

 = Объем продаж / Средняя годовая  величина оборотных средств.  Чем выше скорость оборота, тем меньше потребность предприятия в оборотных средствах.

 При планировании оптимальной потребности в оборотных средствах определяется величина денежных средств, которые будут авансированы для создания производственных запасов, заделов незавершенного строительства, накопление готовой продукции на складах. 

 Для этого используется три метода:

1. аналитический

2. коэффициентный

3. метод прямого счета.

 I.   Аналитический  - предполагает определение потребности в оборотных средствах в размере их среднефактических остатков с учетом роста объемов производства, чтобы исключить недостатки прошлых периодов, нужно проанализировать фактические остатки производственных запасов, в целях выявления ненужных излишних и ликвидированных, и все стадии незавершенного производства для выявления резервов сокращения длительности производственного цикла. Данный метод применяется на предприятиях, где средства вложенные в материальные ценности и затраты занимают больший удельный вес в общей сумме оборотных средств.

II.  Коэффициентный – при данном методе запасы и затраты подразделяются на 

·  Зависящие от объема производства ( сырье и материалы, затраты на незавершенное производство, готовая продукция на складе)
· независящие от изменения объема производства (зап.части, МБП, расходы будущих периодов)
В первом случае потребность в оборотных средствах определяется исходя из их размера в базисном году и темпов роста производства продукции в предстоящем периоде.

Во второй группе оборотных средств потребность определяется исходя из среднефактических остатков этих средств за ряд лет.

      III.  Метод прямого счета – данный метод применяется организациями, которые только начинают свою деятельность. Данный метод предусматривает обоснованный расчет запасов по каждому элементу оборотных средств с учетом всех изменений в уровне организационно технического развития организации. Транспортировке ТМЦ. практике расчетов между организациями.

     Общая формула расчета норматива оборотных средств имеет вид:
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