70. Влияние объема продукц. на величину прибыли: характер., расчет, оценка Изменение объемов выпуска и реал-ции пр-ции оказывает  непосредственное влияние на динамику прибыли. В ходе  анализа  необходимо  дать качественную и количественную оценку влияния факторов объема и рассмотреть последствия этого влияния на прибыль. Объемы выпуска и реал-ции пр-ции м.б. исчислены как в натуральном (по видам продукции), так и в денежном выражении. На их изменение действует большое число различных факторов, к-рые, в конечном счете, отражаются на изменении уровня прибыли. Общее изменение прибыли от продаж в результате совокупного влияния всех факторов по данным формы №2 «Отчет о прибылях и убытках» исчисляется как разность за 2 аналогичных периода: (изменение ∆) ∆П = Потч.г. - Пбаз.г. = П1 – П0. 

На изменение прибыли оказывают влияние следующие факторы: 1.Изменение объема продаж (при неизменной с/с). Влияние на прибыль этого фактора опред-ся по формуле (в оценке по базовой с/с) - (П(q))   ∆ П(q) =П0(1-К1), где К1 - коэффициент роста объема продаж.  Он м. рассчитываться как отношение факт-кого объема продаж отч.г. к факт-ому объему продаж пред.г. Но чаще всего К1 рассчитывается через показатели с/с реализованной продукции (К1 = фактическая с/с реализованной продукции за отч. период в ценах и тарифах базисного периода (S1,0): с/с базисного периода(S0). 2.Второй фактор - Изменение цен на реал-ную пр-цию. Влияние этого фактора опр-тся по формуле: ∆ П(р) = ∑ p1 x q1 - ∑ р0 х q1, где ∑p1 х q1 - реализация в отчетном году в ценах отчетного года (р - цена ед. продукции , q - количество изделий) ∑ р0 х q1 - реализация отчетного года в ценах базисного года. 3.Третий фактор - изменение в объеме продукции, обусловленные изменениями в структуре продаж (ассортимент). Влияние этого фактора опр-тся по формуле: 

∆ П (ас) = П0 х (Кз - К1),  где Кз = (p1q0) : (p0q0) т.е. отношение реализации в отч. периоде по ценам базисного года к реализации базисного периода. 4.Следующий фактор - влияние на прибыль экономии от снижения себестоимости продукции: ∆ П(s)=S1,0 - S1, где S1,0 то себестоимость реализованной продукции отчетного периода в ценах и условиях базисного, а S1 это фактическая себестоимость реализации отчетного периода. 5.Влияние на прибыль изменений себестоимости за счет сдвигов в составе(ассортименте) продукции рассчитывается: ∆ П(s ас)=S0*К2 - S1,0

К2 - коэффициент роста объема реализации в оценке по отпуск​ным ценам. K2 = q1p0 / q0p0

Отдельными расчетами по данным бухучета определяется влияние на прибыль изменения цен на материалы и тарифы на услуги, а также другие факторы могут оказывать влияние на сумму изменения прибыли. Общая сумма всех факторных изменений дает общее изменение прибыли от реализации за отчетный период: 
 ∆П= П1-П0=∆Пq + ∆Пp + ∆Пас + ∆Пs + ∆Пs(ас) + ∆П6+∆П7(прочие факторы)

В общем виде можно выделить Факторы, определяющие величину прибыли до налогообложения: 1. Факторы первого порядка: Прибыль от продаж

Прибыль от прочей реализации

Прибыль от прочих операций и внереализационных операций

2. Факторы 2го порядка: Объем реализованной продукции, Структура реализованной продукции, Полная себестоимость реализованной продукции,

Цены на продукцию, Доходы по ценным бумагам и от долевого участия, Штрафы, пени, Прибыль и убытки прошлых лет, Поступления списанной дебиторской задолженности, Безвозмездная помощь; 3. Факторы 3го порядка: Завышение цен, Нарушение стандартов, технологии производства, Изменение конъюнктуры рынка, и др.

71.Факторный анализ себестоимости проданной пр-ции Себ-сть прод-кции представляет собой затраты орг-ции (предприятия) на произв-во и реализацию прод-кции, служит основой соизмерения расходов и доходов, а также является одним из обобщающих показателей интенсификации и эффективности потребления ресурсов. Задачами анализа себ-сти прод-кции являются:• оценка обоснованности и напряженности плана по себ-сти прод-кции, издержкам произв-ва и обращения на основе анализа поведения затрат;• анализ динамики фактических показателей себ-сти и оценка выполнения плана по себ-сти; • определение факторов, повлиявших на динамику показателей себ-сти и выполнение плана по ним, величины и причины отклонений фактических затрат от плановых;

• анализ себ-сти отдельных видов прод-кции; • выявление резервов дальнейшего снижения себ-сти прод-кции; • оценка и определение оптимального соотношения выручки и произведенных затрат.

Анализ себ-сти прод-кции проводится по следующей схеме. 

1. Определяются абсолютные и относительные отклонения показателей себ-сти от аналогичных показателей прошлых лет и от плана. 2. Проводится оценка изменений структуры себ-сти, определяются изменения удельного веса отдельных статей затрат от аналогичных данных прошлых лет и плана, исчисляется влияние этих отклонений на итоговый показатель. Одновременно выделяются статьи затрат, имеющие наибольший удельный вес в себ-сти, и статьи затрат, по которым происходили наибольшие изменения. Анализ по таким статьям проводится отдельно. Отличительной особенностью данного раздела анализа является то, что статьи затрат здесь выступают не только как факторы, влияющие на изменение себ-сти, но и как отдельные компоненты, формирующие ее структуру. 3. Определяется уровень затрат на рубль товарной прод-кции, характеризующий их окупаемость, проводится анализ динамики этого показателя и оценка факторов, влияющих на его уровень.      Значительный удельный вес в себ-сти занимают прямые материальные и трудовые затраты. Их размер зависит от влияния многих факторов, основными из которых являются: 

• изменение объема прод-кции;• изменение структуры затрат;• изменение уровня затрат в себ-сти;           Помимо этих  факторов на уровень себ-сти оказывают влияние изменения:

• технического уровня произв-ва;• орг-ции произв-ва и труда;• объема, структуры и размещения произв-ва;• использования природных ресурсов;• развития произв-ва.

Величина с/с выпускаемой продукции планируется в орг-ции по калькуляционным статьям затрат. При анализе с/с выпускаемой продук-ции проверяется выполнение плана по затратам в целом, выявляются причины полученной экономии или допущенного перерасхода по каждой статье произведенных расходов в целях установления резервов дальнейшего снижения с/с пр-ции. Такими резервами м.б.: снижение норм расхода сырья и материалов; экономия, образующаяся от замены одних видов сырья, мат-ов, топлива другими, более прогрессивными; сокращение потерь от брака и отходов производства; более полное использование в производстве вторичных ресурсов и попутных продуктов; повышение производительности труда и экономное расходование заработной платы; улучшение качества продукции. Факторный анализ производится с целью выявления резервов (материальных, трудовых, использования основных фондов, денежных), определения экономической эффективности использования этих резервов и состоит в определении влияние различных факторов на совокупный фактор. Анализ производится любым методом (Например: индексным, сравнения, группировки, цепных подстановок). В факторном анализе исследуется влияние факторов на себес-сть пр-ции: 1 фактор количест-ый (экстенсивный) – численность работников, величина сырья, величина ОС, величина амортизации, величина оборотных средств; 2 фактор качественный (интенсивный) – качественный пок-ль использования трудовых ресурсов, использование ОС, фондоотдача, материалоотдача. Наиболее важным фактором уменьшения с/с сравнимой прод-ции. явл-ся применение более прогрессивных норм расхода матер-х ресурсов и трудовых нормативов, что, в свою очередь, зависит: - от своевременности и полноты проведения организ.-тех. мероприятий; - от внедрения новой, прогрессивной техники и технологии, механизации и автоматизации производственных процессов; - от улучшения организации производства и труда. 
Общее изменение себестоимости за период составляет: ∆Sрп=∆Зот+∆Змр+∆А, 

∆Sрп общее изменение затрат на производство реализованной продукции; ∆Зот — изменение затрат по оплате труда; ∆Змр — изменение материальных затрат; ∆А — изменение амортизации

Каждый из факторов оказывает влияние на общее изменение себестоимости, рассмотрим факторный анализ влияния материальных затрат на себестоимость: методом цепных подстановок:

∆Змр = ∆ЗМР + ∆ЗМот = (∆МЗ • М0,)+ (∆М • М31);.
∆ЗМР изменение себестоимости реализованной продукции в зависимости от изменения затрат материальных ресурсов
 ∆ЗМот изменение себестоимости реализованной продукции в зависимости от изменения материалоотдачи

МЗ1,0-материальные затраты отчетного и базисного периодов, М1,0 материалоотдача отчетного и базисного периодов
72 Факторный анализ показателя затрат на 1 руб. пр-ции Показатель затрат на рубль реализованной пр-ции, служит качественной характеристикой, отражающей величину затрат, приходящихся на рубль продукции. Общая формула его расчета Уровень затрат на единицу продукции = Производственная себестоимость реализованной продукции (2 форма стр 020) / Выручка от реализации (2форма, стр 010). Он показывает, сколько затрат приходится на реализованную продукцию без учета коммерческих и управленческих расходов. Экономический смысл расчета данного показателя заключается в том, что положительный результат основной деятельности в форме прибыли достигается в том случае, когда доходы от этой дея-ти в виде выручки от продажи превышают затраты на ее осуществление. Поэтому повышение эффективности управления затратами проявляется в снижении уровня затрат на рубль продукции в динамике. Анализ затрат на 1 рубль продукции, работ, услуг – это основной обобщающий показатель, характеризующий себестоимость и уровень рентабельности продукции. Он обеспечивает увязку себестоимости с прибылью. Этот показатель может исчисляться и анализироваться по ряду родственных предприятий, по нему можно проводить сравнительный анализ по уровню затрат. Масштабы производства не оказывают влияния на этот показатель, а также он меньше подвержен влиянию инфляции. Затраты на 1 рубль продукции подвержены влиянию таких факторов, как структурные сдвиги в продукции, изменение самих затрат, изменение цен на готовую продукцию, на сырье и материалы.

Главным фактором, влияющим на изменение затрат на 1 рубль продукции, является снижение себестоимости изделий. 

Рассмотрим алгоритм анализа себестоимости по факторам. Для анализа необходимо иметь такую информацию:

1) Объем продукции 
(Q0, Q1)

2) Себестоимость продукции (С0 и С1)

3) Цены на продукцию 
(Ц0 и Ц1)

Общая схема формирования затрат на 1 рубль продукции:                                                                          

                        затраты
Зр     =  ------------------------------                                        

                объем продукции

Индексным методом формирование и анализ затрат можно представить таким образом:

а) затраты базисного периода:                                                                 

               Σ  Q0 * С0
 Зр0 =  -------------------

                 Σ  Q0 * Ц0
б) затраты отчетного периода: 

                 Σ   Q1 * С1

 Зр1 =  -----------------------------

                Σ   Q1 * Ц1
в) общее изменение затрат на 1 рубль продукции: 
Δ ЗР = ЗР1 - ЗР0
Общее отклонение в затратах (Δ ЗР) можно разложить по факторам:

1) влияние на изменение затрат на 1 рубль продукции сдвигов в структуре продукции

                  ΣQ1*С0         ΣQ0*С0              ΔЗРсс   =  -------------  -  -------------     

                  ΣQ1*Ц0      ΣQ0*Ц0
2) влияние изменения затрат на производство                                                      

                ΣQ1*С1       ΣQ1*С0                                                    Δ ЗРз = --------------  -  ------------     

               ΣQ1*Ц0        ΣQ1*Ц0
3) влияние изменения цен на продукцию
                    ΣQ1*С1    ΣQ1*С1              

 Δ ЗРцен =  -----------  -  --------------     

                   ΣQ1*Ц1       ΣQ1*Ц0
73 Влияние на с/с продук. использов. труда: характеристика, расчет, оценка. Себестоимость продукции относится к числу основных ценно-образующих и прибыле-образующих факторов, поэтому анализ себестоимости позволяет дать обобщающую оценку эффективности использования ресурсов и определить резервы увеличения прибыли, повышения рентабельности единицы продукции, в необходимых случаях – снижения цены единицы продукции. Себестоимость реализованной продукции  = материальные затраты + заработная плата и отчисления + амортизация + прочие.

Себестоимость продукции в общем виде можно представить как сумму затрат:

Sп  = М + U  + Ам  + Пр,

Sп  - полная себестоимость

(М) - Материальные затраты

(U) - Зпл.+отч. 

(Ам)- Амортизация 

(Пр) -Прочие 

Влияние на себестоимость использования трудовых ресурсов: расчет производится через соотношение темпов роста производительности труда и средней з/платы.

ТРW> ТРсзп,   где ТРW – темп роста производительности труда,  ТРсзп – темп роста средней з/пл.

То возникает относительная экономия  затрат на оплату труда и происходит снижение себестоимости.

ТРW< ТРсзп   - то возникает относительный перерасход расходов на оплату труда и удорожание себестоимости.

Одним из показателей использования труда является величина расходов на оплату труда и связанных с ними отчислений на социальные нужды  в составе ряда статей себестоимости продукции. Величина этих расходов зависит от множества факторов:

- внешних: климатических условий, что отражается  на данном виде расходов через величину районных коэффициентов; инфляционных процессов, вызывающих необходимость повышения ставок оплаты труда; отраслевая специфика и связанные с этим доплаты за вредные и тяжелые условия труда;

- внутренних: объем и структура трудоемкости продукции; состояние техники, технологии, организации производства и труда, что может влиять на величину нерациональных выплат( в составе потерь от брака, оплату простоев,  доплаты за отклонения от нормальных условий труда), относительную экономию фонда заработной платы за счет совмещения профессий, расширение зон обслуживания и т.п.
В зависимости от степени детализации анализа можно применять различные факторные модели. Так, величину фонда заработной платы (ФЗ) всех работающих на предприятии, (либо производственных рабочих) можно представить как функцию от численности работников или рабочих (Ч) и среднего уровня оплаты труда одного работника (рабочего) (ЗПр): Ф3 = Ч · 3Пр;   ∆ Ф3 = Ф31 – Ф3о Для оценки влияния указанных факторов на изменение фонда заработной платы способом абсолютных разниц осуществляют следующие расчеты:                                       -влияние численности (∆ Ф3ч):                ∆ Ф3ч = ∆Ч · 3Пр 0;                                     - влияние среднего уровня оплаты труда (∆ Ф3зп р):  ∆ Ф3зп р = Ч1 · ∆ 3П р.             Кроме указанных факторов на изменение прямых расходов на оплату труда в составе себестоимости влияют:- инфляция (через повышение ставок оплаты, окладов, расценок); - объем продукции; - структура и трудоемкость продукции. В составе основных производственных рабочих в сфере материального производства наибольшую долю занимают рабочие-сдельщики. Факторами, определяющими размер фонда заработной платы этой группы рабочих (ФЗсд), являются:  объем продукции (q); трудоемкость единицы продукции по видам работ (t); -расценки по оплате труда за ед-цу трудоемкости ( r ). Взаимосвязь этих факторов отражает следующая факторная модель:      Ф3сд = Σ q · t · r                      Итоги анализа должны позволить установить причины, вызвавшие увеличение расходов на оплату труда за счет непроизводительных выплат.

74 Влияние на с/с продукции использ. мат. ресурсов: характ., расчет, оценка. Себестоимость продукции относится к числу основных ценно-образующих и прибыле-образующих факторов, поэтому анализ себестоимости позволяет дать обобщающую оценку эффективности использования ресурсов и определить резервы увеличения прибыли, повышения рентабельности единицы продукции, в необходимых случаях – снижения цены единицы продукции. Себестоимость реализованной продукции  = материальные затраты + заработная плата и отчисления + амортизация + прочие.

Себестоимость продукции в общем виде можно представить как сумму затрат:

Sп  = М + U  + Ам  + Пр,

Sп  - полная себестоимость

(М) - Материальные затраты

(U) - Зпл.+отч. 

(Ам)- Амортизация 

(Пр) -Прочие 

Результат  использования материалов  отражается в составе себестоимости в сумме материальных затрат (МЗ). Главными факторами, влияющими на их величину, являются объем (q)  и структура продукции (d), удельный расход материалов на единицу продукции (m), а также цены на материалы (p). Один из вариантов факторной модели можно представить в следующем виде:

МЗ = ∑ q∙m∙p
Алгоритмы расчетов по оценке влияния данных факторов на изменение величины материальных затрат (способ разниц):

- влияние физического объема продукции  ∆МЗq = ∆q∙ m0 ∙ p0 ;

- влияние удельного расхода материалов  ∆МЗm = q1 ∙  ∆m ∙ p0 ;
- влияние цен на материалы  
∆МЗp = q1∙ m1 ∙ ∆  p 

Помимо этого, в качестве показателя, характеризующего эффективность использования материальных ресурсов, используются уровень материалоотдачи, т. е. отношение объема продукции к сумме материальных  затрат. Оценка влияния на себестоимость материальных затрат: (методом цепных подстановок) ∆Срп=∆Срп(мз)+ ∆Срп(м)  =                     = (∆МЗ*М0)+( ∆М*МЗ1), где  ∆Срп--изменение себестоимости реализованной продукции  , ∆Срп(мз) изменение себестоимости реализованной продукции  за счет изменения материальных затрат,  ∆Срп(м) изменение себестоимости реализованной продукции  за счет изменения материалоотдачи. Анализ должен завершаться обобщением резервов рационального осуществления и экономии материальных затрат, реализация которых возможна при условии внедрения соответствующих мероприятий: использования ресурсосберегающих технологий и прогрессивной техники; повышения квалификации рабочих; применения более прогрессивных, современных видов материалов; поиске поставщиков более дешевых материалов с необходимыми технико-эксплуатационными качествами;  по ГСМ – выборе наиболее оптимальных схем транспортировки грузов и т.д.  При анализе использ-я мат-х ресурсов необходимо выполнить следующие задачи: 1)определить обеспеченность орг-ции необходимыми мат-ми ресур-ми; 2) выявить уровень материалоемкости продукции; 3) рассмотреть действие отдельных факторов, связанных с изменением уровня материалоемкости выпускаемой продукции; 4) проанализировать имеющиеся у   орг-ции   потери вследствие вынужденных замен материалов и простоев рабочих машин и оборуд-ния в случае отсутствия материалов; 5) выявить, какое влияние оказывает материально-техническое снабжение и уровень использования мат. ресурсов на объем выпускаемой продукции и ее с/с; 6) ответить на вопросы: имеются ли у орг-ции возможности   снижения   мат. затрат и  какое это окажет влияние  на с/с производимой  продукции. Для проведения качественного анализа использования материальных ресурсов необходимо   использовать все источники инф-ции, к которым, в первую очередь, относятся: -бизнес-планы; -данные аналит-го и синтет-го учета   материалов  в бух. службе орг-ции.; -формаN5 "Приложение  к  бух.  балансу";   -  формы статист-ой отчетности о затратах на произв-во и реализацию продукции (работ, услуг) и др. 

75 Влияние на с/с прод. использования основных производ. средств: характер., расчет, оценка. 
Себестоимость продукции относится к числу основных ценно-образующих и прибыле-образующих факторов, поэтому анализ себестоимости позволяет дать обобщающую оценку эффективности использования ресурсов и определить резервы увеличения прибыли, повышения рентабельности единицы продукции, в необходимых случаях – снижения цены единицы продукции. Себестоимость реализованной продукции  = материальные затраты + заработная плата и отчисления + амортизация + прочие.

Себестоимость продукции в общем виде можно представить как сумму затрат:

Sп  = М + U  + Ам  + Пр,

Sп  - полная себестоимость

(М) - Материальные затраты

(U) - Зпл.+отч. 

(Ам)- Амортизация 

(Пр) -Прочие

Использование основных производственных средств отражается на ряде статей в составе себестоимости:

- сумме амортизационных отчислений, которая зависит от того, какой метод  начисления амортизации выбран, применяется ли ускоренная амортизация, осуществляется ли периодически переоценка основных средств; если же часть оборудования поставлена на консервацию, то, как известно, по нему не начисляется амортизация, и, таким образом, ее суммы не включаются в себестоимость. Величина начисленной при линейном способе амортизации по основным средствам за период определяется умножением первоначальной стоимости основных средств на норму амортизации;

- величине расходов по содержанию и эксплуатации оборудования, которая определяется исходя из норм обслуживания, нормативов расхода вспомогательных материалов, деталей и  запасных частей, тарифов оплаты труда  наладчиков и иных вспомогательных рабочих за соответствующие виды работ и т.п.;

-величине расходов на ремонт основных средств, которые могут:  либо в полной сумме списываться на затраты и себестоимость продукции периода, когда эти расходы осуществлялись, и тогда в отдельные периоды происходит существенное удорожание себестоимости;  либо распределяться равномерно в течение года в случае создания соответствующего резерва на ремонт основных средств, что обеспечивает более равномерную динамику себестоимости;

Оценку влияния на себестоимость изменения амортизационных отчислений можно рассчитать:
•
методом цепных подстановок:
∆Срп = ∆Срп АФ +∆ Срп A = (∆АФ х А1) + (∆А1 х ∆Ф2);

•
интегральным методом:
∆Спр  =  ∆Срп АФ  + ∆Срп A  = (∆АФ х  А1 +...) +  (∆A1 х АФ1 + ...),

где ∆Срп АФ, ∆Срп А — изменение себестоимости реализованной продукции соответственно в зависимости от изменения суммы амортизации и амортизациоотдачи, руб.;

АФ1, АФ2 - сумма амортизации соответственно базисного и ана​лизируемого периодов, руб.;

∆АФ - изменение суммы амортизации анализируемого периода по сравнению с базисным;
A1 - амортизациоотдача базисного периода, руб.;

∆A1  - изменение амортизациоотдачи анализируемого периода по сравнению с базисным, руб.
76 Анализ калькуляций отдельных изделий: значение, процедура      Калькулирование – это определение издержек производства и реализации ед. продукции. В процессе калькулирования все издержки группируются по статьям калькуляции. В составе калькуляции различают простые элементы (затраты на основное сырье, зарплата осн.произв.рабочих) и комплексные (например – все затраты на содержание и эксплуатацию оборудования, цеховые и общезаводские расходы и т.д.) Группировка затрат по эконом.элементам и статьям калькуляции находит отражение и в смете затрат и калькуляции отдельных изделий. Проведение анализа себестоимости единицы продукции возможно при определенных условиях, а именно если:    - на предприятии осуществляется калькулирование себестоимости единицы продукции и составляются плановые (нормативные) и фактические калькуляции;    - ведется аналитический учет прямых затрат по видам продукции и местам возникновения;    - аналитический учет ведется по системе " директ – костинг".

Калькуляция – главный документ, позволяющий выявить причины отклонений в себестоимости, а по результатам анализа – найти резервы её снижения.

Виды калькуляций: Плановые - Составляются на определенный период на основе плановых прямых затрат и смет накладных расходов; Нормативные - Составляются на основе действующих (технически обоснованных или опытно-статистических) норм затрат по видам; Сметные - Разрабатываются, когда на какой-либо объект принята временная технология и укрупненные нормы расхода; Отчетные- Составляются по данным бухгалтерского учета. Анализ необходимо проводить по следующим направлениям:    - изучение себестоимости единицы продукции в целом и по структуре статей калькуляции;    - изучение причин изменения по прямым материальным и трудовым затратам. Степень детализации калькуляционных статей определяется типовыми отраслевыми рекомендациями, действующими на предприятии, методическими положениями и методами учета затрат. Для анализа себестоимости вновь осваиваемой (несравнимой) продукции может проводиться сравнение плановой и фактической себестоимости по калькуляционным статьям. Для получения выводов о напряженности нормативных и плановых калькуляций по видам сравнимой продукции рекомендуется воспользоваться следующей таблицей.    

Анализ динамики калькуляционных затрат на единицу продукции

	Калькуляционные статьи затрат
	столб

	Прошлый   период
	1

	Отчетный период
	Затраты  по  норме
	2

	
	Затраты  по   плану
	3

	
	Факт-е затраты
	4

	Отклонение
	Норм-ых затрат   

 от прошл. года (2-1)
	5

	
	План-х   затрат 

от норм-х   (3-2)
	6

	
	Факт-х   затрат 

от норм-х  (4-2)
	7

	
	Факт-х     затрат

 от план-х (4-3)
	8


На основе содержания таких таблиц и дополнительных сведений текущего учета можно сделать следующие выводы:

1)об основных причинах отличий в величине и составе нормативных затрат по сравнению с    прошлым годом (гр.5.);

2) об изменении плановых затрат по сравнению с нормативными в расчете на единицу и на весь объем продукции (гр.6. );

3) об отклонении фактических затрат по сравнению с нормами и планом (гр.5, и гр.7,8 .)

Существенные отклонения фактических и нормативных затрат от прошлого периода и плана дают основание сделать предположение о недостаточной обоснованности нормативной и плановой калькуляции.

На следующем этапе по данным расшифровок проводится анализ прямых материальных и трудовых затрат. Алгоритм расчета по оценке влияния материальных затрат на их изменение: 

Материальные затраты 

МЗ ед=м*р

Влияние удельного расхода материалов на   единицу продукции (m)\

∆ МЗед (m) = ∑ ∆ m · р0

Влияние цен на материалы (р)

∆ МЗед (р) = ∑ m1 · ∆ р

Влияние замены одного вида материалов другим: 

∆ МЗед (з) = (m3 – m0) (р3 – р0)

Учет затрат с подразделением на переменные (ПЗ) и постоянные (фиксированные - ФЗ) позволяет применять следующую модель для факторного анализа полной себестоимости единицы продукции (Сед):

Сед=( ∑ПЗ + ∑ФЗ)/Q = (∑ПЗ) / Q    +           

+ ( ∑ФЗ)/ Q = Vед+∑ФЗ/Q,  где Vед – удельные переменные затраты на единицу продукции.
77 Анализ поведения затрат: значение, процедура Необходимым условием получения прибыли является опреде​ленный уровень развития производства, обеспечивающий превы​шение выручки от реализации продукции над затратами (издержками)  по  ее  производству и  сбыту.  Главная  факторная цепочка, формирующая прибыль, может быть представлена схемой:

затраты > объем производства > прибыль.

Теоретической базой процессов оптимизации прибыли и анали​за затрат служит классическая система учета прямых затрат «директ-костинг», или система управления себестоимостью. Наиболее важ​ные аналитические возможности этой системы следующие: оптими​зация прибыли и ассортимента выпускаемой продукции; определе​ние цены на новую продукцию; расчет вариантов изменения производственной мощности предприятия; оценка эффективности произ​водства (приобретения) полуфабрикатов; оценка эффективности при​нятия дополнительного заказа, замены оборудования.   Сущностью современной системы «директ-костинг» является раз​деление производственных затрат на переменные и постоянные в зависимости от изменений объема производства. К переменным от​носятся затраты, величина которых изменяется с изменением объе​ма производства: затраты на сырье и материалы; заработная плата основных производственных рабочих; топливо и энергия на техно​логические цели и др. В зависимости от соотношения темпов роста объема производства и элементов переменных затрат они, в свою очередь, подразделяются на пропорциональные, прогрессивные и дегрессивные.

К постоянным принято относить затраты, величина которых не меняется с изменением объема производства, например, арендная плата, проценты за пользование кредитами, начисленная амортиза​ция основных фондов, некоторые виды заработной платы руково​дителей предприятия и др.

Следует отметить, что деление затрат на постоянные и перемен​ные несколько условно, поскольку многие виды затрат носят полу​переменный (полупостоянный) характер. К условно-переменным (переменным) относят затраты, абсолютная сумма которых изменяется пропорционально изменению объема продукции: это – прямые производственные затраты (основных материалов, расходов на оплату труда основных производственных рабочих с отчислениями на социальные нужды), а также расходы энергоносителей на технологические нужды (топлива, электроэнергии, пара, воды), распределяемые на себестоимость конкретных видов продукции косвенным путем. В то же время уровень условно-переменных затрат, исчисляемый как отношение суммы этих затрат к стоимости выпущенной (или реализованной) продукции, остается практически неизменным, так как числитель и знаменатель данного показателя изменяются в равной мере.

К условно-постоянным (постоянным, или фиксированным) относят затраты, величина которых не зависит от объема продукции (начисленная амортизация, административно-управленческие расходы, арендная плата и др.). Это не означает, что данная группа затрат не изменяется в динамике. Они, как правило, растут, но по другим причинам: в связи с изменением объемов потребляемых услуг, ставок и тарифов за единицу услуг. Вместе с тем уровень этих затрат (как отношение их суммы к стоимости продукции) непрерывно изменяется, т.к. меняется объем продукции.

Степень реагирования издержек производства на изменения объ​ема продукции может быть оценена с помощью коэффициента реа​гирования затрат, который вычисляется по формуле 

   K = ∆Z/∆N,  где К  — коэффициент реагирования затрат на изменения объема про​изводства; 

∆Z - изменения затрат за период, %; 

∆N -изменения объема производства, %.

К = 0          постоянные 

0 < К < 1    дегрессивные 

К = 1           пропорциональные 

К > 1           прогрессивные

Чтобы обеспечить снижение себестоимости и повышение при​быльности работы орг-ции, необходимо выполнить следующее условие: темпы снижения дегрессивных расходов должны превышать темпы роста прогрессивных и пропорциональных расходов.  Важным аспектом анализа постоянных расходов является деле​ние их на полезные и бесполезные. Такое деление связано со скачкообразным изменением большинства производствен​ных ресурсов. Например, предприятие не может приобрести пол​станка. В связи с этим затраты ресурсов растут не непрерывно, а скачкообразно, в соответствии с размером того или иного потреб​ляемого ресурса.

78 Влияние с/с на величину прибыли: характ-ка, расчет, оценка. Анализ с/с продукции имеет немаловажное значение, так как при снижении с/с продукции увеличивается прибыль орг-ции. Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) может быть рас​считана по формуле: П = N – Sрп,

где N - выручка от реализации продукции (работ, услуг) без НДС и акцизов (т.е. чистый объем реализации), тыс. руб.;, Sрп  - затраты на производство реализованной продукции (работ, услуг) по полной себестоимости.

Отсюда ясно, что все факторы, влияющие на себестоимость реа​лизованной продукции, сказываются также на прибыли от реализа​ции и балансовой прибыли.

Оценка влияния себестоимости продукции на величину прибы​ли проводится по таким факторам, как:

1) экономия от снижения себестоимости продукции (∆ПS): ∆П(S) = S1,0 – S1

где S1,0 - себестоимость реализованной продукции анализируемого пе​риода, рассчитанная в ценах и условиях базисного периода, руб.; S1 - фактическая себестоимость реализованной продукции анали​зируемого периода;

2) изменение объема продукции (∆Поб.пр), т.е. объема продукции в оценке по плановой (базовой) себестоимости: 

∆Поб.пр  =  П0 х К1 – П0 = П0 (К1 – 1), 

где П0 - прибыль базисного периода;

К1 - коэффициент роста объема реализации продукции, который ра​вен отношению S1,0/ S1;

3)     изменение себестоимости за счет структурных сдвигов в составе продукции:                                                             ∆Пс.сд  = S0 х К2 – S1,0, 

где К2 - коэффициент роста объема реализации в оценке по отпуск​ным ценам. K2 = N1,0 / N0

Отдельным расчетом определяется влияние на прибыль изменения цен на материалы и прочие ресурсы, а также причин, связанных с нарушением хозяйственной дисциплины. В первом случае расчет проводится по данным бухгалтерского учета себестоимости продук​ции. Оценка влияния на прибыль нарушений хозяйственной дис​циплины проводится с помощью анализа отклонений, образовав​шихся вследствие нарушения стандартов, технических условий, не​выполнения плана мероприятий по охране труда, технике безопас​ности и т.п.

Общее изменение затрат на 1 руб. продукции выражается раз​ницей между базисной полной себестоимостью фактически реали​зованной продукции и фактической себестоимостью, исчисленной с учетом перечисленных выше факторов.

На основе выполненных расчетов определяется общее измене​ние прибыли от реализации за анализируемый период, которое пред​ставляет собой сумму отклонений по отдельным факторам.

79 Влияние затрат на прибыль: характеристика, расчет, оценка. 

Одним из основных объектов управленческого учета являются затраты произв-ства, составляющие себес-сть прод-ции,  работ, услуг. При этом, с точки зрения эконом-ского смысла себес-сть – это состав затрат на произв-ство отдельных видов прод-ции, работ, услуг. 

На предпр-тиях затраты могут классифицироваться по разным признакам:

1. По эконом-ской роли в процессе произв-ства затраты делятся на основные и накладные. Основные  - затраты, которые непосредственно связаны с процессом произв-ства, работ, услуг (материалы, з/плата и начисления на ФОТ основных произв-ственных рабочих, амортизация основного оборудования)  Накладные – затраты по управлению и обслуживанию основного произв-ственного процесса (общепроизв-ственные и общехозяйственные расходы). 

2. По способу включения в себес-сть  затраты делятся на прямые и косвенные. Прямые – это затраты, которые можно прямо отнести  на определенные виды прод-ции, работ, услуг (сырье, материалы, полуфабрикаты, з/плата рабочих, начисления на з/плату и т.п). Косвенные – затраты, которые одновременно относятся ко всем видам прод-ции (затраты на освещение, отопление, общепроизв-ственные, общехозяйственные). Такая классификация предполагает распределение косвенных затрат между различными видами прод-ции, работами, услугами.

3. По отношению к объему произв-ства    затраты делятся на переменные и постоянные. Переменные – затраты, которые изменяются пропорционально объему выпущенной прод-ции (сырье, материалы, з/плата основных рабочих и начисления на их ФОТ, полуфабрикаты). Постоянные – затраты, которые не зависят от объема выпускаемой прод-ции (освещение, отопление, з/плата управленческого персонала и т.п. общехозяйственные  расходы). Данная классификация применяется для определения того объема продаж, при котором произв-ство становится безубыточным.

Группировка затрат для исчисления себес-сти осуществляется по элементам затрат и по статьям калькуляции. Группировка затрат по элементам необходима для того, чтобы изучить материалоемкость, энергоемкость, фондоемкость и структуру затрат. Группировка затрат по статьям калькуляции необходима для  исчисления себес-сти отдельных видов изделий в многономенклатурном произв-стве, установления центров сосредоточения затрат и поиска резервов их сокращения.
Состав  затрат, включаемых в себес-сть  прод-ции определяются  гос-ми  стандартами. Себес-сть - один  из обобщающих  показателей интенсификации  и эффективности  потребления  ресурсов.

 Управление  себес-стью - это планомерный  процесс  формирования  затрат  на  произв-ство  всей  прод-ции и  себес-сти  отдельных  изделий, контроль  по  выполнению заданий снижения себес-сти и выявления  резервов  по ее  снижению. Анализ себес-сти  прод-ции направлен  на  выявление  возможностей повышения  эффективности использования  материальных, трудовых и денежных  ресурсов в процессе произв-ства,  снабжения и сбыта прод-ции. Изучение  себес-сти  прод-ции  позволяет  дать более правильную оценку уровню показателей  прибыли и  рентабельности,  достигнутому  на  предпр-тии.                       

Доходность  предпр-тия  характер-тся  абсолютными  и относительными  показателями. Абсолютный  показатель доходности - это  сумма  прибыли  или доходов. Относительный  показатель - уровень  рентабельности. Уровень рентабельности  предпр-тия определяется  процентным  отношением   прибыли  от  реализации  прод-ции  к  себес-сти прод-ции. При   анализе  изучаются изменения объема  чистой  прибыли, уровень рентабельности и факторы, их  определяющие. Основными  факторами, влияющими на  чистую прибыль,  являются объем выручки  от  реализации прод-ции,  уровень   себес-сти, доходы от внереализационных  операций,  расходы  по  внереализационным  операциям, величина  налогов. 

Финансовый результат = Доходы – Расходы по осн-му виду деят-ти

Прибыль = Выручка – Полная себес-сть = N – (МЗ + ЗП + ОЗП + АМ+ПР) – по элементам затрат, Рентабельность = прибыль / выручка от продаж   или       Рентабельность = прибыль / затраты  -( характеризует окупаемость затрат.)    Так как прибыль  от  реализации прод-ции  в общем  случае находится  под влиянием таких  факторов  как: объем реализации,  структуры  прод-ции,  цен на  реализованную  прод-цию,  уровень затрат  различных  ресурсов, то прибыль  от  реализации  прод-ции (работ, услуг)  может  быть рассчитана  по  формуле:                    P=N-S, где N- выручка  от реализации  прод-ции (работ, услуг) без НДС, акцизов., S- затраты  на  произв-ство  реализованной  прод-ции (работ, услуг) по  полной себес-сти. 

Из  данной  формулы  следует,  что  все  факторы , влияющие  на  объем продаж (выручку от  реализации) и себес-сть реализованной  прод-ции, сказываются  также  на  прибыли  от реализации и балансовой  прибыли. Приведем  пофакторные  расчеты изменения  прибыли. Общее  изменение  себес-сти  за  период составляет:  ( S=(U+(M+(A,

где ( S - общее изменение  затрат  на  произв-ство  реализованной  прод-ции; (U- изменение  затрат  по  оплате  труда; (M- изменение  материальных  затрат; (A- изменение  амортизации;  В  свою очередь, изменение  затрат  по  оплате  труда характеризуется  абсолютным  и относительным отклонениями.

1) Абсолютное  отклонение  ( U= U1 - U0

2) Относит-ое  отклонение ( U= U1 - U0 х JN

 где U1,U0 - отчетная  и  базовая  величина  затрат  по  оплате  труда;  JN - индекс  изменения  объема  выручки  от  реализации.

 Изменение  материальных  затрат:

1) Абсолютное  отклонение  ( M= M1 - M0

2) Относит-ое  отклонение ( M= M1 - M0 х JN

Влияние  амортизации:

1) Абсолютное  отклонение  ( А= А1 - А0

2) Относит-ое  отклонение ( А= А1 - А0 х JN

Таким  образом, изменения  в  оплате  труда, амортизации и материальных  затрат  ведут к  изменению себес-сти. Это  отражается  на  изменении  прибыли  от реализации, и в  конечном  счете  на  изменении  прибыли. Повышение  себес-сти ведет к  снижению балансовой  прибыли  и  наоборот.

80 Взаимосвязь затрат, объема пр-ции и прибыли. Главная  факторная цепочка, формирующая прибыль, может быть представлена схемой:

затраты -> объем произв-ва -> прибыль.  Для принятия управленческих решений часто используется анализ, основанный на данных бухгалтерского учета, построенного с использованием принципов системы "директ-костинг". Основой данной системы, часто называемой методом усеченной (неполной) себестоимости является разделение затрат на постоянные и переменные. При этом под переменными затратами понимаются затраты, величина которых находится в прямой зависимости от объема производства продукции. Под постоянными затратами понимаются затраты, сумма которых не зависит от объема производства и каждый отчетный период является относительно постоянной величиной. Данные бухгалтерского учета, основанного на разделении затрат на постоянные и переменные, позволяют с высокой степенью эффективности проводить анализ взаимосвязи объема производства, затрат и прибыли предприятия. Анализ «затраты – объем – прибыль» (CVP – анализ)– является инструментом управленческого планирования и контроля, поскольку с его помощью принимаются управленческие решения по установлению каналов распределения, заключению договоров, определению расходов на продажу и ценообразованию. Он обеспечивает обзор поведения затрат и выручки по отношению к запланированной прибыли, что может привести к изменению управленческой стратегии. Анализ также используется для составления отчета о финансовых результатах по методу директ-костинг (маржинальный отчет). При помощи данных анализа легко просчитать различные варианты производственной программы, когда изменяются, например, затраты на рекламу, цены на продукцию или поставляемые материалы, структура производства. Иначе говоря, анализ «затраты – объем – прибыль» позволяет ответить на вопрос, что произойдет с финансовыми результатами при изменении уровня деловой активности организации. 

Такой анализ часто называют анализом безубыточности. При использовании системы "директ-костинг" калькулируется неполная себестоимость продукции, состоящая только из переменных затрат, и рассчитываются как минимум два показателя, характеризующие финансовые результаты деятельности предприятия – маржинальный доход и прибыль. Маржинальным доходом называется разница между выручкой от реализации (без НДС) и переменными затратами. Маржинальный доход составляет сумму постоянных затрат и прибыли предприятия. Маржинальный доход также часто называют "суммой покрытия", т.к. в первую очередь он призван покрыть постоянные затраты, а оставшаяся его часть составляет прибыль предприятия. Критическая («мертвая») точка может быть определена как точка, в которой маржинальная прибыль минус постоянные затраты равна нулю, или точка, в которой маржинальная прибыль равна постоянным затратам. С этой точки организация начинает зарабатывать прибыль. В системе бухгалтерского управленческого учета для вычисления точки безубыточности применяются три метода:1) математический метод (метод уравнения); 2) метод маржинального дохода; 3) графический метод. 

Целью анализа величин в критической точке является нахождение уровня деятельности организации (объема производства), когда выручка от реализации становится равной сумме всех переменных и постоянных затрат, причем прибыль организации равна нулю. Величина в критической точке может быть выражена единицей продажи или денежным выражением продажи. То есть по существу анализ сводится к определению точки безубыточности такого объема производства, при котором организации обеспечен нулевой финансовый результат (нет убытков, он нет еще и прибылей).
1. объем безубыточности в натуральном выражении (q k) определяется по формуле: Vбезуб=(Постоянные затраты)/(цена ед.продукции-переменные затраты ед.продукции) 
2. Объем безубыточности в ден-м выражении можно получить либо умножив объем безубыточности в натур-м выражении на цену продукции, либо по формуле: Вбезуб=Пост.затраты/(1-(переменные затраты/выручку от продаж)).
Иначе можно определить точку безубыточности с помощью графика.
ден.ед
                       Впр           ФЗ+ПЗ
Вбезуб
                                         ПЗ
                                        ФЗ
                  vбез            объем пр-ции
81, Анализ затрат, производ. орг.: значение, процедура. Процесс  производства  занимает  центральное  место   в   деятельности организации и  представляет  собой  совокупность  технологических  операций,

связанных  с  созданием  готовой  продукции,  выполнением  работ,  оказанием услуг. Производство обусловлено взаимодействием  трех  основных  факторов  — рабочей силы, средств труда и  предметов  труда.  Участие  этих  факторов  в производстве требует соответствующих расходов:  во-первых,  для  обеспечения непрерывного  производственного  процесса  необходима  закупка  материальных ресурсов,  в  результате  чего  формируются  входящие  расходы;   во-вторых, хозяйственные средства расходуются непосредственно  в  процессе  переработки материально-производственных  запасов  для  изготовления  продукции   и   ее продажи — на  заработную  плату  работников,  стоимость  израсходованных  на изготовление продукции предметов труда, амортизацию средств  труда,  занятых в производстве, обслуживание производства  и  управление  (заработная  плата обслуживающего  и  управленческого  персонала,  стоимость  предметов  труда, израсходованных   на   общепроизводственные   и   общехозяйственные    нужды (отопление, освещение,  уборку  помещений  и  т.п.),  амортизация  зданий  и хозяйственного инвентаря цехов и общехозяйственных сооружений и др.). Целью анализа расходов на производство и себестоимости отдельных видов и всей совокупности продукции является оценка их фактической величины за отчетный период по сравнению с их плановыми показателями и в динамике, выявление резервов экономии затрат и уменьшение себестоимости в расчете на единицу основного вида продукции и определение конкретных мер по использованию этих резервов в текущей деятельности и перспективе. 

В процессе анализа затрат на производство и себестоимости выпускаемой продукции предприятие:

Изучает величину затрат за отчетный период и темпы ее изменения по сравнению с плановыми данными, в динамике и с темпами изменения объема продаж продукции; Оценивает структуру затрат, удельного веса каждой статьи, в их совокупной величине и темпы изменения величины затрат по статьям по сравнению с плановыми данными и в динамике; Сравнивает фактическую производственную себестоимость по основным видам продукции и по их совокупности с их плановыми показателями и в динамике, рассчитывает влияние основных факторов на отклонение указанных показателей; Исследует постоянные и переменные затраты, устанавливает точки безубыточности по основным видам продукции и в целом по предприятию; Изучает показатели вклада на покрытие запаса финансовой прочности; Оценивает себестоимость продукции по структурным подразделениям , сопоставляет прямые затраты с их плановой величиной в увязке с их плановой величиной в увязке с объемом выпуска продукции, общепроизводственные и общехозяйственные затраты – с плановой сметой; Определяет долю непроизводственных затрат и тенденций ее изменения по сравнению с данными прошлого периода; Устанавливает обоснованность выбора базы распределения различных видов затрат (общепроизводственных, общехозяйственных и др.) Изучает влияние факторов на отклонение себестоимости от планового или прошлого периода и вырабатывает конкретные мероприятия, направленные на экономию затрат и их снижение.

Классификация затрат на производство продукции: 1. По экономической роли в процессе производства: делятся на основные и накладные. 2. По составу/однородности: одноэлементные и комплексные. Одноэлементные – включают один элемент (предмет труда, например), комплексные – все статьи затрат (общепроизводственные расходы – включают и зарплату, и амортизацию, и затраты на предметы труда). 3. По способу включения в себестоимость продукции: прямые и косвенные. Прямые – могут быть включены непосредственно в определенный вид продукции. Косвенные – собираются все вместе, распределяются по продукции с использованием определенной базы. 4. По отношению к объему производства: переменные и условно-постоянные. 5. По периодичности возникновения: текущие и единовременные. 6. По участию в процессе производства: производственные и внепроизводственные. 7. По эффективности: производительные и непроизводительные (потери).

Теоретической  базой  оптимизации прибыли  и  анализа  затрат  является  система директ-костинг. Эту  систему  называют еще  системой  управления  себестоимостью. Аналитические  возможности  системы  директ-костинг   раскрываются  наиболее полно при  исследовании  связи себестоимости  с объемом  реализации  продукции  и прибылью.  Исходное  уравнение  для  анализа:  N=З+Пр, где N-объем  производства, З- себестоимость, Пр-прибыль, Для  критической  точки имеем:

N= Зпер+Зпост, Зпост - постоянные  расходы,  Зпер - переменные  расходы. Если  выручку  представить  как  произведение  цены  продаж единицы  изделия (р) и количества  проданных единиц (q), то  получим  уравнение 
p*q= Zc+ZV*q,  1.Расчет  критического  объема  производства критической точки (или: порог рентабельности, точка равновесия, мертвая точка). Критическая точка – это точка, в которой объем продаж покрывает постоянные и переменные затраты, но прибыли еще нет: Vбезуб=(Постоянные затраты)/(цена ед. продукции-переменные затраты ед.продукции) (1)
 Применяются также и графические методы для определения критической точки

Уравнение (1)-хороший  инструмент для  управления  прибылью через объем  продаж. Если  известны  пост. затраты, цена  единицы  изделия, пер. затраты,  а  также  сумма  желаемой прибыли, то  можно  определить  объем  продаж. 2.Расчет  критического  объема  выручки производится  по  формуле: 

Вбезуб = Зпост/(1-(Зпер/N)).

82 Анализ формирования с/с проданной продукции: значение, процедура. Формирование издержек производства и обращения, их учет имеют важное значение для предпринимательской деятельности организаций. Основой для разработки и реализации управленческих решений является соответствующая информация о состоянии дел в той или иной области деятельности организации в конкретный момент времени. Так, данные учета издержек производства (обращения) и калькулирования себестоимости продукции (работ, услуг) являются важным средством выявления производственных резервов, постоянного контроля за использованием материальных, трудовых и финансовых ресурсов с целью повышения рентабельности производства. Это определяет, что участок издержек производства (обращения) и калькулирования себестоимости продукции (работ, услуг) занимает наиболее важное место в системе организации. Хоз-но-производственная деят-ть на любом предприятии связана с потреблением сырья, материалов, топлива, энергии, с выплатой заработной платы, отчислением платежей на социальное и пенсионное страхование работников, начислением амортизации, а также с рядом других необходимых затрат. Посредством процесса обращения эти затраты постоянно возмещаются из выручки предприятия от реализации продукции (работ, услуг), что обеспечивает непрерывность производственного процесса. Для подсчета суммы всех расходов предприятия их приводят к единому показателю, представляя для этого в денежном выражении. Таким показателем и является себестоимость. По объему учитываемых затрат различаются три вида себестоимости: цеховая себестоимость, включающая в себя затраты на производство продукции в пределах цеха, в частности прямые материальные затраты на производство продукции, амортизация цехового оборудования, заработная плата основных производственных рабочих цеха, социальные отчисления, расходы по содержанию и эксплуатация цехового оборудования, общецеховые расходы; производственная себестоимость (себестоимость готовой продукции), кроме цеховой себестоимости, включает в себя общезаводские расходы (административно-управленческие и общехозяйственные затраты) и затраты вспомогательного производства; полная себестоимость, или себестоимость реализованной (отгруженной) продукции, - показатель, объединяющий производственную себестоимость продукции (работ, услуг) и расходы по ее реализации (коммерческие затраты, внепроизводственные затраты). Корме того, различают плановую и фактическую себестоимость. Плановая себестоимость и фактическая себестоимость определяются по одной методике и по одним и тем же калькуляционным статьям, что необходимо для сравнения и анализа показателей себестоимости.

В целом с/с продукции складывается из: мат. затрат, затрат на выплату з/п рабочим, амортизации основных производственных фондов, непосредственно   используемых в производстве и комплексных статей расходов (которые  представляют  собой  расходы  по  обслуживанию  производства  и управлению, расходы на подготовку и освоение производства новых видов продукции, потери от брака; прочие производственные расходы; внепроизводственные расходы). Увеличение или уменьшение расходов по каждому элементу вызывает или удорожание, или снижение себестоимости продукции. Поэтому при анализе надо проверить затраты сырья, материалов, топлива и электроэнергии, затраты на заработную плату, цеховые, общезаводские и другие расходы. Для    анализа   себестоимости    продукции    могут    применяться    следующие    методы экономического анализа: Метод   сравнения   (когда   различные   статьи   затрат   сравниваются   с   предыдущими периодами). Балансовый метод (поскольку себестоимость является совокупным показателем). К факторам, влияющим на себестоимость продукции можно отнести следующие: 1. Колич.(экстенсивные) фак-ы: численности работников, расхода материалов, используемого оборудования, оплаты труда. 2. Качественные (интенсивные) факторы: производительности труда, материалоотдачи, фондоотдачи. При анализе расходов на оплату труда большое внимание уделяется вопросам повышения зарплаты и премирования сотрудников. Производительность труда должна расти быстрее, чем расходы на оплату труда. При анализе с/с продукции большую роль играет ее планирование. Основной  целью  планирования  с/с является  выявление  и  использование имеющихся резервов снижения издержек производства и увеличение внутрихозяйственных накоплений. Показатель затрат на 1 руб. товарной продукции определяется исходя из уровня затрат на производство товарной продукции по отношению к ст-сти продукции в оптовых ценах предприятия. Показатель затрат на 1 руб. товарной продукции не только характеризует планируемый уровень  снижения   с/с,   но   и   определяет  также  уровень  рентабельности товарной продукции. Его величина зависит как от снижения с/с прод., так и от изменения оптовых цен, ассортимента и качества продукции. План по с/с промышленной продукции составляется по единым для всех п/п правилам, установленным в отраслевых инструкциях по планированию, учету и калькулированию с/с промышленной продукции. В этих инструкциях содержится   подробный   перечень   затрат,   включаемых   в   себестоимость   продукции п/п соответствующих  отраслей,   и   определяются  способы   калькулирования с/с.

86 Порог рентабельности продаж товаров: понятие, расчет, значение, оценка. Главная  факторная цепочка, формирующая прибыль, может быть представлена схемой:

затраты -> объем произв-ва -> прибыль.  
Анализ «затраты – объем – прибыль» позволяет ответить на вопрос, что произойдет с финансовыми результатами при изменении уровня деловой активности организации. 

Такой анализ часто называют анализом безубыточности. При использовании системы "директ-костинг" калькулируется неполная себестоимость продукции, состоящая только из переменных затрат, и рассчитываются как минимум два показателя, характеризующие финансовые результаты деятельности предприятия – маржинальный доход и прибыль. Маржинальным доходом называется разница между выручкой от реализации (без НДС) и переменными затратами. Маржинальный доход составляет сумму постоянных затрат и прибыли предприятия. Маржинальный доход также часто называют "суммой покрытия", т.к. в первую очередь он призван покрыть постоянные затраты, а оставшаяся его часть составляет прибыль предприятия. Критическая («мертвая») точка может быть определена как точка, в которой маржинальная прибыль минус постоянные затраты равна нулю, или точка, в которой маржинальная прибыль равна постоянным затратам. Объем безубыточности (критический объем, объем самоокупаемости, порог рентабельности) – это такой объем продаж, при котором выручка от реализации равна сумме постоянных и переменных затрат на этот объем, при этом прибыль равна нулю, а маржинальный доход равен сумме постоянных затрат. С этой точки организация начинает зарабатывать прибыль. Применяется 2  метода определения порога рентабельности: расчетный и графический. 

Величина в критической точке может быть выражена в натуральных единицах или денежных единицах. То есть по существу анализ сводится к определению точки безубыточности такого объема производства, при котором организации обеспечен нулевой финансовый результат (нет убытков, он нет еще и прибылей).

1. объем безубыточности в натуральном выражении (q k) определяется по формуле: объем безуб=(Постоянные затраты)/(цена ед.продукции-переменные затраты ед.продукции) , данную формулу можно получить: Впрк = ПЗК+ ФЗ,
q · p = q · v + ФЗ,  q (p – v) = ФЗ; 

qk =  ФЗ: (p-v) , где Впрк – выручка от продаж в точке безубыточности (критической точке); ПЗК – величина переменных затрат на объем продукции в точке безубыточности, ФЗ – фиксированные (постоянные) затраты; q –  физический объем продаж; v – удельные переменные затраты ( в расчете на единицу продукции); p – цена единицы продукции.
2. Объем безубыточности в ден-м выражении можно получить либо умножив объем безубыточности в натур-м выражении на цену продукции, либо по формуле: (р - v) : p = 1 -  EQ \F(v;p) = 1 – Упз = Умд
и тогда: Впрк = ФЗ: (1-УПЗ)=ФЗ:УМД , где     УПЗ - средний уровень переменных затрат ( УПЗ  = ПЗ : Впр), УМД – средний уровень маржинального дохода (УМД = МД : Впр).
Иначе можно определить точку безубыточности с помощью графика.
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Важной характеристикой оценки уровня безубыточности является запас финансовой прочности (или безопасности), величина которого имеет важное значение для реализации политики управления прибылью. Данный показатель выражает размер диапазона, в пределах которого предприятие может сокращать объемы продукции или  выручки, продолжая получать положительный финансовый результат – прибыль от продаж: ЗФП = Впр – Впрк . Чем выше уровень запаса, тем более устойчивым является положение предприятия. Чем ниже точка безубыточности, тем легче предприятию справиться со сложностями в случае падения спроса на продукцию, т.к. у него высок запас финансовой прочности: то есть при снижении объемов реализации предприятие достаточно устойчиво будет продолжать получать прибыль от продаж.

87. Операционный рычаг: понятие расчет оценка эффекта.
Операционный рычаг — потенциальная воз​можность влиять на прибыль путем изменения структуры с/с и объема выпуска продукции. Изменение объема продукции, величины себестоимости и ее структуры (соотношение переменных и постоянных затрат) оказывают существенное влияние  на формирование прибыли. Для контроля за прибылью наряду с расчетом  и оценкой безубыточности  на основе категории маржинального дохода  используется операционный рычаг. Он представляет собой степень чувствительности прибыли к изменению структуры себестоимости и объему продукции или потенциальную возможность влиять на прибыль путем изменения структуры с/с и объема выпуска продукции. Его оценка основана на расчете маржинального дохода:

МД =Впр – ПЗпс = ФЗпс + Пв, 

при   Пв = ФЗпс + НР + Ппр,   где    Впр – выручка от продаж; ПЗпс – переменные затраты в составе производственной  себестоимости продукции; ФЗпс – постоянные затраты в составе производственной  себестоимости; НР – накладные расходы (условно приравниваемые к постоянным); Пв – валовая (производственная или маржинальная) прибыль;         Ппр – прибыль  от продаж;

Эффект операционного рычага определяют: Эор=МД : Ппр

эффект операционного рычага (Эор),  показывает на сколько процентов увеличится прибыль при увеличении выручки от продаж на 1%. Сила воздействия рычага зависит от удельного веса постоянных затрат в общей сумме затрат: чем больше их удельный вес, тем сильнее действует рычаг (т.к. увеличивается маржинальный доход), и следовательно, чем выше уровень эффекта операционного рычага, тем существенней  изменение валовой (производственной) прибыли даже при незначительном изменении объема продукции. 

После преодоления порога рентабельности (безубыточности) сила воздействия рычага ослабевает, даже если выручка продолжает расти.
Таким образом, организация (пред​приятие), повышающая свой технический уровень с целью снижения удельных переменных расходов, одновременно увеличивает и эффект операционного рычага. 
88. Внешние и внутренние факторы, влияющие на величину прибыли: перечень, характеристика.

Для сознательного и целенаправленного принятия организационно-технических и хозяйственно-управленческих решений по наращиванию прибыли необходимо, прежде всего, классифицировать факторы роста прибыли и параметры, количественная оценка которых позволяет оценить их влияние на этот процесс. Все факторы можно разделить на две группы — внешние и внутренние.К внешним факторам относятся:• рыночно-конъюнктурные (диверсификация деятельности организации, повышение конкурентоспособности в оказании услуг, организация эффективной рекламы новых видов продукции, уровень развития внешнеэкономических связей, изменение тарифов и цен на поставляемые продукцию и услуги в результате инфляции); • хозяйственно-правовые и административные факторы (налогообложение, правовые акты, постановления и положения, регламентирующие деятельность организации, государственное регулирование тарифов и цен). Внутренними факторами являются:• материально-технические (использование прогрессивных и экономичных предметов труда, производительного технологического оборудования, проведение модернизации и реконструкции материально-технической базы производствах

• организационно-управленческие (освоение новых, более совершенных видов продукции и услуг, разработка стратегии и тактики деятельности и развития организации, информационное обеспечение процессов принятия решения); • экономические (финансовое планирование деятельности организации, анализ и поиск внутренних резервов роста прибыли, экономическое стимулирование производства, налоговое планирование); • социальные (повышение квалификации работников, улучшение условий труда, организация оздоровления и отдыха работников). Количественную оценку перечисленных факторов проводят с помощью ряда параметров, основными из которых являются: • изменение отпускных цен на реализованную продукцию; • изменение объемов продукции (по базовой себестоимости); • изменение в структуре реализации продукции; • экономия от снижения себестоимости продукции; • изменение себестоимости за счет структурных сдвигов; • изменение цен на материалы и тарифов на услуги; • изменение цен на 1 рубль продукции. На величину прибыли воздействует также эффект производственного и финансового рычага. Эффект производственного (операционного) рычага показывает, во сколько раз изменение прибыли опережает темпы прироста объема реализации. Увеличение прибыли происходит за счет эффекта масштаба производства. При этом, чем вы-

ше доля постоянных расходов в общей сумме издержек, тем больше эффект производственного рычага. Эффект финансового рычага характеризует изменение прибыли при рациональном использовании заемных средств. Увеличение доли заемного капитала позволяет, при определенных условиях, снизить налогооблагаемую прибыль и налог на прибыль. Однако финансовый риск деятельности организации при этом возрастает.

89 Прибыль как показатель эффективности хоз-ной дея-ти: понятие, расчет, значение, оценка. 
Различные стороны производственной, сбытовой, снабженческой и финансовой деятельности предприятия получают законченную денежную оценку в системе показателей прибыли. Особенно эти показатели представлены в отчете "О прибылях и убытках" ф. № 2. Общий финансовый результат деятельности предприятия - бухгалтерская прибыль или убыток, представляет собой сумму результата (прибыли или убытка) от реализации товаров, продукции, работ, услуг; результата (прибыли или убытка) от финансовых операциях, доходов и расходов от прочих внереализационных операций.

ПВ=ПР+ПРР+ПВН

Успешность функционирования любой коммерческой организации определяется ее способностью получать положительный финансовый результат деятельности, т.е. прибыль. Прибыль представляет собой выраженный в денежной форме чистый доход собственников организации на вложенный капитал, определяемый как разность между общей величиной полученных доходов по итогам деятельности и совокупным затратам на ее осуществление. Сущность и роль прибыли проявляется через ее функции: воспроизводственную, контрольную и стимулирующую.

Воспроизводственная функция проявляется в том, что прибыль выступает основным внутренним источником расширенного воспроизводства (при чистой прибыли > 0), источником формирования различных фондов и резервов; источник возрастания рыночной стоимости организации.

Контрольная функция: прибыль является объектом взаимоотношений организации и государства, как источник формирования доходной части бюджетов разных уровней; прибыль выступает индикатором кредитоспособности и конкурентоспособности, что важно для кредиторов и конкурентов.

Стимулирующая: прибыль является одним из главных показателей результативности деятельности, источником осуществления различных  социальных выплат работникам организации и повышения благосостояния собственников.

Поддержание необходимого уровня абсолютной и относительной доходности (рентабельности) является необходимым условием нормального функционирования коммерческих  организации в рыночной экономике. Дефицит прибыли – свидетельство неэффективности, рискованности деятельности. А стабильное получение убытков – признак так называемого "самопроедания" капитала.

Прибыль – это выраженный в денежной форме чистый доход предпринимателя на вложенный капитал, характеризующий его вознаграждение за риск осуществления предпринимательской деятельности; прибыль представляет собой разность между совокупным доходом и совокупными затратами в процессе осуществления предпринимательской деятельности. В общем виде прибыль  представляет собой превышение производственных результатов над соответствующими  затратами.

Прибыль как синтезирующий показатель является показателем эффективности хозяйствования предприятия по всем направлениям его деятельности: производственной, сбытовой, снабженческой, финансовой и инвестиционной. Они составляют основу экономического развития предприятия и укрепления его финансовых отношений.

Прибыль важнейший показатель, характеризующий финансовый результат деятельности предприятия. Рост прибыли определяет рост потенциальных возможностей предприятия, повышает степень его деловой активности. По прибыли определяется также рентабельность собственных и заемных средств, основных фондов и т.д. Характеризуя рентабельность вложений средств в активы данного предприятия и степень умелости его хозяйствования, прибыль является наилучшим показателем финансового здоровья предприятия. Чтобы управлять прибылью, необходимо раскрыть механизм ее формирования, определить долю каждого фактора ее роста или снижения

90 Показатели прибыли: перечень, характеристика, расчет.(+модель формирования) Прибыль формируется в процессе хозяйственной деятельности организации, что находит отражение в бухгалтерском учете и отчетности. Валовая прибыль рассчитывается как разность между выручкой от продажи продукции и производственной себестоимостью продукции. Валовая прибыль служит для покрытия коммерческих и управленческих расходов. Она больше названных расходов на величину прибыли от продаж. Валовая прибыль носит название «брутто-

прибыли» от реализации продукции. Брутто-прибыль рассчитывается как разность строк 010 и 020 ф. 2. Организация несет операционные и внереализационные расходы. В состав операционных расходов включаются налоги, относимые за счет финансового результата, финансовые результаты от реализации имущества, затраты по банковскому обслуживанию, прочие операционные и другие расходы. Внереализационные расходы включают проценты к получению и к уплате, доходы от участия в других организациях и иные расходы. Сальдо доходов и расходов операционных и внереализационных расходов увеличивает или уменьшает прибыль от продаж и формирует прибыль до налогообложения. После уплаты налога на прибыль у организации остается при-

быль от обычной деятельности. В случае возникновения чрезвычайных расходов и доходов эта прибыль корректируется на величину разницы между чрезвычайными доходами и расходами. В результате формируется чистая (нераспределенная) прибыль отчетного периода, за счет которой выплачиваются дивиденды по обыкновенным и привилегированным акциям. Величина прибыли, остающейся в распоряжении коммерческой организации, отражается по строке 190 ф. 2 финансовой отчетности.

Конечным финансовым результатов деят-ти орг-ций является чистая прибыль (убыток). Прибыль является основным показателем в системе целей орг-ции. В литературе существует много определений прибыли, 2 из них имеют условные названия: экономическая и бухгалтерская.

В наиболее общем виде прибыль (П) может быть представлена как разность доходов (Д ) и расходов (Р):П = Д – Р

Поскольку факторов формирования прибыли (убытка), которыми являются отдельные виды доходов и расходов, много, возможно обособление различных показателей прибыли. Поэтому, характеризуя работу компании в терминах экон-кой эффек-ти нужно уточнять, о какой прибыли идет речь.

В форме № 2 «Отчет о прибылях и убытках», Схема взаимоувязки доходов и расходов в деят-ти орг-ции:

Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг

минус

Себес-ть реализ-ной продукции, товаров, работ, услуг

равно

Валовая (марж-ная) прибыль (стр 029 Ф2)

минус

Условно-постоянные накладные (управленческие) расходы

минус

Коммерческие расходы

равно

Операционная прибыль (прибыль до вычета процентов и налогов) (Прибыль от продаж, стр 050 Ф2)

плюс

Фин-вые дох-ы (% к получению)

минус

Фин-вые расх-ы (% к уплате)

плюс

Прочие доходы

минус

Прочие расходы

равно

Прибыль до вычета налогов на прибыль

минус

Налог на прибыль

минус

Штрафы и пени по налогу на прибыль + ОНА - ОНО

равно
Чистая прибыль (прибыль доступная к распределению среди собственников) (стр 190 Ф2)

Минус

Дивиденды по привилегированным акциям

равно

Прибыль, доступная к распределению среди владельцев обыкновенных акций

равно

Реинвестированная прибыль и дивиденды по обыкновенным акциям
91 Денежные потоки организации: понятие, виды, расчет, оценка. Финансовые результаты (прибыль) организации должны анализироваться с учетом данных о движении денежных средств. Это вызвано тем, что в бухгалтерской отчетности отражены финансовые результаты, рассчитанные по методу начисления, а не по кассовому методу. Кроме того, часть поступлений и выбытий денежных средств непосредственно не влияют на прибыль отчетного периода (доходы и расходы будущих периодов, получение и выплата авансов, получение и возврат кредитов, финансовые вложения и др.). Источником информации о движении денежных средств служит ф. 4 Отчет о движении денежных средств. Она содержит данные отдельно по текущей, инвестиционной и финансовой деятельности организации. В текущей деятельности поступление денежных средств выражается в выручке от реализации продукции и полученных авансах. Рас ход денежных средств складывается здесь из оплаты товаров (услуг и работ), оплаты труда, отчислений в государственные внебюджетные фонды, а также средств, направленных на выдачу подотчетных

сумм и авансов. К поступлениям от инвестиционной деятельности относятся выручка от реализации основных средств и иного имущества, полученные дивиденды и проценты; к расходам — приобретение машин, оборудования, транспортных средств, нематериальных активов, оплата долевого участия в строительстве, приобретение долгосрочных ценных бумаг, долгосрочные финансовые вложения, выплата дивидендов и процентов. Поступления от  финансовой деятельности складываются из выпуска краткосрочных ценных бумаг, реализации ранее приобретенных ценных бумаг, полученных кредитов; расходы — из затрат на приобретение краткосрочных ценных бумаг, возврат кредитов и др. В процессе анализа устанавливают структуру поступлений и расходов денежных средств. Из ф. 4, приведенной в приложении, можно рассчитать такие показатели, как: • структура поступлений денежных средств организации: текущая деятельность: %Птд =поступило ден.ср-в по текущей деятельности : Всего поступило ден. ср * 100% (%Птд-поступление от тек.деят-ти в %); инвестиционная деятельность: %Пид= поступило по инвестиционной деят-ти : Всего поступило ден.ср *100%; финансовая деятельность: %Пфд =Поступило по фин.деят-ти : Всего поступило ден.ср *100%,   

%Птд+%Пид+%Пфд = 100%

• структура направления денежных средств организации: текущая деятельность: %Нтд=направлено д.с. по текущ.д : Всего направлено ден.ср * 100%; инвестиционная деятельность: %Нид=направлено д.с. по инв.д : Всего направлено ден.ср * 100%; финансовая деятельность: %Нфд=направлено д.с. по фин.д : Всего направлено ден.ср * 100%; %Нтд+%Нид+%Нфд = 100%

Общее изменение остатка денежных средств (стр260-стр010), равное разнице между поступлениями и выплатами (стр020-стр120), также раскладывается по этим видам деятельности. В нормальной ситуации текущая деятельность предприятия должна обеспечивать приток денежных средств, полностью покрывающий их инвестиционный отток. Отношение чистого денежного потока от текущей деятельности к чистому денежному потоку от инвестиционной деятельности должно превышать 50% . Чистый денежный поток составляет: поток по текущей деятельности: Поступило по тек.деят-ти - Направлено по тек.деят-ти =приток по тек.деят-ти, отток по инвестиционной деят-ти: Направлено по инв.деят-ти - Поступило по инв.деят-ти. Отношение поток по тек.д / отток по инв.д > 50%.  На основе данных ф. 4 рассчитывается коэффициент платежеспособности: Коэффициент платежеспособности: (стр. 010 ф.4 + стр. 020 ф4) : стр. 120 ф4 (остаток д.с на начало + поступило всего) : Направлено ден.ср-в.)
Далее в процессе анализа устанавливают взаимосвязь полученной чистой прибыли и изменения остатка денежных средств. Она обнаруживается с помощью косвенного анализа движения денежных средств, который основывается на данных Отчета о прибылях и убытках и баланса. Косвенный метод анализа дает представление об источниках увеличения и использования денежных средств организации за отчетный период: 

Источники поступления денежных средств:

Чистая (нераспределенная) прибыль 

Амортизационные отчисления за отчетный период

Уменьшение активов

Увеличение кредиторской задолженности

И т о г о поступления

Направления использования денежных средств

Увеличение уставного капитала

Приобретение оборудования

Увеличение активов

Уменьшение кредиторской задолженности

И т о г о использовано

Разница между итогами по разделам «поступление» и «использование» представляет собой изменение остатка денежных средств в балансе организации на начало и конец отчетного периода. Таким образом, основными источниками свободных денежных средств организации являются чистая прибыль и амортизационные отчисления. Чтобы рассчитать изменение денежных средств, к сумме чистой прибыли и амортизации необходимо прибавить приращение собственного капитала, кредитов и займов, кредиторской задолженности и вычесть приращение внеоборотных активов, запасов, дебиторской задолженности и стоимости краткосрочных финансовых вложений.

92 Маржинальный доход: понятие, расчет, значение, оценка. Маржинальный доход (МД) – типичный показатель для западных фирм,  представляющий собой величину денежных средств, которыми коммерческая организация должна в первую очередь возместить (покрыть) постоянные затраты.
Экономическое содержание маржинального дохода (МД) — это вклад организации (предприятия) в постоянные расходы, которые понесет в любом случае, даже тогда, когда объем продаж <= 0. Это вклад в достижение прибыльности. Организация начнет получать прибыль только после того, как возместит посто​янные затраты за счет дохода от реализации определенного количе​ства пр-ции. Чем больше постоянные затраты, тем больше нуж​но продать пр-ции, либо сократить постоянные расходы. МД представляет собой разность между выруч​кой от реализации и переменными затратами, или сумму постоянных расходов и прибыли от реализации. Это обстоятельство позволяет строить многоступенчатые отчеты, что важно для детализации анализа. 
Основная модель отчета для анализа прибыли выглядит следую​щим образом: 1.Выручка; 2.Переменные затраты; 3.Валовая прибыль(МД) = 1-2; 4.Постоянные затраты; 5.Прибыль от продаж = 3-4 = 1-2-4. При использовании системы "директ-костинг" калькулируется неполная себестоимость продукции, состоящая только из переменных затрат, и рассчитываются как минимум два показателя, характеризующие финансовые результаты деятельности предприятия – маржинальный доход и прибыль. Маржинальным доходом называется разница между выручкой от реализации (без НДС) и переменными затратами. Маржинальный доход составляет сумму постоянных затрат и прибыли предприятия. Маржинальный доход также часто называют "суммой покрытия", т.к. в первую очередь он призван покрыть постоянные затраты, а оставшаяся его часть составляет прибыль предприятия. Объем безубыточности (критический объем, объем самоокупаемости, порог рентабельности) – это такой объем продаж, при котором выручка от реализации равна сумме постоянных и переменных затрат на этот объем, при этом прибыль равна нулю, а маржинальный доход равен сумме постоянных затрат. С этой точки организация начинает зарабатывать прибыль. Анализ безубыточности также используется для составления отчета о финансовых результатах по методу директ-костинг (маржинальный отчет). При помощи данных анализа легко просчитать различные варианты производственной программы, когда изменяются, например, затраты на рекламу, цены на продукцию или поставляемые материалы, структура производства. Понятие маржинального дохода также используется для определения таких важных характеристик в анализе как запас финансовой прочности организации и эффект операционного рычага.
qk =  ФЗ: МДед точка безуб в нат.выр.
Впрк = ФЗ: (1-УПЗ)=ФЗ:УМД , точка безуб. в ден.выр.

ЗФП=Впр-Впрк запас фин.прочности
Эор=МД : Ппр эффект операц.рычага
где qk -критический объем реализации в нат.выр, Впрк- критическая выручка от продаж, Впр - выручка от продаж, ФЗ постоянные(фиксированные) затраты, МДед -марж.доход единицы(цена реализации ед. -  переменные затраты ед) УПЗ - средний уровень переменных затрат ( УПЗ  = ПЗ : Впр), УМД – средний уровень маржинального дохода (УМД = МД : Впр).ПЗ - переменные затраты., МД-маржинальный доход, Ппр - прибыль от продаж
93 Запас финансовой прочности: понятие, расчет, значение, оценка Важной характеристикой оценки уровня безубыточности является запас финансовой прочности (или безопасности), величина которого имеет важное значение для реализации политики управления прибылью. Данный показатель выражает размер диапазона, в пределах которого предприятие может сокращать объемы продукции или  выручки, продолжая получать положительный финансовый результат – прибыль от продаж. Величина запаса финансовой прочности (ЗФП),может быть определена: 

а) в денежном выражении как разность между фактически полученной выручкой (Впр) и выручкой в точке безубыточности (Впрк):   ЗФП = Впр – Впрк

в натуральном выражении: 

ЗФП=qпр-qk, где  qпр объем продаж в нар.выраж-и qk - критический объем в натуральном выражении.

б) в относительном выражении (в процентах):


[image: image1.wmf]100

Впр

Впрк

Впр

×

-


Эта величина показывает, на сколько процентов может снизиться объем реализации, чтобы предприятию удалось избежать убытка.
Чем выше уровень запаса, тем более устойчивым является положение предприятия. Чем ниже точка безубыточности, тем легче предприятию справиться со сложностями в случае падения спроса на продукцию, т.к. у него высок запас финансовой прочности: то есть при снижении объемов реализации предприятие достаточно устойчиво будет продолжать получать прибыль от продаж. Запас прочности быстро изменяется вблизи точки безубыточности и все медленнее по мере удаления от нее.
Графически можно представить запас финансовой прочности на основе построения графика для определения точки безубыточности:

ден.ед

                                        Впр
                  ЗФП            ФЗ+ПЗ

Впрк

                                         ПЗ

                                        ФЗ

                        qk            объем пр-ции

продажная цена за единицу продукции должна быть постоянна для всего предсказуемого диапазона производственной Дея-ти, б)все затраты должны подразделяться на постоянные и переменные; в)величина переменных затрат на единицу пр-ции должна оставаться постоянной; г) д.б. только один вид продукции или одна постоян​ная структура продаж; д) товарно-материальные запасы не должны существенно разли​чаться в зависимости от периода; е) объем производства должен оставаться единственным фактором, влияющим на величину переменных затрат. Операц. рычаг (леверидж) = Марж. доход/Приб. = (Выр.-Перем. зат.)/( Выр.-Перем. зат.-Пост. зат.)

94 Экон-кие факторы, влияющие на величину прибыли: перечень, характ-ка, расчет влияния.  Для сознательного и целенаправленного принятия организационно-технических и хозяйственно-управленческих решений по наращиванию прибыли необходимо, прежде всего, классифицировать факторы роста прибыли и параметры, количественная оценка которых позволяет оценить их влияние на этот процесс. Все факторы можно разделить на две группы — внешние и внутренние. К внешним факторам относятся: • рыночно-конъюнктурные (диверсификация деятельности организации, повышение конкурентоспособности в оказании услуг, организация эффективной рекламы новых видов продукции, уровень развития внешнеэкономических связей, изменение тарифов и цен на поставляемые продукцию и услуги в результате инфляции); • хозяйственно-правовые и административные факторы (налогообложение, правовые акты, постановления и положения, регламентирующие деятельность организации, государственное регулирование тарифов и цен). Внутренними факторами являются:• материально-технические (использование прогрессивных и экономичных предметов труда, производительного технологического оборудования, проведение модернизации и реконструкции материально-технической базы производствах

• организационно-управленческие (освоение новых, более совершенных видов продукции и услуг, разработка стратегии и тактики деятельности и развития организации, информационное обеспечение процессов принятия решения); • экономические (финансовое планирование деятельности организации, анализ и поиск внутренних резервов роста прибыли, экономическое стимулирование производства, налоговое планирование); • социальные (повышение квалификации работников, улучшение условий труда, организация оздоровления и отдыха работников). Количественную оценку перечисленных факторов проводят с помощью ряда параметров, основными из которых являются: • изменение отпускных цен на реализованную продукцию; • изменение объемов продукции (по базовой себестоимости); • изменение в структуре реализации продукции; • экономия от снижения себестоимости продукции; • изменение себестоимости за счет структурных сдвигов; • изменение цен на материалы и тарифов на услуги; • изменение цен на 1 рубль продукции. На величину прибыли воздействует также эффект производственного и финансового рычага. Эффект производственного (операционного) рычага показывает, во сколько раз изменение прибыли опережает темпы прироста объема реализации. Увеличение прибыли происходит за счет эффекта масштаба производства. При этом, чем вы-

ше доля постоянных расходов в общей сумме издержек, тем больше эффект производственного рычага. Эффект финансового рычага характеризует изменение прибыли при рациональном использовании заемных средств. Увеличение доли заемного капитала позволяет, при определенных условиях, снизить налогооблагаемую прибыль и налог на прибыль. Однако финансовый риск деятельности организации при этом возрастает.

 Влияние   факторов   может   быть   развернуто   по   каждому   слагаемому   прибыли. Из   этого следует,   что   все   факторы,   влияющие   на  полную  с/с реализованной продукции, сказываются также на прибыли от реализации и прибыли до налогообложения. Рассмотрим расчет влияния некоторых факторов на изменение прибыли. Общее изменение прибыли от продаж в результате совокупного влияния всех факторов по данным формы №2 «Отчет о прибылях и убытках» исчисляется как разность за 2 аналогичных периода: (изменение ∆) ∆П = Потч.г. - Пбаз.г. = П1 – П0. 

На изменение прибыли оказывают влияние следующие факторы: 1.Изменение объема продаж (при неизменной с/с). Влияние на прибыль этого фактора опред-ся по формуле (в оценке по базовой с/с) - (П(q))   ∆ П(q) =П0(1-К1), где К1 - коэффициент роста объема продаж.  Он м. рассчитываться как отношение факт-кого объема продаж отч.г. к факт-ому объему продаж пред.г. Но чаще всего К1 рассчитывается через показатели с/с реализованной продукции (К1 = фактическая с/с реализованной продукции за отч. период в ценах и тарифах базисного периода (S1,0): с/с базисного периода(S0). 2.Второй фактор - Изменение цен на реал-ную пр-цию. Влияние этого фактора опр-тся по формуле: ∆ П(р) = ∑ p1 x q1 - ∑ р0 х q1, где ∑p1 х q1 - реализация в отчетном году в ценах отчетного года (р - цена ед. продукции , q - количество изделий) ∑ р0 х q1 - реализация отчетного года в ценах базисного года. 3.Третий фактор - изменение в объеме продукции, обусловленные изменениями в структуре продаж (ассортимент). Влияние этого фактора опр-тся по формуле: 

∆ П (ас) = П0 х (Кз - К1),  где Кз = (p1q0) : (p0q0) т.е. отношение реализации в отч. периоде по ценам базисного года к реализации базисного периода. 4.Следующий фактор - влияние на прибыль экономии от снижения себестоимости продукции: ∆ П(s)=S1,0 - S1, где S1,0 то себестоимость реализованной продукции отчетного периода в ценах и условиях базисного, а S1 это фактическая себестоимость реализации отчетного периода. 5.Влияние на прибыль изменений себестоимости за счет сдвигов в составе(ассортименте) продукции рассчитывается: ∆ П(s ас)=S0*К2 - S1,0

К2 - коэффициент роста объема реализации в оценке по отпуск​ным ценам. K2 = q1p0 / q0p0

. Отдельными расчетами по данным бухучета определяется влияние на прибыль изменения цен на материалы и тарифы на услуги, а также другие факторы могут оказывать влияние на сумму изменения прибыли. Общая сумма всех факторных изменений дает общее изменение прибыли от реализации за отчетный период: 

 ∆П= П1-П0=∆Пq + ∆Пp + ∆Пас + ∆Пs + ∆Пs(ас) + ∆П6+∆П7(прочие факторы)

95 Влияние инфляции на фин. результаты: харак-ка, расчет, оценка. Инфляция означает обесценение денежной единицы, снижение ее покупательной способности. Различают инфляцию открытую, которая проявляется в росте цен на товары, не обусловленном по​вышением их качества, и скрытую (подавленную), когда потреби​тель, несмотря на стабильность цен, не может приобрести товар по официальной цене из-за его дефицита.

Известно, что инфляция характер-ся обесценением нац-ной валюты и повышением уровня цен на все виды товаров и услуг. Инфляция может приводить как к позитивным так и к негативным последствиям. Позитивные последствия (при низком уровне инфляции): -рост активности владельцев капитала; -переток капитала из неэффективных (убыточных) сфер деят-ти в эффек-ные; 

Негативные последствия (при высоком уровне инфляции): -обесценивание доходов и поступлений; -искажение реальной стоимости капитала пред-тия, его доходов и прибыли; -сбои в процессе воспроизводства; -завышение роста потребности пред-тий в оборотных активах; и др. 

 При этом чем выше темпы инфляции, тем к большим искажениям данных отчетности и, следовательно, рез-тов анализа прибыли и фин-го состояния они приводят. Поэтому для повышения обоснованности выводов об эффективности реальных усилий менеджеров орг-ции по достижению наилучших показ-лей деят-ти в процессе анализа необходимо учитывать влияние инфляционного фактора на эти показатели.

Для учета инфляции используют: ●метод дисконтирования, когда объекты учета оцениваются с учетом покупательной стоимости денег; ●метод наращения, когда объекты учета оцениваются по текущей стоимости исходя из продажных цен на момент принятия решения; ●метод переоценки объектов имущества по курсу твердых валют.

Влияние инфляции на прибыль организации проявляется через ее расходы и доходы, а именно: -себестоимость  реализуемой  прод-ции занижается по сравнению с текущей стоимостью замещаемых матер-ных ресурсов, если их списание на пр-во осуществляется по методу ФИФО либо средней себес-сти; -выручка и, следовательно, прибыль оказываются завышенными, а некоторое обесценение выручки может наблюдаться в условиях кредитования покупателей прод-ции. Темпы инфляции измеряются с помощью индексов цен (соот​ношение совокупной стоимости определенного набора товаров и услуг (Т) в текущих (Р1) и базисных (Р0) ценах: 
Iинф = ∑T1 х  P1 / ∑T1  х  Р0

Инфляция оказывает существенное влияние на хоз-ю деят-ть орг-ции и, прежде всего на величину ее ден-х потоков. Для определения реальной величины ден-го потока расходов, выручки или прибыли необходимо разделить номиналь​ную величину этого потока на индекс инфляции.

В процессе инфляции цены на сырье, материалы, топливо рас​тут, соответственно растет номинальная величина финансовых по​требностей организации на эти цели. Вместе с тем при отсрочке платежей инфляция фактически уменьшает реальную цену приоб​ретения производственных запасов. Поэтому предприятие стремит​ся повысить средний срок кредит-й задолженности (в разум​ных пределах) и обеспечить превышение его над средним сроком дебит-й задолженности.

Если доходы и расходы в равной степени подвергаются инфляции, то покупательная способность рубля в их составе остается неизменной. Но если цены на ресурсы растут быстрее, чем цены на готовую продукцию, то реальная рентабельность производства падает.  В условиях инфляции растет риск получения фактического убытка вместо реальной или даже номинальной прибыли. Этот риск тем выше, чем больше удельный вес стоимости сырья в цене реализации готовой продукции и чем длительнее срок получения дохода от инвестированных средств. В условиях инфля​ции прибыль отвлекается на пополнение оборотных средств. Это толкает организацию на искажение прибыли и увеличе​ние отвлеченных средств, что в основном означает использование прибыли на цели распределения прибавочного продукта между соб​ственниками и работниками. Таким образом, увеличивается опас​ность того, что орг-ция не сможет сохранить свои фин-вые ресурсы на уровне, достаточном для восстановления потребленных основных и оборотных средств и укрепления фин-вой базы. Тогда в первую очередь решаются краткосрочные ин​тересы орг-ции. Возникает ситуация «проедания» капитала, невозможность и неспособность организа​ции накопить значительные ден-е ср-ва для инвестиций.

96 Анализ «качества» прибыли: объект, значение, процедура.
ДОП. Влияние учетной политики на фин-е рез-ты. Качество прибыли представляет собой характеристику структуры источников, формирующих эту прибыль: 1. Одним из первых  признаков повышения качества прибыли яв-ся увеличение удельного веса прибыли от продаж, как результата основной дея-ти, в сумме прибыли до налогообложения. 2. Другим признаком явл-ся повышение рентабельности продаж (Rпр = Ппр : Впр). 3. Следующим признаком является  опережающий рост выручки по сравнению с увеличением с/с, т.е. iВпр > iс, т.к. это свидетельствует об относительной экономии затрат и о снижении показателя затрат на рубль продукции  (iзр=(ic / iВпр)<1), что характеризует интенсивный путь увеличения прибыли от продаж. 4. Положительный вывод о качестве общей бухг-кой прибыли (до налогообложения) можно сделать, если по прочим результатам наблюдается соотношение: ∑прочих доходов > прочих расходов, что говорит об эффективности инвестиционной, финансовой дея-ти и внутрихозяйственного контроля. Если доля прибыли по прочим операциям увеличивается, то это может быть признаком диверсификации деятельности (инвестиционной и финансовой). 5. Если в динамике увеличивается доля чистой прибыли в т.ч. - нераспределенной, то это говорит о политике расширенного воспроизводства. 6. Отрицательно на качестве прибыли отражается необоснованный рост цен на продукцию. Поэтому важно оценить характер ценовой политики: соотношение темпов роста цен на продукцию и темпов роста цен и тарифов по статьям и элементам затрат. 7. Если расходы орг-ции растут быстрее доходов, то это отрицательно отражается на качестве прибыли. 
Важная роль в оценке качества прибыли отводится учетной политике: 1. порядку списания накладных расходов – управленческих (сч.26) и на продажу (сч.44): если они: а) полной суммой списываются на финансовые результаты, то это уменьшает прибыль от продаж; б) если они сначала списываются на основное производство (сч.20), то эти затраты распределяются между остатком НЗП и готовой продукцией, что увеличивает прибыль;  2. - методам оценки при списании ТМЦ на затраты: ФИФО (по с/с первых партий) – приводит к неоправданному снижению себестоимости, повышение стоимости остатков МПЗ, приводит к повышению прибыли. 3. по средней с/с – тот же результат. ЛИФО (по с/с последних партий) приводит к повышению с/с, снижению стоимости остатков МПЗ, Важная роль в оценке качества прибыли отводится учетной политике:

- порядку списания накладных расходов – управленческих (сч.26) и на продажу (сч.44): если они:

а) полной суммой списываются на финансовые результаты, то это уменьшает прибыль от продаж;

б) если они сначала списываются на основное производство (сч.20), то эти затраты распределяются между остатком НЗП и готовой продукцией, что увеличивает прибыль;  

- методам оценки при списании ТМЦ на затраты:
- методам начисления амортизации.

- порядку признания выручки (по отгрузке и кассовым методом), что влияет на реальность полученной прибыли через суммы выручки, поступившей на счета организации.

Сокращение дистанции между номинальной и реальной величиной прибыли, подкрепленное реальным притоком денежных средств, положительно отражается на качестве прибыли. Создание резервов предстоящих расходов и платежей позволяет уменьшить влияние на себестоимость и прибыль резких колебаний в уровне затрат из-за их неравномерного распределения в течение года.

97 Анализ использования прибыли: объект, значение, процедура. Прибыль является основным источником финансирования процесса развития бизнеса организации. Поэтому анализ порядка распределения  и использования прибыли является одной из задач анализа финансовых результатов. Механизм распределения регулируется государством и собственниками организации: государство определяет порядок отчисления налога на прибыль, а также  величину обязательных платежей в форме штрафов  и пени, уплачиваемых в бюджет за нарушение законодательства, в частности, НК; собственники распределение прибыли осуществляют на основе учредительных документов, финансовых планов и решений собрания акционеров.

 Анализ фактического распределения прибыли может проводиться на основе сведений, отраженных в формах бухгалтерской отчетности (Ф.2 и Ф.3) и данных аналитического учета по  счетам 99, 82 и 84. Из прибыли до налогообложения организация осуществляет уплату налога на прибыль  и других обязательных платежей. А оставшаяся часть прибыли, называемая чистой, может распределяться в соответствии с Уставом и решениями собственников по следующим направлениям с целью:

-  создания резервов и покрытия убытков;

-  увеличения уставного капитала;

-  погашения облигаций АО и осуществления выплат по ним;

-  осуществления выплат по акциям (дивидендов);

-  реинвестирования прибыли в расширение деятельности и укрепление материально-технической базы.

Последнее из направлений принято называть капитализацией прибыли, когда дополнительно полученная прибыль находит отражение в отчетности в виде некоторого актива ( увеличения нематериальных активов, основных средства и т .п.). Увеличение суммы этой части прибыли свидетельствует о росте имущественного потенциала организации, увеличении ее собственного капитала.

Помимо перечисленных направлений полученная прибыль может использоваться на социальные нужды и материальное поощрение работников организации. В соответствии с действующим порядком ведения бухгалтерского учета такие расходы могут  включаться в себестоимость продукции, либо  относиться на прочие расходы. Уставом акционерного общества может быть предусмотрено формирование из чистой прибыли специального фонда акционирования работников, средства которого используются для приобретения акций общества, продаваемых его акционерами, а также последующего размещения акций среди работников. Если собственники (акционеры) приняли  решение о создании каких-либо целевых фондов, то они  должны рассматриваться как часть резервного капитала.

Таким образом, анализ структуры и динамики распределения и  использования прибыли по всем охарактеризованным направлениям позволяет делать выводы:

- о характере политики расширения деятельности  (по величине и динамике нераспределенной прибыли);

- о политике страхования рисков (по величине и динамике создаваемых резервов);

- о содержании дивидендной политики (по величине и динамике прибыли, направленной на выплату дивидендов);

-  о реализации социальной политики, направленной на создание стабильного коллектива (по величине и динамике выплат социального характера).

98 Анализ уровня и динамики финансовых результатов по данным отчетности: объект, значение, процедура Анализ уровня и динамики финансовых результатов целесообразно начать с чтения отчетности, в ходе которого можно определить основные тенденции деятельности организации и структурные сдвиги в ее развитии. У нормально развивающейся орг-ции из года в год будет отмечаться положительная динамика основных показателей. Сокращение абсолютных значений статей требует углубленного анализа. За базисный период принимаются, как правило, данные на начало года или другого периода. При первом чтении отчетности очень полезно обратить внимание на соотношение темпов роста прибыли (Тпр), реализации (Тр) и активов (Так), выражающееся следующим неравенством: Тпр>Тр>Так>100%. Т.о, прибыль орг-ции должна возрастать более быстрыми темпами, чем реализация, темпы роста которой должны быть выше, чем темпы роста активов, а они в свою очередь должны превышать 100%. Если это условие постоянно не выполняется, то в перспективе орг-ция может испытать финансовые затруднения. 
Для  проведения  анализа  на основе Ф.2 – Отчет о прибылях и убытках и разд.1 формы № 3 – Отчет об изменениях капитала строятся   аналитические   таблицы,   в   которых   абсолютные показатели указываются в динамике, дополняются абсолютными и относительными отклонениями, изучается структура финансовых результатов, рассчитываются темпы роста или прироста каждой статьи. Используют горизонтальный, вертикальный и трендовый   методы анализа. Данные таких таблиц позволяют решать ряд задач анализа:1. Изучить динамику прибыли до налогообложения в целом и ее составных элементов. Целесообразно, чтобы в динамике данный показатель увеличивался.

2. Оценить вклад каждого показателя в формирование прибыли до налогообложения. В этом случае ориентиром является увеличение и преобладание в общем приросте прибыли до налогообложения суммы прибыли от продаж.

3. Изучить изменения в структуре прибыли, что позволяет дополнить выводы о роли отдельных направлений деятельности в формировании общего финансового результата.

4. сделать вывод о воспроизводственной политике организации (по величине, уд.весу и темпам роста чистой прибыли).

Если темпы роста чистой прибыли  (или прибыли до налогообложения) < темпов роста прибыли от продаж, то это свидетельствует о возрастании  роли основной деятельности в формировании общего финансового результата. Повышение темпов роста прибыли по прочим операциям может свидетельствовать об активизации инвестиционной и финансовой деятельности, а также повышении эффективности внутрихозяйственного контроля.

 Проведение внутрихозяйственного анализа по данным аналитического учета на счете 91 позволяет  конкретизировать причины изменения финансовых результатов  по инвестиционной, финансовой деятельности, а также по оценке состояния внутрихозяйственного контроля. Каждое из этих направлений управленческой деятельности должно приносить дополнительную прибыль. Так, превышение расходов над доходами по внереализационным  операциям  ( от списания недостач материальных ценностей, убытков прошлых лет, выявленных в отчетном году, от списания своевременно не истребованной дебиторской задолженности и т.д.), приводящее к убыткам  является признакам ослабления контроля за  соблюдением производственно-финансовой и расчетной дисциплины (штрафы уплаченные, списание безнадежной дебиторской задолженности и т.п.). Наличие убытков по каждому из элементов прибыли требует установления их причин.
99 Факторный анализ приб. от продажи прод.: объект, значение, процедура. Главным объектом факторного анализа является прибыль от продаж.

Начать анализ целесообразно с изучения изменений в формирующих эту прибыль показателях (факторов первого порядка): выручке от продаж-брутто, НДС, акцизах, затратах на производство и реализацию продукции, расходах на продажу, управленческих расходах.

Для этого по данным бухгалтерского учета может быть составлена следующая таблица:

Пок-ли] Баз.период]Отчет-й пер-д]Изм-е]

                   ∑  ;  %       ∑  ;  %            ∑  ; %

Выручка от продажи-брутто

НДС

Акцизы

Другие аналогичные платежи

Себ-ть пр-ва реал-й прод-ции

Расходы на продажу

Управленческие расходы

Прибыль от продаж

Изучение данных такой таблицы позволяет сделать предварительные выводы о роли выручки и затрат в формировании прибыли от продаж. Для этого следует обратить внимание на:

-изменение удельного веса "затратных" показателей в выручке, что может свидетельствовать об изменении рентабельности продаж;

-соотношение себестоимости продаж и прибыли,  на основе которого можно оценить уровень и динамику рентабельности затрат (или продукции);

-соотношение темпов изменения выручки и полной себестоимости, включая расходы на продажу и управленческие.

        Если в динамике увеличивается удельный вес затрат в выручке, а темпы их роста опережают темпы роста выручки, то это свидетельствует о неоптимальной политике управления прибылью.

      Дальнейший анализ прибыли от продаж должен быть направлен на выявление и оценку влияния конкретных факторов ее изменения и резервов возможного увеличения. Такими факторами являются: объем, структура, себестоимость продукции, цены на нее, ставки и тарифы на услуги в составе накладных расходов, прочие причины.

Содержание методики факторного анализа и степень ее детализации зависят от особенностей производства (выпуск разнообразных видов продукции, т.е. широкой номенклатуры; либо монопродуктовая деятельность); возможностей  информационного обеспечения анализа.

В условиях многономенклатурного производства помимо показателей, приведенных ранее в таблице, необходимо располагать для анализа сведениями о динамике цен на продукцию и на ресурсы, используемые в процессе производства и реализации этой продукции. 
Методы факторного анализа прибыли от продаж:

1. Внешний анализ по Ф.2 : (Впр-выручка от продаж, П-прибыль от продаж, Rпр-рентабельность продаж , себестоимость реализованной продукции (Сп), - управленческие расходы (УР),- коммерческие расходы (КР)) 

а) П = Впр∙ Rпр, ΔП(Впр) = ΔВпр ∙ Rпр0 ,ΔП(R) = Впр1 ∙ ΔRпр

б) П = Впр – Сп – УР – Кр 

+ ΔВпр → +ΔП

+ ΔСп

+ΔУР         → - ΔП   

+ΔКР

2. Внутренний анализ. (объем реализованной продукции (q), структура продукции (d), цена на продукции р(прод), себестоимость реализованной продукции (С), изменение цен на продукцию (Iр(прод)); об изменении цен, ставок оплаты и тарифов по статьям затрат (Iр(затр)))

а) П = Впр – С

Впр01 = Впр1 : Iр(прод)   Ip(прод)=р1/р0

С01 = С1 : Iр(затр)              П01 =Впр01– С01

б) Δ П = П1 – П0, в том числе:

ΔПq = П0 ∙ [(Впр01 : Впр0) -1)] 

ΔПd = (П01 – П0) – ΔПq
ΔПр(прод) =Впр1- Впр01

ΔПс =С1- С01

100 Фактор-й анализ прибыли до налогооблож.: объект, значение, процедура. Прибыль до налогообложения учитывает фин. рез-ты от реал-ции прод-ции, прочей реализации, внереализационных операций. Инф-ция о ней обобщается на счете 99, именно поэтому данный показатель часто называют бух-кой прибылью, то есть фин-вым рез-том, выявляемым по данным бух-го учета. Основными задачами анализа прибыли до налогообложения являются: оценка плана (прогноза) прибыли; изучение состава и структуры прибыли в динамике; выявление   и   колич-ное   измерение   влияния   факторов,   формирующих прибыль; выявление резервов роста прибыли; разработка    рекомендаций    по    наиболее   эффект-му   формированию и использованию прибыли с учетом перспектив развития орг-ции. В процессе анализа изучают состав и динамику прибыли отчетного года; устанавливают факторы, опред-щие уровень прибыли; оценивают влияние выделенных факторов. На общий фин. результат (прибыль до налогообл.) влияет большое кол-тво факторов, которые можно разделить на 3 группы. 1. Факторы 1го порядка - это элементы, входящие в расчетную формулу прибыли до налогообложения: прибыль от продаж, прибыль от прочей реализации, прибыль от прочих операций и внереализационных операций.  2.  Факторы 2 порядка. В данном случае рассматриваются причины изменения каждого элемента, входящего в общую формулу расчета хоз. рез-та: объем реализ-ной прод-ции, структура реализ-й. прод-ции, полная с/с реализ-й. прод-ции, цены на продукцию, доходы по ЦенБум-м и от долевого участия, штрафы, пени, прибыль и убытки прошлых лет, поступления списанной дебит-ой задолж-ти, безвозмездная помощь. 3. Факторы 3 порядка,   или первичные факторы, т.е. состояние   материально-технической базы п/п или организ.-тех. уровень п/п: завышение цен, нарушение стандартов, технологии произ-ва, изменение конъюнктуры рынка. Выполнение плана прибыли в значительной степени зависит от фин. результатов деят., не связанных с реализацией продукции. Это прежде всего операц-е и внереал-ные доходы и расходы. В заключение анализа разрабатываются конкретные мероприятия, направленные на предупреждение и сокращение убытков и потерь от внереал-ных операций и увеличение прибыли от долгосрочных и краткосрочных фин. вложений. Факторный анализ прибыли до налогообл. позволяет оценить влияние на конечный фин. рез-тат факторов изменения фин. рез-та от основной и прочих видов деят-ти орг-ции. При получении отрицательных сальдо между операц. и внереал-ми дох.и расх. следует установить причины образования убытков. К примеру, причинами образования убытков от реал-ции имущества орг. могут явл. снижение их качества и потребительских свойств вследствие бесхозяйственности.

Модель, отражающая механизм формирования прибыли до налогообложения (Пдно) во взаимосвязи с формирующими ее факторами – выручкой от продаж (Впр), неполной себес-тью реализ-ной продукции (Спр), управленч-ми расходами(УР), расходами на продажу (РП), прочими доходами (Дпроч) и прочими расходами (Рпроч), имеет следующий вид: Пдно = Впр – Спр – УР – РП + Дпроч – Рпроч

Анализ данного показателя можно осуществлять в 2 этапа:

1. Проанализировать влияние важнейших факторов на изменение прибыли от продаж: а) объема продаж - ∆Ппрq = ∑ (q1 – q0 ) ∙ p0; б) цен на продукцию -∆Ппрp = ∑ ( p1 – p0 ) ∙ q1; в) полной себестоимости продаж -∆Ппрс  = Спр1 – Спр0.
Кроме того по данным формы №2 «Отчет о прибылях и убытках» для анализа влияния на прибыль от продаж выручки от продаж (Впр) и рентабельности продаж (Rпр) можно использовать двухфакторную модель Ппр = Впр∙ Rпр.

2. Проанализировать влияние на прочие фин-е рез-ты инвестиционной деят-ти, фин-вой активности, состояния внутрихоз-ного контроля за расчетами с деловыми партнерами (дебиторами и кредиторами), а также сохранностью материальных ценностей.

Влияние данных факторов в зависимости от содержания хозяйственных операций определяется прямым путем по данным аналитического учета на счете 91: о доходах и расходах по вкладам в уставные капиталы других организаций, по совместной деятельности, по финансовым вложениям в ценные бумаги, о полученных и уплаченных штрафах, о выявленных потерях материальных ценностей, о своевременно не истребованной и списанной на убытки дебиторской задолженности с истекшим сроком исковой давности и т.п.

101 Факторный анализ чистой прибыли: объект, значение, процедура Для анализа финансовых результатов используется в первую очередь информация отчета о прибылях и убытках (ф. №2). Методика формирования показателей чистой (нераспределенной) прибыли раскрыта в плане счетов и находит  отражение в отчете о прибылях и убытках. Так, согласно требованиям ПБУ9/99 и ПБУ 10/99 в отчете выделены  4 раздела, характеризующих доходы и расходы по обычным видам деятельности, операционные, внереализационные  и чрезвычайные доходы и расходы организации. Первые 3 раздела формируют прибыль бухгалтерскую (стр 140,Ф2)

Рбух=Ррп+(ОД-ОР)+(ВнД-ВнР) , где Ррп-прибыль от продаж;  Од и ОР -  операционные доходы и расходы;  ВнД и ВнР -  внереализационные доходы и расходы.

Прибыль от обычной деятельности после налогообложения определяется как разность между бухгалтерской прибылью и налогом на прибыль и другими аналогичными платежами:

Род= Рбух- НП(налоговые платежи) ,

где Род- прибыль от обычной деятельности. Исходя из расчетной формулы прибыли от обычной деятельности факторами 1-го порядка, влияющие на ее величину являются:  - прибыль бухгалтерская (до налогообложения); - налог на прибыль и др. аналогичные платежи.

Факторы 2го порядка: -сумма налогооблагаемой прибыли; -ставка налога на прибыль;-суммы аналогичные налогу и других платежей; -изменения элементов формирующих массу бухгалтерской прибыли: (прибыль от продаж, сальдо операционных доходов и расходов, сальдо внереализационных доходов и расходов).

Следовательно, для проведения фактороного анализа чистой прибыли необходимо провести факторный анализ прибыли до налогообложения, добавить анализ факторов, влияющих на налоговые выплаты, получив тем самым суммарное факторное изменение чистой прибыли. 

Модель, отражающая механизм формирования прибыли до налогообложения (Пдно) во взаимосвязи с формирующими ее факторами – выручкой от продаж (Впр), неполной себес-тью реализ-ной продукции (Спр), управленч-ми расходами(УР), расходами на продажу (РП), прочими доходами (Дпроч) и прочими расходами (Рпроч), имеет следующий вид: Пдно = Впр – Спр – УР – РП + Дпроч – Рпроч

Анализ данного показателя можно осуществлять в 2 этапа:

2. Проанализировать влияние важнейших факторов на изменение прибыли от продаж: а) объема продаж - ∆Ппрq = ∑ (q1 – q0 ) ∙ p0; б) цен на продукцию -∆Ппрp = ∑ ( p1 – p0 ) ∙ q1; в) полной себестоимости продаж -∆Ппрс  = Спр1 – Спр0.
Кроме того по данным формы №2 «Отчет о прибылях и убытках» для анализа влияния на прибыль от продаж выручки от продаж (Впр) и рентабельности продаж (Rпр) можно использовать двухфакторную модель Ппр = Впр∙ Rпр.

2. Проанализировать влияние на прочие фин-е рез-ты инвестиционной деят-ти, фин-вой активности, состояния внутрихоз-ного контроля за расчетами с деловыми партнерами (дебиторами и кредиторами), а также сохранностью материальных ценностей.

Влияние данных факторов в зависимости от содержания хозяйственных операций определяется прямым путем по данным аналитического учета на счете 91: о доходах и расходах по вкладам в уставные капиталы других организаций, по совместной деятельности, по финансовым вложениям в ценные бумаги, о полученных и уплаченных штрафах, о выявленных потерях материальных ценностей, о своевременно не истребованной и списанной на убытки дебиторской задолженности с истекшим сроком исковой давности и т.п.

Далее может проводиться анализ использования чистой прибыли: Направления использования ЧП определяются орг. самостоятельно. За ее счет создается резервный капитал; происходит образование фондов накопления и фондов потребления (если это предусмотрено учредит. докум. или УП п/п); производятся выплаты дивидендов, соц. выплаты работникам и перечисления на благотвор. цели и иные выплаты. В ходе анализа использования прибыли рассчитываются коэффициент капитализации, темпы устойчивого роста собств. капитала и коэффициент потребления прибыли. Коэффициент капитализации прибыли – отношение суммы средств, направленных в резервный фонд и фонд накопления, к сумме ЧП. Коэффициент потребления прибыли – отношение суммы средств, направленных в фонд потребления, на выплату дивидендов, фонд социальной сферы и на благотворительность, к сумме ЧП. Темп роста собственного капитала – отношение разности между суммой ЧП и суммой потребленной прибыли к величине собственного капитала.

 Анализ прочих финансовых результатов.   При анализе этой группы финансовых результатов следует руководствоваться ПБУ 9/99 и 10/99 с учетом изменений в этих документах, в 2007г., в которых раскрыто содержание прочих доходов и расходов. Величина прочих доходов и расходов преимущественно отражает результаты инвестиционной (приобретение либо продажа земельных участков, внеоборотных активов, операции по купле-продаже ценных бумаг других организаций, вклады в уставные капиталы других организаций и т.п.), финансовой (поступления от выпуска акций и облигаций, предоставление займов и погашение полученных, получение и погашение задолженности по кредитам и т.п.) деятельности , а также состояния внутрихозяйственного контроля ( прибыль либо убытки пошлых лет, выявленные в отчетном годы,  списание потерь от недостач матери альных ценностей, списание своевременно не истребованной дебиторской задолженности и.т.п.)

Для  изучения прочих финансовых результатов используют таблицы, отражающие состав каждой группы операций в базовом и отчетном периодах, изменение и темпы роста показателей. Данные таких таблиц позволяют сделать выводы:

· об изменении эффективности инвестиционной и финансовой активности, о чем могут свидетельствовать, например, динамика по суммам и сальдо доходов и расходов от операций, связанных с участием в совместной деятельности, сальдо процентов полученных либо уплаченных по кредитам и займам; увеличение прочих доходов за счет продажи или сдачи объектов имущества в аренду является одним из признаков неудовлетворительного финансового состояния, так как отражает результаты использования имущества не по прямому назначению;

- об    изменении    степени   контроля    за    соблюдением    хозяйственной дисциплины: основанием для этого служит величина и динамика штрафов полученных и уплаченных за нарушение условий договоров, суммы прибыли (либо убытков) прошлых лет, выявленных в отчетном году; списание убытков от потери материальных ценностей и т.п.;

-о  качестве  управления   расчетными   взаимоотношениями   с   деловыми партнерами, о чем свидетельствуют суммы дебиторской задолженности, списанной на убытки в связи с истечением срока исковой давности, а также кредиторской задолженности, увеличившей прибыль по этой же причине.

Конкретные причины изменений следует выявить по каждому составному элементу прочих финансовых результатов. Так, изменение сумм полученных и уплаченных штрафов может происходить как в результате нарушения договорных обязательств со стороны деловых партнеров предприятия, так и в связи с ухудшением финансового контроля со стороны предприятия не только в отношении этих партнеров, но и своих  снабженческо-сбытовых служб.

Поэтому наряду с данными выше приведенной формы таблицы рекомендуется рассчитать и изучить уровень и динамику показателей, отражающих соотношения:

- штрафов полученных и уплаченных;

- процентов, полученных за предоставленные займы, и уплаченных за  пользование кредитами и займами;

- дивидендов, выплаченных и полученных;

- возмещений, полученных за причиненные убытки, и уплаченных другим организациям за аналогичные факты.

Для оценки эффективности наиболее существенных видов хозяйственных операций, используя данные аналитического учета по счетам продаж, прочих доходов и расходов, прибыли и убытков, доходов будущих периодов и другим, целесообразно исчислять качественные показатели, отражающие соотношение полученных доходов с понесенными расходами по этим операциям. Изучение уровня и динамики этих показателей дает возможность сделать вывод о том, насколько эффективны, например, такие операции, как вложения в уставные капиталы других организаций, покупка акций и облигаций, сдача имущества в аренду и другие. 

Кроме того, в связи с тем, что результаты от операций с ценными бумагами являются важным объектом внимания открытых акционерных обществ и организаций, занимающихся финансовыми вложениями, изучаются: курс акций, ценность одной акции, динамика дивидендов, дивидендный выход и другие.

    Таким образом, результаты анализа позволят выявить конкретные резервы  увеличения доходов по прочим финансовым результатам. 

Анализ и оценка дивидендного дохода на одну акцию. Одним из направлений использования прибыли является ее распределение между акционерами – т.е. выплата дивидендов. Размеры таких выплат в расчете на одну акцию позволяют делать выводы об инвестиционной привлекательности и рыночной активности акционерного общества. Эти размеры прежде всего определяются выбранным подходом к формированию дивидендной политики, которые условно можно подразделить на три основные группы:

1) консервативный, для которого характерны  остаточный принцип определения дивидендных выплат либо выплаты неизменных сумм а протяжении длительного периода;

2) умеренный (компромиссный), при котором обеспечиваются стабильные минимально гарантированные выплаты с надбавками в отдельные благоприятные периоды в зависимости от финансовых результатов;

3) агрессивный, для которого характерны установление долгосрочной нормы выплат по отношению к чистой прибыли и стабильное возрастание уровня дивидендных выплат в расчете на одну акцию.

Для обобщающей оценки рыночной активности акционерного общества используется показатель прибыль на акцию, сведения о котором должны отражаться в ф. №2 «Отчет о прибылях и убытках» в виде двух показателей:

- базовой прибыли (убытка) на одну акцию,

- разводненной прибыли (убытка) на одну акцию.

Величина базовой прибыли на акцию определяется следующим расчетом:

(Чистая прибыль отчетного года – сумма дивидендов по привилегированным акциям, начисленных в отчетном пероиоде) : Средневзвешенное число обыкновенных акций в обращении в течение отчетного периода.

Под разводнением прибыли понимают ее уменьшение (или увеличение убытка) за свет возможного в будущем выпуска дополнительных обыкновенных акций без  увеличения активов путем конвертации (замещения) всех конвертируемых ценных бумаг общества в обыкновенные акции (например, привилегированных акций и облигаций акционерного общества), либо при выполнении договоров купли-продажи обыкновенных акций у эмитента по цене ниже их рыночной стоимости.

 При расчете показателя разводненной прибыли на одну акцию  базовая прибыль увеличивается на суммы уменьшения выплат по привилегированным акциям, а также экономии в процентах по иным конвертируемым ценным бумагам. А средневзвешенное число обыкновенных акций корректируется с учетом возможного увеличения их количества.

Для обобщающей оценки дивидендной политики   используется совокупность показателей, среди которых наиболее важными являются следующие:

 Норма распределения (дивидендный выход),  определяемый как отношение суммы чистой прибыли, направленной на выплату дивидендов к общей величине чистой прибыли. Чем ниже значение данного показателя, те м большая часть прибыли реинвестируется в деятельность общества..

Дивидендный (текущий) доход на одну акцию, определяемый как отношение чистой прибыли, направленной на выплату дивидендов, к количеству акций в обращении.

Ставка дивиденда (дивидендная доходность), которая исчисляется в виде двух показателей:

- номинальная, как отношение дивиденда на одну акцию к   номинальной стоимости акции;

- текущая, как отношение дивиденда на одну акцию к рыночной стоимости акции.

Устойчивость ОАО на фондовом рынке выражают следующие соотношения:

- рыночная стоимость одной акции / прибыль на одну акцию;

- рыночная стоимость одной акции / номинальная стоимость акции.

Рыночная стоимость акции зависит от номинальной цены акции, номинальной ставки дивиденда и ставки ссудного процента ЦБ.

Методы анализа движения денежных потоков.1й.Анализ движения денежных потоков прямым методом. Этот метод, опирающийся на изучение данных формы №4, отражает результат операций по дебету и кредиту счетов учета денежных средств. Он позволяет изучить величину и структуру положительных (приток) и отрицательных (отток) денежных потоков, формирующихся в процессе осуществления каждого направления деятельности. С этой целью данные « Отчета о движении денежных средств» рекомендуется дополнить расчетными показателями. Применение данного метода позволяет сделать ряд выводов.

О вкладе каждого направления деятельности в формирование чистого денежного потока в каждом из сравниваемых периодов и об изменении этого вклада. С этой целью исчисляют соотношения чистого денежного потока по каждому виду деятельности (ЧДПi) и совокупного чистого денежного потока (СЧДП) по всем направлениям деятельности: Кс1= ЧДПi : СЧДП

О характере хозяйственных операций, приведших к отрицательному потоку. Для этого можно использовать соотношения между положительными (ПДПi) и отрицательными (ОДПi) по каждому виду деятельности: Кс2 = ПДПi : ОДПi

Эффективными являются те операции, по которым Кс2 >1

Кроме того, для подтверждения выводов о способности организации продолжать свою деятельность и погашать обязательства исчисляют коэффициенты общей платежеспособности (Коп) за прошлый и отчетный периоды по формуле:

Коп = (ДСн + СПДП) /  СОДП 

или Коп = ДСк : ДСн,                                                                   

где ДСн и ДСк – остаток денежных средств на начало и конец периода,

СПДП, СОДП – совокупный положительный и отрицательный денежный поток по всем видам деятельности,

Платежеспособность орг-ции признается обеспеченной, если значения Коп ≥ 1

2й. Анализ движения денежных потоков косвенным методом.Косвенный метод анализа дает возможность установить причины расхождения между величиной прибыли организации и изменением денежных средств. При использовании этого метода финансовый результат деятельности (чистая прибыль) преобразуется с помощью корректировок в величину изменения чистого денежного потока. Осуществление корректировок требует учета ряда факторов:

- признание расходов и доходов в том учетном периоде, в котором они были начислены, независимо от реального движения денег (наличие расх-в будущих периодов, отложенных платежей);

- увеличение денежных средств может происходить не только за счет собственных источников (прибыли), но и заемных (например, получение кредитов);

- приобретение долгосрочных активов не отражается на прибыли, а их продажа меняет финансовый результат;

- операции по "начислению" влияют на величину фин-го рез-та, хотя и не сопровождаются движением ден-х ср-в;

- накапливание материально-производ-х запасов сопровождается оттоком ден-х ср-в, при этом величина фин-го результата не изменяется.

При анализе косв-м методом исходят из того, что изменения в статьях баланса по-разному влияют на ден-е потоки .

Маржинальный анализ прибыли. Оперативный контроль за прибылью требует пристального внимания по отношению к постоянным затратам: лишь только после их покрытия суммами доходов от реализации можно ожидать получения прибыли.Исходя из деления затрат в зависимости от изменения объема продукции на переменные и постоянные (фиксированные), модель прибыли (П) может быть представлена в следующих вариантах:

а) П = ВР · УМД – ФЗ, 

где УМД = (∑ МД) / ВР 

б) П = Σqi · (pi – vi) – ФЗ

Используя метод цепных подстановок, можно проанализировать влияние на изменение прибыли следующих факторов: По модели А: выручки от  продаж, среднего уровня маржинального дохода,          постоянных затрат. По модели Б: объема продаж, цен на продукцию,  удельных переменных затрат, постоянных затрат. Для учета влияния структурных сдвигов в составе продукции модель А преобразуется следующим образом:

УМД = ∑УМДi  * di,

 Где УМДi - средний уровень маржинального дохода в выручке (либо цене по i-му виду продукции);di, - доля i-го вида продукции в общей сумме выручки.

При этом: di =  (qi * pi) / (∑(qi * pi)); 
УМДi  = (pi-vi) / (pi) 

Тогда: П = ВР · ∑ ((pi-vi)/(pi) * di) - ФЗ = ∑(qi * pi) * ∑ ((pi-vi)/(pi) * di) - ФЗ

Данная модель позволяет изучить влияние на прибыль: объема продаж (qi), структуры продукции (di), цен реализации (pi), удельных переменных затрат (vi), постоянных затрат (ФЗ). 

102 Фин-ые показатели использования ОС: перечень, характ-ка, методики анализа . Расчет и оценка эк. эффектив-и. использ-я ОС. Основные средства - активы, используемые орг-цией в производственно-хоз-ой деят-ти (производство + управление) в течение длит-го времени и приносящие ей экономич-е выгоды: здания, сооружения, рабочие и силовые машины и оборудование, измерительные и регулирующие приборы, вычислительная техника, трансп-е средства, инструмент, произв-ный и хоз-ный инвентарь, рабочий и продуктивный скот, многолетние насаждения.

Изменение их стоимости определяется:

а)  по данным баланса-по остат-й сто-ти

б)  по ф.5,- по первонач-й стоимости

Структура ОС наиболее полно представлена в ф.5. Ее изучение дает возможность получить представление об особенностях пред-тия в зависимости от того, какая группа ОС преобладает.

Для обобщающей характер-ки эффективности использ-я осн-х фондов служат показатели фондоотдачи, фондоемкости, рентабельности фондов, удельных капитальных вложений на один рубль прироста продукции', рассчитывается также относительная экономия (дополнительная потребность), возникающая в рез-те изменения объема произв-ва прод-ции. Качественные показатели использования основных производственных средств: фондоотдача, фондоемкость, амортизациоотдача и амортизациоемкости. В процессе анализа изучаются динамика перечисленных показателей, выполнение плана по их уровню, проводятся межхозяйственные сравнения. С целью более глубокого анализа эффект-ти использ-я основных фондов показатель фондоотдачи определяется по всем основным фондам, фондам производственного назначения, активной их части (машинам и оборудованию). Показатель фондоотдачи (Фот) характеризует объем пр-ва(или реал-ции) прод-ции— ВП, приходящейся на рубль среднегодовой стоимости основных фондов (ОФср):   Фот= ВП / ОФср

Показатель фондоотдачи может быть определен как в целом по всей массе основных произв-ных фондов пред-тия, так и по их активной части. При расчете показ-лей фондоотдачи исходные данные приводят в сопоставимый вид. Объем продукции корректируется на изменение оптовых цен и структурных сдвигов, а стоимость основных фондов — на их переоценку.

Кроме того, рассчитываются и др. пок-ли: фондоемкость, обратный показатель фондоотдачи: Фе= ОФср / ВП , 

Фондорентабельность, как отношение прибыли к среднегодовой стоимости основных средств: Rф = Пр / ОФср.  . 

Рост фондоотдачи  ведет к относит-й экономии произв-ных основных фондов  и к увеличению объема выпускаемой продукции. Следствием повышения эффект-сти использ-я ОС является их условная экономия (относит-е высвобождение) : ∆ОФотн = ОФср1 - ОФср0 * Iвп, 

где Iвп – темп роста продукции (выпущенной или реализ-ной). По итогам расчета могут быть получены. следующие результаты:

        + , если. ОФср1 > ОФср0 ∙ Iвп,  то это означает доп-ное вовлечение в хоз-ный оборот ОС, что свидетельствует об ухудшении их использования.

        -  , если. ОФср1 < ОФср0 ∙ Iвп , это означает условную экономию (высвобождение) ОС, что говорит о повышении эффективности их использования. Фондоотдача и фондорентабельность важные обобщающие показ-ли, отражающие вклад ОС в рез-ты деят-ти.

На уровень и динамику фондоотдачи влияют: - материально-техническая база производства: состояние и прогрессивность техники и технологии, качество используемых материалов, конструктивные особенности продукции и т.п.;

- инфляционные процессы: динамика цен на основные средства и на продукцию;- организационные факторы: организация производства, труда и управления;- объем и структура выпускаемой  продукции, ее конкурентоспособность на рынке; состояние спроса на продукцию.

Использование основных фондов является эффективным, если относительный прирост физического объема продукции или прибыли превышает относительный прирост стоимости основных фондов за анализируемый период. Анализ должен завершаться обобщением резервов роста фондоотдачи.

104 Расчет относительного отклонения (экономии или перерасхода) основных средств Основные средства - активы, используемые орг-цией в производственно-хоз-ой деят-ти (производство + управление) в течение длит-го времени и приносящие ей экономич-е выгоды: здания, сооружения, рабочие и силовые машины и оборудование, измерительные и регулирующие приборы, вычислительная техника, трансп-е средства, инструмент, произв-ный и хоз-ный инвентарь, рабочий и продуктивный скот, многолетние насаждения.

Изменение их стоимости определяется:

а)  по данным баланса-по остат-й сто-ти

б)  по ф.5,- по первонач-й стоимости

Структура ОС наиболее полно представлена в ф.5. Ее изучение дает возможность получить представление об особенностях пред-тия в зависимости от того, какая группа ОС преобладает.

Для обобщающей характер-ки эффективности использ-я основных фондов служат показатели фондоотдачи, фондоемкости, рентабельности фондов, удельных капитальных вложений на один рубль прироста продукции', рассчитывается также относительная экономия (дополнительная потребность), возникающая в рез-те изменения объема произв-ва прод-ции. Качественные показатели использования основных производственных средств: фондоотдача, фондоемкость, амортизациоотдача и амортизациоемкости.
Рост фондоотдачи (снижение фондоемкости) ведет к относительной экономии производственных основных фондов  и к увеличению объема выпускаемой продукции. Следствием повышения эффективности использования основных средств является их условная экономия (относительное высвобождение) :

∆ОФотн = ОФср1 - ОФср0 * Iвп, 

где Iвп – темп роста продукции (выпущенной или реализованной). По итогам расчета могут быть получены. следующие результаты:

        + , если. ОФср1 > ОФср0 ∙ Iвп,  то это означает дополнительное вовлечение в хозяйственный оборот основных средств, что свидетельствует об ухудшении их использования.

        -  , если. ОФср1 < ОФср0 ∙ Iвп , это означает условную экономию (высвобождение) ОС, что говорит о повышении эффективности их использования. Дальнейший анализ полученных результатов может проводить в двух направлениях:

1) в случае повышения фондоемкости и увеличения потребности в фондах организация должна проанализировать причины это увеличения (снижение объемов продукции и ухудшение загрузки оборудования, рост его стоимости, допустим, в результате его переоценки и т.п.) и определить источники покрытия этой дополнительной потребности;
2) в случае снижения фондоемкости и уменьшения потребности в основных фондах необходимо установить, не появится ли в этом случае излишнее или недозагруженное оборудование. В обоих случаях — это увеличение себестоимости продукции в части постоянных затрат, а следовательно, снижение прибыли.
107 Влияние фондоемкости продукции на приращение рентабельности активов организации: характеристика, расчет, оценка      На уровень и динамику показателей рентабельности оказывает влияние совокупность факторов: уровень организации производства и управления; структура капитала и его источников; степень использования производственных ресурсов; объем, качество и структура продукции; затраты на производство и себестоимость изделий; прибыль по видам деятельности и направление ее использования. Фондоемкость показывает долю стоимости основных производственных фондов, приходящихся на каждый рубль выпускаемой(реализуемой) продукции.  Фе = ОФср / ВП, ОФср - средняя стоимость основных фондов за период, ВП-выручка от продаж. Рентабельность   активов  тем  выше,   чем  выше  прибыльность продукции; чем ниже фондоемкость фондов (выше фондоотдача); чем выше скорость оборота оборотных средств; чем ниже затраты на 1 рубль продукции. Анализ рентабельности активов выявляет степень интенсификации производства и повышения хозяйственной деятельности предприятия. Рентабельность активов характеризуется соотношением: Rа=Пр/А = , где  П  -  балансовая  прибыль, А-активы предприятия. 

Влияние фондоемкости на приращение рентабельности активов. Искомую формулу, в которой присутствует показатель фондоемкости, дает моделирование формулы рентабельности активов:

Rа = ПР / А =ПР / (ОФ +ОА) =

= (ПР / РП) : [(ОФ + ОА) / РП]= Rпр : (Фе + Кз), 

где Rпа - рентабельность производственных активов; А - среднегодовая стоимость производственных активов; Rпр - рентабельность продаж; Фе - фондоемкость; Кз - коэффициент закрепления оборотных средств. ОФ-основные производственные фонды, ОА-оборотные активы организации.

Еще более полную 5ти факторную модель влияния факторов на рентабельность активов разработал Шеремет: 
Пр/А = 1-(Спр/РП) / (ОФ/РП) + (ОА/РП) = 1 – ((Отр/РП) + (M/РП) + (Ам/РП)) / (ОФ/РП) + (ОА/РП) , где Спр себестоимость продукции, Отр-оплата труда, Отр/РП-оплатоемкость или трудоемкость, М-материалы, М/РП-материалоемкость, Ам-амортизационные отчисления, Ам/РП-амортизациоемкость, 
Расчет влияния факторов можно провести способом цепных подстановок.

105, 106 Влияние фондоотдачи ОС на приращение объема пр-ции и прибыли: характеристика, расчет, оценка Основные производственные фонды (ОПФ) - это совокупность материальных ценностей, действующих   в   неизменной   натуральной   форме   в   течение   длительного   периода неоднократно участвующих в процессе производства и утрачивающих свою стоимость по частям по мере изнашивания. Степень     использования     ОПФ     характеризуется     показателями     фондоотдачи     и фондоемкости.   Фондоотдача   -   это   отношение   суммы   выработанной   продукции   к среднегодовой стоимости ОПФ, а фондоемкость - величина, обратная фондоотдаче.
Рост фондоотдачи  ведет к относит-й экономии произв-ных основных фондов  и к увеличению объема выпускаемой продукции. Следствием повышения эффект-сти использ-я ОС является их условная экономия (относит-е высвобождение). На уровень и динамику фондоотдачи влияют: - материально-техническая база производства: состояние и прогрессивность техники и технологии, качество используемых материалов, конструктивные особенности продукции и т.п.;

- инфляционные процессы: динамика цен на основные средства и на продукцию;- организационные факторы: организация производства, труда и управления;- объем и структура выпускаемой  продукции, ее конкурентоспособность на рынке; состояние спроса на продукцию.

Использование основных фондов является эффективным, если относительный прирост физического объема продукции или прибыли превышает относительный прирост стоимости основных фондов за анализируемый период.

Зависимость величины фондоотдачи и объема реализации продукции можно выразить следующей 2х факторной моделью:  

Впр = ОФср * (Впр/ОФср) = ОФср * Фот, где Впр - выручка от продаж, ОФср - среднегодовая стоимость основных фондов (экстенсивный фактор), Фот -фондоотдача (интенсивный фактор). Тогда, влияние изменений Фот можно вычислить с помощью одного из методов факторного анализа: (индексный метод)

а) влияние изменения величины основных фондов (∆Впр(оф)):
∆Впр(оф)= ∆ОФср х Фот0

б) влияние изменения фондоотдачи (∆Впр(Фот)):         ∆Впр(Фот)= ∆Фот х ОФср1

Зависимость величины фондоотдачи и прибыли от реализации продукции можно выразить следующей 3х факторной моделью:  

Прп= Врп * Rрп = ОФср * Фот * Rпр
Тогда, влияние изменений Фот можно вычислить с помощью одного из методов факторного анализа: (индексный метод)

а) влияние изменения величины основных фондов (∆Прп(оф)):

∆Прп(оф)= ∆ОФср * Фот0 * Rрп0
б) влияние изм-я фондоотдачи ∆Прп(Фот):   ∆Прп(Фот)= ОФср1 * ∆Фот * Rрп0

в) влияние изм-я рентаб-сти продаж ∆Прп(Rрп) = ОФср1 * Фот1 *∆Rрп
108, 110 Эффективность кап-ных вложений: понятие, расчет, оценка
Методы опред-я эфф-ти кап.влож. Капит-ные   вложения - это   долгосрочные   фин-вые    ср-тва, предназначенные для воспроизводства осн-х фондов. Кап-е вложения пред-я – это затраты на: строительно-монтажные работы при возведении зданий и сооружений; приобретение, монтаж и наладку машин и оборудования; проектно-изыскательные работы; содержание дирекции строящегося пред-тия; подготовку и переподготовку  кадров; и др. По  форме  они выступают как совокупность затрат на создание  новых,  а  также  техническое перевооружение,  реконструкцию  и  расширение  действующих  осн-х  фондов производ-го и воспроизвод-го  назначения. 

Эффективность кап-ных вложений в ОС зависит от многих факторов:1. Отдача кап-ных вложений. 2. Срок окупаемости капит-ных вложений. 3. Рентабельность.

4. Стабильность поступления средств от вложений и т.д.

Оценка эффективности предполагаемых кап-ных вложений требует:

1) сравнения вариантов вложений с точки зрения:  а) наибольшей экономичности; б) качества, надежности и конкурентоспособности продукции; в)  техники безопасности. 2)   наличия  достаточных  средств для  реализации  выбранного  варианта вложений.

Для   оценки  эффективности   инвестиций   используются  две  группы методов: 1. Для оценки эффективности вариантов технических решений краткосрочного характера без учета фактора времени исчисляют следующую систему показателей:

а) Сумму годовой экономии затрат, получаемой по внедряемому проекту:

годовые производственные затраты по базовому варианту - годовые производственные затраты по новому  варианту

б) Срок окупаемости вложений:

= сумма вложений / сумму среднегодовой ожидаемой прибыли

в) Рентабел-ть капитальных вложений:

Сумма среднегодовой прибыли / сумму капитальных вложений

г) Экономия приведенных затрат (3i) 

Зi = Ci + Ен Кi =>min
Зi- приведенные затраты по i-му варианту, Сi - себестоимость продукции по i-му варианту, Ен нормативные коэффициенты эффективности капитальных вложений (например 0,15-0,2), Кi капитальные вложения по i-му варианту.

Данная совокупность показателей может    использоваться при обосновании проектов не требующих длительных сроков внедрения (в этом случае не принимается во внимание фактор времени и динамика инфляции). 

2. Для оценки эффективности долгосрочных вложений, требующих учета факторов времени и инфляции исчисляют следующие основные показатели: 

а) Накопленную величину дисконтированного дохода (текущую стоимость денежных потоков, приведенный доход инвестиций) - PV
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где Pt - поступление доходов в t-том периоде n - число периодов r - ставка дисконтирования, по которой ден-е потоки приводятся к одному моменту времени (учитывает ежегодный %нт возврата).

б) Чистая приведенная стоимость проекта (чистая текущая стоимость проекта, чистый дисконтированный доход) — NPV,  NPV = PV - IC, где IC - начальная (исходная) сумма вложений 

NPV > О - проект следует принять 

NPV < О - проект следует отвергнуть 

NPV = О - проект нейтрален (на усмотрение принимающих решение).

Разность PV – NPV – нередко называют дисконтом проекта

в) Внутренняя норма рентабельности прибыли проекта- IRR:- это миним-я величина рентаб-ти, при которой вложенные ср-ва окупятся за планируемый срок реализации проекта: т.е. это такое значение ставки дисконтирования (r) при которой NPV = О, т.е. IRR = r.

В таком случае IRR следует сравнить с текущим значением стоимости капитала - т.е. источника финансирования проекта с учетом процентов по нему - СС.
И тогда, если

IRR > СС - то проект следует принять

IRR < СС - проект следует отвергнуть

IRR = СС - проект нейтрален

г) Индекс уровня рентабельности инвестиций (PI)  PI = PV : 1C
Если  PI > 1 - проект принимается

        PI < 1  - проект отвергается 

        PI = 1 - проект нейтрален

д) Срок окупаемости проекта (РВ)

Метод    его    расчета    зависит    от    равномерности    распределения ожидаемых доходов: если доход распределен по периодам равномерно, то:
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109 Эффективность фин-вых вложений: понятие расчет оценка. Фин-е вложения это одна из разновидностей инвестиций. Инвестиции-это долгосрочные вложения средств в активы пред-тия. Они отличаются от текущих издержек продолжительностью времени, на протяжении которого пред-тие получает эконом-й эффект.  В соответствии с положением по бух.учету «Учет фин-вых вложений» ПБУ 19(2002 к фин-вым вложениям орг-ции относятся гос-е и муниципальные ценные бумаги, ценные бумаги других орг-ций, в т.ч. долговые ценные бумаги, в которых дата и стоимость погашения определена (облигации, векселя); вклады в уставные  капиталы др-х орг-ций; предоставленные займы, депозитные вклады в кредитных орг-циях, и пр. 

Фин-вые вложения по длительности их срока  подразделяют:- на краткосрочные (приобретение акций, облигаций, залоговых свидетельств и  т.п). на короткий срок, не превышающий 1год путем участия в торгах на рынке ценных бумаг и получения с них доходов с целью диверсификации платежных ср-в пред-тия;

- на долгосрочные (вложения в УК других орг-ций, в совместную деятельность, строительство объектов недвижимости, вложения в конкретный инвестиционный проект) на срок более одного года, которые принято называть реальными или капитальными вложениями.

 Если для оценки  эффективности предполагаемых капитальных вложений требуется:1) сравнение вариантов вложений с точки зрения:  а) наибольшей экономичности; б) качества, надежности и конкурентоспособности продукции; в)  техники безопасности. 2) наличия  достаточных  средств для  реализации  выбранного  варианта вложений.

То для оценки эффективности финансовых вложений опираются на:

1)  результат сравнительной оценки доходов, планируемых к получению с разных вариантов вложений: например, купить ценную бумагу или вложить средства в банк на депозит;

2) оценку предпочтений по вариантам вложений: а)   либо - безопасность  вложений и стабильность получения дох-в;

б) либо - высокая доходность в условиях высокого риска.

Для высокой доходности вложений характерна высокая ликвидность инвестиционных ценностей: способность быстро и без потерь превращаться в наличные деньги. Т.о., между надежностью ценной бумаги и ее доходностью существует обратная связь.

Поэтому управление портфелем ценных бумаг должно строиться на оптимизации сочетания ценных бумаг с разным уровнем риска и дохода.

Определение сравнительных вариантов эффективности вложений производят по методам оценки эффективности вложений, учитывающих факторы времени и инфляции. Исчисляют следующие основные показатели: 

а) Накопленную величину дисконтированного дохода (текущую стоимость денежных потоков, приведенный доход инвестиций) - PV
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где Pt - поступление доходов в t-том периоде n - число периодов r - ставка дисконтирования, по которой ден-е потоки приводятся к одному моменту времени (учитывает ежегодный %нт возврата).

б) Чистая приведенная стоимость проекта (чистая текущая стоимость проекта, чистый дисконтированный доход) - NPV,  NPV = PV - IC, где IC - начальная (исходная) сумма вложений 

NPV > О - проект следует принять 

NPV < О - проект следует отвергнуть 

NPV = О - проект нейтрален (на усмотрение принимающих решение).

Разность PV – NPV – нередко называют дисконтом проекта

в) Внутренняя норма рентабельности прибыли проекта- IRR:- это миним-я величина рентаб-ти, при которой вложенные ср-ва окупятся за планируемый срок реализации проекта: т.е. это такое значение ставки дисконтирования (r) при которой NPV = О, т.е. IRR = r.

В таком случае IRR следует сравнить с текущим значением стоимости капитала - т.е. источника финансирования проекта с учетом процентов по нему - СС.
И тогда, если

IRR > СС - то проект следует принять

IRR < СС - проект следует отвергнуть

IRR = СС - проект нейтрален

г) Индекс уровня рентабельности инвестиций (PI)  PI = PV : 1C
Если  PI > 1 - проект принимается

        PI < 1  - проект отвергается 

        PI = 1 - проект нейтрален

д) Срок окупаемости проекта (РВ)

Метод    его    расчета    зависит    от    равномерности    распределения ожидаемых доходов: если доход распределен по периодам равномерно, то:
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111 Система показ-ей оценки эффективности инвестиций 
В основе принятия управленческих решений инвестиционного характера лежат оценка и сравнение объема предполагаемых инвестиций и будущих денежных поступлений. Поскольку сравниваемые показатели относятся к различным моментам времени, ключевой проблемой здесь  является проблема их сопоставимости. Инвестиции – это долгосрочные вложения средств в активы предприятия с последующим получением экономического эффекта.
Определение сравнительных вариантов эффективности вложений производят с помощью показателей, учитывающих факторы времени и инфляции: 

а) Накопленная величину дисконтированного дохода (текущая стоимость денежных потоков, приведенный доход инвестиций) - PV
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где Pt - поступление доходов в t-том периоде n - число периодов r - ставка дисконтирования, по которой ден-е потоки приводятся к одному моменту времени (учитывает ежегодный %нт возврата).

б) Чистая приведенная стоимость проекта (чистая текущая стоимость проекта, чистый дисконтированный доход) — NPV,  NPV = PV - IC, где IC - начальная (исходная) сумма вложений 

NPV > О - проект следует принять 

NPV < О - проект следует отвергнуть 

NPV = О - проект нейтрален (на усмотрение принимающих решение).

Разность PV – NPV – нередко называют дисконтом проекта

в) Внутренняя норма рентабельности прибыли проекта- IRR:- это миним-я величина рентаб-ти, при которой вложенные ср-ва окупятся за планируемый срок реализации проекта: т.е. это такое значение ставки дисконтирования (r) при которой NPV = О, т.е. IRR = r.

В таком случае IRR следует сравнить с текущим значением стоимости капитала - т.е. источника финансирования проекта с учетом процентов по нему - СС.
И тогда, если

IRR > СС - то проект следует принять

IRR < СС - проект следует отвергнуть

IRR = СС - проект нейтрален

г) Индекс уровня рентабельности инвестиций (PI)  PI = PV : 1C
Если  PI > 1 - проект принимается

        PI < 1  - проект отвергается 

        PI = 1 - проект нейтрален

д) Срок окупаемости проекта (РВ)

Метод    его    расчета    зависит    от    равномерности    распределения ожидаемых доходов: если доход распределен по периодам равномерно, то:
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112 Инвестиционная политика (анализ) орг.: понятие, объект, значение, методы.

Инвестиционная политика организации - составная часть экономической политики, проводимой  предприятием, в виде установления структуры и масштабов инвестиций, направлений их использования, источников получения, с учетом необходимости обновления основных средств и повышения их технического уровня. Инвестиционная деятельность предприятия наряду с организацией выпуска продукции является важнейшей составной частью его производственно-хозяйственной деятельности. Инвестиции осуществляются с целью совершенствования материальной и технической базы предприятия, повышения качества выпускаемой продукции, обновления ее ассортимента и номенклатуры, получения дополнительных источников дохода. Все это определяет стратегию инвестиционной деятельности, сочетающей, с одной стороны, затраты инвестиционных ресурсов, а с другой — получение результата. В этом состоит сущность инвестиций.

Инвестиционная политика предусматривает две основные возможности вложений: 

1. Портфельные;

Инвестиционный портфель коммерческих орг-ций представляет собой совокупность различных инвестиционных ценностей служащих для инвестиционной цели вкладчика. В портфель могут входить ценные бумаги одного типа в разные пред-тия или в различные виды разных ценных бумаг. При формировании инвестиционного портфеля учитывают как безопасность и доходность вложений, так и рост и ликвидность вложений. 

2. Реальные капиталообразующие или долгосрочные фин-вые вложения в конкретный долгосрочный проект.

По объектам вложений различают:

• инвестиции в имущество, которые прямо участвуют в производственном процессе орг-ции, т.е. инвестиции в оборудование, здания, запасы материалов;

• фин-вые инвестиции - приобретение акций, других ценных бумаг;

• нематериальные инвестиции — инвестиции в подготовку кадров, исследований, рекламу и др.
Инвестиционная политика организации рассматривает такие решения как: 

 1. Решения выбора — приобретать ли новые производ-е мощности или расширять существующие. В результате принятия таких решений производят инвестиции в имущество, оборудование и другие виды активов, вложения финансовых ресурсов в разработки новой продукции, в рыночные исследования, приобретения новых производственных мощностей и др.;

2. Решения замены - о замене существующих производ-ных мощностей новыми.

Для обоснования инвестиционной политики и оценки инвестиционных проектов используют финансовые показатели(методы):

• срок окупаемости (РВ);

• чистая текущая стоимость (NPV);

• внутренняя норма рентаб-ти (IRR);

• коэффициент рентабельности (PI)
и др..

При этом учитывается множество факторов: инфляция, стабильность поступлений средств от вложений, наличие др-х, более эффективных направлений вложения капитала.
115. Инвестиционный анализ: сущность, значение методы (приемы). Осуществление инвестиций требует соответствующего обоснования, в основе которого лежат оценка и сравнение, объема предполагаемых инвестиций и будущих денежных поступлений по этапам реализации инвестиционного проекта.

А поскольку объемы вложений и денежных поступлений относятся к разным моментам времени, то обеспечение их сопоставимости достигается на основе учета:

-    динамики инфляции,     фактора времени,    ставки доходности.

Эти факторы положены в основу инвестиционного анализа.
Аналитическое обоснование долгосрочных инвестиционных проектов необходимо в связи с тем, что:

а) они связаны с крупными вложениями;

б)  эффект от них не носит текущего (краткосрочного) характера, т.е. средства, вложенные в эти проекты, иммобилизуются (отвлекаются) из текущей деятельности;

в) они достаточно часто требуют привлечения заемного капитала. 

Процесс       обоснования    инвестиционных   решений включает:

-    выбор методов обоснования эффективности вложений;

-    сравнение различных вариантов вложений на основе отобранных критериев;

-    выбор варианта вложений. 

Обоснование может касаться:

1)  выбора источника финансирования (собственные либо заемные средства) исходя из того, какой из них обойдется предприятию дешевле:  оценка выгоды от использования того или иного источника (собственного или заемного) осуществляется с учетом процентов, уплачиваемых за заемный капитал в качестве части затрат на капитальные вложения, и процентов дохода, который можно получить при ином способе вложения своих средств.
2)   выбора   направлений   вложений   исходя   из  того,   какое   из   них  даст наибольший экономический эффект.

Так, оценка предполагаемых капитальных вложений требует:

1) сравнения вариантов вложений с точки зрения:  а) наибольшей экономичности; б) качества, надежности и конкурентоспособности продукции; в)  техники безопасности.

2)   наличия  достаточных  средств для  реализации  выбранного  варианта вложений.

Оценка эффективности финансовых вложений опирается на:

1)  результат сравнительной оценки доходов, планируемых к получению с разных вариантов вложений: например, купить ценную бумагу или вложить средства в банк на депозит

2) оценку предпочтений по вариантам вложений:

а)   либо  -  безопасность  вложений  и  стабильность получения дохода;

б) либо - высокая доходность в условиях высокого риска.

Для высокой доходности вложений характерна высокая ликвидность инвестиционных ценностей: способность быстро и без потерь превращаться в наличные деньги. Таким образом, между надежностью ценной бумаги и ее доходностью существует обратная связь.

Поэтому управление финансовыми вложениями, т.е. портфелем ценных бумаг должно строиться на оптимизации сочетания ценных бумаг с разным уровнем риска и дохода.

Для оценки инвестиционных проектов используют финансовые показатели (методы):

• срок окупаемости (РВ);

• чистая текущая стоимость (NPV);

• внутренняя норма рентаб-ти (IRR);

• коэффициент рентабельности (PI)

и др..

При этом учитывается множество факторов: инфляция, стабильность поступлений средств от вложений, наличие др-х, более эффективных направлений вложения капитала.
113 Источники финансирования воспроизводства ОС: перечень, характ-ка. Источники финансирования воспроизводства основных средств подразделяются на собственные и заемные.

Воспроизводство имеет две формы:

-простое воспроизводство, когда затраты на возмещение износа основных средств соответствуют по величине начисленной амортизации;

-расширенное воспроизводство, когда затраты на возмещение износа основных средств превышают сумму начисленной амортизации.

Затраты капитала на воспроизводство основных средств имеют долгосрочный характер и осуществляются в виде долгосрочных инвестиций (капитальных вложений) на новое строительство, на расширение и реконструкцию производства, на техническое перевооружение и на поддержку мощностей действующих предприятий.

К источникам собственных средств предприятия для финансирования воспроизводства основных средств относятся:

амортизация; 

износ нематериальных активов; 

прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия. 

Средства амортизационных отчислений поступают в составе выручки от реализации на расчетный счет предприятия и непосредственно с расчетного счета производится оплата всех расходов по различным направлениям капитальных вложений.

Через механизм ускоренной амортизации предприятия всех форм собственности имеют возможность регулировать величину и сроки финансирования воспроизводства основных средств за счет данного источника.

Вторым источником собственных средств предприятия для финансирования воспроизводства основных средств является износ по нематериальным активам.

Износ по нематериальным активам начисляется по нормам, определяемым самим предприятием. За основу расчета норм принимаются первоначальная стоимость и планируемый срок использования нематериальных активов (максимум 10 лет).

Третьим источником собственных средств предприятия для финансирования воспроизводства основных средств является прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия (чистая прибыль). Направления использования чистой прибыли предприятия определяют в своих финансовых планах самостоятельно. 

К заемным источникам финансирования воспроизводства основных средств относятся:

•кредиты банков;

•заемные средства других предприятий и организаций;

•долевое участие в строительстве;

•финансирование из бюджета;

•финансирование из внебюджетных фондов.

Банковские кредиты предоставляются предприятию на основании кредитного договора, кредит предоставляется на условиях платности, срочности, возвратности под обеспечения: гарантии, залог недвижимости, залог других активов.

Кредитуются не только крупные инвестиционные проекты, но и затраты на текущую деятельность: реконструкцию, расширение, переформирование производств, выкуп коллективом арендованной собственности и другие мероприятия.

Источником финансирования воспроизводства основных средств являются также заемные средства других предприятий, которые представляются предприятию на возмездной или безвозмездной основе. Займы предприятиям могут предоставляться также индивидуальными инвесторами (физическими лицами).

Другими источниками финансирования воспроизводства основных средств являются бюджетные ассигнования из федеральных и местных бюджетов, а также из отраслевых и межотраслевых целевых фондов. Безвозмездное финансирование и этих источников фактически превращается в источник собственных средств.

Вопрос о выборе источников финансирования капитальных вложений должен решаться с учетом многих факторов: стоимости привлекаемого капитала; эффективности отдачи от него; соотношения собственного и заемного капитала, определяющего финансовое состояние предприятия; степени риска различных источников финансирования; экономических интересов инвесторов и заимодавцев.

114 Анализ кап-ных затрат: объект, значение, процедура    Кап.затраты могут быть определены как любые      затраты, понесенные при создании, приобретении, расширении или усовершенствовании актива, предназначенного для использ. в компании. Важным моментом при этом является то что выгода от таких кап.затрат будет поступатъ на протяжении ряда учетных периодов т.к.большинство кап.затрат постепенно становятся расходами как часть процесса получения прибыли. Анализ кап.вложений - это процесс оценки того как предприятие инвестирует в основные средствах  средства которые создают денежные выгоды на протяжение срока более одного года. Примером могут служить - покупка о.с, расширение производственных мощностей, покупка другой компании, приобретение новых технологий. Капитальные затраты часто подразумевают большие суммы и могут оказать значительное влияние на будущую стоимость компании поэтому необходимо тщательно анализировать и оценивать предполагаемые капитальные затраты.      

     С финансовой точки зрения, целью анализа капитальных затрат является предотвращение ненужных капитальных затрат путем планирования, составления прогнозного бюджета, и проведения соответствующих мероприятий по учету. Контроль расходов капиталовложений предприятия требует составления бюджета капитальных затрат, который включает все предполагаемые расходы по каждой статье основных средств.

Вложенные предприятием деньги сегодня, определяет стоимость этого предприятия завтра. Необходимо определить как текущие затраты влияют на будущую стоимость. Распространенный подход к рассмотрению текущей стоимости проектов – дисконтирование потоков денежных средств. Выделяют три стадии анализа капиталовложений: 1. Анализ решения для получения информации; 2.Оценка вариантов для определения позиции; 3.Дисконтирование потоков денежных средств для принятия инвестиционного решения. 1)Большинство капитальных проектов включают значительное число переменных и возможных результатов. Например, требований к оборотному капиталу, проектного риска, налоги, ожидаемых ставок инфляции, ликвидационной стоимости. Необходимо знать существующие рынки, чтобы прогнозировать поступления от проекта, оценивать конкурентное влияние проекта и определить жизненный цикл проекта. Если проект связан с производством, важно учитывать операционные расходы, дополнительные расходы, уровень использования мощностей и начальные затраты. Т.е., невозможно управлять проектом капитальных вложений, просто смотря на цифры дисконтированных потоков денежных средств. Необходимо обратиться к начальному решению и оценивать все соответствующие переменные и результаты. Поэтому, первый этап анализа капиталовложений это сбор информации о проекте и организация этой информации например «в дерево решений».

2)Вторая стадия процесса – рассмотреть все варианты, которые возможны для проекта. Поэтому, перед дисконтированием потоков денежных средств, важно составить набор вариантов проекта и соответствующий набор переменных.

3) Затем можно принимать инвестиционное решение основываясь на технике дисконтирования потоков денежных средств. Дисконтирование подразумевает определение текущей стоимости определенной суммы в будущем. Будущие стоимости отличаются от текущих по причине временной стоимости денег. Финансовый менеджмент определяет временную стоимость денег из-за: инфляции, неопределенности, возможности альтернативных вложений. Для этого используют такие показатели как: 

• срок окупаемости (РВ);

• чистая текущая стоимость (NPV);

• внутренняя норма рентаб-ти (IRR);

• коэффициент рентабельности (PI)

и др..

116 Улучшение испол-я осн-го капитала: значение, пути, их хар-ка Улучшние использования  основного  капитал предприятия — важнейший фактор повышения его эффективности. Оно обеспечивает увеличение выпуска продукции без дополнительных инвестиций, способствует росту производительности труда, снижению себестоимости продукции и повышению рентабельности активов, приводит к ускорению их кругооборота и, следовательно, сближению сроков физического и морального износа. Это имеет большое значение для обновления основного капитала и сокращения потерь, связанных с моральным износом технологического оборудования.

Основные показатели использования основных фондов — фондоотдача и фондоемкость в стоимостном выражении. Фондоотдача показывает, сколько продукции продано по отношению к стоимости основного капитала. Фондоемкость характеризует размер основных фондов на 1 руб. производимой продукции. Фондоотдачу можно рассчитывать в натуральном выражении, если имеются сопоставимые виды оборудования и одинаковая номенклатура продукции. Фондовооруженность труда свидетельствует о стоимости основного капитала, приходящегося на одного работающего.

Показателем эффективности использования  основного  капитала  является его рентабельность как отношение балансовой прибыли к остаточной стоимости основных  фондов на конец года. Выделяют следующие основные пути улучшения  использования  основных фондов:
— технические;
— организационные;
— экономические.

К техническим путям относятся реконструкция зданий и сооружений, модернизация машин и оборудования, повышение качества их технической эксплуатации, рост квалификации персонала. Здесь же рассматривается упущенная выгода от несвоевременной замены технических средств или приобретения устаревших моделей оборудования.

Организационное направление включает: во-первых, четкое диспетчирование производства, выявление незагруженного оборудования и помещений, реализацию излишних основных фондов, расширение объема производства на имеющихся производственных мощностях и площадях; во-вторых, применение современной оргтехники, позволяющей вести учет движения продукции и всех инвентарных единиц основных фондов в реальном режиме времени.

Экономические пути реализуются через стимулирование субъектов хозяйствования и персонала. Основные из них: сдача в аренду временно незагруженного оборудования; консервация основных фондов, которые в среднесрочной перспективе не будут использованы или реализованы; продажа имущества; материальное поощрение персонала, добивавшегося высокой производительности технических средств. Особое место занимает снижение остаточной стоимости основных фондов, которая является объектом налогообложения на недвижимость или на имущество.

А с точки зрения интенсивности и экстенсивности использования основных фондов, улучшение использования действующих основных фондов и производственных мощностей, может быть достигнуто благодаря: 1) повышению интенсивности использования производственных мощностей и основных фондов; 2) повышению   экстенсивности    их    нагрузки.    Более    интенсивное использование производственных мощностей   и   основных   фондов   достигается, прежде всего, за счет технического совершенствования последних. Улучшение экстенсивного использования основных фондов предполагает, с одной стороны,  увеличение времени работы действующего оборудования в календарный период и, с другой стороны, увеличение кол-ва и удельного веса действующего оборудования в составе всего оборудования, имеющегося на предприятии и в его производственном звене. 

117 Оборотный капитал: понятие, состав, структура, харак. круго-та.  Оборотный капитал (активы)  представляет собой средства, вложенные в текущую деятельность, срок оборота которых менее 12 месяцев либо менее операционного цикла, если он превышает один год. Под операционным циклом понимается средний промежуток времени между моментом заготовления материальных ценностей, необходимых для осуществления деятельности, и моментом оплаты проданной продукции либо оказанных услуг. Функциональная роль оборотного капитала заключается в обеспечении непрерывности процесса производства. Оборотные активы могут быть охарактеризованы с различных позиций, однако их основными характеристиками являются:

- Ликвидность оборотных активов

- Их объем и структура.

     Элементами оборотного капитала (оборотных активов) являются:

-предметы труда (сырьё материалы, топливо),

-готовая продукция на складах предприятия, товары для перепродажи

-средства в расчетах, КФВ, ДС.


По степени участия в производственно хозяйственной деятельности оборотные активы подразделяются на:


1. оборотные производственные активы – их стоимость в процессе производственного потребления целиком переносится на продукт труда, так как они полностью потребляются в каждом производственном цикле, утрачивая свою первоначальную натуральную форму: сырье, основные и вспомогательные материалы, полуфабрикаты, топливо, запчасти, остатки незавершенного производства (НЗП), расходы будущих периодов;


2. фонды обращения – они завершают  операционный цикл в процессе перехода из товарной в денежную форму путем поступления денежных средств на счета предприятия, которые в последующем  вновь направляются на создание оборотных активов: готовая продукция на складах и отгруженная, товары для перепродажи, денежные средства в кассе и на счетах в банках, краткосрочные финансовые вложения, средства в расчетах (дебиторская задолженность).


В процессе своего потребления оборотные активы совершают кругооборот, который представляет собой процесс трансформации оборотных активов из одной формы в другую:

ДС → Зап. → ГП. → ДЗ. → ДС1 ,

при этом должен наблюдаться процесс наращивания денежных средств ( ДС1 > ДС). На продолжительность этого цикла влияют  продолжительность: кредитования предприятия поставщиками, кредитования самим предприятием своих покупателей и пребывания в состоянии запасов остатков сырья, материалов и готовой продукции на складе.


Период времени, в течение которого совершается оборот денежных средств называется производственно-коммерческим или операционным циклом
118 Улучшение использования оборот. средств орг.: значение, пути, их харак. Оборотные активы включают:-Запасы (сырьё, материалы, готовая продукция, товары отгруженные, незавершенное производство и т.д.); -Денежные средства (касса, р/сч.); -Краткосрочные финансовые вложения (ценные бумаги, предоставленные краткосрочные займы и др.);-Дебиторская задолженность и др.активы.
Критерием эффективности управления оборотными средствами служит фактор

времени. Чем дольше оборотные средства пребывают в одной и той же форме

(денежной или товарной), тем ниже эффективность их использования, и наоборот. Оборачиваемость оборотных средств характеризует интенсивность их использования. Улучшение использования оборотных средств характеризуется снижением периода оборачиваемости оборотных средств, экономией оборотных средств(материальных ресурсов для снижения расхода и снижения себестоимости), эффективностью вложений и др. показателями.  Улучшение использования оборотного капитала может достигаться за счет рационального управления его элементами, которое включает в себя:

1. Управление запасами.
Основными задачи управления зап-ми:

-оптимизация их структуры, избегая излишков закупки, снижение сроков и кол-ва хранения путем расчета оптимального размера запасов, снижение издержек на хранение, определения необходимых сроков и объемов закупок; контроль количества и качества поступающих и имеющихся запасов, снижение периода внутрипроизводственного перемещения запасов, экономичный расход сырья и материалов в процессе производства и снижение себестоимости,  и др. В результате вышеуказанных процедур достигаются следующие цели:

-идет сокращение потребности в источниках финансирования, за счет чего достигается улучшение финансового состояния, поддержание ликвидности и платежеспособности

-при достижении рационального соотношения имеющихся в наличии видов продукции, происходит сокращение потерь, связанных с упущенной выгодой вследствие отказа от срочного заказа, повышается конкурентоспособность пред-я;
-сокращаются расходы, связанные с формированием и содержанием запасов -снижение отходов, потерь, порчи и бесконтрольного использования запасов.

2. Управление ден-ми средствами 
Находясь на счетах в банке или в кассе предприятия денежные средства не приносят дохода. Движение денежных средств, его скорость и масштабы определяют работоспособность финансовой системы. Чтобы деньги работали на пределе, необходимо их пускать в оборот с целью получения прибыли:

1. Расширять свое производство, прокручивая денежные средства в цикле оборотного капитала

2. Инвестировать в доходные проекты других субъектов хозяйствования с целью получения процентов

3. Уменьшать величину кредиторской задолженности с целью сокращения расходов по обслуживанию долга.

4. Обновлять основные фонды.

5.Приобретать новые технологии т.д.

3. Управление деб-ской зад-тью.
Главная цель управления дебиторской задолженности - разработка политики кредитования покупателей, направленной на увеличение прибыли организации, ускорение расчетов и снижение риска неплатежей.

Основные задачи управления дебиторской задолженностью:

а) анализ состояния, состава и структуры дебиторской задолженности на основании расчета оборачиваемости и периода погашения дебиторской задолженности;

б) анализ и разработка политики расчетов, взыскания дебиторской задолженности, обоснования условий предоставления кредита отдельным покупателям;

в) контроль за соответствием условий предоставления кредита покупателям и получения коммерческого кредита от поставщиков.

А также управление краткосрочными финансовыми вложениями (являются эквивалентами дн.ср-в, но процесс управления может отличаться). 
119Ден-ый оборот в орг: понятие, структура, обеспечение эффективности.  Управление ден. оборотом.       Наиболее ликвидная часть оборотных активов – ден-е ср-ва.   В условиях товарно-денежных отношений возникают расчеты.  Сумма всех платежей, совершённых орг-цией за определённый период времени представляет собой денежный оборот организации за этот период. Ден-е расчеты между орг-циями  могут производиться наличными ден-ми средствами или в виде безналичных платежей.     Налично-денежный оборот включает платежи, производимые наличными деньгами, и в основном связан с доходами и расходами населения.

     Основной частью ден-го оборота является безналичный оборот, представляющий собой совокупность платежей, совершаемых путем безналичных перечислений по счетам плательщиков и получателей средств, зачета взаимных требований. 

Управление денежными средствами имеет такое же значение, как и управление запасами и дебиторской задолженностью. Искусство управления оборотными активами состоит в том, чтобы держать на счетах минимально необходимую сумму денежных средств, которые нужны для текущей оперативной деятельности. Сумма ден-х средств, которая необходима хорошо управляемому предприятию, - это страховой запас, предназначенный для покрытия кратковременной несбалансированности ден-х потоков. Она должна быть такой, чтобы ее хватало для производства всех первоочередных платежей. Поскольку денежные средства, находясь в кассе или на счетах в банке, не приносят дохода, а их эквиваленты – краткосрочные финансовые вложения имеют невысокую доходность, их нужно иметь в наличии на уровне безопасного минимума.

     Увеличение или уменьшение остатков денежной наличности на счетах в банке обусловливается уровнем несбалансированности денежных потоков, т.е. притоком и оттоком денег. Превышение положительного денежного потока над отрицательным денежным потоком увеличивает остаток свободной денежной наличности, превышение оттоков над притоками приводит к нехватке денежных средств и увеличению потребности в кредите.

Управление ден-м оборотом включает:

1. расчет времени обращения денежных средств (финансовый цикл);

2. анализ денежного потока, его прогнозирование;

3. поддержание оптимального соотношения между составляющими оборотного капитала;

4. определение оптимального уровня денежных средств;

5. составление бюджетов денежных средств (платежных календарей).

     Управление денежным оборотом имеет большое значение для предприятия с точки зрения необходимости регулирования ликвидности его баланса, планирование временного лага между капитальными вложениями и источниками их финансирования, прогнозирования экономического роста.
Источником информации для анализа может служить форма № 4 «Отчет о движении денежных средств» и управленческий учет организации.     

     В процессе анализа необходимо изучить динамику остатков денежной наличности на счетах в банке и период нахождения капитала в данном виде активов. 

     Минимально необходимая потребность в денежных активах для осуществления текущей хозяйственной деятельности может быть определена по следующей формуле: 

          ПОда

ДА =______

           Обда
     где ДА — минимально необходимая потребность в денежных активах для осуществления текущей хозяйственной деятельности в предстоящем периоде; ПОда — предполагаемый объем платежного оборота по теку​щим хозяйственным операциям в предстоящем пе​риоде (в соответствии с планом поступления и расходования денежных средств предприятия); Обда – оборачиваемость денежных активов (в разах) в ана​логичном по сроку отчетном периоде (она может быть скорректирована с учетом планируемых меро​приятий по ускорению оборота денежных активов).

Денежные потоки планируются, для чего составляется план доходов и расходов на год с разбивкой по месяцам, а для оперативного управления – по декадам и пятидневкам.

121 Формы безналичных расчетов: перечень, характе., сравнительная эффективность Формы безналичных расчетов определены ГК РФ. При осуществлении безналичных расчетов допускаются расчеты платежными поручениями, по аккредитиву, чеками, расчеты по инкассо, а также расчеты в иных формах, Расчеты платежными поручениями - самый распространенный способ расчетов между юридическими лицами и ИП. Основные преимущества - простая схема использования. Однако, принятие банком поручения далеко не всегда означает, что деньги поступят на расчетный счет продавца. Во-первых, денег может не быть на корреспондентском счете банка, принявшего поручение; во-вторых, денег может не быть также на счете банка, обслуживающего продавца. Поступающие на счет банка денежные средства списывают по долгам самого банка и не доходят до клиентов. Т.о., платежные поручения не всегда надежны и удобны для покупателей - ведь многое в данном случае зависит от надежности банков, которые осуществляют перевод денежных средств. В случае необходимости предварительной оплаты товара данная форма расчетов не позволяет контролировать количество и качество поставляемого товара, дает возможность недобросовестным продавцам завладевать средствами покупателя без фактической отгрузки товара, да и для продавца, отгрузившего товар, она не гарантирует поступление уплаченных покупателем средств по причинам, нередко зависящим от банков. Расчеты с помощью чеков более надежны и оперативны. Расчеты чеками - удобная форма, они позволяют совместить операции передачи товара и вручения чека, который в тот же день может быть предъявлен банку для оплаты. Кроме того, чекодатель не вправе отозвать чек до истечения установленного срока для его предъявления к оплате, что гарантирует получение продавцом денежных средств. Недостатком данной формы является то, что требуется обычно личное вручение чека либо пересылка с помощью почтовой связи (которая часто ненадежна). Следует также учитывать, что чек не является платежным средством и вручение чека не погашает обязательство покупателя по оплате товара. Товар считается оплаченным только после предъявления его в банк для оплаты. Аккредитивная форма расчетов применяется в случаях, предусмотренных договором между сторонами. Контрагенты вправе решать в договоре многие вопросы, касающиеся аккредитива. Этим обусловливается активное развитие аккредитивной формы расчетов по сравнению с другими, которые более консервативны. Недостаток применения аккредитива для покупателя - отвлечение из оборота его денежных средств, которые на достаточно длительные сроки блокируются на аккредитивном счете в банке продавца. Однако в договоре могут предусматриваться ограниченные сроки, на которые должен выставляться аккредитив. Аккредитивная форма более выгодна для покупателя, чем другие способы расчетов. Режим аккредитива затрудняет злоупотребления со стороны продавца, так как получение денег связано с выполнением ряда условий и представлением документов. Ответственность за право выдачи средств несет банк, который обязан проверять наличие и соответствие аккредитиву документов, указанных в качестве оснований для выплаты денежных средств. Данная форма расчетов отчасти удобна и для продавца - при надлежащем исполнении всех условий сделки оплата товара гарантирована.

122 Расчеты наличными денежными средствами: правила, порядок.  
В соответствии с ГК РФ расчеты с участием граждан, не связанные с осуществлением ими предпринимательской деятельности, могут производиться наличными деньгами без ограничения суммы или в безналичном порядке. Расчеты между юридическими лицами, а также расчеты с участием граждан, связанные с осуществлением ими предпринимательской деятельности, производятся в безналичном порядке. Расчеты между этими лицами могут производиться также наличными деньгами, если иное не установлено законом. Согласно письма ЦБ  от 2007 «Об установлении предельного размера расчетов наличными деньгами в российской федерации между юридическими лицами» в РФ установлен предельный размер расчетов наличными деньгами по одному платежу  между юр-ми лицами - в сумме 100 тысяч рублей. Прием наличных денег предприятиями при осуществлении расчетов с населением производится с обязательным применением ККМ. Кассовые операции оформляются  типовыми межведомственными формами первичной    учетной    документации    для    предприятий  и организаций,    которые утверждаются Госкомстатом   РФ по  согласованию с ЦБ РФ и Министерством финансов   РФ. Прием наличных денег кассами предприятий производится по приходному кассовому ордеру, подписанным главным бухгалтером или лицом на это уполномоченным письменным распоряжением руководителя предприятия. О приеме денег выдается квитанция к приходному кассовому ордеру за подписями главного бухгалтера или лица, на это уполномоченного, и кассира, заверенная печатью (штампом) кассира или оттиском кассового аппарата. Выдача наличных денег из касс предприятий производится по расходным кассовым ордерам или надлежаще оформленным другим документам (платежным ведомостям (расчетно-платежным), заявлениям на выдачу денег, счетам и др.) с наложением на этих документах штампа с реквизитами расходного кассового ордера. Документы на    выдачу  денег   должны  быть подписаны руководителем, гл. бух. п/п или лицами на это уполномоченными. При выдаче денег по расходному кассовому ордеру или    заменяющему    его    документу отдельному  лицу  кассир  требует  предъявления  документа  (паспорта  или     другого документа), удостоверяющего личность получателя, записывает  наименование   и номер документа, кем и когда он выдан и отбирает расписку получателя. Расписка    в    получении    денег    может      быть      сделана      получателем      только собственноручно чернилами или шариковой ручкой с указанием полученной суммы: рублей - прописью, копеек - цифрами. При получении денег по платежной (расчетно-платежной) ведомости сумма прописью не указывается. Все поступления и выдачи наличных денег предприятия учитывают в кассовой книге. Каждое предприятие ведет только одну кассовую книгу, которая должна быть пронумерована, прошнурована и опечатана сургучной или мастичной   печатью.   Количество листов  в  кассовой  книге     заверяется подписями руководителя и главного бухгалтера данного предприятия.

123 Анализ эффект-ти привлечения заемных средств: значение, процедура. Использование заемных средств имеет большое значение для обеспечения хозяйственной деятельности предприятий. Существуют различные источники заемных средств: долгосрочные займы и кредиты банков; краткосрочные займы и кредиты банков; коммерческие кредиты; инвестиционный налоговый кредит; инвестиционный взнос работников и другие. Любой из источников заемных средств имеет определенную стоимость. Стоимость заемных средств – это количество денег, которое требуется уплатить за использование одного заемного рубля в год. Стоимость заемных средств порождает вопрос об эффективности их привлечения.

     Для оценки эффективности привлечения заемных средств используются следующие показатели:

1. Коэффициент финансовой зависимости:  Кфн = Заемные средства / Валюта баланса

Показывает долю заемных средств в валюте баланса заемщика. Рекомендуемое значение не более 0,5 (50%).

2. Коэффициент соотношения между долгосрочным и краткосрочным заемным капиталом: 

Кд/к = Долгосрочный заемный капитал / краткосрочный заемный капитал

Данный показатель не нормируется, т. к. индивидуален для каждого заемщика

3. Коэффициент привлечения средств: Кпс = ЗС / ОА

где,
ЗС – краткосрочные заемные средства со сроком погашения до 12 месяцев по балансу клиента;

ОА – оборотные активы по балансу.

Данный коэффициент отражает степень финансовой независимости предприятия от заемных средств. Чем ниже уровень этого коэффициента, тем выше кредитоспособность предприятия.

4. Наиболее важный показатель эффективности привлечения заемных средств это эффект финансового рычага.

Его величина складывается как результат следующих соотношений:

1) рентабельности инвестированного капитала (активов) (Rа), определяемой как отношение прибыли до налогообложения + уплаты процентов за использование заемного капитала(П) к среднегодовой стоимости активов :

Rик = П: А

2) величины финансовых издержек по привлечению заемного капитала, косвенным измерителем которых может служить ставка процента за кредит (СП);

3) изменения коэффициента налогообложения прибыли (Кн), (20%);

4) величины плеча финансового рычага  (Кфр = ЗК : СК). 

 Таким образом, величина эффекта операционного рычага определяется следующим образом:                                    

 ЭФР = (Rик – СП)∙ (1 – Кн)∙  Кфр.


Этот эффект  возникает в тех случаях, когда рентабельность инвестированного капитала (Rик)  выше ставки ссудного процента за кредит (СП). Величина эффекта показывает, на сколько процентов может увеличиться рентабельность собственного капитала за счет привлечения в оборот заемных средств. Положительный эффект рычага возникает в тех случаях, когда два первых сомножителя приведенной выше формулы имеют положительное значение  (более нуля) и, таким образом, разность между стоимостью инвестированного и заемного капитала позволяет увеличить рентабельность собственного капитала. При таких условиях становится выгодным увеличивать плечо финансового рычага, то есть  долю заемного капитала.

Если же произведение этих сомножителей дает отрицательную величину, то создается отрицательный эффект финансового рычага и, таким образом, происходит «проедание» собственного капитала, что приводит к тяжелым последствиям для организации. Таким образом, соотношение заемного и собственного капитала является рычагом, который усиливает положительный или отрицательный эффект, получаемый за счет разницы между рентабельностью инвестированного капитала и   ставкой платы за кредит.

124 Ускорение денежного оборота организации: значение, пути ускорения, их характеристика.      Денежный оборот (денежное обращение) это движение денег в наличной и безналичной форме, обслуживающее реализацию товаров, а также нетоварные платежи и расчеты в хозяйстве. Цель ускорения денежного оборота состоит в том, чтобы инвестировать избыток денежных доходов для получения прибыли, но одновременно иметь их необходимую величину для выполнения обязательств по платежам и страхования на случай непредвиденных  ситуаций. Реальное движение денег в процессе индивидуального оборота капитала предприятия составляет его денежный оборот.

Кругооборот  капитала начинается с авансирования денег на  приобретение средств производства. Денежные средства в первой фазе кругооборота  не расходуются, а только авансируются и в последующем возмещаются из выручки от продажи товаров.

Управление денежными средствами имеет такое же значение, как и управление запасами и дебиторской задолженностью. 

Сумма денежных средств, которая необходима хорошо управляемому предприятию должна быть такой, чтобы ее хватало для производства всех первоочередных платежей .Находясь на счетах в банке или в кассе предприятия денежные средства не приносят дохода. Движение денежных средств ,его скорость и масштабы определяют работоспособность финансовой системы. С движения денег начинается и им завершается кругооборот средств предприятия, оборот всего капитала. Поэтому движение денег, денежный оборот предприятия являются ведущим звеном в движении капитала .Наличные деньги дают наиболее ясное представление о капитале. Например, они немедленно могут быть превращены в товары или услуги, наконец, они могут быть положены  в банк под проценты.

В процессе своего потребления оборотные активы совершают кругооборот, который представляет собой процесс трансформации оборотных активов из одной формы в другую:


ДС → Зап. → ГП. → ДЗ. → ДС1 ,

при этом должен наблюдаться процесс наращивания ден-х средств ( ДС1 > ДС).

Период времени, в течение которого совершается оборот денежных средств называется производственно-коммерческим или операционным циклом. Таким образом, для ускорения денежного оборота необходимо управлять оборотами всех составляющих кругооборота. Управление каждым элементом оборотных средств должно быть направлено на ускорение, поскольку, чем быстрее средства, вложенные в запасы превращаются в ГП, а ГП в ДЗ, а ДЗ в выручку от реализации, тем большее количество оборотов произведут оборотные средства, и следовательно большую сумму наращенных денежных средств получит предприятие. Это характеризует хороший уровень деловой активности предприятия. Ускорение оборачиваемости оборотных активов в динамике приводит к тому, что потребность предприятия в оборотных активах сокращается, то есть достигается условное высвобождение оборотных активов из хозяйственного оборота.
Период оборота денежных средств можно вычислить по информации, содержащейся в балансе предприятия и отчете о прибылях и убытках. Для этого рассчитываются следующие показатели: 

1.Оборачиваемость запасов сырья и материалов

2.Оборачиваемость КЗ
3.Оборачиваемость запасов ГП
4.Оборачиваемость ДЗ 

5.Период оборота денежных средств. (п5=п1-п2+п3+п4). Элементы оборотного капитала непрерывно переходят из сферы производства в сферу обращения и вновь возвращаются в производство. Факторами "притока"денежных средств являются: - реализация товаров; - реализация имущества; -реализация акций и облигаций за наличные; -получение выгод от ранее вложенных средств;
Чтобы деньги работали на пределе, необходимо их пускать в оборот с целью получения прибыли:1.Расширять свое производство, прокручивая денежные средства в цикле оборотного капитала; 2.Инвестировать в доходные проекты других субъектов хозяйствования с целью получения процентов;3.Уменьшать величину кредиторской задолженности с целью сокращения расходов по обслуживанию долга; 4.Обновлять основные фонды.

5.Прибретать новые технологии т.д.

125 Источники формирования об.ср-в орг-ции: перечень,хар-ка. В условиях постоянно меняющейся рыночной конъюнктуры потребность предприятия в оборотных активах также изменяется. Поэтому оно должно располагать определенной суммой источников финансирования этой потребности. 


В процессе финансирования оборотных активов могут участвовать:

- собственные источники (уставный капитал, добавочный капитал, резервный капитал, нераспределенная прибыль,  целевое финансирование),

- заемные источники (долгосрочные займы и кредиты банков; краткосрочные займы и кредиты банков; коммерческие кредиты; инвестиционный налоговый кредит; инвестиционный взнос работников и другие.).


Пропорции их участия в формировании оборотных активов должны прежде всего определяться структурой оборотных активов, которые состоят из двух частей:


1) постоянной части, необходимой для осуществления нормального процесса деятельности: производственных запасов в пределах норматива и минимальной суммы денежных средств для осуществления текущих платежей;

2) переменной части, величина которой связана с процессом движения готовой продукции к потребителям и различными отклонениями в деятельности в отдельные периоды времени, выражающимися в изменении  величины дебиторской задолженности и увеличении потребности в наличных денежных средствах.


На начальном этапе жизнедеятельности предприятия главным источником финансирования оборотных активов является уставный капитал. В дальнейшем же минимальная потребность предприятия в оборотных активах ( то есть значительная доля постоянной части ОбА)  покрывается кроме уставного капитала резервным капиталом,  прибылью,  и другими созданными на предприятия резервами, то есть, в финансировании оставшейся постоянной части ОбА  могут участвовать полученные кредиты и займы, товарные кредиты, облигационные займы. А переменная часть ОбА должна финансироваться за счет кредиторской задолженности: другим предприятиям, по векселям, авансовым платежам и др.


Определение целесообразности привлечения того или иного источника финансирования зависит от многих факторов: сферы деятельности и отраслевой специфики, скорости обращения активов и капитала, степени финансовой независимости предприятия и других.

126 Методика расчета потребности в оборотном капитале ОА обеспечивают непрерывность операционных процессов – ликвидность, их величина должна быть минимально необходимой, но достаточной. Излишние запасы снижают эффективность (рентабельность, оборачиваемость), а недостаток может привести к срывам ликвидности. Поэтому важным элементом управления ОА служит расчет потребности в оборотных средствах или определение необходимого оборотного капитала.
Потребность в оборотных активах определяется отраслевыми особенностями предприятий, составом и скоростью оборота оборотных активов, масштабами деятельности, принятым порядком закупки производственных запасов и реализации продукции.


Для расчета потребности (Поа)  в оборотных активах используются следующие методы:


1.Аналитический. В этом случае используются данные о средней  величине за ряд предшествующих периодов (3-5 лет)  запасов (З) ,  дебиторской задолженности (ДЗ) и краткосрочных обязательств (КСО):

    Поа = З + ДЗ - КСО.


2. Метод прямого счета. При его применении используются нормативы запасов и данные об однодневном обороте по каждому из элементов нормируемых оборотных средств: запасов сырья и материалов,  остатков НЗП, товаров и готовой продукции, ожидаемого размера дебиторской задолженности, необходимой величины денежных средств и краткосрочных ценных бумаг. Величина потребности в этом случае определяется умножением соответствующего норматива запасов (остатков) на величину однодневного  расхода. При этом норматив производственных запасов складывается из: 1) величины текущего запаса, необходимого для нормальной работы; 2) страхового запаса, необходимого для обеспечения производства в случае каких-либо сбоев в нормальном ритме деятельности;   3) сезонного запаса, образуемого при сезонном характере заготовки и производства.   

3. Коэффициентный метод.  Он является формой развития метода прямого счета: результаты определения потребности прямым методом корректируются с учетом ожидаемой динамикой объемов продукции. (1) Методом прямого счета рассчитываем норматив. Пример: в течение 5 лет продукция выросла на 80% (Впр), оборотные средства на 40% (ОбА) К=(Впр/(ОбА=0,4/0,8=0,5. Чтобы увеличить выпуск продукции на 1% нам надо предусмотреть увеличение оборотных средств на 0,5% 

(2) Управление денежными средствами и их эквивалентами, вложение временно свободных ден.средств с целью получения дохода. 

(3) В управлении дебиторской задолженностью - главное определение сроков кредитов, которые предоставляются покупателям. Главный фактор, который определяет уровень дебиторской задолженности объем продаж (отношение дебиторской задолженности к объему продаж зависит от политики фирмы). Управление дебиторской задолженности предполагает контроль за скоростью обращения. При анализе дебиторской задолженности следует уделить внимание анализу данных по резерву сомнительных долгов и фактические потери по невозвращению дебиторской задолженности; 

(4) Управление производственными запасами (сырье, материалы, готовая продукция и т.д.). При управлении важна структура  запасов. Величина запасов определяется объемом продаж. Нецелесообразно содержать большие запасы, сверхнормативные, они отягощают финансовое состояние предприятия. Оборачиваемость запасов важный элемент управления. Рыночные отношения толкают коммерческие организации заботиться об ускорении оборачиваемости оборотных средств

127 Методика расчета потребности в собст-ых оборотных средствах. 
Собственный капитал (СК) организации является источником финансирования как долгосрочных вложений – внеоборотных активов (ВОА), так и  текущей деятельности – оборотных активов (ОА).

Часть собственного капитала, участвующая в финансировании текущей деятельности, называется собственный оборотный капитал (СОК) или собственные оборотные  средства. Его фактическая величина по данным  бухгалтерского баланса определяется следующим образом:

                    СОК = СК – ВОА.


      При этом размер собственного капитала, принимаемого в расчет, может быть определен  одним из следующих способов:


1) как итог разд.3 баланса «Капитал и резервы»;


2) как сумма итогов третьего и четвертого разделов баланса, так как долгосрочные обязательства, отражаемые в разд. 4., в процессе анализа принято приравнивать к собственным источникам


3) как сумма итога третьего раздела и данных статей «Доходы будущих периодов» и «Резервы предстоящих расходов и платежей» из разд.5  баланса. Эти статьи в силу их сущности и содержания, согласно Плана счетов, в процессе анализа рекомендуется относить к собственным источникам средств.

 
Оценка обеспеченности предприятия этим источником средств осуществляется путем сопоставления фактического размера СОК  с величиной потребности в нем. Наличие СОК ( когда СОК > 0) является одним из первых признаков финансовой устойчивости предприятия. Дефицит СОК ( когда СОК < 0) отражает высокую степень зависимости предприятия от заемных источников и риск потери ликвидности. Если же этот дефицит приобретает хронический характер, то это может привести к банкротству.  Таким образом, величина СОК служит одной из характеристик степени финансовой  устойчивости. Расчет потребности организации в СОК  может осуществляться одним из следующих способов: 
- укрупнено - по данным  баланса и синтетического учета за предшествующие периоды;


- на основе учета продолжительности  расчетных операций.


      При использовании первого способа потребность в СОК определяется следующим  расчетом:


1) сначала исчисляется средняя величина вложенного в оборотные активы капитала, которая представляет собой сумму авансов, выданных поставщикам, производственных запасов материалов, остатков НЗП и готовой продукции, а также дебиторской задолженности в оценке по себестоимости ;


2)определяются средние  остатки кредиторской задолженности;


3)принимаются в расчет суммы авансов, полученных от покупателей. 


Тогда потребность в СОК  исчисляется так:  п.1 – п.2 – п.3


Расчет вторым способом осуществляется в следующей последовательности:                                                                                                             


1) исчисляется размер платежей в единицу времени (Пдн) путем деления суммы оборота денежных средств за период на количество дней в периоде;


2) определяется время оборота, осуществляемое за счет собственных средств (Дск), как разность  между продолжительностью оборота всех оборотных активов (Доа) и временем, в течение  которого оборот покрывается кредиторской задолженностью (Дкз):

             Дск = Доа – Дкз

3) потребность в СОК (СОКпот) будет равна:    СОКпот = Пдн ∙ Дск.


Таким образом, для равномерного оборота средств и обеспечения расчетов собственный оборотный капитал должен так относиться к  размеру кредиторской задолженности (КЗ), как время оборота собственного оборотного капитала к времени оборота (погашения) кредиторской задолженности. То есть необходимо соблюдать соотношения:

СОК : КЗ = Дск : Дкз.


Исходя из этих соотношений величина СОК тем меньше, чем меньше период его оборота и больше участие в обороте кредиторской задолженности оценка обеспеченности осуществляется путем сравнения фактической величины СОК и потребности в нем.


Степень участия СОК в финансировании оборотных активов отражает коэффициент обеспеченности собственными средствами (Кос):

Кос = СОК : ОА.


Данный коэффициент показывает, какая часть оборотных активов профинансирована собственными источниками средств. Предельное нижнее значение данного коэффициента допускается не ниже 0,1 ( т.е. 10%), а оптимальным считается значение ≥ 0,5.

128 Нормир-е. производ. запасов: сущность, значение, процедура 
Важнейшее значение для эф-го исполь-я обор-х средств имеет их нормирование. Определяется норматив оборотных средств, который позволяет формировать минимальную величину произв-х запасов, обеспеч-щих непрерывность производства. Если потребность произв-х запасов определена выше норматива, то деньги, вложенные в произв-е запасы, будут использованы неэффективно, если меньше, то процесс производства прервется.

Проблему нормирования можно описать следующим образом. Произв.Запасы пред., возможно, покупать по мере необход., но чаще всего этого не происходит, потому что существует риск кратковр.остановки производства в случае непоставки сырья и материалов вовремя. В связи с чем чаще всего на Предпр. размер запасов гораздо больше, чем потребность в них на текущий день. В месте с тем предприятие несет издержки по хранению производ. запасов, связанные со складскими расходами, с порчей и т.д.При построении оптимизационной задачи произв.запасов выступают следующие критерии: затраты по хранению и затраты по размещению и выполнению заказов. С увелич. роста среднего размера запасов увелич. и затраты по хранению. В отличие от затрат по хранению, которые находятся в прямой зависимости от среднего размера запасов, затраты по размещению и выполнению заказов ведут себя иначе. Чаще всего зависимость носит обратный характер. Оба компонента общих затрат, связанных с поддержанием запасов, изменяются обратно пропорц. друг другу, поэтому можно найти, по крайне мере теоретически, такую величину среднего запаса, которой соответствует мин-ный уровень этих затрат. В рамках этой теории разработаны и схемы управления заказами, позволяющие с помощью ряда параметров формализовать процедуру обновления запасов, в частности определить уровень запасов, при  котором необходимо делать очередной заказ. При этом производственные запасы рекомендуется подразделять на: текущий запас, страховой запас, сезонный запас и  транспортный запас.


Величина текущего складского запаса, необходимого для обеспечения нормальной работы в период между очередными поставками определяется умножением объема среднесуточного потребления материалов на продолжительность интервала времени между двумя поставками. Его норма запаса в днях складывается из времени: нахождения в пути, приемки и складирования, пролеживания на складе в качестве текущего запаса, подготовки сырья к производству.


Величина страхового запаса, назначение которого компенсировать возможные срывы в регулярности поставок,  определяется по результатам анализа ритмичности поставок за предшествующие периоды , причин и продолжительности сбоев в них, на основе которого исчисляется средняя величина задержек в днях. Как правило, страховой запас определяется в размере 50% текущего запаса.


Величина сезонного запаса определяется с учетом сезонного характера  заготовления и ритмичности произв-ва. 

Норма транспортного запаса определяется расстоянием от поставщиков, скоростью движения транспорта и временем оформления документов. Его величина в денежном выражении определяется расчетом:
Стоимость годового объема перевозок * время доставки /  360 дн.

 Норма запаса отдельных материалов в днях определяется суммированием охарактеризованных выше запасов, а норматив производственных запасов в денежном выражении   исчисляется:

      ( стоимость расхода материалов в планируемом периоде * норма запаса в днях) / продолжительность планируемого периода).

129 Нормирование НЗП: сущность, значение, процедура.
Важнейшее значение для эф-го исполь-я обор-х средств имеет их нормирование. Определяется норматив оборотных средств, который позволяет формировать минимальную величину произв-х запасов, обеспеч-щих непрерывность производства. Если потребность произв-х запасов определена выше норматива, то деньги, вложенные в произв-е запасы, будут использованы неэффективно, если меньше, то процесс производства прервется.

Для расчета потребности оборотных средств на незавершенное производство необходимо определить норму оборотных средств на производство продукции. 

Норматив оборотных активов по НЗП определяется на основе сметы затрат на производство в денежном выражении с учетом неравномерности выпуска продукции. Общая величина потребности в оборотных активах, вложенных в НЗП,  может определяться по формуле:

НЗП = Дпц ∙ Кнз,  где 

Кнз – коэффициент нарастания затрат


 Дпц – продолжительность производственного цикла. 

Длительность производственного цикла включает время:

-непосредственного процесса обработки;

-нахождение производимой продукции у рабочих мест;

-пребывание   производимой   продукции   между   отдельными   стадиями   производства вследствие различных режимов работы технологического оборудования;

-пребывание производимой продукции при массовом производстве в виде запаса на случай перебоя.

Коэффициент нарастания затрат определяется отношением среднего размера НЗП к себестоимости продукции.  При этом средний размер НЗП  исчисляется  так:     НЗП = А + (С – А): 2, где


А – единовременные затраты в начале производственно цикла (сырья и основных материалов),


С – себестоимость продукции.


Норматив оборотных средств в остатках НЗП  в денежном выражении на конец планируемого периода (Ннзк ) определяется расчетом:

   Ннзк = Ннзн + (Зпл – Стппл), где


Ннзн  - норматив НЗП на нач. периода,


Зпл -   смета затрат на планируемый период,


Стппл – плановая себестоимость товарной продукции на планируемый период.


Недостатком этого  метода является недоучет планируемых изменений в характере и масштабах деятельности. 

130 Нормирование запасов ГП: сущность, значение, процедура. 
Важнейшее значение для эф-го исполь-я обор-х средств имеет их нормирование. Определяется норматив оборотных средств, который позволяет формировать минимальную величину запасов, обеспеч-щих непрерывность производственного и сбытового процесса. Если потребность в запасах определена выше норматива, то деньги, вложенные в запасы, будут использованы неэффективно, если меньше, то процесс производства и сбыта прервется.

Проблему нормирования можно описать следующим образом. Остатки ГП можно нарастить «впрок» на всякий случай если возникнет неожиданный рост спроса на продукцию, таким образом повысив свою конкурентоспособность, а также застраховав себя, что бы перебои в производстве не стали причиной срыва поставок продукции покупателям. С другой стороны  предприятие несет издержки по хранению ГП, связанные со складскими расходами, с порчей и т.д. К тому же это «омертвленные» оборотные средства, замедляющие процесс оборачиваемости оборотных средств, и следовательно появляется потребность привлечения дополнительных заемных средств, которые также характеризуются дополнительными издержками. Поэтому в процессе нормирования ГП находят среднюю величину  ГП, при которой можно максимально избегать негативных последствий излишнего или недостаточного кол-ва ГП. Поскольку запасы готовой продукции подлежат ограничению, то норматив ее запасов  в днях  исчисляется по каждому ее виду с учетом: времени комплектования, накопления до отгрузочной партии, времени погрузки и оформления документов и прочих операций.

Величина норматива вложения оборотных средств в готовую продукцию (Нгп) в денежном выражении определяется по формуле:

Нгп = Днгп ∙ Сд, где
Днгп – норматив запасов готовой продукции в днях,

Сд – средняя себестоимость выпуска продукции в день. 

Для исследования динамики запасов ГП во взаимосвязи с изменением объема производства, цен и масштабов потребления ГП, целесообразно определять относительный уровень запаса в днях расхода (выбытия) исчисляются как отношение абсолютной величины остатка соответствующего вида ГП на однодневный обороту по их расходу (выбытию). = Ост гп:(Отгр гп:Т)
  Остаток ГП   

(Отгрузка ГП за период : Кол-во дней  

                                             в периоде)
131 Расчет и оценка величины и динамики собственных оборотных средств. 
Собственный капитал (СК) организации является источником финансирования как долгосрочных вложений – внеоборотных активов (ВОА), так и  текущей деятельности – оборотных активов (ОА).

 Часть собственного капитала, участвующая в финансировании текущей деятельности, называется собственный оборотный капитал (СОК) или собственные оборотные  средства. Его фактическая величина по данным  бухгалтерского баланса определяется следующим образом:

СОК = СК – ВОА.
 При этом размер собственного капитала, принимаемого в расчет, может быть определен  одним из следующих способов:


1) как итог разд.3 баланса «Капитал и резервы»;


2) как сумма итогов третьего и четвертого разделов баланса, так как долгосрочные обязательства, отражаемые в разд. 4., в процессе анализа принято приравнивать к собственным источникам средств по двум основным причинам: потому, что главная цель получения долгосрочных кредитов и займов заключается в расширении и укреплении материально-технической базы предприятия –т.е. увеличения и улучшения состава ВОА, а также   потому, что они находятся в распоряжении предприятия длительный срок ( более одного года);


3) как сумма итога третьего раздела и данных статей «Доходы будущих периодов» и «Резервы предстоящих расходов и платежей» из разд.5  баланса. Эти статьи в силу их сущности и содержания, согласно Плана счетов, в процессе анализа рекомендуется относить к собственным источникам средств.

 
Анализ собственных оборотных средств можно начать с определения доли СОС в общем составе оборотных средств, а далее проследить их динамику в течение нескольких периодов. Тенденция к росту доли СОС будет свидетельствовать о росте финансовой устойчивости орг-ции и/или о снижении степени зависимости предприятия от заемных источников. Оценка обеспеченности предприятия этим источником средств осуществляется путем сопоставления фактического размера СОК  с величиной потребности в нем. Наличие СОК ( когда СОК > 0) является одним из первых признаков финансовой устойчивости предприятия. Дефицит СОК ( когда СОК < 0) отражает высокую степень зависимости предприятия от заемных источников и риск потери ликвидности. Если же этот дефицит приобретает хронический характер, то это может привести к банкротству.  Таким образом, величина СОК служит одной из характеристик степени финансовой  устойчивости. С этой целью исчисляют и оценивают  показатель - коэффициент мобильности (маневренности) собственного капитала (Кмоб):
  Кмоб = СОК : СК.


Он отражает долю собственного капитала, направленного на финансирование текущей деятельности (оборотных активов). Чем выше его значение, тем более мобилен СК и тем выше финансовая устойчивость предприятия. В процессе анализа необходимо принимать во внимание вид деятельности предприятия. Для предприятий сферы материального производства принято нормативное значение данного коэффициента около 0,5.

132 Расчет и оценка показателей оборачиваемости оборотных средств.  Финансовое состояние в значительной мере зависит от уровня деловой активности предприятия,  рациональности использования оборотных активов. Их величина должна быть достаточной  для обеспечения ритмичной работы, минимизирующей время и увеличивающей скорость обращения. На длительность нахождения средств в обороте влияют факторы внешнего и внутреннего характера. К внешним факторам относятся: сфера деятельности организации; отраслевая принадлежность; масштабы организации; экономическая

ситуация в стране и связанные с ней условия хозяйствования. Внутренние факторы — ценовая политика организации, структура активов, методика оценки запасов.

Для оценки скорости обращения исчисляют следующие показатели:

        - коэффициент оборачиваемости, показывающий число оборотов, совершаемых оборотными активами за изучаемый период (Коб). Он исчисляется делением  выручки от продаж на среднюю величину ОА:                         

    Коб = Впр:ОА

Положительным является увеличение в динамике данного показателя. Ускорение оборачиваемости капитала способствует сокращению потребности в оборотном капитале (абсолютное высвобождение), приросту объемов продукции (относительное высвобождение) и, значит, увеличению получаемой прибыли. В результате улучшается финансовое состояние организации, укрепляется ее платежеспособность. Замедление оборачиваемости требует привлечения дополнительных средств для продолжения хозяйственной деят-ти организации хотя бы на уровне прошлого периода.
Основные факторы, влияющие на величину и скорость оборота оборотных средств организации:

-масштаб деятельности организации;

-характер деятельности организации;

-длительность производственного цикла;

-система расчетов за товары и т.п.

Определяется также  коэффициент закрепления оборотных активов (Кз), определяемый отношением средней стоимости оборотных активов к выручке используется для планирования и показывает величину оборотных средств на 1 руб. реализованной продукции.

Кз = ОА : Впр

  - продолжительность одного оборота в днях (Доб), исчисляемая одним из следующих способов:                                                
 а)   Доб = 360 : Коб ;      

 б) Доб =  ОА : Вдн , 

где Вдн – однодневная выручка.

В динамике данный показатель должен уменьшаться, что свидетельствует об ускорении оборачиваемости – т.е. оборотные активы совершают полный кругооборот за более короткий срок.


Ускорение оборачиваемости оборотных активов в динамике (увеличение Коб и уменьшение Доб) приводит к тому, что потребность предприятия в оборотных активах сокращается, то есть достигается условное высвобождение (относительная экономия) оборотных активов из хозяйственного оборота.

.
Его  величина также может быть определена одним из следующих расчетов:      А) ∆ ОАусл  =  ОА1  -  ОА0 ∙ Iвпр ,  где Iвпр – темп роста выручки от продаж;

Б)  ∆ Оаусл = ( Доб1 – Доб0) ∙ Вдн

 Полученное по результатам расчета положительное значение (∆ОА>0)  свидетельствует о дополнительном вовлечении в хозяйственный оборот ОА, связанным со снижением эффективности их использования.  А отрицательное значение (∆ОА < 0)   отражает  повышение эффективности их использования, приводящем к сокращению потребности предприятия в оборотных активах – их высвобождении из хозяйственного оборота.

Определяю также частные показатели оборачиваемости чтобы детально изучить причины изменения деловой активности предприятия, при этом вместо общей суммы оборотных активов используются отдельные их элементы (запасы, ДЗ, КЗ, ДС, КФВ).
133 Расчет и оценка показателей оборачиваемости ДЗ. В системе показателей, характеризующих деловую активность организации важная роль отводится показателям оборачиваемости оборотных активов. Известно, что обобщающий показатель оборачиваемости, отражающий количество оборотов (Коб), совершаемых оборотными активами за изучаемый период, определяется как отношение  выручки от продаж (Впр) к среднегодовой стоимости оборотных активов (ОбА)          Коб = Впр /ОбА  Вместе с тем,  для детального анализа необходима оценка частных показателей оборотных активов.   Состояние дебиторской задолженности, ее размер и  качество оказывают влияние на финансовое состояние организации. Для улучшения финансового положения организации необходимо:

- следить за соотношением дебиторской и кредиторской задолженности. Значительное превышение дебиторской задолженности создает угрозу финансовой устойчивости организации и делает необходимым привлечение дополнительных источников финансирования;

- контролировать состояние расчетов по просроченным задолженностям;

- по возможности ориентироваться на увеличение количества заказчиков, с целью уменьшения риска неуплаты монопольным заказчиком.

     Резкое увеличение дебиторской задолженности и ее доли в текущих активах может свидетельствовать о неосмотрительной кредитной политике предприятия по отношению к покупателям либо об увеличении объема продаж, либо неплатежеспособности части покупателей. С другой стороны, предприятие может сократить отгрузку продукции, чтобы уменьшить счета дебиторов. Следовательно, рост дебиторской задолженности не всегда оценивается отрицательно.

Для расчета эффективности использования элемента оборотных средств -дебиторской задолженности рассчитывают показатели оборачиваемости ДЗ.

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности характеризует скорость оборота дебиторской задолженности. 

-коэффициент оборачиваемости общей величины дебиторской задолженности:

=           строка 010  формы №2       .

0.5*((строка 230,240 на н.г.) + (строка 230,240 на к.г.) формы №1)
-коэффициент оборачиваемости краткосрочной дебиторской задолженности:

=.  строка 010  формы №2             .

0.5*(строка 240 на н.г. + строка 240 на к.г.) формы №1
Срок оборота (или период погашения) дебиторской задолженности, или продолжительность одного оборота в днях дебиторской задолженности, рассчитывается по формуле:

Срок оборота деб. зад-ти 
ДоДЗ= 360 / Коб-ти дебит. зад-ти

Чем быстрее оборачивается дебиторская задолженность, тем меньше период ее погашения, что оценивается положительно. 

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности показывает расширение или снижение коммерческого кредита, предоставляемого предприятием. Если при расчете коэффициента выручка от реализации считается по переходу права собственности, то увеличение коэффициента означает сокращение продаж в кредит; его снижение свидетельствует об увеличении объема предоставляемого кредита.

При этом, чем продолжительнее период погашения, тем выше риск ее непогашения. Этот показатель следует рассматривать по юридическим и физическим лицам, видам продукции, условиям рас-

четов, т.е. условиям заключения сделок. Скрытую дебиторскую задолженность, которая может возникнуть вследствие предварительной оплаты материалов поставщикам без их отгрузки организации, выявляют на основе анализа и оценки состояния расчетов по данным аналитического учета.

 Дебиторская задолженность «замораживает» капитал и поэтому связана с издержками. Показатели оборачиваемости дебиторской задолженности являются масштабом оценки ликвидности предприятия.

134 Расчет и оценка показателей оборачиваемости КЗ. Анализ кредиторской задолженности проводят совместно с анализом дебиторской задолженности. Состояние кредиторской задолженности, ее размеры и  качество оказывают сильное влияние на финансовое состояние организации. Для улучшения финансового положения организации необходимо:

- следить за соотношением дебиторской и кредиторской задолженности;


- контролировать состояние расчетов по просроченным задолженностям.

     Сравнивая состояние дебиторской и кредиторской задолженностей, необходимо рассчитать  показатель оборачиваемости кредиторской задолженности (в оборотах и днях) и срок ее погашения поставщикам. 

     Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности характеризует расширение или снижение коммерческого кредита, предоставляемого хозяйствующим субъектам. Рост показателя означает увеличение скорости оплаты задолженности хозяйствующим субъектом и наоборот.

-коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности (Коб(КЗ)): 

   =              стр. 010  формы №2              . 

     0.5*(стр.620н.г.) + (стр.620к.г.) ф №1)
-коэффициент оборачиваемости задолженности поставщикам и подрядчикам:

=  .           строка 010  формы №2             . 

0.5*(стр.621н.г.) + (стр.621к.г.) ф. №1)
     Продолжительность одного оборота кредиторской  задолженности характеризует средний срок возврата долгов хозяйствующим субъектом (за исключением обязательств перед банками и по прочим займам)

Продолжительность одного оборота КЗ = 360 / Коб (КЗ)
Срок погашения КЗ поставщикам(в дн)                 = Ср.за период КЗ*Период времени в дн
Сумма погашенных (оплаченных) обязательств поставщиков (оборот по Дебету сч. 60)

 Необходимо различать нормальную и просроченную задолженность. Наличие просроченной задолженности создает финансовые затруднения, так как предприятие будет чувствовать недостаток финансовых ресурсов для приобретения производственных запасов, выплаты заработной платы и др. 

     Для анализа дебиторской и кредиторской задолженности, кроме баланса, используются материалы первичного и аналитического бухгалтерского учета. По итогам анализа обычно делают рекомендательные выводы: следить за соотношением кредиторской и дебиторской задолженности. Значительное повышение последней создает угрозу финансовой устойчивости организации, делает необходимым для погашения возникающей кредиторской задолженности привлечение дополнительных источников финансирования;

• контролировать состояние расчетов по просроченным задолженностям;

• поскольку в условиях инфляции всякая отсрочка платежа приводит к тому, что предприятие реально получает лишь часть стоимости выполненных работ, необходимо расширить систему авансо-

вых платежей. Своевременно выявлять недопустимые виды дебиторской и кредиторской задолженности, к которым

относятся: просроченная задолженность поставщикам, в бюджет и др.; кредиторская задолженность по претензиям; сверхнормативная задолженность по устойчивым пассивам; товары отгруженные, не оплаченные в срок; поставщики и покупатели по претензиям; задолженность по расчетам возмещения материального ущерба; задолженность по статье «Прочие дебиторы».

135 Расчет и оценка показателей оборачиваемости запасов. Оборачиваемость активов равна отношению выручки от продажи товаров, продукции, работ, услуг к средней за анализируемый период величине активов. Оборачиваемость запасов рассчитывается по общему обороту (выручке от продажи) и специальному (себестоимости продукции, работ, слуг). Накопление запасов является свидетельством спада активности организации по производству и реализации продукции. Низкий   показатель   оборачиваемости   оправдан   в   условиях   инфляции   и   ожидания повышения цен на сырье и материалы. Высокий показатель оборачиваемости может указывать на недостаток товарно-материальных запасов, что увеличивает возможность нарушения ритма финансово-хозяйственной деятельности. Показатели    оборачиваемости   запасов   рассчитываются    по    данным    бухгалтерской отчетности   и   рассматриваются   в   динамике.   Для   оценки   оборачиваемости   запасов используют следующие показатели: Коэффициент оборачиваемости запасов = с/с реализованной продукции /Средняя величина запасов; Коэффициент оборачиваемости запасов (исходя их объемов продаж) = Выручка от реализации продукции / Средняя величина запасов. В качестве средней величины запасов в расчет принимается среднее хронологическое значение. Вместо квартальных могут использоваться месячные или годовые отчетные данные. При отсутствии месячных или квартальных данных для расчета средней величины может быть использован упрощенный расчет: среднее значение величин на начало и конец периода. При   упрощенном    расчете   указанные    показатели   рассчитываются    на   основании соответствующих строк бухгалтерской отчетности: - коэффициент оборачиваемости запасов исходя из объема продаж (Kоб зап): Kоб зап =    стр. 140 Ф2 / 0,5(21Онач.г+21Окон.г) Ф1. Оборачиваемость запасов характеризуется также следующими показателями: Оборачиваемость в днях запасов ~ Длительность отчетного периода в днях/ Ks Оборачиваемость   в днях запасов исходя из объема продаж = Длительность отчетного периода в днях/ KN. При    упрощенном    расчете    данные    показатели    рассчитываются    на    основании соответствующих строк бухгалтерской отчетности: - оборачиваемость в днях запасов (Дэ): Дэ = 0,5 х (стр. 210 н.г. + стр. 210 к.г.) ф1 х 360 / стр. 020 ф2. - оборачиваемость в днях запасов исходя из объема продаж (ДТЧ): ДИ = 0,5 х (стр. 210 н.г. + стр. 210 к.г.) ф1 х 360 / стр. 010 ф2. Результаты     анализа    оборачиваемости    запасов    используются     для    оценки финансового состояния предприятия..

136 Эффективность использования оборотных средств: понятие, система показателей, методы их определения.     Эффективность использования оборотных средств характеризуется: - ростом оборачиваемости оборотного капитала;- снижением потребности в оборотных средствах на 1 руб. объема выпуска продукции. Рост оборачиваемости оборотного капитала  способствует: - экономии оборотного капитала (сокращению потребности в оборотном капитале); - приросту объемов продукции; увеличению получаемой прибыли.

В результате ускорения оборота высвобождаются вещественные элементы оборотных средств, меньше требуется запасов сырья, материалов, топлива, заделов незавершенного производства,  высвобождаются и денежные ресурсы, ранее вложенные в эти запасы и заделы. Высвобожденные денежные ресурсы откладываются на расчетном счете организации, в результате чего улучшается ее финансовое состояние, укрепляется платежеспособность.

Финансовое состояние в значительной мере зависит от уровня деловой активности предприятия,  рациональности использования оборотных активов. Их величина должна быть достаточной  для обеспечения ритмичной работы, минимизирующей время и увеличивающей скорость обращения.


Для  оценки эффективности использования оборотных  активов исчисляют и анализируют следующие группы обобщающих показателей:


1. Показатели, характеризующие скорость обращения ОА :

   - коэффициент оборачиваемости, показывающий число оборотов, совершаемых оборотными активами за изучаемый период (Коб). Он исчисляется делением  выручки от продаж на среднюю величину ОА:                         ___

                                      Коб = Впр:ОА


Положительным является увеличение в динамике данного показателя.

   - Продолжительность одного оборота в днях (Доб), исчисляемая одним из следующих способов:              ___     

а)   Доб = 360 : Коб ; б) Доб= ОА : Вдн , где Вдн – однодневная выручка.


В динамике данный показатель должен уменьшаться, что свидетельствует об ускорении оборачиваемости – т.е. оборотные активы совершают полный кругооборот за более короткий срок.


2. Относительная (условная) экономия оборотных активов, являющаяся следствием ускорения их оборачиваемости. Ее  величина также может быть определена одним из следующих расчетов:                                __       __

        А) ∆ ОАусл  =  ОА1  -  ОА0 ∙ Iвпр ,  где Iвпр – темп роста выручки от продаж;

        Б)  ∆ ОАусл = ( Доб1 – Доб0) ∙ Вдн

 
Полученное по результатам расчета положительное значение (∆ОА>0)  свидетельствует о дополнительном вовлечении в хозяйственный оборот ОА, связанным со снижением эффективности их использования.  А отрицательное значение (∆ОА < 0)   отражает  повышение эффективности их использования, приводящем к сокращению потребности предприятия в оборотных активах – их высвобождении из хозяйственного оборота.


3. Показатели рентабельности,  отражающие величину прибыли, получаемой с каждого рубля ОА:     

                          __                          __ 

Rоа = П : ОА ;    Rдз = П : ДЗ;


4. Показатели, отражающие величину экономического эффекта, полученного за счет улучшения использования оборотных активов:

   - прирост выручки за счет ускорения оборачиваемости        __
            ∆Впр = ∆Коб ∙ ОА1

   -  увеличение прибыли за счет изменения оборачиваемости

∆П = П0 ∙  ∆I Коб,  где ∆ I Коб – темп прироста коэффициента оборачиваемости.

137 Расчет относит. отклонения экономии (перерасхода) оборот. средств. 
Эффективность использования оборотных средств характеризуется: 

- ростом оборачиваемости оборотного капитала;

- снижением потребности в оборотных средствах на 1 руб. объема выпуска продукции.

     Рост оборачиваемости оборотного капитала  способствует: 

- экономии оборотного капитала (сокращению потребности в оборотном капитале); 

-приросту объемов продукции; увеличению получаемой прибыли.
 Ускорение оборачиваемости оборотных активов в динамике (увеличение Коб и уменьшение Доб) приводит к тому, что потребность предприятия в оборотных активах сокращается, то есть достигается условное высвобождение (относительная экономия) оборотных активов из хозяйственного оборота.

Для определения величины относительной экономии (перерасхода) оборотных средств может быть использовано два подхода.

При первом  - эта величина находится как разница между фактически имевшей место в отчетном периоде величиной оборотного капитала и его величиной за период, предшествующий отчетному, приведенному к объемам производства, имевшим место в отчетном периоде:

∆ ОАусл  = ОА1 - ОА0 х Iвпр, где  ОА1- величина оборотных средств организации на конец первого года работы;  ОА1- величина оборотных средств организации на конец второго года работы; Iвпр - коэффициент роста продукции (темп роста выручки от продаж).

В этом выражении ОА0 – значение величины оборотного капитала – пересчитывается с помощью Iвпр – коэффициента роста продукции. В результате получается значение величины оборотных средств, которые были бы необходимы организации при сохранении неизменными объемов производства. Полученное значение сопоставляется с фактическим значением этого показателя в отчетном периоде. При втором подходе расчета величины относительной экономии оборотных средств исходят из сравнения оборачиваемости оборотных средств в различные отчетные периоды:

∆ ОАусл = (Впр/360) х (Доб1 – Доб0), Доб1 – оборачиваемость оборотного капитала во втором отчетном периоде, дни; Доб0 – оборачиваемость оборотного капитала в первом отчетном периоде, дни. Впр/360-однодневная реализация.

В этом выражении (Доб1 – Доб0)– разница в оборачиваемости оборотных средств приводится к объему реализованной продукции с помощью коэффициента однодневной реализации.
 Полученное по результатам расчета положительное значение (∆ОА>0)  свидетельствует о дополнительном вовлечении в хозяйственный оборот ОА, связанным со снижением эффективности их использования.  А отрицательное значение (∆ОА < 0)   отражает  повышение эффективности их использования, приводящем к сокращению потребности предприятия в оборотных активах – их высвобождении из хозяйственного оборота.

138 Влияние оборачиваемости оборотных средств на приращение прибыли: характ-ка, расчет, оценка.    Эффективность использования оборотных средств характеризуется: 

- ростом оборачиваемости оборотного капитала;

- снижением потребности в оборотных средствах на 1 руб. объема выпуска продукции.

     Рост оборачиваемости оборотного капитала  способствует: 

- экономии оборотного капитала (сокращению потребности в оборотном капитале); 

-приросту объемов продукции; увеличению получаемой прибыли.
В связи с тем, что оборотные средства формируют основную долю ликвидных активов фирмы, их величина должна быть достаточной для обеспечения ритмичной и равномерной работы орг. и - как следствие - получения прибыли. Прибыль - это особый систематический воспроизводимый ресурс коммерческой организации, цель развития бизнеса. Использование оборотных средств в хозяйственной деятельности должно осуществляться с намерением сокращать время и наращивать скорость обращения оборотного капитала и превращения его в реальную денежную массу для последующего финансирования и приобретения новых оборотных средств. В результате ускорения оборота оборотных средств высвобождаются вещественные элементы оборотных средств, меньше требуется запасов сырья, материалов, топлива, заделов НЗП и пр., а, следовательно, высвобождаются и денежные ресурсы, ранее вложенные в эти запасы и заделы. Высвобожденные денежные ресурсы откладываются на расчетные счета организации, в результате чего улучшается ее финансовое состояние, укрепляется платежеспособность.

Зависимость оборачиваемости оборотных средств и прибыли организации можно представить с помощью следующих моделей: 

1) ∆П = П0 *  ∆I Коб,  где ∆ I Коб – темп прироста коэффициента оборачиваемости.

или 

2) Коб= Впр/ОА => Впр=Коб*ОА, 

а Ппр можно представить как

   Ппр = Впр*Rпр, тогда

Ппр = Коб * ОА * Rпр, с помощью данной модели можно рассчитать влияние коэффициента оборачиваемости оборотных средств, а также остальных факторов на приращение прибыли с помощью интегрального метода факторного анализа:

1. Влияние Коб на приращение прибыли

ΔПпр(Коб) = 
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2.Влияние ОА на приращение прибыли

ΔПпр(АО)= 
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3. Влияние Rпр на приращ-е прибыли

ΔПпр(Rпр)=
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139 Влияние оборачиваемости оборотных средств на приращение рентабельности активов организации: характеристика, расчет, оценка.    Эффективность использования оборотных средств характеризуется: 

- ростом оборачиваемости оборотного капитала;

- снижением потребности в оборотных средствах на 1 руб. объема выпуска продукции.

     Рост оборачиваемости оборотного капитала  способствует: 

- экономии оборотного капитала (сокращению потребности в оборотном капитале); 

-приросту объемов продукции; увеличению получаемой прибыли.
В связи с тем, что оборотные средства формируют основную долю ликвидных активов фирмы, их величина должна быть достаточной для обеспечения ритмичной и равномерной работы орг. и - как следствие - получения прибыли. Прибыль - это особый систематический воспроизводимый ресурс коммерческой организации, цель развития бизнеса. Для оценки влияния оборачиваемости оборотных средств на приращение рентабельности активов (Ra), используется трехфакторная модель. Коэффициент оборачиваемости активов рассчитывается как отношение выручки от продаж к общей величине активов: Коб    =  Впр 

            ОА    

и входит составным элементом в формулу расчета рентабельности активов (Rа).

Исходная формула: Rа = Прибыль / А - для выявления влияния на приращение рентабельности активов изменения оборачиваемости ОС. Исходная формула расчета показателя рентабельности активов преобразуется в трехфакторную модель путем деления числителя и знаменателя исходной модели на выручку от продаж (Впр):
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   где П – прибыль до налогообложения;А – средняя за отчетный период стоимость активов; 

ВОА – средняя за период стоимость внеоборотных активов; 

ОА – средняя за период стоимость оборотного капитала.  

П/Впр –  прибыльность продукции (одного рубля продаж) или рентабельность продукции по прибыли до налогобложения;

ВОА/Впр – (Фе) – (фондоемкость) капиталоемкость продукции по основному капиталу;

ОА/Впр – (Кз) – Коэффициент закрепления, обратный коэффициенту оборачиваемости оборотных активов В данной модели фактор оборачиваемости оборотных активов отражается величиной ОА/Впр – (Кз), т.е. величиной, обратной среднему числу оборотов. Таким образом, формула имеет вид: 

Ra = Rпрод : (Фе +Кз) 

Расчет  влияние факторов на результирующий показатель определяется способом цепной подстановки. 

Вторая методика  - с использованием прямого коэффициента оборачиваемости оборотных активов.
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                                    Rа= Rпрод  х Коб х dоа            где,

П/Впр – (Rпрод) – прибыльность продукции (одного рубля продаж) или рентабельность продукции по прибыли до налогобложения;

Впр/ОА – (Коб) – оборачиваемость оборотных активов (скорость оборота, число раз);

ОА/А – (dоа) – удельный вес (доля) оборотных активов в общей величине активов. 

Расчет влияния оборачиваемости оборотных активов на приращение рентабельности активов производится способом абсолютных разниц по формуле:

∆Ra (Коб)  = Rпрод1 х ∆Коб х  dоа0
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