83, 85 Анализ общехоз-ых управ-ких расходов, Анализ коммерч-х расх-в. Анализ расходов периода: значение, процедура. Накладные расходы напрямую не связаны с производством конкретной продукции, а обусловлены необходимостью осуществлять производственный процесс, обслуживать его и управлять деятельностью предприятия в целом. К этой группе относятся общепроизводственные, общехозяйственные расходы и расходы на продажу (коммерческие). Общехозяйственные и коммерческие расходы относятся к расходам периода, которые списываются в полной сумме за от​четный период из выручки от продаж продукции за этот период и не включаются в себестоимость продукции (включ-ся в полную себ-сть). 
 В состав ОХР включается: заработная плата персонала общехозяйственного характера, административно-управленческие расходы, содержание охраны, амортизация основных средств общехозяйственного назначения, содержание и все виды ремонтов этих основных средств, оплата аудиторских и консультационных услуг, расходы на охрану труда и подготовку кадров, налоги, сборы и прочие отчисления,   и другие расходы.

Анализ общехоз-ных управленческих расходов имеет большое значение, т.к. они занимают большой удельный вес в с/с пр-ции. Эти расходы так же разделяют на условно-постоянные и условно-переменные, а последние корректируют на процент выполнения плана по производству товарной пр-ции. Фактические данные сравнивают с плановой величиной накладных расходов. Общехоз. управленческие расходы включаются в расчет величины доходов по обычным видам дея-сти и в общую величину расходов. С помощью общехозяйственных управленческих расходов исчисляется расходоемкость доходов и доходность расходов, определяется затраты на рубль прибыли. Они включаются в расчет рентабельности активов и собс-ого капитала.  Общехоз. управ-ие расходы включаются в косвенные затраты в с/с пр-ции. Анализ этих расходов производится путём сравнения фактической их величины на 1 руб. товарной продукции в динамике за 5-10 лет, а так же с плановым уровнем отчётного периода. Такое сопоставление показывает, как изменилась их доля в ст-сти товарной продукции в динамике и по сравнению с планом, и какая наблюдается тенденция - роста или снижения. В процессе последующего анализа выясняют причины, вызвавшие абсолютное и относительное изменение затрат. По своему составу это комплексные статьи, состоящие из нескольких элементов. Составляется смета управленческих расходов. В дальнейшем смета текущих расходов используется при формировании сметы прибылей и убытков, а также сметы движения денежных средств. Наиболее важным признаком для анализа яв-ся деление затрат по элементам затрат, по статьям затрат, по способу отнесения на себестоимость продукции. Для анализа общехозяйственных управленческих расходов по статьям затрат используют данные аналитического бухгалтерского учёта. По каждой статье выявляют абсолютное и относительное отклонение от плана и их причины. В ходе анализа выясняют причины относительного перерасхода или экономии средств по каждой статье затрат. При проверке выполнения сметы нельзя всю полученную экономию отнести на счёт предприятия, так же как и все допущенные перерасходы оценивать отрицательно. Оценка отклонений фактических расходов от сметы зависит от того, какие причины вызвали экономию или перерасход по каждой статье затрат. В ряде случаев экономия связана с невыполнением намеченных мероприятий по улучшению условий труда, технике безопасности, изобретательству, подготовке и переподготовке кадров и т, д.  Невыполнение этих мероприятий наносит предприятию иногда больший ущерб, чем сумма полученной экономии. В процессе анализа должны быть выявлены непроизводительные затраты, потери от бесхозяйственности, которые можно рассматривать как неиспользованные резервы снижения с/с прод-ции. 

Коммерческие расходы включают: расходы по доставке продукции (транспортировке), заработную плату персонала, занятого  сбытом, комиссионные посредникам, а также премиальные собственному персоналу, занятому сбытом, издержки на вспомогательные упаковочные материалы, маркетинговые исследования, рекламу и продвижение продукции на рынке.
В зависимости расходов от объёмов продаж разделяются условно-постоянные коммерческие расходы и условно-переменные коммерческие расходы. Как правило, планирование прогнозного спроса потребителей и формирование прогноза расходов на продажу осуществляется коммерческой службой, которая соотносит расходы с объемом продаж, и классифицирует соответствующие затраты по следующим критериям: • транспортные услуги и экспедирование грузов; • аренда складских помещений и транспортных средств; • рекламные и маркетинговые мероприятия, направленные на увеличение продаж и завоевание рынков сбыта; • расходы, связанные с упаковкой, складированием и хранением продукции; • расходы структурных подразделений, занимающиеся коммерческой деятельностью;• расходы на содержание транспортных средств; • страхование имущества;• таможенные процедуры и комиссионные на экспорт. 
Качественное планирование, анализ и обоснование затрат с целью получения максимальной выгоды осуществляется ответственными исполнителями, заинтересованными в увеличении продаж, оптимизации расходов на сбыт и выполнении бюджетных показателей. Приоритетность в управлении коммерческими расходами и мотивация менеджеров устанавливается руководством предприятия согласно принятой на предприятии маркетинговой политики и положений по премированию.
В основном применяются три подхода к нормированию коммерческих расходов:
• В виде определённого процента от объёма продаж;• По принципу «планирование от достигнутого»;• По принципу конкурентного паритета._______________________________
Анализ накладных расходов рекомендуется осуществлять в следующей последовательности:- сопоставление фактических затрат со сметами;-  изучение динамики:  по сумме  в целом,  по статьям, структуре; в расчете на один рубль  реализации; - изучение доли накладных расходов в полной себестоимости реализованной продукции; структуры расходов; - выявление причин, вызвавших увеличение затрат, оценка резервов экономии. Для решения этих задач исчисляют: - уровень накладных расходов в расчете на рубль продукции (Унр):
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где ∑НП - сумма накладных расходов в целом либо по отдельным статьям;

       РП – стоимость реализованной продукции; 

- удельный вес накладных в себестоимости продукции (dнр):
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- доля накладных расходов в затратах на рубль реализованной продукции (d3нр)              
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Несмотря на то, что величина постоянных расходов, из которых в значительной части состоят накладные расходы, не зависит от объема продукции, его увеличение приводит к относительной экономии таких расходов за счет снижения их уровня. Размер этой экономии определяется следующим образом:
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где НРпс0, НРпс1- сумма постоянной части накладных расходов соответственно в базисном и отчетном периодах. Приступая к анализу условно-переменной части накладных расходов, плановую смету по ним следует откорректировать на изменение объема продукции:
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где НРпр(пл) – сумма переменной части накладных расходов, предусмотренная планом (сметой).

Факторный анализ расходов следует проводить постатейно, так как перечень факторов, влияющих на их изменение, существенно различается.

68 Методы анализа и оценки технико-организ-го уровня и других условий: перечень, характ-ка. Хоз-ная деят-ть характеризуется взаимосвязанной системой пок-лей, являющейся базой для комплексного анализа. Основа всех экон-ких показ-лей хоз-ной деят-ти пред-тия - технико-организационный уровень производства - качество продукции и используемой техники, прогрессивность технологических процессов, техническая и энергетическая вооруженность труда, степень концентрации, специализации, кооперирования и комбинирования, длительность производственного цикла и ритмичность произв-ва, уровень орг-ции произв-ва и управления. Техническая сторона производства непосредственно не является предметом экономического анализа. Но экономические показатели изучаются в тесном взаимодействии с техникой и технологией производства, его орг-цией. Экономический анализ в этом случае приобретает характер технико-экономического анализа. От технико-организационного уровня и других условий зависит степень использования произв-венных ресурсов: средств труда, предметов труда, живого труда. Интенсивность использования произв-ных ресурсов проявляется в таких обобщающих показателях, как фондоотдача основных производственных средств, материалоемкость производства продукции, производительность труда. Эффективность использования производственных ресурсов проявляется: -в объеме и качестве произведенной и проданной продукции; -в величине потребления или затрат ресурсов, т.е. в себес-ти продукции; -в величине примененных ресурсов, т.е. авансированных для хоз-ной деят-ти основных и оборотных средств. Сопоставление показ-лей объема продукции и себес-ти харак-ет величину прибыли и рентабельности продукции, а также затраты на 1 руб. продукции. Сопоставление показ-лей объема продукции и величины авансированных основных и оборотных средств характеризует воспроизводство и оборачиваемость всего капитала, т.е. фондоотдачу основных производственных фондов и оборачиваемость оборотных средств. Полученные показатели в свою очередь в совокупности определяют уровень рентабельности активов предприятий. Уровень общей рентабельности отражает не только прибыль от продаж продукции, но и другие фин-вые рез-ты. От выполнения плана по прибыли и в целом фин-вого плана, с одной стороны, и от оборачиваемости оборотных средств - с другой, зависят фин-вое состояние и платежеспособность пред-тия. I -Технико - организационный уровень и другие условия производства (N - продукция) •Средства  труда   F   (основные производственные   средства,   фонды);  Фот (фондоотдача N / F); •Предметы труда М (материальные затраты); Мот (материалоотдача N / М) •Труд R (производственный персонал); Пт (производительность труда N / R); •Продукция N = F х Фот = М х Мот = R х Пт •Затраты на произ-во и реализацию S = А + М + U (Аамортизация, U-оплата труда)

• Капитал (фонды) К = F + ОбС (оборотные средства) •Прибыльность продукции Р = N - S; Rпр, Зед (Р - прибыль, Rпр - рентабельность продукции (P/N), Зед - затраты на рубль продукции (S/N)) •Оборачиваемость капитала Обк (оборачив. авансированного капитала N/K), ZK (капиталоемкость продукции K/N) •Рентабельность   капитала (пред-тия)   Rк (рентабельность   авансированного капитала Р/К) - Rпр (рентабельность продукции P/N) * Обк •Финансовое состояние ОбС(оборотные средства) <=> И(источник формирования оборотных средств). Технический уровень производства характеризуется прогрессивностью и качеством продукции, используемой техники, степенью механизации и автоматизации производства, технической и энергетической вооруженностью труда, прогрессивностью применяемых технологических процессов, уровень орг-ции производства и труда - показателями концентрации,специализации, кооперирования и комбинирования, длительности производственного цикла, ритмичности производства. Вся совокупность показателей определяет степень использования производственных ресурсов (производительность труда, фондоотдачу основных производственных фондов и материалоотдачу предметов труда), а также другие показатели эконом-кой эффективности - качество, себестоимость и прибыльность продукции, оборачиваемость производственных фондов, фин-вое состояние и рентабельность хоз-ной деят-ти. Факторами повышения экономической эффективности производства являются техническое и организационное развитие и другие условия хозяйствования. Совершенствование ТОУ хоз.деятельности - это комплексный непрерывный процесс ее рационализации, охватывающий НТП и научно-технический уровень производства и производимой продукции, структуру хозяйственной системы и уровень орг-ции производства и труда, хозяйственный механизм и уровень орг-ции и использования методов хозяйствования. Повышение ТОУ и др. условий в любой отрасли материального производства в конечном    счете    проявляется    в    уровне    использования    всех    трех    элементов производственного процесса: труда, средств труда, и предметов труда. Качественные показатели использования производственных ресурсов - производительность труда, фондоотдача, материалоемкость и оборачиваемость оборотных средств, отражающие интенсивность использования ресурсов, являются одновременно и показателями экономической эффективности повышения ТОУ и др. условий производства. Методологически следует различать показатели экономической эффективности повышения ТОУ и показатели самого уровня (состояние техники, технологии, орг-ции производства и управления). В понятии ТОУ органически сочетаются технические и организационные факторы производства. Анализ частных показателей интенсификации (производительности труда, фондоотдачи, материалоемкости и оборачиваемости оборотных средств) следует производить по факторам ТОУ производства. Целью анализа эффективности ТОУ является выявление возможности эффективного использования трудовых, материальных и фин-вых ресурсов. Экономическая эффективность по ТОУ отражается по следующим показателям:
производительность труда (трудоемкость), материалоотдачи (материалоемкости), фондоотдачи (фондоемкости), скорости оборота оборот-х средств, объема продукции за счет интенсификации использования трудовых, материальных и фин-вых ресурсов, себес-сти продукции, прибыли и рентабельности, показ-лей фин-вого состояния и платежеспособности пред-тия. Данная система показателей экономической эффективности ТОУ едина для всех отраслей материального производства.
_1189763999.unknown

_1189764170.unknown

_1238573055.unknown

_1238573065.unknown

_1189764130.unknown

_1189763787.unknown

