140 Рент-сть: понятие, показатели, методы их расчета. Если прибыль является абсолютным (количественным) показателем, отражающим полученный эффект от результатов деятельности коммерческой организации, то качественными характеристиками этих результатов, позволяющими оценивать их эффективность, являются показатели рентабельности. Они отражают соотношение прибыли (от продаж, до налогообложения, чистой) либо с затратами, либо объемом продаж, либо отдельными элементами активов, а также источниками их формирования и, таким образом, выступают характеристиками относительного уровня доходности организации по различным направлениям. Они позволяют сравнивать эти уровни доходности с альтернативными вариантами вложения средств: например, расширять масштабы производства продукции, либо вкладывать средства в уставные капиталы других организаций или на депозит в банке.

Уровень и динамика показателей рентабельности являются объектом внимания всех пользователей информации о деятельности организации: для внешних субъектов их значения являются основой для оценки своих рисков при вступлении во взаимодействие с данной организацией, а внутренние пользователи, прежде всего – руководство, по этим показателям могут делать выводы об эффективности реализации конкретных инвестиционных проектов и управленческой деятельности – в целом.

Все показатели рентабельности условно можно подразделить на обобщающие и частные, а в каждой из этих групп выделить:

- рентабельность текущей (основной) деятельности;-Rпродаж,Rзатрат,Rвыпущенной продукции

- рентабельность ресурсов -активов, ВОА,ОС, чистых активов;

- рентабельность источников финансирования деятельности -сосбтв.капитала, УК, ЗК.

Среди  показателей наибольшую ценность для анализа представляют:

1. Рентабельность активов (Ra), исчисляемая как отношение чистой прибыли к среднегодовой стоимости активов. Данный показатель отражает эффективность использования экономических ресурсов (внеоборотных и оборотных активов) и показывает величину чистой прибыли, получаемой с каждого рубля этих ресурсов. В аналитической практике данный показатель может иметь и другие названия: экономическая рентабельность, рентабельность имущества или вложений.

2. Рентабельность собственного капитала (Rск), исчисляемая как отношение чистой прибыли к среднегодовой стоимости собственного капитала и отражающая величину чистой прибыли, получаемой с каждого рубля собственного капитала ( в бухгалтерском балансе – это итог разд.3.  «Капитал и резервы»). В аналитической практике данный показатель называют финансовой рентабельностью, поскольку он позволяет оценивать эффективность использования собственных источников средств.

Также часто используют показатель Рентабельность продаж (Rпр) Rпр = Ппр/Впр, где Ппр-прибыль от продаж, Впр выручка от продаж; Он отражает эффективность основной деятельности и показывает, сколько прибыли содержится в каждом рубле реализации.

Рентабельность затрат (Rз) Rз = Ппр/Ср , где Ср-полная себестоимость реализованной продукции; Отражает эффективность затрат на реализованную продукцию и показывает сколько получено прибыли на каждый рубль затрат по продукции.

И другие показатели рентабельности.

141. Расчет и оценка финансовой рентабельности Качественными характеристиками эффекта от результатов деятельности коммерческой организации позволяющими оценивать их эффективность, являются показатели рентабельности. 

Рентабельность собственного капитала (Rск) или финансовая рентабельность является одним из главных обобщающих показателей относительной доходности организации, исчисляемая как отношение чистой прибыли к среднегодовой стоимости собственного капитала и отражающая величину чистой прибыли, получаемой с каждого рубля собственного капитала (в бухгалтерском балансе – это итог разд. 3.  «Капитал и резервы»). В аналитической практике данный показатель называют финансовой рентабельностью, поскольку он позволяет оценивать эффективность использования собственных источников средств.

Rск = П/СК, где П - прибыль, а СК – среднегодовая стоимость собственного капитала.

- на рентабельность собственного капитала влияет эффективность основной деятельности, структура источников средств, степень участия собственного капитала в финансировании текущей деятельности, политика по привлечению заемного капитала, и, в частности, состояние расчетов с кредиторами и  другие.

На ее уровень и динамику влияет множество факторов: результативность основной деятельности, оборачиваемость активов, в т.ч. – оборотных, политика по привлечению финансовых ресурсов, состояние расчетов с деловыми партнерами и др.
Для анализа влияния важнейших факторов могут использоваться различные факторные модели:

1) Rск = ЧП/СК = ЧП/Впр ∙ Впр/СК = Rпр ∙ Коб(ск) 

где  Rпр – (ЧП – чистая прибыль, Впр– выручка от продаж) отражает уровень рентабельности продаж  по чистой прибыли, Коб(ск)-коэфициент оборачиваемости собственного капитала, отражает отдачу (или оборачиваемость) собственного капитала. Таким образом, для обеспечения роста Rск, необходимо создавать условия для повышения Rпр и    Коб(ск).

2) Rск = ЧП/СК = 
=ЧП/Впр ∙ Впр/ЧА ∙ ЧА/УК ∙  УК/СК = =Rпр. ∙  Коб(ча)   ∙  Кс   ∙ dук,

где  ЧА - средняя стоимость чистых активов; УК- средняя стоимость уставного капитала; 

Rпр. = ЧП : Впр– рентабельность продаж по чистой прибыли;  

Коб(ча) = Впр/ЧА – коэффициент оборачиваемости чистых активов;

Кс= ЧА/УК  – коэффициент соотношения чистых активов и уставного капитала (он важен для ОАО ,т.к. согласно ФЗ "Об акционерных обществах" и ГК необходимо, чтобы ЧА ≥ УК);

dук= УК/СК  – удельный вес уставного капитала в стоимости собственного.
3) Для характеристики устойчивости экономического роста (Куэр) организации исчисляют рентабельность СК по реинвестированной прибыли:
Куэр = ЧПри/СК =
= ЧПри/ЧП ∙  ЧП/Впр ∙  Впр/СК,

где ЧПри – сумма прибыли, реинвестированной в деятельность организации, которая определяется как разность между полученной чистой прибылью и ее частью, использованной по различным направлениям (создание резервного капитала, на благотворительность, социальные нужды и др.).
Величина Куэр позволяет оценивать темпы воспроизводства собственного капитала.

Таким образом, данная факторная модель отражает зависимость коэффициента устойчивости экономического роста от структуры чистой прибыли,  рентабельности продаж по чистой прибыли, отдачи (оборачиваемости) собственного капитала.     

142. Расчет и оценка экономической рентабельности.
Качественными хар-ками эффекта от результатов деятельности коммерческой организации позволяющими оценивать их эффективность, являются показатели рентабельности. Рентабельность активов (Ra), исчисляемая как отношение чистой прибыли к среднегодовой стоимости активов. Данный показатель отражает эффективность использования экономических ресурсов (внеоборотных и оборотных активов) и показывает величину чистой прибыли, получаемой с каждого рубля этих ресурсов. В аналитической практике данный показатель может иметь и другие названия: экономическая рентабельность, рентабельность имущества или вложений. Рентабельность вложений, активов или капитала рассчитывают (Rа)

Rа = П/А, где А- среднегодовая стоимость активов.

Rа Отражает уровень эффективности экономии-ческого потенциала и показывает размер прибы-ли, заработанной предприя-тием с каждого рубля, вложенного в активы. Рентабельность активов (экономическая рентабельность) служит характеристикой эффективности использования имущественного потенциала предприятия. Данный показатель в зависимости от целей анализа может исчисляться как отношение прибыли от продаж, либо до налогообложения, либо – чистой к среднегодовой стоимости активов.

На его уровень и динамику влияет множество внешних и внутренних факторов. Их воздействие на рентабельность активов в конечном счете отражается через:

- эффективность основной деятельности, для  характеристики которой  используется показатель рентабельности продаж (Rпр),  который может быть исчислен как отношение прибыли  от продаж( Ппр), либо - до налогообложения (Пдно), либо – чистой (ЧП) к выручке от продаж (Впр)

- деловая активность,  одним из показателей которой является оборачиваемость (или отдача) активов (Ка ),  исчисляемая как отношение выручки от продаж к среднегодовой стоимости активов.Связь данных факторов с рентабельностью активов отражает следующая факторная модель:

Ra = Rпр ∙ Ка

Для оценки влияния данных факторов можно использовать любой из приемов детерминированного факторного анализа:

1. Способ цепных подстановок:

а) влияние на рентабельность активов  рентабельности продаж

Rпр1 ∙ Ка0  - Rпр0 ∙ Ка0 ;

б) влияние на рентабельность активов их оборачиваемости

Rпр1  ∙ Ка1  - Rпр1 ∙ Ка0

2.Способ абсолютных разниц:

а) влияние рентабельности продаж 

= ∆ Rпр ∙ Ка0 ;

б) влияние оборачиваемости активов 

= Rпр1 ∙ ∆ Ка .

Оба показателя в приведенной факторной модели являются качественными, их увеличение в динамике является свидетельством повышения эффективности бизнеса. А ухудшение одного из факторов (рентабельности продаж либо оборачиваемости активов) соответственно отрицательно влияет на динамику рентабельности активов.

Анализ данного показателя может быть углублен путем оценки  влияния на изменение рентабельности активов таких факторов, как рентабельность собственного капитала (Rск = П/СК) и коэффициента автономии (Кавт = СК/А):

Ra =(П : СК) ∙ (СК : А) = Rск ∙ Кавт.

143 Деловая активность (капиталоотдача): понятие, показатели, пути улучшения. Деловая активность комм-кой орг-ции проявляется прежде всего в эффективном использовании экономических  (активов) и финансовых (источников средств) ресурсов, а ее оценка может быть дана на основе изучения уровня и динамики системы качественных пок-лей и их сравнения со среднеотраслевыми данными,  плановыми показат-ми, а также с данными родственных фирм и конкурентов. 
В  широком смысле в систему критериев оценки уровня деловой активности, не всегда поддающихся колич-му измерению, входят имидж орг-ции, широта рынков сбыта продукции, стабильность связей с бизнес-партнерами, тенденция к расширению масштабов деят-ти и другие. Для колич-ной оценки этой активности важнейшими пок-ми являются объем продаж и прибыль, соотнесенные с величиной эконом-х ресурсов, затрат и источников средств для финансир-ния деят-ти орг-ции. 

Соотношение с объемом продаж отражают показатели отдачи (оборачиваемости) экономических и финансовых ресурсов, которые принято называть показателями деловой активности. Основные показатели деловой активности

Коэффициент отдачи (оборачиваемости) активов (Коа)         Коа = Впр : А

Показывает величину выручки, полученной с каждого рубля активов. Рост показателя в динамике характеризует повышение эффективности использования активов (ускорение их оборачив-ти);

Коэффициент отдачи внеоборотных активов (Квоа)               Квоа = Впр : ВОА

Показывает величину выручки, полученной с каждого рубля ВОА. Увеличение в динамике характеризует повышение эффективности использования данной группы активов.             или

Фондоотдача основ-ных средств(Фот)

Фот = Впр :ОС

Показывает величину выручки, полученной с каждого рубля ОС. Увеличение в динамике характеризует повышение эффективности использования данной группы активов;

Коэффициент оборачиваемости оборотных активов (Коб)          Коб = Впр : ОА

Показывает количество оборотов, совершенных за период оборотными  активами, чтобы трансформироваться в выручку. Увеличение в динамике отражает ускорение оборачиваемости;

Коэффициент отдачи собственного капитала (Коск)                 Коск = Впр : СК

Показывает величину выручки, полученной с каждого рубля собственного капитала. В динамике желателен рост показателя. и др.
На уровень приведенных выше показателей влияют многочисленные факторы внешнего и внутреннего характера. К числу внешних факторов относятся: динамика инфляционных процессов, в различной степени отражающихся на величине числителя и знаменателей приведенных выше коэффициентов; объемы и структура спроса на продукцию (услуги) организации, что проявляется в величине выручки от продаж; платежеспособность покупателей, обязанных своевременно и в полном объеме оплачивать поставленную им продукцию либо оказанные услуги; удаленность покупателей  продукции от предприятия – производителя и другие. Среди внутренних факторов важная роль отводится тем из них, которые оказывают непосредственное либо опосредованное влияние на выручку от продаж: масштабы  и сфера (отраслевая принадлежность) деятельности организации, продолжительность производственного цикла, стабильность хозяйственных связей с поставщиками ресурсов, ценовая политика руководства организации, структура активов с точки зрения их ликвидности, принятые в организации методы  учетной оценки активов,  порядок списания на себестоимость продукции стоимости сырья и материалов.
Ценовая политика, ориентированная на изменение цен на продукцию пропорционально (либо с некоторым опережением) росту цен на приобретаемые ресурсы, приводит к ускорению оборачиваемости активов. К подобному изменению показателей деловой активности приводит улучшение структуры активов, в том числе – оборотных, с точки зрения из ликвидности, то есть скорости превращения в денежные средства, необходимые для погашения обязательств и продолжения деятельности. В то же время нестабильность хозяйственных связей, в частности – частая смена поставщиков ресурсов, несоблюдение ими условий договоров на поставку по срокам и объемам, вынуждают предприятия для обеспечения бесперебойности процесса своей деятельности увеличивать размеры текущих и страховых запасов, что приводит к снижению таких показателей деловой активности, как коэффициенты оборачиваемости оборотных средств, в том числе – производственных запасов.

144 Анализ факторов изменения рент-ти СК орг-ции: значение, процедура  Рентабельность собственного капитала (Rск) или финансовая рентабельность является одним из главных обобщающих показателей относительной доходности организации, исчисляемая как отношение чистой прибыли к среднегодовой стоимости собственного капитала и отражающая величину чистой прибыли, получаемой с каждого рубля собственного капитала (в бухгалтерском балансе – это итог разд. 3.  «Капитал и резервы»). В аналитической практике данный показатель называют финансовой рентабельностью, поскольку он позволяет оценивать эффективность использования собственных источников средств.

Rск = П/СК, где П - прибыль, а СК – среднегодовая стоимость собственного капитала.

- на рентабельность собственного капитала влияет эффективность основной деятельности, структура источников средств, степень участия собственного капитала в финансировании текущей деятельности, политика по привлечению заемного капитала, и, в частности, состояние расчетов с кредиторами и  другие.

На ее уровень и динамику влияет множество факторов: результативность основной деятельности, оборачиваемость активов, в т.ч. – оборотных, политика по привлечению финансовых ресурсов, состояние расчетов с деловыми партнерами и др.
Для анализа влияния важнейших факторов могут использоваться различные факторные модели:

1) Rск = ЧП/СК = ЧП/Впр ∙ Впр/СК = Rпр ∙ Коб(ск) 

где  Rпр – (ЧП – чистая прибыль, Впр– выручка от продаж) отражает уровень рентабельности продаж  по чистой прибыли, Коб(ск)-коэфициент оборачиваемости собственного капитала, отражает отдачу (или оборачиваемость) собственного капитала. Таким образом, для обеспечения роста Rск, необходимо создавать условия для повышения Rпр и    Коб(ск).

2) Rск = ЧП/СК = 

=ЧП/Впр ∙ Впр/ЧА ∙ ЧА/УК ∙  УК/СК = =Rпр. ∙  Коб(ча)   ∙  Кс   ∙ dук,

где  ЧА - средняя стоимость чистых активов; УК- средняя стоимость уставного капитала; 

Rпр. = ЧП : Впр– рентабельность продаж по чистой прибыли;  

Коб(ча) = Впр/ЧА – коэффициент оборачиваемости чистых активов;

Кс= ЧА/УК  – коэффициент соотношения чистых активов и уставного капитала (он важен для ОАО ,т.к. согласно ФЗ "Об акционерных обществах" и ГК необходимо, чтобы ЧА ≥ УК);

dук= УК/СК  – удельный вес уставного капитала в стоимости собственного.

3) Для характеристики устойчивости экономического роста (Куэр) организации исчисляют рентабельность СК по реинвестированной прибыли:
Куэр = ЧПри/СК =

= ЧПри/ЧП ∙  ЧП/Впр ∙  Впр/СК,

где ЧПри – сумма прибыли, реинвестированной в деятельность организации, которая определяется как разность между полученной чистой прибылью и ее частью, использованной по различным направлениям (создание резервного капитала, на благотворительность, социальные нужды и др.).

Величина Куэр позволяет оценивать темпы воспроизводства собственного капитала.

Таким образом, данная факторная модель отражает зависимость коэффициента устойчивости экономического роста от структуры чистой прибыли,  рентабельности продаж по чистой прибыли, отдачи (оборачиваемости) собственного капитала.  
145 Методы факторного анализа показателей рент-ти: перечень, характеристика Показатели рентабельности яв-ся основными характеристиками эффективности хозяйственной дея-ти пред-ия. Они рассчитываются как относительные показатели финансовых результатов, полученных пред-ием за отчетный период. Экономическое содержание показателей рентабельности сводится к прибыльности Дея-ти предприятия. В процессе анализа рентабельности исследуется уровень показателей, их динамика, определяется система факторов, влияющих на их изменение, количественно оцениваются факторные влияния. Система показателей рентабельности включает основные показатели, рассчитываемые по данным бухгалтерской отчетности, как правило, формы №1 и формы №2. Методы факторного анализа показателей рентабельности предусматривают разложение исходных формул расчета показателя по качественным и количественным характеристикам интенсификации производства и повышения эффективности хозяйственной деятельности. При этом применяются ряд моделей рентабельности: 2хфакторная модель рентабельности продукции, где оценивается влияние: -объема от реализации; -себестоимости реализованной продукции. 
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3хфакторная модель рентабельности производственных фондов, когда находят влияние: -рентабельности продаж; -фондоемкости производства продукции; -материалоемкости. Сюда можно отнести и модель рентабельности собственного капитала (чистых активов), где оценивается влияние: -рентабельности продукции; -производительности (оборачиваемости) активов; -коэффициента финансовой активности, равного отношению общего капитала фирмы к ее собственному капиталу. 
Rпф=Rпр : (Фе + Ме)

5тифакторная модель рентабельности производственных фондов, где можно оценить влияние 5ти факторов интенсификации:  -фондоемкости производства продукции; -оборачив-ти оборотных средств;  -материалоемкости производства продукции; -зарплатоемкости продукции; -амортазациоемкости продукции. 
Rпф =[1 –( Ае+ Mе + Зе)] : (Фе + Кз).

В целом факторные модели рентабельности раскрывают важнейшие причинно-следственные связи между показателями финансового состояния финансовыми результатами, они прогнозирования фин-вой устойчивости.

148. Анализ пятифакторной модели рентабельности: значение, процедура. Рассмотрим пример применения 3х факторной модели анализа на показателе рентабельность производственных фондов. Одним из показателей, характеризующих эффективность использования производственного потенциала организации, является рентабельность производственных фондов, то есть ресурсов, непосредственно участвующих в производственном процессе либо способствующих его осуществлению: нематериальных активов, основных средств, материалов, трудовых ресурсов. Эффективность их использования отражается в уровне и динамике следующих показателей:
- амортизациоемкости, характеризующей затраты по использованию амортизируемого имущества  (нематериальных активов и основных средств) на рубль стоимости продукции (Ае) и определяемой как отношение суммы амортизационных отчислений к стоимости продукции (выручке от продаж - Впр);

-  материалоемкости, характеризующей затраты материальных ресурсов на рубль продукции (Ме) и исчисляемой как отношение суммы материальных затрат в составе себестоимости к стоимости продукции;

- зарплатоемкости, характеризующей величину расходов на оплату труда с отчислениями на социальные нужды в расчете на рубль продукции (Зе) и определяемой как отношение этих расходов в составе себестоимости к стоимости продукции;

- фондоемкости (Фе), определяемой как отношение средней стоимости основных производственных фондов (ОФ) к стоимости продукции ;

- коэффициента закрепления оборотных производственных фондов (Кз), определяемого как отношение стоимости оборотных производственных фондов (ОБФ) к стоимости продукции.

Таким образом, 5тифакторная модель рентаб-ти производ-х фондов (Rпф) имеет следующий вид:

Rпф = П / ПФ = (Впр – С) / ОФ + ОБФ=  [1 –( Ае+ Mе + Зе)] : (Фе + Кз).

Используя способ цепных подстановок, можно проанализировать влияние каждого из факторов на изменение рентабельности производственных фондов.

146.Анализ 2-хфакторной модели рентабельности: значение, процедура Анализ 2х факторной модели рентабельности проводится путем разложения исходных показателей по качественным и количественным характеристикам. Рассмотрим пример применения 2х факторной модели анализа на показателе рентабельность активов (экономическая рентабельность). Эта рентабельность служит характеристикой эффективности использования имущественного потенциала предприятия. Данный показатель в зависимости от целей анализа может исчисляться как отношение прибыли от продаж, либо до налогообложения, либо – чистой к среднегодовой стоимости активов.
На его уровень и динамику влияет множество внешних и внутренних факторов. Их воздействие на рентабельность активов в конечном счете отражается через:

- эффективность основной деятельности, для  характеристики которой  используется показатель рентабельности продаж (Rпр),  который может быть исчислен как отношение прибыли  от продаж( Ппр), либо - до налогообложения (Пдно), либо – чистой (ЧП) к выручке от продаж (Впр)

- деловая активность,  одним из показателей которой является оборачиваемость (или отдача) активов (Ка ),  исчисляемая как отношение выручки от продаж к среднегодовой стоимости активов.

Связь данных факторов с рентабельностью активов отражает следующая факторная модель:

Ra = Rпр ∙ Ка
Для оценки влияния данных факторов можно использовать любой из приемов детерминированного факторного анализа:

1.Способ цепных подстановок:

а) влияние на рентабельность активов  рентабельности продаж

Rпр1 ∙ Ка0  - Rпр0 ∙ Ка0 ;

б) влияние на рентабельность активов их оборачиваемости

Rпр1  ∙ Ка1  - Rпр1 ∙ Ка0

2.Способ абсолютных разниц:

а) влияние рентабельности продаж = ∆ Rпр ∙ Ка0 ;

б) влияние оборачиваемости активов = Rпр1 ∙ ∆ Ка .

Все три показателя в приведенной факторной модели являются качественными, их увеличение в динамике является свидетельством повышения эффективности бизнеса. А ухудшение одного из факторов (рентабельности продаж либо оборачиваемости активов) соответственно отрицательно влияет на динамику рентабельности активов.

Анализ данного показателя может быть углублен путем оценки  влияния на изменение рентабельности активов таких факторов, как рентабельность собственного капитала (Rск = П/СК) и коэффициента автономии (Кавт = СК/А):

Ra =(П : СК) ∙ (СК : А) = Rск ∙ Кавт
147. Анализ 3хфакторной модели рентабельности: значение, процедура  Рассмотрим пример применения 3х факторной модели анализа на показателе рентабельность активов (экономическая рентабельность). Эта рентабельность (экономическая рентабельность) служит характеристикой эффективности использования имущественного потенциала предприятия. Данный показатель в зависимости от целей анализа может исчисляться как отношение прибыли от продаж, либо до налогообложения, либо – чистой к среднегодовой стоимости активов. Это один из обобщающих показателей в системе характеристик рентабельности, который отражает величину прибыли, приходящейся на рубль стоимости активов, то есть основного капитала (внеоборотных активов) и оборотных активов.

На его уровень и динамику влияет множество внешних и внутренних факторов. Их воздействие на рентабельность активов в конечном счете отражается через:

- уровень рентабельности продукции (продаж);

- деловую активность организации, проявляющуюся в ускорении оборачиваемости активов, то есть увеличении коэффициентов их оборачиваемости (либо снижении )коэффициентов их закрепления).

Поскольку активы состоят из основного капитала и оборотных активов,  то в процессе факторного анализа рентабельности активов исходная модель может быть расширена за счет включения в нее следующих факторов:

- рентабельности продаж (Rпр), исчисляемой как отношение прибыли (от продаж, до налогообложения либо чистой - П) к выручке от продаж (Впр)

- фондоемкости продукции (Фе), исчисляемой как отношение средней стоимости основного капитала  (ОК) к выручке от продаж;

- коэффициента закрепления оборотных активов (Кзоа), рассчитываемого как отношение средней стоимости оборотных активов (ОА) к выручке от продаж.

Таким образом,  факторная модель рентабельности активов  за счет деления числителя и знаменателя исходной модели на выручку приобретает следующий вид: Rа =
=П/А = П \ Впр : (ОК \ Впр + ОА / Впр)  =  =Rпр : (Фе + Кзоа)
Влияние факторов на изменение рентабельности активов можно оценить, используя способ цепных подстановок:
1) влияние рентабельности продаж
∆ Ra = 
Rпр1  : (Фе0 + Кзоа0)  - Rпр0 : ( Фе0 + Кзоа0 )
2) влияние фондоемкости 

∆Rа =  
Rпр1 : (Фе1 + Кзоа0) -  Rпр1 : (Фе0  + Кзоа0 )3) влияние коэффициента закрепления оборотных активов
∆  Rа = 
Rпр1 : (Фе1 + Кзоа1 ) – Rпр1 : (Фе1 + Кзоа0 ). Содержание данной факторной модели показывает, что резервами увеличения рентабельности активов являются повышение рентабельности продаж, а также снижение фондоемкости и коэффициента закрепления оборотных активов, что может свидетельствовать  о повышении эффективности использования данных групп активов – основного капитала и оборотных активов.

149. Собс-ый капитал организации: понятие, методы формирования. Финансовую основу предприятия представляет сформированный им собственный капитал.  Собственный капитал - финансовые средства отдельного хозяйствующего субъекта, принадлежащие ему на правах собственности и используемые для формирования определённой части его активов. Он представлен следующими основными формами:

1. Уставный капитал. Он характеризует первоначальную сумму собственного капитала предприятия, инвестированного в форме его активов для начала осуществления хозяйственной деятельности. Его размер определяется учредительными док-тами предприятия. УК определяет мин-ный размер имущества орг-ции, гарантирующий интересы его кредиторов. Для предприятий отдельных сфер деят-ти и организационно - правовых форм (ОАО, ЗАО, ООО) мин-ный размер УК регулируется закон-вом.

2. Добавочный капитал. Представляет собой прирост стоимости имущества орг-ции в рез-те его дооценки в соответствии с установленным порядком, безвозмездного получения имущества в рез-те осуществления капит-ных вложений, полученного эмиссионного дохода, положительных курсовых разниц в случае погашения задолженности взносами в УК  в иностранной валюте.

3. Резервный капитал. Он представляет собой зарезервированную часть собственного капитала пред-тия, предназначенного для внутреннего страхования его хоз-ной деят-ти. Размер этой резервной части собственного капитала определяется учредительными документами (В законе об АО установлено ограничение: резервный капитал не может быть менее 5% от его УК). Формирование резервного фонда осуществляется за счёт прибыли предприятия (в законе об АО формирование резервного капитала осуществляется путём обязательных ежегодных отчислений до достижения им размера установленного уставом общества. Размер ежегодных отчислений не может быть менее 5 процентов от чистой прибыли до достижения размера установленного уставом общества. Резервный капитал АО предназначен для покрытия его убытков, а также для погашения облигаций общества и выкупа акций общества в случае отсутствия иных средств.)

4. Нераспределённая прибыль. Она характеризует часть прибыли пред-тия, полученную в предшествующем периоде и не использованную на потребление собственниками (акционерами, пайщиками) и персоналом. Эта часть прибыли предназначена для капитализации, т. е. для реинвестирования на развитие производства. По своему экономическому содержанию она является одной из форм резерва собственных фин-вых средств пред-тия, обеспечивающих его производственное развитие в предстоящем периоде.

5. Целевое финансирование - это средства, предназначенные для финансирования мероприятий целевого назначения средств поступивших от других организаций и лиц, бюджетных средств.

Формирование собственного капитала предприятия подчинено 2-ум основным целям:

1. Формирование за счёт собственного капитала необходимого объёма внеоборотных активов. 2.Формирование за счёт собственного капитала определённого объёма оборотных активов. 
Важной характеристикой состава собственного капитала, используемого предприятием, является соотношение его суммы, авансированной во внеоборотные и оборотные активы. Для оценки этого соотношения используется коэффициент манёвренности (Км = Собственный оборотный капитал / Собственный капитал).

Оптимизация состава собственного капитала в разрезе основного и оборотного его видов требует учёта отраслевых особенностей  осуществления операционной деят-ти, средней продолжительности операционного цикла на пред-тии, а также оценки положительных и отрицательных особенностей функционирования внеоборотных и оборотных активов, финансируемых за счёт соб.кап-ла.

Управление собственным капиталом связано не только с обеспечением эффективного использования уже накопленной его части,  но и с формированием собственных фин-вых ресурсов, обеспечивающих предстоящее развитие пред-тия. Источниками формирования собственных фин-вых ресурсов пред-тия: Внутренние источники:

· Прибыль остающаяся в распоряжении предприятия, (нераспределенная прибыль)

· Амортизационные отчисления от используемых собственных ОС и НМА,

· Прочие внутренние источники формирования собст-ных фин-вых ресурсов.

Внешние источники:

· Привлечение дополнительного паевого или акционерного капитала,

· Получение предприятием безвозмездной фин-вой помощи,

Прочие внешние источники.

150 Собственный капитал: понятие, источники расширения.      Управление собственным капиталом связано не только с рациональным использованием накопленной его части, но и с образованием собственных источников финансовых ресурсов, обеспечивающих будущее развитие организации.    В процессе управления собственным капиталом источники его формирования классифицируются на внутренние и внешние. К внутренним источникам относятся: •   нераспределенная прибыль; •     средства, присоединяемые к собств.капиталу в результате переоценки основных средств (добавочный капитал); •   прочие внутренние финансовые источники; •    амортизационные отчисления, которые не увеличивают величину собственного капитала, но являются внутренним источником формирования собственных денежных ресурсов и тем самым служат способом их реинвестирования. Внешние финансовые источники включают; мобилизацию дополнительного паевого капитала (путем  взносов средств вредителей в уставный или складочный капитал); •     привлечение дополнительного акционерного капитала в результате повторной эмиссии и реализации акций; •   безвозмездную финансовую помощь от юридических лиц и государства; конверсию заемных средств в собственные (например, обмен корпоративных облигаций на акции); •     прочие внешние финансовые источники (эмиссионный доход, образуемый при товторной продаже акций). Прибыль должна увеличиваться более высокими темпами, чем остальные параметры. Это означает, что издержки производства должны снижаться, выручка от продаж — расти, а собственный капитал и активы использоваться более эффективно за счет ускорения их оборачиваемости. Основными внутренними источниками являются чистая прибыль и амортизационные отчисления. В процессе прогнозирования данных источников целесообразно предусмотреть возможности их роста за счет различных резервов. При этом следует иметь в виду, что использование таких методов, как ускоренная амортизация, приводит не только к росту амортизационных отчислений, но и снижению чистой прибыли. На отдельных этапах деятельности организации возникает потребность в максимизации как амортизационных отчислений, так и чистой прибыли. Поэтому при изыскании резервов роста собственных финансовых ресурсов за счет внутренних источников следует стремиться к их максимальной сумме: АО + ЧП*±СФРмах, где АО и ЧП — прогнозируемые объемы амортизационных отчислений и чистой прибыли; ±СФРмах — максимальная сумма собственных финансовых ресурсов, образуемых за счет внутренних источников. Объем привлеченных собственных финансовых ресурсов из внешних источников [СФРвн) призван покрыть дефицит той их части, которую не удалось сформировать за счет внутренних источников. Расчет выполняется по формуле: СФРвнеш - ОПсфр-СФРвнут, где ОПсфр — общая потребность в источниках финансирования в прогнозном периоде; СФРВнут — объем собственных финансовых ресурсов, дополнительно привлекаемых за счет внутренних источников. Рационализация соотношения внутренних и внешних источников собственных финансовых ресурсов обеспечивается такими условиями, как: •       минимизация стоимости (цены) формирования собственных финансовых ресурсов. Если стоимость собственных финансовых ресурсов, привлеченных   за   счет   внешних   источников,   значительно   превышает   прогнозную величину использования заемных средств (облигационных займов и банковских кредитов и др.), то, естественно, от подобного источника формирования собственного капитала следует отказаться; сохранение управления организацией за первоначальными эффективными собственниками (учредителями). Увеличение дополнительного паевого или акционерного капитала за счет сторонних инвесторов может привести к потере такой управляемости. Необходимый уровень прибыли — основа устойчивого развития организации в долгосрочном плане.  В свою очередь, расширение рынков сбыта и рост объема продаж при правильно выбранной ценовой политике ведет к увеличению прибыли, производительности активов и темпов устойчивого роста собственного (акционерного) капитала.

151. Рентабельность капитала (активов) орг-ции:понятие, показ-ли, методы расч-та.

Качественными хар-ками эффекта от результатов деятельности коммерческой организации позволяющими оценивать их эффективность, являются показатели рентабельности. Рентабельность активов (Ra), исчисляемая как отношение чистой прибыли к среднегодовой стоимости активов. Данный показатель отражает эффективность использования экономических ресурсов (внеоборотных и оборотных активов) и показывает величину чистой прибыли, получаемой с каждого рубля этих ресурсов. В аналитической практике данный показатель может иметь и другие названия: экономическая рентабельность, рентабельность имущества или вложений. Рентабельность вложений, активов или капитала рассчитывают (Rа)

Rа = П/А, где А- среднегодовая стоимость активов.

Rа Отражает уровень эффективности экономии-ческого потенциала и показывает размер прибы-ли, заработанной предприя-тием с каждого рубля, вложенного в активы. Рентабельность активов (экономическая рентабельность) служит характеристикой эффективности использования имущественного потенциала предприятия. Данный показатель в зависимости от целей анализа может исчисляться как отношение прибыли от продаж, либо до налогообложения, либо – чистой к среднегодовой стоимости активов.

На его уровень и динамику влияет множество внешних и внутренних факторов. Их воздействие на рентабельность активов в конечном счете отражается через:

- эффективность основной деятельности, для  характеристики которой  используется показатель рентабельности продаж (Rпр),  который может быть исчислен как отношение прибыли  от продаж( Ппр), либо - до налогообложения (Пдно), либо – чистой (ЧП) к выручке от продаж (Впр)

- деловая активность,  одним из показателей которой является оборачиваемость (или отдача) активов (Ка ),  исчисляемая как отношение выручки от продаж к среднегодовой стоимости активов.Связь данных факторов с рентабельностью активов отражает следующая факторная модель:

Ra = Rпр ∙ Ка

Для оценки влияния данных факторов можно использовать любой из приемов детерминированного факторного анализа:

2. Способ цепных подстановок:

а) влияние на рентабельность активов  рентабельности продаж

Rпр1 ∙ Ка0  - Rпр0 ∙ Ка0 ;

б) влияние на рентабельность активов их оборачиваемости

Rпр1  ∙ Ка1  - Rпр1 ∙ Ка0

2.Способ абсолютных разниц:

а) влияние рентабельности продаж 

= ∆ Rпр ∙ Ка0 ;

б) влияние оборачиваемости активов 

= Rпр1 ∙ ∆ Ка .

Оба показателя в приведенной факторной модели являются качественными, их увеличение в динамике является свидетельством повышения эффективности бизнеса. А ухудшение одного из факторов (рентабельности продаж либо оборачиваемости активов) соответственно отрицательно влияет на динамику рентабельности активов.

Анализ данного показателя может быть углублен путем оценки  влияния на изменение рентабельности активов таких факторов, как рентабельность собственного капитала (Rск = П/СК) и коэффициента автономии (Кавт = СК/А):

Ra =(П : СК) ∙ (СК : А) = Rск ∙ Кавт.

152. Повышение рент-ти активов орг-ции: значение, основные факторы, пути, их характеристика. Рентабельность активов (экономическая рентабельность) служит характеристикой эффективности использования имущественного потенциала предприятия – внеоборотных активов ( в первую очередь, основных средств) и оборотных активов (производственных запасов,  объема реализации продукции, расчетов с дебиторами).

Данный показатель в зависимости от целей анализа может исчисляться как отношение прибыли от продаж, либо до налогообложения, либо – чистой к среднегодовой стоимости активов.

На уровень и динамику рентабельности активов влияют следующие основные факторы внутреннего характера:

- качественный состав активов с точки зрения их ликвидности ( чем выше доля наиболее ликвидных активов, тем  выше скорость их обращения, предприятие быстрее получает доходы от своей деятельности);

- объем и структура продукции в соответствии с состоянием спроса на рынке;

- инвестиционная и финансовая активность предприятия, призванные обеспечивать приток дополнительных доходов, перекрывающих расходы по ним;

-политика оптимизации величины производственных запасов, обеспечивающая минимизацию затрат по их доставке, хранению и подработке, что отражается на скорости из обращения;

- политика управления расчетами с дебиторами, особенно – с покупателями и заказчиками и другие.

Таким образом, повышение рентабельности активов можно обеспечить, реализуя следующие мероприятия:

- расширяя перечень направлений деятельности (диверсификация деятельности), что компенсирует риски получения  потерь по одним направлениям деятельности  за счет получения дополнительных доходов – по другим  ;

-  повышая качество и конкурентоспособность продукции, что может увеличить спрос на нее;

- реализуя систему контроля за состоянием расчетов с покупателями и используя различные варианты схем взаимоотношений с ними  (скидки за досрочную оплату поставок , вексельные расчеты, залог,  уступка прав требований и т.п.);

- внедряя систему нормирования запасов.

Эти и другие меры  способствуют:  повышению эффективности основной деятельности, что находит отражение в показателе рентабельности продаж (Rпр);  ускорению оборачиваемости активов, в частности, оборотных (Коб) ;  улучшению структуры активов с точки зрения их ликвидности, а именно – увеличению удельного веса оборотных активов в  составе всех активов (dоа), что отражает следующая факторная модель рентабельности активов:

Ra = Rпр ∙ Коб ∙ dоа

153.Рентабельность чистых активов: понятие, показатели, методы их расчета Важным абсолютным показателем, используемым для оценки платежеспособности учредителей организации, является величина чистых активов (ЧА). Они представляют собой часть активов организации, очищенную от обязательств, которая может распределяться среди участников уставного капитала после расчетов со всеми кредиторами (внешними и внутренними). Оценка эффективности использования собственного капитала определяется не только на основе чистой прибыли, но и базе чистых активов. Понятие «чистые активы» введено ГК РФ для оценки степени ликвидности хозяйствующих субъектов различных организационно-правовых форм. Чистые активы акционерных обществ рассчитывают в соответствии с утвержденным порядком (Приказ Минфина РФ и Федеральной комиссии по рынку ценных бумаг от 2003г.  №10н, 03-6/пз «Об утверждении порядка оценки стоимости чистых активов акционерных обществ»).

Расчет чистых активов ведется в основном для того, чтобы следить за величиной уставного капитала. Так, если по итогам года стоимость чистых активов будет меньше уставного капитала, вы обязаны его уменьшить. Это требование касается как акционерных обществ, так и обществ с ограниченной ответственностью (ГК РФ). Если общество не сделает этого, кредиторы могут потребовать от фирмы возврата своих денег. При этом налоговая инспекция, как регистрирующий орган, вправе обратиться в суд с требованием о ликвидации фирмы. Если чистые активы меньше минимальной законодательно установленной величины (100 МРОТ для ЗАО, 1000 МРОТ для ОАО), то общество обязано принять решение о своей ликвидации.

Прибыль, направляемая на развитие, определяет способность организации к росту капитала за счет внутренних источников. Привлечение заемного капитала также возможно лишь при прибыльной работе организации, при достаточном уровне кредитоспособности, поскольку за счет прибыли обслуживается заемный капитал. Оценка эффективности использования собственного капитала определяется с помощью чистой прибыли и расчета чистых активов (ЧА). Под чистыми активами понимается разница между суммой активов, принимаемых к расчету, и пассивами, принимаемых к расчету.

ЧА = (Стр.300 – стр.244) -  (Стр.590 + стр.690 – стр.640– стр.650)
Чистые активы представляют собой реальный собственный капитал организации, поэтому эффективность их использования характеризуется показателем рентабельности собственного капитала. Этот показатель важен для собственников, поскольку они вкладывают в организацию свои средства с целью получения прибыли на вложенный капитал. Рентабельность реального собственного капитала сравнивается с возможностями получения дохода от вложения

этих средств в ценные бумаги или в другое производство. Для Оценки эффективности использования чистых активов рассчитываются и анализируются в динамике показатели «оборачиваемость чистых активов» и «рентабельность чистых активов», проводится их факторное исследование. Рентабельность чистых активов служит важным критерием при котировке акций на бирже, является основой формирования рыночного курса акций. Уровень рентабельности собственного капитала может существенно отличаться от рентабельности активов. Интерес собственника заключается в том, чтобы этот разрыв был в пользу рентабельности собственного капитала. Рентабельность чистых активов определяет границы и темп роста собственного капитала за счет реинвестирования прибыли. Таким образом, этот показатель лежит в основе темпов устойчивого роста организации, ее способности развиваться за счет внутреннего финансирования. Рентабельность чистых активов рассчитывается 

                    ___

R ча =  Пч / ЧА.
154 Рентабельность производственных фондов (средств): понятие, показатели, методы их расчета
Повышение рент-ти ПФ 
Одним из показателей, характеризующих эффективность использования производственного потенциала организации, является рентабельность производственных фондов (ресурсов) -Rпф, то есть ресурсов. непосредственно участвующих в производственном процессе : основных производственных фондов  и, в первую очередь, производственного оборудования (ОПФ) , и оборотных производственных фондов, то есть сырья, материалов, остатков незавершенного производства (ОБФ) :  Rпф = П / (ОПФ +ОБФ).

На уровень и динамику данного показателя влияют следующие группы внутренних факторов:

1. Уровень техники, технологии, состояние организации производства,  труда и управления а также  объем и структура продукции.  Результатом воздействия этих факторов является качество продукции, величина затрат на  ее производство,  степень использования производственных ресурсов и, в конечном счете,  величина получаемой от продажи продукции  выручки и прибыли.

2.  Величина и структура активов организации, а также источников средств для их формирования, что отражается на величине и качественном составе производственных  фондов и прибыли от продаж.

В целях проведения анализа и выявления возможных резервов повышения рентабельности производственных фондов исходную модель данного показателя  можно расширить путем деления числителя и знаменателя на выручку от продаж (Впр), в результате чего создается возможность дать оценку влияния на изменение рентабельности следующих факторов:

- фондоемкости продукции (Фе = ОПФ/ Впр);

- материалоемкости продукции (или коэффициента закрепления оборотных производственных фондов) (Ме = ОБФ / Впр);

- рентабельности продаж (Rпр = П / Впр).

Таким образом,  факторная модель приобретает следующий вид:

Rпф = П / Впр : ( ОПФ /Впр + ОБФ / Впр) = Rпр : (Фе + Ме)

Алгоритмы расчетов по оценке влияния факторов на изменение  рентабельности производственных фондов способом цепных подстановок:

1)  влияние фондоемкости:

∆R(фе) = Rпр0 : (Фе1 + Ме0 ) – Rпр0 : (Фе0 + Ме0 );

2) влияние материалоемкости:

∆R(ме) = Rпр0 : (Фе1  + Ме1 ) – Rпр0 : (Фе1 + Ме0);

3) влияние рентабельности продаж:

∆R(RПР)  = Rпр1 : (Фе1 + Ме1 ) – Rпр0 : (Фе1 + Ме1)

Перечень факторов для анализа может быть расширен за счет введения в модель таких факторов второго порядка, как амортизациоемкость, материалоемкость, зарплатоемкость, фондоемкость и коэффециент закрепления оборотных активов:

Rпф = П / ПФ = (Впр – С) / ОФ + ОБФ=  [1 –( Ае+ Mе + Зе)] : (Фе + Кз).

Используя способ цепных подстановок, можно проанализировать влияние каждого из факторов на изменение рентабельности производственных фондов.

Основными путями повышения рентабельности производственных фондов являются:

· модернизации основных фондов (снижение фондоемкости или повышение фондоотдачи)
· снижения издержек на 1руб. продукции (снижение материалоемкости, зарплатоемкости, амортизациоемкости продукции или повышение обратных им показателей материалоотдачи и т.д.)
· рост объема производства и т.д.
156, 157 Повышение рент-сти продукции: значение, пути, их характеристика В совокупности показ-лей рент-сти  важная роль отводится показателю, отражающему эффект-сть основной деят-ти – рез-тов продажи продукции, а именно, показателю рент-сти продаж (Rпр). Рент-сть продукции является важнейшим фактором формирования рент-сти активов и собственного капитала и представляет необходимый элемент системы взаимосвязанных моделей рент-сти. Все данные, необходимые для расчета данного показателя, берутся из ф.2. Коэффициент рент-сти продаж отражает доход компании на каждый заработанный рубль и может быть полезен как для правильной интерпретации данных об обороте, так и для экономич-х прогнозов в условиях ограниченного объема рынка, сдерживающего рост продаж. Также, рент-сть продаж явл-ся важным показ-лем для сравнения эффект-сти орг-ции бизнеса в компаниях, работающих в одной отрасли.

Рент-сть продаж устремлена на выбор оптим-ой ценовой политики, расширение рынков сбыта, т.е. на рост объема продаж и прибыли орг-ции, повышение скорости оборота всего капитала. Оба рассматриваемых фактора подвержены внешнему воздействию и, прежде всего, рыночной конъюнктуры. В процессе анализа он может быть исчислен:
 Rпр= П / Впр, по прибыли  от продаж,  по прибыли до налогообложения, и по чистой прибыли. Данный показ-ль  позволяет делать выводы об эффект-сти основной деят-ти, а также о рез-тах реализации ценовой  политики.
На уровень и динамику рент-сти продаж влияет множество факторов внешнего и внутреннего характера: соотношение спроса и предложения на рынке товаров, масштабы и структура производ-ной мощности пред-тия, состояние техники и технологии произв-ва, цены на продукцию, ее затратоемкость, изменение объема и структуры прод-ции  и др.
При  анализе основное внимание следует уделять внутренним факторам, т.к. основными путями повышения рент-сти прод-ции явл-тся выявленные в процессе анализа резервы. Резервы снижения себес-сти, резервы роста объемов продаж, в частности:

· снижение затрат на единицу или 1 рубль продукции;

· улучшение использования производственных ресурсов, формирующих себ-сть (снижение фондоемкости, материалоемкости, зарплатоемкости, амортизациоемкости продукции или повышение обратных им показателей фондоотдачи, материалоотдачи и т.д.)

· рост объема производства;

· рост цен на продукцию, сопровождаемый улучшением ее качества.

1.Снижение затратоемкости продукции, то есть величины затрат на единицу или на рубль продукции. Связь данного фактора с рент-стью продаж отражает следующая модель:

Rпр = Ппр/Впр =

= (Впр – С) : Впр = 1 – С/Впр,

где С – полная себ-сть реализ-нной продукции, С/Впр – показатель затрат на рубль реализ-нной продукции. Т.о., между показателями затраты на рубль продукции и рент-стью продаж существует обратная связь: чем ниже уровень показателя затрат на рубль продукции, тем выше рент-сть продаж.

2. Улучшение структуры продукции, то есть увеличение доли более рентабельной продукции в общем объеме. Связь данного фактора с рент-стью продаж отражает следующая модель:

Rпр = ∑ Ri ∙ di  ,

где  Ri – рент-сть единицы i-го вида продукции, di  - удельный вес i-го вида продукции в общем объеме реализ-нной продукции.

3. Улучшение использ-я производ-ных ресурсов, формирующих себ-сть пр-кции, что может выражаться в снижении материалоемкости (Ме) , амортизациоемкости (Ае), зарплатоемкости (ЗПе) либо повышении материалоотдачи, фондоотдачи, зарплатоотдачи и т.д.  Связь данных факторов с рент-стью продаж укрупненно может отражать следующая модель:

Rпр = 1 – (МЗ + ОТ + АО + ПР )/Впр=

= 1 – ( Ме + ЗПе + Ае + ПРе ) 

где МЗ, ОТ, АО, ПР – соответственно суммы материальных затрат, расходов на оплату труда с отчислениями на соцнужды, амортизац-ых отчислений и проч. расхо-в в составе себ-сти пр-кции.

4. Увеличение объема продукции и цен на нее в связи с улучшением качества продукции. Связь данных факторов с рент-стью продаж отражает следующая модель:

Rпр   = ∑ qi   ∙(pi  - ci ) /  ∑ qi  ∙ pi  , 

где  qi  ,  pi  ,  ci  - соответственно кол-во, цена и себ-сть единицы реализ-нной пр-кции по видам.

Учитывая характер приведенных вариантов моделей, путем применения одного из приемов анализа (цепных подстановок, абсолютных разниц и других)  можно дать оценку влияния каждого из факторов на изм-ние рент-сти продаж.

158 Финансовое состояние организации: сущность, характеристика факторов.  Финансовое состояние – это экономическая категория, отражающая состояние капитала в процессе его кругооборота и способность субъекта к самофинансированию и саморазвитию на фиксированный момент времени.

Финансовое состояние предприятия отражает насколько успешно осуществляется денежные отношения в процессе производства и реализации продукции.  Оно в конечном итоге определяет конкурентоспособность предприятия, его деловую и финансовую активность. Устойчивое финансовое положение формируется в процессе всей экономической деятельности предприятия.

       Анализ финансового состояния охватывает изучение процессов формирования, движения, сохранности имущества и рациональности его распределения и использования финансовых ресурсов.

   С этой целью  решаются следующие  основные задачи::

 -анализ величины, структуры и динамики имущества организации, отражающего масштабы и специфику деятельности;

-анализ величины и состава источников средств, позволяющий получить некоторое представление о политике привлечения финансовых ресурсов и оптимальности их соотношения;

-анализ финансовой устойчивости с целью оценки эффективности распределения финансовых ресурсов;

 -анализ ликвидности баланса  и платежеспособности организации, что позволяет совместно с итогами анализа финансовой устойчивости прогнозировать вероятность банкротства ;

-анализ рентабельности и деловой активности, результаты которого совместно с решением предыдущих задач служат основой для выводов  об эффективности деятельности и устойчивости финансового состояния.

 Основные внешние и внутренние факторы, определяющие финансовое состояние:

Внутренние факторы могут быть основными и неосновными.

Основными называются факторы, определяющие результаты работы организации. Основными факторами, определяющими финансовое состояние, являются:

· выполнение организацией финансового плана и пополнение по мере возникновения потребности  собственного оборотного капитала за счет прибыли;

· скорость оборачиваемости оборотных средств (активов);

· выполнение финансового плана зависит от результатов снабженческой, производственной и сбытовой деятельности предприятия, то совокупность хозяйственных факторов влияет на финансовое состояние предприятия.

К внутренним неосновным факторам относятся:

· структурные сдвиги в составе продукции;

· состояние хозяйственной и технологической дисциплины.

Внешние факторы - это факторы, которые не зависят от деятельности производственного коллектива, но количественно они определяют уровень использования производственных и финансовых ресурсов. К ним относятся, например, различие величины процентных ставок за кредит и ставок дивидендов. Если процентные ставки за кредит ниже ставок дивидендов, то следует повышать долю заемных средств. Долю собственных средств целесообразно повышать тогда, когда ставка дивиденда ниже процентных ставок за кредит.

Производственные и другие экономические факторы подразделяют  на:

· Экстенсивные (количественные), которые отражают наличие ресурсов (труд, средства труда и предметы труда), время использования ресурсов;

· Интенсивные (качественные), связанные с совершенствованием качественных характеристик использования ресурсов и процесса функционирования используемых ресурсов.

159. Чистые активы: понятие, расчет, методика их анализа. Важным абсолютным показателем, используемым для оценки платежеспособности учредителей организации, является величина чистых активов (ЧА). Они представляют собой часть активов организации, очищенную от обязательств, которая может распределяться среди участников уставного капитала после расчетов со всеми кредиторами (внешними и внутренними).

Оценка эффективности использования собственного капитала определяется не только на основе чистой прибыли, но и базе чистых активов.

Понятие «чистые активы» введено ГК РФ для оценки степени ликвидности хозяйствующих субъектов различных организационно-правовых форм. Чистые активы акционерных обществ рассчитывают в соответствии с утвержденным порядком (Приказ Минфина РФ и Федеральной комиссии по рынку ценных бумаг от 2003г.  №10н, 03-6/пз «Об утверждении порядка оценки стоимости чистых активов акционерных обществ»).

Расчет чистых активов ведется в основном для того, чтобы следить за величиной уставного капитала. Так, если по итогам года стоимость чистых активов будет меньше уставного капитала, вы обязаны его уменьшить. Это требование касается как акционерных обществ, так и обществ с ограниченной ответственностью (ГК РФ). Если общество не сделает этого, кредиторы могут потребовать от фирмы возврата своих денег. При этом налоговая инспекция, как регистрирующий орган, вправе обратиться в суд с требованием о ликвидации фирмы. Если чистые активы меньше минимальной законодательно установленной величины (100 МРОТ для ЗАО, 1000 МРОТ для ОАО), то общество обязано принять решение о своей ликвидации.

Под чистыми активами понимается разница между суммой активов, принимаемых к расчету, и пассивами, принимаемых к расчету. Активы, принимаемые к расчету - внеоборотные активы, отражаемые в первом разделе бухгалтерского баланса (нематериальные активы, основные средства, незавершенное строительство, доходные вложения в материальные ценности, долгосрочные финансовые вложения, прочие внеоборотные активы);

- оборотные активы, отражаемые во втором разделе бухгалтерского баланса (запасы, налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям, дебиторская задолженность, краткосрочные финансовые вложения, денежные средства, прочие оборотные активы), за исключением стоимости в сумме фактических затрат на выкуп собственных акций, выкупленных акционерным обществом у акционеров для их последующей перепродажи или аннулирования, и задолженности участников (учредителей) по взносам в уставный капитал.

В состав пассивов, принимаемых к расчету, включаются:

- долгосрочные обязательства по займам и кредитам и прочие долгосрочные обязательства;

- краткосрочные обязательства по займам и кредитам;

- кредиторская задолженность;

- задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов;

- резервы предстоящих расходов;

- прочие краткосрочные обязательства.

Оценка стоимости чистых активов производится акционерным обществом ежеквартально и в конце года на соответствующие отчетные даты. Информация о стоимости чистых активов раскрывается в промежуточной и годовой бухгалтерской отчетности.

160 Система показателей, характеризующих финансовое состояние. Финансовое состояние фирмы диагностируется на основе использования системы показателей, отражающих наличие, размещение, использование, движение финансовых ресурсов предприятия в денежном выражении. Оно формируется под воздействием многообразных организационно-технических и производственно-хозяйственных, конъюнктурных факторов.  Однако сами по себе показатели не дают полного представления о состоянии дел. Важны их взаимосвязи с другими показателями или их изменение в течение какого-либо периода. Механизм финансового анализа направлен на выявление этих связей и изменений.   При проведении анализа система показателей, характеризующих финансовое состояние подразделяется на несколько групп, отражающих разные аспекты финансового состояния:

1. Показатели оценки имущественного состояния организации: динамика активов и источников формирования имущества, структура активов, величина реальных (производственных) активов, чистых активов. Анализ осуществляется на основе информации, содержащейся в активе баланса. 

2. Показатели финансовой устойчивости и финансовой автономии организации. Эта группа показателей характеризует различные типы финансовой устойчивости (абсолютную, нормальную, неустойчивую, кризисную). При отслеживании рассматривается зависимость предприятия от заемных источников средств, соотношение заемных и собственных источников средств, рассчитывается коэффициент маневренности собственного капитала, показывающий, какая часть собственного капитала используется для финансирования текущей деятельности, а какая часть капитализируется.

3. Показатели платежеспособности и ликвидности: коэффициенты абсолютной, быстрой, текущей ликвидности, величина чистого оборотного капитала, коэффициент платежеспособности.

4. Показатели деловой активности организации – это система коэффициентов оборачиваемости различных групп активов и источников средств, продолжительность производственно-коммерческого и финансового циклов.

5. Показатели эффективности использования финансовых ресурсов (эффективности управления ФХД) – это система показателей доходности и рентабельности (прибыльности) различных групп активов и источников средств, эффективность использования заемного капитала, эффект финансового рычага. 

Для акционерных обществ рассчитывается дополнительно группа показателей, позволяющих оценивать положение акционерного общества на рынке ценных бумаг. Показатель, определяющий ценность акции определяется по формуле: 

Ценность акции = (Чистая прибыль - дивиденды по привлеченным акциям ) /       ( количество обычных акций или
(дивидендную доходность акций и т.д.))
161.Чистые оборотные активы: понятие, расчет, оценка. С понятием Собственного Оборотного Капитала тесно связано понятие  чистых оборотных активов (ЧОА) , величина которых определяется как разность между стоимостью оборотных активов (ОА) и краткосрочными обязательствами (КСО):

ЧОА = ОА – КСО.


Экономический смысл расчета ЧОА состоит в том, этот показатель характеризует потребность предприятия в СОК , или потребность в финансировании оборотных активов, связанную с превышением оборотных активов над краткосрочными обязательствами.  Тогда как СОК представляет собой величину собственного капитала, направленного на финансирование оборотных активов. Таким образом, величина ЧОА представляет собой размер превышения оборотных активов над текущими обязательствами, то есть свободную от обязательств часть оборотных активов.


По абсолютной величине СОК может совпадать с ЧОА , если предприятие не привлекает для финансирования своей деятельности долгосрочные обязательства (ДСО), то есть когда ДСО =0.

Активы состоят из основных средств (ОС) и оборотного капитала (ОА).
Оборотный капитал – это средства, авансированные в оборотные производственные фонды и фонды обращения компании, обеспечивающие ее текущую деятельность. 

Различают брутто и чистый оборотный капитал.

Брутто оборотный капитал – это текущие активы, включающие:

· денежные средства

· рыночные ценные бумаги

· дебиторскую задолженность

· товарно-материальные запасы. Чистый оборотный капитал (чистые оборотные активы)  представляет собой разницу между текущими активами и краткосрочными (текущими) обязательствами:  

ЧОА = ТекАкт (стр.290 ф.№1) – ТекПас (стр.690 ф.№1)

 Величина чистого оборотного капитала показывает, какая часть оборотных активов покрыта собственными и долгосрочными источниками средств.  Чистый оборотный капитал (чистые мобильные активы) рассматривается как критерий текущей ликвидности предприятия. Его положительное значение свидетельствует о платёжеспособности предприятия, отсутствие чистого оборотного капитала характеризует его как неплатёжеспособное. 

Величина чистых оборотных активов может быть рассчитана  по «уточненной» методике:

ЧОА = стр. 290 - стр. 220 - стр. 244 - стр. 252 - (стр. 610 + стр. 620 + стр. 630 + стр. 660),

где: стр.  290  -  итог  раздела II  актива  баланса   "Оборотные     активы"; стр. 220 - "Налог на добавленную стоимость  по  приобретенным ценностям"; стр. 244 - "Задолженность участников (учредителей) по взносам в уставный капитал"; стр. 252 - "Собственные акции, выкупленные у акционеров"; стр. 610 - "Краткосрочные займы и кредиты"; стр. 620 - "Кредиторская задолженность"; стр. 630 - "Задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов"; стр. 660 - "Прочие краткосрочные обязательства".

В процессе анализа изучается динамика каждого элемента расчетной формулы, определяются абсолютные и относительные отклонения  от фактических значений прошлого периода или плана и выявляются факторы, повлиявшие на изменения чистых оборотных активов.

 Для определения  доли  собственных  средств в формировании  оборотных активов организации рассчитываются:

1. Коэффициент обеспеченности      организации      собственными    оборотными средствами:

по неуточненному варианту 

К обесп = стр.490 – стр.190  / Стр.290 ф. №1
по уточненному варианту
 К обесп = Стр.490 + стр.640 + стр.650 – стр.190 / Стр.290 ф. №1
К обесп = СК - ВнА  / ОбА , норматив Кобесп > 0,1
Коэффициент показывает, какая часть оборотных активов финансируется за счет  собственных источников. Если значение  данного  коэффициента  меньше  0,1, то  структура баланса может быть признана неудовлетворительной,  а организация – неплатежеспособной.
162 Платежеспособность: показатели, расчет, оценка Платёжеспособность является одним из показателей, характеризующих финансовое состояние предприятия. Платёж-ть — способность хозяйствующего субъекта к своевременному выполнению ден-х обязательств, обусловленных законом или договором, за счёт имеющихся в его распоряжении ден-х ресурсов. Платеж-ть орг-ции явл-ся внешним признаком его фин-вой устойчивости и обусловлена степенью обеспеченности оборотных активов долгосрочными источниками. Она определяется возможностью орг-ции наличными ден-ми ресурсами своевременно погасить свои платежные обязат-ва. Анализ платеж-сти необходим не только для самих орг-ций с целью оценки прогнозирования их дальнейшей фин-вой деят-ти, но и для их внешних партнеров  и потенциальных инвесторов.

Предприятие платежеспособно, если: Общие Активы (стр.390) > Внешние Обязательства (стр.590 + стр.690)

Основными источниками инф-ции для анализа платёж-сти служат бух-й баланс (форма № 1), отчёт о пр-х и уб-х (форма № 2), отчёт о движении капитала (форма № 3) и другие формы отчётности, данные первичного и аналитического бух-го учёта, которые расшифровывают и детализируют отдельные статьи баланса. Анализ платёж-сти пред-тия осущ-ют путём соизмерения наличия и поступления средств с платежами первой необходимости. Пред-тие считается платёж-бным, если у него нет просроченной задолж-сти поставщикам, по банковским ссудам и другим расчётам. Ожидаемая платёж-сть опред-тся на конкретную предстоящую дату путём сравнения суммы его платёжных средств со срочными обязат-ми предприятия на эту дату. Оценка платеж-сти осущ-тся на основе анализа ликвидности текущих активов орг-ции, т.е. их способности превращаться в ден-ную наличность, т.к. зависит от нее напрямую. Для оценки платежсти рассчитывают целый комплекс различных показ-лей в зависимости от целей анализа. Показ-ли: Общая платеж-сть орг-ций определяется как его способность покрыть все свои обязат-ва (краткосрочные и долгосрочные) всеми имеющими активами.

Коэфф-нт общей платеж-сти Коб.пл.:

Коб.пл = Активы пред-тия / Обязательства пред-тия =

= стр.190 ф.№1 + стр.290 ф.№1  / стр.590 ф.№1 + стр.690 - стр.640 - стр.650         Нормальным ограничением для  Коб.пл.≥2. 

Расчет платеж-сти проводится на конкретную дату. Эта оценка субъективна и может быть выполнена с различной степенью точности. Для подтверждения платеж-сти проверяют: наличие ден-х ср-в на расчетных счетах, валютных счетах, краткосрочные фин-е вложения.

В процессе анализа и детализации коэффициента общей платеж-сти орг-ции проводится анализ показателей Отчета о движении ден-х ср-в (Ф.4). С целью оценки динамики платеж-сти рассчитывается коэфф-нт платеж-сти: 

Кпл = (Остаток ден-х средств на нач.г. + Поступило ден-х ср-в всего) / Всего направлено ден-х ср-в

Данная хар-ка позволяет дать оценку динамике платеж-сти на опред-ный момент времени и не позволяет проанализировать внутриструктурные изменения. С этой целью проводится оценка текущей ликвидности. Коэффициент текущей ликвидности, отражающий соотношение оборотных активов и краткосрочных обязательств (Ктл):
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(рекоменд.знач 1,5-2)

где 3 - запасы, НДС - НДС по приобретенным ценностям, Д3<12 - дебиторская задолженность сроком погашения до 12 мес, КСФВ — краткосрочные фин-е вложения, ДС - ден-е ср-ва, КСО - краткосрочные обязательства. Коэффициент отражает платеж-сть орг-ции на период, равный средней продолжительности одного оборота оборотных активов. 
Помимо текущей платеж-сти в процессе анализа рассматривают и долгосрочную платеж-сть:

 Кд.пл = Долгосрочный заемный капитал / Собственный капитал =

= стр.590 ф.1/ (стр.490 ф.1 + стр.640 + стр.650)

Коэффициент характеризует возможность погашения долгосрочных займов и способность орг-ции функционировать длительное время.

Основным фактором, формирующим общую платеж-сть орг-ции, явл-ся наличие у орг-ции реального собственного капитала. Поэтому при оценке платеж-сти используют также показ-ли:

-величину собств-го оборот-го капитала (стр.490 ф.№1 – стр.190 ф.№1)

-различные коэффициенты ликвидности

-соотношение собств-го и заем-го капитала

-коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств

и т.д., а также проводят оценку абсолютных показ-лей платеж-сти, для чего составляют баланс платеж-сти и др.

163 Неплатежеспособность: показатели, расчет, факторы. Под неплатежеспособностью (финансовой несостоятельностью) коммерческой организации понимают ее неспособность осуществлять погашение обязательств перед деловыми партнерами, государством и своими работниками.

Эта неплатежеспособность может носить кратковременный характер в связи с возможными форс-мажорными обстоятельствами, не зависящими от данной организации. Хроническая несостоятельность связана с преобладанием на протяжении длительного времени негативных причин, приводящих к стабильному превышению обязательств организации над возможностями их погашения. Именно эти причины и характер несостоятельности приводят к крайней ситуации – банкротству, когда несостоятельность приобретает необратимый характер. Под процедуры банкротства подпадают организации, для которых неплатежеспособность приобрела хронический характер. В соответствии с ФЗ № 127 «О несостоятельности (банкротстве)» (2002г.) под ней  понимается признанная арбитражным судом неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей. 
Внешние и внутренние факторы.

Внешние причины (факторы):

- нестабильность мировой торговли и уровня цен (финансовый кризис), ухудшение платежеспособности покупателей продукции.

- инфляционные процессы, приводящих к увеличению издержек на одних предприятиях и к необоснованному росту прибыли – на других;

- несовершенство и частые изменения  законодательной базы, высокий уровень налогообложения, не стимулирующие развитие предпринимательской деят-ти

- резкие изменения в конъюнктуре рынка, появление на рынке новых конкурентов и монополистов.

К внутренним факторам относятся:

1)
непрофессионализм в управлении финансами, (неграмотная финансовая, инвестиционная и кредитная политика, пренебрежение необходимости планирования и  прогнозирования важнейших показателей деятельности, неэффективный финансовый контроль)

2)
снижение эффективности управления производственно-хозяйственной деятельностью (недостаточная диверсификация деятельности, низкий уровень использования производственных ресурсов и организации труда, низкое качество продукции, низкая эффективность маркетинговой деятельности)

Угроза  неплатежеспособности имеет свои признаки, которые проявляются в уровне и динамике определенных показателей, среди которых наиболее важными являются следующие: 

1.
Убыточность деятельности, связанной с  реализацией продукции, а также отсутствие на балансе чистой прибыли. 

2.
Низкий уровень коэффициентов ликвидности (текущей, критической, абсолютной).

3.
Дефицит собственного оборотного капитала, показывающий, что потребности текущей деятельности полностью финансируются за счет заемного капитала.


4.
Низкий уровень оборачиваемости оборотных активов и дебиторской задолженности, рез-том которого явл-ся увеличение потребности орг-ции в оборотных активах.

5.
Сокращение  объемов продаж при неоправданно высоких затратах. 

В нормативно-методическом документе «Правила проведения арбитражным управляющим финансового анализа» (2003 г) представлен перечень и методика расчета фин-вых коэффициентов;
Платежеспособность должника
1)  Коэф-нт абсолютной ликвидности; 
Наиболее ликвидные оборотные активы / текущие (краткосрочные) обязательства должника

2) Коэф-нт текущей ликвидности; 

Ликвидные активы / текущие обязат-ва

3) Показ-ль обеспеченности обязательств должника его активами; 

Сумма ликвидных и скорректированных внеоборотных активов / обязат-ва должника

4) Степень платежеспособности по текущим обязательствам; 

Текущие обязательства должника / среднемесячная выручка

Финансовая устойчивость
5) Коэффициент автономии (финансовой независимости); 
Собственные средства / совокупные активы

6) Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами; 

Разница между собственными средствами и скорректированными внеоборотными активами / оборотные активы

и др.

164 Анализ состава, структуры имущества организации: значение, процедура Оценка активов (имущественного потенциала) предприятия проводится по данным Ф.1 – Бухгалтерский баланс (актив) и Ф.5 – Приложение к балансу .

       Активы – средства предприятия, либо принадлежащие ему на праве собственности либо предполагается, что это право согласно договору перейдет в ближайшем будущем. Изучение активов осуществляется с помощью горизонтального и  вертикального методов анализа.

       Горизонтальный анализ дает представление об изменении в динамике общей величины активов и их составных частей. Увеличение стоимости активов может быть следствием следующих основных причин: расширения масштабов деятельности; действия инфляционных процессов, удорожающих стоимость вновь приобретаемых элементов имущества ( основных средств, сырья и материалов и др.) ; результатов переоценки (дооценки) имущества. 

При вертикальном анализе изучают следующие показатели:.

1. Коэффициент соотношения  внеоборотных (ВОА) и оборотных (ОА) активов 

К = ВОА / ОА

     Чем выше значение коэффициента, тем более ресурсоемко данное предприятие. Его величина связана с отраслевой спецификой: в машиностроении доля ВОА > доли ОбА, в торговой организации – наоборот.

     Для финансовой компании характерна достаточно высокая доля финансовых вложений (долгосрочных и краткосрочных).

     2. Величина и удельный вес производственных активов (ПА):

а) ПА = НМА + ОснС + М + НЗП.

б) Коэффициент производственных активов  - Кпа = ПА / Валюта баланса

     Он показывает, какую долю занимают средства производства, составляющие производственную мощность (N≈0,5).

     3. Состояние амортизируемой части имущества (НМА и Осн.С) характеризуется коэффициентами износа, годности, обновления, выбытия, , исчисленными по данным Ф.5 – Приложение к балансу.

     4. Величина и удельный вес дебиторской задолженности:  если в динамике наблюдается увеличение этих показателей, то это может быть связано как с расширением объемов продаж различным покупателям, так и с ухудшением состояния расчетов с ними, что приводит к снижению платежеспособности организации.

     Рассчитанные показатели изучаются в динамике и сопоставляются с динамикой таких результирующих показателей, как темпы роста объема производства и реализации продукции.

     Если в динамике  темпы роста выручки от продаж выше, чем темпы роста стоимости активов, то это свидетельствует об ускорении их оборачиваемости.

     Если темпы роста стоимости внеоборотных активов выше, чем темпы роста стоимости оборотных активов то это означает, что наращивание имущества происходит за счет укрепления материально-технической базы.

5. Показатели, являющиеся характеристиками диверсификации деятельности:   сумма и удельный вес финансовых вложений,  вложений в материальные ценности.

    6. О реализации политики расширения и укрепления материально-технической базы свидетельствуют данные об остатках незавершенного строительства. Но если суммы по данной статье не уменьшаются, то это может свидетельствовать о наличии финансовых затруднений по завершению монтажа и строительства объектов.

165 Анализ состава, структуры источ-в форм-я имущ-ва орг-ции: значение, процедура. Производится по данным пассива Баланса, Ф.3 и Ф.5,  Их изучение представляет интерес прежде всего для внешних пользователей с точки зрения оценки их рисков при заключении сделок с данной организацией.

   Все источники средств подразделяются на 2 группы:

     собственные – собственный капитал: УК, добавочный капитал, резервный капитал, нераспределенная прибыль, целевое финансирование.

      заемные, которые по срокам функционирования делят на: а) долгосрочные обязательства (кредиты и займы); б) краткосрочные обязательства (кредиты и займы, кредиторская задолженность, задолженность по выплате дивидендов, прочие). Изучаемые показатели:

  1)
Соотношение прироста СК и ЗК: если ΔСК> ΔЗК, то это говорит о том, что в увеличении источников средств возрастает роль СК.

  2)
Коэффициент автономии (независимости) (Кавт.)    Кавт.=СК : ВБ

он показывает долю собственных источников средств в их общей величине и отражает степень независимости предприятия от заемных средств принятое нормативное значение К авт.≥0,5

 3) Для оценки степени защиты интересов кредиторов: а) оценивают величину и удельный вес уставного и резервного капитала;  б) сопоставляют размер чистых активов (ЧА) и уставного капитала (УК), исходя из требования  ЧА ≥ УК: в) Изучают структуру СК, которую можно представить следующим образом:

1.Инвестированный капитал: Уставный капитал + эмиссионный доход в составе добавочного

2. Накопленный капитал: Нераспределенная прибыль,  резервный капитал и др.резервы;

3. Потенциальный капитал; доходы будущих периодов и резервы предстоящих расходов

Соотношение и динамика инвестированного и накопленного капитала отражают деловую активность и эффективность деятельности предприятия.    

Если удельный вес накопленного капитала растет, то это свидетельствует о способности наращивать средства, вложенные в активы, и характеризует финансовую устойчивость.

4) Обобщающие показатели:

– коэффициент финансовой устойчивости (Кф.у.) , определяемый как отношение долгосрочных источников средств (собственного капитала и долгосрочных обязательств) к валюте баланса (ВБ):

Кфу = (СК + ДСО) / ВБ

- коэффициент финансовой зависимости (Кфз), определяемый как отношение заемного капитала (ЗК) к валюте баланса:

Кфз = ЗК / ВБ

Финансирование активов из заемных источников является в определенной мере привлекательным для предприятия, т.к. кредитор не предъявляет прямых претензий в отношении будущих доходов предприятия. В то же время следует учитывать цену заемного  капитала, определяемую величиной издержек, связанных с его использованием.

- коэффициент финансирования (Кф) – отношение собственного капитала к заемному     Кф = СК : ЗК

Он показывает какая часть деятельность финансируется за счет собственных, а какая  - за счет заемных средств.

 Два последних коэффициента  (Кфз, Кф)  являются вариантами расчета финансового рычага (финансового левериджа), отражающего результат управления структурой источников средств (капитала). 

    Наличие полученных кредитов является определенным признаком доверия кредитных учреждений к данной организации. Но если в динамике их суммы не изменяются, то это может быть следствием дефицита свободных денежных средств для погашения этих обязательств. Увеличение в динамике кредиторской задолженности может быть признаком ухудшения финансового состояния.

Изучение данных Ф.3 –Отчет об изменениях капитала позволяет получить представление о причинах  увеличения или уменьшения составных элементов собственного капитала, а также о формировании резервов.

Т.о. изучение показателей источников средств для финансирования  деят-ти орг-ции позволяет внешним пользователям отчетности: - установить продолжительность кредитования третьими лицами, - оценить исполнение обязательств орг-ции перед основными партнерами, - определить структуру форм кредитования орг-ции в связи с оценкой гибкости финансирования, - определить обеспеченность оборотных активов собственными источниками, а также степень мобильности СК, - оценить возможность открытия процедуры банкротства со стороны наиболее значительных кредитов организации

- получить другие характеристики финансового состояния.

166 Анализ финансового состояния по данным бухг-ого баланса: значение, процедура      Форма 1 – Бухгалтерский баланс является наряду с отчетом о прибылях и убытках основной формой отчетности, анализ данных по которой позволяет получить укрупненное представление о финансовом  состоянии коммерческой организации.

Для выводов об этом используют абсолютные и относительные показатели (коэффициенты).

Анализ абсолютных показателей.

1) Оценка изменений валюты (итога) баланса: увеличение валюты может свидетельствовать об увеличении масштабов деятельности, либо о влиянии инфляционных процессов, вызывающих удорожание используемых экономических  (активов) и финансовых ( пассивов) ресурсов , а также об ухудшении состояния расчетов с дебиторами и кредиторами.

2) Сопоставление величины собственного капитала ( итог раздела 3 баланса) и внеоборотных активов ( итог раздела 1) позволяет сделать вывод о наличии( отсутствии) собственного оборотного капитала, необходимого для финансирования оборотных активов: при СК> ВОА делается вывод о наличии собственных источников средств, направляемых на финансированием оборотных активов, что является одним из    признаков удовлетворительной финансовой устойчивости.

3) Сопоставив величину оборотных активов (итог разд.2) с величиной краткосрочных обязательств (итог разд. 5), можно сделать вывод о состоянии платежеспособности организации: если ОА> КСО, то определенная степень платежеспособности обеспечена; если же ОА< КСО, то можно сделать вывод о неплатежеспособности организации.

Анализ относительных показателей (финансовых коэффициентов).

1) Для выводов о состоянии финансовой устойчивости по данным баланса можно исчислить и дать оценку в динамике следующих коэффициентов:

- автономии (независимости) = СК/ валюта баланса ( нормативное значение ≥ 0.5);

- финансового рычага = ЗК/СК ( рекомендуемое значение≤ 1) ;   и другие.

2) Для выводов о состоянии платежеспособности исчисляются коэффициенты ликвидности:

- текущей = ОА/ КСО (норматив = 2,0);

- критической = (ОА – Запасы – НДС – ДЗ>12 ) / КС О  (норматив≥ 1);

- абсолютной = (ДС + КСФВ) / КСО ( норматив 0,2 – 0,25)

167 Анализ ддс: значение, процедура. Движ-е ден-х ср-в отражается  в отчете о дв-нии ден-х ср-в (ф.4), где собирают инф-цию о том, откуда орг-ция брала деньги и как именно она их расходовала. Отдельно рассматривают каждую деят-ть – текущую, инвестиц-ную и фин-вую. Текущей наз-ся основная деят-ть орг-ции. Инвестиц-я деят-ть – это кап-ные вложения в недвижимость, а также долгосрочные фин-вые вложения.
К фин-вой относят деят-сть, связанную с краткосрочными вложениями.
Для анализа ден-х потоков необходимо иметь инф-цию об оценке ден-х потоков (ДП) предприятия. Различают 2 метода расчета пок-лей ДП: прямой и косвенный. Прямой метод основывается на исчислении притока (выручка от реализации, авансы полученные и т.д.) и оттока (оплата счетов поставщиков, возврат полученных краткосрочных ссуд и займов и др.) ден-х ср-тв, т.е. исходным элементом является выручка. Недостатком данного метода является то, что он не учитывает взаимосвязи прибыли и изменения ден-х ср-в пред-я. Косвенный метод основывается на идентификации и учете операций, связанных с движ-ем ден-х ср-в, и корректировке чистой прибыли, т.е. исходным элементом расчета является прибыль. Косвенный метод предпочтителен с аналитической точки зрения, так как позволяет опред-ть взаимосвязь полученной прибыли с изменением величины ден-х ср-в.

Целью анализа денежных потоков является подготовка информации об объемах, источниках поступления и направления расходования денежных средств, которая необходима для принятия решений по управления ими. 
Анализ ДДС включает в себя:

*расчет времени оборачиваемости ден-х ср-в; *оценку денежных потоков; *прогнозирование ден-го потока при определении оптимального уровня ден-х ср-в;.      В ходе анализа следует рассмотреть структуру поступления и структуру расхода ден-ных ср-тв за период. В рез-те структурного анализа выясняется, какой вид деят-ти вызвал преобладающие поступления ден-х ср-тв или для какого вида деят-ти в основном расходовались ден-е ср-ва.

Одна из проблем анализа ДДС  - опред-е размера притока ден-х ср-тв, достаточного для фин-го благополучия орг-ции. Анализ достаточности объема ден-х средств целесообразно проводить прямым методом. Необходимым условием фин-вой стабильности по этому методу признается такое соотношение притоков и оттоков ср-тв в рамках текущей деят-ти, которое обеспечивает увеличение фин-х ресурсов, достаточное для осуществления инвестиций.

Прямой метод анализа ДДС по видам деят-ти позволяет оценить:

1) в каком объеме, из каких источников были получены поступившие ден-е ср-ва и каковы направления их использ-я; 2) достаточно ли собст-х ср-тв орг-ции для инвестиц-й деят-ти; 3) в состоянии ли пред-тие расплатиться по своим текущим обязательствам.

Отдельное рассмотрение притоков и оттоков ден-х ср-тв в инвестиц-й сфере деят-ти дает представление об инвестиц-й политике пред-я. Недостаток прямого метода в том, что он не раскрывает взаимосвязи между полученным фин-вым рез-том и движ-ем ден-х ср-в на счетах пред-тия. 

При построении отчета о ддс косвенным методом учитывается показ-ль чистой прибыли, представленный в ф2. И производятся корректировки на те суммы, которые напрямую не связаны с движ-ем ден-х ср-в:

1) Рассчитать оборотные активы и краткосрочные обязательства,  исходя из метода ден-х потоков. 2) Корректировка чистой прибыли  на  расходы,  не  требующие  выплаты ден-х ср-в.3) Исключить влияние прибылей и убытков, полученных  от  неординарной деят-сти

Изменение остатка ден-х ср-в будет вычисляться следующим образом:

(d = Пн/расп   + ((Кап + (ЗС +( КЗ  +(Ам) – ((ВОА +( Зап+( (ДЗ+КСФВ)), где Пн/расп -нераспред-я прибыль, Кап -капитал и резервы, ЗС - кредиты и займы, КЗ -кредит-я задол-ть, Ам - амортизация ВОА, ВОА - внеоборот-е активы, Зап -запасы с НДС, ДЗ - дебитор-я задолж-ть, КСФВ - краткосрочные фин-е вложения. 

По ден-м ср-вам необходимо сделать расчет оборачиваемости. Ускорение оборачив-ти ден-х ср-в способствует притоку других активов пред-тия и погашению кредит-ой задолж-сти. Основная цель анализа - определение скорости и времени оборачив-сти ден-х средств.

Об дс = (0,5 * ( строк 260 н.г., 260 к.г. баланса) * 360/ стр. 010 формы .№2,

где О дс – оборачив-сть ден-х средств.

В отличие от др. подходов к оценке фин-го состояния, анализ ддс дает возможность сделать более обоснованные выводы о том, в каком объеме и из каких источников были получены поступившие на пред-тие ден-е ср-ва и каковы основные направления их использ-я; достаточно ли собств-х ср-в пред-тия для осущ-ия инвестиц-й деят-ти; чем объясняются расхождения прибыли и наличия ден-х ср-в и т.д.

168Рентабельность: финансовые коэффициенты, расчет, оценка. Прибыль является абсолютным (количественным) показателем, отражающим полученный эффект от результатов деятельности коммерческой организации, а качественными характеристиками этих результатов, являются показатели рентабельности. Финансовые коэффициенты рентабельности отражают соотношение прибыли (от продаж, до налогообложения, чистой) либо с затратами, либо объемом продаж, либо отдельными элементами активов, а также источниками их формирования и, таким образом, выступают характеристиками относительного уровня доходности организации по различным направлениям. 

Выделяют группы показателей:

-рентаб-сть текущей деят-ти; (Rпродаж,Rзатрат,Rвыпущенной пр-ции)
- рентаб-сть ресурсов (активов, ВОА,ОС, чистых активов)
- рентаб-сть источников финансир-я деят-сти (-сосбтв.капитала, УставК, ЗаемК., акционер-го К, инвестицион-го К)     Среди  показателей наибольшую ценность для анализа пред-ют:

1. Рентабельность активов (Ra), исчисляемая как отношение чистой прибыли к среднегодовой стоимости активов. Отражает эффективность использования экономических ресурсов (внеоборотных и оборотных активов) и показывает величину чистой прибыли, получаемой с каждого рубля этих ресурсов.
Rа = Пч/А, где А - среднегодовая стоимость активов., Пч - чистая прибыль

Рентабельность оборотных активов

Rоа = Пчист : средняя величина оборотных активов.

Рентабельность чистых активов

Rча = Пчист : средняя величина чистых активов.

Данные показатели изучаются в динамике, и по тенденции их изменения судят об эффект-ти ведения хозяйства.
 2. Рентабельность капитала 
Рентабельность собственного капитала (Rск), исчисляемая как отношение чистой прибыли к среднегодовой стоимости собственного капитала и отражающая величину чистой прибыли, получаемой с каждого рубля собственного капитала (раздел 3 Ф1). Он позволяет оценивать эффективность использования собственных источников средств.

Rск = Пч/СК

3.Рентабельность текущей деят-ти
Рентабельность продаж (Rпр) Rпр = Ппр/Впр, где Ппр-прибыль от продаж, Впр выручка от продаж; Он отражает эффективность основной деятельности и показывает, сколько прибыли содержится в каждом рубле реализации. Может рассчитываться также по бухгалтерской прибыли, чистой прибыли.
Рентабельность затрат (Rз) Rз = Ппр/Ср , где Ср-полная себестоимость реализованной продукции; Отражает эффективность затрат на реализованную продукцию и показывает сколько получено прибыли на каждый рубль затрат по продукции.

И другие показатели рентабельности
169 Рыночная устойчивость: финансовые коэффициенты, расчет, оценка      Финансовая устойчивость отражает стабильность деятельности предприятия в долгосрочной перспективе.

      Поэтому в основе методики оценки финансовой устойчивости лежит расчет показателей, характеризующих структуру капитала, возможность поддерживать его оптимальную структуру.

   Для анализа используются пок-ли:

     1. Отражающие структуру всех источников средств – удельный вес собственного, заемного, всего долгосрочного капитала в общей величине источников средств.

   Наиболее важным показателями являются: 

     а) коэффициент финансовой устойчивости (Кфу), определяемый как отношение долгосрочного капитала (собственного капитала и долгосрочных обязательств) (ДК) к валюте баланса:

Кфу = ДК : ВБ, где ДК= СК+ ДСО

      Если организация привлекает долгосрочные кредиты и займы, то значение данного коэффициента считается приемлемым не ниже 0,6 – 0,7.

б) коэффициент независимости (автономии), исчисляемый как отношение собственного капитала к валюте баланса:   Кавт = СК :ВБ

     Чем выше значение данного коэффициента, тем более независима организация от заемных средств и устойчивее ее финансовое состояние. В аналитической практике предельно допустимым нижним значением данного коэффициента для организаций сферы материального производства считается его уровень, равный 0,5 , т.е. не менее 50% в составе источников средств должны занимать собственные.

     в) коэффициент концентрации заемного капитала или финансовой зависимости (Кзк), определяемый как отношение заемного капитала (ЗК) к валюте баланса: Кзк = ЗК / ВБ

     г) финансовый рычаг (леверидж), отражающий соотношение заемного и собственного капитала (Кфр):

Кфр = ЗК /СК

 Чем выше его значение, тем выше финансовые риски организации.

 2. Характеризующие структуру источников средств финансового характера, так как привлечение финансовых источников связано с расходами по их обслуживанию (процентами за пользование). Поставщики финансовых средств предоставляют их на  определенный срок, с условием возврата и платности за пользование. Поэтому для анализа используют следующие основные показатели:

    а) доля заемных источников средств (Кдсо) в долгосрочном капитале:

Кдсо = ДСО / СК+ДСО

      б) доля финансовых источников в общей сумме заемного капитала (Кфи), определяемая как отношение суммы долгосрочных обязательств (ДСО) и краткосрочных кредитов и займов (ККЗ) к общей величине заемного капитала:

Кфи = (ДСО+ККЗ) / ЗК

      и другие коэф-ты

3. Характеризующие меру участия источников ср-тв в финансир-нии активов:

а) коэффициент мобильности СК (Кмоб) :      Кмоб = СОК/СК (N = 0,3-0,5)

б) коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными средствами (Косс):  Косс = СОК/ОА (N ≥ 0,1)

в) коэффициент инвестирования (Кинв):

Кинв = СК/ВОА (N > 1)

        Для оценок и выводов пока не существует единых нормативных критериев для охарактеризованных показателей. Они зависят от множества факторов: отраслевой специфики, условий кредитования, структуры источников средств, оборачиваемости оборотных активов и др. Поэтому важно контролировать динамику этих показателей и сравнивать их значения со среднеотраслевыми и данными родственных предприятий.

170 Коэффициент автономии: сущность, расчет, оценка      Финансовая устойчивость отражает стабильность деятельности предприятия в долгосрочной перспективе.

      Поэтому в основе методики оценки финансовой устойчивости лежит расчет показателей, характеризующих структуру капитала, возможность поддерживать его оптимальную структуру.

   Для анализа используются разные пок-ли, в т.ч. отражающие структуру всех источников средств – удельный вес собственного, заемного, всего долгосрочного капитала в общей величине источников средств.

Одним из наиболее значимых показателей является коэффициент независимости (автономии), исчисляемый как отношение собственного капитала к валюте баланса:   Кавт = СК :ВБ

Коэффициент автономии (Ка) (финансовой независимости и концентрации собственного капитала): Ка =

    разд. III бал. + стр.640 + стр.650

------------------------------------------------- > 0,5 

               Валюта баланса

Этот коэффициент свидетельствует о перспективах изменения финансового положения в ближайший период. Оптимальное значение коэффициента — 0,5. Это означает, что сумма собственных средств предприятия составляет 50% от суммы всех источников финансирования. Рост коэффициента отражает тенденцию к снижению зависимости организации от заемных источников финансирования. Высокий уровень коэффициента автономии отражает стабильное финансовое положение организации, благоприятную структуру ее финансовых источников и низкий уровень финансового риска для кредиторов. Такое положение служит защитой от больших потерь в периоды депрессии и гарантией получения кредита для самой организации. При снижении уровня коэффициента автономии до значений, меньших, чем 0,5, вероятность финансовых затруднений у организации возрастает. Достижение коэффициентом автономии значений 0,5 и выше означает, что организация может пользоваться заемным капиталом. 

Анализ коэффициента автономии проводят путем оценки:

• его динамики за ряд отчетных периодов;

• изменений структуры составляющих компонентов;

• определения влияния этих изменений на его уровень.

Полученные результаты дают возможность прогнозировать финансовую устойчивость организации в будущем.
Данный коэффициент используют среди показателей для оценки соотношения СК и ЗК. Он отражает долю вложения собственников в общую стоимость имущества. Важен для инвесторов и кредиторов 

171 Структура собст-го и заемного капитала: понятие, оценка.   Все источники финансирования средств состоят из: -Собственный капитал (Уставный капитал, Добавочный капитал, Резервный капитал, Нераспределённая прибыль, Целевое финансирование)  

 -Долгосрочные заемные средства (долгосрочные кредиты и займы и другие обязательства)

-Краткосрочные заемные средства (краткосрочные кредиты и займы и другие обязательства)

-Кредиторская задолженность (Поставщики и подрядчики, аванс полученные, задолженность перед персоналом, перед бюджетом и гос-ми внебюджетными фондами и другие)

Обобщенно их можно разделить на две группы: собственный капитал и заемный капитал, включая кредиторскую задолженность. Финансовую основу предприятия представляет сформированный им собственный капитал.  Собственный капитал - финансовые средства отдельного хозяйствующего субъекта, принадлежащие ему на правах собственности и используемые для формирования определённой части его активов. Один из важных вопросов в анализе структуры – оценка рациональности соотношения собственного (СК) и заемного (ЗК) капитала. СК увеличивает свое участие в финансировании деятельности организации путем:

а) реинвестирования прибыли (нераспределенной);

б) увеличения капитала за счет выпуска новых долевых ценных бумаг (эмиссии акций).

    Использование СК зависит от политики распределения чистой прибыли и возможностей дополнительной эмиссии.

     Финансирование за счет ЗК является привлекательным потому, что кредитор не предъявляет прямых претензий в отношении будущих доходов организации: он претендует на оговоренную сумму основного долга с процентами по нему.

     Плата за пользование ЗК учитывается при расчете налогооблагаемой базы. В то же время этот вид расходов влияет на точку безубыточности. И чтобы нейтрализовать ее негативное влияние, необходимо увеличивать объем продаж.

Для оценки соотношения СК и ЗК исчисляют такие показатели, как:

1.) Автономии (Независимости); 

К авт = СК /  ВБ    (где ВБ-валюта баланса). Отражает долю вложения собственников в общую стоимость имущества. Важен для инвесторов и кредиторов (N ≥0,5)

2) Финансовой устойчивости; 

Кфу = (СК + ДСО)/ ВБ;

Показывает долю источников, используемых длительное время (N>0,6)

3)Финансирования; Кф = СК/ ЗК;

Показывает, какая часть деят-ти финансируется за счет СК, а какая - ЗК

И другие.

Уровень «нормативного» значения  этих показателей для конкретного предприятия зависит от его отраслевой специфики, оборачиваемости активов, спроса на продукцию, уровня постоянных затрат и других факторов.

Так, для капиталоемких предприятий с длительным периодом производственно-хозяйственного цикла высокая доля ЗК (40-50% и более) – опасна для финансовой устойчивости, а для торговых предприятий высокая доля ЗК явл-ся нормой.

Особая роль отводится соотношению 

ЗК : СК, которое принято называть плечо финансового рычага (финансовый рычаг, финансовый леверидж).

Этот рычаг возникает тогда когда предприятие привлекает заемный капитал.

Его суть:

1) его величина свидетельствует о наличии и степени финансовой зависимости от внешних источников финансирования деятельности;

2)  высокая доля ЗК характеризуется как высокий уровень финансового риска;

3) для предприятия с высоким уровнем финансового рычага даже незначительное изменение прибыли до налогообложения и уплаты процентов может привести к значительному изменению чистой прибыли и увеличению финансового риска.

Поэтому оптимизация структуры источников средств (величины финансового рычага) может привести к повышению рентабельности СК.

Эффект финансового рычага (ЭФР) складывается за счет:

-величины плеча финансового  рычага (ЗК / СК);

-разницы между общей рентабельностью инвестированного капитала (Rик);

и финансовых издержек – процентной -ставки   за пользование заемным капиталом (СП).

-сокращения процентной  ставки по причине налоговой экономии :

ЭФР = (Rик - СП) • (1 - Кн) • (ЗК / СК)

где Кн – коэффициент налогообложения прибыли. Он показывает – на сколько процентов увеличивается рентабельность СК за счет привлечения в оборот предприятия заемных средств
172 Структура активов организации: понятие, оценка.   Активы формируются за счет авансированного капитала. По объекту инвестирования выделяют собственный и оборотный капитал. Первый инвестируется во все вид внеоборотных активов, оборотный капитал инвестирован компанией в оборотные (текущие активы). Их отношение характеризует органическое строение капитала.

Таким образом, активы делятся на:

· Внеоборотные 

· Оборотные

Внеоборотные активы определяют промышленно-производственные фонды. Кроме  того, принято выделять активную часть (рабочие машины и оборудование) и пассивную часть (здания, сооружения), а также отдельные подгруппы в соответствии с их функциональным назначением.

Оборотный капитал- это часть капитала предприятия, вложенного в текущие (мобильные) активы. Функциональная роль оборотного капитала заключается в обеспечении непрерывности процесса производства. Оборотные активы могут быть охарактеризованы с различных позиций, однако их основными характеристиками являются: ликвидность оборотных активов, Их объем и структура.

Оборотные средства делят на оборотные фонды (Производственные запасы, Незавершенное производство, Расходы будущих периодов) и Фонды обращения (Готовая продукция, Дебиторская задолженность, Денежные средства в кассе и на р/с)

Оценка активов (имущественного потенциала) предприятия проводится по данным Ф.1 – Бухгалтерский баланс (актив) и Ф.5 – Приложение к балансу .

При вертикальном анализе изучают структуру активов, для этого рассчитывают следующие показатели:.

1. Коэффициент соотношения  внеоборотных (ВОА) и оборотных (ОА) активов 

К = ВОА / ОА

     Чем выше значение коэффициента, тем более ресурсоемко данное предприятие. Его величина связана с отраслевой спецификой: в машиностроении доля ВОА > доли ОбА, в торговой организации – наоборот.

     Для финансовой компании характерна достаточно высокая доля финансовых вложений (долгосрочных и краткосрочных).

     2. Величина и удельный вес производственных активов (ПА):

а) ПА = НМА + ОснС + М + НЗП.

б) Коэффициент производственных активов  - Кпа = ПА / Валюта баланса

     Он показывает, какую долю занимают средства производства, составляющие производственную мощность (N≈0,5).

     3. Состояние амортизируемой части имущества (НМА и Осн.С) характеризуется коэффициентами износа, годности, обновления, выбытия, исчисленными по данным Ф.5 – Приложение к балансу.

     4. Величина и удельный вес дебиторской задолженности:  если в динамике наблюдается увеличение этих показателей, то это может быть связано как с расширением объемов продаж различным покупателям, так и с ухудшением состояния расчетов с ними, что приводит к снижению платежеспособности организации.

     Рассчитанные показатели изучаются в динамике и сопоставляются с динамикой таких результирующих показателей, как темпы роста объема производства и реализации продукции.

     Если в динамике  темпы роста выручки от продаж выше, чем темпы роста стоимости активов, то это свидетельствует об ускорении их оборачиваемости.

     Если темпы роста стоимости внеоборотных активов выше, чем темпы роста стоимости оборотных активов то это означает, что наращивание имущества происходит за счет укрепления материально-технической базы.

5. Показатели, являющиеся характеристиками диверсификации деятельности:   сумма и удельный вес финансовых вложений,  вложений в материальные ценности.

    6. О реализации политики расширения и укрепления материально-технической базы свидетельствуют данные об остатках незавершенного строительства. Но если суммы по данной статье не уменьшаются, то это может свидетельствовать о наличии финансовых затруднений по завершению монтажа и строительства объектов.

173 Анализ результатов интенсификации использования ресурсов: значение, процедура. Управление эффективностью затрагивает факторы интенсифи​кации. Все группы факторов повышения интенсификации и эффек​тивности произв-ва объединяются понятием технико-организа​ционный уровень производства. В отличие от факторов интенсифика​ции и эффективности произв-ва выделяют непосредственные ис​точники эффективности, а следовательно, и резервов произв-ва, к которым относятся производ-ные ресурсы. Использование производ-ных и фин-вых ресурсов может носить как экс​тенсивный, так и интенсивный характер. Высокие темпы роста экономич-ой эффективности произв-ва обеспечивают преимущественно интенсивные факторы. Соот​ношение экстенсивности и интенсивности производства анализиру​ется сравнением качеств-х и колич-ных пок-лей ис​польз-ия ресурсов. В целом динамика технико-организационного уровня произв-ва проявляется в пок-лях интенсификации использования производственных и финансовых ресурсов. Значит, совершенствование управления всеми факторами интенсификации должно выражаться динамике производительности труда, материалоотдачи, фондоотдачи основных производ-ных фондов (отражающей амортизациоотдачу и оборачиваемость основных средств) и оборачиваемости оборотных средств. По динамике этих показ-лей можно характеризовать эффективность управления предприятием. Методика анализа интенсификации произв-ва включает системy расчетов, которые проводятся в следующей последовательности:  1й этап — определяется динамика качественных показ-лей  использования ресурсов: рассчитываются темпы роста производ-ти труда, зарплатоотдачи, материалоотдачи, фондоотдачи,  оборачиваемость оборотных средств. 2ой этап — определяется соотношение прироста ресурса в расчете на один процент прироста объема производства делением темпа  прироста соответствующих ресурсов и темпов прироста объема продукции. 3й этап — проводится оценка методом цепных подстановок доли влияния количественных и качественных факторов на прирост  объема  производства продукции. Влияние колич-го фактора рассчитывается делением темпа прироста на результативный показа​тель и умножением на 100%. Для определения влияния качествен​ного фактора полученный результат вычитается из 100%. 4й этап — определяется относит-ная экономия ресурсов.  5й этап — дается комплексная оценка всесторонней интен​сификации хоз-ной деят-ти. Такая оценка основывается на анализе динамики пок-ля общей ресурсоотдачи. Для этого вначале определяются общие затраты по всем ресурсам как сумма материальных затрат, оплаты труда и амортизации и темп измене​ния таких затрат. Сопоставлением динамики реализованной продукции и дина​мики совокупных затрат определяется динамика комплексного по​к-ля общей ресурсоотдачи (отдачи затрат). Затем для установ​ления долей экстенсивных и интенсивных факторов и относит-й экономии совокупных ресурсов (затрат) вычисляется прирост совокупных затрат на 1% прироста реализ-ной продукции. Коэффициент обеспеченности материальных запасов собственными оборотными средствами — показывает, в какой степени материальные запасы покрыты собственными источниками и не нуждаются в привлечении заемных: Коб.мз = разд. III бал. + стр. 640, 650 - разд. I бал : стр. 210 = 0.5 - 0.8 Коэффициент маневренности собственного капитала (Км) показывает, насколько мобильны собственные источники средств орг-ции с фин-вой точки зрения. Он определяется путем деления собственных оборотных средств на сумму всех источников собствен​ных средств. Оптимальный уровень Км равен 0,5.  Состояние основных средств анализируется при помощи следующих коэффициентов. Индекс постоянного актива — коэффициент (Кпа) показывающий отношение основных средств и внеоборотных активов к cобственным средствам, или долю основных средств и внеоборотных активов в источниках собственных средств. Кпа = разд. I бал. : разд. III бал. + стр. 640 + стр. 650. Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств (Кдпа,  отношение суммы долгосрочного кредита к собственным средствам, в пределах которого растет коэффициент маневренности без снижения индекса постоянного актива. Кдпа = разд. IV бал. :  разд. III бал. + стр. 640+ стр. 650 + разд. IV бал. Коэффициент износа (Ки) — соотношение начисленной суммы износа к первонач. балансовой стоимости основных средств. Ки = ∑ износа : Первоначальная балансовая стоимость основных средств. 
и другие показатели.

174 Анализ обеспеченности оборотных активов собственными оборотными средствами: значение, процедура. В процессе финансирования оборотных активов могут участвовать:


- собственные источники ( собственный капитал),

- заемные источники (заемный капитал в  виде кредитов и займов, кредиторской задолженности и резервов по сомнительным долгам).


Пропорции их участия в формировании оборотных активов должны прежде всего определяться структурой оборотных активов, которые состоят из двух частей:


1) постоянной (системной) части, необходимой для осуществления нормального процесса деятельности: производственных запасов в пределах норматива и минимальной суммы денежных средств для осуществления текущих платежей;

2) переменной части, величина которой связана с процессом движения готовой продукции к потребителям и различными отклонениями в деятельности в отдельные периоды времени, выражающимися в изменении  величины дебиторской задолженности и увеличении потребности в наличных денежных средствах.


На начальном этапе жизнедеятельности предприятия главным источником финансирования оборотных активов является уставный капитал. В дальнейшем же минимальная потребность предприятия в оборотных активах ( то есть значительная доля постоянной части ОбА)  покрывается кроме уставного капитала резервным капиталом  прибылью  и другими сознанными на предприятия резервами, то есть. В финансировании оставшейся постоянной части ОбА  могут участвовать полученные кредиты и займы, товарные кредиты, облигационные займы. А переменная часть ОбА должна финансироваться за счет кредиторской задолженности: другим предприятиям, по векселям, авансовым платежам и др.

Собственный капитал (СК) организации является источником финансирования как долгосрочных вложений – внеоборотных активов (ВОА), так и  текущей деятельности – оборотных активов (ОА).

Часть собственного капитала, участвующая в финансировании текущей деятельности, называется собственный оборотный капитал (СОК) или собственные оборотные средства. Его фактическая величина по данным  бухгалтерского баланса определяется следующим образом:

СОК = СК – ВОА., 
СОК = Стр.490– стр.190 (ф1)

либо

СОК = СК +ДБП+РПР– ВОА., 

СОК=Стр.490+стр.640+стр.650– стр.190 (ф1)

ДБП - Доходы будущих периодов

РПР - Резервы предстоящих расходов

Степень участия СОК в финансировании оборотных активов отражает коэффициент обеспеченности собственными средствами (Кос):

Кос = СОК : ОА.


Данный коэффициент показывает, какая часть оборотных активов профинансирована собственными источниками средств. Предельное нижнее значение данного коэффициента допускается не ниже 0,1 (т.е. 10%), а оптимальным считается значение ≥ 0,5. Если значение  данного  коэффициента  меньше  0,1, то  структура баланса может быть признана неудовлетворительной,  а организация – неплатежеспособной.

Данный коэффициент является важным показателем при анализе ликвидности, финансовой или рыночной устойчивости, неплатежеспособности организации и других видов анализа.
175 Финансовые коэффициенты ликвидности: состав, расчет, оценка 
Ликвидность предприятия - это способность возвратить в срок полученные в кредит денежные средства, или способность оборотных средств превращаться в денежную наличность, необходимую для нормальной финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

Ликвидность означает безусловную платежеспособность организации и предполагает постоянное равенство между его активами и обязательствами по двум параметрам: 

· по общей сумме

· по срокам превращения в деньги (активы) и сроком погашения (обязательства)

Анализ ликвидности организации представляет собой анализ ликвидности баланса и заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени ликвидности и расположенных в порядке убывания с обязательствами по пассиву, объединенными по срокам их погашения в порядке возрастания сроков.

Различают:

Текущую ликвидность – соответствие дебиторской задолженности и денежных средств дебиторской задолженности;

Расчетную ликвидность – соответствие групп актива и пассива по срокам их оборачиваемости в условиях нормального функционирования организации;

Срочную ликвидность – способность к погашению обязательств при ликвидации организации.

Основные показатели ликвидности

1) Коэффициент текущей ликвидности (покрытия); 

Показывает, в какой степени текущие активы покрывают текущие обязательства; 

Ктл = Текущие активы/текущие обязательства; > 2
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где 3 - запасы

НДС - НДС по приобретенным ценностям,

Д3<12 - дебиторская задолженность сроком погашения до 12 месяцев,

КСФВ — краткосрочные финансовые вложения,

ДС - денежные средства,

КСО - краткосрочные обязательства

2) Коэффициент критической (промежуточной) ликвидности; 

Показывает, какая часть текущих обязательств может быть погашена за счет денежных средств и ожидаемых поступлений; 

Ккл = (Денежные средства + краткосрочные финансовые вложения + дебиторская задолженность)/текущие обязательства; ~ 0,8

3) Коэффициент абсолютной ликвидности; Показывает, какая часть текущих обязательств может быть погашена на дату составления баланса (или другую отчетность);

Кал = (Денежные средства + краткосрочные финансовые вложения) /текущие обязательства;            > 0,2

4) Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами; 

Характеризует наличие собственных оборотных средств организации, необходимых по крайней мере для приобретения запасов; 

Собственный капитал – внеоборотные активы /оборотные активы; > 0,1

Различные показатели ликвидности не только дают характеристику устойчивости финансового состояния организации при разной степени учёта ликвидности средств, но и отвечают интересам различных внешних пользователей аналитической информации. Например, для поставщиков сырья и материалов наиболее интересен коэффициент абсолютной ликвидности. Покупатели и держатели акций предприятия в большей мере оценивают платежеспособность по коэффициенту текущей ликвидности.

Коэффициент покрытия и коэффициент критической ликвидности содержат разную информацию только в числителе, т.к. коэффициент покрытия включает и запасы товарно-материальных ценностей. Нормальным следует считать соотношение коэффициента покрытия и коэффициента критической ликвидности – 4/1. Если данное соотношение нарушено за счет увеличения коэффициента покрытия, то это может свидетельствовать о существовании сверхнормативных и скрытых запасов товарно-материальных ценностей, большом объеме НЗП и т.д., а, следовательно, и об ухудшении финансового состояния организации.

176 Коэффициент текущей ликвидности (полного покрытия): сущность, расчет, оценка    Коэффициент текущей ликвидности представляет собой отношение текущих активов к общей сумме текущих обязательств, дает общую оценку ликвидности активов, показывает, в какой степени текущие активы покрывают краткосрочные обязательства или сколько рублей текущих активов предприятия приходится на один рубль текущих обязательств. Он показывает платежные возможности организации при условии не только своевременного погашения дебиторской задолженности, но и нормального процесса продажи готовой продукции, а также продажи в случае необходимости прочих элементов материальных оборотных средств. Коэффициент текущей ликвидности рассчитывается на основе данных бухгалтерского баланса по следующей формуле: Ктл = 

итого по разд.II–стр.220–стр.230 (ф1) Стр.610+ст.620+ст.630+ст.650+ст.660 (ф1)

При расчете этого коэффициента текущие активы уменьшаются на сумму НДС и дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются более, чем через 12 месяцев после отчетной даты. В состав текущих обязательств не включаются доходы будущих периодов.

Рекомендованное значение этого коэффициента должно быть не менее 2. Это означает, что на каждый рубль краткосрочных обязательств организации приходится не менее двух рублей ликвидных средств. Невыполнение данного норматива создает угрозу финансовой стабильности организации, повышает риск ее деятельности ввиду различной степени ликвидности активов и невозможности их срочной продажи в случае одновременного обращения кредиторов. Анализ коэффициента текущей ликвидности проводится в динамике, т.к. текущие активы и текущие обязательства достаточно мобильны, и их соотношение может неоднократно меняться в течение отчетного периода.

Кроме того, в состав текущих активов входит дебиторская задолженность, часть которой может являться сомнительной, а в составе запасов могут быть неликвиды. Поэтому в процессе оценки динамики коэффициента текущей ликвидности необходимо провести структурный анализ данных активов и ранжировать их по степени ликвидности. Обязательства могут быть структурированы по срокам исполнения.

С целью определения перспектив платежеспособности организации на основе динамики коэффициента текущей ликвидности могут быть рассчитаны коэффициент утраты и коэффициент восстановления платежеспособности.

177 Коэффициент критической ликвидности (промежуточного покрытия): сущность, расчет, оценка      Коэффициент промежуточного покрытия (ликвидность средств в обращении)-показывает какая часть текущих обязательств может быть погашена за счет денежных средств и ожидаемых поступлений.     Дебиторская задолженность со сроком погашения до 1 года + денежные средства + краткосрочные финансовые вложения / краткосрочные обязательства: (стр240+250+260)/(610+620+ +630+660). Рекомендованное значение коэффициента промежуточного покрытия должен быть не менее 0,8-1; Коэффициент критической ликвидности отражает прогнозируемые платежные способности организации при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами. 
Он отражает платежеспособность организации на период, примерно равный средней продолжительности одного оборота краткосрочной дебиторской задолженности.     Если Ккл < 1, то это является признаком высокого финансового риска. Данный коэффициент рекомендуется использовать в условиях нормального функционирования организации, т.е. когда нет необходимости решать вопрос о срочной продаже активов. Необходимость расчета этого показателя вызвана тем, что ликвидность отдельных категорий оборотных средств далеко не одинакова, и если, например, денежные средства могут служить непосредственным источником погашения текущих обязательств, то запасы могут быть использованы для этой цели непосредственно после их реализации, что предполагает не только наличие покупателя, но и наличие у покупателя денежных средств, а, следовательно, погашение обязательств не может быть выполнено немедленно.

178  Коэффициент абсолютной ликвидности (абсолютного покрытия): сущность, расчет, оценка.      Коэффициент абсолютной ликвидности представляет собой отношение наиболее ликвидных активов к сумме краткосрочных обязательств. Он показывает, в какой мере организация своими наиболее ликвидными активами (денежные средства и краткосрочные финансовые вложения) может покрыть свои текущие обязательства. Коэффициент абсолютной ликвидности рассчитывается на основе данных бухгалтерского баланса по следующей формуле: Кабс.л.=
               стр.260 + стр.250                     .  

стр610+стр620+стр630+стр650+стр660
В практике расчетов принято, что значение этого коэффициента не должно превышать 0,2 – 0,5. Такое значение коэффициента абсолютной ликвидности является гарантией платежеспособности организации и означает, что в случае поддержания остатка денежных средств на этом уровне имеющиеся краткосрочные обязательства могут быть погашены в течение 2 – 5 дней.
Анализ данного коэффициента проводится в динамике, т.к. денежные средства являются наиболее мобильным компонентом оборотных средств и их поступление зависит от многих факторов. Поэтому в процессе анализа необходимо оценить равномерность поступления платежей от партнеров по бизнесу, а также проанализировать возможность продажи и предполагаемую доходность краткосрочных финансовых вложений.
Несоответствие указанному нормативу свидетельствует о недостатке денежных средств у организации, что может привести к нарушению ее платежеспособности. В этом случае необходим анализ причин, вызвавших подобную ситуацию. Такими причинами могут быть проблемы, связанные с погашением дебиторской задолженности, с накоплением нереализуемых запасов готовой продукции и др.

179 Баланс платежеспособности: понятие, назначение, оценка.

Известно, что платежеспособность коммерческой организации в значительной мере определяется структурой ее активов и, в частности, оборотных активов с точки зрения их ликвидности, т.е. способности превращаться в наличные денежные средства. Поэтому для анализа платежеспособности используется метод, основанный на построении и изучении данных баланса ликвидности, в котором активы группируются по степени убывания их ликвидности, а источники средств (пассивы) – группируют по степени возрастания сроков их оплаты. Сгруппированные по этим принципам активы и пассивы попарно сравнивают друг с другом, а результаты сопоставлений служат основой для выводов о платежеспособности организаций.
Баланс платежеспособности:

1а. Абсолютно ликвидные активы: (денежные средства,  краткосрочные фин-вые вложения)А1= стр.260+стр.250


1п.Срочные обязательства (кредиторская задолженность, задолженность участникам по выплате доходов, прочие краткосрочные обязат-ва, ссуды, непогашенные в срок) П1= стр.620+630+660

2а. Быстрореализуемые активы (дебиторская задолженность со сроком погашения в течение 12 мес., прочие дебиторские активы) А2= стр.240+стр.270
2п.Краткосрочные пассивы (краткосрочные займы и кредиты, прочие займы, подлежащие погашению в течение 12 мес. после отчетной даты)П2= стр.610
3а. Медленнореализуемые активы (запасы (кроме расходов будущих периодов), НДС,  долгосрочная дебиторская задолженность)А3= стр.210+220+230


3п.Долгосрочные пассивы (обязательства со сроком погашения более 12 мес.)

П3= стр.590

4а. Труднореализуемые активы (внеоборотные активы) А4 = стр.190


4п.Постоянные пассивы (капитал и резервы, дох-ы будущих периодов, резервы предстоящих расх-в,  краткосрочные обязат-ва, не вошедшие в предыдущие группы)П4=стр.490+640+650- РБП

     Если по данным организации полностью  соблюдаются заданные нормативные соотношения (А1 ≥ П1; А2 ≥ П2; А3  ≥ П3; А4 ≤ П4), то баланс признается абсолютно ликвидным, а сама организация – платежеспособной. Первые две пары соотношений (А1 и П1; А2 и П2) служат основой для выводов об оперативной ликвидности, а третья пара (А3 и П3) – используют для выводов о перспективной платежеспособности. При этом если выполнены 3 условия: А1 ≥ П1; А2 ≥ П2; А3 ≥ П3, т.е. текущие активы превышают внешние обязательства, то обязательно выполняется и последнее неравенство А4 ≤ П4, которое подтверждает наличие у организации собственных оборотных средств. Это означает соблюдение минимального условия финансовой устойчивости. Невыполнение же одного из первых трех неравенств свидетельствует о нарушении ликвидности баланса. При этом недостаток средств по одной группе активов, не компенсируются их избытком по другой группе, т.к. компенсация может быть лишь  по стоимости, а в реальной платежной ситуации менее ликвидные активы не могут заменить более ликвидные.

Таким образом активы и пассивы группируются для анализа платежеспособности (или ликвидности) баланса для внешнего анализа по данным бухгалтерского баланса с помощью абсолютных показателей. Для целей внутреннего анализа данные группы могут быть откорректированы в соответствии с внутренними особенностями. Так например краткосрочная дебиторская задолженность может быть разделена на просроченную и непросроченную, при этом просроченную ДЗ следует отнести к группе А3 Медленно реализуемые активы. А в пассивах разделить кредиторскую задолженность на просроченную и непросроченную, при этом просроченную отнести к группе П1 Наиболее срочные обязательства. А также многие другие коррективы в зависимости от целей проведения анализа. На основе данного баланса рассчитывают относительные показатели ликвидности - финансовые коэффициенты ликвидности - абсолютной, критической и текущей ликвидности.
183. Финансовая несостоятельность организации: понятие, показатели, методы их расчета Под неплатежеспособностью (финансовой несостоятельностью) коммерческой организации понимают ее неспособность осуществлять погашение обязательств перед деловыми партнерами, государством и своими работниками.

Эта неплатежеспособность может носить кратковременный характер в связи с возможными форс-мажорными обстоятельствами, не зависящими от данной организации. Хроническая несостоятельность связана с преобладанием на протяжении длительного времени негативных причин, приводящих к стабильному превышению обязательств организации над возможностями их погашения. Именно эти причины и характер несостоятельности приводят к крайней ситуации – банкротству, когда несостоятельность приобретает необратимый характер.

Формально, в соответствии с  ФЗ- 127 «О несостоятельности (банкротстве)», введенном в действие в 2002 году, под несостоятельностью (банкротством) понимается признанная арбитражным судом неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей, если соответствующие обязательства не исполнены им в течение трех месяцев с даты, когда они должны были быть исполнены. Угроза  неплатежеспособности (несостоятельности)  имеет свои признаки, которые проявляются в уровне и динамике определенных показателей, среди которых наиболее важными являются следующие: 

1.
Убыточность деятельности, связанной с  реализацией продукции, а также отсутствие на балансе чистой прибыли. 

2.
Низкий уровень коэффициентов ликвидности (текущей, критической, абсолютной).

3.
Дефицит собственного оборотного капитала, показывающий, что потребности текущей деятельности полностью финансируются за счет заемного капитала.


4.
Низкий уровень оборачиваемости оборотных активов и дебиторской задолженности, результатом которого является увеличение потребности организации в оборотных активах.

5.
Сокращение  объемов продаж при неоправданно высоких затратах.

В соответствии с документом «Правила проведения арбитражным управляющим финансового анализа» (утв. постановлением Правительства РФ от 2003 г. № 367); рассчитывают следующие финансовые коэффициенты, подразделенные на три группы:

Платежеспособность должника

1. Коэффициент абсолютной ликв-сти

Наиболее ликвидные оборотные активы / краткосрочные обязат-ва должника

2. Коэффициент текущей ликвидности


Ликвидные активы / текущие обязат-ва

3. Показатель обеспеченности обязательств должника его активами

Сумма ликвидных и скорректированных внеоборотных активов / обязательства должника

4. Степень платежеспособности по текущим обязательствам


Текущие обязательства должника / среднемесячная выручка

Финансовая устойчивость

5. Коэффициент автономии (финансовой независимости)
 

Собственные ср-ва / совокупные активы

6. Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами


собственный капитал - скорректированные внеоборотные активы / оборотные активы

7. Доля просроченной кредиторской задолженности в пассивах


Просроченная кредиторская задолженность / совокупные пассивы

8. Отношение дебиторской задолженности к совокупным активам


Сумма долгосрочной и краткосрочной дебиторской задолженности и потенциальных оборотных активов, подлежащих возврату / совокупные активы

Деловая активность должника

9 Рентабельность активов


Чистая прибыль / совокупные активы

10. Норма чистой прибыли


Чистая прибыль / выручка  –  нетто

Это не единственная методика определения финансовой несостоятельности организации, зарубежной и отечественной в практике сложилось целая совокупность различных методов, каждый аналитик должен сам выбирать методику исходя из субъективных причин или руководствоваться нормативно-методическими документами в соответствии со спецификой своей деят-ти.
184. Показатели финансовой несостоятельности орг-ции: состав расчет оценка. Под неплатежеспособностью (финансовой несостоятельностью) коммерческой орг-ции понимают ее неспособность осуществлять погашение обяз-ств перед деловыми партнерами, гос-вом и своими работниками. Угроза  неплатежеспособности имеет свои признаки, которые проявляются в уровне и динамике определенных показателей, среди которых наиболее важными являются следующие:  1.Убыточность деят-ти, связанной с  реализацией продукции, а также отсутствие на балансе чистой прибыли. 2.Низкий уровень коэффициентов ликвидности (текущей, критической, абсолютной). 3.Дефицит собственного оборотного капитала, показывающий, что потребности текущей деят-ти полностью финансируются за счет заемного капитала. 4.Низкий уровень оборачиваемости оборотных активов и деб-ской задолженности, рез-том которого является увеличение потребности орг-ции в оборотных активах. 5.Сокращение  объемов продаж при неоправданно высоких затратах.       В соответствии с документом «Правила проведения арбитражным управляющим финансового анализа» (утв. постановлением Правительства РФ от 2003 г. № 367); рассчитывают следующие фин-вые коэффициенты, подразделенные на 3 группы:

Платежеспособность должника

1. Коэффициент абсолютной ликв-сти

Наиболее ликвидные оборотные активы / краткосрочные обязат-ва должника

2. Коэффициент текущей ликвидности


Ликвидные активы / текущие обязат-ва

3. Показатель обеспеченности обязательств должника его активами

Сумма ликвидных и скорректированных внеоборотных активов / обязательства должника

4. Степень платежеспособности по текущим обязательствам


Текущие обязательства должника / среднемесячная выручка

Финансовая устойчивость

5. Коэффициент автономии (финансовой независимости)
 

Собственные ср-ва / совокупные активы

6. Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами


собственный капитал - скорректированные внеоборотные активы / оборотные активы

7. Доля просроченной кредиторской задолженности в пассивах


Просроченная кредиторская задолженность / совокупные пассивы

8. Отношение дебиторской задолженности к совокупным активам


Сумма долгосрочной и краткосрочной дебиторской задолженности и потенциальных оборотных активов, подлежащих возврату / совокупные активы

Деловая активность должника

9 Рентабельность активов


Чистая прибыль / совокупные активы

10. Норма чистой прибыли


Чистая прибыль / выручка  –  нетто
По методике, разработанной Минэкономразвития РФ для органов ФНС исчисляются 2 показателя :- степень платежеспособности по текущим обязательствам, определяемая как отношение краткосрочных обязательств за минусом доходов будущих периодов и резервов предстоящих расходов к среднемесячной выручке; - коэффициент текущей ликвидности, определяемый следующим образом:

(ДС + КФВ + Тот + ГП + Тпр + ДЗк + ОАпр) : (ККЗ + КЗ + Здив+ КСОпр),

где ДС – ден-е ср-ва,КФВ – краткоср-е фин-е влож-я, Тот – товары отгруженные,ГП – готовая пр-ция, Тпр – товары для перепродажи, ДЗк – краткоср-я дебит-я зад-сть, ОАпр – прочие оборотные активы, ККЗ – краткоср-е кредиты и займы, КЗ – кредит-кая задол-сть, Здив – задол-сть участникам по выплате дох-в, КСОпр – проч. краткоср-е обязат-ва.

По результатам расчета этих коэффициентов  предприятие может быть отнесено к одной из следующих групп:

1-я -  платежеспособные; 2-я – не имеющие достаточных финансовых ресурсов;

3-я – имеющие  задолженность по обязательствам, просроченную более 6 месяцев; 4-я – в отношении которых налоговыми (таможенными) органами приняты решения о взыскании задолженности;

5-я – в отношении которых в арбитражный суд подано заявление о признании должника банкротом или судом введена процедура банкротства.

Итоги анализа, показавшие неудовлетворительное положение (степень платежеспособности по текущим обязательствам более 6 мес., коэффициент текущей ликвидности меньше 1 и наличие просроченной задолженности по денежным обязательствам и обязательным платежам), служат основанием для предоставления ФНС в заинтересованные фед-ные органы исполнительной власти сведений об уровне этих пок-лей, а также о наличии признаков банкротства, о подаче соответствующими субъектами заявления в арбитр-й суд о признании должника банкротом и введении этим судом процедуры банкротства.

185 Комплексная оценка хозяйственной деят-ти: сущность, значение, принципы. Средством получения целостного знания о хоз-ной деят-ти служит комплексный экономический анализ.

Комплексная оценка хоз-ной деят-ти представляет собой ее характер-ку, полученную в рез-те комплексного исследования, т. е. одновременного и согласованного изучения совокупности пок-лей, отражающих многие аспекты хоз-ных процессов, и содержащую обобщающие выводы о рез-тах деят-ти произв-ного объекта на основе выявления качеств-х и количест-х отличий от базы сравнения. Комплексная оценка служит: инструментом учета, анализа и планирования; критерием сравнительного оценивания коммерч-й деят-сти пред-тий и их подразделений; пок-лем эффект-ти принятых ранее управленч-х; стимулятором произв-ва. Основные процедуры комплексной оценки: 1.конкретизация целей и задач комплексной оценки; 2. выбор системы показ-лей для построения оценки;     3. выбор методики и программы расчета комплексных сравнительных оценок; 4. расчет комплексных оценок. 5. ранжирование организаций по рейтингу.

С целью оперативного определения степени фин-вой устойчивости и оценки пред-тия как потенциального партнера в деловых отношениях проводится его сравнительная рейтинговая комплексная экспресс-оценка. Методика имеет следующие особенности:

• используемая система фин-вых показ-лей базируется на данных публичной отчетности пред-тия, что позволяет контролировать изменение фин-го состояния всем заинтересованным пользователям;

• исходные показатели для рейтинговой оценки объединены в 4 группы (оценка прибыльности, оценка эффективности управления, оценка деловой активности, оценка ликвидности и рыночной устойчивости). Набор показ-лей в каждой группе составляет от 4 до 7;

• базой отсчета для получения рейтинговой оценки состояния дел пред-тия являются показатели условного эталонного пред-тия, имеющего наилучшие рез-ты по всем сравниваемым показателям, определенным исходя из критериев эффективности хоз-ной деят-сти и орг-ции фин-ов пред-тия, принципов достаточности, ликвидности и доходности его капитала и отсутствия оснований для признания структуры баланса неудовлетворительной а пред-тия неплатежеспособными;

• выводы, сделанные на основе рейтинговой комплексной экспресс-оценки, могут существенно отличаться от выводов, сделанных по аналитическим данным, выполненных по другим материалам, поскольку используемая в данном разделе группа показ-лей коэффициентов характеризует эконом-е тенденции развития пред-тия. 

Другие методики основаны на фин-вых показ-лях, рассчитанных на конкретную дату, и поэтому фиксируют уже происшедшие экономические процессы с определенным запозданием.

По установленным алгоритмам на основе данных баланса и других форм отчетности вычисляются финансовые коэффициенты. 

Рейтинговое число находится по следующей формуле:  R = ( (1/Li)*( Ki/Ni)

где L - число показателей, используемых для рейтинговой оценки; N - нормативное требование для i-го коэффициента; K - i-й коэффициент; 1/L*N - весовой индекс i-го коэффициента. 

Т.о., при полном соответствии значений фин-вых коэффициентов К их нормативным минимальным уровням рейтинг предприятия будет равен 1, что соответствует рейтингу условно-удовлетворительного пред-тия. Фин-вое состояние пред-тий с рейтинговой оценкой менее 1 характеризуется как неудовлетворительное. 

Главное в комплексном анализе — системность, увязка отдель​ных разделов анализа между собой, анализ взаимосвязи и взаимной обусловленности этих разделов и выход результатов анализа каждо​го блока на обобщающие показатели эффективности. 

186 Анализ факторов интенсификации использования ресурсов: значение, процедура. Управление эффективностью затрагивает факторы интенсифи​кации. Все группы факторов повышения интенсификации и эффек​тивности производства объединяются понятием технико-организа​ционный уровень производства. В отличие от факторов интенсифика​ции и эффективности производства выделяют непосредственные ис​точники эффективности, а следовательно, и резервов производства, к" которым относятся производственные ресурсы. Использование производственных и финансовых ресурсов может носить как экс​тенсивный, так и интенсивный характер. Высокие темпы роста экономической эффективности производ​ства обеспечивают преимущественно интенсивные факторы. Соот​ношение экстенсивности и интенсивности производства анализиру​ется сравнением качественных и количественных показателей ис​пользования ресурсов. Особенностью интенсивного и экстенсивно​го использования ресурсов является их взаимозаменяемость (на​пример, недостаток рабочей силы можно восполнить повышением производительности труда). В целом динамика технико-организационного уровня производства проявляется в показателях интенсификации использования производственных и финансовых ресурсов. Значит, совершенствование правления всеми факторами интенсификации должно выражаться динамике производительности труда, материалоотдачи, фондоотдачи основных производственных фондов (отражающей амортизациоотдачу и оборачиваемость основных средств) и оборачиваемости оборотных средств. По динамике этих показателей можно характеризовать эффективность управления предприятием. Методика анализа интенсификации производства включает системy расчетов, которые проводятся в следующей последовательности.  Первый этап — определяется динамика качественных показателей  использования ресурсов: рассчитываются темпы роста производительности труда, зарплатоотдачи, материалоотдачи, фондоотдачи,  оборачиваемость оборотных средств. Второй этап — определяется соотношение прироста ресурса в расчете на один процент прироста объема производства делением темпа  прироста соответствующих ресурсов и темпов прироста объема продукции.

Третий этап — проводится оценка методом цепных подстановок доли влияния количественных и качественных факторов на прирост  объема  производства продукции. Влияние количественного фактора рассчитывается делением темпа прироста на результативный показа​тель и умножением на 100%. Для определения влияния качествен​ного фактора полученный результат вычитается из 100%.

Четвертый этап — определяется относительная экономия ресурсов.

 Пятый этап — дается комплексная оценка всесторонней интен​сификации хозяйственной деят-ти. Такая оценка основывается на анализе динамики показателя общей ресурсоотдачи. Для этого вначале определяются общие затраты по всем ресурсам как сумма материальных затрат, оплаты труда и амортизации и темп измене​ния таких затрат. Сопоставлением динамики реализованной продукции и дина​мики совокупных затрат определяется динамика комплексного по​казателя общей ресурсоотдачи (отдачи затрат). Затем для установ​ления долей экстенсивных и интенсивных факторов и относитель​ной экономии совокупных ресурсов (затрат) вычисляется прирост совокупных затрат на 1% прироста реализованной продукции.

187 Методика комплексной оценки эффективности хозяйственной деят-ти. Существует два типа развития экономики предприятия: экстенсивный и интенсивный. Экстенсивный Связан с дополнительным вовлечением ресурсов в производственно-хозяйственный процесс или с увеличением времени их эксплуатации. Интенсивный обусловлен увеличением отдачи с каждой единицы производственных ресурсов

На практике всегда наблюдается их сочетание с преобладанием одного из них. В условиях дефицита ресурсов приоритетная роль в развитии экономики принадлежит интенсивным факторам. Общая формула интенсификации:

Ки = Iрес : Iрез,   где  Ки – коэффициент интенсификации;

Iрес – индекс величины ресурсов;

Iрез – индекс  величины результатов.

Если в динамике Ки снижается, то это свидетельствует о преобладании в развитии экономики предприятия интенсивных факторов.

Для оценки типа развития экономики применяют различные методы:

1. Метод, основанный на расчете интегрального коэффициента интенсификации.

С этой целью исчисляют динамические показатели эффективности использования ресурсов: .Для  основных производственных фондов - Фондоотдача,  для Материальных ресурсов - Материалоотдача, для трудовых ресурсов - Производительность труда, для оборотных активов - коэффициент оборачиваемости.


На их основе рассчитывают Ки: 

Ки=   
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Если полученное значение коэффициента интенсификации больше 1, то это свидетельствует о преобладании  интенсивного типа развития экономики. При этом направление изменения показателей эффективности  использования отдельных видов ресурсов в динамике может быть различным: по одним видам ресурсов может наблюдаться улучшение их использования, а по другим – ухудшение.  Если же коэффициент интенсивности меньше 1, то преобладают экстенсивные факторы в развитии экономики.

Метод, основанный на расчете общей величины относительной экономии всех видов производственных ресурсов

 Эотн = ∑(Р1 - Р0 · IВпр), 

где Эотн – общая величина относительной экономии всех видов ресурсов,

 Р0, Р1 – величина какого-либо ресурса в базисном и отчетном периодах

 IВпр – индекс (темп роста) объема продаж.   Если результат расчета (Эотн) является положительной величиной, то можно сделать вывод о преобладании экстенсивного типа развития экономики, так как наблюдается дополнительное вовлечение в хозяйственный оборот ресурсов, что говорит об ухудшении их использования.

Если же результат расчета является отрицательной величиной, то делается вывод об преобладании интенсивного типа развития экономики, поскольку наблюдается высвобождение ресурсов, т.е. сокращение потребности предприятия в них, а следовательно, свидетельствует об улучшении их использования.

Метод, основанный на оценке соотношений в динамике следующих показателей: Iп ( IВпр ( Iпф ( Iч 

где Iп – темп роста прибыли,

     IВпр – темп роста выручки от реализации продукции (объема продаж),

     Iпф – темп роста  стоимости производственных фондов (основных средств и материально-производственных запасов), Iч – темп роста численности персонала.

Соблюдение заданных соотношений дает основание делать вывод о повышении эффективности экономики предприятия, развивающейся по интенсивному пути, так как:

- соотношение Iп ( IВпр отражает рост рентабельности продаж;

- соотношение Iвр ( Iпф и IВпр  ( Iч  характеризуют увеличение отдачи производственных фондов и рост производительности труда;

- соотношение Iпф ( Iч отражает динамику повышения вооруженности труда.

Некоторые иные методы, используемые для обобщающих оценок динамики эффективности деятельности хозяйствующих субъектов, будут рассмотрены в других темах данной дисциплины
188 Рейтинговая оценка финансового состояния эмитента: сущность, значение, методы      С целью оперативного определения степени фин-вой устойчивости и оценки пред-тия как потенциального партнера в деловых отношениях проводится его сравнит-ая рейтинговая комплексная экспресс-оценка. Методика имеет следующие особенности: • используемая система фин-вых показ-лей базируется на данных публичной отчетности пред-тия, что позволяет контролировать изменение фин-го состояния всем заинтересованным пользователям;

• исходные показатели для рейтинговой оценки объединены в 4 группы (оценка прибыльности, оценка эффективности управления, оценка деловой активности, оценка ликвидности и рыночной устойчивости). Набор показ-лей в развитие каждой группы составляет от 4 до 7;

• базой отсчета для получения рейтинговой оценки состояния дел пред-тия явл-ся пок-ли условного эталонного предприятия, имеющего наилучшие результаты по всем сравниваемым показателям, определенным исходя из критериев эффект-сти хоз-ной деят-ти и орг-ции финансов пред-тия, принципов достаточности, ликвидности и доходности его капитала и отсутствия оснований для признания структуры баланса неудовлетворительной а предприятия неплатежеспособными;

• выводы, сделанные на основе рейтинговой комплексной экспресс-оценки, могут сущ-но отличаться от выводов, сделанных по аналитическим данным, выполненных по другим материалам, поскольку используемая в данном разделе группа пок-лей коэф-нтов хар-ет экономич-е тенденции развития пред-тия. 

Другие методики основаны на фин-вых пок-лях, рассчитанных на конкретную дату, и поэтому фиксируют уже происшедшие экономические процессы с определенным запозданием.

По установленным алгоритмам на основе данных баланса и др-х форм отчетности вычисляются фин-вые коэфф-нты. 

Рейтинговое число находится по - формуле:  R = ( (1/Li)*( Ki/Ni)

где L - число показ-лей, используемых для рейтинговой оценки; N - нормативное требование для i-го коэффициента; K - i-й коэффициент; 1/L*N - весовой индекс i-го коэффициента. 

Т.о., при полном соответствии значений фин-вых коэфф-тов К их нормативным миним-ным уровням рейтинг пред-тия будет равен 1, что соответствует рейтингу условно-удовлетвор-ного пред-тия. Фин-вое состояние пред-тий с рейтинговой оценкой менее 1 характеризуется как неудовлетворительное. 

Для оценки предлагается использовать 5 показателей, наиболее полно характеризующих фин-вое состояние:

1. Обеспеченность собственными средствами характеризует наличие у предприятия собственных оборотных средств, необходимых для его финансовой устойчивости, определяется по формуле: 
К об.о.с. =( Σ Стр. 490, 640, 650 – стр. 190) /  Стр. 290 ф. №1
Нормативное требование К ≥ 0,1. 

2. Ликвидность (текущая) баланса характеризуется степенью общего покрытия всеми оборотными средствами предприятия суммы срочных обязательств, определяется по формуле: 

Ктк = (Стр.290 ф.№1  – стр.220– стр.230)/ ( Стр.690 ф. №1 - стр.640 - стр.650)

Нормативное требование К ≥ 2. 

3. Интенсивность оборота авансируемого капитала (коэф. оборачиваемости оборотных средств) характеризует объем реализованной продукции, приходящейся на один рубль средств, вложенных в деятельность предприятия, определяется по формуле 

Ки = (Выручка ф.№2) /  ф. №1 (стр.300 н.п - стр.300 к.п)0,5            360/Т
Рекомендованое требование К ≥ 2,5.

4. Менеджмент (эффективность управления предприятием) характер-тся соотношением величины прибыли от продаж и величины выручки от реал-ции (рентаб-сть продаж: 

Км = Прибыль от продаж/  Выручка от реализации
Нормативное требование: К ≥ (r-1)/r, где r - учетная ставка ЦБ России.

5. Прибыльность (рентабельность) собственного капитала характеризует объем прибыли, приходящийся на один рубль собственного капитала, определяется по формуле: 

Км = Прибыль до налогообложения / Собственный капитал
Нормативное требование К ≥ 0,2.

На основе этих пяти показателей определяется рейтинговое число: 
R =2Ко +0,1Ктл +0,08Ки +0,45Км +Кпр. 
Нормативное значение рейтинговой оценки - 1. Сравнением показателей и рейтинговой оценки за ряд лет можно сделать вывод об эффективности (или неэффективности) бизнеса. Рост рейтинга свидетельствует об улучшении финансового состояния предприятия, снижение об ухудшении. 
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